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CONVALORDE
MERCADO DE 260
MDD EN MEXICO

Expertos en soluciones de videoconferencia,indicaron que
elmercado en México tiene un valor de aproximadamente
260 millones de doélares, contrario a lo que decian los
prondsticos de que las herramientas digitales no seguirian
creciendo con ellevantamiento de las medidas sanitarias.
En esta edicidn, el equipo editorial de eSemanal
conversé con los directores de Jabra, Betzabeth Romero;
GoTo,Mariano Lebny del mayorista especializado TEAM,
Miguel Ruiz, quienes hablaron de los nuevos desafios en el
mercado de videoconferencia,como el crear experiencias
satisfactorias para los clientes, ya que existe una
demanda generalizada paraimplementar soluciones que
permitan very escuchar de manera nitida, sin cortes; pero
tambiénde crear vinculos reales através de herramientas
tecnolégicas que lleven alos trabajadores a conocery
promover los valores de las empresas enlas que laboran.
Para ello, el canal es el medio ideal para acercar
soluciones de videoconferencia que ayuden a los
clientes a ser mds productivos, porlo que recomiendan
alosintegradores entender las necesidades reales de
sus clientes para identificar las necesidades reales y
hacer una propuesta de valor, ya que las soluciones de
videoconferencia pueden ser una puerta de entrada
para laintegracion de otros servicios que acompanan su
funcionamiento.

Cabe mencionar que el nGmero de salas pequerias crecié
del10 al 45% en promedio, mientras que las medianas del
10 al 25%. En México, laindustria de la videoconferencia
estd valuada en 260 millones de délares con un
crecimiento anualdel 19%.

* AlvaroBarriga

En la portada de esta semana, presentamos una
entrevista con José Zimbron, Vicepresidente Comercial
Corporativo para Koblenz Eléctrica, quien hablé de la
evolucién de la compariia mexicanay su posicionamiento
en el canal dedistribucién, a quienes ofrece una oferta
amplia con productos de energia que van desde
reguladores hasta UPS empresariales. Ademds explicod
que al ser una marca local, conocen a profundidad
el mercado nacional, asi como el voltaje, suministro y
variacion eléctricadel pais.

Koblenz dispone de alrededor de 200 centros de servicio
en el pais para brindar servicios de garantia y refacciones,
también cuenta con la certificacion 1ISO 9000, lo que
garantiza la calidad de sus equipos. El catdlogo de la
marca se encuentra disponible con los mayoristas: CT
Internacional, CVA, Daisytek, Exel del Norte, Grupo Loma,
Ingram Micro, PCHMayoreo y Unicom.

El pasado 9 de noviembre, MAPS Disruptivo llevé acabo su
IT Solutions Day 2022, evento que congregd a 24 marcas
que componen el portafolio especializado en seguridad
del mayorista, ahi se mostré el musculo de negocio
para el canal en cuanto altema. Por su parte Luis Bado,
Director de Operaciones y Hugo Giusti, Director Comercial
en la compania, explicaron que se traté de una buena
oportunidad para que sus canales llevaran a sus clientes
aconocer la ofertacompleta.

Ayerinici6 elMundial de FGtbol Qatar 2022, justa deportiva
a la que asisten una gran cantidad de aficionados
mexicanos que forman parte de nuestra industria,
que apoyardn ala Seleccidon Mexicana y a quienes les
deseamos vivan una gran experiencia.

eSemanal noticias del canal, no recomienda equipos ni marcas, tampoco resuelve dudas técnicas individuales por feléfono. Si tiene algo que comunicarnos, dirfiase a nuestras oficinas generales o use alguno de los medios escritos o
electrénicos. eSemanal noficias del canal, es una publicacion semanal de Contenidos Editoriales KHE, S.A. de C.V., con domicilio en Pitagoras 504-307, Col. Narvarte, C.P. 03020, México D.F. NGmero de certificado de reserva:

04-2013- 100817455000-102, Certificados de licitud y contenido de titulo: 16101, Editor responsable: Francisco Javier Rojas Cruz.

Los articulos firmados por los columnistas y los anuncios publicitarios no reflejan necesariamente la opinién de los editores. Los precios publicados son Gnicamente de cardcter informativo y estan sujetos a cambios sin previo aviso. PROHIBIDA
LA REPRODUCCION TOTAL O PARCIAL DEL MATERIAL EDITORIAL E INFORMACION PUBLICADA EN ESTE NUMERO SIN AUTORIZACION POR ESCRITO de Contenidos Editoriales KHE, S.A. de C.V.
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on mdas de 60 anos de experiencia y
conocimiento del mercado, Koblenz
se ha ganado un lugar como una
de las companias mds relevantes
debido a la calidad de sus
productos y la sinergia que prioriza
con sus canales y socios de negocio.

La trayectoria e historia de la marca comenzd
en el afo de 1959 y desde entonces su evolucion
ha sido una sus caracteristicas principales, ya
que, si bien siempre se le reconoci6 como un
fabricante de No Break y comenzd vendiendo
de forma directa, la calidad de sus productos y
la alta demanda, los llevaron a implementar una
estrategia que incluyera a los canales, lo que no
sblo les permitiria mayor alcance, sino mejores
ventas y desde luego un posicionamiento de la
marca.

Las oportunidades durante el confinamiento
Durante los tiempos complicados de la crisis
sanitaria y las afectaciones que tuvo la economia
a partir de esto, Koblenz logré capitalizar la
oportunidad que significé el hecho de que las
personas debian trabajar, estudiar e incluso,
entretenerse desde casa, por lo que la proteccion
de informacién y de los equipos conectados al
suministro eléctrico se convirtié en una necesidad
que se logrd gracias a los productos del fabricante.
Es de sefialar que el trabajo conjunto del
fabricante y los canales permitié que durante el
confinamiento Koblenz consiguiera capitalizar
las oportunidades derivadas de la alta demanda
y reconocidé que desde 2013, momento en el
que comenzaron a trabajar apalancados de
mayoristas y canales, el negocio ha tomado un
rumbo diferente para bien de toda la cadena de
distribucion.
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ktDesde 2013 comenzamos a trabajar

formalmente con los canales, nos dimos cuenta
que es un mercado importante y muy grande, ya
que la tecnologia en el mundo y México requiere
de proteger todo el tipo de equipos que sirven
para trabajar o divertirse, protegiendo desde
televisores, computadoras, cajeros automaticos,
cajas registradoras, escaner de los autoservicios,
equipos médicos y todo tipo de tecnologia que
tenemos y encontramos en todas partes”: José
Zimbron, Vicepresidente Comercial Corporativo
para Koblenz Eléctrica.
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La vision del lider

José Zimbron, Vicepresidente Gomercial Corporativo para Koblenz
Eléctrica, se unid a la compaiiia en el afio 2010 y gracias a sus
conocimientos profundos del mercado mexicano, asi como de la
cadena de distribucion, logrd confeccionar una estrategia que tuviera

como eje central a los canales y mayoristas para ampliar su presencia
en el territorio nacional, aunado a su vision como Licenciado en
Administracion de Empresas y con un Posgrado en Desarrollo
Organizacional, ha encauzado a Koblenz en un proceso de crecimiento
que hasta la fecha contintia cosechado frutos.

Con mira de altura Koblenz supo reconocer el momento preciso
para cambiar su modelo comercial y enfocarlo a canales, pues de
ahi en adelante los éxitos y crecimiento de la empresa llegaron en
cascada; en entrevista para eSemanal, José Zimbrén compartié
que de 2013 a 2021 la compania crecid cinco veces y se consolido
como lider con una participacién de cerca del 70% en el retail.

En 2021 gran parte del éxito que el fabricante consiguié se debid
a que lanzaron dos modelos que revolucionaron el mundo del
respaldo eléctrico, el modelo 7516 y 5516, los cuales rapidamente
tuvieron una favorable aceptacién en el mercado, no sblo por sus
caracteristicas de vanguardia, sino por su versatilidad, ya que eran
usados en equipos de computo hasta gaming.

Equipos All In One que apuntalan nuevos negocios:
7516 y 5516: Nivel y precio competitivo. No break Interactivo,
onda cuasisenoidal, ideal para mddems de internet, computadoras,
pantallas y videojuegos. Capacidad 550 VA / 330 Watts, 6 contactos
(4 con respaldo y 2 con supresor), hasta 75 minutos de respaldo

con una AlQ. Regulador de voltaje Koblenz integrado, proteccion
en supresion de picos (320 Joules), puerto USB de comunicacion
(Incluye cable y CD), 4 Led indicadores (encendido; en bateria; falla;
carga de bateria) y gahinete de plastico en color negro.

contactame@esemanal.mx ® 5573605651

Es importante puntualizar que
estos equipos tienen un respaldo
de hasta 75 minutos, aunque
con baterias conectadas en
racks ese tiempo fécilmente se
podria multiplicar, al respecto
el Vicepresidente Comercial
Corporativo para Koblenz
Eléctrica, aseguré: “Los equipos
7516 y 5516 han sido y son un
bastion en estos Ultimos dos
afos para nosotros y lo van
a seguir siendo de aqui en
adelante’.

Cobertura y alcances

La decisibn de Koblenz de
trabajar en mancuerna con
canales y mayoristas impulsd
las oportunidades hacia ambos
lados de la cadena, por un lado,
para el fabricante fungieron
como un brazo extendido
gracias a su presenciay logistica
en todo el pais al tiempo que,
a ellos les ofrecia robustecer
sus portafolios con nuevos
productos de alta calidad y
ganancias que en muchos
casos estaban por arriba del
estandar.

Asi bien, con una variedad de
productos sumamente amplia,
los canales estén en posibilidad
de conocer todo el abanico
de oportunidades que Koblenz
ofrece desde sus mayoristas
autorizados: Exel del Norte,
Unicom, Grupo Loma, Daisytek,
CT Internacional, Grupo CVA,
Ingram Micro y PCH Mayoreo.

Portada |9



Ademds de apoyar e impulsar los negocios de sus
partners, los equipos que la empresa oferta tienen
cabida, demanda y oportunidades en diversas
verticales de mercado y para muestra un botdn,
los proyectos en los que se han solicitado sus
equipos incluyen a dependencias como: Comision
Federal de Electricidad (CFE), Procter and Gamble,
Poliflex, Caminos y Puentes Federales (CAPUFE),
Tecnolégico de Monterrey, Carl’s Jr, Universidad
Latinoamericana, Telmex, Banco del Bienestar,
PGJ del Estado de México y grandes hospitales.

kkDesde 2013 a 2021 crecimos cinco veces,

y logramos un pico y una facturacion
impresionante, donde vendimos casi 200 mil No
Break a través de los canales. Con Koblenz los
canales pueden obtener ganancias de hasta doble
digito ya que nuestros precios son sumamente
competitivos”: José Zimbran.

No se debe perder de vista que la estrategia
del fabricante descansa en sus entrenamientos
que ofrece a los canales con capacitaciones y
certificaciones, estas dltimas le proporcionan
la ventaja de capitalizar la puesta en marcha
de equipos de 6 kVAs en adelante, ademds de
contar con la asistencia y ayuda de un ingeniero
especializado de Koblenz.

Cierre de 2022 y una mirada al futuro del 2023
Sin lugar a duda el 2022 ha sido un buen ano
para Koblenz, aunque la compafiia compartid
que durante los afos de pandemia se vieron
afectados por el desabasto y el encarecimiento
de contenedores, no obstante, la planeacion, la
blUsqueda de nuevos mercados, pero sobre todo
el trabajo y compromiso les abrié oportunidades
que cubrian necesidades de Home Office o Home
School, lo que también una vez retomadas las
actividades casi de manera normal, la demanda
empieza a regularse.

Otro factor importante para el cierre de 2022 y que
sucede anualmente, es la temporada de lluvias y
los frentes frios, pues los cortes de energia o bien,
el uso de equipos como calefactores aumenta
considerablemente, por lo que contar con un
UPS resulta ser una pdliza de garantia para los
aparatos eléctricos.

Portada |10

Asimismo, el sector gobierno ha estado ejerciendo
considerablemente el presupuesto anual en
dreas de primera necesidad como salud, dando
lugar a negocios importantes para los canales,
mayoristas y Koblenz.

kLSe dieron muchas licitaciones del gobierno

y de manera importante en el sector salud,
tuvimos algunas oportunidades de crecer ahi,
por lo que, en un 2022 nos planteamos por lo
menos tener un crecimiento igual al de 2021”:
José Zimbron.

Finalmente, aunque no menos importante, el
directivo comenté que la visidbn de la compania
tuvo a bien identificar las oportunidades que
permitieron contar suficiente stock y asimismo,
apuntalarlo como un valor agregado de la
compania, con capacitaciones y certificaciones
que impulsb con sus partners.

JOSE ZIMBRON
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Valores agregados que ofrece la marca:
Productos con garantia de entre tres y siete afios.

oAl ser una empresa mexicana cuenta con un conocimiento
profundo del mercado nacional, asi como el voltaje, suministro y
variacion eléctrica del pais, lo cual es el punto de partida para el
disefio y fabricacion de sus productos.

eGuentan con alrededor de 200 centros de servicio a nivel nacional
(servicios de garantia y refacciones).

e|.a marca ha logrado prestigio y colocacion en el mercado nacional.

*Posee la certificacion 1SO 9000 lo que garantiza la calidad de sus
equipos.

*En el caso de sus partners, acerca capacitaciones y certificaciones
para especializarlos y maximizar sus oportunidades de negocio.

(Ofrece personal especializado (ingenieros) o ejecutivo de Sell Out
en giras y exposiciones para generacion de demanda y ayuda en el
cierre de proyectos para sus socios.

e|a marca recibe menos del 0.5% de solicitudes para ejercer una
garantia debido a la alta calidad de sus productos.

Finalmente, José Zimbron
habldé sobre la importancia, el
compromiso y los desafios que
vienen para 2023, por lo que
la marca dijo contar con alta
disponibilidad de inventario y
abierto a cualquierinquietud que
los canales tengan, asimismo,
los partners pueden establecer
comunicaciéon con Koblenz a
través de Hugo Morales, Director
de Canales Computo, quien
podrd atenderlos y darles cause
a sus proyectos, inquietudes o
dudas que tengan.

k&Koblenz es el mejor aliado

del canal; tenemos mucha
experiencia en el mercado
mexicano, un portafolio muy
diverso, equipos de alta calidad,
garantias de hasta siete afios,
capacitaciones, certificaciones
yladisponibilidad de atenderlos
para concretar negocios que
nos permitan un ganar-ganar”:
José Zimbran.

Da clic en el video

@ 557360565I
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NOTICIA

FELICITA

s LUNES 21 NOVIEMBRE

ALEJANDROAUGUSTO ARAMBURU RAMIREL, CTOEN EPILOG
CARLOSALBERTO GARZA PARTIDA, GERENTENACIONAL DEVENTAS EN GRUPO CVA
FRANCISCORAMOS O'REILLY, DIRECTOR GENERAL DE EXECUDATA
GETTTECH PORSU 4° ANIVERSARIO

MARTES 22 NOVIEMBRE
DANILOLUNA CAMACHO, COORDINADOR DEMERCADOTECNIA EN CTINTERNACIONAL

MIERCOLES 23 NOVIEMBRE

ARTUROVALENCIAAZUETA, MARKETINGEN DITS LATAM
CLAUDIAGOMEL LLAMAS, GLOBAL MARKETING SECURE POWERVIP EN SCHNEIDER ELECTRIC
ENRIQUEVILLEGAS SANCHEZ LIDER DEMARKETING PARANUEVAS RUTAS DEMERCADO EN CISCOAMERICAS
LILIANAGARCIA GARCIR, REGIONAL ACCOUNT MANAGER EN TREND MICRO

JUEVES 24 NOVIEMBRE

ENRIQUE RIVERA GONZALEZ, DIGITAL MARKETING MANAGER EN T SYNNEX
JRZKIN ALVAREZ, FIELD MARKETING MANRGER EN LICENCIAS ONLINE
LETICIA HERRERA LOPEZ, GERENTE DE SERVICIO AL CLIENTE EN INGRAM MICRO
RAQUEL ORNELAS PENA, DIRECTORADECOMPRAS Y MERCADOTECNIA EN AZERTY DEMEXICO
YADID FUENTES BERISTRIN, GERENTE DEASUS COMPONENTES EN GRUPOCVA
VIERNES 25 NOVIEMBRE
ERIKR GARCIR PAXTIAN, MEXICO § LCR CHANNEL SALES MANAGER EN TOSHIBAGCS
GUSTAVOVALERD BERDEJO, MERCADOTECNIAEN AZERTY DEMEXICO
MARTIN MEXiR MORENO, CEO/PRESIDENTE DE MAPS DISRUPTIVO
RICARDO ARAMBULA MONTES, GERENTE DEMARCA RDATAEN GRUPOCVA

SABADO 26 NOVIEMBRE
ADRIANA GONZALEZ ESCALANTE, DIRECTORA DE RPY COMUNICACION EN CANVI COMUNICAT

ERICK SALVADOR PENA PEREZ, DIRECTOR COMERCIAL EN FORLAC STORE
EUNICEGIRON PEDROZA, GERENTE DE MAYORED Y DISTRIBUCION EN /AN

JURN CARLOS FLORES MONTESINOS, CEO DECASIASHOP

KALEB AVILA GARAVITO, MANAGING DIRECTOR DE IMARS

CSQTECHPORSU4° ANIVERSARID
GAMEFACTORPORSU 6° ANIVERSARIO

DOMINGO 27 NOVIEMBRE

BRENDA VELAZQUEZTAPIA, COMMUNITY MANAGER EN HVAC LATAM
CRISTINRDEVICTORICA MORENO, DIRECTORA VENDOR MANAGEMENT EN INGRAM MICRO
i MARIAZAPIEN GONZALEZ, CALACHANNEL MARKETING MANRGER EN ALCATEL-LUCENT ENTERPRISE
REVKOPOR SU 21 ANIVERSARID
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Soluciones de
videoconferencia:

LA INDUSTRIA DE LA VIDEOCONFERENCIA CRECIO DE MANERA EXPONENCIAL DURANTE LA PANDEMIA, Y
A PESAR DE LOS PRONOGSTICOS EN LOS QUE LAS HERRAMIENTAS DIGITALES NO SEGUIRIAN CRECIENDO
CON EL LEVANTAMIENTO DE LAS MEDIDAS SANITARIAS, LA DEMANDA SE SOSTIENE Y EL MERCADO EN
MEXICO RONDA LOS 260 MILLONES DE DOLARES. POR ELLO, ES IMPORTANTE QUE EL CANAL INTEGRE Y
APROVECHE LA EXPANSION DEL MERCADO CON ESTRATEGIAS QUE PROVEAN SOLUCIONES INTEGRALES
Y EFICIENTES PARA TODOS LOS SECTORES.
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ienes tu micréfono desactivado’ es
una de las frases que mds hemos
escuchado durante los dltimos 24
meses. Debido a la pandemia derivada
por el virus de Sars-Cov-2, empresas,
escuelas, hospitales e instituciones
gubernamentales se vieron obligadas a hacer
uso y aprender répidamente sobre plataformas
de videoconferencia.

Antes de la crisis sanitaria global, reunirse a través
de aplicaciones parecia algo que sélo las personas
que trabajaban para oficinas internacionales
hacian. Ahora, el uso de estas plataformas es
cada vez mds frecuente y demandado por los
usuarios. Microsoft Teams pasé de 20 millones de
usuarios a 270 millones, mientras que Zoom paso
de 10 a 220 millones en los Ultimos dos anos.

Las estadisticas no mienten, y es que aunque
podria parecer que con el levantamiento de las
medidas de distanciamiento social y la vuelta
a las oficinas y escuelas, la videoconferencia
reduciria su nivel de demanda, no fue asi. Los

Reportaje |14

empleados descubrieron a lo largo de dos afios,
que el balance entre la vida personal y laboral
es mucho mds sencillo de alcanzar gracias a los
modelos de trabajo hibrido, que permiten ocupar
el tiempo de los traslados para otras actividades.
Debido a ello, las herramientas para colaborar
de manera remota se presentan como un nicho
de mercado importante para las empresas de
tecnologia y desarrollo de soluciones. Se estima
que este mercado alcance un valor de 18 billones
de délares para el 2030.

Retos para el mercado de la videoconferencia

Sin embargo, a pesar de las bondades que
representan los modelos de teletrabajo a
través de plataformas de videoconferencia, hay
circunstancias que no permiten su inclusién de
manera total. Uno de los retos a superar es la
fatiga y el hartazgo de los trabajadores al pasar
demasiadas horas frente a las pantallas, ademdas
de la falta de herramientas con capacidad de
proveer experiencias de calidad a los usuarios.
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BETZABETH ROMERO

Reportaje .o

Betzabeth Romero, Directora General de Jabra
México, remarcd que uno de los principales retos
a superar tras la pandemia en el nicho de la
videoconferencia es la creacién de experiencias
que sean placenteras para los

trabajadores. “Existe una

demanda generalizada para
\\s !

implementar solucionesque
\ permitan ver y escuchar
de manera nitida, sin
trabas, pero también, de
crear vinculos reales a
través de herramientas
tecnolégicas que lleven a
los trabajadores a conocer
y promover los valores de
las empresas en las que
laboran’.

Estadisticassobrelaindustriadelavideoconferencia

*El 89% de las organizaciones utilizan muiltiples
herramientas de videoconferencia, combinando
entre 2 o 3 distintas normalmente

«Casi la mitad de las empresas (45%) eligid un
software de videoconferencia basandose en su
facilidad de uso

*En el 58% de las organizaciones, los ejecutivos
influyen en qué herramienta de videoconferencia
elegir

*El 31% de los ejecutivos de nivel G quieren saber el
nivel de compromiso de su tltima reunion.

«Solo el 27% de los profesionales en activo cree que
las reuniones de su empresa son de alta calidad de
forma constante

Reportaje |16

Para lograr experiencias inmersivas sin perder
los rasgos de la convivencia cara a cara, es
necesario contar con sistemas que permitan
a los trabajadores sentirse en espacios reales,
vinculados a las personas con las que colaboran.
La implementacién de la Inteligencia Artificial (1A)
a cdmaras y micréfonos es una de las propuestas
de los fabricantes de tecnologia para brindar
reuniones remotas en las que la interaccién no
este limitada sino que sea abierta, de calidad y
flexible.

contactame@esemanal.mx ® 5573605651
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Respecto a esto, Miguel Ruiz,
Director General de Team,
menciond que es necesario que
las dindmicas establecidas para
las reuniones remotas sean
interactivas, lGdicas e incluyan
dindmicas como premiaciones
o recompensas al final de cada
sesion.

Lidiar con el hartazgo de dos
anos de pandemia y miles de
horas frente a las pantallas es
un reto que puede sobrellevarse
con ayuda de la tecnologia.
Asi lo mencioné Mariano Ledn,
Country Manager & Head of
Sales Latam de GoTo, empresa
que también se ha dedicado a
monitorear el nivel de atencion
de los empleados durante las
reuniones y cémo convertir
las webinars en herramientas
eficientes sin abusar de estas.
Sin duda, hay retos que el
mercado de la videoconferencia
adn debe entender y afrontar

para ofrecer herramientas que sean amigables y fdaciles de
administrar para los usuarios finales. Las respuestas a algunas
de las principales problemdéticas podrian estar en el uso e
implementacién de la Inteligencia Artificial y mecanismos para
mantener la participacion de todos los colaboradores.

Oportunidades para el canalen el mercado de la videoconferencia
A pesar de los retos que adn tiene el mercado de la videoconferencia
en México, este se presenta como un drea de oportunidad amplia
para el canal. Miguel Ruiz remarcé que si bien la videoconferencia
se sostiene en el software, proveer una experiencia de calidad
implica muchas mds dreas de la industria, como la ciberseguridad,
la red Wi-Fi y el acceso a dispositivos de calidad.

k&F|crecimientoyexpansionde lavideoconferencia
también ha traido una expansion en otros
sectores, como el de la ciberseguridad. Si las
empresas se montan en un sistema de trabajo
hibrido es imposible no pensar en que haya
también estructuras de seguridad. Ademas, al
tener acceso remoto y trabajar desde cualquier
lugar, hace falta que otras dreas se desarrollen,
como la conexion Wi-Fi”: Miguel Ruiz

MIGUEL RUIZ
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Reportaje .o

Al proveer soluciones integradas, el canal tiene
la posibilidad de ofertar no sbélo el servicio
de videoconferencia, sino también, aquellos
componentes que acompanan las experiencias
de los usuarios para llevar a cabo reuniones
de calidad. De acuerdo con datos de Team, la
venta de soluciones en este mercado podria dar
ganancias de doble digito al canal, ya que durante
los Ultimos meses, ha habido un crecimiento
sostenido en la demanda de las empresas de
estas soluciones.

De acuerdo con Mariano Ledén, la demanda de
soluciones para videoconferencia ha crecido
en los sectores hoteleros, de salud y retail; sin
embargo, también hay un crecimiento sostenido
en los sectores automotriz, educativo y de seguros.
Esto se debe a que muchas empresas que no
hacian uso de tecnologias para llevar a cabo
interacciones de manera remota, ahora lo ven
como una oportunidad de expandir sus nhegocios.

Sectores en los que hay una demanda
sostenida de soluciones de videoconferencia

«Salud
«Educacion
+Gubernamental

Automotriz

-Seguros

Hoteleros
*Retail

Reportaje |18

Otra drea de oportunidad que se abrié para la
venta de soluciones de videoconferencia se dio
con la vuelta a las oficinas y escuelas. Si bien
podria parecer que muchas compafias han
abandonado los esquemas de trabajo remoto, la
realidad es que los han mantenido y en muchos
casos, buscan expandirlos dentro y fuera de los
centros de trabajo.

De acuerdo con los expertos entrevistados, este
nicho de oportunidad es importante, puesto
que las instituciones que buscan expandir las
soluciones quieren llevarlas dentro de los espacios
de trabajo, con salas de mayor capacidad, para
conferencias remotas y salas en diferentes
espacios para que sus empleados tengan acceso
a mejores herramientas.

® 5573605651
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Estas inversiones implican que
los canales pueden comenzar
a distribuir no sélo el software

que permite llevar a cabo
videollamadas y  reuniones,
sino también, el disefio de

espacios para interacciones de
mayor capacidad que incluyen
dispositivos tecnologicos de
gran capacidad como bocinas,
cdmaras  con Inteligencia
Artificial y micréfonos de dltima
generacion.

ELE| crecimiento de las salas

pequefias 'y  medianas
se presenta como una
oportunidad importante para
el canal. Las salas pequefias
han crecido del 10 al 45% en
promedio, mientras que las
salas medianas crecen del 10
al 25%. En México, laindustria
de la videoconferencia esta
valuada en 260 millones de
dolares con un crecimiento
anual del 19%”: Betzabeth
Romero

Reportaje | 20

Estrategias de integracion: una oportunidad para el canal
Integrar los diferentes componentes para ofrecer soluciones
completas de videoconferencia es la clave con la que los canales
pueden posicionarse en este mercado. Se trata de pensar en las
necesidades que cada cliente tiene, y tomdndolas en cuenta,
ofrecer una solucién que integre todas las herramientas posibles.
De acuerdo con Betzabeth Romero, la integracién de soluciones que
permitan a los trabajadores tener mejores experiencias remotas,
también serd decisivo en la permanencia de los trabajadores en las
empresas. Si hay experiencias de calidad, la productividad y niveles
de eficiencia aumentardn. Por ello, es importante que los canales
conozcan y ofrezcan soluciones que provean mds y mejores
herramientas a las empresas.

contactame@esemanal.mx ® 5573605651
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Mariano Ledn, recomienda alos canalesimplementar una estrategia en tres niveles para llevar soluciones
de videoconferencia de manera exitosa. El primer consejo consiste en iniciar el posicionamiento de las
soluciones con los clientes actuales, es decir, acercarse a estos y conocer las necesidades que tienen
y ofrecerles seguimiento y servicios que se acoplen a lo que requieren.

El segundo rubro que deberian cubrir los canales es el desarrollo de una estrategia de marketing digital
que genere valor a las soluciones que se ofertan. Es importante que las empresas piensen

en la manera en la que llegan a nuevos clientes y qué es lo que ofrecen a través de
sus campanfas de marketing.

Finalmente, es importante que el canal entienda cudles son las necesidades reales
de sus clientes y los usuarios finales. A partir de una escucha atenta y reuniones
con ellos, se pueden ofrecer y disefiar soluciones que sean Utiles y generen
valor a ambas partes. De esta manera, las soluciones de videoconferencia
pueden ser una puerta de entrada para la integracion de otros servicios que
acompanan su funcionamiento.

Es importante tener en cuenta que con los avances tecnoldgicos y el desarrollo
de las herramientas, las Pequefias y Medianas Empresas tienen acceso a un
mayor ndmero de herramientas que antes eran accesibles a un nimero limitado
de compafias. Por ello, estas empresas se presentan como un sector relevante al
que proveer de soluciones de videoconferencia, que aumenten sus ganancias y y
les permitan crecer, asi como, ser susceptibles de renovar y adquirir una mayor MARIANO LEON
cantidad de servicios.

contactame@esemanal.mx g 5573605651 Reportaje | 21
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acer intel.

intel.

CORE
i5

Procesador Intel® Core™ i5

WITRO 12 cuave oe LA vicToria

1idia® ® )
AN515-57-520T 8 GB RAM DDR4 256 GBSSD PCle NVMe + 1 TBHDD  Nvidia® GeForce® 15.6
NH.QEKAL.004 Hasta 32 GB Hasta 2 TB SSD PCle NVMe (2 x 1 TB) GTX 1650 FHD
. ' +2 TBHDD 2.5” 4GB GDDR6 144Hz

Teclado retroiluminado rojo | Wi-Fi 6 MU-MIMO

unicas protegidas contra robo y catastrofes naturales

Solicita informes al correo mex.ventascanal@acer.com
Conoce mas de éste y todos nuestros productos en: showroom.acer.com.mx
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MONITORES PARAGAMING

ELMERCADO DEL GAMING ES UNO DELOS MAS PROLIFEROS EN TERMINOS DE VENTAS PERO TAMBIEN EN INNOVACIONES TECNOLOGICAS Y UNO LOS
PRODUCTOS MAS RELEVANTES Y CONMAYOR ACEPTACION SON LOS MONITORES, LOS CUALES INCLUYEN NUEVAS CARACTERISTICAS EN FAVOR DEMEJORAR
LAEXPERIENCIA DELOS JUGADORES CON UNA MEJOR TASA DE REFRESCO, DISENO, TAMANO, PORTABILIDAD, CALIDAD DE IMAGEN, COMPATIBILIDAD CON
CONSOLAS EINCLUSO ESTETICA (RGB).

Texto: Radl Ortega

AOC
G2490VX 23.8’

Caracteristicas: Frecuencia de
actualizacidén de 144 Hz, tiempo de
respuesta de 1 ms, FreeSync premium,
panel VA rico en contraste. La
tecnologia MPRT (moving picture
response time) desactiva y habilita
la retroiluminacidén del monitor
durante los cambios de imagen.

Full HD Display y Flicker Free Eye
Protection.

Garantia: Tres afos.

contactame@esemanal . mx

§ actualizacién de 144 Hz
: respuesta de 1 ms (MPRTS,
§ de actualizacidébn adaptable con AMD

. contraste.

G2790VX 27"

Frecuencia de
tiempo de

frecuencia
FreeSync Premium. Colores vibrantes y
pixeles rapidos por el panel VA rico en
Pantalla Full HD y Flicker
Free Eye Protection.

Tres anos.

contactame@esemanal . mx
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NITRO

Acer NitroKG241Y 23.8”

Caracteristicas: Monitor de
23.8” con resolucién FHD 1920 x
1080, tecnologia VA, ratio 6:9

con tiempo de respuesta de 1ms
(VRB), tecnologia AMD FREESYNC con
hasta 165 HZ de frecuencia. Marco
ultradelgado Zero Frame. Incluye
cable HDMI.

Garantia: Tres afos directo con
fabricante.

israel . hernandez@acer.com

NITRO

AcerNitroVG271

Caracteristicas: Monitor de 27”
con resolucién FHD 1920 x 1080,
tecnologia IPS, ratio 6:9 con
tiempo de respuesta de 1ms(VRB),
tecnologia AMD FREESYNC con hasta
165 HZ de frecuencia. Marco Incluye
cable HDMI.

Garantia: Tres afios directo con
fabricante.

israel .hernandez@acer.com

(3 eSemanal
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Aorus
FV43U

Monitor QLED de
43 pulgadas con resolucién 4K UHD
con un panel de 430 y equipada con
el Gltimo HDMI 2.1, frecuencia
de actualizacidén de 144Hz y 1ms
de respuesta para una experiencia
de juego mas fluida. Certificacidn
DisplayHDR100® y 10 bits de color
garantizan una excelente calidad de
imagen.

Un ano.

contactame@esemanal . mx
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. Caracteristicas:
: 34” con resolucidn ultra wide de
: 3440 x 1440,

! Garantia:

(3 eSemanal
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G34WQCA

Monitor de

1 ms de respuesta,
frecuencia de actualizacidn de

: 144Hz y un angulo de visidn de
: 1500R proporciona una sensacidn mas

i envolvente. Compatible con HDR400© y
i audio integrado por 2 bocinas de 2w
: cada una.

Un ano.

contactame@®esemanal . mx
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ROG StrixXG27AQMEVA
EDITION

Pantalla de 27”
revestido con pUrpura y verde del
EVA-01. Frecuencia de actualizacidn
overclockeada de 270Hz, tiempo de
respuesta de 0.5 ms (GIG) y cubre 97%
del espacio de color DCI-P3, ademas una
iluminacién ambiental sincronizada con
componentes y periféricos con Aura.

Tres afos.

contactame@esemanal . mx

BAGELIOY
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contactame@esemanal.mx Q 5573605651

E Caracteristicas:
: HD (1920x1080) de 24 pulgadas con una

. Garantia:

(3 eSemanal
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Asus
TUFGaming VG24VQIB

Pantalla curva Full

frecuencia de actualizacién de 165 Hz,

i tecnologia FreeSync Premium.

Tres afnos.

contactame@esemanal . mx
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AW3423DW [210-BCYE]

Monitor de 34”
curvo Quantum Dot que otorga un
rendimiento de color superior con mayor
luminiscencia de 1,000 Nits y rangos
de coberturas de color 99.3% DCI-P3
gracias a su tecnologia de pantalla
OLED. Ademéas, cuenta con DisplayHDR
TrueBlack para una experiencia gaming
mas realista posible. Con 175Hz de
actualizacidén y un tiempo de respuesta
de @.1ms GaG y compatibilidad para
NVIDIA G-SYNC Ultimate. Cuenta con
ajuste ergondémico completo y calibrado.

Tres anos y cambio fisico

inmediato con cobertura para quemadura
OLED.

contactame@esemanal . mx

M 557360565I
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: Caracteristicas:
: con 240QHz de actualizacidn y un tiempo
¢ de respuesta de 1ms GaG. Tecnologia

¢ de pantalla Fast-IPS con cobertura de
i color sRGB del 99%.
: para NVIDIA G-SYNC y AMD FreeSync

: Premium para una experiencia fluida de
: visualizacién.
. tasa de actualizacidn variable para
: consolas de videojuegos.

: Garantia:

(3 eSemanal
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Dell Technologies
S2522HG [210-BFED]

Monitor de 25” FHD

Con compatibilidad

Cuenta con soporte de

Tres afos y cambio fisico
inmediato.

contactame@esemanal . mx
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MG650

Monitor con tasa
de refresco de 75 Hz, panel IPS 10
bits, resolucidén QHD de 2560 X 1440
Px, ademas disfruta de contenido
fluido gracias a su tecnologia
adaptativa freesync.

Tres anos en monitores y
panel 12 meses.

contactame@esemanal . mx
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GameFactor
MG700

Caracteristicas: Refresco de
144Hz y resolucidén QHD, tiempo

de respuesta de 1ms y 144Hz,
compatible con tecnologia Freesync.
Es posible usarlo donde sea gracias
a su base y montaje VESA.

Garantia: Tres afos en monitores y
panel 12 meses.

contactame@esemanal . mx
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UltraGear

Disenado para
una velocidad increible, con IPS
1 ms comparable a TN Speed, que
proporciona una imagen residual
minimizada y un tiempo de respuesta
rapido, le permite disfrutar de un
rendimiento de juego completamente
nuevo. Cuenta con una pantalla
27-inch FHD (1920 X 1080), 144Hz
Refresh Rate, IPS 1ms (GtG), HDR10
& sRGB 99% (Typ.) ademas de ser
compatible NVIDIA G-SYNC y AMD
FreeSync Premium.

Un afo Unicamente para
productos comercializados por
LG Electronics México, S.A. de
C.V., asi como sus distribuidores
autorizados dentro de 1la RepUblica
Mexicana.

contactame@esemanal . mx

: Caracteristicas:
¢ excepcional y una imagen realista
: con HDR1©@ que ofrece un contraste
i dinamico,
. puede ayudar a los jugadores a

: sumergirse en el juego y sentirse

: como si estuvieran en el centro

: del juego con la pantalla de 48

: pulgadas,1.5 M : 1 Contrast Ratio &
: HDR1@, Anti-glare & Low reflection,

: 4K@120Hz from HDMI 2.1,
¢ de respuesta 0.1ms GtG y control
: remoto como soporte.

i Garantia:
: productos comercializados por
: LG Electronics México,
: C.V., asi como sus distribuidores
: autorizados dentro de la RepUblica
: Mexicana.

LG
UltraGear OLED UHD 4K

Claridad

el monitor LG UltraGear

tiempo

Un afio Unicamente para

S.A. de

contactame@esemanal . mx
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OGM2/-01

Color negro,
27 pulgadas plano, resolucidn
full HD 1920x1080, taza de
refresco de 144hz (por puerto dp
exclusivamente), 3 puertos HDM y 1
dp, Freesync, 1-2 ms de respuesta,
brillo madximo 250 cd/m, angulo de
visidén horizontal y vertical de
178 grados, angulo de inclinacidn
frontal de 5 grados y trasera de 15
grados, funciones adicionales como
flicker-free y low blue light, pip,

pbp.

Un aino.

contactame@esemanal . mx

ELITEXG240R

Resolucidn
Full HD 1080p, ofrece una tasa de

. refresco de 144Hz y un tiempo de

. respuesta super rapido de 1 ms,

: asi como la tecnologia FreeSync de
: AMD, que asegura una fascinante

: experiencia de juego.

Tres anos.

contactame@esemanal . mx
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AMDO

1441y (T Frezsvnc

Premium
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VX1755 Monitor Portatil

Viene con
dos puertos USB Tipo C para
la transmisidn rapida y facil
de video y audio, cuando
se usa unha consola, o para
conectar el teclado y el mouse
cuando se usa una PC. Con una
resolucidén nativa de 1080p
Full HD, una tasa de refresco
de 144Hz y tecnologia AMD
FreeSync Premium. Delgado,
compacto y liviano, el VX1755
cabe perfectamente en bolsas o
mochilas.

Tres afnos.

contactame@esemanal . mx
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Xzeal
xz310

Cuenta con
un panel: VA 23.8” Full HD Flat
con resolucidén de 1920 x 1080
y brillo 250cd/m2, con 16.7
millones de colores, angulo de
visidén horizontal de 178 grados
y angulo de visién vertical de
78 grados. Con un tiempo de
respuesta de 1 milisegundo,
interface: HDMI+DP+AUD ou + DC,
cable display Port incluido, con
montaje vesa y funciones: Low blue
light /Freesync / Flicker-Free,
Frecuencia: 144Hz y aspecto slim
metal frame o frameless con una
base de metal tipo V.

Contacto:

contactame@esemanal . mx
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VERBATIM

FORTALECE SUOFERTA
PARAELSECTOR GAMING
Y CELEBRA ELPRIMER
ANIVERSARIODE LA TIENDA
DEPC LOCA

.............................................................................................................................

wwvv.youtube/noticiosdelcona\

Autor: Karime Vazquez

«EL FABRICANTE DE DISPOSITIVOS ELECTRONICOS, VERBATIM, EN ALIANZA CON EL DISTRIBUIDOR PC
LOCA, CELEBRARON EL PRIMER ANIVERSARIO DE LA TIENDA FiSICA QUE BUSCA LLEGAR ALMERCADO

GAMING A TRAVES DE PROVEER UNA EXPERIENCIA DIRECTA CON LOS PRODUCTOS.

El nUmero de usuarios que juegan en computadoras
personales es de casi150 milmillones entodo elmundoy
enMéxico, las personas que se consideran gammers son
alrededor de 72,3 millones. Ademds de ser un sector que
crecede manerasostenida, se tratade un mercadoamplio
en cuanto a productos, ya que los dispositivos para este
sector mejoran constantemente.

En este sentido,la companiia fabricante de productos tecnolégicos conmds
de b3 anosenelmercado,busca satisfacerlas necesidadesy demandas del
sectorgaming. A través de la oferta de un catdlogo de productos ampliode
su propia marcay de Mad Catz,empresa de origen coreano especializadaen
gaming,constituyen unafuerte alianza paraelmercado.

Fabricantes | 34 contactame@esemanal.mx ® 5573605651



mailto:contactame%40esemanal.mx?subject=

4

ESPORT & COSPLAY

CHALLENGES

B

“EL OBJETIVO DE LAS
ALIANZAS COMERCIALES
CONDISTRIBUIDORES
COMOLAPCLOCAES
LLEGAR UN SECTOR
ESPECIFICO, EN
ESTE CASO, EL DE
GAMING, QUE
CRECE DE MANERA

QUEPODEMOSLLEVAR
UNA SERIEIMPORTANTE
DE PRODUCTOS™: JAVIER
LUGO, DIRECTOR DE
GAMINGEN VERBATIM

JAVIER LUGO

Conlaaperturadelatiendayla asociacién comercial

directa con el fabricante, PC Loca, tiene el objetivo no

s6lodellegaramds usuarios y posibles compradores
delsectorgamer,sinotambién, proveer una experiencia
quenoes posibletener através de otros medios.

M 557360565I
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IMPORTANTE Y AL

‘LA TIENDA TIENE EL PROPOSITO
DE QUE LAS PERSONAS SE
ACERQUEN Y PRUEBEN,
INTERACTUEN Y VEAN
LA CALIDAD DE LOS
PRODUCTOS. ESO ES
ALGO QUENO SE PUEDE
HACER ATRAVESDELOS
ESPACIOSDEVENTAEN
LINEA. LA TIENDA SUMA
VALOR Y GENERA UNA
INTERACCION  DIRECTA
CONLOS USUARIOSFINALES™
ZAIRMENDIZABAL,DIRECTOR DE =

LAPCLOCA IAIRMENDIZABAL

Por ello, en la celebracion del primer afo de la tienda
en la que el fabricante se vincula de manera directa
coneldistribuidor, se organizaron torneos de gamingy
un concurso de cosplay, conlafinalidad de mostrar los
productos que existen para este sector y ampliar la
interaccién conlos usuarios.
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INTEL CLOUD DAY

PRESENTAEL AVANCE Y LAS
OPORTUNIDADES DE LOS
SISTEMAS DE NUBE

INTELLLEVO A CABO SU PRIMER INTEL CLOUD DAY, EN EL QUE PRESENTO, DE LA MANO DE
ALGUNOS DESUS ASOCIADOS, UN PANORAMA SOBRE EL AVANCEDELA NUBE, SUS USOS Y
AREAS DEOPORTUNIDAD EN EL MERGADO MEXICANO.

Autor: Karime Vazquez

urante el evento, se presentaron cuatro EGLLo que hacemos, a través de

perspectivas acerca delnegociodela los servicios de nube, es lo
nube en Méxicoy los posibles caminos . hici h 20 afi

que existen para mejorar los negocios misSmo que hicimos hace anos con
através delas plataformas de nube. la infraestructura en hardware,

La primera charla tuvo como invitado estandarizar a través de
aTomds Vclle’s,'Dlrectc.)rde Solucpn deIngenieria un panel que permite
de VMware México, quien presentd un panorama o .
general sobre el uso de la nube como servicio en la administracion
el pais. Remarcd que la propuesta de la nube es de diferentes
resultadode un pro.ceso.de i'r)novocic’m y avance sistemas, pero
que apuesta por lavirtualizacion.

La propuesta actual de la empresa se concentra ~ 210ra 1o hacemos
en ofrecer una solucion que permita alos clientes con software
elegir el modelo de nube que mejor funcione en a través de 1la
sus companias, ofreciéndoles un sistema que
administra diferentes nubes y permite agilizar su
monitoreoy otorga flexibilidad alos negocios. Valles

hube”: Toméas

TOMAS VALLES
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Aunado a esta cuestiéon, la nube también ha
permitido escalar el desarrollo de aplicaciones
y soluciones que atienden a diferentes industrias,
desde el retail hasta la hoteleria. Como ejemplo de
ello, Cindy Polin, Lider de Solution
Architect para Amazon Web
Services y Aldo Lluévano,
CEO de Roomie It
presentaron el caso de
la empresa mexicana
en soluciones de
robética, Roomie It
queatravésdelanube
de AWS, desarroll6 las
aplicaciones para el
funcionamiento de los
robots de asistencia.
Este es uno de los casos de

uso que posibilita la nube y

CINDY P0|_|N queimplica, ademads, el uso de

la Inteligencia Artificial para

desarrollodetecnologia Edge que seacadavezmds

eficiente, que permita a diferentes sectores habilitar

la atencidén en puntos estratégicos, generando
solucionesdevalor.

LLELl valor de la
nube radica en
los datos a los
que se tiene
acceso y que
permiten crear
soluciones para
la transformacién

de todos los
j sectores”: Aldo
ALDO LLUEVANO L1luévano

De esta manera, la nube se presenta como una
oportunidad para lainnovacion a costos accesibles,
ya que se basa en una serie de herramientas que
ya se encuentran disponibles y ayuda al que los
procesos de desarrollo sean mds cortos. En el
caso del sector gubernamental, la adopcién de
servicios de nube se da de una manera mas lenta,
sinembargo, esto no siginifica que no se adopten
estas soluciones.

contactame@esemanal.mx Q 5573605651

En palabras de Guillermo Almada, Director
General para el Sector PUblico en México de AWS,
la adopcidén de los servicios de nube por el sector
gubernamental tiene el propésito de proveer
servicios de mayor calidad alos ciudadanos, pero
requiere otros procesos internos para

su implementacién como la

seguridady el cumplimiento de
las normativas.

A pesar de que Ia
implementacién de la
nube en los servicios de
gobierno son mds lentos,
este sector es un drea
de negocio importante
para las empresas de
la industria, ya que tiene
un grado de demanda
importante que permite
integrar otros servicios.
Finalmente, uno de los
sectores mds beneficiados
por eluso de los sistemas de nube es la industria
financiera, que a partir de la pandemia ha tenido
un crecimiento importante en el desarrollo de
plataformas y aplicaciones basadas en la nube
para brindar servicios financieros.

Este sector es importante ya que

su demanda de servicios de
nubey la migracién de sus
sistemas sonun nicho de
mercado que representa
un drea de oportunidad.
Asiloremarcé Alejandro
Gallegos, Cloud Practie
Lead en Accenture
México, quien explicd
que el sector bancario
es una de las industrias
en el que el uso de la
tecnologia y la innovacion
no son algo opcional sino
cuestiones fundamentales
para continuar haciendo
negocios.

De esta maneraq,los avances que enlanubey sus
oportunidades deimplemetacién para el desarrollo
de diversos sectores empresarialesy publicos, se
presentan como una oportunidad de inversion e
innovacion, que generen propuestas de valor para
las companias que buscan mejorar surendimiento
y aumentar sus ganancias.

GUILLERMOALMADA

ALEJANDRO GALLEGOS
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CONLA

NUEVAFACTURACION 4.0:
CANISOFT

Autor: Rall Ortega
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LA OPORTUNIDAD DENEGOCIO PARAELCANALESTRIBAEN
APROXIMADAMENTE 4 MILLONES DE MICRO, PEQUENAS Y MEDIANAS
EMPRESAS QUE TENDRAN QUE HACER EL CAMBIO A LA FACTURA 4.0
«APARTIR DEL1DE ENERO DE 2023 LA FACTURACION 4.0 SERA

OBLIGATORIA

lacreciente demanda.
Conelcierredelaino 2022y enla puertade entrada el 2023, llegan nueva oportunidades
y obligaciones que las empresas deberdn tomar en consideracion sino quierenverre-
ducidas sus posibilidades de negocios, pues a partir del 1 de enero de 2023 la facturaciéon
4.0 serduna obligacion. Lo anterior, abre oportunidades importantes paralos canales de
distribucién al estar en posibilidad de comercializar soluciones de software que faciliten
aluniverso de 4.5 millones de MiPyMEs apegarse al nuevo comprobante fiscal.
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Itiempo se agota para que las micro, pequefasy me-
dianas empresasimplementen la facturacién 4.0,
conlaintencién de no perder negocios,asicomo es-
tar libre de consecuencias por auditorias, porlo que,
los canales estdn frente a una oportunidad enorme
de ayudar alas MiPyMEs en su procesoy rentabilizar
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ARISTIDES PALMA

Asibien,la CANISOFT (Agrupqci()n de Empresarios
delalndustria del Software) tiene entre susfilasa
diversas empresas que cubren verticales de mer-
cado especificas y las cuales pueden ayudar alas
MiPyMEs en su proceso de adopcién de la factura-
cién 4.0,algunas deellasincluyen: Accesoy vigilan-
cia,administracién escolar,comercio electronico,
control de asistencias, ERP hotelero, software para
restaurantes, sistemas de punto de venta, sistemas
contables, facturacion electronica CRMy mds.

Eltiempo se agota

Quizd,unodelos sectores mds preocupantes o con
los cuales se debe trabajar a fondo son las micro
empresas, esos pequenos negocios que sibien no
cuentan con altos presupuestos, se verdn obliga-
dos aactualizarsey con ello, habrd oportunidades
paralos canales, puesto que,en caso deresistirse
las empresas sblo querrdn comprar con aquellos

contactame@esemanal.mx Q 5573605651

comercios queles entreguen una factura valida, asi
lo explicd Presidente dela CANISOFT: “La consecuen-
ciainmediata es que como fisicao moral sientregas
unafacturay no estd timbrada con 4.0, entonces
no es deducible, porlo tanto, facturas que estésre-
cibiendo asinolas podrdsingresar como un gasto
deducible enla contabilidad, porlo que,las empre-
sas solole comprardn aaquellos comercios que en-
treguen unafacturavdlida, convirtiéndose estoen
unacadena’.

No obstante, ademds de perder clientes por no es-
tar actualizado, las MiPyMEs también se pueden ver
afectadasy con graves consecuencias encasode
sersometidas a auditorias aldescubrirse que noes-
tan facturandotodas sus ventas.

Oportunidades para el canal

Debido al corto tiempo que ya setiene parahacerla
transicion alnuevo modelo,lademanda creerd con-
siderablementeylos canales deben estar prepara-
dos paraayudar alas companiias en sus procesos,
asicomo agilizar los tiempos conla facturacion 4.0,
disminuyendo de 20 minutos a aproximadamente
dos,lo que desdeluego les podria dejar ganancias
importantes aestos.

Enelcierredelaentrevista que el Presidente dela
CANISOFT convino con eSemanal,compartié que
hace un par de meses atrds realizaron un sondeo
para conocer el universo de MiPyMEs que ya estaban
trabajando conlafacturacién 4.0, dejando ver que
cercadel 90% de los negocios aln seguian trabajan-
do conlafacturacion 3.3. De esto se sigue que, sien
México existen cerca de 4.5 millones de micro, pe-
quenasy medianas empresas, alrededor de medio
millén ya trabaja conlafacturacion 4.0,lo que deja
un universo aproximado de 4 millones de MiPyMEs y
oportunidades capitalizables paralos canales que
ofrezcan soluciones que habiliten los negocios.
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LENOVO

ANUNCIAEL
LANZAMIENTO
DELANUEVA
THINKPAD X13S

wwvv.youtube/noticiosdelcona\

.............................................................................................................................

Autor: Karime Vazquez

-ELFABRICANTE PRESENTO LA NUEVA THINKPAD X13S, DISENADA PARA CUBRIR LAS
NECESIDADES DE DIFERENTES SECTORES, DESDE EL USO PERSONAL/DOMESTICO

HASTA LAS NECESIDADES EMPRESARIALES.

on este lanzamiento, la empresa apuesta por los equipos moviles de alto
rendimiento para el sector empresarial. Este dispositivo tiene como objetivo,
cumplirconlas necesidades delos usuariosencuanto aduraciondelabateria
y compatibilidad delas aplicaciones.

Através delainclusion de Windows 11 Pro, la empresa busca proveer una
solucion de compatibilidad conlas principales herramientas de trabajoy
educacioén, por ello,ha comenzado adesarrollar programas de migracion
ytesteodelas principales aplicaciones, conlafinalidad de obtener un mayor rendimiento de los
equipos.
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En cuanto al hardware, este equipo cuenta con un
procesador Shapdragon 8cx Gen 3, pertenecienteala
Gltima generacién de procesadores de la compafiia.
Ademds, se encuentran incorporadas una cdmara
de 5MP que integra Inteligencia Artificial (IA) para
desenfoque (bokeh) y seguimiento durante las
videollamadas,y un micréfono con supresion de sonido,
quefuncionatambiénconlA.

La caracteristica que permite laligerezay delgadezde
este dispositivo consiste en elaumento del rendimiento
que permite reducir el consumo de bateriay eliminar el
ventilador. De estamanera, el dispositivoesmdsligeroy
compacto,loque permite sufdcildesplazamiento.

@ 557360565I
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Lanzamientoy distribucion enMéxico

En cuanto a la estrategia de comercializacion, esta se
haré atravésdelos mayoristasy el canalde distribucion,
mediante pedidos de acuerdo conlademanda que se
reciba por parte de los usuarios. Ademds, al contar con
la opcién para insertar tarjetas de telefonia moévil, la
companiabuscardhacer negocios conlos principales
proveedores detelefonia movil.

Elanunciode este nuevodispositivose hard paralos socios
de negocio, mayoristas y usuarios finales a finales de
noviembre.
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ITSOLUTIONS DAY 2022:

Tendenciasysoluciones
enciberseguridad con
oportunidades para el canal

*MAPS DISRUPTIVO CONGREGO A 24 FABRICANTES ENFOCADOS EN CIBERSEGURIDAD

«ELEVENTO INVITO A CANALES Y CLIENTES FINALES CON LA INTENCION DE DAR A CONOCER
EL PORTAFOLIO COMPLETO DE SOLUCIONES Y SER DEAYUDA CON EL CIERRE DEPROYECTOS

Autor: Rail Ortega [ Karime Vazquez

| evento IT Solutions Day 2022 de
MAPS Disruptivo se celebré de forma
presencial y contd con la participacion
de 24 fabricantes quienes tuvieron la
oportunidad de exponer sus soluciones,
visibn y tendencias que observan
en el inmediato y hacia futuro en términos de
ciberseguridad, lo que permitié enriquecer el
conocimiento de canales, usuarios finales y del
propio mayorista.

Con un portafolio enfocado a soluciones de
ciberseguridad, el mayorista inaugurd su evento
IT Solutions Day 2022 de forma presencial después
de algunas ediciones que fueron virtuales debido
al confinamiento, no obstante, MAPS Disruptivo
también cred la versién digital para aquellos
partners e interesados que no pudieron asistir o
prefirieron hacerlo virtualmente.
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Con palabras de agradecimiento, Martin Mexia, CEO
de MAPS Disruptivo, dio la bienvenida a todos los
participantesylos exhortd a aprovechar almaximo
las conferencias, el acercamiento con fabricantes
y las oportunidades devenidas con el encuentro
presencial.

ELLos invito a que disfruteny le

saquen provecho a las conferencias
simultaneas que se estaran llevando a
cabo en los cuatro salones; revisen la
agenda y de acuerdo a sus necesidades
establezcan su propia agenda, también
los invitamos a que visiten el stand
de MAPS donde podran encontrar toda la
informacioén referente a los servicios
y el valor agregado que les ofrecemos.
Muchas gracias por acompainarnos™:
Martin Mexia.

(maps

Lider absoluto por mds de
21

MARTIN MEXIA
CEO de Maps Disruptivo

MAPS Y

LN

Elevento

Durante la jornada se dieron cita cerca de 600
personas, se montaron 24 stands de diferentes
marcasy seinstalaron cuatro salas simultaneas
de conferencias donde cada uno de los fabricantes
tuvo la oportunidad de exponer su portafolio
de soluciones y productos, asi como algunas
tendencias que observan para el mercado de la
ciberseguridad en Méxicoy elmundo.
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ediciodn
tuvimos cuatro salas simultaneas

de conferencias, lo cual ha sido una

oportunidad extraordinaria de poder

ver a un buen nimero de fabricantes

en un solo lugar; estamos

muy emocionados y muy

esta presencial

CELEN

agradecidos con los
fabricantes que han
dado su apoyo para
esta edicioéon IT
Solutions Day”:
Luis Bado, Director
de Operaciones en
MAPS Disruptivo

LUISBADO

La decimosexta edicion del IT Solutions Day 2022 de
MAPS Disruptivo congreg6 tanto a fabricantes como
canalesy clientes finales con laintencién de que
estos Gltimos pudieran observar de primeramano
las solucionesy a partir de conocer todo el portafolio,
definir cudles son las que mdés sentido hacen asus
necesidades, asi lo detallé Hugo Giusti, Director
Comercialen MAPS Disruptivo: “Los canales traen
asus clientes prospectos para mostrar el portafolio
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completo que tenemosy conlas soluciones que les hacen mds sentido
realizamos una conferencia, una sesidn uno a uno, programar una
presentacion,generar una cita para un prueba de concepto posterior
aleventoy asienun solo diatienen acceso atodas estas soluciones
conlosrepresentantes de las marcas en México, siendo un evento que
aportavalor para nosotros, para nuestros canalesy paralos usuarios
finales”.

Por otra parte, la marca aseguré que el evento se disefidé para los
socios del mayorista, pero estdn abiertos a que se acerquen nuevos
canalesy conozcan la propuesta de valor, asimismo MAPS Disruptivo
también habld sobre la percepcién de la evolucidn de los canales, lo
cualaseguré que existen algunos que han cambiado sumodelo de
negocio a servicios de valor, pero la gran mayoria que se encuentran
en ellado delvalor son canales nuevos o que hacen de esa forma.

Lu kaspersiy ‘
Il A |
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LLEl evolucionar para las

empresas, muchas veces
no es tan sencillo, sin
embargo, el reto principal
para nosotros es que
conozcan el mensaje sobre
las soluciones, llevamos
15 afios haciéndolo y
continuaremos trabajando
en ello”: Hugo Giusti.

HUGO GIUSTI

El portafolio de MAPS Disruptivo
nuncatermina de evolucionar,ya
quelas necesidadesydemandas
continban cambiando en la
medida que latecnologia avanza,
no obstante, el contar con 38
marcas permite un equilibrio en
el portafolio al tiempo que abre
oportunidades paralos canales.
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‘Es un portafolio muy bien
balanceado, son 38 marcas que
se comprometen con el modelo
de distribucién, que comparten
nuestravision, la forma de trabajo
con los canales, lo cual genera
muchas oportunidades para los
canalesy paranosotros, hemos
tenido un afno extraordinario y
lo hemos comprobado ya que
nos han buscado para reforzar
sus estructurasy certificaciones
para cubrirun mayor nimero de
soluciones™ compartid Luis Bado.
Enlarectafinal del evento, tanto
Luis Bado como Hugo Giusti
coincidieron en que seguirdn
trabajandoy especializando asus
canales en ciberseguridad con
las diferentes opciones que tienen
en su portafolio, eventualmente,
invitaron a que ingresen a su
pdginaweby a MAPS University,
un espacio con diversos
materiales que terminan por
cerrarelcirculo de aprendizajede
los partners.

Fabricantes en el IT Solutions Day 2022 de MAPS Disruptivo:

*A10 Networks: El fabricante explicd que su presencia en el evento estuvo enfocada en presentar algunas
estrategias paracloud/Multicloudy ciberseguridad con Application Deliveryy con soluciones DDoS (denegacion de
servicio)y analisis te trafico encriptado, asimismo, Christian Gruz, gerente regional paralamarcadijo: “Tenemos un
plan parapartners con niveles, también planes de certificaciones, planes de apoyos paraventa, preventay postventa.
Invitamos alos canales a que se acerquen a nosotros para ayudarles ageneraringresos”.

ITSOLUTIONS Ay 207, ‘
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eAcronis: Conservicios de ciberseguridad integrando Backup y proteccion a los dispositivos, la marca hablo
sobre su portafolio explicando que también cuentan con servicios avanzados los cuales estan enfocados en
administracion, Disaster recovery, seguridady data protection. “Tenemos una estrategia con el mayoristayel
canal paraayudarlos acrecer a través de un programa con actividades para que conozcan los nuevos productos,
puedan tomar certificacionesy ayudarlos acrecer”: Cristian Rosas, Cloud Services Advisor.

*AppGate: Calos Mondragon, Director General, dijo que sus soluciones de ciberseguridad permiten el acceso seguro
alasaplicaciones de sus clientes, asicomo el acceso seguro de los clientes hacialasinteracciones con las empresas
ydetallo: “Enel primer caso utilizamos tecnologia Zero Trust, en el segundo son soluciones antifraude ayudandolos
aquenose repliquen portales web, laimplementacion es muy rapiday les permite alos canales diferenciarse de la
competencia”.

Aappgate

GURIDAD
=FINIDA

CERO MENTIRAS || wsvosccn

wappga
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Forcepoint: “Tremos unapropuesta de SASE Zero Trust con lo cual desde la nube protegemos a los usuarios en
aplicaciones como: Office 365, SalesForce, G Suite y mas, ademas protegemos datos de forma dinamicay ayudamos
alos canales conun programa con diferentes niveles y apoyos, asi que los invitamos a que acerqueny conozcan
nuestro portafolio el cual podran ofrecer asus clientes finales para protegerlos”: Armando Galvan, Channel Sales
Engineer.

eFortinet: Lamarca asegurd que cuentan coninventario suficiente para abastecer lademanda del canal y la cual
puede hacer desde su plataforma de comercio en linea, lo que ayuda segmentar los niveles de descuentos por tipo de
partnery productos; asi bien, Luna Castillo, Team Lider de Fortinet en MAPS Disruptivo, declaro: “Es unacceso muy
rapido al programa, por lo que invitamos a todos los canales a que se den de alta con Fortinet, lo que les permitira
acceso al inventario, capacitaciones en lineay mas heneficios”.
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*|nfoblox: Lamarca comentd que parte de su portafolio esta centrado en las soluciones de DNS. “Les ofrecemos
entrenamientos para conocer nuestro portafolio, también les damos bundles de la solucion o a bajo costo para que
puedan montar laboratorios con nuestra tecnologia en suinfraestructuray asi nos representen frente al usuario
final”: Gerardo Mendoza, Solutions Architect para Infoblox en Latinoamérica.

<
NEXT LEVEL NETWORKING

Infoblox 3z

e|vanti: AnaColucci, Channels and Marketing Latam en Ivanti, explicd que llevan mas de 20 afios en el mercado,
enfocandose en resolver todos los desafios del trabajo hibrido con reconocimiento de dispositivos, perfilamiento
de dispositivos y agrego: “Apoyamos a los canales con entrenamientos, demos y generacion de demanda, lo que le
permite al canal margenes entre 2y 3 digitosincluyendo los servicios”.
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Kaspersky: “Somos unaempresade ciberseguridady lo hacemos desde lo mas sencillo hasta grandes soluciones,
por o que vamos alla de un simple Endpoint y tenemos un programa de canal reconocido a nivel mundial, y les
ofrecemos capacitaciones, fondos marketing para generacion de demanday mas beneficios, asi que acérquensey
comprueben que nuestro programase puede hacer alamedida”: Estela Gonzalez, Directora de canales.

4 P,000
~Nazas bor dia

eMalwarehytes: Gustavo Carvalho, Sales Engineer Latam & Garibbean, dijo que su solucion permite identificar
cualquier tipo de malware o sub variante y limpiarlo, ademas de garantizar que el equipo tenga una proteccion
entiemporealy con respecto alos apoyos que acerca canal expreso: “Tenemos un programa de canal activo con
informacion de marketing, consola de prueba, unaacademia convideos pararesolver dudas”: finalizo Gustavo
Carvalho.

PARA
)UAS;EI?:Z:MB'EN Malwareb,
LO. arebytes
| (Ovﬂusmevss
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*Netscout: El portafolio de lamarca esta dividido en soluciones de visibilidad con indicadores de desempeiio y
seguridad contraataques DDoSy seguridad interna, asimismo, Elias Beristain, Sales Engineer, planteo que cuentan
conuna serie de apoyos para los canales de distribucion, por lo que, de estar interesados exhortd a que se acerquen
yconozcan lapropuestade valor.

aps?

*Nozomi Networks: “Podemosidentificary alertar errores humanos, fallo en equipoy ciberataques, entendiendo
lo que existe en lared, entregandoinventarios de los activos que estan en lared y asi tener una medida del riesgo,
adicional, hacemos integraciones con cualquier sistema paraalimentar lo que esta sucediendo en unared industrial
oenunaredloT.Somos muy flexibles y tenemos programas de entrenamientoy certificaciones”: Pablo Cabiedes,
Ingeniero de preventa en México-Panama.
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Nutanix: Conlamultinube hibrida, laempresaa través de sus soluciones ofrece la posibilidad de centralizar el
control de las nube puiblicasy privadas, asi bien, lamarca recordd que cuentan con su programa Elevate enfocado
aentregarincentivosy rebates alos partners, ademas de certificaciones técnicas. “Acérquense con nosotros para
ayudarles, conozcan nuestrapropuestay realizar negocios”: Gustavo Avalos, Channel Sales Manager

] e )
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NUTANDE B ¥ NUTANDL

We solve the™ Modernize Your

toughest cloud Business with

chaHenges;\.\ the Leading
HCI Platform

eNvidia: Laempresahabld sobre el crecimiento de lasindustrias con IAy como acercan herramientas para cubrir
las necesidades y requerimientos del mercado, aunado a ello, también asegurd: “Apoyamos a los canales con
habilitacion técnica, plataformas de ayuda, certificaciones, por lo que los invitamos a que se acerquen anosotrosy
asi superar el rezago tecnologico”: Alejandro Navarrete, Gerente de producto.

nVIDIA NVIDIA

s BrEOMOTE ERMENTEELSIGUENTS 4VFLDE LA PLATAFORMA
EMPRESARIAL NVIDIA EGX
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*Picus: “Lasolucion que ofrecemos esta enfocada arealizar lavalidaciony evaluacion de la seguridad dentro de una
organizacion, haciéndolo de forma continua”:Félix Lopez, Gerente de Ingenieria. Ademas, la compaiiia dijo contar
con apoyos parael canal e invito aque se acerqueny conozcan el portafolio de lamarca.

*Proofpoint: Alberto Muti, Account Manager de la marca detalld: “Hacemos proteccion de correo, DLP e
integramos todas las tecnologias para que seamas sencillo visualizarlas. Nosotros también ofrecemos a los canales
entrenamientosy certificaciones gratuitas”.

St people. Defend data

"g': Joofpoint

*Radware: Lacompaiiia de origen israeli comunicd que su propuesta en el evento estuvo a cargo de presentar
su portafolio de soluciones enfocadas a proteger la experiencia digital del cliente, asilo detallo Patricia Trevifio,
Directoraregional comercial: “Cuidamos el performance, el delivery y el security; tenemos un programa para los
canales con certificacionesy acompafiamiento, contamos con soporte en espaiiol, por lo que ofrecemos seguridad
sinfriccion al ritmo de lainnovacion”.

TSILTONS DAY 2022
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*Rubrik: Lapresencia de laempresa durante el evento tuvo la intencion de enfocar sus esfuerzos en lo que
denomind lanuevaeraen laproteccion de los datos y no sélo realizar backups, sino qué se debe hacer después de
esto. “Mediante un escaneo de inteligencia artificial se realizauna prueba paraverificar que la copia de seguridad no
tengaun alteracion o anomalia, y lo hacemos en ambientes On-Premise, en nube y SaaS”: Héctor Salgado, Regional
Sales Engineer Latam. Finalmente, la compaiiia asegurd contar apoyos desde su programa dirigido a canales.

RansomW
hits fast.

ol
DAY 202 é {ﬂ""‘
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SentinelOne: “Estamos resolviendo un problema que tenemos en la
ciberseguridad, pues la proteccion de los Endpoint depende completamente
de firmas, base de datos o nube y nosotros ofrecemos IA en el dispositivo
con detecciony respuesta entiempo real; por otra parte, capacitamos
y certificamos a los canales para que puedan reemplazar tecnologias
obsoletas y evolucionar con las soluciones que ofrecemos en nuestro
portafolio”: Marlon Palma, Director comercial para América Latinayel
Caribe.
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SonicWall: Conunaestrategiaen ciberseguridad que cubre las demandas del mercado que van desde el Endpoint
hasta el Data Center, SonicWall recordd que cuenta con su programa SecureFirst Partner Program con el cual
es posible acceder a cursos, capacitaciones y certificaciones que lamarcaacercaalo canales y cerrd diciendo:
“Acérquense a SonicWall para que les ensefiemos a ser un experto en ciberseguridady generar masingresos para
ustedes”: Eustolio Villalobos, Gerente regional de México, Centroaméricay Caribe.

;022“

s soNCWALE
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STRIBUIDA & SONICWALL'

Versa Networks: “Unificamos la conectividad y seguridad en un mismo software, con mas de 90 puntos
de presenciay que son nubes donde los clientes pueden consumir servicios de seguridad y maximizamos y
automatizamos todas las conexiones a nivel de acceso de los diferente clientes y sitios distribuidos a través de
nuestro Secure SD WAN. Brindamos un portal donde pueden encontrar capacitacionesy cursos”: Edgar Guerra,

System Engineer.
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DECADAS NOTICIAS DEL CANAL

NUVETO,en

ALIANZA CON FIVE9,
ANUNCIO EL INICIO DE
SUS OPERACIONES EN

MEXICO

Autor: Karime Vazquez

*ELMERCADO DE CALLCENTER EN MEXICO ABARCA CASI 200 MILEMPRESAS Y CERCA DE 560
MILEMPLEADOS

*LAINDUSTRIA DELCONTACT CENTER CRECIO ENTRE 25 Y 30% DURANTE EL ULTIMO ANO
*LAS SOLUCIONES QUE AUMENTAN LA EFICIENCIAEN LAATENCION A USUARIOS PERMITEN A
LAS PEQUENAS Y MEDIANAS EMPRESAS CRECERY AUMENTAR SUS GANANCIAS

ademanda de servicios es cada vez mayor yla necesidad delos clientes
de ser atendidos de manerardpiday eficiente por parte de las empresas
también aumenta. Bajo este contexto, Nuveto,empresa de soluciones en
lanube para dreas derelaciony atencidn al cliente, en alianza con Five9,
anuncio el inicio de sus operaciones en México.
De acuerdo con Alejandro Mendoza, Director Ejecutivo de Nuveto en México, la
empresabusca colocarse como un aliado tecnolégico paralas mds de 200
milempresas de call center en el pais,ademads, agregd que con su solucion, las
pequenasyMedianas Empresas (PyMES) pueden acceder ahoraaservicios que
antes concentraban los grandes corporativos, logrando mejorar su rendimiento
y haciendo md&sy mejores negocios.
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La solucion de contact center desarrollada en alianza
conFive9, es una alternativa que permite alas empresas
adquirir el servicio s6lo durante el tiempo que lo necesiten,
ya que estd basado en la nube, o que permite su facil
instalacion. El beneficio que ofrece, en ese sentido, es
disminuir lainversion que las empresas realizan, almismo
tiempo que aumentan surendimientoy desempefio.
Ademds, Sergio Morales, Director General de Nuveto México,
sefnald que esta solucidon ofrece una alternativa para los
modelos de trabajo hibrido. “El modelo se basa en que
todas las personas que atienden a un cliente en un call
center, también puedan hacerlo a través de WhatsApp,
Facebook o por teléfono’, subrayo.

Las expectativas y distribucion
Respecto alas expectativas y dreas de oportunidad que
la compania proyecta en el pais, destaca el crecimiento

delmercado de contactcenterentreun 25%aun 30%y el
crecimiento deluso de bots de hasta 50% en el Gltimo ano.
Este panorama permite que la solucion ofertada por ambas
empresas se posicione en elmercado mexicano como una
oportunidad de crecimientoy alianza con compafias de
todoslos sectores.

Sobre la estrategia de comercializacion, los directivos
mencionaron que serealizard através delos canales,ya
que estos realizan labores importantes de distribuciony
acompanamiento de los usuarios finales, ademas de
tener la posibilidad de integrar servicios adicionales que
agreguen valor alas companias.
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Autor: Claudia Alba

chWave V2000 de
Cambium Networks

Nodo de cliente de 60 GHz de gama media para municipios,
empresas y proveedores de servicios que quieran hacer
backhaul de Wi-Fi y cémaras de video; desplegar
conectividad de edificio a edificio o dar servicio de
acceso a Internet residencial.

Descripciédn

Solucién inalémbrica fija de punto a punto. Para
implementaciones de alta velocidad y alta densidad en
ciudades y areas suburbanas. Facil de ensamblar, resiste
las inclemencias del tiempo.

Caracteristicas

e Con velocidades de Gbps en cada direccidén en un rango
de 1 kilémetro

e Brinda flexibilidad cuando se trata de ubicar y conectar
camaras y puntos de acceso Wi-Fi

e Para implementar redes multipunto o distribuidas

e Ofrece cubrir mas hogares por nodo de distribucién

e Puerto de entrada y salida PoE de 2,5 GbE

contactame@esemanal . mx
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SSD Renegade de
Kingston FURY

Unidad PCIe 4.0 NVMe M.2 de segunda generacién para gamers
de consola y PC. Integra disipador de calor para mantener
la velocidad y la temperatura, al tiempo que brinda
rendimiento en altas capacidades con el controlador Gen
4x4 .

Descripcidn

Debido a que maximiza el ancho de banda disponible de
PCIe 4.0, alcanzan velocidades de hasta 7,300/7,000 MB/s
en lectura/escritura y hasta 1,000,000 I0PS para brindar
consistencia y desempeno en videojuegos.

Caracteristicas

e Disponible en capacidades de 500 GB, 1 TB, 2 TB y 4 TB
e Optimizada para reducir los tiempos de carga de los
videojuegos y las aplicaciones

e Permite almacenar una biblioteca de videojuegos

e Para utilizarse en cargas de trabajo de computadora
portatil y de escritorio

e Garantia limitada de cinco afios y soporte técnico
gratuito
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ThinkPad X13s de
Lenovo

Computadora portatil de grado empresarial, ofrece
satisfacer las demandas de los usuarios en cuanto a
conectividad y desempeio de aplicaciones como Microsoft
365, Zoom, Sophos, entre otras, para la productividad y
la colaboracién.

Descripcidn
Funciona sin ventilador, por lo tanto, tiene un diseno
delgado, ligero y silencioso sin sobrecalentamiento.

Caracteristicas

e Equipada con la plataforma Snapdragon 8cx Gen 3

e Duracidén de la bateria de hasta 28 horas

e Con reconocimiento especifico del usuario

e Proteccidén avanzada contra amenazas de hardware vy
software a través ThinkShield y la arquitectura Microsoft
Pluton

contactame@esemanal . mx
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ColorPro VP16-OLED de
ViewSonic

Monitor portatil de 15.6” con resolucién nativa Full
HD de 1080p, tecnologia OLED, validado por Pantone vy
calibrado de fabrica para brindar uniformidad de color,
precisién y detalles mejorados, para las demandas de los
creadores de contenido profesional.

Descripcidn

Con soporte plegable para un facil ajuste de la altura.
Marco de aluminio CNC delgado. Cuenta con un tripie
integrado en el soporte para que la pantalla se pueda
usar para una vista previa de fotos o videos. Tiene una
cubierta protectora que funciona también como una sombra
para un efecto de ‘‘cuarto oscuro”.

Caracteristicas

e Resolucidén nativa 1080p Full HD (1920x1080)

o Cobertura 100% DCI-P3, 400nits de brillo

e I1ms de tiempo de respuesta

e Tasa de refresco de 60Hz

e Dos puertos USB Tipo C, mini-HDMI y conector de 3.5mm
e 14” de largo y menos de una pulgada de espesor; 2.2
libras
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