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Comunicado de prensa

Dinamicadel Centro S.A.de C.V. alcanza
exitosamente el estatus Catalyst 3 Stars del programa
HP Amplify Impacten México

Gracias alos esfuerzos y objetivos de HP en materia de sostenibilidad, HP Amplify Impact
ofrece mds beneficios tanto a los socios como a los usuarios finales, mientras se cumple con la
responsabilidad ambiental.

México, a 17 de octubre de 2022- HP Inc. (NYSE: HPQ) tiene como una de sus metas el convertirse enla empresa
tecnolégica mds sostenible y justa del mundo para 2030. Para ello, en febrero de 2021 la empresa lanzé el
programa HP Amplify Impact con el objetivo de formar y capacitar a sus partners parte del programa para
canales, HP Amplify, y ayudarles a generar unimpacto significativo en el planeta, las personas y la comunidad;
ala par de maximizar las oportunidades que ofrece la sostenibilidad como aspecto diferenciador clave para
elnegocio.

Conforme a esaidea, HP anuncié Dindmica del Centro S.A. de C.V. Impresién y consumibles, ha completado con
éxito los requisitos para convertirse en Catalyst 3 Stars, el mdximo nivel de compromiso dentro del programa
HP Amplify Impact, lo que implica la finalizacién de las formaciones en sostenibilidad y un alto grado de
conocimiento en el desarrollo de ventas sostenibles, desarrollo de un plan de sostenibilidad a largo plazo, con
objetivos especificos y medibles.

Es asi como compaiiias como Dindmica del Centro S.A. de C.V, demuestran su consciencia con la sostenibilidad y
alimentan la oportunidad de incrementar los negocios a la vez que contribuyen a una concientizacién global.

Cordialmente,

Vanessa Gonzdlez

Directora de Canales Comerciales & SMB

Sobre HP

HP Inc. es una compaiiia de tecnologia que cree profundamente en el poder de cambiar al mundo através
de unaidea considerada. Connuestra cartera de productos y servicios de sistemas personales, impresoras y
soluciones de impresién 3D, le damos vida a esta idea. Visite http: / /www.hp.com.

©Copyright 2022 HP Development Company, L.P. La informacién aqui contenida estd sujeta a cambio sin previo aviso. Las Unicas garantias para
los productos y servicios HP se establecen en las declaraciones expresas de garantia que acompafian a dichos productos y servicios. Nada de lo
aqui presentado puede interpretarse como una garantia adicional. HP no se hace responsable por errores u omisiones técnicas o editoriales aqui
presentados.
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Alvaro Barriga

Elcanal abandera

la entregade

soluciones de valor

Expertos consultados por el equipo editorial
de eSemanal, coinciden en que después desde la
pandemia, el valor agregado evoluciond, y aquellos
canales que ya habian iniciado su proceso de
transformacién digital, son quienes estan a la
vanguardia, en un mercado de valor que crece a doble
digito.

En esta edicidén, especialistas de CompuSoluciones,
CVA, Ingram Micro, Licencias Online, TEAM,
CyberPower y la consultora Select, exponen una
serie de recomendaciones al canal de distribucidn
para dar un paso hacia adelante en su oferta de cara
al usuario final, donde el valor crece adoble digito
mientras los segmentos de volumen enfrentan poca
diferenciacidén y mayor competencia en precios.

Es importante mencionar, que desde hace algunos
anos el mercado se ha movido hacia las ventas
consultivas y de valor, de hecho, algunos
fabricantes han disefiado estrategias puntuales
para ajustar suoferta a ese tipo de modelos de
negocio, en los que el cliente paga por lo que usay
lo paga de acuerdo a sus necesidades, dejando atrés
el modelo tradicional de comercializacién.
Algunos de los expertos consultados, destacaron que
cualquier venta de volumen, deberia estar reforzada
por una consultoria de valor y ofrecer una solucién
completa, lo cual se verad con mayor frecuencia a
partir de 2023.

También advierten que la oportunidad de negocio
seguiré en las soluciones de valor, pero como en

todo modelo, la oferta crecerdy quienes se sumen
mas tarde a ofrecer este tipo de soluciones, tendran
una rebanada mas pequeia del pastel y sus niveles de
rentabilidad seran menores.

Hace unos dias CT Internacional anuncid a los
ganadores de su dindmica “Vive el Mundial con CT”,
en la que se sortearon un total de 3@ viajes; 25
fueron seleccionados a través de diversas dindmicas
de ventas, mientras que los cinco restantes fueron
seleccionados de manera aleatoria en un sorteo.
Al respecto, Sall Rojo, Director del mayorista,
se di jo contento por poder compartir con algunos
de sus socios de la justa mundialista. Reiterd su
compromiso por buscar mejores negocios para sus
canales e impulsar la adopcidn tecnoldgica de las
empresas para que alcancen su mejor potencial.
iEnhorabuena a los ganadores!

La semana pasada se l1levd a cabo el Tech Day 2022
de Grupo CVA, en Los Cabos, Baja California Sur,
donde un grupo de canales de todo el pais tuvo
la oportunidad de acceder a informacidn de valor,
anuncios importantes del mayorista, asi como de sus
patrocinadores como: Adata, Aruba, BenQ, Cisco,
CyberPower, Dell Technologies, Eaton, GHIA, HP,
Huawei, Intel, Kingston, Koblenz, Lenovo, Lexmark,
Microsoft, MSI, NEC, Ocelot, Qnap, Samsung,
Seagate, TP-Link, Tripp Lite, asi como de las areas
de Servicios Logisticos y Servicios Financieros de
CVA.

eSemanal noticias del canal, no recomienda equipos ni marcas, tampoco resuelve dudas técnicas individuales por feléfono. Si tiene algo que comunicarnos, dirfiase a nuestras oficinas generales o use alguno de los medios escritos o
electrénicos. eSemanal noficias del canal, es una publicacion semanal de Contenidos Editoriales KHE, S.A. de C.V., con domicilio en Pitagoras 504-307, Col. Narvarte, C.P. 03020, México D.F. NGmero de certificado de reserva:

04-2013- 100817455000-102, Certificados de licitud y contenido de titulo: 16101, Editor responsable: Francisco Javier Rojas Cruz.

Los articulos firmados por los columnistas y los anuncios publicitarios no reflejan necesariamente la opinién de los editores. Los precios publicados son Gnicamente de cardcter informativo y estan sujetos a cambios sin previo aviso. PROHIBIDA
LA REPRODUCCION TOTAL O PARCIAL DEL MATERIAL EDITORIAL E INFORMACION PUBLICADA EN ESTE NUMERO SIN AUTORIZACION POR ESCRITO de Contenidos Editoriales KHE, S.A. de C.V.
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anuncié alos 5
ganadores que estardn en el Mundial de Futbol
Qatar 2022

reencuentro de
negocio entre canales y fabricantes

Infraestructura y ciberseguridad son los
requerimientos para la transformacion digital:

consintidé a sus canales
al estilo de los anos 20’s
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. EL-NEGOCIO Y LAS SOLUCIONES D VALOR (OR MIGRAN\YCRHORA SE UBICAN EN LA, PROVEEDUKIA
DE SOLUCIONES, DEJANDO ATRAS]A LOS MODELOS DEEOVPRAVENTA, FINANCIERO, COMERCIAL
Y OPERATIVO, | e

« FLEXIBIL/OADIBESPLIEGUES AGILES, ESOUEMAS FINANCIEROS (PAY AS YoU USE)/USABILIDAD,
PERSONALIZACIGN] INNOVACION, DISPONIBILIDAD, COSTOS Y SEGURIDAD) ELEMENTOS QUE EL
CANAL DEBE CONSIDERAR PARA EL DESARROLLO DE SOLUCIONES DE VALOR

« EL CRECIMIENTO A DOBLE DiGITO ESTA EN LAS SOLUCIONES DE VALOR
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Desde hace varios afos las soluciones de valor se percibian como el Unico camino con

futuro prometedor que tenian los canales para evolucionar, asi bien, el futuro nos alcanzé

mdas rdpido de lo previsto, principalmente por la pandemia y el confinamiento, lo que

orillé a transitar aceleradamente a la transformacién digital y con ella, los nuevos retos

para los usuarios finales y empresas no se hicieron esperar, al necesitar toda la asesoria
y ayuda posible para realizar el viaje con los menores inconvenientes, asi bien, en el caso
de los canales que ya ofrecian servicios administrados en la nube (Saas, Paas, Daas, laas)
resulté ser mds sencillo ofrecer soluciones de valor.

La simbiosis de la transformacion digital y soluciones de valor

A forma de preludio, es necesario aclarar que las soluciones de valor no son otra cosa, sino
los valores afadidos que el canal ofrece en cada producto o tipo de tecnologia, lo que puede
ser desde preventa, implementacion, postventa, consultoria, administracion o servicios de
mantenimiento, lo que en los Gltimos afos y debido a la transformacion digital, se focalizé en
gran parte de los servicios que se ofrecen en la nube, nho obstante, durante el confinamiento y
en una siguiente etapa de regreso a las actividades se ha sumado la necesidad de movilidad
y seguridad.

‘La pandemia demandd tener movilidad y seguridad en la informacién, soluciones que no
tenfamos e incluso creiamos no necesitGbamos como un AV (Antivirus) loT (Internet de
las coscs) O una conexion VPN (Virtucl Private Network) para tener seguridad en el canal
de comunicacién y tener nuestra informacion cifrada y que algin cibercriminal no tuviera
acceso, es asi como el regreso de las actividades en esta nueva movilidad permitié generar
un mercado de soluciones de valor como seguridad para dispositivos moviles, seguridad end
to end y no solo back end dentro de las companias’, asi lo describié Ivan Galvdn, Ingeniero de
Preventa Regional en Licencias Online.
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En la compra de cualquier equipo MSA vy StoreEasy

Te regalamos una playera de la seleccién.

MSA 2062 Promocion 1

1 ROQ80A HPE MSA 2062 16Gb FC SFF Strg
2 C8R24B HPE MSA 16Gb SW FC SFP 4pk XCVR

MSA 2060 ﬁ = =
1 ROQ76A HPE MSA 2060 10GbE iSCSI SFF Strg ‘ =

2 C8R258B HPE MSA 10Gb SR iSCSI SFP 4pk XCVR

Ambas bundles tienen la opcién de poner los siguientes discos.

ROQ66A HPE MSA 10.8T SAS 10K SFF M2 6pk HDD Bdl
ROQ67A HPE MSA 14.4T SAS 10K SFF M2 6pk HDD Bdl
ROQ47A HPE MSA 1.92TB SAS RI SFF M2 SSD

ROQ65A HPE MSA 7.2TB SAS 10K SFF M2 6pk HDD Bdl

Promocion 2

R7G20A HPE StoreEasy 1560 16TB SATA MS WS [0T19
Q2R96B HPE StoreEasy 1560 8TB SATA Storage
R7G17A HPE StoreEasy 1460 16TB SATA MS WS |0T19
R7G22A HPE StoreEasy 1660 32TB SAS MS WS 10T19
R7G16A HPE StoreEasy 1460 8TB SATA MS WS [0T19

Promocion 3

Q2R96B HPE StoreEasy 1560 8TB SATA Storage

R7G16A HPE StoreEasy 1460 8TB SATA MS WS 10T19

R7G17A HPE StoreEasy 1460 16TB SATA MS WS [0T19 Comprar ahora
R7G20A HPE StoreEasy 1560 16TB SATA MS WS [0T19

R7G22A HPE StoreEasy 1660 32TB SAS MS WS 10T19

Términos y condiciones:

* Promocion valida al 28 de octubre.
* Aplica solo para producto en stock.
* No aplica con otras promociones.

* La playera sera enviada de 15 a 20 dias habiles una vez realizado el corte de ganadores.
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Es debido al actual contexto donde muchas
empresas ya estdn regresando a trabajar en
oficinas o bien, lo hacen de forma hibrida que la
soluciones de valor también se vieron trastocadas,
NO en su esencia, sino en servicios que antes
no se consideraban, es por ello que definir con
exactitud qué debe contener una solucién de
valor diferencial en la actualidad es fundamental,
pues gran parte del negocio descansa ahi. En
ese tenor de ideas, Zeferino Pérez, director de
ventas CVA Mayoreo, explicd que las soluciones
de valor deben contener tres componentes
indudablemente:  usabilidad, personalizacion
e innovacién: “La usabilidad consiste en que el
usuario final pueda aplicar fécilmente la solucién
y resolver los problemas en cuestion, de esta
manera garantizamos la satisfaccion del cliente, la
personalizaciéon también es clave y es el entender

contactame@esemanal.mx M 5573605651
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que cada cliente tiene necesidades diferentes y
requiere de soluciones personalizadas, por lo que
detectar y entender las mismas es prioritario antes
de ofrecer una solucién de valor, lainnovacién bajo
el entendido de anticiparse a futuros problemas
los colocaréd en una posicidn de ventaja sobre
otros competidores, manteniendo un enfoque en
cada proyecto”.

‘LA TRANSFORMACION
DIGITAL SE HA
IMPLEMENTADO EN
LA MAYORIA DE LAS
INDUSTRIAS, DADO
QUE NECESITAN
MANTENERSE
OPERANTES 24[7
LOS 365 DIAS, LOS

CENTROS DE DATOS

SON LA PARTE MEDULAR DE

DICHA OPERACION, POR

LO QUE EN SU MAYORIA

LAS SOLUCIONES DE VALOR TIC LAS VEMOS

IMPLEMENTADAS EN ESTOS CENTROS DE DATOS: POR

LO QUE DIAGNOSTICAR PROBLEMAS EXISTENTES O

POTENCIALES Y ASi LOGRAR PROPONER SOLUCIONES

BASADAS EN PRODUCTOS Y SERVICIOS QUE AYUDEN

ES UN IMPULSO PARA EL MERCADO DE VALOR

A DIFERENCIA DEL MERCADO REGULAR, QUE NO

DARA OPORTUNIDAD AL CLIENTE DE COMPARAR

LOS PRECIOS DE LA CAJA, YA QUE ESTE ULTIMO

NO BRINDA LA SOLUCION A CADA CLIENTE EN

PARTICULAR™ ELOY MONTALVO, COUNTRY SALES

ELOY MONTALVO

MANAGER EN CYBERPOWER.

Portada |12

PUNTOS IMPORTANTES AL DISENAR SOLUCIONES
DE VALOR:

Flexibilidad: Los servicios en la nube permiten flexibilidad
al aumentarlos o disminuirlos segtin sea la necesidad sin
implicar costos extra.
Despliegues agiles: Se puede hacer uso de los servicios
de manera rdpida.
Esquemas financieros (pay as you use): Los costos
son mejor controlados, ya que tinicamente se paga por lo
que Se usa.
Usabilidad: Es la simplicidad con que los usuarios podrdn
hacer uso de la solucion y vean resultados rapidamente.
Personalizacion: Detectar las necesidades de cada cliente
final e incluso la industria o negocio donde se aplicaran es
de vital importancia para confeccionar soluciones que le
aporten valor agregado al negocio.
Innovacion: El adecuado conocimiento de lo que estd
buscando el cliente final permite ofrecer la tecnologia mas
adecuada y que pueda ser vigente el mayor tiempo posible.
Disponibilidad: El acceso a su informacion desde
cualquier lugar o dispositivo debe estar garantizada,
ademas de la escalabilidad en caso de requerir mayores
capacidades en el servicio.
Costos de soluciones: Las plataformas de pago bajo
servicio han ganado terreno porque los usuarios conocen
exactamente lo que pagardn y los canales obtienen un
porcentaje con cada renovacion o mes de uso.
Seguridad: La proteccion de los activos es uno de los
temas mas recurrentes y a los que muchas compaiiias le
temen, debido a que la informacidn ya no esta en sitio al
usar servicios de nube, pero el canal estd en posibilidades
de ofrecer opciones de backup, seguridad en capas para
malware, ransomware, ingenieria social y mas, capitalizando
oportunidades y generando valor a las soluciones.

En seguimiento al comportamiento que han tenido
las soluciones de valor después de la pandemia,
la consultora Select abordd un tema que muchas
veces se pasa por alto, pero que todas tecnologias
lo tienen como propdsito fundamental, la
experiencia del cliente. “Observamos que las
soluciones de valor sehan movido haciasoluciones
que mejoran la experiencia de los clientes y los
colaboradores en ambientes seguros, basados en
plataformas hibridas”, comenté Alejandro Vargas,
Senior Manager en Select.
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La coexistencia de las Soluciones de Valor y el
Volumen

Como se anticipaba desde el principio de este
texto, las soluciones de valor serd la nueva moneda
de cambio para la gran mayoria de los canales,
lo que no quiere decir que el volumen dejard
de existir, al contrario, es indispensable contar
con distribuidores, integradores, mayoristas y
fabricantes que apuesten por este mercado,
pero lo que es una realidad sobre la venta de
volumen, es que cada vez se reduce el mercado
y los participantes a unos cuentos debido a que
los margenes son infimos y sélo se puede obtener
ganancias importantes en la medida que se
vende demasiado, o que en muchas ocasiones
deja fuera a la gran mayoria de los canales.

De esta forma, los canales ahora tienen el reto
de pasar de un modelo compraventa, financiero,
comercial y operativo a una proveeduria de
soluciones, pero en ese camino no estdn solos,
puesto que mayoristas y fabricantes se han dado
a la tarea de apoyarlos, al respecto CyberPower
aporté: “Elmercado se esté moviendordpidamente
hacia ventas mds consultivas y de valor (As a
Service) en donde el usuario final encuentre un
proveedor TIC que le brinde dichos servicios™
Country Sales Manager en CyberPower.

contactame@esemanal.mx M 5573605651
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“EL NEGOCIO DE VALOR ES
CLAVE PARA ACELERAR
LOS TIEMPOS DE
LOS PROYECTOS,
PERO SOBRE TODO
AYUDAR A  LOS
CLIENTES A CUBRIR
LAS NECESIDADES
Y RETOS QUE SE LES
ESTAN PRESENTANDO
ANTE  ESTA  NUEVA
REALIDAD, ES POR ESO QUE
, ., SEGURIDAD, SOLUCIONES
VICTORURZUA xaas (tobo  como
SERVICIO) Y SUSTENTABILIDAD, TOMAN GRAN
RELEVANCIA Y POR ELLO NUESTROS SOCIOS DE
NEGOCIO DEBEN REPLANTEAR SU OFERTA DE VALOR
Y PASAR DE VENDER CAJAS A VENDER SOLUCIONES
INTEGRALES QUE AYUDEN AL CLIENTE”: VICTOR URZUA,
SUBDIRECTOR COMERCIAL COMPUSOLUCIONES.

Asi bien, la coexistencia del volumen vy las
soluciones de valor no sélo es necesaria, sino
gue se complementan una a otra con elementos
como la consultoria, asi lo detallé Salvador Rico,
Manager Professional Services en Ingram Micro:
‘Me parece que mds que una comparacion es
un complemento, ya que cualquier solucidn de
volumen deberia de estar reforzada por una
consultoria de valor y poder ofrecer una solucién
completa para nuestros clientes, hacia 2023
y en adelante estoy seguro que esta forma
de trabajo y evolucidn de mercado seré una
realidad, hoy dia y con la pandemia vimos y
vivimos este tipo de interacciones, por ejemplo
se hizo sumamente comudn vender un negocio
de volumen (computadoras) con una solucién
de ciberseguridad en Attach ya que por home
office se dispar6 el nUmero de ataques’.




Es importante mencionar que, en el caso de
los grandes proyectos, el hardware utilizado
regularmente estd apoyado desde una solucién
de valor que previaomente se ha desarrollado y

/N

aungue son los menos, si existen oportunidades
para el volumen, aunque nuevamente, el futuro
estd en las soluciones de valor.

“LA OPORTUNIDAD DE NEGOCIO
SEGUIRA EN LAS SOLUCIONES
DE VALOR, PERO COMO EN
TODO MODELO LA OFERTA
CRECERA Y QUIENES SE
SUMEN MAS TARDE A
OFRECER ESTE TIPO DE
SOLUCIONES, TENDRAN
UNA  REBANADA  MAS
PEQUENA DEL PASTEL Y SUS
NIVELES DE RENTABILIDAD
SERAN  MENORES”:  ZEFERINO
PEREZ, DIRECTOR DE VENTAS CVA
MAYOREO.
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SOLUCIONES DE VALOR QUE OFRECGEN AL CANAL
FABRIGCANTES Y MAYORISTAS:

CompuSoluciones: |a empresa puso especial
atencion al trabajo que han realizado para fortalecer su
portafolio principalmente en soluciones de ciberseguridad,
financiamiento y un esquema DaaS que han habilitado para
cubrir las necesidades del mercado, pero con un modelo
pensado en el asociado, que sea rentable para todos los
involucrados en la cadena de distribucion.

CVA: El mayorista compartio que desde hace mds de un
ano han robustecido su portafolio de soluciones de valor,
las cuales complementan con alternativas financieras y los
servicios logisticos ofrecidos a través de FMM (Fulfillment
Management México) que incluyen llave entrega en mano,
con este esquema GVA busca colocarse como uno de los
principales mayorista en ofrecer herramientas 360 que
generan un verdadero valor agregado a soluciones de este
tipo.

CyberPower: El fabricante explic la necesidad de contar
con soluciones que le permitan certidumbre y aseguramiento
de las operaciones a los clientes finales, por lo que contar
con un UPS’s garantiza el correcto funcionamiento del
hardware, asi como la continuidad en la operacidn, ofreciendo
equipos trifdsicos que ayuden a tener resiliencia a fallas y
garantizando las actividades de los usuarios finales.
Ingram Micro: La comparia explicé contar con
soluciones de servicios administrados, tanto de red como
de ciberseguridad, Device as a Service (DaaS) para proveer
a los clientes un servicio de monitoreo que puede ser con
atencion de hasta 24x7.

Licencias OnLine: El mayorista explicé que cuentan con
visibilidad de negocio a nivel de seguridad y de Cloud, lo que
permite atacar necesidades puntuales de mercado como
lo son: ciberseguridad, nube hibrida, respaldo, monitoreo y
gestion de clientes, dispositivos y entornos de red variados.
Ofrece servicios administrados para que los canales puedan
proponer su conocimiento y consultoria de negocio como
parte del valor y sumar a las soluciones tecnoldgicas que
implementan con sus clientes.

TEAM: Con su plataforma Stratosphere, TEAM ha formado
un ecosistema y relaciones con practicamente todos los
fabricantes lideres del mercado para tener acceso a la
tecnologia de punta en cualquier tema. Cuenta con una
red de 3 mil asociados de negocio y ofrece su plataforma
también a ISV (Independent Software Vendor) para colocar
su soluciény esté a la vista de mds de 3 mil posibles clientes.
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fabricantes

Tanto como mayoristas  se
pronunciaron  activamente = comprometidos,
con propuestas y estrategias que ayuden
al canal es su proceso de transformarse y
rentabilizar soluciones de valor, principalmente
por las alianzas que algunos han construido con
fabricantes y desarrolladores importantes en
el mercado, asi lo expresé José Antonio Garcia:
‘Hemos hecho alianzas importantes con un HPE
en su modelo GreenLake entre otras mds, por lo
que nuestro ecosistema nos hace Unicos y hace
que para el canal de ventas tradicional sea muy
atractivo dfiliarse, porque pueden comenzar a
comercializar inmediatamente soluciones sin
necesidad de tener inversién, desarrollo o curva
de aprendizaje”.

‘LA ESTRATEGIA ESTA CENTRADA
EN QUE A TRAVES DE UNA
RENTA MENSUAL OBTENGAN
LOS BENEFICIOS TANTO DE
HARDWAREY SOFTWARE, EL
SERVICIO DE MONITOREO
POR INGENIEROS
EXPERTOSY CERTIFICADOS
LOS CUALES DARAN UN
MEJOR SERVICIO ADEMAS
DE AHORRAR COSTOS
PARA LOS CLIENTES EN ESTAS
ACTIVIDADES”: SALVADOR RICO,
MANAGER PROFESSIONAL SERVICES

EN INGRAM MICRO. SALVADOR RICO
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Al respecto, CompuSoluciones destacd su
compromiso constante al trabajar de manera
conjunta con los canales y con especial atencidn
a cada uno para transformar su oferta de
valor. “Trabajomos en planes de negocio 1:1 con
nuestros asociados y en conjunto aprovechar la
experiencia que hemos adquirido en los Ultimos
anos, sumando esfuerzos para que puedan
transformar su oferta de valor y con esto mejorar
su rentabilidad, ademds de que contamos con
diferentes herramientas que les permitan agilizar

su negocio™: Victor Urzda.

A forma de epilogo es viable asegurar que las
empresas que logran transformarse incluidos
los canales, son los que estén a la cabeza de
la vanguardia, pues lo hacen a la par de las

contactame@esemanal.mx M 5573605651

tendencias en el mercado y escuchando a sus
clientes finales, por lo que disefiar una estrategia
que permita cambios puntuales de forma y fondo,
les allanardn el camino para los siguientes pasos
en el viagje hacia las soluciones de valor, esto
desde luego se puede hacer de manera individual
si el canal ya cuenta con cierta experiencia, pero
aun con ella, lo recomendable es acercarse con
los mayoristas CompuSoluciones, CVA, Ingram
Micro, Licencias Online o TEAM, consultoras como
Select y fabricantes como Cyberpower para
tender puentes, generar alianzas y el respaldo
anico que cada uno brinda para el desarrollo de
Soluciones de Valor que les generen rentabilidad
y proyeccion a futuro.

Portada |19



mailto:contactame%40esemanal.mx?subject=

F eSemanaI

DECADAS NOTICIAS DEL CANAL

FELICITA

Lunes 17 Octubre
HERON OGILVIE ESTILLADO DAVALOS, DIRECTOR GENERAL DE SICECOMPUTACION

Martes 18 Octubre

JORGE SOSA QUIROZ, BDO DEIDRIC
EDITELPORSU 30 ANIVERSARID

Miércoles 19 Octubre

KENIR ALEXANDRA ALARCON CABRAL, DIRECTORA DE OPERACIONES ENINDIGO CENTRAL DE ELECTRONICOS
OLIVIACASTANON, ACCOUNT VICEPRESIDENT EN PORTER NOVELLI

Viernes 21 Octubre

ALEJANDRO CORONR, CEO DEPAUTA CREATIVA
EATON POWER QUALITY POR SU 111 ANIVERSARID
ICOPTIKS POR SU 14 ANIVERSARIO
TULIKO PORSU 14 ANIVERSARIO

Sabado 22 Octubre

CRISTINA CARBAJAL, GENERAL MANAGER MEXICO DEKINGSTON TECHNOLOGY
LESLIEAGUILERATAPIA, EJECUTIVO ECOMMERCE EN BROTHER MEXICO
AVIGILON PORSU 18 ANIVERSARIO

Domingo 23 Octubre

FERNANDA FLORES ALMARAZ, CHANNEL MANAGER LATAM EN ELO TOUCH
LUIS LOPEZ MARQUEZ, DIRECTOR GENERAL DE GRUPO LOMA



Soluciones para Ransomware

ELAUMENTO DE LOS ATAQUES RANSOMWARE EN MEXICO SE DUPLICO DURANTE LA PANDEMIAY GENERO
PERDIDAS ECONOMICAS IMPORTANTES A LAS EMPRESAS QUE FUERON VICTIMAS DE ESTOS ATAQUES.
PORELLO, IMPLEMENTAR UNA ESTRATEGIAACTIVAYNOREACTIVAFRENTEALOS CIBERATAQUESES
UNAPRIORIDAD PARA LAS COMPANIAS DE TODOS LOS SECTORES. A CONTINUACION PRESENTAMOS
ALGUNAS SOLUCIONES PARARANSOMWAREDE LAS PRINCIPALES MARCAS.

Autor: Karime Vazquez

Al10
Networks Thunder CFW

Caracteristicas: Producto de seguridad
todo incluido de alto rendimiento con
un enfoque rentable para fortalecer
las posturas de seguridad y proteger
los perimetros de la red sin necesidad
de productos puntuales adicionales.
Descubre amenazas en el trafico SSL,
protege activos de alto valor en los
centros de datos de ataques de red,
Ransomware y DDoS. En conjunto con
Thunder SSLi ofrece una solucidn
multicapa que protege de las técnicas
de ataque en trafico cifrado.

@ 557360565I
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Al10
Networks Thunder SSLi

. Caracteristicas: Thunder SSLi elimina
: “el punto ciego” al descifrar el trafico
© SSL y enviandolo a equipos de seguridad
. dedicados como FW, IPS, SGW, etc. Que

facilita la identificacién de Ransomware.

: Ademds, incrementa el performance de

las soluciones de seguridad existentes,

: ya que descifra en un punto especifico
: de la red.
: configuracion que facilitan la creacidn
¢ de politicas y filtros.

Cuenta con wizards de
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CheckPoint
Cloud Guard AppSec

Caracteristicas: Al aprovechar el
aprendizaje automatico y un motor
de inteligencia artificial contextual
pendiente de patente, CloudGuard
aprende cdémo se usa normalmente una
aplicacidn, perfila al usuario y el
contenido de la aplicacién y califica
cada solicitud en consecuencia. Este
enfoque ha demostrado eficacia en la
eliminacién de los falsos positivos
al tiempo que mantiene los estandares
de seguridad de las aplicaciones. El
motor se adapta automaticamente a los
cambios de la aplicacién al perfilar
continuamente al usuario, la aplicacién
y el contenido.
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CheckPoint

Cloud Guard Spectral SecDevOps

Caracteristicas: Plataforma de
seguridad de cbédigo centrada en el
desarrollador que supervisa, clasifica
y protege los cbédigos, los activos y
la infraestructura. Con Spectral, las
organizaciones pueden protegerse contra
claves API, tokens y credenciales
expuestas, asi como identificar vy
detener configuraciones incorrectas de
seguridad. Admite mas de 500 stacks
diferentes y es independiente del
lenguaje del programa para la gama de
proteccién. Puede escanear plataformas
de alojamiento de cdédigo publico (como
Github, Gitlab, etc.) para descubrir
recursos ocultos y puntos ciegos de
seguridad. Usando Al y ML, permite a las
organizaciones identificar y resolver
problemas en su cb6digo antes de la
produccién.
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Eset
Endpoint Security

Caracteristicas: Solucién de
seguridad que trabaja con proteccién
en miltiples niveles que se implementa
en los dispositivos de su compania para
prevenir ataques cibernéticos, detectar
actividades maliciosas y permitir una
reparacién instantanea. Es compatible
con todas las plataformas.

contactame@esemanal.mx Q 5573605651
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Eset
Liveguard Advanced

Caracteristicas: Es un sandboxing
basado en la nube que proporciona un
entorno de prueba potente y aislado, en
donde se envia de manera automatica un
archivo sospechoso que quiera ingresar
a la red, ahi se ejecuta para observar
\Y anallzar su comportamiento. Util para
amenazas de ©O-day y ransomware.
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Hillstone Networks
CloudHive

Caracteristicas: CloudHive
proporciona una plataforma integral
de proteccién de cargas de trabajo
en la nube (CWPP) para proteger las
maquinas virtuales en nubes pUblicas
y privadas. CloudHive, se integra con
los ecosistemas de VMware y OpenStack,
brinda visibilidad del trafico del
centro de datos este-oceste y ayuda a
bloquear los movimientos laterales que
forman parte de ataques multietapa vy
multicapa.

contactame@esemanal.mx g 5573605651
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Hillstone Networks

- Server Breach Detection Systems

(sBDS) I-Series

Caracteristicas: La solucién de
proteccién del servidor (sBDS) I-Series
detecta y ayuda a mitigar las amenazas
avanzadas de mlltiples etapas y capas
que tienen como objetivo los servidores
y hosts criticos. Con tecnologia
sofisticada construida sobre la bien
aceptada “Cyber Kill Chain” y los marcos
de trabajo MITRE ATT & CK en evolucién.
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HPE
ZertoCDP&DR

Caracteristicas: Zerto utiliza el
software de replicacibébn virtual para
automatizar la implementacibén, las
pruebas y la gestidén de DR. La replicacidn
se realiza a nivel de hipervisor, lo
que permite tener flexibilidad, control
y ahorro de costos en comparacidén con
el almacenamiento tradicional, ademas
de proveer recuperacidén ante ataques
ransomware.

Zerto

Get out of
ransomware jail
with Zerto
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Kaspersky
Endpoint Security Cloud Pro

Caracteristicas: Protege escritorios
y servidores de archivos de Windows,
dispositivos con sistema operativo
MacOs, dispositivos mbéviles 1i0S vy
Andoid y Microsoft 365. S6lo se requiere
una cuenta y Kaspersky bloqueara el
ransomware, el malware sin archivos,
ataques de dia cero y otras amenazas
emergentes.
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Palo Alto Networks
Cortex XDR

Caracteristicas: Plataforma extendida
de deteccidn y respuesta de la industria
que integra datos de red, endpoint,
nube y de terceros para detener ataques
sofisticados. Disefada para proteger
activos digitales y usuarios mientras
simplifica las operaciones. Cuenta con
andlisis de comportamiento, modelos de
inteligencia artificial y aprendizaje
automatico. Identifica amenazas
desconocidas de cualquier fuente,
incluidos dispositivos administrados
y no administrados. Ayuda a acelerar
las investigaciones al proporcionar
una imagen completa de cada alerta.
Une diferentes tipos de datos y revela
la causa raiz y el cronograma de las
alertas. La integracidn con los puntos
de aplicacidén permite responder a las
amenazas en cualquier lugar de la
organizacién o restaurar facilmente
los hosts a un estado limpio.

Anterior a la ejecucién Nube Posterior a la ejecucién

e N ( )
000000000
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Pure Storage
All-flash FalshBlade

Caracteristicas: Hasta 15 GB/s de
banda ancha con 15 cuchillas en un
solo chasis. Hasta 24M NFS IOPS de un
sistema FlashBlade con 150 cuchillas.
16 puertos Ethernet de 100Gb/s por
sistema FlashBlade. Dos médulos de
estructura externa (XFM) de FlashBlade
para escalar a 150 cuchillas. 4U por
chasis. Hasta 2900 watts por chasis
(nominal en la configuracién completa).

Garantia: tres afios de garantia con
cambio fisico inmediato.
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Sonic Wall
SonicWave 600 Series
Access Points

Caracteristicas: Utiliza 802.11ax
para un rendimiento en entornos
complejos con varios dispositivos.
Reduce la latencia. Administrados
en la nube mediante Wireless Network
Manager (WNM) de SonicWall, Zero-Touch
Deployment y deteccidn automatica junto
a aprovisionamiento automatico.

SONICWALL

- ®

SONICWALL
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Veeam
Backup & Replication vl

Caracteristicas: Permite a las
empresas aprovechar las siguientes
funciones como parte de una solucidn
de proteccidn de datos completa:
Recuperacién ante Desastres con Veeam
Proteccién de Datos Continua (CDP,
proteccién contra ransomware, AWS S3
Glacier y Azure Blob Archive, Microsoft
Azure Archive Storage a través de 1la
gestidn del ciclo de vida del respaldo
extremo a extremo con Veeam Scale-out
Backup Repository Archive Tier, Google
Cloud Storage, recuperacién instantanea
extendida para Microsoft SQL, bases de
datos Oracle y recursos compartidos de
archivos NAS de Instant VM Recovery.

Veeam an
Backup & Replication
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WatchGuard
AuthPoint MFA

Caracteristicas: La autenticacién
multifactorial (MFA) de AuthPoint brinda
seguridad para proteger identidades,
activos, cuentas e informacién.
Autenticacidén multifactorial completa,
rentable y facil de usar que puede
administrarse a través de WatchGuard
Cloud. No es necesario portar tokens;
puede autenticarse usando una aplicacién
en el teléfono. La interfaz de usuario
permite ver los informes y las alertas
de AuthPoint, configurar servicios vy
administrar tokens desde una sola
ubicacidn.

@atchGuard

e —

AuthPoint

%
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. i)
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=T
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WatchGuard
EPDR

Caracteristicas: Proteccibn,
deteccién y respuesta de Endpoints.
Combina 1las tecnologias Endpoint
Protection con funcionalidades Endpoint
Detection and Response para computadoras
de escritorio, computadoras portatiles
y servidores, para detectar amenazas
que las soluciones tradicionales ni
siquiera pueden ver. Automatiza la
deteccidn, contencidén y respuesta ante
cualquier amenaza avanzada. Solucidn
de seguridad nativa en la nube que
centraliza el antivirus de dltima
generacién para todas sus computadoras
de escritorio, computadoras portatiles
y servidores Windows, macOS y Linux.
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CTINTERNACIONAL

ANUNCIOALOS S GANADORES

QUE ESTARAN EN EL MUNDIAL DE
FUTBOL QATAR 2022

« CTINTERNACIONAL ANUNCIO A LAS 30 EMPRESAS GANADORAS DE LOS VIAJES PARA EL

MUNDIALDEQATAR 2022

« ADEMAS DELOS VIAJES PARA LA COPA DEL MUNDO DE FUTBOL, LA EMPRESA SORTEQ
PANTALLAS DE50,60Y 70 PULGADAS PARA SUS SOCIOS

Redaccion eSemanal

urante un evento con sus socios comerciales, CT
Internacional anuncié alos ganadores de su dindmica
“Vive elMundialcon CT",enla que se sortearon untotal de
30 viajes; 25 fueron seleccionados a través de diversas
dindmicas de ventas, mientras que los 5 restantes fueron
seleccionados de manera aleatoria durante el evento.
Acompanado delanuncio delos ganadores,la empresa compartio su
participacion en diferentes rubros en conjunto con sus socios durante
lajusta mundialista. “Claro que estamos orgullosos de ser parte del
mundial y tener la posibilidad de llevar a nuestros socios a compartir
esta experiencia, sinembargo, mds allé de eso, lo que nos emocionaes
tener un ambiente de retroalimentacioén y convivencia®, enfatizé Sadl
Rojo, Director de CT Internacional.

Ademdas, lafirmatecnoldgica, reiteré sucompromiso conlos canales
parabuscar mejores oportunidades de hegocio eimpulsar la adopcién
delatecnologiaparaquelas empresas alcancen sumdximo potencial.
Agradecieron a sus asociados por abrazar esa labor y trabajar en
conjuntodia condia parallevar latecnologia a mdslugares,de manera
eficiente através de la capacitacidony preparacion constantes.
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LLEn este momento

mas que nunca ha
quedado demostrado
el papel que juega la
tecnologia para que
las empresas mantengan
sus operaciones, el
papel que tienen los
canales para que todo

funcione. Una gran
labor, se merece un
gran premio”: Saul
Rojo.
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Qatar2022: unaoportunidad de aprendizaje para el canal

SaulRojoremarcéd que Qatar,ademds de ser el primer evento masivo de cardcter internacional tras la
pandemia, es también una oportunidad de aprendizaje paralaindustria de la tecnologia.

Através delaimplementacién de las soluciones que la tecnologia ofrece, el torneo se caracteriza por la
implementacién de sistemas tecnolégicos en todas las dreas: desde el transporte en el metro de lujo, hasta
laarquitecturay disefio de los estadios que involucran directamente el uso de tecnologia para crear una
experienciade altonivel.

Ganadores de ladinamica Vive el Mundial con CT

Ganadores de pantallas de 50 pulgadas

«Peatec Soluciones S.A.deC.V.
«Eduardo Sanchez Abad

*Enrique Velarde Garcia

Comercialorode VeracruzS.A.deC.V.

«Abigail Balcazar Urueta

«Francisco Javier lozano espitia

*Andres |zquierdo Segovia

«Cristian Eduardo QuezadaNuiiez

*Francisco Felipe Pallas Lopez

«JuanManuel Herrera Pefialoza

«Francisco Manuel Paredes Enriquez

«Edgar Ulises Villicana

«Jesus Antonio Hernandez Campos

«Grupo Digital on line y Sistemas S.A.de C.V

+Soluciones Tecnomid del sureste S.A.de C.V
BeeteshdS.A.deC.V

«Elementos Computacionales S.A.de C.V

«Luis Enrique Davey Bautista

«Carlos Alejandro Vasquez Quintero Marmol

«LeviAlfredo Magdaleno Cardenas
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«Grupo Comercializador RisaS.A.de C.V +Altacomercializacionen Oficinas S.A.de C.V.

+José Guadalupe Aguilar Ruiz «Compuexpress Soluciones,S.A.deC.V.

-Guadalupe Tlatempa Moreno «Grupo Loma del Norte, S.A.deC.V.

-Mass Geosciences S.A.deC.V Compuneza,S.A.deC.V.

«Novalan ComputadorasyRedes S.A.de C.V «Casade Musicade Luxe S.A.deC.V.

«Jersson Fabian Parra Gonzalez
*Td Soluciones del Bajio S.A.de C.V

+Antonio de Jesus Gonzalez Martinez

«Jesus Arael CepedaAdame

Hagen Herramientasy Soluciones Integrales S de RL
«Claudia AlardinTellez

«Jaciel Manuel Hernandez Zamora

«Jts Computacion S.A.deC.V Y IGR ;
*Jose Luis Prieto Armenta A ia'por se; - tede érg.lica‘:?{‘ \

*Victor Ulices Baeza Flores

Ganadores de pantallas de 70 pulgadas

+Norfel Technologies Sde RLdeC.V.
*Pronet ServiciostiSdeRLdeC.V.
«3mdMexicoSdeRLdeC.V.

«Pedro Cardenas Vera

ComercializadoraCamaleon S.A.deC.V

«Alejandro Lohr Escalante

-Ofitec Tecnologia S.A.de C.V
Marco Antonio Morales Morales

«Networks Consulting and Information Security S.A.de C.V.

+360grados en tecnologia
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ADATAXPG

INARUGURAN SU PRIMERA TIENDA

ENMEXICO, COLABORAN CONLOS

CANALES PARAGENERAR VENTAS
DE VALOR

«LA ADMINISTRACION DE LA TIENDA CORRERA A CARGO DE XPG

*LATIENDASEUBICA EN EL SEGUNDO PISO DEL GENTRO COMERCIAL MANACAR,
ALSURDELA CIUDAD DEMEXICO

Autor: Karime Vazquez

| anuncio de la primera
tienda de Adata en
colaboracién con XPG y
delamano con Supermex,
llegaenunmomentoenel
que podria parecer que
lastiendas fisicas no son necesarias
debido alauge dele commerce.Sin
embargo, de acuerdo con Alvaro
Huerta, Director de Adata México, la
tiendatiene el propésito de proveer
una experiencia integral a sus
usuarios.

El fabricante de soluciones de
hardware ya tiene presencia en
el metaverso, espacio que abre
la posibilidad de interaccion de
los usuarios y que se proyecta,
aumente en el ndmero de
actividades que se realizan, entre
ellas, la compra y promocion de
articulos.
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Ademads, debido al crecimiento XPE ‘.}__g.ﬂg XPG
delacomunidad de los eSports,
la compafia tiene el propdsito
de proveer a sus usuarios ’ ‘hmv XPG \?f‘\_‘g,mm
experiencias vinculadas con P
sus productos que les permitan
realizar la mejor decisién de
compra.

‘Es una estrategia de doble
direccién. Por un lado, tenemos
la tienda fisica en la que los
usuarios conocen el producto
fisicamente,lo pruebanydeciden
dénde adquirirlo, ya sea en la
tienda de manera fisica, o a
través de nuestros proveedores
en linea. De esta maneraq, la
tienda se convierte en un punto
de marketing que suma valor al
canaldedistribucién,y almismo
tiempo, genera experiencias’,
remarco Alvaro Huerta.

De esta manera, la apuesta de
la empresa es la promocidn de
una experiencia de compraque
posibilite a los usuarios no sélo
a comprar los productos que
ofrece, sino también, a expandir
los medios por los que conoce
lamarca,interactiaconellayla
incorpora asu rutina. El objetivo
es colocarse enunmercado que
crecerd en los préximos afios y
crear una comunidad que esté
dispuesta a colaborar y tener
experiencias conjuntas con los
fabricantes de tecnologia.
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Los beneficios para el canal

De acuerdo con varios de los estudios realizados
por consultoras a nivel mundial, las nuevas
generaciones buscan experiencias que les
permitan conocer a profundidad los productos que
desean adquirir. Por estarazdn, los puntos de venta
fisicos representan una nueva forma de generar
interaccién directay ventas.

Si bien el propésito de las tiendas es lograr la
comercializacién directa, larealidad es que muchos
delos usuarios visitan estos lugares conlaintencion
de conocer qué es lo que desean comprar y
después, adquirirlo através de medios electrénicos.
Esa es el drea de oportunidad que genera para
el canal que a través de sus pdaginas y redes de
distribucién, logragenerarlas ventas.

Los puntos de venta, sobre todo para la industria
del metaverso y los eSports, son una forma de
generar valor através de experiencias enlas quelos
usudarios escogen una marca por encima de otra.
Por ello,la apertura de tiendas fisicas esimportante
para generar ventas al canal y al mismo tiempo,
robustecer el catdlogo de productos y servicios
disponibles enfocados en brindar experiencias
integrales,desde que sevisitalatienda hastaque se
hacelacompra.

N e GRSy
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EXPORZERTY 2027
-ENCUENTRO
DENEGOCIO
-NTRE CANALESY
FABRICANTES

Autor: RadlOrtega

vvww.youtube/noticiasde\canol
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*ELMAYORISTA FOMENTA ELNEGOCIO DELOS CANALES UNIENDO
FABRICANTES Y PARTNERS EN UN MISMO ESPACIO

*ELEVENTO CONTO CON MAS DE 200 PERSONAS REGISTRADAS Y 14
MARCAS

|aforodurante el evento fue constante, lo que permitid que marcas
como: Avery,Bixolon, Citizen, Datalogic, Epson,Honeywell, Manhattan,
Sato, Silimex, Star Micronics, Touch Dynamic, TSC y Zebra, pudieran
exponer su oferta actual, algunos productos que estdn por salir al
mercado e innovaciones para Punto de Venta (POS) al margen
delastendenciasy oportunidades paralos canales; asimismo, el
canallogréreencontrarse (después de mdas de dos afos) conlos
fabricantesy conversar sobre nuevos proyectos y oportunidades.

Laexposicion delmayoristaenfocado asoluciones POS,cédigo de barras,credencializacion
y mas, tuvo un aforo aproximado de 200 personas que se registrarony asistieronen un
horario abierto de 5 horas,donde ademds de conocer lasinnovaciones, tendencias y
algunos futuros lanzamientos por parte de cada una de los fabricantes que asistieron,
también tuvieronlaoportunidad de conversar con el personal delas marcas, exponer sus
dudas eincluso,asesorias en caso detener algun proyecto en puerta.
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Expo Azerty 2022 no incluyd en la agenda espacios
para networking, sin embargo, el contacto directo
conlos ProductManager delos fabricantes propicié el
espacio pararesolver algunos temas que los canales
tuvieran como parte de sus agendas, al respecto
CarlosLeyva, Director Comercial en Azerty, dijo: “Esun
showroom donde estamos mostrando los nuevos
productos que setienen,los nuevos lanzamientos que
sedardn,y es unaforma quelos canales tenganun
“‘facetoface”conlos fabricantes,no hay conferencias,
ni eventos posteriores, sino es para conocer las
novedades actualesy afuturo,asicomola posibilidad
de generar nuevos negocios debido

al acercamiento entre canales y
fabricantes”.

Elevento se enriquecid gracias
alaparticipaciébndel4 marcas,
quienes presentaron sus
productos, convivieron con
los canales, les asesoraron y

reafirmaron estar disponiblesa
apoyarlos conlos proyectos que
tengan.

CARLOS LEYVA

Marcas participantes en Expo Azerty
2022

AVERY

El fabricante especializado
en etiquetas explicd tener un
repertorio amplio que incluye
diferentes tipos, formasycolores,
la cuales se pueden personalizar
graciasal softwaregratuito que ofrece
lamarca, asilodetalld GriseldaGonzdlez,
coordinadorademarketing: “Ennuestro
software tenemos plantillas predisenadas y listas para usarse, asi que
acérquense anosotros, somos una linea de productos muy grande para
ayudarlesconlapersonalizacionde productos”.

GRISELDA GONZALEZ
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BIXOLON

Mdnica Soto, Territory Manager de la
marca, compartio que su participacién

en el evento tuvo la intencion de
presentarlanuevalineadeimpresorasde
etiquetasindustrial (XT5 40), lacual tiene
caracteristicas de transferencia térmicay
directa, ademas de los modelos de escritorio
(XD3-40yXD5-40).“Tenemos equiposdeentrega

inmediata y Azerty ha sido un excelente aliado de MONICA SOTO
negocios, porloque esinvitamos aque se acerquen connosotros paraconocer
mdssobrenuestratecnologfa”.

CITIZEN

L.a marca presentd su linea de impresoras
para etiquetas dirigidas al mercado de
POS e impresoras térmicas que han
tenido auge en los dltimos afios; asi
hien Georgina Quintanar, encargada de
mayoristas, invitdaloscanalesaacercarse
alacompafifay agregd: “Conozcannuestra
lineadeimpresoras paraquesecerciorendela
Ca"dadqueUfrecemUSCUmOCitizenenmdﬂs GEURG'NA QUINTANAR
nuestros productos y principalmente las

ventajascompetitivasque lesgarantizatrabajarconnosotros”.

DATALOGIC

“Una de nuestras verticales es el retail y
traemosun portafolio enfocadoparaesto
con scanners handheald, computadoras
maviles y scanners fijos para captura de
cadigos de barras”: compartié Artemio
Lara, Distribution Chanel Account Manager,
asimismo, recordd que |a marca apoya a sus i
sociosdenegocioseneldesarrollodenuevascuentas

yaplicaciones. ARTEMIO LARA
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EPSON

El fabricante presentd su linea
ColorWorks que sonimpresoras
de inyeccidn de tinta de 4 a
8 pulgadas y trabajan con
diversosmaterialesdesde papel,
polipropileno, matey mas, yestan
enfocadasindustriaquimica, retaily =
|ogistica; laEjecutivadeventas, Natalia

Shvedova, cerrd diciendo: “Somos NATALIA SHVEDOVA
|ideres enel mercado de punto de venta por lo que consideren nuestros
productos. Lesinvitamosaqueconozcanlosequipos”.

HONEYWELL
EnlaExpoAzerty 2022, elfabricante
presentd sus tres lineas de
negocio:impresion, terminales
y escaner, y los cuales son
de reciente lanzamiento y
con inventario disponible con
Azerty. “Les ayudamos a los
canales con acompariamiento a los
usuarios finalesconlocual ampliamos
lasposibilidades de cerrar elnegocio™
AlvaroGonzdlez, Product Manager.

A4

ALVARO GONZALEZ

Durante la Expo Azerty 2022, serealizé unintermedio
que el mayorista aprovechd pararealizar unarifade
premios a forma de agradecimiento alos canales,
lo que levantd el dnimo de los participantes para
continuarlasegunda partedelajornada.

MANHATTAN

La compafia asegurd que estdn
reincorporandoseal portafoliodel
mayoristayloestanhaciendocon

accesorios paracémputo, linea

gaming, cables, convertidores,

webcams, diademas y més.

“Tenemosmés de 900 productos
especializados y los podemos
atender, asiqueacérquenseconnosotros

paraqueconozcantodanuestralinea” LAURA HERNANDEZ

LauraHernandez, DirectoraComercial.
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SATO

“Estamos presentando el nuevo modelo
CL4NX Plus, que es una impresora
industrial robusta, 24/7y que puede ser
unaplataformamuyflexible enindustrias
como preparacion de alimentos, logistica

y especialmente en manufactura” planted
Salvador Becerra, gerente de desarrollo de
negocios, sobre suparticipacidnen Expo Azerty,

ademds recomendo a los canales acercarse e SALVADOR BECERRA
integrarse asuprogramaconel cualobtendranbeneficios.

SILIMEX

La compafiia focalizada en productos de

limpiezapresentd el extenso catalogo que

tiene paraelmantenimientoy limpiezade

los equipos tecnoldgicos. “Traemos los

productos queustedesyaconocen, perono ‘
porellomenosinnovadoresyaquesiempre @

contintanutilizdndose paraelmantenimiento.

Nospueden buscaratravésde Azerty”: Alfredo

Alvarez representante deventas. ALFREDO ALVAREZ

STARMICRONICS
Lacompaiifaexpusotodosuportafolioconla
intencionde queloscanales conocieranque
suofertanoselimitaaimpresoras,sinoqueya
cuentanconbases paratabletas, cajonesde
dinero, lectores decddigodebarras, basculas,
aunque no por ello ha dejado de innovar en e
su linga de impresoras y ahora lo hace con los ] J
nuevosequiposquecuentaconconectividadalanubey
conectividadconAndroid. RicardoFuentes, Country RICARDO FUENTES
Manager, cerrddiciendolasnecesidades de consumoy de los canales son
distintas,ademas: “losclientes demandan més cosas por loqueinvitamos
alcanalaque se acerquen connosotrosy ayudarlosaofrecer soluciones
integradasparacualquiernecesidad”.
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TOUCHDYMANIC
Conprocesadoresde 11ageneracion, el fabricante
permitid que los canales conocieran sunueva
linea de punto de venta, tabletas y quioscos
conimpresorasintegradas, aunqueelprincipal
productoque presentdfueunatabletallamada
Fusion, alrespectoLuisAcosta,gerenteregional,
dijo: “Losinvitamos conocer lamarca, estamos
presentesenretail, hospitalidady comercio,ademas
contamosconinventarioentodosnuestrosproductos”.

LUIS ACOSTA

TSC
Antonio Castro, gerente deventas delamarca,
é sostuvo que su participacidnestuvoenfocada
aena-s00 Para presentar equipos de transferencia
S8 { térmica para escritorio, industriales y
portdtiles, ademas transmitidal canal estar
pendiente delamarca, yaquesonunaopcion
yagrego: “estamos presentesenelmercadoy
tenemoslaventajadeserfabricantesydisenadores

ANTONIO CSTRO denuestrosequipos”.

LEBRA

Lamarcarecordd los problemas que persisten por el desbasto, enrazén
deello, estanofertando producto que esté disponible como: dispositivos
portatilesde cédigode barras,impresorasdeescritorio, lectoresaldmbricos

ginalambricos. “Losinvitamos aconocer o que
tenemosdisponibleylas solucionesenlas que
podemosapoyarlos”:RubénMarquez, Product
Manager

RUBEN MARQUEZ

Elmayorista cerré su participacion haciendo énfasis
en la problematica del desabasto como principal
afectacion,aunque planted que estoles orilld abuscar
caminos alternos para no dejar sin productos al
mercado, sustituyendo los productos solicitados por
otros muy similares en caracteristicas conlaintencion
nohacerle perder negocios al canal; asimismo, indico
que el cierre de 2022 lo observan entusiasmados y
esperan concluirloconndmeros positivos entérminos
deventas.

“ESPERAMOS TENER UNBUEN CIERRE 2022 Y CON BUEN
ABASTECIMIENTO DE PRODUCTO,PERO NO SE VEIGUAL
PARAINICIOS DE 2023 DEBIDO A LAELEVADA INFLACION;
PESE A ESTO VEREMOS QUE PODEMOS HACER PARA
SUBSANAR ESA PARTE CON NUESTROS PARTNERS Y
ESTAMOS HACIENDO YA TODOS LOS PLANES PARA
TENER LOS INVENTARIOS DISPONIBLES PARA Ql DEL
ANO ENTRANTE, CERRANDO PROYECTOS PARAEVITAR
DESABASTOYLA CUESTADEINICIODE 2023

BDATALOCIC
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NOTICIAS DEL CANAL

INFRAESTRUCTURA Y
CIBERSEGURIDAD SONLOS
REQUERIMIENTOS PARALA

TRANSFORMACIONDIGITAL: C TD

LATRANSFORMACION DIGITAL PROMOVIDA POR EL DESARROLLO Y EXPANSION DEL
METAVERSO OBLIGA A LA INDUSTRIA DELAS TECNOLOGIAS DE LA INFORMACION
(TI)AREALIZAR CAMBIOS IMPORTANTES EN DOS SECTORES FUNDAMENTALES:
INFRAESTRUCTURAY CIBERSEGURIDAD.

eacuerdoconCarlos
Garcia, Director
de CTD, mayorista
de soluciones de
infraestructura,
ciberseguridad e

integracién, la transformacion

Autor: Karime Vazquez

digital marcard una diferencia | n
entrelas empresas: aquellas que
entiendan y logren adaptarse y
aquellas que nolohagan.

Uno de los principales cambios
que sedetectanenlaindustriaes
enlainfraestructura. Debidoala
demandade mayor velocidad en
transmisién de datos, el cobre ya
no serd un material que posibilite
dlcanzar niveles optimos,
mientras que la fibra oOptica Wl
se posicionard como la forma -~
principal para dar soporteauna
trasmision velozy efectiva.
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Otro de Ilos cambios que
propiciaré una mayor cantidad
de datos intercambidndose,
serd la exigencia de los usuarios
de sistemas que protejon y
resguarden su informacién
(datos biométricos y
geogrdficos, registros de salud y
comportamiento, etcétera). Las
empresas deberdn invertir en
soluciones de ciberseguridad que
implementen Inteligencia Artificial
comounaformade prevencidnde
ataques. Ademads de establecer
protocolos de accidéninmediatay
atenciondecrisis.

Laimplementacién de tecnologia
que posibilite tener infraestructura
capaz de proveer calidad vy
seguridad en las experiencias de
los usuarios serd lo que genere
valor para las empresas, y sobre
todo, paraelcanal quelas provea.

Conexién Metaverso: Conocery
prepararal canal

Ante los cambios que se han
generadoenlaindustriaTly conla
finalidad de preparar alcanal para
estos, CTD ha realizado durante
todo el afo, su gira de conferencias
Conexidbn Metaverso, en la que
se hace acompanar de marcas
especializadas eninfraestructura
como Furukawa, seguridad, entre
otras.

Mediante la colaboracién con los
canales, el evento busca proveer
informacién que sea de utilidad
paraque las empresas conozcan
y comiencen a implementar
soluciones que las habiliten para
la transformacién digital del
Metaverso.
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ELTrabajamos escuchando
inquietudes del canal y
los usuarios para proveer
soluciones que se ajusten
a sus necesidades y les
permitan implementar
cambios Gtiles que
mantengan una relacidn
costo-beneficio
significativa”: Kimberly
Quintanares, Coordinadora
de Marketing CTD.

KIMBERLY QUINTANARES

De esta manera, CTD Net busca brindar soluciones al canal que le
permitan sumarse ala transformacién digital con herramientas que
se adapten asus presupuestos y necesidades, pero sobre todo, les
permitaentender cudles sonlasimplicaciones que tiene el Metaverso
enlaindustria.

LLE1 objetivo es tener
soluciones que sean
accesibles para todas las
empresas y que generen
un valor comercial
durante mucho tiempo.
La infraestructura y
seguridad de calidad,
flexibles y adaptativas
son el diferenciador entre
las empresas que se suman a
la transformacion digital y
las que no”: Carlos Garcia.

CARLOS GARCIA

Los proximos eventos de CTD Net ser@n anunciados a través de sus
redes socialesy el blog Conexién TD.
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ThinkPadde LENOVO

cumple 30 aiosylo
celebraconlaserie’

*LOSNUEVOS EQUIPQS THINKPAD Z13Y Z16 TIENEN COMO PRINCIPAL
CARACTERISTICA LASUSTENTABILIDAD

EL PARTNERSHIP DELENQOVO CON AMD ALCANZANUEVOS MERCADOS Y
OPORTUNIDADES PARA SUS SOCIOS

Autor:Raul Ortega

apresentacidn de los equipos de la linea ThinkPad prometen
nuevas capacidades de rendimiento con los procesadores
AMD Yy que se ajustan alas nuevas modalidades de trabajo
(home office e hibrido), asimismo, son fabricadas de forma
sustentable, pero sin descuidar la estética ejecutiva.

En elmarco de la celebracion del 30 aniversario de la linea
ThinkPad, se anuncid el lanzamiento de la nueva serie Z de Lenovo
que, entre otras caracteristicas, integran procesadores de AMD,
tienenundisefioy construccion sostenible, aunque sin demeritar las
capacidadesy performance. “Damos por inaugurado el festejo de los
30 aflos de ThinkPad y ThinkSystems, ademds de esto, tenemos un
lanzamiento importante que se une a estafamiliacon AMDYy esla serie
Z": Antonio OImos, Gerente de Producto Comercial para Lenovo.

LLTendremos muy pronto una planta Lenovo de

manufactura en Guadalajara y que se suma a 1la que
ya tenemos en Monterrey; nuestra fuerte relacién
con AMD crecibé y con ello un portafolio mas amplio,
por lo que creemos que la innovacidén debe cumplir el
propésito de una vida mejor para la humanidad mas
inclusiva, mas respetuosa con el medio ambiente y en
constante cambio para el planeta”: Antonio Olmos. ANTONIO OLMOS
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Durante la presentacidn de los equipos ThinkPad
Z13 y 716, estuvo presente Luis Gerardo Garcia,
Gerente General de AMD México, quien habld sobrela
importancia del poder de computo enla actualidad
derivado de la conectividad yla cantidad de datos
que se generandiariamentey dijo: “El dia de hoy les
vamos a presentar una computadora que cumple
contodos los requisitos que un ejecutivo necesita
en su dia para el alto desempeno; con disefio,
capacidad de coémputoy los procesadores AMD”.

AMDY

together we advance_

LUIS GERARDO GARCIA

Unadelas caracteristicas que se resalté durante
la presentacién de los equipos ThinkPad 713 y
ThinkPad 716, fue su fabricacién con materiales
sostenibles y ecolbgicos, desde su embalaje,
presentaciony disefo. “Continuamos trabajando
para poder brindar soluciones mds ecolbgicas
y sostenibles que reduzcan el costo ambiental de
hacer negocios. Nuestros nuevos portdtiles vienen
conundiseno sofisticadoy ultrafino, elaborados de
aluminiorecicladoenun70 %,y son entregados en
un embalaje ecolégico de bambuy fibra de canade
azucar,100% renovable y compostable™ Gerente de
Producto Comercial paraLenovo.
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ThinkPad 213

*ThinkPad Z13: Materiales reciclados (aluminio y
cuerovegano PET), pantalla optimizadade 13” y bordes
ultraestrechos, mayor resolucion, pesomenora 1,3 kg.
Procesador AMD Ryzen PROR76860Z de laserie Uen su
tinica presentacion en el mercado corporativo con graficos
AMD RDNA-2, camara dual FHD RGB+IR. Obturador
electronico, teclado de bordes redondeados, adaptable
ala curvatura natural de los dedos, sensor de camara
mas grande y mayor resolucion, bisel ultrafino de 4 mm
y ofrece lamayor relacion pantalla-cuerpo de cualquier
ThinkPad, memoria de hasta 32 GB, almacenamiento de
hasta 1TBybateria de cargarapida que puede durar hasta
15horas.

ThinkPad Z16: Portatilde 16, procesador AMD Ryzen
PROR9 6950 de laserie Hy con graficos discretos AMD
Radeon RX6500M opcionales de la tecnologia SmartShift,

bisel superestrechoy unarelacion pantalla-cuerpo de
mas del 92 %, disefio ultradelgado, sofisticado, carcasa
elaborada de aluminio reciclado, camara premium FHD
RGB + IR para lograr unaimagen de mayor resolucion,
altavoces masivos orientados al usuarioy alimentados
por el sistema de Dolby Atmos de primera calidad. 32 GB
de memoriayhasta 2TB de almacenamiento.
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DECADAS NOTICIAS DEL CANAL

DESARROLLARY
EXPONENCIAR EL
TALENTO LOCAL:
LA PROPUESTA DE

SOFTSERVE
PARA LA INDUSTRIA

Autor: Karime Vazquez

vvww.youtube/moticiasdelcano\

*LABRECHA DEEDUCACION Y PROFESIONALIZACION EN MEXICO ES UNA DE LAS PRINCIPALES
PREOCUPACIONES DE LAS EMPRESAS DEL SECTOR DE LA TECNOLOGIA DE LA INFORMACION
(T1). CON LA IDEA DE REDUCIR ESTAS BRECHAS Y CONTRIBUIR EN LA FORMACION DE
PROFESIONALES PARA LA INDUSTRIA TECNOLOGICA, SOFTSERVE ANUNCIO SU LLEGADA AL
PAIS CON LA APERTURA DE SU SEDE EN GUADALAJARA, JALISCO.

aindustria de la Tecnologia de la Informacion
- K (T1) presenta unrezago de alrededor de 40,000
- profesionistas en México. De acuerdo con

softserve

1 ~ datos delColegio Nacional de Cienciay Tecnologia
SO’ ‘sER\ 3 | (CONACYyT), lainversién publica parala formacion
Ml 5 _ - | profesional disminuyé un15% durante 2020.

: ' .~ Derivado de este panorama, la empresa ucraniana
de consultoria y desarrollo de estrategias para
el sector de Tl y asociaciones con las principales
empresas a nivel mundial (Google, Microsoft, AWS),
SoftServe, anuncio sullegada al pais con la apertura
de susede en Guadalajara, Jalisco.

La compafia busca cubrir una parte de la brecha
de profesionalizaciéon a través de sus iniciativas
University SoftServe y People Excellence. La primera
de ellas, la Universidad de SoftServe, consiste en
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la oferta de diferentes certificaciones, cursos y
capacitaciones para estudiantes y egresados que
deseandesarrollar las habilidades tanto técnicas
como comerciales requeridas por laindustria.

La segunda iniciativa de la firma ucraniana,
Personas de Excelencia, se enfoca en generar una
plataforma de trabajo transparente para que todos
los miembros de la empresa participen de manera
activa en el proceso de innovacion y toma de
decisiones.

Lainformacién de ambas propuestas se encuentra
disponible en el sitio web de la compafia (www.
softserveinc.com). Ademds, las fechas de las
convocatorias para los cursos, programas de
capacitacion einformacionrelacionada conla oferta
enaprendizaje se publicanatravés de sucuentade
Linkedin.

Cerrarbrechas, abriroportunidades

En el marco del anuncio sobre la llegada de la
comparniia aMéxico, Chris Baker, CEO delacompania,
enfatizd que el propodsito de la compania es
reducir la brecha de profesionales de la industria
que hay en México. A través del reclutamiento y
profesionalizacion del talento local proyectan
generar alrededor de 1,000 empleos, cifra que
estiman continuard creciendo de manera orgdnica
enlos préoximos anos.

CHRIS BAKE

“VINIMOS A MEXICO A CERRAR BRECHAS Y FORMAR
TALENTO. NOS INTERESA GENERAR UN IMPACTO
EN LA INDUSTRIA A TRAVES DE LA FORMACION DE
PROFESIONALES QUE TRABAJEN Y APORTEN A LAS
EMPRESAS DE TECNOLOGIA”: CHRIS BAKER
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El desarrollo e implementaciéon de la Universidad
de SoftServe, se realizard con alianzas con las
principales universiades del pais y tendrd ofertas
laborales diferentes, la compafia busca generar
oportunidades para personas que Nno tuvieron
accesoarecursos educativos y gue ahora buscan
aprender sobrelaindustria Tl.

VLADIMIR MENDOZA

‘GENERAMOS OPORTUNIDADES PARA LAS PERSONAS
QUE ESTAN INTERESADAS EN CONOCER Y APRENDER
DE LA INDUSTRIA.EN EL PAIS HAY TALENTO QUE PUEDE
BENEFICIARSE DE LAS PROPUESTAS QUE TENEMOS.
QUEREMOS ENCONTRAR Y TRABAJAR CON ESE
TALENTO": VLADIMIR MENDOZA, GERENTE GENERALPARA
SOFTSERVE MEXICO.

Los recursos de la empresa estdn disponibles
para todas las personas interesadas en obtener
conocimientos y habilidades para el sector
tecnologico. Lainformacién sobre los programas
de consultoriay colaboracion paralas empresas se
encuentran en el sitio oficial. Los contactos y portafolio
de servicios para el canal, también estan disponibles
através del sitiodelafirma.

Keith Rozmus, Presidente de la Division para América
Latina, menciond que la compania estd enfocada
en generar valor comercial en el pais, pero también
endejaruna huella digital y formar talento local que
después otras empresas puedan aprovechar e
incrementar de manera colectiva.

contactame@esemanal.mx g 5573605651
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KEITHROZMUS

‘LAS PROPUESTAS DE SOFTSERVE SON ENTRENAR Y
ACTUALIZAR ALTALENTO LOCAL,HACER PREDICCIONES
SOBRE ELFUTURO DE LA INDUSTRIA Y ASI, INVERTIR EN
AREAS QUE NO SON POPULARES AHORA, PERO LO
SERAN DESPUES, Y CUANDO ESO OCURRA, TENDREMOS
CONOCIMIENTOY EXPERIENCIA PARA GENERARNUEVAS
PROPUESTAS”™: KEITHROZMUS
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DECADAS NOTICIAS DEL CANAL

ANUEVA LINEF] e
VIDEO PROYECCION DE

EPSON REVOLUCIONAEL
ENTRETENIMIENTO EN CASH

ELUSODELAS PLATAFORMAS DE STREAMING TUVO UN REPUNTE DURANTE LA PANDEMIA, PERIODO EN
ELQUELAS PRINCIPALES EMPRESAS PROVEEDORAS DE SERVICIOS DEENTRETENIMIENTO, DIERON UN
SALTO A LO QUE SERIA LANUEVA FORMA DE INTERAGCION. BAJO ESTA PREMISA, EPSON ANUNGIO EL
LANZAMIENTO DE SUNUEVA LINEA DE PRODUCTOS DE VIDEO ENTRETENIMIENTO EPIQVISION.

Autor: Karime Vazquez

stalinea de productos es la propuesta de la empresa para
innovaren laforma enla que se concibe el entretenimiento : e
en los hogares, ya que, como apuntan las principales EpIQ\/ISIOﬂ EPSON
tendencias; sinimportar la generacién,la demanda de los ERCEERIOUR VISION
usuarios para laindustria del entretenimiento es una: tener
mejores experiencias.

Mario Pedreros, Director de Epson México,menciond que a pesar de que
la venta de video proyectores disminuyd en los sectores empresarial
y educativo debido ala contingencia sanitaria, la venta de soluciones
para entretenimiento en el hogar aumenté de manera considerable
(24%).Durante 2021 el tiempo promedio de los usuarios en México
en plataformas de streaming y broadcast fue de 4.1 horas diarias, de
acuerdo con cifras del Digital 2021 Global Overview Report.

De esta maneraq,los nuevos proyectores de la marca fueron disefiados
con el propésito de satisfacer un mercado amplio,desde la generacion
baby boomer hastala generacién Z,ambos sectores han tenidoun
aumentoimportante en el consumo de soluciones que permitan no
sblo tener experiencias inmersivas, sino también que puedan ser
compartidas en todos los espacios posibles sin los limites que una
televisiénimplica.

MARIO PEDREROS

contactame@esemanal.mx @ 5573605651 Fabricantes | 49


mailto:contactame%40esemanal.mx?subject=

Caracteristicas de lalinea EpiqVision

Los modelos de lalinea Epson EpigVision; LS300 Smart Laser Projection TV, Epson EpiqVision EF12 Portable Laser,
ProjectionTVyel Epson EpiqVision CO FH-02 Portable Smart Projector, brindan una experiencia de visualizacion en
cualquier espacio del hogar o al aire libre. Ademas, cuentan con Android TV 1y 0k, Google! integrado e incluyen (solo
los modelos EF12y LS300) un sonido personalizado de Yamaha, en combinacion con latecnologia laser de Epson.

Proveer soluciones de entretenimiento en alianza con el canal

En entrevista con eSemanal, Mauricio Doce, Gerente Regional de
Marcom de Epson México, remarcd que con este lanzamiento,
lo empresa tiene el objetivo de revolucionar la industria del
entretenimiento en casa. Yano se trata de contar contelevisiony audio,
sino de brindar una solucién portatil, facil de usary que sea posible
compartircon amigosy familia.

Parala compania es de sumaimportancia el trabajo con los canales
para que mds usuarios conozcany adquieran esta solucién. Por ello,
la estrategia de distribucion a seguir para llegar a todos los usuarios
finales serealizard por etapas. Primero, los puntos de venta fisicos y
dee-commerce,y enseguida,los mayoristas conlos que yaoperala
companiia (CTInternacional, CVA, Ingram Micro).

Con dicha estrategia, se busca familiarizar al usuario final con el
funcionamientoy capacidad de cadauno delos productos y, unavez
solventados estos conceptos, comenzar la distribucion através de
los canales. Ademds, el plan de accidon contemplala comunicacion
constante con el canal para conocer qué es lo que necesita para
generarventasdevalor.

€ LEs un negocio bidireccional. Lo que queremos

es mantener la comunicacién con los canales,
ser conscientes sobre qué es 1o que necesitan
para llegar al usuario final, cudles son los
mecanismos de venta y qué podemos hacer para
que concreten todos los negocios que se les
presenten’: Mauricio Doce.

MAURICIO DOCE
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DECADAS NOTICIAS DEL CANAL

FRONT ENGINEERING

consintio asuscanalesal
estilodelosaiios20’s

« ELSTOCK FAVORECE EL CRECIMIENTO DEL MAYORISTA EN ANOS DE PANDEMIA

« LOS CANALES FUERON LOS PRINCIPALES INVITADOS, PERO TAMBIEN SEDIERON CITA
MARCAS COMO: TOSHIBA, UNITECH, HISTONE, DATALOGIC, HONEYWELL, MINNO, ZEBRA,
BIXOLON Y GAME JOHNSON

Autor: Rall Ortega

ront Engineering realiz6 su Summer Event L LMuchas gracias por asistir a
2022 al puro estilo delos afios 20's,como su fiesta, el objetivo es que
una forma de agradecer a sus canales, todos disfruten el momento . la
partners de negocio y colaboradores, ’
el compromiso que han tenido hacia el noche, el lugar y es un placer a
mayorista especializado,recordando que nombre de Front Engineering estar
estd dispuesto a seguir tendiendo puentes para con nuestros canales, les tenemos
concretar negocios. .
Los afos de pandemia fueron complicados para preparadas mas sorpresas durante
la economia en general,incluida laindustria Tl,no el resto de la noche. Muchas

obstante, Front Engineering (antes Nimax), que es
comodesde hace pocomds de unano seleconoce
almayorista, consintié a sus canales al organizaruna
fiesta para sudisfrute que tuviera como temdticalos
anos 20’s; todo ello conlaintencién de agradecerla
confianza,compromisoylealtad de los canales, que
pese alas circunstancias complicadas caminaron
y trabajaron en conjunto.

La celebracién comenzd con unas palabras de
Gonzalo Trejo, Gerente de Mercadotecnia en Front
Engineering, extendiendo la invitacién para que
todos los asistentes se divirtieran, disfrutaran la
noche, recalcando quelafiesta serealizd cony para
los canales delmayorista.

gracias a todos”: Gonzalo Trejo.

Aunque elevento serealizé aformade celebracién
y dejando un poco de lado los temas laborales,
ademds de los canales de la marca también se
dieron cita representantes de algunas marcas
como: Toshiba, Unitech, Histone, Datalogic,
Honeywell, Minno, Zebra, Bixolon y Game Johnson,
logrando alrededor de 200 invitados.
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Las expectativas

Front Engineering habld lo que visualiza hacia un 2023 que sibienya
casiconlas actividades retomadas en su totalidad, ahora seinsertan
nuevos retos, algunos tan complicados como la inflacion, asi bien,
Gonzalo Trejo comunicé sentirse confiado, ya que, en 2020, 2021y
2022 tuvieron nimeros positivos en ventas, lo cual le atribuye a tener
suficiente productoy no dejar escapar oportunidades. “Sucedidé que
pediamos ciertas érdenes de productoy seretrasaban, pero cuando
las surtian ahora se tenia el problema de ‘sobre-stock’ y hemos
realizado estrategias para mover el productoy distribuirlo, atendiendo
otros mercados, entre otras cosas’.

~
>

El mayorista dijo que gracias a contar con suficiente stock, se han
encontrado con oportunidades interesantes y que debido ala falta
de producto de otros competidores en la cadena de distribucién,
ellos han cerrado negocios importantes que les han permitido no sélo
mantenerse a flote durante anos tan dificiles como fue la pandemia,
sinomdsimportante crecer sus niveles de facturacion en comparacion
conanos anteriores.

Mayoristas | 52

contactame@esemanal.mx

ELLlevabamos méas de

30 afios como Nimax
y desde hace un afio y
medio o dos, nos hemos
estado anunciando como
Front Engineering para
renovarnos y mejorar
con mayor énfasis vy
trabajo en nuestra
pagina web, cambiamos
nuestro sistema interno,
me jorando nuestros
sistemas y todo ello
tiene 1la intenciodn
de entregar un mejor
servicio al cliente”:
Gonzalo Trejo.

GONZALO TREJO

Finalmente, aunque no menos
importante, es de recordar que
la companiia realizard su ya
conocida premiacion deReyesen
enerode 2023, por lo que Gonzalo
Trejo invitd a los canales a
acercarse almayoristay aseguré:
‘Ahora nos estamos cambiando
a Front Engineering, pero
traemos la experiencia y know
how de 30 aidos como Nimayx,
se pueden acercar a nosotros
para ayudarles a conocer los
productos a través de nuestros
asesores y Product Manager,
ademds al estar Gnicamente en
México,conocemos muy bien el
mercado nacional”.

® 5573605651
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INFOBLOX v TD SYNNEX
SE ASOCIAN PARA
GENERAR SOLUCIONES EN
CIBERSEGURIDAD

LAS EMPRESAS ANUNCIARON SU ASOCIACION PARA GENERAR UNA SOLUCION DE

CIBERSEGURIDAD QUETRABAJA ATRAVES DE DNS. ADEMAS, OFRECEN PRUEBAS

Y VISITAS PARA LOS SOCIOS INTERESADOS EN CONOCER EL FUNCIONAMIENTO DE
LANUEVA SOLUCION.

Redaccién eSemanal

laumento de los ciberataques en México
alcanzd el 600% en el Gltimo afo de
acuerdo condatos de laconsultora IDC.
Es por ello que uno de los principales
rubros de inversién de las empresas se
ha centrado en la implementacién de
soluciones de ciberseguridad, que protegan la
informacién vulnerable de posibles ataques.
Es bajo este contexto que, Infoblox anuncié su
asociacién con TD Synnex, para que sus soluciones
DDI en la nube y BloxOne Threat Defense estén
disponibles en el Cyber Range del distribuidor, se
trata de la primera instalacion de formacién en
ciberseguridad de sutipo.

contactame@esemanal.mx g 5573605651

BloxONE Threat Defense

Opera a nivel de DNS para detectar amenazas y
detener antes los ataques.Emplea la automatizacion
generalizada y la integracion del ecosistema,

impulsala eficiencia en SecOps, elevala eficacia
de la pila de seguridad existente, asegura los
esfuerzos digitalesy de trabajo desde cualquier lugar
reduciendo el costo enciberseguridad.
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LLELl movimiento impulsado por la

pandemia hacia las redes en la
nube cred una superficie de ataque mas
grande para que las organizaciones la
defiendan. Esto ha cambiado el juego
para los profesionales de redes y
seguridad en todas las industrias.
No solo necesitan aprender las
herramientas para construir una
red corporativa distribuida, sino
que también necesitan evaluar
tecnologias que extiendan 1la
seguridad a 1a nube”: Scott Willock,
Director Senior de Distribuciédn
Global de Infoblox.
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En sitio o en lineq, los socios pueden llevar a los
clientes arecibir capacitaciones sobre los servicios
bdsicosderedy seguridad. Las visitas de clientes
se programan através de TD SYNNEX a través del
administrador de cuentas de canal de Infoblox.
Durante las visitas, los clientes pueden ver
demostracionesy realizar pruebas de los productos
dered,NIOS y BloxOne DDI. También se pudene poner
apruebarlacorrelacion del trafico IP hasta el nivel
del dispositivoy ver el funcionamiento de BloxOne
Threat Defense.
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