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Alvaro Barriga

En CoédigodeBarras
y QR latendenciaes
favorable paraelcanal

Aunque no existe una cifra exacta sobre el valor
de mercado en los cédigos QR y de barras en
México, especialistas del canal consideran que
la oportunidad supera los 99 millones de délares
anuales.

Si bien lacrisis sanitaria mundial ha beneficiado
a algunas tecnologias y a otras no, en el caso del
mercado de cdédigo de barras y QR han encontrado
alternativas, asi como todos los accesorios
alrededor de ellos como: impresoras, lectoresy
suministros, ya que son necesarios para la operacién
del dia adia.

Algunos usos y oportunidades para los cédigos QR
estan en: 1) salas de conferencias y hoteles: para
proporcionar informacién y mensajes de bienvenida en
espacios determinados. 2) Publicidad: Para brindar
informacién sobre el domicilio comercial, teléfono
de la empresa, direcciones de correo electrénico,
URL con direcciones de sitios web o paginas web
especificas, vinculos para aplicaciones méviles. 3)
Seguridad: Para autenticacidn de cuentas en linea
(los usuarios escanean un cédigo con su smarphone
para iniciar sesidén automaticamente); Wi-Fi
(almacena contrasefias); claves de accesos mediante
doble verificacién. 4) Restaurantes (Contactless):
Se incluyen los menUs, ofertas o promociones del
dia, precios y horarios. Con mayor auge a partir de
la pandemia y de evitar el contacto. 5) Aeropuertos:
E1l cédigo contiene informacidén sobre horarios,
salas de espera, destino y namero de vuelo. 6)

Entretenimiento: Se puede incluir en espacios como
el cine sustituyendo al boleto o acceso de entrada,
también es posible acceder a una prueba de juego
(gaming). 7) Industria: almacenes con informacion
sobre inventarios, disponibilidad, ubicacidény
caracteristicas. 8) Salas de conferencias, hoteles,
publicidad, seguridad, restaurantes (Contactless),
aeropuertos, entretenimiento e industria, algunas
de las mUltiples opciones de negocio para los
cédigos.

Cabe sefalar que los expertos consideran que los
cédigos de barra siguen siendo Gtiles, pero el uso
masivo esta enel QR.

En esta edicidn, el quipo consultd a especialistas
de Citizen, ECLine, Newland, Zebray el mayorista
especializado Azerty, quienes coinciden en que
la cantidad de usuarios con acceso a internet de
alta velocidad crecera de forma exponencial en
los préximos aflos, aunado al aumento del uso de
dispositivos inteligentes como smartphones, seran
la puerta de entrada para el uso masivo de cédigos QR.
El pasado 22 de septiembre se 1levé a cabo la décimo
sexta edicién de la entrega de los premios Monarca
de HP In., se trata del reconocimiento que hace el
fabricante a sus mejores socios del canal. Enel
evento, Carlos Cortés reconocid que 2023 no sera un
me jor afio en términos econdmicos, ya que la inflacién
esta apretando demasiado a los consumidores, pero
sefiald que la buena noticia es que el regreso a clases
presenciales y a las oficinas esté propiciando un
crecimiento en el mercado comercial y empresarial.

eSemanal noticias del canal, no recomienda equipos ni marcas, tampoco resuelve dudas técnicas individuales por feléfono. Si tiene algo que comunicarnos, dirfiase a nuestras oficinas generales o use alguno de los medios escritos o
electrénicos. eSemanal noficias del canal, es una publicacion semanal de Contenidos Editoriales KHE, S.A. de C.V., con domicilio en Pitagoras 504-307, Col. Narvarte, C.P. 03020, México D.F. NGmero de certificado de reserva:

04-2013- 100817455000-102, Certificados de licitud y contenido de titulo: 16101, Editor responsable: Francisco Javier Rojas Cruz.

Los articulos firmados por los columnistas y los anuncios publicitarios no reflejan necesariamente la opinién de los editores. Los precios publicados son Gnicamente de cardcter informativo y estan sujetos a cambios sin previo aviso. PROHIBIDA
LA REPRODUCCION TOTAL O PARCIAL DEL MATERIAL EDITORIAL E INFORMACION PUBLICADA EN ESTE NUMERO SIN AUTORIZACION POR ESCRITO de Contenidos Editoriales KHE, S.A. de C.V.
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En Mexico el mercado para

CODIBO DEBARRAS Y OR

superalos 90 millones de dolares anuales

«L0S CODIGOS DE BARRAS Y QR SON UNA PUERTA DE ENTRADA PARA MAXIMIZAR LA EXPERIENCIA
DEL CLIENTE Y EN CONSECUENCIA LA FIDELIZACION Y GANANCIAS DE LAS EMPRESAS

*SALAS DE CONFERENCIAS, HOTELES, PUBLICIDAD, SEGURIDAD, RESTAURANTES (CONTACTLESS),

AEROPUERTOS, ENTRETENIMIENTO E INDUSTRIA, ALGUNAS DE LAS MULTIPLES OPCIONES DE NEGOCIO
PARA LOS CODIGOS

«L0S CODIGOS DE BARRA SIGUEN SIENDO UTILES, PERO EL USO MASIVO ESTA EN EL QR

Autor:Rall Ortega
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n la medida que la transformacidn
digital avanza y las tecnologias se
democratizan, los usuarios finales tienen
expectativas muy altas al momento
de ser atendidos y en caso de no estar

preparadas las empresas, pueden
buscar opciones alternativas en la vasta oferta
que existe en el mercado, es por ello que, contar
con herramientas como los cbédigos QR y de
barras ayudan a las organizaciones a agilizar
sus procesos de venta, inventarios y atenciéon al
cliente, lo que se traduce en mayores ingresos,
pero todavia mds importante, fidelizar a sus
clientes.
El mercado de cbédigo de barras y cédigo QR
guarda alto potencial de negocio, pues su
fabricacién determinada para guardar y codificar
informacidn de los productos y servicios, permiten
que crucen o se enlacen otros productos como
son las impresoras térmicas, software, etiquetas,
lectores, o que eventualmente podria ser la
puerta de entrada de las empresas en su proceso
de transformacién digital.

Portada |8

Conocer los aspectos o caracteristicas
innovadoras de los cbédigos QR y de barras
permite a las empresas conocer de mejor forma
las ventajas que se adecuan a su core de hegocio,
aunque acercarse con los canales garantiza
no sélo un conocimiento especializado, sino la
confeccién de una solucién llave en mano que
maximice los negocios en términos de ventas,
productividad y quizd, uno de los tépicos mds
relevantes en la actualidad para las companias,
la extraordinaria experiencia del cliente.

En la actualidad, el uso de los codigos de barras
se ve mds lejano y acercado al desuso o por
lo menos, la sustitucidbn por los cbédigos QR,
abriendo paso a nuevas tendencias y negocios,
principalmente por su flexibilidad de acceso, es
decir, desde un teléfono inteligente es posible
verificar informacién del servicio o productos,
esto sin perder de vista la tecnologia de RFID
(identificacién por rodiofrecuencicg, la cual
Citizen la observa como una tendencia presente.

contactame@esemanal.mx B 5573605651
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k£Se pueden considerar dos etapas en el pre y postpandemia, las politicas de sana distancia fomentaron

el uso de los codigos bidimensionales, sin embargo, esto no se reflejo en el incremento de hardware,
la tendencia permanece estable con pequeiia tendencia hacia los procesos RFID”: Julio Martinez, Country
Manager Citizen México.

Pese a que la tendencia estd encaminada a las nuevas tecnologias, existe toda una base instalada
para el uso de los codigos de barras y QR, la cual si bien mds adelante podrd transitar a los nuevos
desarrollos, de momento continuard trabajando con lo que ya cuenta, indicio de negocios seguros
y constantes, al respecto Wilfredo Moros, Director Comercial de EC Line consideré que el uso de
dispositivos para la lectura de los coédigos (barra y QR) toman mayor fuerza debido a uso extendido y
asegurdé: “Cualquier producto terminado que se venda en un establecimiento tiene un cédigo de barra
con el que se identifica desde la planta que lo manufactura y sirve para controlar ingresos y egresos
en los diferentes procesos de la cadena de comercializacién. Por otro lado, el uso de aplicaciones
y soluciones en las que los clientes pueden tener una mejor experiencia utilizan coédigos QR para
simplificar el proceso de captura de datos”.

i Identifican todo tipo de codigos !

Contactanos Product Manager | Juan Romero
www.azerty.com.mx fromero@azerty-mexico.com.mx

‘ CDMX 55 5082 0100 | MTY 81 8125 8200 © 555296 1189


https://store.azerty.com.mx/producto.xba?producto=aZ-DS9308KIT&descripcion=LECTOR%20DS9308%20IMAGER%201D/2D/USB/NEGRO%20KIT%20DS9308-SR4U2100AZW%2043211701
https://store.azerty.com.mx/producto.xba?producto=aZ-DS9308KIT&descripcion=LECTOR%20DS9308%20IMAGER%201D/2D/USB/NEGRO%20KIT%20DS9308-SR4U2100AZW%2043211701
https://store.azerty.com.mx/producto.xba?producto=aZ-DS9308KIT&descripcion=LECTOR%20DS9308%20IMAGER%201D/2D/USB/NEGRO%20KIT%20DS9308-SR4U2100AZW%2043211701
https://store.azerty.com.mx/producto.xba?producto=aZ-DS9308KIT&descripcion=LECTOR%20DS9308%20IMAGER%201D/2D/USB/NEGRO%20KIT%20DS9308-SR4U2100AZW%2043211701

Lo anterior retoma un elemento
importante y que puede ser
capitalizado por los canales al
momento de ofrecer productos o
soluciones basados en codigos
de barras o QR, al garantizar
una mejor experiencia por parte
del cliente, disminuyendo los
tiempos de espera al identificar
la existencia del producto,
sus  caracteristicas, doénde
se encuentra, si tiene algin
tipo de descuento u oferta e
incluso, utilizarlo como una
herramienta de fidelizacion.
Cabe resaltar, su aplicacién no

estd determinada por el tamafio DANIEL
de la organizacion, es decir, el

canal tiene carta abierta para

ofrecerlo desde una PyME hasta

un conglomerado.

v y—
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Es una realidad conocida que la pandemia afecté a los mercados
al paralizar las cadenas de produccidn, asi como las de logistica,
acentudndose todavia mds por la inflacién y los conflictos armados,
no obstante, la pandemiaimpulsé negocios que estaban soportados
en comercio electronico, lo que también propicié la adquisicion de
equipos para inventariar las mercancias, tener un mayor control y
administrar los envios, todo ello posible gracias a los cédigos de
barras o QR.

Noesjustoasumirdemanerahomogéneael costodelasafectaciones
por la crisis sanitaria, incluso dentro de la misma industria TIC y el
nicho de negocio de cada compania, pues el golpe asestado por la
pandemia a las empresas desequilibré de forma diferente a cada
una; mientras algunas se beneficiaron o bien, sus pérdidas fueron
minimas, otras mds estuvieron al borde del colapso y en casos
tragicos, desaparecieron. ‘Hemos sufrido algunos obstéculos por
diferentes circunstancias desde la pandemia, afortunadamente se
han encontrado varias alternativas en el mercado del cédigo de
barras y todos sus adyacentes (impresoras, lectores y suministros)
estos seguirdn siendo una necesidad para nuestro dia a dia™ Rubén
Mdrquez, Product Manager Zebra en Azerty.

k&F| mercado ha estado muy volatil:
las condiciones logisticas e
incrementos de costos, mas la de
falta de componentes han influido
en la forma de comprar, muchos
clientes han detenido sus proyectos,
otros comprando lo necesario, lo
que mantiene un mercado con
poco crecimiento”: Julio Martinez,
Country Manager Citizen México.

Portada |12 contactame@esemanal.mx @ 5573605651
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Iniciada la pandemia, los conflictos apenas
comenzaban para los negocios, ya que no sblo
debian lidiar con la problemdatica del cierre sino
mds importante, debian buscar las alternativas
para darle continuidad a las ventas, 1o que en su
momento se conocié como la adaptacion a la
nueva normalidad y la cual tenia como principal
caracteristica evitar a todo costo el contacto
fisico, lo que requiri6 de toda la creatividad
y audacia de fabricantes, desarrolladores,
mayoristas, integradores y canales de distribucion
para enarbolar una estrategia que no pusiera en
riesgo su salud, la continuidad del negocio y las
relaciones con sus clientes finales.

k&Hemos trabajado de la mano y muy cercanos
con integradores que desarrollan soluciones
para diferentes segmentos de mercado (retail,
almacenes, venta de alimentos,
logistica, transporte, entrega
de dltima milla) en los
que el uso de este
tipo de tecnologia es
indispensable  para
garantizar los procesos
e, de negocio”: Wilfredo
. ! Moras, Director comercial
ﬁ de EC Line.

it

WILFREDQ MOROS

Asi bien, como todo cauce natural, los negocios
transitan y terminan en los clientes finales y las
herramientas de cédigos QR o de barras no son
la excepcién, pues ademds de proporcionar
un mejor control para las empresas, ahora se
busca enriquecer la experiencia de los usuarios,
algo que cada vez toma mayor valor para las
organizaciones, pues frente a la desbordada oferta
que existe en todos los dmbitos la diferenciaciéon
ya no descansa en el producto sino en el proceso
de compra.

contactame@esemanal.mx ® 5573605651
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En el entendido del cliente final como una pieza
central para desarrollar y aumentar los procesos,
la matriz de puntos (QR) ha ido revolucionando
la industria debido a su extenso uso, ya sea en
aplicaciones (WhatsApp), aerolineas o el cine
(boletos), su mercado y posibilidades se han
ampliado para satisfacer nuevos requerimientos.
Lo anterior, es una muestra a nivel de retail, pero
también puede ser usado en las industrias para
agilizar procesos de inventario y buUsqueda.
‘Buscamos siempre trabajar de la mano con
nuestros canales para ofrecer soluciones
completas de identificacion. Nuestro objetivo es
buscar que el canal esté siempre respaldado
con la mayor cantidad de conocimiento posible
en los productos y soluciones de identificacion.
Zebra ofrece herramientas de identificacion
y dispositivos de captura de datos para esas
mismas soluciones de ID que van de punta a
punta a lo largo de la cadena de suministros. De
la mano con nuestros canales, buscamos ofrecer
“site surveys” (encuestas del sitio), que le permitan
al cliente entender cémo son sus operaciones y
cuellos de botella™ explico el Gerente Regional de
Producto para Soluciones de Suministros y RFID en

Zebra.
| \‘ Vr
= - .' ~
e b
y ‘_4 +3 Oy
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Conocer las ventas anuales y el estimado que se
hace para los proximos afios, sirven como una
ruta de valoracion y de lo que esperan los canales
en términos del retorno de inversidon al momento
de comercializar productos, servicios o soluciones,
en este caso, para lo relacionado con los cédigos
QR y de barras.

CARLOS

k£Solamente en el mercado de captura de datos

a nivel mundial, de acuerdo con Statista, se
estima que el tamafio es de 6.3 billones de délares
y con un crecimiento interesante proyectado hasta
2026. Durante el 2020, el mercado de impresoras
térmicas alcanzo un tamafio de 34 billones de
dolares”: Daniel Vargas.

Portada | 16 contactame@esemanal.mx ® 5573605651


mailto:contactame%40esemanal.mx?subject=

Usos y oportunidades para los codigos QR:

eSalas de conferencias y hoteles: Como texto simple para mensajes de bienvenida en espacios
determinados.

ePublicidad: Domicilio comercial, teléfono de la empresa, direcciones de correo electronico, URL con
direcciones de sitios web o paginas web especificas, vinculos para aplicaciones moviles.

Seguridad: Autenticacion para cuentas en linea (los usuarios escanean un codigo con su smarphone
para iniciar sesion automaticamente); Wi-Fi (almacena contrasefias); claves de accesos mediante doble
verificacion.

*Restaurantes (Contactless): Se incluyen los ments, ofertas o promociones del dia, precios y horarios.
Con mayor auge a partir de la pandemia y de evitar el contacto.

eAeropuertos: El cadigo contiene informacion sobre horarios, salas de espera, destino y nimero de vuelo.

Entretenimiento: Se puede incluir en espacios como el cine sustituyendo al boleto o acceso de entrada,
también es posible acceder a una prueba de juego (gaming).

eIndustria: Almacenes con informacion sobre inventarios, disponibilidad, ubicacion y caracteristicas.

contactame@esemanal.mx ® 5573605651 Portada |17
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Para cerrar es importante hacer énfasis en la
facilidad y flexibilidad que otorgan los cbédigos
QR y de barras a los usuarios finales, ya sea para
realizar una compra, como un sistema de pago,
usarlo para obtener informacion de productos o
servicios, en el turismo (hospitalidad), tramites
administrativos y mds; siendo tan diversa su
utilizacion la oportunidad de negocio para los
canales no sélo aguarda en infinidad de verticales,
sino que también es posible ofertar impresoras,
consumibles, lectores, software, asesoriaq,
instalacion, puesta en marcha y mantenimiento

Portada |18

para cualquier espacio o negocio que busque y
priorice el tiempo y la experiencia de sus clientes
como el mds alto valor intangible.

Ademds, no se debe perder de vista que en la
medida que la transformacién digital avanza en
las empresas, también lo hace con los individuos
y prueba de ello es que los especialistas estiman
que la cantidad de usuarios con acceso a internet
de alta velocidad crecerd de forma exponencial
en los préximos anos, a esto se suma el aumento
de dispositivos inteligentes, en especifico
smartphones, siendo la puerta de entrada para el
uso masivo de codigos QR.

@ 5573605651
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SERVICIOS
FINANCIEROS

oluciones Financieras
Innovadoras, sencillas y flexibles

n una sociedad en
la que los avances
tecnolégicos exigen
a las empresas de
todo tipo mantener
actualizada su
infraestructura, contar con planes
y accesoasoluciones financieras
esde sumaimportancia. Por ello,
CTInternacionalhadesarrollado
herramientas financieras
que cubren y atienden las
necesidades que cada usuario
final requiere, ademds de que
apoyan el negocio delcanal.

El Area de Servicios Financieros de
CTInternacional seencargadade
asesorary gestionar alos socios
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paraque puedan llevar a cabo proyectos de alto nivel tecnolbgico.

Mediante programas desarrollados y previstos con instituciones bancarias y financieras, el mayorista ofrece
esquemas de venta a plazos para que el canal pueda expandirse e innovar su poder de venta tradicional,con
una herramienta atractiva para el usuariofinal, permitiendo adaptar y sumar estos esquemas a su portafolio
de servicios, reduciendo el riesgo de inversion y generando relaciones alargo plazo con los usuarios finales
eincrementando elmargen de utilidad del canal.

De estamanera, CT Internacional pone a disposicion de los usuarios y los canales, tres soluciones financieras
de gran capacidad, que se distinguen del resto por su Adaptabilidad, Sencillez y Eficiencia.
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Soluciones Financieras de CT Internacional

eArrendamiento puro: es un esquema de rentas que
al finalizar el plazo contratado ofrece la devolucion de
los equipos. Dentro de sus beneficios destacan: no tener
impuesto al activo, rentas deducibles de impuestos y la
reduccion en gastos de mantenimiento.

eArrendamiento Financiero: ofrece rentas ligeramente
superiores al arrendamiento puro, sinembargo, contempla
alvalor residual como simbolico. Esta opcion se presenta
como ideal para aquellas compaiiias que desean mantener
los beneficios fiscales del arrendamiento puroy prefieren
conservar los equipos al final del periodo contratado.

Crédito Simple: en esta opcion, el cliente adquiere el
equipo como propio desde el inicio. Se realizamediante el
préstamo de una cantidad de dinero para adquirir equipo
tecnologico con el compromiso de devolver [a suma, mas una
tasadeinterés.

Mas valor

Conlafinalidad de ofrecer soluciones financieras
eficientes entodos los sentidos, CT Internacional
cuenta conuna estrategia de distribucion y abasto
conapoyodelas 52 sucursales distribuidas alolargo
del pais,enlas que disponen de un amplio catdlogo
de marcasy productos listos para ser adquiridos
por los usuarios finales con tiempos de entrega
minimos.

0 CTInternacional

@ CT Internacional

() @ CTInternacional

® @ctinternacional

Ademads, la compania ofrece asesoramiento en
todas las etapas del proceso parala contratacionde
la solucién adecuada para cada unode sus clientes.
La atencioén se hace de manera personalizada,
a través de procesos rdpidos y eficientes que
garantizan que todas las empresas que adquieren
un plan de arrendamiento vuelvan a hacerlo
después.

k&CT Internacional trabaja de manera cercana con

los canales de distribucion para brindarles la
informacion que requieren con el propdsito de que
puedan convertirse en proveedores de soluciones
financieras para sus clientes, ademas de que las
integren en sus esquemas de
ventas como una forma
innovadora y diferente A
de mantener mejores
relaciones y generar '
nuevas estrategias que
coloquen al usuario >
finaly sus necesidades &
como prioridad”: Juan
Diego Salazar, Director
Comercialen CT Internacional.

o

JUANDIEGO SALAZAR

Las soluciones financieras con las que cuenta CT
se presentan como una forma de generar alianzas
en el largo plazo con los usuarios finales, pero
también como un modelo estratégico que genera
mdrgenes de ganancia amplios paralos canales
quelasintegran en sus esquemas de compra-venta
y distribucion de soluciones tecnolégicas.

Para mas informacién sobre las soluciones
financieras de CT los invitamos a comunicarse al
correo: arrendamientos@ctin.com.mx en el que
elequipo de servicios financieros atenderdy dard
seguimiento atodas sus dudas.

(©) ctinternacional

@ CTinternacional
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HERRAMIENTAS FINANCIERAS DE
MAYORISTAS

EL SURGIMIENTO Y AUMENTO DE LA ESPECIALIZACION DE LAS TECNOLOGIAS DEINFORMACION (T1) HA PROPICIADO LA
CREACION DENUEVAS FORMAS FINANCIERAS DESTINADAS A CUBRIR LAS NECESIDADES ESPECIFICAS DELAS EMPRESAS.
PORELLO,ESIMPORTANTECONOCER LA VARIEDAD DEHERRAMIENTAS FINANCIERAS QUE SE ADAPTANMEJORALOS
REQUERIMIENTOSY CAPACIDAD DEL CANALY SUS CLIENTES.

Texto: Karime Véazquez

CompuSoluciones
Arrendamiento Fair Market
Value (FMV) y Arrendamiento
Full Payout (FPO)

Caracteristicas: Opcién para

un cliente que maneja proyectos,
debido a que el cliente final goza
del uso de un bien y paga renta a
una financiera durante un tiempo
determinado.

FMV es un esquema de rentas con
finalidad de devolucidén de equipos vy
pagar un valor residual, mientras
que, FPO es un esquema de renta
mayor, que, al concluir el plazo,
tiene un valor residual minimo.

Guiadecompra|22 DECADAS
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CompuSoluciones

 CréditoSimpleVvalue (FMV) y

Arrendamiento
Full Payout (FPO)

Caracteristicas: Compra de
soluciones en parcialidades con
una tasa de interés fija. Las

tasas varian de acuerdo con el
monto, plazo y moneda en la que

se adquiera el servicio financiero.
Con esta solucidn el cliente es
duefio contable y fiscal ya que
cuenta con la propiedad del activo.

contactame@esemanal.mx O 5573605651
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COMPUTADORAS Y

/| TECNOLOGIA

Servicios Financieros
Arrendamiento

Caracteristicas: El arrendamiento
puro consiste un esquema en el

que el cliente paga rentas por

el uso de activos, las cuales

son deducibles al 100%. Ideal

para clientes que quiere renovar
SuU equipo cada cierto tiempo.
Mientras que, el arrendamiento
financiero esta dirigido a clientes
que desean adquirir los equipos al
término del contrato, pagando un
valor simbélico a la financiera.
Contemplado para proyectos de
10,000 USD antes del IVA.

arrendamientos@ctin.com.mx

COMPUTADORAS Y

/ TECNOLOGIA

Servicios Financieros Crédito
Simple

Los equipos son
propiedad fiscal del cliente desde
el inicio del financiamiento, que
consiste en un préstamo monetario
con devolucién a futuro con una
tasa de interés fija mediante el
que la arrendadora cobra la renta
mensual al acreditado. Contemplado
para proyectos de 10,000 USD antes
del IVA.

contactame@esemanal.mx Q 5573605651
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Alternativas Financieras

Caracteristicas: Otorga a sus
distribuidores una alternativa para
llevar a cabo todos sus proyectos.
Actualmente se esta diversificando
su propuesta de valor para sus
clientes, para ello ofrecen:
Crédito tradicional CVA, Créditos
Especiales para proyectos, Venta
conjunta, Cesidén de Derechos de
Cobro, Fideicomiso, Check Plus,
Fondeo Directo, Cadenas productivas
con Nafin, Keo/American Express,
Alianza con Synnex para proyectos
especiales, entre otros. Lo Unico
necesario para obtener estos
beneficios es ser cliente activo

de CVA y acercarte a tu sucursal

de preferencia para el alta y el
seguimiento.

servicios-financieros@grupocva.com

contactame@esemanal.mx Q 5573605651
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Servicios Financieros

Servicios
Financieros CVA ofrece
asesoramiento proyectos a través
de arrendamiento y financiamiento
con: HPE Financial Services, Dell
Financial, DLL Solutions Group,
Cisco Capital, SYNNEX, CSI Leasing
y Nacional Financiera. Esta
herramienta financiera esta dirigida
a personas morales que buscan
no descapitalizarse y evitar la
obsolescencia.

NOTICIAS DEL CANAL Guiadecompra| 25


mailto:contactame%40esemanal.mx?subject=
mailto:servicios-financieros%40grupocva.com?subject=
mailto:servicios-financieros%40grupocva.com?subject=

TD Synnex

Arrendamiento

Caracteristicas: El cliente paga una
renta fija por el uso y goce temporal de
un bien (HW, SW y servicios) durante

un plazo determinado (12 a 60 meses).
Deducible hasta 100%.

El arrendamiento ofrece tres opciones:
1) Ejercer la opcidén de compra del
equipamiento (Arrendamlento puro: el
valor del equipo usado al finalizar el
plazo de la operacién o arrendamiento
financiero: valor simbdélico, 1- 1,5% del
total de la solucién). 2; Extender la
vigencia del contrato. 3) Devolver los
equipos con la posibilidad de un nuevo
contrato.

Guiadecompra |26 DECADAS
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CréditoSimple

El cliente adquiere
la propiedad fisica y legal del bien

: desde un inicio, comprometiéndose

: a pagar una cuota fija por un plazo

. determinado. Se pueden incluir HW, SW
.y Servicios.
: operacién 100% Intangibles/servicios).

(puede tratarse de una

El monto minimo es de 5.000 USD o su

E equivalente en MX (+ IVA) en plazos de
: 12 a 60 meses.

contactame@esemanal.mx Q 5573605651
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XVIENTREGR DE LOS
PREMIOS MONARCA Dk

HP INC.

«CONLAPRESENCIA DE 44 CANALES Y 8 MAYORISTAS, EL FABRICANTE LLEVO A CABO LA
DECIMO SEXTA ENTREGA DE PREMIOS MONARCA, RECONOCIMIENTO QUE ENTREGA A SUS
MEJORES SOCIOS DEL PAIS.

Autor: Alvaro Barriga

arlos Cortés,
Presidentey Director
General de HP Inc.
México, habld sobre
la evolucidon que
vivido el mercado
enlos Ultimos tres afos, enelque
latransformacion digital hahecho
que se opere de maneradiferente
con modelos de trabajo hibrido;
explicd que seguirdninvirtiendoen
robustecer los programas de canal
y algunasiniciativas dela marca.
En ese sentido, destaco: 1) HP
Amplify, un programa global
de socios de canal optimizado
para impulsar el crecimiento
dindmicodelos sociosy conseguir
experiencias constantes para
el cliente final. 2) HP Amplify
Impact,donde los socios que se comprometan a unirse a élaprovechardn la amplia gamade la marca,
conocimiento, capacitaciény recursos para evaluar y mejorar su propio desempefio de sostenibilidad
mientras optimiza oportunidades de venta impulsadas por la sustentabilidad. 3) HP Experto, enfocado en
daraccesoalos socios de negocios a cientos de cursos en linea para aumentar sus competencias y adquirir
nuevas habilidades. 4) HP Bootcamp, plataforma donde se integran capacitaciones, incentivos de ventas,
herramientas de mercadotecniay comerciales para el desarrollo de mejores ofertas de cémputo.5) HPen
tu Ciudad, gira nacional destinada a actualizar alos miembros del canal de distribucién sobre las novedades
tecnolégicas delamarca.
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Enfoque

El directivo, reconocidé que nos
encontramos en una coyuntura
volatilcompleja, por lainflaciéon
y las tasas de interés, “Estamos
atravesando momentos dificiles
y lamala noticia es que el proximo
anonovaasertanbuenocomo
este, debido a que la inflacién
estd saturando al consumidor,
pero la buena noticia es que el
negocio comercialy empresarial
estd creciendo’, en ese sentido,
menciond que el regreso a las
oficinas estd moviendo elhegocio
comercial, porloqueunadelas
dreas clave que detectan sonlos
servicios digitales como Daas,
en donde ya es una realidad
que el corporativo, la Pequeia
y Mediana Empresa (PyME) y
gobierno invierten en este tipo
de servicios, en donde hoy tiene
una baseinstaladaen Méxicode
mdas de 120 mil dispositivos y sigue
creciendode maneraimportante.
Otra drea de oportunidad estd
ensoluciones de Punto de Venta,
para lo que disponen de un
ndmeroimportante de productos,
porlo que pidid no perder de vista
ese mercado.

‘Impresién de tanque de tinta,
donde el hogar, la PyME y el
mercado SOHO representa 65%
delmercado, es una oportunidad
enorme’, resaltoé.

En cuanto aeCommerce, sefiald
que siguen creciendo, lo que
brinda oportunidades para el
canal.

“‘Necesitamos cobertura, ya que
creo que durante la pandemia
dejamos de cubrir todo el paisy
por ello necesitamos de ustedes”,
indico.
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Por dltimo, mencioné que la adquisicion de Poly le permitird captar a HP Inc. la oportunidad existente en
soluciones corporativas de audio y video, ya que existen 90 millones de salasy menos del10% cuentaconla
tecnologia necesaria para sumejor uso. “No se sorprendan simds adelante comenzamos a hablar de un

modelorooms as a service”, afirmé.

“El prbéximo afio se ve complejo por 1o que debemos ser prudentes y
cuidadosos en coémo invertimos y con quién lo hacemos y yo confio en que
ustedes hagan su apuesta con HP Inc.”: Carlos Cortés.
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Ganadores de los Premios Monarca de en la XVl Edicion

Crecimiento en ventas zona norte — Consultoria Integral de Informatica
Crecimiento enventas zonaoccidente —Compucad

Crecimiento enventas zona sur - Ofix

Crecimiento enventas zona centro—Mainbit

Crecimiento Supplies—Source Toner de México

Mayorista con mayor crecimiento HP-Intel—Tecnologia Especializada Asociada de México (Team)
Canal con mayor crecimiento HP-Intel -Cyberpuerta

Mayor volumen generado por mayorista—CompuSolucionesy Asociados

Mayor volumen generado por canal — Mainbit

Mayorista con mayor crecimiento en consumibles de impresion—Exel del Norte
Mayorista con mayor crecimiento en hardware de impresion—DC Mayorista
Mayorista con mayor crecimiento en computo comercial - Ingram Micro

Crecimiento servicios administrados de impresion—Innovaciony Soporte en Impresion

Canal con mayor crecimiento en servicios de computo - Compucad

contactame@esemanal.mx Q 5573605651 Fabricantes | 31
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CONTPAQI

AFIANZAE INCENTIVA EL NEGOCIO
EN TIEMPOS BE INCERTIDUMBRE

« LAMARCA REALIZARA SU PROXIMA CONVENGION DE SOCI0S DENEGOCIO DEL

16 AL20 DENOVIEMBRE

« DURANTE EL SEGUNDO TRIMESTRE DE 2023 CONTPAQI LANZARA UNA

APLICACION BASADA EN BLOCKCHAIN PARA CONTRATOS

Autor:Rall Ortega

acompaniahabld sobre lasituaciénactual  como la adecuacidén de recompensas para sus
y los procesos de adopcidon que hizoenel trabajadores. La pandemianos hallevado ainnovar
transcurso de los Ultimos afios con motivo  enla maneraen cémo administrar una empresa
de la pandemia, sin perder de vista el ycdémo estarencontactoconloscolaboradores,
trabajo hombro a hombro realizado con  ya que fueron afios retadores, pero hemos salido
sus partners para sortear los desafios en  adelante™ René Torres.

un clima cargado de incertidumbre, asimismo,

CONTPAQi Odel(]nté el |OnZC|mientO de und “Muchos socios de negocio ya estaban

aplicacion pararealizar contratos inalterados con
ayuda de blockchainy recordd que ya estd proximo
acelebrarse suConvencion de Socios de Negocio

trabajando en soportes remotos, ademas
sus herramientas de trabajo les permitian
estar en contacto con sus clientes,

2022. e
Después de un repaso por los inicios y origenesde ~ 3Yudarlos sin tener presencia fisica en el
CONTPAQI, sufundador y actual director general, lugar, también muchos de ellos hicieron una
René Torres, explicd laimportanciadeemprendery ~ Mmigracidn a la nube a través de escritorios
confiarenlavisidbn que se tiene sobre un proyecto, virtuales que fue una transicién intermedia
no obstante, también hizo hincapié enlos retos por entre nube y desktop, lo que permitid
lo que han atravesado como compania alo largo que las empresas tuvieran acceso a su
de 35 anos,lo que desde luegoincluy6 la pandemia informacién desde cualquier lugar y en

y la adaptacién a nuevos modelos de trabajo, asi

Desarrolladores | 32

cualquier momento”: René Torres.
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Preparandose para el futuro

La compafiacompartié suinterés pordesarrollarse
e involucrarse muy cerca con plataformas de
Inteligencia Artificial, Machine Learning, blockchain,
este Ultimo para realizar contratos inalterados a
través de una aplicacién que la compania tiene
planeado lanzar proximamente. No obstante,
CONTPAQI no perdi6 de vista las tecnologias que
existen actualmente y han ayudado alas empresas
como asus partners, entre las que se encuentrael
e-commerce.

€ LMuchas veces una factura electrénica

esta soportada por un contrato fisicoy
cémo a través de blockchain podemos hacer
que ese contrato quede inalterado, por lo
que prbéximamente lanzaremos una aplicacidn
para formar contratos digitales, pero
que esos contratos se puedan inscribir en
blockchain para que no se puedan borrar,
tenemos planeado lanzar la aplicacidn para
el segundo trimestre de 2023”: director
general de CONTPAQi .

Convenciénde Socios de Negocio 2022

Es importante resaltar que del préoximo 16 al 20
de noviembre, la compania estard realizando
su Convencién de Socios de Negocio 2022 en
Costa Rica, donde contard con la participacion
de especialistas que incluyen a contadores,
administradores e ingenieros, para hablar sobre
lo mds relevante en innovaciones y tendencias
en temas fiscales, aunque no serdn los Unicos
invitados, ya que también figuran colaboradores de
CONTPAQI, patrocinadoresy canales de distribucion,
lo que eventualmente permitird enriquecer de
sobremaneralaagenda.

contactame@esemanal.mx Q 5573605651
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LOL PARTNER EXCHANGE 2022
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« ELMAYORISTA CRECIO 22% EN LO QUE VA DEL 2022

« LAPANDEMIA FUE UN DESAFI0 QUE LAMARCA SORTEQ GRACIAS A LA CONSTANTE
COMUNICACION, RESPALDO Y APOYOS A SUS PARTNERS

« ELDEFICIT DE PERSONAL CALIFICADOY ESPECIALIZADO, ES UNO DELOS PRINGIPALES
DESAFIOS QUERETANALMERCADOYALOL

Autor:Raul Ortega

icencias OnLine presentd porcentajes sobre
su crecimiento durante 2022, compartio
suvisidn enrelacion alas oportunidadesy
retos que observaen elinmediatoy reforzd
Sucompromiso con sus socios y canalesal
inaugurar el LOL Partner Exchange 2022.

En el evento se dieron cita canales, lideres de la
industriay partners del mayorista como: Acronis,
Citrix, Imperva, Trellix, Trend Micro, Veeam,
Microsoft, Check Point, VMware, Sophos, entre
otros, lo que permitié que la jornada estuviera
nutrida de mensajes importantes y de alcance,
desde los anunciados porlamarcaen términos de
crecimiento (22% anuol) hastalosrelacionados con
cada uno delos nichos de negocio de fabricantes
y desarrolladores, incluyendo ciberseguridad,
proteccion de datos, APIs, aplicaciones, bases de
datos, hiperconvergenciay mds.

Mayoristas | 34

LELELl trabajo conjunto nos permitid que
este fuera el mejor afio de nuestra

historia en términos de facturacién,

fue un aifo en el que ademas incorporamos

seis nuevas alianzas; las ventas de

nube plUblica crecieron 70%

respecto al afio pasado,

las ventas en seguridad

crecieron un 35% y

nube privada 8%,

lo que no permitié

un crecimiento

acumulado de 22%

en lo que va del

afo”: Carolina

Losada, CEO de

Licencias OnLine.

CAROLINA LOSADA
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LOLyloscanales

El evento del mayorista sirvié como plataforma
para compartir con sus canales el potencial y
las oportunidades de negocio que observa en el
futuro inmediato asi como los retos venideros y
los que ya han pasado derivado de la pandemia,
a lo que Cecilia Rodas, Vendor Manager Latam
en Licencias OnLine, refiridé: “Para nosotros fue
bastante natural el modelo de trabajo home
office ya que como tenemos una gran estructura
regional ya lo teniamos incorporado como
précticay lo expandimos al resto de los equipos,
estando tecnolégicamente preparados para
hacer el movimiento sin el menor impacto. La
compania tomé la decisién de que todo el equipo
se quedara trabajando desde casa antes de que
los paises lo dispusieran formalmente, asique creo
fue unatransformaciéon répiday positiva que adn
permanece, pero ahorade forma hibrida”™

LLEN paralelo a
trabajar desde casa,
también estuvimos
presente con los
canales y vendors
maés alla de no
estar presente
fisicamente, lo
que nos llevd a
un desafio como
equipo, pues se
T incrementé la demanda
CECILIARODAS de webinars, acciones de
experiencias virtuales,
de ir innovando en cémo acercarnos al
cliente y al canal, pero siempre estando
presentes; realmente creo que nos
dej6é mucho aprendizaje y nos desafid
positivamente”: Cecilia Rodas.

Por otra parte, y dando continuidad a la agenda
del evento, se abordaron temas como los tres
pilares enlos que se afianza la compadia: Digital
Sales; Experiencia delos Clientes; y Generacion de
demanda, cadauno de estos permitid el crecimiento
de LOL al tiempo que robustecié su portafolio de
soluciones para entregar mayores oportunidades a
sus canales de distribucion, no obstante, aln existen

contactame@esemanal.mx Q 5573605651

retos quela empresano ha perdido de vistay para
los cuales ya esté trabajando en estrategias que
le permitanreducir elimpacto, comenzado por la
falta o déficit de personal calificado o especializado
en temas como ciberseguridad. “Desde LOL
comenzamos un programa de jovenes talentos
en toda Latinoamérica, que son contratados
durante la carrera estando en un desarrollo
profesional, derivado de fomentar e incentivar el
talento especializado que se requiere dentro de
la organizacién y el mercado™ Ernesto Jiménez,
director comercial México en Licencias OnlLine.
Ademds, el directivo explico que existen fabricantes
con programas similaresy con los cuales LOL estd
contribuyendo a través de sesiones dirigidas a
los grupos de talento en formacién, aportado
experienciasyrecomendaciones.

LELEn Licencias OnLine tenemos LOL

Educacidén y Servicios Profesionales,
desde el cual realizamos
entrenamientos
comunidad de negocio,
pero no sbélo desde
el aspecto técnico

4

sino también
comercial para
el canal posea

capacidades
consultivas para
vender mas que un
producto; todos los
dias trabajamos en
acercar certificaciones
capacitaciones, cursos
y mas para ayudar a los

ERNESTO JIMENEZ

partners”: Ernesto Jiménez.

En la recta final del LOL Partner Exchange 2022,
Cecilia Rodas y Ernesto Jiménez, coincidieron en
refrendar suagradecimiento alos socios, dejando
claro la importancia de construir relaciones
sostenidas en el tiempo, crecer en conjunto, al
tiempo que el mayorista se compromete en seguir
aportando nuevos valores ala ofertadelos canales.
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PARTNER

CONNECT 2.0

DE VMWARE: LOS
BENEFICIOS ESTAN EN
SAAS SUSCRIPCIONES

Y SERVICIOS

Autor: Rall Ortega

+LAS NUEVAS ADECUACIONES ALPROGRAMA PRIORIZAN ACELERAR LA OFERTA DE SAAS Y
SUSCRIPCION, MOTIVAR EL DESARROLLO DE LOS PARTNERS Y RECONOCER SUS CAPACIDADES
DE EJECUCION

«LOS BENEFICIOS FINANCIEROS EN PREVENTA POR PRUEBAS DE CONCEPTO O ASSESSMENT
TECNICO, SON NUEVAS RECOMPENSAS QUE LA MARCA INCLUYO EN ELPROGRAMA
+ELNUEVO PROGRAMA ENTRARA EN VIGOR EN MARZO DE 2023

| programa apuesta por los nuevos modelos de negocio como servicio, las suscripciones y los servicios
posventa que incluyen evaluaciones técnicas y pruebas de concepto, puesto que ahidescansard la
rentabilidady negocio de los partners; desde luego, VMware se dijo comprometida en ayudar eimpulsar a
sus socios enlograr estatransicion, es por ello que dispuso un tablero para dar seguimiento a sudesempefnoy
conozcanqué tan cercaestan del proximo nivel, sumado ala ampliacion de beneficios financieros parala categoria
de preventa.
Aunque el programa Partner Connectdel desarrollador es relativamente nuevo, pues vio la luzhace un par de anos,
ya se ha estado trabajando y adecuando para entregar mayores beneficios que los socios ven materializados en
resultados tangibles y que impulsan su transformacion hacia los nuevos modelos de negocio como servicio, lo
que ha dado como resultado el nuevo programa. “‘Estamos diciendo que es el Partner Connect 2.0, porque Partner
Connectloanunciamos hace un par de afos, antes el programa de canales de VMware se conocia como Partner
Network y cuando lanzamos la siguiente version (Partner Connect) lo que buscamos era decirle al canal que
tenemos un portafolio de soluciones sofisticadas de ahilaimportancia de que se especialicen en &reas como Data
Center Virtualization, Network Virtualization, multinube, espacio de trabajo digital, etcétera. Lo cual se logro, ya que
tenemos varios canales en cada una de las diferentes dreas de especialidad y que van progresando en los diversos
niveles™ Gustavo Rios, director del drea de canales y alianzas de VMware para América Latina.
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“AHORA VEMOS QUE LOS SOCIOS DE NEGOCIO ESTAN
INCORPORANDO EN SUS OFERTAS LOS SERVICIOS, QUE
SEAN RECURRENTES PARA LOS CLIENTES, AUNADO A LA
EVOLUCION DE LA NUBE Y SUSCRIPCION, DONDE LOS
CLIENTES DEBEN CONSUMIR MAS SOLUCIONES EN UN
MODO DE SUSCRIPCION: VIENDO ESTO,NOS DIMOS A LA
TAREA DEHACER MEJORAS ALPARTNER CONNECT 2.0™:
GUSTAVORIOS.

LONUEVO DEL PARTNER CONNECT 2.0:

Impulsar la ofertade SaaSy suscripcion: Laempresaseha
dadoalatareade buscar elementos paraaclarar a sus socios de
negocioque, enlamedidaque ofertensoluciones de SaaS (Software
comoservicio)y suscripcionserdimportante paraellosylosclientes
finales.

Motivar el desarrollo del partner: VMware esta apostando
aldesarrollo capacidades de sus socios para que puedan entregar
servicios de preventay postventaal usuario final.
Reconocimiento: El desarrollador tiene presente reconocer [as
capacidades de ejecucion de cadauno de sus partners, puesto que
anteriormente [aprogresionde niveles dentro del programaestaba
hasadaen certificaciones 0 competenciasy ventas; ahoratomaran
encuentaacciones de servicio que entreguen alosclientes finales,
como pueden ser pruebas de concepto, assessment técnico del
cliente paraconocerelentorno, etcétera.

Mejorar la experiencia de los socios de negocio en el
programa: Atravésdeuntableroy coninformacidn casientiempo
real, VMware mostrard sus actividades en preventa, certificaciones
yotrasevaluacionesaconsiderar paraascenderal proximonivel con
mayoresy mejores beneficios.

Mantener y mejorar los beneficios financieros: Los
heneficios financieros se extienden a los servicios de preventa,
esdecir, las pruebas de concepto 0 assessment técnico, esto para
los canales que tengan un nivel “avanzado”, VMware les pagara
incentivos financieros por desempefiar actividades criticas como
preventa.

Eltrabajo conlos canales

Si bien es cierto que las recompensas, asi como
la nueva forma de hacer negocios a través de las
suscripcionesy servicios enlanube parecen ser muy
atractivas, también es cierto que existen canales
muy tradicionales que adn requieren de un “‘empujéon’
parallevarlos hasta esos modelos o bien, algunos que
contindan comercializando en ambos formatos, por
lo que es importante la presencia del desarrollador
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GUSTAVORIOS

no s6lo como facilitador de los nuevos modelos, sino
como agente de cambio para que la mayor parte de los
canalesincluyendo sus partners, puedan transitar con
los menores inconvenientes hacia dichos modelos.

‘VMWARE CLOUD UNIVERSAL SIMPLIFICA TODO EL
AMBIENTEMULTINUBE EXISTENTE,PERO AHORA LOESTAMOS
CONVIRTIENDO EN MAS SENCILLO PARA QUE EL PARTNER
A TRAVES DEL PROGRAMA DE CANALES DE VMWARE
PUEDA OFRECER AL CLIENTE UNA SOLUCION MULTINUBE
Y ESTAMOS CONVENCIDOS DE QUE ES LA FORMA MAS
SENCILLA EN QUE UN CLIENTE PUEDE MOVERSE A UN
MODELO MULTINUBE, PORQUE RESULTA EXACTAMENTE
IGUALQUE MANTENER UNDATA CENTER EN SITIO, PUES NO
TIENE QUE CODIFICAR NADA,LO QUE LE PERMITE LLEVARLO
A CUALQUIER NUBE PUBLICA O DEL MERCADO A TRAVES DE
VMWARE”: GUSTAVORIOS.

Es importante destacar la fecha de inicio del nuevo
programa,lacual se tiene planeada para que arranque
en marzo de 2023, asibien, mientras la fechallega, la
compania planea sumar aproximadamente en10% su
capacidad de socios de negocio.
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6TC 2022 DENVIDIA
REVELANUEVOS LANZAMIENTOS
DIRIGIDOS AL METAVERSO Y LOS

VEHICULOS AUTONOMOS

Autor: Raul Ortega
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*ELMETAVERSO YAFIGURA COMO
ELNUEVO ESPACIO DONDELAS
OPORTUNIDADES AGUARDAN
PARAELSECTOR ENTERPRISE

*ELFABRICANTE APUESTA
FUERTEMENTE POR SOLUCIONES,
SERVICIOS Y PRODUCTOS
ALREDEDOR DEL METAVERSO

*EL POTENCIAL DENEGOCIO PARA
LOS VEHICULOS AUTONOMOS
ESTACRECIENDO ENVIDIA
DRIVETHOR SERA LANUEVA
COMPUTADORA CENTRALIZADA
PARAELLO

n el marco del GTC 2022, el fabricante adelanté la

presentacién de algunos de sus préximos lanzamientos

enfocados al metaverso, donde ofrecerd servicios

de omniverso cloud para crear y operar aplicaciones

industriales, equipos como la nueva GPU RTX 6000 para

workstations, la segunda generacién de Nvidia OVX y
mas; todos estos desarrollos tienen laintencidén de convertirse en
herramientas que ayuden a las companias en su viaje hacia el
metaversoy explorar nuevas oportunidades, negocios y crecimiento.
La primera oferta Saas de la companiaincluyen Omniverse Cloud,un
suiteintegral de servicios dirigido a un mercado de desarrolladores,
disefiadores y equipos empresariales para publicar, operar y
experimentar aplicaciones del metaverso en cualquier lugar,lo que
evidentemente es un camino bifurcado, por unlado la constante
transformacién de las empresas en favor de la digitalizacién de sus
procesosy por otro,las oportunidades que se abrirdn paralos canales
al poder ofrecer soluciones, productos y servicios alas empresas, una
vezemprendan el vigje.
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€ LLas primeras empresas en adoptar

Omniverse Cloud incluyen
RIMAC Group, WPP y Siemens AG. E1l
metaverso, la Internet 3D, conecta
mundos 3D virtuales descritos en
USD y vistos a través de un motor
de simulacién, con Omniverse en el
cloud, podemos conectar equipos
de todo el mundo para disehar,
construir y operar mundos virtuales
y digital twins”: Jensen Huang,
fundador y CEO de NVIDIA.

JENSEN HUANG

En segundo lugar, estuvo la presentacion de la
nueva GPURTX 6000 para workstations,la cualtiene
por objetivo facilitar las tareas de disefiadores y
creadores, gracias a su arquitectura Ada Lovelace
conrenderizacidon entiemporeal, graficoselA,es
importante destacar que, la nueva GPU se inserta
como parte de la estrategia y es la apuesta que
hace Nvidia para crear contenido y herramientas
parael metaverso.

Conunrendimiento hasta 2-4x mayor que laRTX
AB000 de la generacidn anterior, la nueva GPU
promete seruna herramienta queimpulse eltrabajo
de cientificos, investigadores y profesionales de la
salud para eldesarrollo de medicamentos.
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EGLLos estudios de proteinas,

genbmica e imagenes sera la
préxima demanda computacional
que se requerira desde las areas
de gendémica”: Marcio Aguiar,
Director de NVIDIA Enterprise para
Latinoamérica.

MARCIO AGUIAR

En perspectiva, parece ser que todo lo anunciado
por el fabricante estd centrado en habilitar y explotar
al méximo las posibilidades que representa el
metaverso, ya que la segunda generacién de
Nvidia OVX poseen capacidades innovadoras en
simulaciénde graficos entiemporeal, digital twins e
IA,lo que ayudard a operar simulaciones inmersivas
dentro delomniverso (Nvidia Omniverse Enterprise),
logrando una plataforma integral y escalable que
habilite alas empresa con suoperaciény creacion
de aplicaciones dentro del metaverso.

Finalmente, aunque no menos importante, se
presentd una nueva computadora centralizada
para vehiculos autbnomos, Nvidia Drive Thor, lo
que permitird unificar funciones inteligentes como:
conduccién automatizada y asistida, monitoreo
del conductory ocupantes, entretenimiento para
los viajantes. La arquitectura ayudard a mejorar la
eficienciay los costos generales. “El superchip de
proxima generacion del Nvidia Drive Thor, incluye
capacidades delA vanguardistay que presentamos
por primeravez enla arquitectura Hopper, Gracey
la GPU Ada Lovelace™ Director de NVIDIA Enterprise
paralLatinoamérica.
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HPE: oS

PROTAGONISTAS DE
LA TRANSFORMACION
DIGITALSONLOS
CANALES

.............................................................................................................................
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Autor: Karime Vazquez

LA COMPANIA BUSCA DOTAR AL CANAL DE HERRAMIENTAS PARA LA TRANSFORMACION
DIGITAL
-ATRAVES DE TALLERES, ASESORAMIENTO Y TRABAJO COLABORATIVO, SE PLANTEAN NUEVAS

ESTRATEGIAS PARALOS CANALES
*LAS CAPACIDADES DELCANALDEBEN DIVERSIFICARSE PARA MANTENERSE Y GENERAR
VALORENELMERCADO

atransformacion tecnolégica experimentada durante los Gltimos afios ha
propiciado el surgimiento de nuevas formas de fabricaciény distribucién de
las herramientas tecnolégicas. De la misma manera, ha planteado nuevas
necesidades paralos canales de distribucion.

De acuerdo con Pamela Gonzdlez, Directora de Canalesy Alianzas de HPE
México, presentd,durante una conferencia de prensa,las nuevas estrategias
delacompania anunciadas durante el HPE Discover 2022; enfocadas enlas
necesidades y demanda de los canales que apuntan al requerimiento en
capacitacionesy recursos para proveer un mayor nimero de servicios.
Eneste sentido, se presentaron dos de las estrategias paralos canales. Por
unlado, el nuevo programa GreenlLake; una consola de administracion que
combinalosrecursos delanube on premiseey lanube plblica, que estard
disponible apartir del 2023 para Méxicoy elresto de Latinoamérica.
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Ademds, se expusieron los cambios realizados en el
programa Partner Ready, que tienen como proposito
brindar al canal herramientas indispensables para
generar sus propios serviciosy convertirse en proveedores
de unndmeromayor deestos.

PAMELA GONZALEZ
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Darvaloraloscanalesy atendersusnecesidades

La prioridad para la firma con el anuncio de estos
programas para el canal es dotarlos de las herramientas
necesarias y generar alianzas que tengan valor en el
corto,medianoylargo plazo. A través de capacitaciones,
certificaciones,asesoramientoy trabajo en conjuntocon
elcanal,se buscabrindarvaloralasempresas paraquese
mantenganenelmercadoy afrontenlosretos queimplica
latransformaciéndigital.

Finalmente, Pamela Gonzdlez, reiterd quelos canales son
elprotagonistade sus estrategias, yaque estdn pensadas
y disefiladas para que cuenten, cada vez mds, con los
recursos que requieren de acuerdo con sus verticales
y especializacién, einvitdé alos canales acercarse asus
mayoristas paraconocer sus estrategias.
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- d5% DE LAS CONSULTAS E
MEXICO SE HACEN DE MANERF

REMOTA: FUNSHLUD

CCCCCCCCCCCC

« ELESTUDIO APLICADO A
DOS MIL MEDICOS REVELO
ALGUNOS DELOS HABITOS
RESPECTO ALUSO DE LA
TECNOLOGIA

« LAIMPLEMENTACION

DE HERRAMIENTAS
TECNOLOGICAS AHORRARIA
38 MILMILLONES DE PESOS
ALSECTOR PUBLICO DE
SALUD

* TRASLAPANDEMIA
AUMENTO LA DEMANDA
PARAELUSO DE

TECNOLOGIAEN LA
ATENCION MEDICA HECTOR VALLE ENRIQUE CULEBRO
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a Fundacién Mexicana para la Salud
(FUNSALUD) revel6 datos de su primer
estudio en el que se encuestd a dos mil
médicos de instituciones publicas y
privadas, con el propdsito de conocer los
hdbitos en el uso de tecnologias para su

labor.

De acuerdo con los datos obtenidos, la especialidad
que hace un mayor uso de las tecnologias para
llevar a cabo consultas virtuales corresponde ala
psiquiatria, con el 94%, mientras que, para el resto
delas dreas, el 45% de los médicos reportd hacer
chequeos de maneraremota.

Ademds, el estudio reveld que, si bien el uso e
implementacion del Expediente Clinico Electronico
en el sector publico generd ahorros por 38 mil
millones de pesos, suimplementacién general no
rebasa el 40% entre los encuestados. Esto supone
que aln existenretos paralaincorporacion de esta
herramienta enla atencién médica.

Dispositivos mas utilizados para fines
profesionales

Smartphones 68%

«Laptop 61%

Computadorade escritorio 58%
*Tablet 30%

«Asistente virtual 12%

«Reloj Inteligente 11%
*SmartTV11%

A partirde la pandemia, laforma de acceso ainformaciény obtencion de diagnésticos médicos de los
pacientes tuvo modificaciones importantes. El 35% de las personas reportd hacer bdsquedas previas ala
valoracién médica, el mismo porcentaje suele buscar informacion sobre la trayectoria de los especialistas.
El 44% delos profesionales de la salud admite que el trato con los pacientes se ha modificado a partirde la
generalizacién alacceso ainformaciéon mediante internet.
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HUAWEI

REAFIRMA SU COMPROMISO CON
MEXICO Y PRESENTANUEVAS
SOLUCIONES EMPRESARIALES
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Autor: Alvaro Barriga

nte socios y clientes, el directivo sefalé que la
conectividad ubicuayy lainteligencia (artificial), son
catalizadores para cambiar los hdbitos en nuestro
trabajoy vida diaria. Por ello hanrealizado unainversiéon
enl+D, paratenerlacapacidad de construirunared de
comunicacién segura, ecolodgicay eficaz, asicomo un

DESTACANDOLA
IMPORTANCIA DEL PAIS
PARALAMARCA, TONY

SZE, PRES'DENTE DE serviciointeligente paratodos los socios y clientes de América Latina
y ElCaribe.
HUAWEI ENTERPRISE Destacé que la marca pretende ser capaz de construir una
r conectividad omnipresente parallevar lainteligencia generalizada
PARA AMERICA I'ATIN,A’ y la experiencia personalizada a todo el mundo, asi como establecer
HABLO DE |NNOVAG|0N plataformas digitales que ofrezcan apertura, flexibilidad, facilidad de
’ usoy seguridad.

CONECTIVIDAD.WI-FIGE Algunas de las soluciones mds destacadas que presentd fueron:
’ 1) Huawei 86 Panel AP, un disefio para una experiencia de red

|NFRAESTRUCTURA PARA inalémbrica totalmente nueva para hoteles, SOHO (Smaill Office,

Home Office, pequenas oficinas y oficinas en casa) y oficinas; 2)

I.OS NUEVOS ENTORNOS OpthstarT823E) D,lamas remer)‘nte ONU (Optical Network Unit, Unidad

de Red Optica) industrial y 3) IdeaHub S2 —la primera pantalla

DE PRODUCTIVIDAD Y multitactil para colaboracién con dualidad de sistemas operativos

A Harmony y Windows, todas las soluciones ya estdn disponibles con
EDUCACION sus mayoristas CVAy XWeb.
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€ LQueremos construir un mundo totalmente
conectado e inteligente. Esta es nuestra
misién y con ella, lanzamos los nuevos
productos de escenario completo de 2022.
Esperamos trabajar con socios y clientes
para llevar lo digital a cada persona, hogar
y organizacién para un mundo totalmente
conectado e inteligente”: Tony Sze.

NUEVAS SOLUCIONES

Panel AP Huawei 86: con apariencia compactay
estética, soporta Wi-Fi 6,y tiene antenasinteligentes
integradas. Con el alto ancho de banda, la alta
concurrenciay una apariencia mejorada, puede
ser utilizado en hoteles, SOHO, oficina entre otros
escenarios. Ofrece velocidad de 3000 Mbps.
AirEngine 5762-12SW: proporciona simultineamente
servicios enlas bandas de frecuencia de 2.4 GHz (2x2
MIMO) y 5 GHz (2x2 MIMO), logrando una velocidad
de dispositivo de hasta 2.975 Gbps. Ademds, este
pequeno AP soportaunanchodebandade160MHz,lo
que aumenta el ndmero de subportadoras de datos
disponiblesy amplialos canales de transmision.

OptiXstar T823E-D: Los ONUs de esta serie son
aplicables a las redes de estaciones de metro, a
las redes de distribucién de energia y a las salas
de vdalvulas de los campos de petroleo y gas. El
dispositivo cuenta con dos puertos dered GPON o
XGS-PONYy ocho puertos GE con Power over Ethernet
Plus (PoE++),en ellado delusuario.

IdeaHub S2: Proporciona inteligencia en todos
los escenarios,incluyendo los lugares de trabajo,
las escuelas y los hogares. Integra una serie
de tecnologias como la videoconferencia FHD,
Bring Your Own Meeting (BYOM), Wi-Fi 6 para la
proyeccion directa, Multi-Window y App Multiplier,
porlo que es una opcidn para ayudar a todos los
espacios de trabajo a digitalizarse.

Estd disefiado sobre la base de la experiencia
acumulada por Huawei en tecnologias de
videoconferencia profesional en casi 30 afos.
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TONY SZE

Ofrece capacidades integrales de recopilacion,
codificacién, transmisién, decodificacién vy
visualizacién de video, lo que permite obtener
imdagenes de videofieles alarealidad paradisfrutar
de una magnifica experiencia FHD. Ademds,
las principales aplicaciones de conferencia en
la nube, como Huawei Cloud Meeting y Huawei
CLOUD Welink, pueden utilizarse directamente en el
IdeaHub S2 sin necesidad de un OPS adicional,loque
mejora larentabilidady la experiencia del usuario.

contactame@esemanal.mx Q 5573605651

"ot Baswe Cloed Bostng soq woo


mailto:contactame%40esemanal.mx?subject=

MHCP4I de
GHIA

Mini PC para los requerimientos basicos de cdédmputo para
el hogar, educaciébn basica y negocios.

Descripciédn

Para espacios pequenos que requieren optimizar el lugar
de trabajo y desempefar las actividades de ofimdtica o
punto de venta con facilidad.

Caracteristicas

Intel Celeron N4©20 Dual Core 1.10 GHZ
SO WIN 11 Pro

RAM 4 GB

EMMC 128 GB almacenamiento

WiFi, BT

Disponibilidad
Grupo CVA e Ingram Micro.

amontalvo@grupocva.com
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Shift Pro modelo 2NIC211CP de
GHIA

Equipo portatil 2 en 1 convertible 360. Puede utilizarse
como laptop o una tablet. Ofrece desempefio mbvil gracias
a su bateria de 800VMaH.

Caracteristicas

Pantalla de 11.6” HD Touch

Procesador Intel Celeron hasta 2.5 GHZ
SO W10 Pro

RAM de 4GB

Almacenamiento de 64 GB

WiFi, BT

Garantia de un afio

Disponibilidad
Grupo CVA e Ingram Micro.

sauls@grupocva.com
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Heroll Black Creator Edition de

GoPro

Para capturar contenido envolvente. Con video en color
de 10 bits, campo de visién mas amplio, estabilizacién
de video HyperSmooth 5.0, bloqueo del horizonte de 3602
y bateria Enduro de alto rendimiento.

Descripcidn

Con suscripcién a GoPro sube el contenido a la nube, edita
y envia videos destacados al teléfono. Liviana, cabe en
la palma de la mano. Cuenta con un mango con bateria y
botones para controlarla con una mano y mas de cuatro
horas de grabacidén en 4K por carga.

Caracteristicas

e Micréfono direccional opcional, entrada de micréfono
externo

e Puerto HDMI

Dos soportes con sujeciones para montar accesorios
Lente digital HyperView/mayor toma gran angular de 16:9
Tres modos de secuencia con efectos nocturnos
TimeWarp 3.0 ahora captura en 5.3K

contactame@esemanl . mx
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DDR4 RGB Edicién Especial de
Kingston FURY

Ofrece mejorar el rendimiento del sistema, ya sea
para videojuegos, edicién de video u otra actividad.
Certificada para Intel XMP, lista para AMD Ryzen y para
realizar overclocking.

Descripcidn
Disipador de calor en color blanco con iluminacién RGB.
Dimensiones de 133.35 mm x 45.8 mm x 8.1 mm.

Caracteristicas
e Velocidades de 3200 y 3600 MT/s2

e Capacidades de médulo individual de 8 GB y 16 GB y en
kits de 16 GB y 32 GB

e Efectos RGB son sincronizados por Infrared Sync
e Latencias CL16, CL17, CL18
e Garantia limitada de por vida

contactame@esemanal . mx

]

8
N

(3 eSemanal

DECADAS NOTICIAS DEL CANAL contactame@esemanal.mx @ 5573605651


mailto:contactame%40esemanal.mx?subject=
mailto:contactame%40esemanal.mx?subject=

Leviathan V2 X de
Rdzer

Barra de sonido para juegos de PC, alberga dos
controladores de rango completo y dos radiadores pasivos.
Ofrece claridad y profundidad de resonancia para una
experiencia de audio inmersiva en todas las necesidades
de entretenimiento.

Descripcidn

Compacta y de conectividad sencilla. Se adapta debajo de
la mayoria de los monitores. Permite cambiar sin problemas
entre la PC y los dispositivos méviles emparejados a
través de la aplicacién Razer Audio

Caracteristicas

Funciona con un solo cable USB tipo C

Salida de volumen maxima de 90dB

Con 14 zonas de iluminacidn

Patrones y efectos de iluminacién dindmicos en el juego
Personalizacidén RGB

Compatible con Bluetooth 5.0
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Redmi Buds 4 Pro de
Xiaomi

Auriculares inalédmbricos con varias opciones de sonido,
sistema de audio inmersivo y bateria para todo el dia.

Descripciédn

Incorporan sistema de controladores duales de 10 mm+6
mm asi como un sistema inaldmbrico de audio de alta
resolucidén para mayor calidad a través de Bluetooth.

Caracteristicas

e Hasta nueve horas de uso continuo

e Hasta 36 horas de uso colocandolos en el estuche de
carga inalédmbrica de 620 mAh

e Dos micréfonos

e Utilizan algoritmos de IA para reduccidén de ruido

e Clasificaciéon IP54 de resistencia al polvo y al agua
e Vienen en colores blanco o negro
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