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on base en altos estadndares de calidad, soporte
profesional local, desarrollo profesional de
su personal, ymiltiples servicios de soporte
preventa, venta y post venta, entre muchas
otras cualidades, los fabricantes, mayoristasy
canales nacionales de nuestra industria, demostraron
estar a la altura de cualquier compafiia de clase
mundial, lo cual quedd confirmado tras el confinamiento
por su valor de abastecer tecnologias para que las
empresas no de jaran de producir.
En esta edicidn, el equipo editorial de eSemanal
entrevisté a directivos de algunas marcas mayoristas
y fabricantes nacionales, quienes comentaron que
a pesar del desabasto de componentes y suministros
que se ha vivido a nivel mundial, su capacidad de
abastecimiento no se ha visto tan afectado en términos
generales, lo que les ha valido ganar posicionamiento
en el mercado.
Por otra parte, el desafio para las compafiias
mexicanas estd en capacitarse y adquirir nuevo
conocimiento, ya que el mercado requiere de
consultores, en ese sentido, Ricardo Zermefo,
Director de Select, comentd que en los Gltimos
tres afos cuando les preguntan a los directores de
tecnologia ¢qué buscan y no encuentran en el mercado?
La respuesta es que un 40% no encuentra especialistas

que combinen la doble competencia o habilidad de
conocer muy bien las innovaciones digitales, la nube,
laanalitica, BigData, inteligencia artificial y que
las hayan aplicado para resolver problemas concretos
de la industriay de cada uno de los clientes. Ente ese
escenario, el directivo sefiald que las oportunidades
estriban en la inversién de habilidades digitalesy
su aplicacién en sectores verticales o industrias en
concreto.

El pasado 4 de septiembre CT Internacional cumplid
sus primeras tres décadas en el mercado, siendo un
mayorista referente en la industria de TIC nacional.
Sinduda, lavisiény liderazgo de Sadl Rojo, Director
de la compafiia, ha quedado de manifiesto al llevar
al mayorista a obtener premios y reconocimientos
importantes, la confianza de sus socios fabricantes
(nacionales y extranjeros), pero sobre todo, la
aceptacidény confianza de los canales de distribucién,
quienes son sus clientes principales y ven en CT
Internacional y su personal, un verdadero socio.

El equipo de eSemanal enviamos una felicitacioén
y reconocimiento a la labor de impulso de nuestra
industriay desarrollo del canal, a Sadl Rojoy toda
la familia que conforma CT Internacional, por estos
primeros 30 anos.

iHonor a quien honor merece!

eSemanal noticias del canal, no recomienda equipos ni marcas, tampoco resuelve dudas técnicas individuales por feléfono. Si tiene algo que comunicarnos, dirfiase a nuestras oficinas generales o use alguno de los medios escritos o
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LAHISTORIA DELA INDUSTRIA DELAS TECNOLOGIAS DE LA INFORMACION Y COMUNICACIONES EN MEXICO
NO PODRIA SER CONTADA SINLAVALIOSA APORTACION DE LOS MAYORISTAS, QUIENES HAN EVOLUCIONADO
YREACCIONADODEACUERDO A LAS NEGESIDADES DELMERCADO. SINLUGAR ADUDAS, CTINTERNACIONAL
ES UNO DE LOS QUE MAS APORTACIONES HAN HECHO AL DESARROLLO Y PROFESIONALIZACION DE LA
INDUSTRIA, POR ESO ES UN REFERENTE MUY IMPORTANTE DE LAS TRES ULTIMAS DECADAS.

£ £Han sido 30 afios llenos de retos, pero
también de muchas satisfacciones.
Surgimos con la Mision de Elevar la
competitividady productividad de las personas
y organizaciones para alcanzar su maximo
potencial mediante el uso de la tecnologiay la
Vision de Ser laempresa lider que proporcione
soluciones integrales de tecnologia a todas las
personasy organizaciones de México”: Satil
Rojo, Director General de CT Internacional.

Caminode aprendizaje

Hoy, tres décadas después, CT Internacional puede
decirconmucho orgullo que han cumplido con esa
misiény esa vision. “Nos hemos consolidado como
el mayorista lider de la industria de Tecnologias
de Informacién en México y somos el distribuidor
mayorista con la mayor participacion en el
mercado’,asegurd el Director. 4, \ P

SAULROJO
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Para CT Internacional, estos primeros 30 afos les
hanllenado de satisfaccién porque les handadola Vision de lid
oportunidad de ser parte de estaimportante cadena Ision ae liaer

de valor que impulsala adopcidn de latecnologia 1A ; ; :
en @liastro paisliun pafs €emmayor @8%eso d I Saill Rojo es uno de los empresarios mexicanos mas

tecnologia es un pais mas fuerte, més sélidoy con importantes de México, con una trayectoriay calidad
mejores niveles de bienestar para sus habitantes. humana destacables; su posicion de liderazgo y

R Bl d s sl  reconocimiento del canal de distribucidn lo hacen
intensoy constante, enlos que hemos enfrentado

retos que pusieron enriesgo incluso la continuidad un_ejemp_lo aseguiry por medio d_e CT I"t‘?macm“al
del negocio y pudieron hacernos correr la mala brinda cientos de empleos a nivel nacional, con

suerte que lamentablemente corren la mayoria lo que contribuye a la formacion de talento y

de los emprendimientos en México, pero por fesionalizacién de laindustri
el contrario, nos ayudaron a fortalecernos y protesionalizacion de faindustria.

convertirnos en esta empresa que se ha ganado
la confianza de los distribuidores eintegradores de
tecnologia” aseguré Sadl Rojo.

Balance

Para CT Internacional, el balance de estos primeros 30 afios es sumamente positivoy eso queda de manifiestoal
ver sus nimeros:
«Distribuidor mayorista que atiende amas clientes frecuentes cada afio, mas de 35 mil.
«Coberturatotal con 52 sucursalesy tres grandes centros de distribucion con el niimero cuatro en camino.
«Ofrecen un portafolio completo con mas de 15 mil 500 productos de mas de 200 fabricantes

-Sonunade las empresas mas galardonadas de México con los siguientes reconocimientos:

eLas Mejores Empresas Mexicanas: Durante 12 afios consecutivos hemos sido galardonados como una
de Las Mejores Empresas Mexicanas. Solo cinco empresas en el Pais, incluyendo a CT, han recibido durante
12 afios consecutivos este reconocimiento que es otorgado por Citihanamex, Deloitte y el Tecnoldgico de
Monterrey alas empresas privadas mexicanas que lideran su mercadoy destacan por sus buenas practicas
y habilidades de gestion de negocio.

eEmpresa Socialmente Responsable: Durante 10 afios consecutivos han sido reconocidos como una
Empresa Socialmente Responsable (ESR) por el Gentro Mexicano de la Filantropia (Cemefi) envirtud de actuar
conuncodigo de éticaque privilegialas relaciones comerciales con sus socios de negocios y colaboradores
y por el compromiso social hacia sucomunidady al cuidado del medio ambiente.

*Premio Nacional de Calidad: Participaenlainiciativa del Premio nacional de Calidad, obteniendoen 2016
|la calificacion de Empresa Competente. El Premio Nacional de Calidad (PNC), es un reconocimiento creado
por laSecretaria de Economiay entregada por el Presidente de la Repiblica aempresas e instituciones que
sonejemplos de excelencia.

oEthiesphere Anti-Corruption Program: Enel afio 2022 fueronreconocidos por sucompromiso en materia
anticorrupcion con el certificado ETHISPHERE ANTI CORRUPTION PROGRAM MATURITY ASSESSMENT -
ESSENTIAL. Son el tinico distribuidor mayorista que cuenta con ese reconocimiento.

0 CTlinternacional O @ CTInternacional @ CT Internacional
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Valoragregado para el canal

Cadaano CT Internacionalincrementa sus servicios
y las herramientas que pone a disposicion del canal,
siempre conlaestrategia de dar mds,nuncamenos.
Una de las razones por la que sus clientes los
prefieren es porque en CT Internacional se
mantienen fieles alos ejes torales de la estrategia
conlaqueiniciaron hace 30 aflos como son:

-Dar atencion profesional y de calidad.

*Agilidad para dar respuesta a sus socios de
negocio acompafidndolos y buscando siempre
elcrecimiento de sus partners.

Flexibilidad en sumodelo de negocio.

«Disponibilidad de inventario para entrega local
einmediata.

«Capacitacién constante.

‘A estos puntos hemos ido afladiendo servicios de
valor agregado como las mejores herramientas
de comercio electrénico, los mejores servicios
financieros, las mejores soluciones de nube y
los mejores servicios administrados™: subrayo el
Director General de CT Internacional.

CTInternacional ofrece15 lineas de negocio:

1.Computoy Servidores
2.Componentes de Ensamble
3.Sistema de Punto de Ventay Credencializacion
4.Suministroy Proteccion de Energia
5.Equipo de Impresiony Consumibles
6.Electronicade Consumo

1.Gaming

8.Networking

9.Telefonia Gelular

10. Accesorios de Gomputo
11.Telefoniay Videovigilancia
12.Cloud

13.Software

14.Seguridad Electronica
15.Proteccionde la Salud

® @ctinternacional

(© ctinternacional

Multiples servicios

El mayorista también ofrece herramientas de
comercio electrénico, empezando por su sitio de
Ecommerce, ctonline.mx que estd a su disposiciéon
las 24 horas del dia, los 7 dias de la semana.

Como parte de sus soluciones de comercio
electrénico, también disponen de su servicio de
descargas de software via digital o ESD, por sus
siglas eninglés, Electronic Software Delivery.

“‘ESD te permite cotizar, adquiriry enviar a tu cliente
final software alinstante, sintiempos de espera con
una gran variedad, disponibilidad 24/7 y un panel
de seguimiento para que estés enterado de cudndo
sevencerdlalicenciaatuclientey puedas ofrecerla
renovacion’; explicé Sadl Rojo.

Conociendo que se viven tiempos dificiles enlos que
tienen que estar unidos, fortalecer alaindustria es
la Gnica forma de saliradelante. Poreso CT apoyaa
sus distribuidores para que puedan ofrecer Servicios
Financieros: especificamente Arrendamiento Puro,
Arrendamiento Financieroy Financiamiento Simple.
Conestos servicios,dan a sus canales, la posibilidad
de desarrollar proyectos sin tener que utilizar el
capitalde suempresa. Asivenden aplazoy cobran
de contado, sin haberinvertido un solo peso. Es decir,
bajo esta modalidad, los canales tienen la facilidad
devender aplazosy cobrarde contado sin distraer
recursos financieros propios.

Otro tema destacado son sus servicios
administrados de impresién, tal es el caso de
Docusmart, una herramienta de CT Internacional
que permite a los distribuidores e integradores
generaringresos mensuales recurrentes al vender
Servicios Administrados de Impresion, o MPS, sin
invertir en equipos, infraestructura o personal de
soporte técnico.

El distribuidor, en este caso, realiza el estudioenla
empresade sucliente,determina sus necesidades
de impresion y CT, a través de Docusmart, se
encarga de proporcionar los equipos y darle
al distribuidor entrenamiento para que le de
seguimiento alas necesidades del cliente.

‘Las ventajas para los distribuidores que utilicen
Docusmart son que logranincrementar la fidelidad
de susclientes através de un contrato de servicios.
También, garantizan ingresos recurrentes a
través de comisiones mensuales, tienen el apoyo
financiero,asicomo el de soporte y servicio,ademds
de capacitaciény notienen que preocuparse porla
garantia delos equipos” afirmé el Director.

@ CTinternacional l9
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E&Con el paso de los afios hemos confirmado
que estabamos enlo correcto enun principio
y sabemos la importancia de escuchar
a nuestros clientes, de ver qué es lo que
necesitany ajustar nuestro modelo para buscar
siempre el como si ayudarles aimpulsar sus
negocios. Puedo decir con orgullo que nuestra
participacion en la cadena de valor es mucho
mayor que simplemente entregar un producto o
enviar unacaja. Somos unverdadero facilitador
no solo de mercancia, sino del conocimiento que
los distribuidores e integradores de tecnologia
necesitan paraque, juntos, sigamos creciendo
enestaindustria tan cambiante ”: Satil Rojo.

Celebracionconelcanal

Como parte de los festejos del 30 aniversario,
durante el mes de septiembre CT Internacional
llevard a cabo su“Venta Especial de Aniversario”,en
la que el canal encontrard promocionesy precios
especiales en sucatdlogo.

Sobrelos eventos especiales,yaestd en marchala
dindmica “Vive elMundialcon CT’,enlaquellevardn
aungrupo dedistribuidores ala CopaMundial de
Qatar 2022 a disfrutar de tres encuentros, estos son
los partidos de México contra Polonia, México contra
Argentinay Alemania contra Japon.

Ademds, estdn preparando promociones para
el cierre del afio y actividades para el 2023, tanto
virtuales como presenciales y las hibridas. Serd
un ano con grandes eventos de networking,
relacionamientoy capacitacion, que el canalno se
puede perder.

CThaciael futuro

‘Lo primero que pueden esperar de nosotros, y
eso es una garantia personal de mi parte, es que
seguiremos siendo su mejor aliado de negocios’,

110

asi lo asegurd Sadl Rojo, quien destacd que CT
Internacional cree firmemente en la reinversion
de sus utilidades para continuar creciendo, para
continuar perfeccionandose. Prueba de ello es
la inauguracion de sus mds nuevos centros de
distribucién en Guadalajara y proximamente
en Monterrey, ‘la modernizacién de nuestras
sucursales, el fortalecimiento de nuestro equipo
de trabajo y el esfuerzo constante para ofrecer
siempre los mejores programas de certificacién
y capacitacién, son una prueba de nuestro
compromiso conelcanal’.

El director dijo que continuardn generando nuevas
alianzas estratégicas y reforzandolas que yatienen
para ofrecer a sus distribuidores e integradores
de tecnologia, los mejores productos, soluciones
y servicios, asi como las mejores herramientas
de valor agregado para ayudarles aimpulsar sus
negocios.

Recomendaciones para el canal

‘Nuestro consejo para el canalde distribucidon es que
se mantengan preparados y capacitados. Eltiempo
de ser Gnicamente vendedores quedd atrds, los
usuarios finales necesitan a verdaderos consultores,
especialistas que los ayuden a encontrar las
soluciones que requieren. En CT Internacional
trabajamos de la mano con los fabricantes de
tecnologia mdsimportantes delmundo para ofrecer
siempre los mejores programas de capacitaciény
certificacion, para que conozcanlas tecnologias en
tendenciay usen ese conocimiento paraimpulsar
sus hegocios’.

kELElijan al mejor aliado, al mayorista que les

ofrezca el mejor portafolio, las mejores
herramientas, las mejores alianzas, el mejor
esquema de crédito, la mejor disponibilidad
de inventario. Por eso nosotros somos
y seguiremos siendo tu mejor aliado de
negocios”: Satil Rojo.
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Miércoles 14 Septiembre

EDUARDO GUERRA FALCON, GERENTE DE SUCURSALCD. MEXICOEN LUGUER
FELIPECORONADO, DIRECTOR GENERAL DE PERFECT CHOICE
DPMSYSTEMS PORSU 22 ANIVERSARIO

Jueves 15 Septiembre

ALEJANDRA NUREZREYNAGR, TEAM LEADER IMPRESION EN GRUPO CVA
CARLOS CESAR VAZQUEZ SORIA, DIRECTOR DEPROYECTOS ENGLOBANT
GIOVANA GONZALEZ PARRR, GERENTE COMERCIAL EN VORAGO
ROGELID DJEDA HUAZO, CODRDINADOR DENEGOCIOS ENSISTEMAS ESPECIALIZADDS ENINFORMATICA Y ADMINISTRACION
ATNPORSU 25 ANIVERSARIO
HURWEITECHNOLOGIES POR SU 35 ANIVERSARID

Viernes 16 Septiembre
TDSYNNEX PORSU1° ANIVERSARID

Sdbado 17 Septiembre
AXEL DURRTECORONR, DIRECTOR COMERCIALEN PROYECTODIA
GERARDOROJO, MARKETING MANAGER ENTP-LINK
HECTORSALCIDO, DIRECTOR COMERCIAL DE CANALEN LANIX
J0SE GURDALUPE GONZALEZ GARCIA, GERENTE DE INFRAESTRUCTURA EN MAS FACTURACION
JURN JOSE MEZANONEZ, DIRECTOR GENERAL DECORPORATIVO SITPE Y ASOCIADOS
PORTENNTUMPORSU 31ANIVERSARIO

Domingo 18 Septiembre
CECILIA BOIMORTO, DIRECTORA COMERCIALEN SHINE MARKETING
MONICAALCARAZ AYALA, EXPERIENCIA DELCLIENTE ENCOMPUSOLUCIONES
HD LATINOAMERICA PORSU 3° ANIVERSARID
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o hay carencia de oportunidades para las marcas
mexicanas, lo que hace falta son inversiones
en busqueda, seleccion, atraccidon, desarrollo vy
retencién de talento, para transformar el negocio y
asi diferenciarse, y es que, si bien los datos sobre la
inversion que hacen las empresas mexicanas para el
desarrollo de talento no son precisos, lo que si es evidente es la
demanday déficit creciente de personal en arquitectura de sistemas,
desarrollo de cddigos, ciberseguridad, innovaciones digitales, la
nube, la analitica, Big Data, inteligencia artificial y mds, por lo que,
de entender esto las marcas mexicanas, podrian transformar los
negocios de sus clientes con ganancias importantes para ambos.
Lasempresas mexicanas hansido pormucho,grandes contendientes
de los embates derivado de las condiciones sumamente complejas
de los Ultimos dos afos, aunque ello también les ha permitido
explotar su creatividad al méximo y buscar, generar y desarrollar
negocios, donde tal vez, sino hubiera sido producto de la intricada
situacion de la pandemia, el desabasto, el aumento de precios, la
guerra y la inflacién, se hubiera demorado un poco mds, pero aun
asi habria llegado.

contactame@esemanal.mx ® 5573605651

El contexto

Los tiempos actuales demandan
procesos de adaptacion vy
evolucién trascendental para
las marcas mexicanas que
tienen por objetivo ofrecer
soluciones de alto valor al
mercado nacional, y aunque
es una tarea titdnica debido
a la incertidumbre econdémica
que reina en gran parte de
los mercados internacionales,
las empresas nacionales
han apostado fuertemente
por continuar desarrollando,
fabricando y  desplazando
productos innovadores que
revelan nuevas formas de hacer
rentables los negocios de los
clientes finales.

Portada |13
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Pese a todo lo sucedido, las
empresas mexicanas se han
mantenido de pie y convertido
las problemdaticas o crisis en
oportunidades que han abierto
camino a otras organizaciones
que se han apoyado de
ellas, gracias a su nivel de
conocimiento y especializacion
para los temas de TI.

Armando Gallo, Director General
de la Unidad de Marcas Propias
en Grupo CVA, explico: “El tema
del desabasto nos impactd
muchisimo, porque obviamente,
los fabricantes de componentes
prefieren quedarle mal a un
cliente mediano o pequefio
que a un cliente grade, pero
también eso nos abrié ciertas
oportunidades porque nosotros
somos muy flexibles y podemos
aprovechar cuando hay un
tema como el de la pandemia,
el desabasto; afortunadamente
hemos generado una confianza
y reputacidn de tal suerte
que los proveedores en Asia
se ponian en contacto con
nosotros para avisarnos sobre
adquisicién de producto para
fabricacién de equipos, debido
a nuestro cardcter formal y asi
generdbamos acuerdos de
precio. La confianza y reputacion
que hemos construido durante
tantos afos si marca una
diferencia”.

contactame@esemanal.mx
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kENuestras estrategias estan enfocadas

a mejorar nuestra productividad en
procesos, buscar mds proveedores
nacionales para que tengamos un
equilibrio entre nuestras importaciones
y fabricaciones nacionales de nuestras
diversas divisiones, siempre buscando
tener un equilibrio entre la calidad, precio
y disponibilidad”: Isai Soto, Ingeniero de
Aplicaciones UPS en Koblenz.

-

ISAI SOTO
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El adaptar el portafolio de
productos segun las exigencias
y demandas que solicitd el
mercado durante los tiempos
extraordinarios de la pandemia,
fue otro desafio para los
fabricantes, no obstante, la
capacidad de reaccion y
flexibilidad en sus procesos
les permitié adaptarse
rdpidamente y configurar una
estrategia que priorizara la
capitalizacién de productos en
torno a la colaboracion.

‘Nuestro negocio estaba muy
enfocado hacia mochilas vy
tuvimos que reaccionar muy
répidamente y movernos a la
parte de colaboraciéon desde
casa, con teclados, mouse,
cdmaras digitales, diademas
y otros, por lo que tuvimos un
periodo de cuatro meses, que
es el tiempo de produccion y
embarque, en el que nos vimos
cortosdeinventariodebidoaque
se saturaron las plantas; aunado
a esto y viendo la dependencia
del mercado, incursionamos en
productos como cubrebocas,
caretas, contenedores de gel
antibacterial, termémetros para
dotar al canal de productos que
cubrieran las necesidades que
estGbamos viviendo™ Miriam
Calderén, Gerente de Mayoreo
y Corporativo en Perfect Choice.

Los fabricantes

El papel de los fabricantes
en México continGa siendo
preponderante, ya que ademds
de apoyar a los canales,
mayoristas y clientes finales,
siempre apostd por el mercado
interno al continuar activamente

disefiando, desarrollando, fabricando y confiando en la cadena
de distribucion para entregar productos, servicios y soluciones
que ayudaran a las empresas y usuarios finales a resolver sus
necesidades derivadas la emergencia sanitaria.

EESi CVA importa cierta cantidad de
contenedores de alguna marca desde
China, nosotros ganamos una economia
de escalas, porque toda la operacidn
se suma a la economia de CVA y
otras marcas, lo que al final nos da
un misculo de negociacion, esto en
cuanto a la eficiencia operativa; en el
caso del comportamiento, la distribucion,

el acercamiento de producto hacia los
distribuidores y consumidores finales, no  ARMANDO GALLO
tenemos algtin beneficio o privilegio por formar parte del Grupo
(CVA), toda la estructura de ventas se mide por rentabilidad
mas alla de la marca del producto, sea GHIA u otras marcas”:
Armando Gallo.

contactame@esemanal.mx M 5573605651 Portada |17


mailto:contactame%40esemanal.mx?subject=

[ ] [ )
Felicita a

v
n ‘
\O )

‘9’6‘/ /

-
CcrT

Aire comprimido - Kits de limpieza externa e interna - Linea antibacterial
prolicom.com.mx 55 5116 7323 55 5116 8723
contacto@prolicom.com.mx


mailto:contacto%40prolicom.com.mx?subject=
http://prolicom.com.mx
https://ctonline.mx/
http://prolicom.com.mx

Los precios, la calidad de los equipos y el
seguimiento que los fabricantes realizan con
cada uno de sus productos, juegan un papel
determinante para los canales, ya que el
conjunto de estos podria ser el punto de partida
para trabajar con la marca o bien, buscar otras
opciones afines con diferenciadores, por lo que
el Ingeniero de Aplicaciones UPS en Koblenz,
sostuvo: “Calidad (Relacién Precio/Producto/
Margen), tanto el distribuidor como el usuario
final contardn con equipos acorde a la calidad
y garantia de nuestros productos soportados
por una red de mds de 137 centros de servicio,
distribuidos en todo el pais, reduciendo asi los
tiempos de atencién. Tenemos menos del 0.5% de
garantias, ya que nuestra empresa cuenta con un
sistema de gestién de calidad certificado en I1SO
9001-2015 que audita los productos fabricados en
México e importados antes de su comercializacion.
Adicional y como parte fundamental es el disefio
del producto, buscamos que nuestros equipos
protejan la carga del cliente ante cualquier
problema presente en la red eléctrica, ademds,
contamos con garantias de hasta 7 afos. Nos
preocupamos por disponer de un portafolio
amplio para cubrir las necesidades de proteccion
eléctrica, homologamos las especificaciones
para que funcionen en cualquier regién y ante
condiciones adversas”.

k& as empresas mexicanas al no ser parte
de un gran corporativo global pueden ser
mas agiles en la toma de decisiones y en la
adaptacion al entorno mexicano, aunque
en el caso de las mas pequefias, se pueden
ver enfrentadas a restricciones de capital,
esto en el caso de las empresas recién
fundadas, porque en el caso
de las consolidadas
la probabilidad de
enfrentarse a riegos
relacionados con el
capital es minimo”:
Ricardo Zermeiio,
Director General de
Select.

RICARDO ZERMENO
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cambia, tu
empresa también.

Transforma la manera
en que crece tu empresa.

Visita www.contpagi.com y conoce los sistemas
Nube que tenemos disponibles para tu empresa:
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Nos dara mucho gusto atenderte llamando al (33) 3818 0911.
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kklos mejor que nos ha pasado es
Ser una empresa mexicana, ya que
hemos entendido las necesidades

de nuestro pais, de esa forma
nos hemos adaptado a realizar
diferentes tipos de negocio, nos
hemos acercado de acuerdo a las
necesidades del distribuidor que
esta necesitando un producto de
MIRIAM CALDERON volumen con un costo preferencial,
ademds todo el soporte relacionado

con garantias lo vemos de forma directa, lo que nos da la
posibilidad de reaccionar muy rapidamente”: Miriam Calderan.

Un trabajo constante que no se puede pasar por alto, es la labor y
compromiso constante que los mayoristas mexicanos han realizado
desde su trinchera, en especial atencién durante los momentos mas
complicados de la pandemia. “Desde 2021 hemos implementado un

contactame@esemanal.mx M 5573605651

modelo de colaboracion hibrido
bagjo demanda de clientes
internos y externos, con un alto
enfoque al liderazgo centrado
en la persona, fomentando el
equilibrio integral de nuestros
colaboradores y compartiendo
mejores prdcticas con nuestro
ecosistema, ademds, las
grandes apuestas a compras de
stock y el abastecer proyectos
especiales de nuestro inventario
ha sido un diferenciador vy
un apoyo fundamental para
nuestros asociados y las
opciones de financiamiento
para apoyarlos en momentos
de retos de flujo también son
un diferenciador compartid
Maria Eugenia Moreno, Directora
Comercial en CompuSoluciones.
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k£Contamos con solidez financiera que nos permite impulsar los negocios

de nuestros asociados y apoyarlos en momentos de retos de flujo;
la experiencia en el manejo de proyectos complejos para atender de
manera integral cualquier necesidad de TIC y Ia flexibilidad institucional
por nuestro modelo de organizacion por células que nos permite un
enfoque y especializacion en las soluciones y un equipo dedicado a cada
fabricante impulsa la competitividad de nuestra oferta”: Maria Eugenia
Moreno.

MARIA EUGENIA MORENO

Marcas Mexicanas que respaldan a los canales:

sCompuSoluciones: El mayorista dijo contar con programas de desarrollo de habilidades suaves y
venta consultiva, asimismo, Maria Eugenia Moreno, comentd: “Una marca mexicana entiende mejor las
oportunidades del mercado nacional, comprende mejor el perfil de otras empresas mexicanas y puede ser
mucho mas agil y flexible que una empresa global”.

*GHIA: La marca mexicana se pronuncid activamente como una compaiiia cercana a los canales y usuario
final. “Estamos abiertos a revisar proyectos y el como si”: Armado Gallo.

*Koblenz: “lLes brindamos capacitaciones técnicas y comerciales, ademas estamos certificando canales
en conocimiento de producto y puestas en marcha. Un aliciente importante es que al contar con ese
conocimiento le permite ofrecer un tiempo de respuesta mas rapido para el usuario final, lo que les brinda
una ventaja competitiva al reducir los tiempos para preparar una cotizacion o incluso para concretar la
venta, también adquieren una vision mas amplia sobre el campo de aplicacion y la importancia que tienen
los sistemas de proteccion eléctrica. En Koblenz nos esforzamos por fomentar la cultura de prevencion y
proteccion, y buscamos dar ese plus a nuestros socios de negocio tomando como bandera nuestro eslogan
“Koblenz cuesta menos que cualquier reparacion”, tratamos de permear esa idea para generar valor a
todos nuestros socios de negocio”: Isai Soto.

Perfect Choice: La compaiiia dijo contar con 30 afios de experiencia, por lo que pueden ofrecer al canal
innovacion, rentabilidad y resguardo de los proyectos. “Acérquense con nuestros mayoristas y a través de
ellos podemos hacer negocios, ademas de estar siempre listos para atenderlos”: Miriam Calderan.

oSelect: La consultora con mas de 30 afios de experiencia y siguiendo puntualmente el comportamiento
de la industria Tl aseguro que observan un abanico de oportunidades inmenso y Ricardo Zermeiio agrego:
“Existe muchisimo para generar un negocio rentable, pero hay que invertir en las especializacion (cultivarlos,
certificarlos y retenerlos), siendo talento que perdura en las empresas”.
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El futuro de las marcas mexicanas

Si bien es cierto que la pandemia marcd un antes y un después para las empresas mexicanas, sumado
a los restantes escenarios complicados que siguen teniendo consecuencias el dia de hoy, las marcas
mexicanas deben continuar prepardndose con conocimientos sélidos sobre el mercado y las nuevas
tecnologias que se demandan, pues ahi estd la posibilidad de diferenciarse.

La Consultora Select hablé sobre la importancia de los entrenamientos y la inversiébn en talento
especializado, siendo este el verdadero baluarte de las oportunidades para las marcas mexicanas, y
destacd: “En los dltimos tres afios cuando les preguntamos a los directores de tecnologia ¢qué buscan
y no encuentran en el mercado? La respuesta en un 40% es que no encuentran especialistas que
combinen la doble competencia o habilidad de conocer muy bien las innovaciones digitales, la nube,
la analitica, Big Data, inteligencia artificial y que las hayan aplicado para resolver problemas concretos
de la industria y de cada uno de los clientes™ Ricardo Zermefio.

Asi bien, las oportunidades estriban en la inversién de habilidades digitales y su aplicacién en sectores
verticales o industrias en concreto. La demanda y déficit de especialistas en temas como: arquitectura
de sistemas, desarrollo de codigos, ciberseguridad y otras, ha llegado a tal punto que, las empresas
buscan el talento en cualquier parte del mundo, lo que deja ver el potencial de mercado que existe
para las marcas mexicanas que estén preparadas con conocimientos y experiencia en esos rubros.
Caso contrario, ahi es donde deben poner especial atencidén para potenciar sus ganancias, ya que a
mayor especializacidén, menor competencia y mayores ganancias.

CONTPAQI
René Torres, Founder & Co-creator.

CONTPAQi, dedicada a la mejorar la toma de decisiones y agilizar las tareas de

venta y cobranza para las pequeiias y medianas empresas (PyMES), nacio en

1984 y desde entonces, ha sido reconocido como un pionero en la industria del

software al democratizar la tecnologia e introducir un lenguaje de programacion

que permitia expresar en muy pocas lineas de codigo, una gran idea.

El trabajo que la compaiiia realiza con sus canales también es importante,

convirtiéndolos en un brazo extendido de su fuerza de ventas, pero mas importante,

un asesor tecnoldgico que les ayude como guia a las empresas durante su camino a

una transformacion digital. Es importante sefialar que la oferta se diversifica en productos

especializados para contabilidad, facturacion, capacitacion y control de gastos, los cuales pueden ser implementados
en empresas con una variedad de tamaiios y en diferentes industrias.

Nuestra innovacion reside en dar a la tecnologia un rostro mas humano, entendiendo y satisfaciendo sus necesidades a
través de cada solucion que lanzamos al mercado. Al entender sus problemas y poder ofrecerles soluciones, me siento
profundamente satisfecho, porque sé que estoy haciendo algo por la actividad econdmica de nuestro pais”.

k£&Nos vemos expandiendo nuestro negocio a diferentes paises de América Latina, encontrando puntos
en comiin con otras empresas de tecnologia, para que alcancemos un mayor valor trabajando juntos,
en lugar de estar separados”: Founder & Co-creator.
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CT INTERNACIONAL
Saiil Rojo, Director General.

Con tres décadas de experiencias, aprendizajes y conocimiento especializado en

la industria TIC, CT Internacional se ha forjado como un mayorista de valor al

crear fuertes lazos comerciales con sus canales, aportando a su desarrollo y

profesionalizacion, caracteristicas que con el tiempo se consolidaron como

parte de sus fortalezas y diferenciadores que ofrece al mercado mexicano.

“Nos hemos consolidado como el mayorista lider de la industria de Tecnologias

de Informacion en México y somos el distribuidor mayorista con la mayor

participacion en el mercado”: director general.

La vision de la empresa siempre ha estado marcada por desarrollar y elevar la

competitividad, asi como la productividad de las personas, organizaciones y empresas,

con la finalidad de lograr maximizar su potencial mediante el uso de la tecnologia, asimismo,

en el caso de los canales, la preferencia por CT Internacional responde a la continuidad de la estrategia que tuvo
lugar en sus pilares desde hace 30 afios: Atencion profesional y de calidad; agilidad para dar respuesta a sus socios
de negocio. Sea favorable o negativa, pero siempre oportuna; flexibilidad en su modelo de negocio; disponibilidad de
inventario para entrega local e inmediata y capacitacion constante.

k£&Con el paso de los aiios hemos confirmado que estabamos en lo correcto en un principio y sabemos

la importancia de escuchar a nuestros clientes, de ver qué es lo que necesitan y ajustar nuestro
modelo para buscar siempre el como si ayudarles a impulsar sus negocios. Puedo decir con orgullo que
nuestra participacion en la cadena de valor es mucho mayor que simplemente entregar un producto
o0 enviar una caja. Somos un verdadero facilitador no solo de mercancia, sino del conocimiento que
los distribuidores e integradores de tecnologia necesitan para que, juntos, sigamos creciendo en esta
industria tan cambiante”: Saiil Rojo.

GHIA
Armando Gallo, Director General de la Unidad de Marcas Propias en Grupo CVA

El 2008 vio nacer a una de las marcas que con el tiempo se conoceria, como una de

las mejores consolidadas en México, Ghia. Aportando una alternativa de compra

en computo para el mercado nacional, con equipos que ofrecian flexibilidad en

la configuracion, garantia a nivel nacional, soporte técnico y certificaciones, asi

comenzo el viaje de 14 afios hasta la fecha, aunque en el recorrido se integrarian

nuevas fortalezas y diferenciadores que terminarian por cimentar alamarca, como

son: Enfoque en diferentes mercados; amplio catalogo de productos; 32 centros

de servicio propios a nivel nacional y un servicio de soporte técnico; trabajar con

mas de 17 mil distribuidores por afio; presencia en mas de 25 mil pisos de venta a

nivel nacional; prestigio profesional y comercial; y recursos logisticos, comerciales y

financieros. “Tenemos 14 afios de trayectoria ascendente e ininterrumpida acumulando

conocimientos, desarrollando habilidades y capitalizando experiencias. Esto es algo que no

se puede comprar con dinero, ni hay atajos para lograrlo. Lo tienes que vivir, lo tienes que sufrir y lo tienes que saber
aprovechar. Seguimos teniendo hambre de crecer y pasion por ganar”: compartio el directivo.

Para Ghia, competir con marcas internacionales no solo requiere de tener la habilidad, astucia y audacia, sino también
de reconocer la importancia de la competencia y asi aprender a crecer, desde luego ese crecimiento no podria lograrse
de no contar con una estrategia coordinada con sus canales, para ello dispone de un equipo de Gerentes de Marca.
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SMARTBITT

Fabiola Diez Barroso, Directora de Canales

La compaiiia fundada el 1ro de diciembre de 2010y especialista en productos

de respaldo y proteccion eléctrica, debido a su experiencia, conoce y tiene

la facilidad para integrar soluciones acordes a las condiciones eléctricas en

todo el territorio nacional, permitiéndole entender el sentido de urgencia

de sus clientes y ofrecer esquemas de garantia que faciliten su atencion.

Asimismo, los apoyos que proporciona a los canales el fabricante se dividen

de acuerdo con el tipo de cliente, por lo que Fabiola Diez explico: “Tenemos

claro que no podemos ofrecer el mismo apoyo a un cliente que tiene un punto

de venta, que a un cliente que se dedica a integrar soluciones”.

El mercado de la administracion, respaldo y proteccion de energia ha crecido de tal forma a nivel mundial que
existen numerosas empresas ofreciendo soluciones, productos y servicios, pero contar con un aliado como
Smartbitt que conoce a detalle el mercado nacional y compite con marcas internacionales, se debe al esfuerzo
y trabajo constante que han realizado para su posicionamiento.

kkDefinitivamente, competir con otras marcas en el mercado internacional en términos de calidad,
representa un orgullo para nosotros, ya que es el resultado del trabajo que hemos realizado para
lograr el posicionamiento de Ia marca en un mercado altamente competido por marcas internacionales”:

directora de canales.

fdiez@smartbitt.com
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MULTIFUNCIONALES PARAPYME

LOS MULTIFUNCIONALES DESDE SU CREACIGN HAN TENDIDO DIVERSAS MODIFICACIONES PARA ADECUARSE A LAS DEMANDAS
DELMERCADOY LAS NUEVASTECNOLOGIAS, LO QUEHA PERMITIDO LA FABRICACION DEEQUIPOS CON CARACTERISTICAS
PUNTUALES PARA CUBRIR LAS NECESIDADES DE LAPEQUENA Y MEDIANA EMPRESA. A CONTINUACION PRESENTAMOS PARTE DE
LAOFERTADISPONIBLEPARA QUEEL CANALHAGANEGOCIOS.

Epson
WorkForce ProWF-C5790

Caracteristicas: Impresora
multifuncional a color con alta
capacidad de tinta y funciones
avanzadas de gestidén de negocios,
per fecta para grupos de trabajo
pequefios muy activos. Alcanza

ppm negro/color y soporta conexién
mediante red cableada o inalambrica,
ademas de PCL4 y PostScript 3.
Garantia: De Q@ a 3 meses sin
limitacién de paglnas y de 4 a 12
meses o 150,000 paginas (lo que
ocurra prlmero)

Guiade compra | 28 DECADAS

Texto: Rall Ortega

: Caracteristicas:
: multifuncional monocromatica,

i cuenta con alimentador automatico
: (ADF) de 50 paginas,
: de hasta 40,000 paginas y calidad
i - ,, ¢ profesional a 24 ppm ISO,
velocidades de impresidén de hasta 34 : incluye un innovador sistema de
: bolsa de tinta reemplazable para

: minimizar las intervenciones y una
i velocidad de escaneo de hasta 24
©oipm.

i Garantia:
i limitacidn de paginas y de 4 a 12
: meses o 150,000 paginas (lo que

: ocurra primero).

F eSemanal
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Epson
WorkForce ProWF-Mb5799

Impresora

un rendimiento

ademéas

De @ a 3 meses sin

EPSON

C2
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Fujifilm
APEOS C325dw

Caracteristicas: MFP a color,
compacto, 33 ppm letter. Impresiodn,
copiado y escaneo simplex,
tecnologia LED 600x2400 dpi,
Ethernet, WiFi (Red y Directo),

y conectividad por NFC, pantalla
touch de 2.87”” color. Alta de 50
usuarios, restriccidén, impresiobn
segura, cuotas. Impresidén y escaneo
mévil WiFi o NFC.

Garantia: Tres meses contra
defectos de fabricacidn.

! Caracteristicas:
: compacto,
: Fax, Copiado y Escaneo (dual
: scan),
: Ethernet, WiFi (Red y Directo), USB
iy conectividad por NFC, pantalla

- touch de 2.8 color.
: usuarios,
i segura,
: mévil WiFi o NFC
: Garantia:
: defectos de fabricacién.

Fujifilm
APEOS C325z

MFP a color,
33 ppm letter Impresiédn,

tecnologia LED 600x2400 dpi,
Alta de 50
restriccibén, impresiobn
cuotas. Impresidn y escaneo

Tres meses contra

FUJIFILM

contactame@esemanal.mx Q 5573605651
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HP
Laserjet Tank 2602sdw

Caracteristicas: Capacidades
empresariales con téner precargado
para hasta 5000 paginas y un costo por
pagina muy bajo. Ayuda a ahorrar en
rellenos con el kit de recarga de téner
HP de ultraalto rendimiento. Ofrece
documentos de calidad excepcional con
textos nitidos y definidos en negro,
pagina tras pagina ademas agiliza el
procesamiento de documentos con muchas
paginas con la impresién automatica a
dos caras.

Garantia: Un afio de garantia limitada
para hardware.

luis.hk@hp.com

. Caracteristicas:
¢ productividad con la instalacion movil,

HP
SmartTank 790

Impulsa la

impresién a doble cara, interfaz tactil

: moderna y funcién de envio de fax para
: conectarse, trabajar e imprimir de

forma intuitiva. Se incluye en la caja

: tinta original HP que permite imprimir
i por hasta tres afos. Fabricada con

: plasticos reciclado y otros equipos

. electrénicos.

: Garantia:

Un afio de garantia
limitada.

luis.hk@hp.com
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Lexmark
CX43ladw

Caracteristicas: Cuenta con laser,
multifuncidén, brinda impresiones

a color, para grupos de trabajo
pequefos es facil, compacta y liviana.
Digitalizacién automatica con velocidad
de hasta 96/90 imagenes por minuto

y puede imprimir a una velocidad de
hasta 26/24 paginas por minuto. Incluye
conectores en la nube integrados para
ayudar a guardar digitalizaciones y
recuperar archivos desde servicios

de nube populares como Box, DropBox,
Google Drive y Microsoft OneDrive.
Garantia: Un afo.

: Caracteristicas:

Lexmark
MX43ladn

Cuenta con
laser, multifuncidén, blanco y negro.

Imprime hasta 42 paginas por minuto.

i Ademas, cuenta con digitalizacién
: automatica a doble cara,
: envio y recepcién de faxes y pantalla
¢ tactil.
: nube integrados para ayudar a guardar
: digitalizaciones y recuperar archivos
: desde servicios de nube populares como
: Box, DropBox, Google Drive y Microsoft
: OneDrive.

: Garantia:

fotocopiado,

Incluye conectores en 1la

Un ano.
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Xerox
Versalink B7100

Caracteristicas: Tecnologia
ConnectKey que automatiza los flujos
de trabajo y mantiene conectado a

los sistemas, seguridad completa para
proteger los datos y documentos.
Garantia: Tres meses.

Xerox
Versalink FamiliaC7100

: Caracteristicas: Tecnologia

: ConnectKey que automatiza los flujos

¢ de trabajo y le mantiene conectado a
¢ los sistemas, seguridad completa para
i proteger los datos y documentos.

: Garantia: Tres meses.
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NOTICIAS DEL CANAL

Guiade compra | 34 DECADAS

contactame@esemanal.mx

@ 5573605651


mailto:contactame%40esemanal.mx?subject=

vvww.youtube/noticiasde\conol

[Mayoristas A/™

CVA SE RENUEVA: ANUNCIH
NUEVOCENTROL
DISTRIBUCION, PLATAFORMA
WEBYPLANES DE
FINANCIAMIENTCO

Autor: Karime Vazquez

©0000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000

LA COMPANIA ESTARA PRESENTE EN QATAR 2022, LA NFL, TECH DAY Y CES 2023
*ELNUEVO CENTRO DE DISTRIBUCION EN CIUDAD DE MEXICO YA ESTA OPERANDO Y CUENTA

CON UNA NUEVA PLATAFORMA DE INTERNET PARA LLEGAR A USUARIOS FINALES
«LOS PLANES DE FINANCIAMIENTO SE ADAPTAN A LAS EMPRESAS CON MODELOS
ESQUEMATICOS

duardo Coronado, Director General N
de Grupo CVA Mayoreo, presentd
‘CVAentuciudad’,unagirade
conferencias que tiene como
propdsito presentarlas nuevas
alternativas financieras y
servicioslogisticos que ofrece
sureddedistribucion paraelcanal.

“CVA, APUESTA PORELAPOYO A LOS DISTRIBUIDORES Y
SECOMPROMETE CONELDESARROLLO DELOS NEGOCIOS
MEXICANOS’: EDUARDO CORONADO.

EDUARDO CORONADO
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Las conferencias sellevardnacaboenlas 32 sucursales
quetiene elmayoristaalrededor del pais.

A través de estos eventos, la firma busca generar
alianzas con los canales, brindéndoles orientacion
sobre los modelos financieros y las soluciones de
logisticaque ofrece.En cadaunadelas ciudades,CVA
contaré conagentes de ventas y asesoramiento para
las empresas que deseen conocer mds sobre sus
nuevos esquemas.

Ademds, con la inauguracion de su nuevo centro
de distribucién ubicado en la Ciudad de México,
CVA marca el comienzo de su participacion en los

Mayoristas | 36

principales eventos a nivel mundial: como son, su
participacién en el Consumer Electric Show (CES2023)
enlasVegas,Nevada, asistiral partido delaNFLentre
los 49rs de San Francisco vs Cardenales de Arizonaen
elEstadio Azteca,asistir al Tech Day en Los Cabos (13 al
16de octubre) y asistiralMundial de Fatbol Qatar 2022,
asicomo ellanzamiento de sunueva plataformaweb.
Eduardo Coronado, reiterd su apoyo totalalcanal de
distribuciény asegurd que la compafiia trabaja para
desarrollariniciativas que beneficien a sus asociados
entodoelpais.

B 5573605651

contactame@esemanal.mx


mailto:contactame%40esemanal.mx?subject=

[Tlayoristas A/ (\ eSemaﬂal

AAAAAAAAAAAAAAAA

ESOLUTION celebra20

anos: surgio comounpequenc
suenoyahoraproveevaloral
mercado

Autor:Karime Vazquez

«EN ENTREVISTA EXCLUSIVA PARA ESEMANAL, EL EQUIPO DIRECTIVO DE LA EMPRESA
MEXICANA ESOLUTION, ESPECIALIZADA EN EL DESARROLLO DE SOLUCIONES
EMPRESARIALES; REALIZO UN RECUENTO DEL CAMINO RECORRIDO, LO APRENDIDO Y SUS
PROYECTOSAFUTURQO.

ras dos décadas de presenciaenelmercado . >
mexicano, el equipo directivo de eSolution, sila

remarcd que la empresa fundada por -

Israel Farias, surgié como un suefioy con =

el propébsito de hacerlas cosas diferentes.

20 afflos de retos y oportunidades

Lainnovacion ha sido el principal estandarte de la
compania. Los retos y las satisfacciones alolargo
de estos 20 afos han sido muchos para eSolution:
‘Entre los retos que hemos enfrentado estd la
pandemia, que superamos a través de la renovacion
de nuestros portafolios de soluciones, disefiados conla

MARISOL SANTIAGO
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intencién de aumentar el
nUmero dedistribuidores
y promover el
crecimiento
empresarial.

“ESOLUTION ES
UNA EMPRESA
QUE HACE LAS
COSAS DIFERENTE:
INNOVANDO sSuUs
PORTAFOLIOS DE
SOLUCIONES Y PROCESOS
TRABAJO™: RUBEN

RUBENFARIAS

La compania se considera mds que un distribuidor
de soluciones, ya que su visidn se enfoca en ser el
brazo derecho de sus asociados, ayudarlos acrecer
y ser un soporte es prioritario. Consideran que
gracias alalealtady compromiso de las empresas
hanlogrado colocarse enla posicion que ocupanen
elmercado actual.

La lealtad y el trabajo en equipo se han construido
a través de la deteccidn de problemas que
afectan a los canales, por ejemplo, la falta del
sentido humano. La compafia se enfocaendarle
seguimiento alos procesos y en surenovacion de
acuerdo conlas necesidades de cadacliente.
Bajo este modelo de soluciones, las firmas
mantuvieron el trabajo y contacto directo,
fortaleciendo lainfraestructura que permitié a la
empresa superar la pandemia con afectaciones
menores.

;]esrj ution

México

Economia e inflacion: dificil, noimposible

El precio es un factor decisivo en México y
Latinoamérica para que las empresas decidan o
no adquirir tecnologia. Por esta razén, eSolution se
ha planteado ofrecer el valor técnico por encima
delvalor comercial,concentrdndose enla manera
enlaque se protege latecnologiay desarrollando
soluciones estratégicas a partir del conocimiento
sobre qué quiere elusuario finaly el proceso detrds
para que esa cobertura ocurra.

‘NOSOTROS NO HACEMOS LABOR DE VENTA,

HACEMOS LABOR DE CONSULTORIA. ESO NOS HACE
DIFERENTES.”: EQUIPO DIRECTIVO ESOLUTION
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La renovacidn de sus portafolios de soluciones
ha sido la clave de su estrategia con canales y
asociados. Antes, el mercado en México estaba
limitado a ciertas soluciones tecnolbgicas, porlo que
la compania se posiciond como pionera enlatarea
de proveer tecnologia de vanguardia que no elevara
sus precios,y tampoco sacrificara calidad. De esta
manera, obligaron almercado a cambiar suforma
comercial. Laformatradicional enla que, buscaban
los medios y la distribucién, ha cambiado.

Ahora, la estrategia consiste en enfocarse en el
usuariofinal, porquelos clientes sonellos. Através de
las consultorias, enlas que se identifican problemas
especificos de cada canal, se implementan
planes estratégicos para expandirse y generar
dreas de oportunidad que no existen en México ni
Latinoamérica.

‘LA TRANSFORMACION DE ESOLUTIONS ESTA
ENFOCADA EN ACOMPANAR Y CONOCER A LOS
USUARIOS FINALES™: EQUIPO DIRECTIVO ESOLUTION

El futuro: maravillosoy realista

La visién a futuro del mayorista es crecer en
Latinoamérica, conla apertura de oficinas y cedes
en cada uno de los paises latinoamericanos.
Ademds, si la pandemia lo permite, parte de la
celebracién por el 20 aniversario consistird en
un tour por Latinoamérica. Ademds, lanzaré
promocionesy organizardunarifaconlos asociados
que son parte de sured. Y para los canales que
adn se encuentran indecisos,dardn charlas para
promover un acercamientoy convencerlos de vera
eSolution no sélo como undistribuidor sinocomoun
aliado estratégico.

“SI CRECEN LOS CANALES, TAMBIEN CRECEMOS
NOSOTROS. SOMOS UN EQUIPO™: EQUIPO DIRECTIVO
ESOLUTION

Elmensaje que desea transmitir la compania alos
canales es que todo inicia como un pequero suefio
en el que, como reza el dicho, el que persevera
alcanza.La clave estd en saber que no estdn solos,y
confiaren quelaindustria tecnolégicaes unafamilia
queva aayudarlos acrecery alcanzar sus propios
suefosy metas. Finalmente, el Equipo Directivo de
eSolution, recordé a sufundador, Israel Farias,como
elclaroejemplodelolejos puedellegarlaideade un
solohombre.
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Integradores A

ATN

celebra 25 aiios deretos,
exitosy trabajo con sus partners

Autor: Rall Ortega

o|lA CELEBRA[:'(]N SE I integrador alcanzd sus primeros 25 afos de vida y con
ello, tiene preparado una serie de eventos personalizados

REA“ZARA’ CUN EVENTOS queirddevelando en eltranscurso de los dias posteriores,

ademads hizo unrepaso sobre el significado, alcance y futuro

PERSONALIZADOS PARA de la comparnia con motivo del 25 aniversario, recordando

que gran parte de su presenciay evolucién estuvo marcada
LOS SOCIOS! CLIENTESY por la creatividad que les ha caracterizado, sumado al trabajo de sus

COLABORADORESDELA colaboradoresy la confianza de sus clientes.

“Lavida nos vaensefando que tienes que ir aprendiendo a madurar
EMPRESA como empresario, como colaborador y el tiempo te va ensefiando

queenlamaneraen que tengas certezadelo que haces, los proyectos

llegan’: Manuel Victorio, CEO de ATN Ingenieriay Servicios S.A.de C.V.

 LACREATIVIDADHASIDO Lcl empresa dedicada a soluciones gle centros de datos cumpli6é 25
anosylohizorecordandola constancia, el trabajoy el esfuerzo que han

ELPRINCIPALMOTOR DE significado este tiempo, ademds, se pronuncié afavor de notemeralos
errores,como una experiencia para crecer, aprender y tomar acciones.
ATN PARA GENERAR VALOR

AGREGADO PARASUS LGLELl aprender de tus errores, el levantarte de
CLIENTES donde te equivocaste y el saber que tuviste la
oportunidad y ser capaz de sortearla; lo que nos ha
llevado a lograr estos 25 aios es la confianza de los
clientes, pese a las adversidades”: Manuel Victorio.
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Por otro lado, ATN también
compartié laformaencémo ha
impulsado el valor agregado de
la empresa, haciendo hincapié
en que la creatividad no tiene
que serunainversidn monetaria
sino una estrategia creativa que
aporte mayor atencién a los
clientesfinales. El valor agregado
es utilizar nuestras herramientas
conociéndolas a fondo para
poder entregar un plus’™ asegurd
el CEO de ATN Ingenieria y
Servicios.

Celebracién

Cumplir 25 afios de existencia
requiere una celebracion que
reconozca a los socios de ATN,
yaque, sibien hasido untrabajo
constante de la compania, gran
parte de llegar hasta ahora
es gracias a la confianza y
compromiso de los partners, a
lo que Manuel Victorio recordd el
trabajo realizado con sus socios
y colaboradores durante este
tiempo, siendo ellos quienes han
impulsado a la empresa y por
lo cual, las celebraciones serdn
personadlizadas.

ANUELVICTORIO

"
-

{

s

e 2

LLLo que tenemos planeado es acercarnos de nuevo, volver a retomar esas

relaciones, que ya lo permite la reduccidn de la pandemia, y seran eventos mas
personalizados para mostrar qué viene, qué hicimos, qué estamos haciendo, hacia
dénde vamos, cémo nos hemos preparado, cémo estamos sorteando las adversidades
del negocio, de la industria, del gobierno, de la politica, de lasituacidén bélica
y conocer de cerca qué piensan nuestros cliente y colaboradores sobre estos afos,
recordando que la gente es quien hace las empresas y hay que celebrar con quienes
nos han hecho llegar a donde estamos®: CEO de ATN.

Lacompania asegurd que uno de los motores principales quelos haimpulsado, siempre estuvo relacionado
con sucapacidad de creatividad, ayuddndolos a generar valor agregado para sus partners al diversificarse,
ampliar el portafolioy asisus clientes tengan herramientas que les permitan eficiencia de costos. “Tenemos
herramientas nuevas que ya hemos lanzado, ciertas soluciones de Tique le van adar un valor agregadoala
propuesta original de las empresas y asientregarle un beneficio tangible en costos, efectividad, eficiencia
energética, eficiencia eléctrica, de procesos, basado enla digitalizacién; es importante recordar que no se
tratade vender, sinode crecer conlainfraestructuray cémo hacer que funcione para que el ecosistema sea

mads eficiente” Manuel Victorio.
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NOTICIAS DEL CANAL

PANASONIC
SOLUCIONES
INTEGRALES DE AIRE

ACONDICIONADO PARA
RESTAURANTES Y HOTELES

vvvvvv.youtube/ noticiasdelcanal

Autor: Karime Vazquez

*PRESENTO NANOE X, LA SOLUCION EN AIRE ACONDICIONADO QUE INHIBE EL 99.9% DE LA ACTIVIDAD
DELSARS-COV-2
*BUSCAN RESTAURAR LA CONFIANZA DE LOS USUARIOS FINALES PARA AUMENTAR LAS VISITAS EN

RESTAURANTES Y HOTELES

enTsutsumi, Director de Panasonic México,

presentden Abastur2022,las soluciones

desarrolladas porla compania para
laIndustria Restauranteray Turistica,
unequipodeaireacondicionadoy
puntos deventadeautoservicio,que
le permitirdn garantizarla seguridad
desusclientesy aumentar la afluenciatraslapandemia
porCovid-19.

“ESTATECNOLOGIA ESIMPORTANTE EN UNMOMENTOENELQUE
LA ECONOMIA DEPENDE DE LAREACTIVACION DEL TURISMO™: KEN
TSUTSUMIL.

KENTSUTSUMI
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Las soluciones de aire acondicionado presentadas
por el fabricante funcionan a través de dos sistemas:
la reduccién de consumo energético y su tecnologia
exclusiva,Nanoe X, queinhibe el 99.9% dela actividad del
virus SARS-CoV-2.Norequiere monitoreo, nifiltros,loque
aumenta sueficienciayreduce costos.

A .

Susolucién para puntode venta,consiste enlaintslacion
deunkiosko de autoservicio, dirigido principalmenteala
generacién Zque buscaevitar el contactodirectoy tener
todaslas certificaciones de ciberseguridad.

Através de una estrategia conjunta conlos canales, la
compariia busca crear soluciones de aire acondicionado
paralos sectores restauranteros y turisticos en México,
conlafinalidad de aumentarla confianzadelos usuarios
finales envisitar espacios cerrados comorestaurantesy
hoteles.

Laintegracion de Nanoe X esté disponible enlacompra
directa del producto o bien, a través de la instalacién
delainfraestructuraen equipos de aire acondicionado
adquiridos previamente. Esto permite que los restaurantes
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y hoteles adapten sus equipos a las necesidades
particulares de cadaespacio,almismotiempo, diversifica
loslugaresenlos que puedellevarse acabolaadaptacion:
desde el aire acondicionado de uncoche,hastaeldeuna
pequerfiahabitacion de almacenamiento.

ke T &*U
—— T .
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“PENSAMOS EN EL FUTURO: TENEMOS PROYECTADO UN
CRECIMIENTO DEL15% PARA FIN DE ANOEN LA TECNOLOGIA
DE AIRE ACONDICIONADONANOE X": KEN TSUTSUMI.

Panasonic: optimistafrente al cierre del 2022
Atravésdelanegociacion estretégicaconfabricantesy
proveedores,menciondKen Tsutsumi,laempesa protege
acanalesy usuarios finales de una subida enlos precios,
paraqueestos tenganlaposibilidad de adquirir soluciones
enaire acondicionadoy,de esta manera,aumentar las
ventashaciaelfinalde ario.
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REALME

VISUALIZA A MEXICO COMOLA
PUERTA CON LATINOAMERICA

Autor: Karime Vazquez

«LAEMPRESA HATENIDO, TRAS CUATRO ANOS DESDE SU FUNDACION, UN CRECIMIENTO
ANUALDEL13%

«L0S PLANES DE LA COMPANIA BUSCAN CONVERTIRLA EN LA DISTRIBUIDORA NUMERO
UNOENELMUNDO

ealme no se conforma con ver lo que sucede hoy, es
una empresa que mira hacia el futuro. Queremos ser el
distribuidor mésimportante de Latinoamérica y México es
la puerta’,asegurd Juan Miguel Athié, Vicepresidente dela
empresaen México, quien pronosticé un futuro prosperoen
elcrecimientoy desarrollo delamarca.

La compaiia, que celebra su cuarto aniversario, ha logrado
posicionarse como uno delos principales proveedores de dispositivos
moéviles, ocupando el sexto puesto a nivel mundial con un crecimiento
anual del 13%. El objetivo de la compaiia es poner en el mercado
productos de alto rendimiento,con gran disefioy, sobre todo, un precio
accesible.

De esta manera, la estrategia de la marca es utilizar a Méxicocomo
acceso al mercado latinoamericano. Sus prioridades son llegar
a las nuevas generaciones que buscan alternativas accesibles
einnovadoras. Entre los grupos que buscan alcanzar se encuentra
la comunidad gamer, que tuvo un crecimiento importante tras la
pandemiay que continGaen expansion.

A través de asociaciones con diferentes distribuidores, Realme
ha logrado colocar sus productos en las principales tiendas
departamentales que ofrecen financiamiento,como Coppel y Elektra,
logrando llegar a 100 millones de usuarios. Ademds, ha montado
campanascon proveedores detelefonia (AT&T) que le han permitido
llegar a2 millones de usuarios en Latinoameérica.

Parala compafiia, el futuro se concentra en México, pais que definird
suingreso en elmercado Latinoamericanoy los pasos a seguiren su
camino paralograr sumeta: ser el mayor distribuidor de dispositivos
moviles en elmundo.

Por Ultimo, el vicepresidente dijo a eSemanal que buscardn desarrollar

Al -
un @rea B2B, pero esto serd en el segundo semestre de 2023. JUAN M |GUE|. ATHIE'
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WESTERN DIGITAL

SUS NUEVAS 5SSO PARA GAMERS

Autor: Raul Ortega

ol_AS NUEVAS WD_BLACK n el marco del “dia del Gamer’, Wester Digital anuncid sus

nuevas SSD para ese mercado, estdn disefiadas para
P40 Y W D B |_ Ac K aumentar el rendimiento con velocidades de lecturade hasta
- 7,300 MB/s2y2,000Mb/s2,concapacidades que van desde

SN850X, PROM ETEN UN los 500 GB,1TBY 2 TB,disipador de calory otras caracteristicas

que prometen maximizar la experiencia de juego.

MAYOR PERFORMANCE Los nuevos dispositivos estardn disponibles a partir de la tercera

semanade septiembre de 2022 con los mayoristas: Arroba Computer,
CTInternacional, Grupo CVAy PCHMayoreo.

*APARTIRDELA
SEGUNDAQUINCENA CLLa estrategia para llegar al canal, esta
DESEP‘"EMBRE LOS apuntalada con el lanzamiento del dia de hoy:

WD_BLACK P40 y WD_BLACK SN850X, los vamos a tener

NUEVASSSDSPODRAN disponibles en México a partir de la segunda
SER ADOUIRIDOS CON quincena de septiembre para que los puedan ver y

adquirir los canales, y desde el lado de los gamers,

LOS MAYOR'STAS consideramos tanto a los gamers expertos (SN850X)
como los aficionados (P40)”: Sandra Mendoza, Gerente
ARRUBAGOMPUTER’ CT de Marketing para Centroamérica, Colombia y México

INTERNACIONAL,GRUPQ ~  enWestern Digital.
CVAYPCHMAYOREO
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Las nuevas unidades de estado solido de Western Digital:

«SSDWD_BLACK SN850X NVMe: Optimizada para los fanaticos de los juegos que buscan un alto rendimiento,
laSSD PCle Gen4 interna ofrece velocidades de lectura de hasta 7,300 MB/s. Con una latenciaminima, carga
predictivay gestion térmica adaptable, los gamers pueden esperar tiempos de cargarapidosy elementos
visuales, sincomprometer el rendimiento térmico. Ademas, el dashboard descargable WD_BLACK con el nuevo
Game Mode 2.0 (inicamente para Windows), ofrece funciones que mejoran el rendimiento de la PC para que los
gamers puedan jugar, transmitir, grabary dominar sus partidas. El dispositivo se encuentra disponible conun
disipador de calor opcional (modelos de 1TBy 2 TB) para ayudar amantener el maximo rendimiento e incluye
iluminacion RGB.

*SSDWD_BLACK P40 Game Drive: Dirigido agamers que buscan almacenamiento portatil y rendimiento.
Cuentaconunainterfaz USB 3.2 Gen2x2yvelocidades de lectura de hasta 2,000 Mb/s,ademas de iluminacion

RGB personalizable (tinicamente para Windows). Asimismo, el dashboard descargable WD_BLACK brinda
control total sobre lailuminacion LEDy se puede sincronizar con varios ecosistemas RGB existentes para lograr
unaconfiguracion personalizable segtin el estilo de cada gamer, disefio de vanguardia, compactoy resistente a
los golpes, lo que le convierte enuna opcion para jugar en cualquier lugar. Capacidades de 500 GB, 1TBy 2 TB.

SN850X

Finamente, la marca también recordd que su portafolio se complementa con las familias Blue orientado
acreadores de contenido y Green para computacion bdsica, pero las oportunidades y ganancias siguen
focalizadas en elmercado gaming,ahondando en el tema la gerente de marketing para Centroamérica,
Colombiay México en Western Digital: “En la actualidad vemos que el sector gamer es el que estd creciendo
y estelanzamiento es un parteaguas para el aficionado como para el experto y en Western Digital tenemos
muy presente lograr mejores experiencias a nuestros clientes, con nuestro portafolio de almacenamiento’.
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LEXMARK
LANZA MPS
EXPRESS PARA

wwvv.youtube/noticiosdelcona\

Autor: Karime Vazquez

SISTEMA DE OPERACION TOTALMENTE ALOJADO EN LA NUBE CON PROTOCOLOS DE
CIBERSEGURIDAD Y MONITOREO
-CONTEMPLA PROGRAMAS QUE CUBRAN LAS NECESIDADES ESPECIFICAS DE CADA EMPRESA

-COLABORACION DIRECTA CON CANALES ESPECIALIZADOS EN LA INSTALACION DE
INFRAESTRUCTURA

Ifabricante dio aconocer su solucién de servicios administrados deimpresion
MPS Express dirigido a las Pequefias y Medianas Empresas, se trata de un
sistemadisefiado para cubrirlas necesidades de gestion y administracion
de materiales impresos que incorpora un sistema de abastecimiento de
consumibles automdtico paraimpresorasy equipos de digitalizacion.

El proposito de MPS Express es conocery entender las necesidades deimpresion
delas compariias que hacenusode sistemas deimpresién paradesarrollar
planes que se djustenalas caracteristicas de cadauna,de maneraque puedan
reducir costos deimpresiony digitalizacion.

MPS Express opera através de dos tecnologias: lanubeylos datos recabados
por Inteligenciaartificial (1a) incorporadaenlos equipos. De esta manera, los
datosdeimpresiondelos equipos sonrecabados porlalAyalmacenadosenia
nube conlafinalidad de analizarlos paraeldesarrollo de planes de suministro
queseajustenalas necesidades de cadaunadelasempresas.
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Este sistemade soluciones de abastecimiento automatico
enimpresiéon permitird alas PyMEs, que representan el
99.8% del total de las companias en México, eficientar,
simplificary ahorraren procesos de gestion.

Silas marcas conocen con presicion cudntoimprimeny
quéequipos se adecuan a sus requerimientos, tendranla
posibilidad de ahorrar no sélo en costos y administracion,
sino también, reducir el consumo de suministros
vinculados alaimpresioncomoelcosumodeelectricidad
delasmdquinasyelconsumode papel.

Ademds, al ser una solucion que se encuentra alojada
de manera total en la nube, permite que haya un
monitoreo exacto de los suministros fisicos (papel, toner,
tintas) y el funcionamiento de la infraestructura para
la programacioén de abastecimiento y mantenimiento
de cada unidad, lo que surpime los tiempos de espera
en envios, solicitudes de reparacién y/o reposicién de
los equipos, eliminando asi, una carga adminitrativa
cuantiosa.

Los canales establecidos en instalacion de
infraestructuraseranlos masbeneficiados

El plan de Lexmark contempla alianzas y colaboracion
conlos principlaes canales de distribucion eintslacionde
infraestructura queles permitantenerun crecimientoen

contactame@esemanal.mx Q 5573605651

GABRIELOCADIZ

elnimerode empresasalas que selesbrinde servicios.
“Setrata de un modelo de solucién colaborativo conlos
canales mdsimportantes de México, yaque conocenlas
empresasy sus necesidadesy porello,puedenaprovechar
para ofrecer otros servicios vinculados conlaimpresiony
digitalizacion’,expuso Gabriel Ocadiz, Director de Canales
y PyMEs enLexmark México.

La compariia buscacrear estrategias conjuntas conlos
canales mdsimportantesy ofrecerd capacitaciones para
lainstalacion delos sistemas, con el objetivono sélode
aumentar las unidades en funcionamiento (28 milala
fecha),sinotambién, llegar a mds ubicaciones en México
y Latinoamérica, siguiendo el modelo desarrollado en
Estados UnidosylaUnién Europeaendonde yacuentan
conseis mil socios directos.

Por dltimo, Ocadiz invitd al canal a acercarse a sus
mayoristas Grupo CVA,Exelde Norte eIngramMicro,donde
podrdn encontrar todo el conocimiento y apoyo para
desarrollar sus negocios.
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DELLTECHNOLOGIES
CUMPLE 30 ANOS DE
APOYARY TRABAJAR

CONELCANALEN
MEXICO

wwvv.youtube/noticiosdelcona\

Autor: RaulOrtega

‘EL FABRICANTE RECONOCIO LA IMPORTANCIA DE LOS CANALES EN SU ESTRATEGIA
COMERCIALEQUIVALENTE AMAS DEL60% DEL TOTAL

-CON UN REPASO POR LOS MOMENTOS MAS IMPORTANTES EN SU HISTORIA, DELL
TECHNOLOGIES CELEBRA TRES DECADAS EN MEXICO

nadelas companias confuerte presenciaenlaindustria Tl,Dell Technologies
cumplidé 30 afos en México y lo celebré recordando la trayectoria de la
companiia durante ese tiempo e hizo énfasis en el compromiso que ha
mantenido y mantiene con sus partners, clientes finales y el mercado
mexicano.

Conunrecorridoque comenz6en1992,Dell Technologies hizounrepaso porlos
eventos mads significativos que transcurrierondurantelas Gltimas tres décadas,
deteniéndose eneventos olanzamientos significativos paralamarcay que cambiaronelrumbode
comparniia,asimismo Juan Francisco Aguilar, Director General de Dell Technologies México,inaugurd
lacelebracidbnagradeciendo asus partners portodolo construidohastaelmomentoy asegurd: ‘En
estastres décadas hemos contribuido a quelas organizaciones publicas y privadas,cuentencon
productosy soluciones de tecnologia hecesarias para operar de manera dgily sistematizadas, lo
quesindudaes clave paraeldesarrollodigital del pais; alolargo de estos arfios hemos escuchadoa
nuestros clientes y socios de negocio, suretroalimentacién nos haayudado aentender laindustria
tanmultifacéticacomoesladeTI".
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UNRECORRIDO POR LASULTIMAS TRES DECADAS DEDELL TECHNOLOGIES:
1992:LlegaDell Computer CorporationaMéxicoyenparaleloeraincluidaenla
listadelas 500 compafiiasmas grande del mundo. Serealizabaventadirecta, el
portafolioestabaconformado porequiposdecomputoyseinaugurabalaprimera
oficina.

1993:Delllanzasulineade computadoras OptiPlexyseinauguralaprimeraplanta
demanufacturaenToluca.

1994:Elfabricante lanzaalmercadolaprimeralineadelaptops empresariales:
Dell Latitude.

1996:Se lanzanlos primeros servidores PowerEdgeylacompafifacomienzaa
venderonling.

1997: Presentanlalinea Workstation Dell Precision enfocadaal segmento de
profesionalesendisefioylanzanlasportatiles Dell Inspiron.

1998:Llega PowerVaultlos primeros equipos de almacenamientoy respaldo
paralosservidores.

1999:EMCconcretalaadquisicionde DataGeneraly que dariacomoresultado
unadelassolucionesmdaspopulares dealmacenamientounificado: EMCVNX.
2000: Dellembarcaelservidor PowerEdgeniimero 1millonyse presentabaal
mercadolalineadeservidoreshasadoenaplicaciones Dell PowerApp.
2005:Debidoalaexplosiandelasredessociales, aumentalademandadeservicios
dedatacenter.

2006:Lamarcaadquiere Alienwareeincursionaenelmercadogamer queenese
momentoyaestabavaloradoen 10milmillonesdeddlares.
2007:Selanzanlascomputadoras de escritorio Dell Inspiron.

2008: Elfabricante presentael Partner Direct;un programainnovador, diferente
ydisruptivoparasumary desarrollarcanalesydistribuidoresenelmundo, enla
regiony Mexico.

2009: Connected Workplace, unprogramaque permitealos colaboradores|a
opcionde poder trabajar de maneraremotaencualquier lugaryadquierenPert
Systems. Lasolucionde Scale-out DataEMC forma parte de lainfraestructura
queseusdparalapeliculaAvatar.

2010: Sefortalece el programade canales en Méxicoque tenfacomo principal
desafioganarselaconfianzadelossocios denegocio.

2011:SelanzalalineaDell Inspiron AllinOne que combinatodosloscomponentes
deunacomputadoradeescritorioyunapantallaenunasolaunidad.
2012:Dellcumple 20afiosenMéxicoyparacelebrarloinauguranoficinas

@ 557360565I

JUAN FRANCISCO

centralesenSantaFeylaCiudadde México.Juan FranciscoAguilar, asume como
directorgeneral de Dell Technologies México.

2013:Michael Dellylaempresa Silver Lake Partners, vuelvenacomprar Della
losaccionistas.

2014:DellFinancial Services (DFS)iniciaoperacionesatravés de Dell Leasing
México, el bancode Dellen México, siendoel brazofinancieroparafacilitaralas
empresaselaccesodetecnologfaalofrecerproductos financieros.

2015: Se formalizabalacompra de EMC, una de las mayores transacciones
recientes (67 milmillonesdeddlares)yconlaadquisicionsurge Dell Technologies.
2016:Lanzamientode VxRail, el primer sistemahiperconvergente.
2017:Serealizalacarrera DellEMCSK.
2018:Reaperturadel Custumer Solution Center (CSC). Seinaugurael primer
[aboratoriosolarenMéxicoyselanzael programade becarios Dell Tigers.
2019:SelanzalaArenaBorregos Alienwareenconjuntoconel TECde Monterrey
Campus Guadalajara.

2020: 120 mil miembros de Dell Technologies a nivel global comenzaron
atrabajardesde casa. Por primeravez el Dell Technologies Word se realizd en
formatovirtual.
2021:SeinauguraelsegundolaboratoriosolarenXalapa, Veracruz. Forum2021
serealizademaneravirtual,

2022:Seinauguralasegunda Arena Borregos en TEC de Monterrey Campus
Monterreyysecelebran 30afiosdeIntelenMéxico.

Canales

Para cerrar y después del recorrido por los diversos
logros, retos y oportunidades, el directivo detalld quelos
desafios contindan, pero ahoraentorno alos ambientes
multinube, el Edge computing, la movilidad privada, la
gestion de datos y la seguridad, lo que también hard
espacio para nuevos negocios para los partners de la
marca, asimismo, comentd que la tecnologia impulsa
soluciones que ayudan alas organizaciones a enfrentar
retosy prepararlos para el futuro. “En Dell Technologies
seguiremosimpulsando el progreso humano atravésde
latecnologia,yaquees pormediodeellaque podemos ser
mdsinclusivosy continuar promoviendoel crecimientode
nuestro pais”: concluyd Juan Francisco Aguilar.

“LOS CANALES SON ALIADOS MUY IMPORTANTES PARA
DELL TECHNOLOGIES, YA QUE MAS DEL 60% DE LAS
VENTAS ES A TRAVES DE LOS DISTRIBUIDORES Y CANALES,
POR LO QUE QUEREMOS SEGUIR DESARROLLANDO EL
PROGRAMA, QUEREMOS SEGUIR ESCUCHANDOLOS,
PUESTO QUE SU RETROALIMENTACION ES IMPORTANTE
PARA SEGUIR FORTALECIENDOLO Y QUEREMOS SEGUIR
ACOMPARNANDOLOS EN LAS NUEVAS TENDENCIAS QUE
ESTAMOS VIENDO EN EL MERCADO: EL 5G, ELIOT, ELEDGE,
ALSIGUIENTE NIVELEN TERMINOS DE ANALITICA DE DATOS,
SEGURIDADYMAS; ENTONCES, ELCANALY LO QUE PODAMOS
COMBINAR EN CONJUNTO PARA COMPLEMENTARNOS Y
SERVIR ALMERCADOESMAS QUE CLAVE™: JUANFRANCISCO
AGUILAR, DIRECTOR GENERAL DE DELL TECHNOLOGIES
MEXICO.

Fabricantes | 49


mailto:contactame%40esemanal.mx?subject=

Productos | 50

Optimize MIG90 de
Acteck

Mouse vertical inalambrico, brinda tecnologia 6ptica con
tres niveles de ajuste para 1,000, 1,600 y 2,400 dpi.
Integra botones principal y secundario, asi como scroll
para una facil navegacidn.

Descripcidn

Disefio vertical, la rueda tiene iluminacién RGB con ocho
modos de ajuste y cuatro botones con funciones para
pagina siguiente (avanzar), mostrar escritorio, ajuste
de iluminacién y pagina anterior (retroceder).

Caracteristicas

e Funciona inalambricamente via Bluetooth

e Hasta 90 horas de uso por cada recarga completa

e Bateria de Li-Ion que se alimenta a través de puerto
USB-C

e Carga completa alrededor de 2.5 horas

e Compatible con Windows y Linux

e Un afio de garantia

Disponibilidad
CT Internacional, Grupo CVA e Ingram Micro.

contactame@esemanal . mx
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Home Cinema 1080 de
EpSOh

Proyector para gaming con luminosidad de 3,400 lUmenes
en color y 3,400 lumenes en blanco, permitiendo que los
jugadores vean colores nitidos y diferencien texturas
para una experiencia inmersiva.

Descripcidn
Facil de transportar y sencilla instalacidn.

Caracteristicas

e Tecnologia 3LCD para calidad y definicidén, colores
reales, brillantes y naturales

e Se adapta a cualquier espacio sin perder definicidén

e Proyecta la imagen con un tamano desde 60’ y hasta 100°°
e Ofrece una duracidén de 6,000 horas, y hasta 12,000
horas en modo Eco

contactame@esemanal . mx
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Cinema 4K PX1-PRO de
Hisense

Proyector laser, permite escalar la imagen desde 99 hasta
130” gracias a su tiro ultracorto y auto calibrador.
Cuenta con SO Android TV con mas de 400,000 peliculas y
programas, ademas de servicios streaming y los beneficios
de Google Assistant.

Descripcidn

Su tecnologia TriChroma usa tres fuentes de 1luz
independientes para el rojo, verde y azul. Su estandar
de color DCI-P3 ofrece superar el estandar cinematografico
en un 140%.

Caracteristicas

e Resolucidén 4K UHD con mas de 8 millones de pixeles

e Brillo de dos mil lUmenes

e Sistema de audio Dolby Atmos integrado de 30W y salida
eARC

e Admite consolas o una PC

e Apagado automatico para proteger los ojos de quien se
aproxime a la luz del proyector

e Con certificacién TUV Rheinland Low Blue Light que ayuda
a prevenir la fatiga visual

contactame@esemanal . mx
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CM 8100 de
Opengear

Servidor de consola, gestiona dispositivos remotamente
en centros de datos. Facilita el acceso remoto a la
infraestructura para gestionar y controlar conmutadores,
routers, PDU, firewalls, entre otros equipos.

Descripcidn

Incluye Smart OOB para la gestidén inteligente fuera de
banda, asi como capacidades de NetOps, operaciones de
red que prioriza la agilidad y los despliegues, por lo
que es un aliado para los administradores de redes en
ambientes densos de TI. Capacidades de ahorro energético.

Caracteristicas

e Puede gestionar hasta 48 dispositivos en serie

e M6dulo de seguridad TPM 2.0 basado en hardware que
proporciona cifrado de datos y arranque seguro

e Respaldado por un firmware basado en la API REST que
admite herramientas de automatizacién, Docker y scripts
de Python

Cuatro veces mas rapido que la generacidén anterior
Refrigeracién pasiva hasta 50 C

Con dos fuentes de alimentacidén de CA con supervisiodn
alerta independientes

< o o

contactame@esemanal . mx

— « opengear
' ' %8100

\\opengem &

8100

contactame@esemanal.mx g 5573605651 r\ese l lal Ial Productos | 53

DECADAS NOTICIAS DEL CANAL


mailto:contactame%40esemanal.mx?subject=
mailto:contactame%40esemanal.mx?subject=

Productos | 54

Kishi V2 de
Razer

Controlador mévil para iPhone, ofrece experimentar
controles con la calidad de una consola y una experiencia
de juego fluida ya sea en titulos AAA o de forma nativa
en juegos moviles.

Descripcidn

Disefio con puente extensible para una sensacidén estable
y agarre coébmodo. Preparado para futuros dispositivos
i0S. Longitud: 181 mm, altura: 92 mm, profundidad: 33
mm y un peso de 123g.

Caracteristicas

e Dos joysticks analégicos (L3/R3), dos gatillos (L2/
R2), dos bumpers (L1/R1) y dos botones multifuncién
programables (L4/R4)

e Un D-pad con clics mecanicos

e Botones frontales ABXY, botones de menU y opciones
Botén de la app Nexus y botdn Compartir (requiere Nexus)
Conexidén Lightning

Puerto Lightning solo para carga de transferencia
Requisitos del producto: i0S 15.4 o posterior
Compatible con iPhone 13 Series, 12 Series, 11 Series,
X, XS, XS Max, XR, iPhone 8 y 8 Plus, 7y 7 Plus, 6S y
6S Plus, SE (primera y segunda generacién)
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Neo QLED QN9O0B de
Samsung

Televisor con funciones exclusivas para gaming como
experiencia inmersiva gracias a la tecnologia Neo
QLED, asi como frecuencia de actualizacidén de 144Hz que
garantiza la exhibicidn de imagenes rapidas y transiciones
fluidas entre escenas.

Descripcidn

Pantalla ancha para una mejor visualizacién. Con opciones
de formato de 21:9, 32:9 o 16:9. Modelos de 43 y 50
pulgadas.

Caracteristicas

e Herramienta Game Bar para cambiar la relacién de
pantalla, verificar el input lag, los ajustes de audio
y del headset

Freesync Premium Pro y cuatro puertos HDMI 2.1

Con tecnologia Mini Led para un contraste més real
Sonido Dolby Atmos

Funcién object tracking sound permite que el audio de la
pantalla acompane el sonido de los objetos en la escena
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Repetidor WiFi de 300Mbps A9 de
Tenda

Extensor de alcance universal N30@ inaladmbrico para
ampliar la cobertura WiFi existente, mejorar 1la
intensidad de la sefial en todos los rincones de la casa
y optimizar la red.

Descripcidn

Disefio de montaje en pared y compatibilidad universal.
Integra LED de intensidad de sefal WiFi inteligente para
localizar una ubicacién 6ptima.

Caracteristicas

e Velocidad de 300 Mbps (802.11n)

e Con dos antenas externas de 3 dBi que fortalecen la
sefial para ampliar la cobertura WiFi hasta mas de 200 m2
e Botén de extensioéon (WPS) para ampliar la cobertura WiFi
e Compatible con los routers y DSL/fibra WiFi que admiten
el estandar 802. 11n de las principales marcas

e Admite ocultacién del SSID

e Garantia de dos afios

Disponibilidad
e CT Internacional.

support.mexico@tenda.cn

Tenda

2 N
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Omni VX2418C de
ViewSonic

Monitor gaming de pantalla curva de 24, cuenta con una
resolucién nativa de 1080p, tasa de refresco de 165
Hz y un tiempo de respuesta de 1 ms (MPRT). Para los
profesionales de eSports o jugadores principiantes y/o
casuales.

Descripcidn

Integra tecnologia AMD FreeSync Premium que sincroniza
la salida de velocidad de fotogramas, lo que elimina el
‘efecto bandera’ y la intermitencia de la pantalla para
un juego fluido.

Caracteristicas

Panel VA y resolucién Full HD 1080p

Pantalla curva inmersiva 1500R

HDMI v2.0, DisplayPort v1.2, y salida de audio
Ajustes preestablecidos para juegos de consola

contactame@esemanal . mx
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