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Alvaro Barriga

Sefalizacion Digital
iIncentiva las ventas

generanegocio
paraelcandadl

Especialistas consultados por el equipo editorial
de eSemanal aseguraron que la seflalizacién
digital ha sido una herramienta estratégica
durante la pandemia; indicaron que México
registra la mayor demanda de estas soluciones en
América Latina, por lo que el canal sigue siendo
el mejor medio para acercar estas tecnologias al
mercado.

Segln datos proporcionados, Mood Media indicd
que el 68% de los usuarios encuestados di jo que
la sefializacidén digital influye en su decisidn
de compra y el 44% podria cambiar su decisién de
compra por el producto anunciado.

Por su parte, Gartner sefiald que en 2026 el
25% de las personas pasaran al menos una hora
en el metaverso, por 1o que ahi también esta el
terreno de las oportunidades para la sefializacidn
digital, lo que deja entrever que la creatividad
para mostrar contenidos no tiene limite y siempre
hay mas opciones.

Los sistemas de sefalizacidn digital han
encontrado sus principales nichos en retail,
aeropuertos y restaurantes, pero hay un
crecimiento en el mercado corporativo. El
principal uso que se le da es para promocionar
productos y para comunicacién interna.

En México, canal dispone de soluciones completas
de todo tipo a través de los mayoristas y las
principales marcas de monitores, cableado,
sistemas de energia, etcétera. También de
asesoramiento, capacitaciones técnicas vy
comerciales, que les ayudaran a participar en el
mercado de sefializacidén digital.

CT Internacional llevaréa a algunos canales al
Mundial de FUtbol Qatar 2022, al respecto, Charity
Ibarra, Gerente de Mercadotecnia en el mayorista,
explicd que la dindmica “Vive el Mundial con CT”
ya esta activa y los ganadores podran disfrutar
de los partidos de la seleccidn de México contra
sus similares de Polonia y Argentina, asi como el
encuentro entre Alemania vs Japon.

Ibarra explicd que todas las compras que se
realizaron desde el 1 de julioy hasta el préximo
31 de octubre de 2022 participaran por uno de los
viajes que el mayorista tiene para sus canales;
lo Unico necesario es registrarse en el portal:
http://viveelmundialconct.com/y comenzar a
acumular goles (puntos) por todas sus compras de
las marcas patrocinadoras: Acteck, Adata, Dell
Technologies, Huawei, Intellinet Manhattan,
Kensington, Kinston Technology, Lenovo, LG,
Logitech, Microsoft, Perfect Choise, SmartBitt
y TechZone.

eSemanal noticias del canal, no recomienda equipos ni marcas, tampoco resuelve dudas técnicas individuales por feléfono. Si tiene algo que comunicarnos, dirfiase a nuestras oficinas generales o use alguno de los medios escritos o
electrénicos. eSemanal noficias del canal, es una publicacion semanal de Contenidos Editoriales KHE, S.A. de C.V., con domicilio en Pitagoras 504-307, Col. Narvarte, C.P. 03020, México D.F. NGmero de certificado de reserva:

04-2013- 100817455000-102, Certificados de licitud y contenido de titulo: 16101, Editor responsable: Francisco Javier Rojas Cruz.

Los articulos firmados por los columnistas y los anuncios publicitarios no reflejan necesariamente la opinién de los editores. Los precios publicados son Gnicamente de cardcter informativo y estan sujetos a cambios sin previo aviso. PROHIBIDA
LA REPRODUCCION TOTAL O PARCIAL DEL MATERIAL EDITORIAL E INFORMACION PUBLICADA EN ESTE NUMERO SIN AUTORIZACION POR ESCRITO de Contenidos Editoriales KHE, S.A. de C.V.
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CTInternacional:
tellevaadisfrutartres
encuentrosde laGopa

o Los distribuidores
ganadores podran disfrutar
de tres partidos en el evento
deportivo masimportante
del aiio

* Entre mas goles acumulen,
mayor oportunidad de viajar
alacopamundial de fiitbol
tendran

* Podrandisfrutar de los
partidos: méxico vs polonia;
alemaniavs japony meéxico
vsargentina

f CTlnternacional

odas las compras que se realizaron desde el 1 de julio
y hasta el préximo 31 de octubre de 2022 cuentan para
acumular goles y participar en el sorteo de uno de los
viajes que CT Internacional tiene para sus canales; al
registrarse en el portal: http://viveelmundialconct.com
CTteregalael primer gol para participar enla dindmica.
Los distribuidores acumulan goles adiciones con cada 50 mil pesos
de compras de las marcas patrocinadoras: Acteck, Adata, Dell
Technologies, Huawei, Intellinet, Manhattan, Kensington, Kinston
Technology, Lenovo, LG, Logitech, Microsoft, Perfect Choice, Smartbitt
y TechZone, entre otras que contindan sumdndose ala dindmica.
El mayorista de valor ratificé6 su enorme compromiso con sus
distribuidores, premidndolos con viajes todo incluido para el evento
deportivo mésimportante del afio, la Copa Mundial de Fltbol 2022 que
se celebrard en Qatar,donde podran disfrutar de tres encuentros, de
los cuales dos estardn a cargo dela Seleccion de fltbol de México, asilo
compartié Charity Ibarra, Gerente de Mercadotecnia CT Internacional:
“Los distribuidores que resulten ganadores de nuestra dindmica, nos
acompanardn atres juegos de Qatar 2022 que son: México contra
Polonia el 22 de noviembre; Alemania contra Japdn el 23 de noviembre
y México contra Argentina el 26 de noviembre. Esimportante mencionar
que el encuentro entre México y Argentina se jugard en el Lusail
Stadium, que es precisamente el estadio en donde se jugard lafinal
del Mundial. Eso significa que nuestros ganadores estardn en el mejor
y mds moderno estadio de Qatar”.
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“Ladinamica Vive el Mundial con
CTyaestaactivayllevaremosaun
grupo grande de distribuidores e
integradores avivir el mejory mas
importante evento deportivo del
aiio, Qatar 2022; en la pagina:
http://viveelmundialconct.com
pueden revisar las bases de la
dinamica para participar. Somos
el mayorista que lleva al mayor
miimero de distribuidores a Qatar
2022”:Charity Ibarra.

Como participar

CT Internacional, en su esfuerzo y dedicacién para que todos sus
distribuidores e integradores pudieran participar, dispuso un portal
(http://viveelmundialconct.com/ ) encualséloennecesario que se
registreny compren productos delas marcas patrocinadoras, lo que
les permitirdn acumular goles (puntos) y conellos, participar en larifa
deunodelosviajes ala CopaMundial en Qatar. Asimismo, los canales
que noacumulenlos puntos requeridos podrdn participar en larifa de
45 pantallas.

Pasos para participar:

Registrarse en el micrositio: ctonline.mx/qatar2022y CT Internacional les regala el primer gol, por lo que ya
estan participando para disfrutar el mundial Qatar 2022.

Ungol adicional equivale a 50 mil pesos de compras con las marcas patrocinadoras.

Entre mas goles acumulen los distribuidores, mayor sera el premio al que puedan aspirar:

® Acumular ungol: Participan enlarifade unade las 20 pantallas de 50 pulgadas.

® Acumular tres goles: Participanenlarifade unade las 15 pantallas de 65 pulgadas.

® Acumular cinco goles: Participanenlarifade unade 10 pantallas de 70 pulgadas.

® Acumular 30 goles: Participan en larifade uno de los viajes para disfrutar de los encuentros de México
contraPolonia, México contra Argentinay Alemania contraJapon

CHARITY IBARRA

“En CT Internacional queremos que todos nuestros distribuidores

participen en la dinamica. Los canales simplemente tienen que
registrarsey automaticamente reciben un gol de regalo, con ese golya
estan participando en larifade 20 pantallas de 50”; ahora bien, cada
50 mil pesos en compras de marcas patrocinadoras le da a nuestros
distribuidores un gol adicional, quienes sumen tres goles podran
participarenlarifade 15 pantallasde 65”, quienes sumen cinco goles
podran participar enlarifade 10 pantallas de 70"y quienes sumen 30

golesparticiparan enlarifade uno de losviajes ala Copa Mundial de Qatar
2022”: Charity Ibarra, Gerente de Mercadotecnia CT Internacional.

I8 in CT Internacional CT Internacional
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Por otra parte, es importante destacar que las P i .
compras o el periodo asignado para ganar col]a Mundial de FuthOIQatarzozz'

puntos,comenzd el1dejulioy concluiré el proximo

31 de octubre, y las marcas participantes son: +Viaje redondo saliendo de la ciudad de México del 20
Acteck, Adata, Dell Technologies, Huawei, Intellinet al 27 de noviembre

Manhattan, Kensington,Kinston Technology, Lenovo,
LG, Logitech, Microsoft, Perfect Choise, SmartBitt y . ,
TechZone. +Hospedaje por 8 dias 7 noches en Doha.

+Desayunos diarios tipo bufete en restaurante del
hotel.

+Comida de bienvenida paragrupoen BOHO Social
Restaurant.

«Entrada a tres partidos: México vs Polonia (22 de
noviembre); Alemaniavs Japon (23 de noviembre)y
México vs Argentina (26 de noviembre)

*Traslados terrestres privados

«Seguros de viajero e impuestos locales incluidos.

En CT Internacional

PREMIAMOS
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CONTACTOS:

& http://viveelmundialconct.com
@ 662109 0000 ext 227
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SENALIZACION DIGITAL
GENERAOPORTUNIDADESHASTAENEL
METAVERSO

« MOOD MEDIA: EL 68% DE LOS USUARIOS DIJO QUE LA SENALIZACION DIGITAL INFLUYE EN SU
DECISION DE COMPRA Y EL 44% PODRiA CAMBIAR SU DECISION DE COMPRA POR EL PRODUCTO
ANUNCIADO

« GARTNER: EN 2026 EL 25% DE LAS PERSONAS PASARAN AL MENOS UNA HORA EN EL METAVERSO
POR LO QUE AHI ESTARA EL TERRENO DE LAS OPORTUNIDADES PARA LA SENALIZACION DIGITAL

« EN MEXICO LA DEMANDA EN SOLUCIONES DE DIGITAL SIGNAGE REPRESENTA MAS DEL 50% A NIVEL
LATINOAMERICA

« LA SENALIZACION DIGITAL REPRESENTO UNA HERRAMIENTA ESTRATEGICA DURANTE LA PANDEMIA

Autor:Rall Ortega
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a primera impresion puede parecer algo
intrascendente, pero en el terreno de
los negocios no sélo es importante, sino
determinante, pues de ello depende el
engagement donde radica la delgada
linea entre el usuario final desperdigado
y uno cautivo de los productos anunciados, por
ello las soluciones de senalizacion digital son tan
importantes y ya no estdn restringidas a ciertas
verticales de negocio, sino que se extienden en la
medida que las empresas busquen vender mds.
La sefalizacion digital tiene diversas aplicaciones
que van desde la transmision de contenidos
0 mensajes para empleados, hasta proyectar
videos ludicos para las personas que asisten a
un espacio, motivo por el que los canales estdn
en posibilidad de ofrecer dichas soluciones en
diversas verticales, ya que anteriormente, estaban
enfocadas para espacios como retail, aeropuertos
o restaurantes, lo que cambib.

contactame@esemanal.mx M 5573605651

Sumado a lo anterior, debido a la pandemia y las
medidas sanitarias, la sefalizacion digital fungid
como una herramienta para transmitir y recordar
constantemente los mensajes de higiene a las
personas. ‘La sefalizacion digital se ha vuelto
muy importante para la comunicacion, ya que
nos permite ser mads dindmicos al momento
de comunicar o presentar un aviso, ya sead
promocional o corporativo, entre mds atractivo
sea visualmente, tendrd mayor retencién en la
mente de quien lo visualiza lo que a su vez tendra
un mayor y mejor impacto. Durante los Gltimos
anos, hubo una necesidad urgente de comunicar
medidas de higiene en cualquier comparnia, esto
sin dejar a un lado los mensajes tradicionales,
incluir un cintillo de RSS, noticias o un mensaje
dentro de una comunicacién tradicional, y en
muchos casos esto se pudo realizar de manera
sencilla utilizando digital signage™ explicd Pablo
Garcia, Gerente Regional de ViewSonic para
México.
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Conoce lo nuevo en sefializacion digital
en proyectos personalizables

Kioscos y Totems intractivos

Podemos personalizar equipos en tamafio, disefio,
especificaciones, de acuerdo a necesidades.

00D Mini Kiosco Interactivo
con power bank

Ventilador Holografico

-

Pantallas Interactivas Touch Magic Kapp

para publicidad

Para mayores informes y ventas con:
Liliana Bertolone
ventasl@corporacionmultimedia.com.mx
Telefonos: 5513 46 81 40

5513 46 81 41

800 2675 267

Mesas Interactivas Touch www.corporacionmultimedia.com.mx


https://corporacionmultimedia.com.mx/categoria-producto/equipos-para-publicidad/
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k£|os sistemas de sefializacion digital han sido una
solucion que desde hace varios afios ha permeado el
mercado mexicano, las empresas pueden comunicar
de manera rdpida y eficiente contenido digital
mediante la nube, de manera cuasi-instantanea. Su
principal nicho al principio fue en retail, aeropuertos
y restaurantes, pero podemos ver un crecimiento en
el mercado corporativo. El principal uso que se le da
es para comunicacion interna y visualizacion de KPI’s.
La pandemia por Covid-19 aceleré en diferentes
empresas la adopcion de esta tecnologia, no solo
para comunicar a su personal: valores empresariales,
noticias, cumpleafios, sino también como una
herramienta para seguir comunicando

= las medidas de sana distancia,
O el uso de cubrebocas y el
A lavado de manos. Me parece
que hoy mds que nunca es
importante la  adopcion
de estas tecnologias que
también  tienen  espacio
en el sector educativo”,
explico Alfredo Rubio, Product
Manager de soluciones B2B

ALFREDO RUBIO  para México en BenQ.

Asi bien, la sefializacién digital es un mercado
que, pese a haberse detenido los proyectos por
la pandemia, el desabasto y los problemas de
las cadenas de logistica, las empresas que ya
tenian instalado algunas herramientas de este
tipo, las usaron para dar pasos en la direccion
correcta al momento de cuidar la salud de sus
empleados, clientes o usuarios. No obstante, las
organizaciones que no pudieron echar mano
de pantallas informativas para el personal, se
dieron cuenta de la importancia y ayuda que
representaban estas en un escenario como fue el
de la pandemia que, lejos de concluir, ya se ha
previsto como una enfermedad que llegd para
quedarse, al igual que las medidas de prevencion.

contactame@esemanal.mx ® 5573605651
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No estdé pordemds comentarque
lo canales se encuentran frente
a una oportunidad importante
de ofrecer equipos alineados a
una estrategia, que ademdas de
vender y anunciar para colocar
la marca de las empresas como
un referente, también es atil al
reforzar informacién que ayude
a evitar los contagios.

Como bien es sabido, la
pandemia y el confinamiento
afecté de forma dramdtica la
economia en general, pero a dos
anos de aquel anuncio de cierre,
los negocios han retomado
sus dindmicas y buscan
recomponer sus economias
internas, asimismo, también
pudieron apreciar de forma
directa que la digitalizacién de
Sus procesos era una alternativa

Portada |14

por excelencia y contra toda contingencia, puesto que el negocio
seguia avanzando, de ahi se sigue que el canal ofrezca también
soluciones de sefalizacién digital para lograr un mayor impacto.
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3 5573605651


mailto:contactame%40esemanal.mx?subject=

(3 eSemanal

DECADAS NOTICIAS DEL CANAL

¥ N
é E 777;,:_»:{;“: L

[NOTICIASDELCANAL



https://www.linkedin.com/uas/login?session_redirect=https%3A%2F%2Fwww.linkedin.com%2Fin%2Fesemanal%2Fdetail%2Frecent-activity%2F
https://www.linkedin.com/uas/login?session_redirect=https%3A%2F%2Fwww.linkedin.com%2Fin%2Fesemanal%2Fdetail%2Frecent-activity%2F
https://www.linkedin.com/uas/login?session_redirect=https%3A%2F%2Fwww.linkedin.com%2Fin%2Fesemanal%2Fdetail%2Frecent-activity%2F

Por otra parte, BenQ compartié estar observando
una franca recuperacién para el mercado
mexicano en relacién con la sefializacion digital,
dejando ver que las oportunidades para el canal
pueden ser atractivas, ademds de la importancia
de robustecer su portafolio con equipos que sean
parte de una integracion holistica, asi lo explicd
el Product Manager de soluciones B2B para
México en BenQ: “México desde hace algunos
anos es el pais latinoamericano con la mayor
demanda de este tipo de soluciones, solo en
Latinoamérica contribuye por encima del 50%.
Por supuesto, cuando sumamos todo Américaq,
México se encuentra en tercer lugar después de
EUA y Canadd. En 2020, debido a la pandemia,
hubo una caida global de esta solucién por las
medidas de cierre que se dieron y que impactaron
al mercado de retail. Sin embargo, en 2020 y 2021
pudimos ver una recuperacion, en algunos meses
incluso de 2022 se han tenido resultados similares
a prepandemia, incluso mayores’.

Es importante subrayar la oportunidad que existe
alrededor de diversos nichos de marcado, pues
como se comentaba en el inicio, la sefalizaciéon
digital ya no esté acotada como una herramienta
de la publicidad, sino que se desdobla y abarca
otros espacios debido a su posibilidad de
usos, entre los que se incluyen desde los ya
conocidos: retail, hoteles (hospitolidad), centros
de espectdculos y aeropuertos, hasta espacios
corporativos, escolares o en el sector salud.

Portada |16
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kL3 seiializacion digital ha crecido mucho, pues

a través de un kiosko se pueden solicitar citas,
pagar estudios, o simplemente hacer check in de que
ya se llego a una consulta, la sefializacidn ha ocupado
un lugar importante en este sector. Actualmente
dependiendo de la necesidad del cliente hay alguna
solucion que podamos ofrecer para implementar
sefializacion digital, cualquier vertical puede
implementar una solucion, pues su uso puede ir mas
alla del publicitario, como hace algunos afios estaba
encasillada”: Pablo Garcia.

lo visto en las pantallas, asi lo sefiald el estudio
‘Los datos detrds de los sistemas de sefalizacion
digital' de Mood Media: “El 68% de los clientes
estuvo de acuerdo en que la sefializacion digital
influiria en su decisidbn de comprar el producto
anunciado en el futuro y el 44% estuvo de acuerdo
en que los influiria para comprar el producto
anunciado en lugar del que planeaban comprar”.

ELE] que te contacta directamente con un

requerimiento, de manera organica en el 80% de
estos casos el usuario previamente ya ha comparado
diferentes soluciones en el mercado, ya tiene una

Pensando en el propésito mds intrinseco de la
sefalizacion digital, es decir como una forma
publicitaria, es posible destacar estudios que
resefian un adepto por parte de los usuarios hacia
los productos anunciados, lo cual alcanza hasta
un 68% que se sienten mds propensos a comprar

® 557360565I

contactame@esemanal.mx

nocidn de lo que es un CMS (Sistema de gestidn de
contenidos) y el tipo de hardware necesario, este
usuario quiere quizas una demo o aclarar preguntas”:
Product Manager de soluciones B2B para México en
BenQ@.
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Retos, oportunidades y el canal
De manera puntual, es necesario
sefialar que los retos para el
mercado de la sefializacion
digital han sido diversos, pero
la crisis, a su vez, le abrid
puertas  importantes como
un dliado indispensable para
emitir informacién relevante
durante la pandemia, por lo
que las oportunidades también
se diversificaron. En entrevista
para eSemanal, ViewSonic
disert6: “En general creemos
que ha sido un muy buen arno.
Se ha ido recuperando este
primer semestre y para el
segundo seguird creciendo.
Como  Viewsonic  tenemos
lanzamientos para lo que resta
del afo. Queremos seguir
comunicando a nuestros
integradores todo lo que
estamos trabajando, haremos
lanzamientos  de nuestros
equipos 16x7, de mas beneficios,
que les ayudardn a seguir
atendiendo a sus clientes
finales de la mejor manera, con
soluciones completas, eficientes
y sobre todos adaptadas a los
nuevos tiempos. Vemos que las
planificaciones para el préoximo
afo comienzan fuertes, por ello
nosotros seguimos presentando
equipos, acercandonos a saber  £Elng de los principales refos para este afio, es que hay todavia una

Icuéles ;Oh IGSI necesidcf?esl y preocupacidn latente en la implementacion de equipos interactivos,
O que busca el usuario Inal Yy gehidg al rigsgo de contagio que puede representar un equipo que tenga
entregar de manera puntual . . h [

estas soluciones para que el interaccion con muchas personas. En nuestro caso vemos esto como

crecimiento de la economia una oportunidad, este afio lanzamos nuestra nueva linea ILO1 la cuales
continGe. Vamos a tener son pantallas entre 43” y 55” que cuentan con una membrana de ion-
;J” tsegundo SelmeStre_ ”:UY plata que inhibe la reproduccin celular de virus, bacterias, hongos y
uerte, nNuevos ~lanzdmientos.  ,rot0700s, haciendo que la pantalla no se convierta en un foco potencial
myViewboard sigue creciendo de infeccion. E I ificad Ia eficacia d
para entregar soluciones mds e infeccion. kstamos totalmente certificados en la eficacia de nuestro
completas en cada sector que panel y la competencia no ofrece algo similar en este producto enfocado

se le implemente”: Pablo Garcia. a quioscos y menti interactivo”: Alfredo Rubio.
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Muchos fabricantes como desarrolladores aseguran que el
desabasto ya es un tema pasado, y probablemente sea asi, aunque
es de advertir que las empresas adn tienen la tarea de asegurar
abasto constante de productos y soluciones para sefializaciéon
digital, lo cual también garantice las oportunidades y negocios del
canal, siendo ain mds relevante que, los canales tengan apertura
y conozcan a detalle el portafolio de soluciones de los fabricantes,
ademds de su disponibilidad inmediata, lo que en un futuro préximo
garantice su exitosa colocacion de las mismas. “Viewsonic tiene una
planeacién anual y eso nos ha ayudado a que durante este afio
no tengamos una afectacién que llegue a repercutir en la venta,
especialmente en México hemos tenido un incremento en la venta
muy superior a lo de 2021 y 2020 en el mismo periodo, lo que habla
de la seguridad que tenemos en nuestros inventarios junto con
el excelente trabajo de los mayoristas con los que colaboramos™
asegur6 el Gerente regional de ViewSonic para México.

k£ Seguimos viviendo el impacto de la pandemia, sobre todo en la logistica

y en la cadena de suministros de componentes. Algunas acciones
puntuales que estamos tomando es pedir volumen de produccion para
poder garantizar desde planta la reserva de material. La situacion en los
puertos maritimos es un caos todavia, muchas marcas buscan tener un
lugar en los contenedores mes con mes. Para esto tratamos de llenar
contenedores con la mayor cantidad de producto y hacer reservas con al
menos un mes de antelacion. Todo esto para poder garantizar producto
en la regién. Hay modelos que pueden estar mds afectados que otros”:
Product Manager de soluciones B2B para México en BenQ.

Portada |20
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En conclusién, la actuacion
del canal es determinante no
s6lo en acercar las soluciones

y productos correctos para
el usuario final, sino mas
importante adn generar

una propuesta de valor que
garantice retornos de inversiéon
inmediatas, asimismo no deben
perder de vista que todo ello se
lograatravésdelaconstanciaen
capacitaciones y certificaciones
que ofrece cada fabricante; no
obstante, es primordial que los
canales también se adiestren
en  conocimientos  nuevos
como el metaverso, puesto que,
gran parte de lo que se estd
construyendo como un terreno
fértil para las oportunidades en
un futuro préximo, son todas
las posibilidades que apertura
e implica el metaverso;
espacio que de ser entendido
y aprovechado, serd el nuevo
campo de batalla para los
negocios, y lo cual desde luego,
no exime a la sefalizacidon
digital.
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Mini kiosco con Powerbank JC-PS835SD de JC Vision

Mini Kiosco interactivo con doble pantalla tactil para reproducir contenido publicitario en imagen y/o video,
gestionado desde servidor, con funcion de Power Bank que permite cargar hasta 4 teléfonos al mismo tiempo.

Caracteristicas:

+Doble pantalla touch de 7”

*Resolucion de 600 x 1024px

+Bateria de 20800mA

Compatible con Android e IPhone

«Carga hasta 4 teléfonos celulares al mismo tiempo
«Cable lightning y cable tipo C para carga incluidos.
«Doble puerto USB para cargar teléfonos celulares N
«Gestione anuncios publicitarios en imagen o video desde

un servidor online

«Disponible en color blanco y color negro

+1 afio de garantia

Disponibilidad:

«Corporacion Multimedia y audiovisual SA de CV
www.corporacionmultimedia.com.mx

Contacto:

Liliana Bertolone
ventas1@corporacionmultimedia.com.mx
T:5513 46 81 40/ 55 13 46 81 41/ 800 2675 267
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FELICITA

LUNES 8 AGOSTO
ELENAHERNANDEZ RAMOS, MARKETING COORDINATOREN INTCOMEX
/- GABRIELABAEZA VILLANUEVA, INTERNATIONAL KEY ACCOUNT MANAGEREN ENERGY SISTEM ~
* LILIANA ANABELL BARCENAS LEMUS, ACOUNT MANAGER ENTERPRISE EN SYNERGY SOLUTIONS ‘
LUIS AURELIO ANGUIANO MAC LENNAN, COORDINADOR DE ACCESORIOS EN VORAGO

. MARCO ANTONIO FRANCO LEON, ADMINISTRADOR EN TELECOMMUNICATION SYSTEMS #*

BELDENPORSU 27 ANIVERSARIO

MARTES 3 AGOSTO
FERNANDO CABRERA BENITEZ, MARKETING EN ACTECK

MIERCOLES 10 AGOSTO
LISETTE LOPEZ VELARDE, SENIOR MARKETING MANAGEREN KASPERSKY
PERFECT CHOICE POR SU 30 ANIVERSARIO

JUEVES 11 AGOSTO
JORGE CORTES IRACHETA, GLOBAL DISTRIBUTION VICE PRESIDENT EN SCHNEIDER ELECTRIC
KINGSTON TECHNOLOGY POR SU 23 ANIVERSARIO
LACESNETWORKPOR SU 16 ANIVERSARIO

VIERNES 12 AGOSTO
GUILLERMO HERNANDEZ LUGO, DIRECTOR GENERAL DE RITTAL
IVAN DEL CARPIO, DIRECTOR GENERAL DE GRUPO DUSOF
RUBEN FARIAS, CHANNEL MANAGEREN ESOLUTION

SABADO 13 AGOSTO

MARCOS IBANEZ VILLALOBOS, DIRECTOR REGIONAL DE DISTRIBUCION EN DELL TECHNOLOGIES
IDENTATRONICS DE MEXICO POR SU 34 ANIVERSARIO

DOMINGO 14 AGOSTO
ADRIAN IBARRIAMARTINEZ, ACCOUNT MANAGEREN CDP
CARLOS CORREDOR, DIRECTOR OF SALES LATINAMERICAEN ELO
RICARDO ZERMENO GONZALEZ, DIRECTOR GENERAL DE SELECT
NEWLAND POR SU 28 ANIVERSARIO



TARJETAS DE VIDEO

LASTARJETAS DEVIDEO SON UN COMPONENTEIMPORTANTE PARA CUALQUIER COMPUTADORA O LAPTOP,
CONELTIEMPOY ELAVANCE, SEHAN FABRICADO UNA GAMA EXTENSA, CON PRESTACIONES SUPERIORES
PARALOGRAR UNMEJOR DESEMPENO SEGUN SEA SUCASO DEUSO; ENTRELOSMAS COMUNES ESTAN EL

GAMING, DISENO, CREADORES DE CONTENIDO QUE POR EL PERFORMANCE REQUERIDO LAS PRESTACIONES

DEBENESTAR ARRIBADELAMEDIA.

Autor: Radl Ortega

AMD
RadeonRX 6600

Caracteristicas: Disefiada con la
revolucionaria arquitectura AMD RDNA 2,
nacidé para ofrecer la mejor experiencia
de juego en 1080p. Cuenta con 28 unidades
de procesamiento y aceleradores de
rayos, 32 MB de Infinity Cache, 8 GB de
memoria GDDRG y reloj de juego de hasta
2044 MHz.

Garantia: Dos afos.

AMD
RadeonRX 6900 XT

. Caracteristicas: Potenciada con la
: arquitectura AMD RDNA 2 y equipada con
© 80 potentes unidades de procesamiento
: mejoradas, 128MB de la flamante tecnologia
: AMD Infinity Cache y 16GB de memoria
: GDDR6 dedicada, estd disefiada para
i alcanzar velocidades de cuadros ultra
: altas y jugar en 4K con una calidad
¢ deslumbrante.

. Garantia: Dos afios.
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AsuUs
ROG-STRIX-RTX3090-
024G-EVA

Caracteristicas: Equipada con una
gran variedad de funciones que mejoran
el rendimiento. Las seflales estéticas
de EVA-01 cubren la cubierta y la
placa posterior, y el icénico efecto de
sincronizacién se muestra en el panel
ARGB frontal.

Garantia: Tres afos.

Guiade compra | 24
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Asus
TUF-RTX3070TI-
O8G-GAMING

Caracteristicas: Diseflo mejorado
GDDR6X de 12 GB con un rendimiento
térmico de primer nivel con diseio de
ventiladores Axial-tech, baleros de
ventilador de bola doble, capacitores
de grado militar y otros componentes
TUF que mejoran la durabilidad vy
rendimiento. Nuevo GPU Tweak III para
ajustar rendimiento, controles térmicos
y supervisidén del sistema.

Garantia: Tres afos.

snAPWfSCA"D
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Gigabyte
AORUS GeForceRTX 3070 Ti
MASTER 8G

Caracteristicas: Desempefio a
resoluciones 2k, pudiendo jugar en
graficos altos y ultra, cuenta con una
memoria de 8GB GDDR6X en una tar jeta
con prestaciones premium que incluye
una pantalla LCD e iluminacién RGB.
Mantiene bajas las temperaturas con
su sistema de enfriamiento MAX COVERED
COOLING, configuracidén de overclock y
silenciosa e indicadores de poder LED
en las conexiones de alimentacién.

Cuatro anos.

Garantia:

contactame@esemanal.mx Q 5573605651
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Gigabyte
RADEONRX 6700 XT
EAGLEOC 12G

Caracteristicas: Para gaming con
graficos altos y ultra, la memoria
de 12GB GDDR6 1la hace excelente para
todo tipo de juegos a resolucidén 2k,
compatible con RGB Fusion 2.0, placa
trasera de proteccidn y overclockeada de
fabrica con un sistema de enfriamiento
WINDFORCE 3X que la hacen una tarjeta
con excelentes temperaturas y una buena
opcidn para sacarle el mayor desempefio
en cualquier titulo.

Tres anos.

Garantia:

Guiade compra | 25
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MSi
3080 TiGaming X

Caracteristicas: Arquitectura NVIDIA
Ampere, nlcleos para trazado de rayos
de segunda generacibén, nlcleos Tensor
de tercera generacién, 12 GB 384-bit
GDDR6OX, 19 Gbps, PCIE 4.0; boost clock
1665 MHz, iluminacién RGB SPECTRA 2.0,
refrigeracién avanzada IceStorm 2.0,
parada de ventilador FREEZE, control
de ventilador activo, placa frontal
de metal, placa trasera iluminada
de metal, 8K ready, compatible con 4
monitores, HDCP 2.3, compatible con
realidad virtual, 3 DisplayPort 1.4a,
1 HDMI 2.1, DirectX 12 Ultimate, Vulkan
RT API, OpenGL 4.6.

Garantia: Tres afos de garantia,
cambio fisico inmediato.

MSi
GeForce RTX 3090 SUPRIM X24GB

Caracteristicas: Thermal Padding:
Incorpora muchisimos thermalpads para
mejorar la disipacidén del calor de los
componentes integrados. Los médulos
de memoria reciben el tratamiento
privado con su propio heatpipe de
espacio cerrado que se ejecuta en un
disipador de calor dedicado. El calor
de la GPU es capturado inmediatamente
por una placa base de cobre niquelado
y luego se transfiere rapidamente a una
serie de heatpipes. Esta ampliacién de
los sistemas de transferencia térmica
con mecanismos de alta eficiencia, que
comienzan en la base mejora la eficiencia
general .

Garantia: Tres afos de garantia,

cambio fisico inmediato.
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LOS NUEVOS
PROCESADORES
DE AMD IMPULSAN
ELCOMPUTO
EMPRESARIAL

.............................................................................................................................

wwvv.youtube/noticiosdelcona\

Autor: RallOrtega

.LOS PROCESADORES AMD RYZEN PRO SERIE 6000 ESTAN DISENADOS PARA ELTRABAJO
HIBRIDO
LA OPTIMIZACION OPERATIVA DE LOS SISTEMAS TAMBIEN ASEGURA AHORROS

SIGNIFICATIVOS EN ELECTRICIDAD

anuevageneracion de procesadores paracoémputoempresarial, AMDRyzen
Pro Serie 6000, no sblo entregan alto desemperio, rendimiento, seguridady
escalabilidad, ademds, gracias a su optimizacion operativa que se combina
conlaeficiencia energética de los CPUs, logra ahorros significativos en el
consumode electricidad.

El fabricante presentd sus mds recientes procesadores AMD Ryzen Pro
Serie 6000 que tiene como objetivo ofrecer mejor desemperio, seguridad,
rendimientoy escalabilidad paralasempresasy los retos devenidos por el trabajo hibrido. ‘Estamos
viendo algunas tendencias en elmercado puesto que,en 2020 fue un afio complicado,en 2021
tuvimos queadaptarnosy enlasegundamitaddel 2022y 2023 viene el reacomodo detodo,asicomo
uncrecimientoen muchasindustrias, por lo quela tecnologiajuegaun papel muyimportante” Luis
Gerardo Garcia, GeneralManageren AMD.
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buscamos crear soluciones a prueba de futuro, porque
PROCESADORES AMD RYZEN™ PRO SERIE 6000 temas que antes nos parecian ajenos,como el trabajo
hibrido ya sonunarealidad. Eso eslo que traemoshoya
México con ellanzamientodelos Procesadores AMDRyzen
PRO Serie 6000, una nueva experiencia de rendimiento,
practicidad, productividady confianza’.

‘LA TECNOLOGIA COMO UNA
PLATAFORMA CENTRADA
EN EMPODERAR A LAS
PERSONAS Y EMPRESAS
PARA DESARROLLAR SU
POTENCIAL CREATIVO
Y ESTRATEGICO, SIN
El trabajo a distancia es un modelo que permiti6 a  NECESIDAD DEESTARSE
las empresas dar continuidad al negocio, aunque  PREOCUPANDO  POR
ello también presentd otros retos como contarconla  EL ASPECTO TECNICO.
infraestructuray seguridad necesaria para habilitarlo. ESTAMOS INAUGURANDO
UNA NUEVA ERA PARA EL
“PODEMOS AYUDARLE ALASEMPRESAS ~ COMPUTO  MOVIL™:  HIRAM
Y A LQS NEGOCIOS A MOVERSE ~ MONROY. HIRAM MONROY
MASRAPIDOHACIAUNMUNDO
MAS DIGITALIZADO, MAS  Posteriormente, HP se pronuncié acercade sus equipos
REMOTO, CON SISTEMAS  queintegranlos nuevos procesadores comoherramientas
¥ MAS AMIGABLES,  que,permitirdn maximizarlas capacidades, asilo refirié
prODUC " \ INTELIGENTES,EFICIENTES ~ Radl Aguilar, Product Manager en HP: “Con el objetivo
ot Y SOBRE TODO MAS dellevarnuestras soluciones en computo al siguiente
SEGUROS, POR LO QUE nivel, HP siempre busca establecer sinergias de valor
PODEMOS AYUDAR A  consociosdenegociocomo AMD.Sinduda alguna,es
NUESTROS CLIENTES  garantiaque nuestros productos, en colaboracion con
A ENFRENTAR LOS lanuevageneracionde procesadores Ryzen PRO Serie
VENDAVALES DE LA NUEVA 6000, permitirdnalos usuarios aprovecharalmaéximosus
, ERA DIGITAL, POR LO QUE capacidadesconestospotentes CPUs.Eltrabajo hibrido
LUISGERARDO GARCIA EsTAMOS IMPLEMENTANDO UNA  hoyesunarealidady equipados conlamejor tecnologia,
ESTRATEGIA CON LOS CANALES laproductividady el rendimiento garantizardn el valor
PARA CONOCER AFONDO LAS PREOCUPACIONESDELOS — agregadonecesario’”.
CORPORATIVOS SOBRE LA EFICIENCIA TECNOLOGICA™: LUIS
GERARDOGARCIA.

Posterior a la presentacién, AMD invitd a Radl Aguilar,
Product Manager en HP y Carlos San Romdn, Brand
Manager en Lenovo, quienes hablaron sobre los retos,
oportunidadesy suvision sobre eltrabajoremotoy cémo
los procesadoresincluidos endiversos equipos deambas
marcas pueden ayudar alas empresas.La moderacion
estuvo a cargo de Hiram Monroy, SrManager Comercial
Sales en AMD, quien habl6 sobre los cambios que se
han dado enlos Gltimos afos, por lo que la apuesta de
laempresaes crear soluciones a prueba del futuro, asi
lo explico: “Elmundo se ha transformado en los Gltimos
afos,deesonohayduda,ylatecnologiase haconvertido
enun pilar clave de la actualidad. Justo poresoen AMD

RAULAGUILAR Y CARLOS SAN ROMAN
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“‘ESTAMOS MUY ORGULLOSOS DE COLABORAR CON AMD
DE LAMANO SUNUEVA GENERACION DE PROCESADORES
AMD RYZEN PRO SERIE 6000 PARA BRINDAR EQUIPOS CON
ALTA RESOLUCION, SONIDO SUPERIOR Y EXPERIENCIAS
OPTIMIZADAS A TRAVES DE LAINTELIGENCIA ARTIFICIALPARA
MEJORAR LA EXPERIENCIA DELOS USUARIOS™: CARLOS SAN
ROMAN,BRAND MANAGER ENLENOVO.

ESPECIFICACIONES DELOS NUEVOS AMD RYZEN PRO
SERIE 6000:

AMD RYZEN 9 PRO 6950H: Niicleos/hilos 8C/16T,
frecuencia base de hasta4.9 /3.3 GHz, 12 niicleos graficos,
45+TDP (Watts)yarquitectura“Zen 3+”.
AMD RYZEN 9 PRO 6950HS: Nicleos/hilos 8C/16T,
frecuenciabase de hasta 4.9/ 3.3 GHz, 12 niicleos graficos,
TDP (Watts) 35y arquitectura“Zen 3+”.
AMD RYZEN 7 PRO 6850H: Nicleos/hilos 8C/16T,
frecuenciabase de hasta 4.7/ 3.2 GHz, 12 nicleos graficos,
TDP (Watts) 45+y arquitectura“Zen 3+”.
AMD RYZEN 7 PRO 6850HS: Nicleos/hilos 8C/16T,
frecuenciabase de hasta 4.7/ 3.2 GHz, 12 nicleos graficos,
TDP (Watts) 35y arquitectura“Zen 3+”.
AMD RYZEN 7 PRO 6850U: Niicleos/hilos 8C/16T,
frecuenciabasedeh  asta 4.7 / 2.7 GHz, 12 niicleos
graficos, TDP (Watts) 15-28 y arquitectura “Zen 3+”.
AMD RYZEN 5 PRO 6650H: Nicleos/hilos 6C/12T,
frecuenciabase de hasta 4.5/ 3.3 GHz, 6 niicleos gréficos,
TDP (Watts) 45+y arquitectura“Zen 3+”.
AMD RYZEN 5 PRO 6650HS: Nicleos/hilos 6G/12T,
frecuenciabase de hasta 4.5/ 3.3 GHz, 6 niicleos gréficos,
TDP (Watts) 35y arquitectura“Zen 3+”.
AMD RYZEN 5 PRO 6650U: Niicleos/hilos 6C/12T,
frecuenciabase de hasta4.5/2.9 GHz, 6 nicleos graficos,
TDP (Watts) 15-28 y arquitectura “Zen 3+”.

La presentacion cerré conunarondade preguntas hacia
los panelistas y donde se ahondb enlostemas centrales,
entre los que se incluyd el futuro de las tecnologias
apalancadas desde los nuevos desarrollos como el
metaverso; en entrevista paraeSemanaly alrespecto
del tema, Eduardo Guadarrama, Sales and Business
DevelopmentManager Personal Computing Divisionen
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AMD, compartid: “Tenemos muchos estudios a partirdel
iniciodelapandemia,a partirde cémo elcomportamiento
de los usuarios corporativos ha cambiado: las
videoconferencias, la interaccién por video, el uso de
media, porlo que elusuario bdsico hadejadode serloy,
hacia futuroy con el metaverso,estamos trabajandoy
con nuestro legado de grdficos también lo estamos
trayendo al cémputo personal. Estamos trabajandoy
contemplando todo lo que viene hacia futuro como el
metaverso,RA, IAymas”™.

“ESTAMOS ACERCANDONOSMAS ALOS CANALES Y ESTAMOS
TRABAJANDO EN UNNUEVO PROGRAMA DE CANALES,LO
DAREMOS A CONOCER EN SU MOMENTO Y ESTAMOS
TRABAJANDO CON ALGUNOS FABRICANTES, LOS TEMAS
DE SUPPLY YA SON PASADOS, POR LO QUE EL CANAL YA
PUEDE ENCONTRAR MAS VOLUMEN DISPONIBLE, DIFERENTES
ALTERNATIVAS QUE PODRAN COMUNICAR A SUS CLIENTES Y
SEGURAMENTE LOS CANALES VAN A VER UNA PRESENCIAMAS
FUERTE DE AMD ENLO QUERESTA DEL ANOY POR SUPUESTO,
CON UNA APUESTA MUY FUERTE PARA 2023": EDUARDO
GUADARRAMA.

EDUARDO GUADARRAMA
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ZEBRA TECHNOLOGIES

ANUNCIA LA RENOVACION BE SU

PROGRAMADE ENTRENAMIENTO
NTERACTIVO PARA CANALES

« LARUTAALACIMA, PLATAFORMA INTERACTIVA DISPONIBLE PARATODOS LOS
SOCIOS DE LATINOAMERICA.

Redaccién eSemanal

lafio pasado, Zebra Technologies presentd su programa
de entrenamiento interactivo bajo demanda La Ruta del
Conocimiento y hoy, respondiendo a la solicitud de sus
socios y con elcompromiso de continuar fortaleciendo el
desarrolloy crecimiento de sus canales,dala bienvenidaa
‘LaRutaalaCima.

En un comunicado, la companiaindicd que se encuentra enfocada
en impulsar al canal, por lo que con esta plataforma busca dar
continuidad alentrenamiento que enlos Ultimos meses fue aceptado
conentusiasmo por sus socios. En esta ocasion, el contenido se orienta
en el perfeccionamiento de habilidades comerciales y tambiénenla
venta de soluciones para empresas medianas.

La marca menciond que mds del 99% de las empresas en América
Latina son PyMES, convirtiendo alos emprendimientos en un motor
indispensable paralaeconomiade laregidn, es por esto que sedioa
latarea deidentificar las dreas de oportunidad del sectory las formas
en las que la tecnologia puede ayudarlos a crecer en un entorno
tan cambiante como el actual. Con esto en mente, los cursos de La
Ruta ala Cima contienen tépicos relacionados con lavisibilidad de
inventarios,incremento de productividad y mejora en la atencién
al cliente para que los canales sean capaces de presentar a las
companias de estos tamarfos un panorama mds claroencuantoa
las herramientas tecnolégicas disponibles para ellos.
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Ademds de propiciar la
especializacién enlas soluciones
de Zebra, el entrenamiento
también se enfoca en capacitar
alos canales enventaconsultiva,
negociaciony marca personalde
la mano deinstructoresinvitados
como David Gémez, entrenador
en habilidades de venta; Julidn
‘Gaita” Gonzdlez, TED Speaker
y experto en administracion y
negociacién; y Borja Castelar,
formador de equipos de ventas
e instructor oficial de LinkedIn
Learning.

LGLEsta colaboraciédn
de nuestro equipo
de ingenieria y ventas
con figuras externas,
acelerara el proceso
de los socios para
alcanzar sus metas de
crecimiento ya que son
vendedores entrenando a
vendedores, hablandoles
el mismo idioma”:
Maria Camila Garcia,
Gerente de Marketing
de Distribucidn para
Zebra Technologies en
Latinoamérica.
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El programa continda siendo flexible lo que permite alos participantes
terminarlo a su propio ritmo y se encuentra disponible para que lo
tomen en el momento que mds les convenga. Cuenta con videos
cortos, actividades interactivas para retar los conocimientos de
cada participante y medallas al final de cada logro y que pueden
compartirse enredes sociales.

Todo el programa estd disponible en espanol y portugués, con
contenidos desarrollados especialmente para el mercado de
Latinoamérica. Se premiard alos participantes por el avance en el
programa que ademds de fortalecer sus Habilidades Comerciales los
guia para maximizar el valor de cada oportunidad de negocio.
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CHECK POINT RESEARCH:

ATAQUES DE RANSOMWARE HAN
AUMENTADO 53% CONRESPECTO AL 2021

* LOSMINORISTAS Y ELSECTOR
MAYORISTA SUFREN EL MAYOR
AUMENTODERANSOMWARE, CON
UNALARMANTE 182%

* ELSECTOR GUBERNAMENTAL/
MILITAR REPORTAUN
ASOMBROSO INCREMENTO

DEL 135%, ALCANZANDO UNA
PROPORCION DE 1 DECADA 24
COMPANIAS IMPACTADAS POR
RANSOMWARE SEMANALMENTE

« EL SECTOR DE LA EDUCACION/
INVESTIGACION SE HA
CONVERTIDO EN LA INDUSTRIA
MAS ATACADA A NIVEL MUNDIAL,
ABSORBIENDO UNA MEDIA DE
MAS DE 2.300 ATAQUES POR
ORGANIZACION CADA SEMANA,
LO QUEMARCA UN AUMENTO DEL
53% EN COMPARACION CON EL
SEGUNDO TRIMESTRE DE 2021

contactame@esemanal.mx
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heck Point publicé huevos datos sobre las tendencias
de los ciberataques en los Gltimos meses. El nuevo
informe muestra que la media semanal global de
organizacionesimpactadas por ransomware alcanza
ahoralde cada40,lo que supone unaumentodel 59%
interanual (1de cada 64 compafiias en el segundo
trimestre de 2021).
En el segundo trimestre de 2022 se produjo un pico histérico,donde
los ciberataques globales aumentaron un 32%, en comparacion
con el segundo trimestre de 2021. La media de ataques semanales
por organizacion en todo el mundo alcanzé un méaximo de 1.200
amenazas. Laindustria mds atacada en el segundo trimestre de 2022
fue el sector de la educacion/investigacion, mientras que Africavio el
mayor volumen de ataques alcanzando elmdximo de 1.700 impactos
de media por compafia.

Cifras de ransomware porregion
Lasregiones enlas que se producen mas ciberataques son:

-Africa: la media semanal de organizacionesimpactadasesdel
de cada 21 - un aumento del 21% interanual (1de cada 25 empresas
en el segundo trimestre de 2021)

-Europa:la media semanal de compafias afectadas esde1de
cada 66, lo que representa un descenso del 1% interanual (1de cada
65 en el segundo trimestre de 2021).

-América del Norte: la media semanal de entidades que han
sufrido dafos es de1de cada108,lo que supone unligeroaumento
del 1")/0 interanual (1de cada 109 firmas en el segundo trimestre de
2021).

-ANZ:la media semanal de empresas perjudicadas esde 1de 113,
loque supone un ascenso del18% interanual (1de133enel segundo
trimestre de 2021).

América Latina ha experimentado el mayor aumento de los ataques,
conldecada 23 organizaciones impactadas semanalmente,lo que
supone unaumento del 43% interanual,en comparacién conldecada
33enelsegundotrimestre de 2021, seguida delaregién de Asia,que ha
experimentado un aumento del 33% interanual, alcanzando 1de cada
17empresasimpactadas de forma semanal.
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Ransomware por sectores

Los minoristas y el sector
mayorista experimentaron
el mayor aumento de los
ataques deransomware,conun
dlarmante incremento del 182%,
en comparacién con el mismo
periodo del afo pasado, seguido
por el sector de los distribuidores,
que han registrado un alza
del 143% vy, por Ultimo, el sector
gubernamental/militar,  que
ha presentado un asombroso
aumento del 135%, alcanzando
una proporcidn de 1de cada 24
organizaciones afectadas por el
ransomware semanalmente.

Industria

Gobierno/Militar
Educacién/Investigacion
Sanidad

ISP/MSP

Finanzas/Banca
Comunicaciones
SI/VAR/Distribuidor
Fabricacién

Comercio minoristq/mqyorista
Servicios pUblicos
Transporte

Proveedor de software
Ocio/Hosteleria
Proveedor de hardware
Seguros/juridico

Consultor
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Empresas afectadas
semanalmente

ldecada24

1decada 30

1decada 31

1decada 37

l1decada 41

ldecada 46

ldecada 47

1decada 48

ldecada53

ldecada b9

1decada70

ldecada74

ldecada77

ldecada78

1decada 81

1decada 87

/.
IIIIIIIIIIIIIIIIIIIII

(LLll77/
R e (/74
— NSOMARE

)

T

Variacion interanual

+135%
+83%
+47%
+9%
+42%
+59%
+143%
+60%
+182%
+11%
+28%
-34%
+24%
+48%
+1%

-17%
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Cabe resaltar que los equipos ROG Flow 713, ROG Strix
Scar17, TUF Dash F15y TUF Gaming F15,ya se encuentran
disponiblesenMéxicoylos canaleslos puedensolicitarcon
los mayoristas: CVA,CT Internacional,IngramMicroy Exel
delNorte,asimismo, el Gerente de producto paraconsumo
para Asus México,comentd que, pese alos problemasde
desabasto,la marcayaseencuentracon supply suficiente
para hacer frente a la demanda de productos que el
mercadosolicite.

“EL EVENTO ESTA PENSADO
PARA DAR A CONOCER
LOSEQUIPOS,QUEESTAN
ENCUATROFORMATOS,
DESDE EQUIPOS DE
ENTRADA QUE SON
LA LINEA TUF, IDEALES
PARA PERSONAS QUE
BUSCAN COMBINAR
LAS CUALIDADES DE UNA
LAPTOP, PERO TAMBIEN
QUIEREN JUGAR, DESPUES
JONA‘I’HAN 'I'ORN ELL TENEMOSLAROG STRIXSCAR
17, CON PROCESADORES
INTEL CORE |9 DE 129 GENERACION, IDEAL PARA PERSONAS
QUE BUSCAN MAS PODER EN SUS PARTIDAS Y ROG FLOW
Z13,UNEQUIPO 2EN1,QUE SE PUEDE USAR COMO TABLETA,
CONPROCESADORES INTEL CORE 19 DE 129 GENERACION”:
JONATHAN TORNELL, GERENTE DE PRODUCTO PARA
CONSUMOPARA ASUS MEXICO.

Estd porcomenzarla segundamitad del 2022y conello,
diversastemporadas que prometen altas ventas,como:
Backto School,Black Friday y El Buen Fin,razén de sobra
paraquelos canales estén actualizadosy coninventario
disponible delos mds recientes productosrelacionados
con Gamingy que la marca estd lanzando, alrespecto,
el Gerente de producto paraconsumo para Asus México,
compartié: “‘En Gaming siempre es muy importante las
actualizaciones,ya que el usuario siempre busca mayor
rendimiento, mayor velocidad, mayores grdaficosy con
la Gltima generacién (129), esto permite que los juegos,
independientemente de sutamanoy peso, se puedan
cargarmds rapido,lo que termina por ser de gran ayuda
paraelusuario”.

“EL PRIMER SEMESTRE DEL ANO NOS FUE MUY BIEN, Y SE HA
VENIDORECUPERANDO POCOAPOCO,DEBIDO ALAESCASEZ
QUEEXISTIO EN ELMERCADO, PERO AHORA VEMOS QUE EL
GAMING CADA VEZ MAS SEMASIFICA, Y ESTA PASANDO DE
ALGUNOS NICHOS A SER UN GAMING QUE SE ABREATODO
YTODOS; ADICIONALMENTE NOS ESTAMOS PREPARANDO
PARALAS TEMPORADAS BACK TO SCHOOL,BLACKFRIDAY'Y
ELBUENFIN": JONATHAN TORNELL.
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INFLACION Y REGRESO A CLASES:

aconseJos o ADOBE pars
OUE LOS RETAILERS NO PIERDAN
VENTAS

*EL INDICE DIGITAL DE PRECIOS DEADOBE MOSTRO QUE LOS PRODUCTOS DE OFICINA
TUVIERON UN AUMENTO DEL 4.88% EN JUNIO RESPECTO AL MISMO MES DE 2021.

*APOSTAR POR LA OMNIGANALIDAD, INTELIGENCIA ARTIFIGIALY MEDIOS DE PAGO
ALTERNATIVOS PODRIAN AUMENTAR LAS OPORTUNIDADES DE VENTAS DELOS RETAILERS

Hesarrolladores Yav-

*CRECELAPREFERENCIA POR BNLPY BOPIS ENTRE LOS CONSUMIDORES

Redaccién eSemanal

on los movimientos tellUricos que
estd teniendo la economia mundial,
las prioridades de los padres estdn
cambiando, y hacer compras
inteligentes serd una deellasen este
regresoaclases.

El Gltimoreporte de NPD México indica quelos precios
de algunos productos bdsicos comolas plumasy
plumones han subido en los Gltimos tres afios;y
segln la Asociacién Nacional de Fabricantes de
Articulos Escolares y de Oficinas (ANFAEO), este afio
los articulos de papeleria presentanincrementos de
entreel15%y el 40% en comparacion con 2019.
“Elindice Digital de Precios de Adobe muestra que
enelmesdejuniolos productos de oficina tuvieron
un aumento del 4.88% en comparacién conjuniode
2021,y no se prevé unadisminucioén enel precio para
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esteregreso,lo cualrequiere delosretailers pensar
creativamente en estrategias que les ayuden a
mantener la fidelidad de sus clientes y sostener
ventas’,dijo Daniel del Palacio, Director de Marketing
DX para América Latina.

Ante este panorama, los negocios deberdn ofrecer
alos consumidores mds valor por sudinero. Para
lograrlo, Adobe recomiendatres cosas:

-Apostar por la Omnicanalidad. Los retailers
tienen que convertir todos sus puntos de contacto
enun punto de venta administrable y consistente
que facilite alos clientes tomar una decisidén de
compra asertiva. AMVO reportd que 37% de las
empresas participantes utilizaron estrategias
omnicanal durante Hot Sale 2022, mientras que
el 92% delos usuarios combinaron el canalfisicoy
digital pararealizar sus compras.
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Ademds, los consumidores estdn mostrando tres comportamientos
quelosretailers debentomaren cuenta:

-Bommerooming: El 39% investigan productos en lineq, visitan
las tiendas fisicas para ver el producto en persona 'y compran por
internet.

-Webrooming: El 30% investigan un producto en linea para
comprarloentiendasfisicas.

-Showrooming: El 33% ve el producto en tiendas fisicas y mds
adelantelocompraenlinea.

-Inteligencia artificial y aprendizaje automatico. Las soluciones de
IA analizan entiempo realinformaciénrelacionada conlos clientes,
por ejemplo su historial de compras, ubicacién o método de pago,
parahacer recomendaciones ala mediday lograr mayores ventas.
Por ejemplo, si un adulto adquiere una mochila para un nifio de
primaria, la tienda en linea puede recomendarle unaloncheracon
undisefo similar,unalapicera o cuadernos deltamario perfecto para
esamochila.

Al invertir en plataformas que integren inteligencia artificial
y machine learning se le ofrece al cliente una experiencia
personalizada, eficiente y unificada, que facilitard suregresoy lo
convertirG en un cliente cautivo.

-Métodos de pago. La diversificacion de los métodos de pago es
clave para quelos retailers aumenten sus ingresos. Los comercios
deben estar dispuestos a aceptar pagos con tarjetas de créditoy
débito (tradicionalesy digitales), pagos por medio de depbsitosen
tiendas, carteras digitalesy mas.

contactame@esemanal.mx Q 5573605651

Ademds, se esperaque “Compre
ahora y pague después” o Buy
Now Pay Later continle creciendo
elrestodelano. De acuerdocon
elindice de Economia Digital de
Adobe enjulio,BNPLaumenté un
13% durante el Prime Day vs 2021.
Ademds, el valor promedio de
los pedidos con BNPL aumentd
un 12%. Para los minoristas que
ofrecen modalidades como
‘Comprar en linea, recoger
en la tienda” (BOPIS), hubo un
aumento del 20% enla conversién
en comparacién con un dia
promedio de junio. Lo cual podria
facilitarlas ventas en esteregreso
aclases.

Por su parte, AMVO reportd que
BNPL super6 las basquedas de
MSI (Meses sinintereses) durante
Hot Sale 2022. Por estarazén, los
retailers deberian considerarmds
opciones para potencializar las
oportunidades de ventas.

-Convenienciay experiencia.
Los retailers tendrdn que
agregar valoralosclientes, ya
sea a través de experiencias
o adicionar un servicio como
forrar cuadernos, etiquetarlos
o personalizarlos para ofrecer
un diferenciador que seaq
convenientey memorable.
Este regreso a clases puede
serunagranoportunidad para
que losretailers aumenten sus
ingresos, siempre y cuando
planifiquen bien su estrategia
de ventas y experiencia del
cliente.
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https://www.youtube.com/user/noticiasdelcanal
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SureColor P8570D de

Impresora para grandes volUmenes de fotografias,
laboratorios fotograficos minoristas, carteles vy
produccidén de arte grafico. Descripcidn

De 44” y doble rollo. Con cabezal de impresiébn
PrecisionCore MicroTFP de 2.64” y las tintas pigmentadas
UltraChrome PRO6 de seis colores. Disefio compacto.

Imprime en rollos, fotografias, artes plasticas,
lienzos y cartulinas rigidas de hasta 1.5 mm de grosor

Panel de control configurable con pantalla tactil de 4.3”

Calidad de imagen destacada con seis colores

Motor de impresién integrado de Adobe

Opciones de conectividad SuperSpeed USB 3.0, Gigabit
Ethernet o Wi-Fi (2.4 GHz y 5 GHz)

Mas de 28 funciones de seguridad
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Mini PC de

Equipo de cédmputo de dimensiones reducidas para puntos
de venta, trabajo escolar y terminales tipo thin client.
Con SO Windows 11 PRO X64 y procesador Intel Celeron
Gemini Lake N4020 (1.10 GHZ / 2.80 GHZ).

Dimensiones 173.4 mm X 134 mm X 36.5 mm con un peso de
0.485 kg. Alimentaciéon 100V CA - 240V CA 5QHZ / 6QHZ vy
salida de 12 V CC 2.0 A.

Memoria RAM 4 GB LPDDR4, almacenamiento de 128 GB EMMC

Bahia para HDD 2.5 (6.35 CM)

WiFi 802.11 B/G/N/AC (doble banda 2.4 Y 5 GHZ)

Bluetooth 5.0

Puerto ethernet RJ45 10/100/1 0@ MPBS, HDMI

Lector de tarjetas micro SD (SDHC/SDXC)

2 X USB 3.0 GEN1 tipo A, 2 X USB 2.0, 1 X USB 3.1 GEN1
tipo C

Puerto 3.5MM para auriculares/micréfono

Garantia de un aho

Grupo CVA e Ingram Micro.
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Tune 660NC de
JBL

Audifonos inalambricos con cancelacién de ruido activa.
Gracias al sistema Fast Pair de Google se conectan con

dispositivos Android. Integran botones para controlar el
sonido y las llamadas.

Descripcibn

Disefio de diadema con almohadillas cémodas para los oidos,
son ligeros y plegables para transportarlos.
Caracteristicas

Bluetooth 5.0

Bateria de hasta 44 horas con cancelacién de ruido activa
Hasta 55 horas de bateria con Bluetooth

Dos horas de bateria con una carga de cinco minutos
Incluyen cable para escucha alambrica

contactame@esemanal . mx
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One:Quick Works (modelo 55CT5WJ) de

Pantalla de videoconferencia 4K UHD de 55”7, es una
herramienta de productividad integral para una variedad
de entornos de trabajo, como una sala de juntas.

Basada en la plataforma Windows y compatible con una
amplia biblioteca de aplicaciones de videoconferencia
y herramientas de colaboracién.

Solucibébn todo en uno

Cuenta con PC Windows

Su micréfono captura voces hasta seis metros de
distancia

Camara 4K UHD de resolucidén 3,840 x 2,160 rastrea y
enfoca automaticamente al individuo que habla

Ofrece funciones de administracidén y controles faciles
de usar
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Neo QLED 4K QN90B de
Samsung

Gaming TVs de 437 y 507, con AMD FreeSync Premium Pro,
que se traduce en una mejor sincronizacién de los juegos,
sin trabas ni imagenes partidas; al igual que graficos de
alto rango dinamico y baja latencia.

Descripciédn

Cuenta con Motion Xcelerator Turbo Pro, que alcanza un
refresh rate de hasta 144 Hz en 4K, para una accién fluida,
sin lag ni desenfoque.

Caracteristicas

o Procesador Neo Quantum 4K que optimiza las condiciones
de visualizacién

4K AI Upscaling garantiza resolucidn 4K completa
Cuatro puertos HDMI 2.1

Pantalla antirrefle jante

Quantum HDR 32x para colores enriquecidos

Mapeo dinamico de tonos de HDR10+ cambia el color y el
contraste

contactame@esemanal . mx
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T50 de WWIKO

Smartphone con pantalla sin bordes de 6.6, resolucidn
de 2400 x 1080 pixeles y 16.7 millones de colores.
Ofrece escuchar hasta 53 horas de mGsica, ver 20 horas
de peliculas, 14 horas de navegacién en la web, 9 horas
de videos u 8 horas de juegos.

Descripcidn

Integra cémara trasera triple de alta resolucidén con
Al de 64 megapixeles y apertura amplia de £f/1.9 que
permite el paso de mas luz. Cuenta con sensor de 1/1.7
pulgadas que captura imagenes de alta resolucidén de
9216 x 6912, y un zoom digital de hasta 5x.

Caracteristicas

o Bateria de 4000mAh

e Carga rapida de 40W capaz de energizar al 65% en 30 min
Camara delantera de 16 megapixeles

Almacenamiento de 128 GB

Disponible en verde agua, rosa y negro
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