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Alvaro Barriga

Ensambleun
salvavidas para

elcanal

A diferencia de otros mercados, el ensamble ha mostrado
crecimiento constante, pero ha sido uno de los mas
afectados por el desabasto de productos, de hecho, varios
canales se han acercado a mi para pedir ayuda para conseguir
productos o para preguntarme quién los pueda ayudar; hoy la
demanda de diferentes dispositivos sigue siendo altay con
grandes posibilidades de negocio para el canal.

Segln los especialistas, las ganancias registradas
durante la pandemia estuvieron marcadas por el
confinamiento, ya que las personas (usuarios finales)
pasaban mas tiempo en casa, desde ahi trabajaban,
estudiaban, se comunicaban con el exterior, etcétera, lo
que aumentd la demanda de per formance de sus equipos, por
lo que el ensamble se convirtid en un mercado importante
para satisfacer la demanda de las personas.

Segln los especialistas consultados por el equipo
editorial de eSemanal, la inversién promedio de entrada
para OEM que hace un usuario final ronda los 600 ddlares.
Por otra parte, recientes investigaciones de la firma NPD
Group, al cierre del 2021, los consumidores invirtieron
mas de 5mil millones de délares en componentes de PC, lo
cual representa un incremento del 25% en comparacién del
afio anterior.

En esta edicidén, especialistas de AMD, Asus, Balam Rush,
Intel y de los mayoristas CT Internacional e Intcomex, nos
dan un panorama sobre las oportunidades de negocio que
ofrece el canal de distribucidn el mercado del ensambley
la manera en que la pueden aprovechar mejor, ya que durante
la época de confinamiento sirvid de salvavidas para el
canal.

Del 16 al 18 de mayo se 1levé a cabo en Las Vegas, Nevada,
Estados Unidos, el VeeamON 2022, evento que se volvib a
realizar de manera presencial y que contd con la presencia

del nuevo CEO de la compafiia, Anand Eswaran, quien dejo
en claro que son la empresa ndmero uno en proteccién de
datos. Por su parte, SaraWilson, Directora de Canal para
Latinoamérica en la marca, afirmdé que siguen invirtiendo
recursos tanto econémicos como humanos para el desarrollo
de sus canales, sefiald que la mayor ventaja de la firma
proviene de su tecnologia. Destacé que el ser nimero uno en
ventas deja de manifiesto el trabajo bien hecho por parte
de sus partners de la regién, quienes han realizado cosas
grandes que hoy se replican en otras partes del mundo. En
tanto, Abelardo Lara, Director de la compafiia en México,
reconocid que la importancia del canal y las oportunidades
de negocio que seguiran encontrando en Veeam.

Por otro lado, Mauricio Gonzalez, Kevin Rooney y Paul
Streizick, Vicepresidente de Ventas en América Latina,
VP Americas Channel y General Manager and Senior Vice
President Americas, respectivamente en Veeam, resaltaron
que la retroalimentacidén que reciben del canal es
importante para perfeccionar las acciones y estrategias
que desarrollan, ya que les enriquece y les ayuda a atender
de me jor manera el mercado. En esta edicidn les presentamos
todos los pormenores de la cobertura que realicé del
evento.

El pasado 26 de mayo CompuSoluciones cumplidé su 37
aniversario, sin duda, un mayorista de comprobada
reputacién, reconocimiento del mercado y de sus propios
canales, quienes han expresado lealtad a la compafiia
que hoy cuenta con una de las mejores estrategias de
desarrollo de asociados en el mundo. En eSemanal enviamos
un felicitacidén especial a José y Juan Pablo Medina Mora,
Presidente y Director General, respectivamente, y cabezas
de una de las dinastias més reconocidas en la historiade la
industria de TIC en México. iEnhorabuena!

eSemanal noticias del canal, no recomienda equipos ni marcas, tampoco resuelve dudas técnicas individuales por feléfono. Si tiene algo que comunicarnos, dirfiase a nuestras oficinas generales o use alguno de los medios escritos o
electrénicos. eSemanal noficias del canal, es una publicacion semanal de Contenidos Editoriales KHE, S.A. de C.V., con domicilio en Pitagoras 504-307, Col. Narvarte, C.P. 03020, México D.F. NGmero de certificado de reserva:

04-2013- 100817455000-102, Certificados de licitud y contenido de titulo: 16101, Editor responsable: Francisco Javier Rojas Cruz.

Los articulos firmados por los columnistas y los anuncios publicitarios no reflejan necesariamente la opinién de los editores. Los precios publicados son Gnicamente de cardcter informativo y estan sujetos a cambios sin previo aviso. PROHIBIDA
LA REPRODUCCION TOTAL O PARCIAL DEL MATERIAL EDITORIAL E INFORMACION PUBLICADA EN ESTE NUMERO SIN AUTORIZACION POR ESCRITO de Contenidos Editoriales KHE, S.A. de C.V.
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" OPORTUNIDADES AGUARDAN AL CANAL = D
< EL DETALLE, EL ESTILO Y LA PERSONALIZACION, ELEMENTOS QUE DEBE CONSIDERAR L.
(CANAL PARA ENTREGAR EXPERIENCIA DIFERENCIADA PARA ELIOEM DE SUS CLIENTES—— .
£ CAPACITARSE, CERTIFICARSE Y CONOCER A DETALLE. LA INDUSTRIA, EL MERCADO.0
LAS-NECESIDADES POR USUARIO, SON LAS LLAVES DE ENTRADA-PARA-MAXIMIZAR-LA—
'EXPERIENCIA EN EL ENSAMBLE

« LA INVERSION PROVEDIO DE ENTRADA PARA OEM QUE HACE UN USUARIO FINAL RONDA
L0S 600 DOLARES e
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n la actualidad el ensamble u OEM (Originol Equipment Manufacturer) representa un
mercado para un tipo de usuarios finales muy particulares, no sélo para aquellos que
buscan contar con un equipo para jugar, disefiar, crear contenido, etcétera, sino alguien
que en este proceso busca y prioriza la personalizacidn de su equipo, 1o que no sélo
le entrega una estética a modo, sino mds importante adn, rendimiento o performance
inigualables acorde a sus necesidades; lo que abre un abanico enorme de posibilidades en
términos de negocios para el canal.
Ya ha pasado casi la primera mitad del 2022 y con ello, los canales han sorteado una se-
rie de retos que han superado y oportunidades que han aprovechado en la medida que se
presentaron, sin embargo, el panorama adn es incierto para el mercado, ya que asi como se
han esfumado desafios, también llegaron otros, pese a ello, el sesgmento del ensamble desde
hace varios afos es una alternativa viable para mantener un flujo de ganancias constantes al
tiempo que abre nuevas oportunidades, no sélo porque existen diversas soluciones o produc-
tos desde donde se puede apalancar el canal y comercializar, sino porque el tipo de clientes
finales que demandan estos equipos va desde un nivel de entrada hasta los mds entusiastas.

Perspectivas del mercado en 2022

El ensamble a diferencia de otros mercados, tuvo un crecimiento constante durante los Gltimos
anos, tal vez por la gama tan extensa que contempla las prestaciones de los equipos segln
su uso final, en donde el segmento mds visible se hace presente con los gamers, seguido
del tradicional disefio de contenidos, para los cuales los procesadores y las tarjetas graficas
son indispensables, dejando ver que para los temas de OEM los caminos a las oportunidades
son numerosos. En entrevista para eSemanal, Manuel Castillo, Marketing Manager de compo-
nentes para AMD México, comentd: “No cabe duda de que este es un gran afio para el mer-
cado del ensamble a nivel global. El enorme avance que hemos observado en el mundo de
la manufactura tecnolégica nos ha permitido disefiar componentes cada vez mds poderosos
con arquitecturas innovadoras de hasta 6 nandémetros. En este aspecto, una de las principales
tendencias del 2022 es el auge de la demanda de procesadores con grdficos integrados como
los AMD Ryzen 5600G y 5700G, asi como el impulso de Ryzen 5800X3D como uno de los princi-
pales reinventores de las experiencias de juego de alto nivel. Por otro lado, en AMD hemos ob-
servado un crecimiento de doble digito en huestro mercado de ensambile, el cual actualmente
se encuentra liderado por nuestros procesadores’.
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No obstante, las ganancias registradas durante la
pandemia probablemente estuvieron marcadas
justamente por eso, por la pandemia, ya que las
personas (usuarios finales) pasaban mds tiempo
en casa, lo que orillé a que jugaran (gaming, cr-
eadores de contenido y otros? estudiaran desde
casa (disefnadores, editores y mds) y trabajaran
desde el hogar (diseﬁodores, arquitectos, editores
multimedia y més), lo que evidentemente incre-
mento la demanda del performance de los equi-
pos, y si bien, las consecuencias del desabasto
adn no se sentian, en la actualidad es un tema
que se debe considerar, ademds del incremento
de precios en los containers como consecuencia
y otras afectaciones que se siguen sumando (la
inflacién y la guerra).

Desde luego, aunque pareciera sencillo de identi-
ficar las oportunidades para el mercado de OEM
debido al exponencial crecimiento en algunos
segmentos como el gaming, lo cierto es que los
espacios y posibles clientes finales para comer-
cializar estas soluciones van mucho mas allé y
por ende, potenciales negocios para los canales
de distribucion, al respecto el Director de Produc-
tos en Intcomex, Héctor Ramirez, compartié: “En-
contramos dos negocios relevantes en el merca-
do de ensamble, uno son los gamers y otro mds
seria en recuperar oportunidades en PyMEs que
a su vez puede dividirse segun sus necesidades
de rendimiento y donde puede incluirse a los cr-
eadores de contenido, los disefiladores o perso-
nas que utilizan grandes cantidades de recursos
en funcién de la rapidez o sus necesidades para
generar grdaficos o mds, y el otro es asegurar que
todas las demds oportunidades de negocio que
van a las PyMEs también se puedan cubrir con la
gama baja de productos”.
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Asi bien, las estrategias innovadoras dirigidas al OEM permitirdn mantener nimeros positivos y com-
petitivos en este mercado, pues durante el afo pasado se hablé que el ensamble alcanzé ventas
mundiales por 89.7 millones de ddlares, lo que representa un 20% mds que en 2019, lo que
dimensiona el alcance e inversidn que hacen los usuarios finales para confeccionar

un equipo segln sus necesidades.

“DE ACUERDO CON LAS MAS RECIENTES INVESTIGACIONES DE LA FIRMA NPD
GROUP, AL CIERRE DEL 2021, LOS CONSUMIDORES INVIRTIERON MAS DE 5 MIL
MILLONES DE DOLARES EN COMPONENTES DE PC, LO CUAL REPRESENTA UN IN-
CREMENTO DEL 25% EN COMPARACION DEL ANO ANTERIOR. DICHO ESTO, LA
INVERSION PARA ENSAMBLAR UNA COMPUTADORA DEPENDE ENTERAMENTE DE
LAS NECESIDADES DEL CONSUMIDOR, NO OBSTANTE, UN PRECIO DE ENTRADA
QUE CONSIDERE LOS COSTOS DE TARJETA DE GRAFICOS, PROCESADOR, TARJE-
TA MADRE Y DEMAS COMPONENTES, RONDA EN LOS 600 DOLARES APROXIMADA-
MENTE": MANUEL CASTILLO.
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El papel de los canales en el ensamble

Los canales encabezan una parte sumamente
relevante en cuanto a acercar soluciones
innovadoras y de alto rendimiento para los
usuarios finales, esto gracias a los esfuerzos de
los desarrolladores, fabricantes y mayoristas,
a tal punto de no poder precisar con rigor las
inversiones promedio que podria hacer un cliente
final, ya que segun sus necesidades, también
es el costo, aunque uno de los datos relevantes
aportados por Intel para este reportaje, estribd en
identificar alrededor de 76 millones de gamers
en México, lo cual esbozd el tamarfio y los limites
de las oportunidades que podrian aprovechar los
canales, ahondando en el temas asi: “En México
estamos aproximadamente en los 76 millones de
gamers, por lo que, claro que este tipo de usuario
va a buscar un equipo con unas cualidades o
caracteristicas un poco mds especificas, para
poder tener la mejor ejecucion, a diferencia de
un usuario de entrada o promedio; en el caso de
los disefiadores este crecimiento va a acelerar
precisamente la demanda que hay en el mercado,
principalmente hacia segmentos como educacion
o en lo profesional, es decir, al segmento de
industria, donde si bien no se benefician a la par,
si en un crecimiento conjunto™ Aardén Vudoyra,
Ingeniero de Aplicaciones para Intel México.

En el entendido de que, gran parte de los negocios
relacionados con gaming sostienen la mayoria de
las oportunidades en este mercado, la siguiente
tarea era conocer cudl es la estimacion del mismo
en términos de ventas, pues aunque pareciera un
tema independiente, el corddn de nacimiento del
OEM y el gaming, cada vez parece ser uno mismo.

‘ES UN MERCADO EN CRECIMIENTO CONSTANTE,
PARA EL CIERRE DE 2022 EXISTEN ESTIMACIONES
QUE INDICAN QUE EL MERCADO GAMING A NIVEL
MUNDIAL TIENE UN VALOR DE 198.4 BILLONES DE
DOLARES, POR ESTO ES IMPORTANTE ASEGURARNOS
QUE NUESTROS CANALES NO SE QUEDEN ATRAS EN
LAS TRANSICIONES DEL MERCADO DE COMPUTO,
SIENDO EL GAMING UNA DE LAS AREAS DE MAYOR
RELEVANCIA Y UNA DE LAS LINEAS DE NEGOCIO
QUE SE ESTAN IMPULSANDO CON MUCHA FUERZA
EN CT INTERNACIONAL™ JOEL CONTRERAS, SENIOR
ACCOUNT MANAGER ADATA MEXICO EN CT
INTERNACIONAL.
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PRODUCTOS CON MAYORES
GANANCIAS Y OPORTUNIDADES:

Acteck / Balam Rush: El fabricante dijo identificar mayores
ganancias en los productos como gabinetes y fuentes de poder, ya
que en el portafolio que ofrece la marca, los gabinetes ya vienen
integrados con una fuente de poder, ademds estimd que pueden
alcanzar un margen de ganancia a doble digito y vienen respaldados
por hasta 10 afios de garantia.

AMD: La compaiiia asegurd mdrgenes de ganancia en el drea de
ensamble, logrando en los primeros meses del afio un crecimiento
récord de doble digito en cada uno de sus negocios, incluyendo
componentes, en donde observaron una enorme demanda por
parte de los consumidores finales, ademas explicd que los canales
de distribucion pueden encontrar una gran oportunidad en los
procesadores de la familia Ryzen, incluyendo Ryzen 3, Ryzen 5,
Ryzen 7y Ryzen 9, los cuales han demostrado ser excelentes para el
mundo de los videojuegos y las tareas de productividad.

ASUS: Con soluciones para gaming, creadores de contenido y mds,
|amarca indicd que cada linea de producto tiene un nicho especifico,
ya sea Prime, Proart, proyectores y otros, ademads dijo que en cada
linea existe un nicho para desarrollar un nuevo mercado.

CT Internacional: Por su parte, el mayorista dijo ser necesario
asegurarse de tener comunicacidn abierta con fabricantes y usuarios
finales, siendo ese medio de contacto el que puede medir el pulso
correcto del mercado y asf permita seleccionar de manera correcta a
las marcas y productos que ofrecerd, asi como seleccionar los nichos
de mercado que hay que atacar.

Intcomex: La empresa refirid que, en general, el mercado de gaming
puede generar rentabilidad importante, ademas la compaiiia explicd
que tienen una oferta grande que incluye: componentes, accesorios,
sillas, tarjetas de video, tarjetas madre, almacenamiento, SSD y mas.
Intel: El fabricante explicé que incluye diferentes tipos de
procesadores orientados a diferentes tipos de clientes, y van desde
un procesador Core i9, Core i7, Core i5 y mds, con los cuales afirmd
generar ganancias para los canales.

VICTOR SANCHEZ
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OEM u ODM

Mucho se hablado durante varios afos sobre
qué es mejor, al momento de adquirir un equi-
po, hacerlo por tu cuenta e ir ensambléndolo, o
comprar algdn genérico con prestaciones de-
terminadas desde fdbrica para alguna tarea en
particular. Naturalmente, las opiniones acerca del
tema son incontables, pues estdn quienes dices
que el fabricante de disefio original (ODM por sus
siglas en inglés) es mejor, puesto que el equipo
estd listo para conectar y usar, lo cual es cierto,
pero la desventaja son los costos, ya que segun
estimé el Coordinador de desarrollo comercial y
relaciones pulblicas en Acteck/Balam Rush, los
precios en este tipo de equipos podrian elevarse
de manera considerable: “El ahorro o costo de
los productos en el ensamble es uno de los fac-
tores mds importantes, ya que no estas pagando
una ingenieria, un desarrollo o un producto desde

Portada |14

cero; ademds la compatibilidad con los demds
productos, asimismo se hace en funcién de lo que
el cliente requiere a diferencia de
un ODM, los cuales ya vienen
con ciertas caracteristicas
y muchas veces no son
compatibles o bien, no se
pueden ajustar los com-
ponentes segldn las de-
mandas particulares”.

“EL OEM ES PERSONAL-
IZACION, YA QUE CADA UNO
LO REALIZA SEGUN LOS REQ-
UERIMIENTOS Y LO QUE BUSCAS
EN RELACION AL PERFORMANCE
DEL EQUIPO QUE QUIERES EN-
SAMBLAR”: HECTOR RAMIREZ.

HECTOR RAMIREZ

contactame@esemanal.mx Q 5573605651
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VALORACIONES Y OPINIONES SOBRE EL OEM Y ODM:

Acteck / Balam Rush: La marca hizo énfasis en el tema de los
costos como un factor determinante al momento de elegir OEM en
lugar de ODM, y estimd que algunas veces se podrfa pagar hasta un
40% menos en un OEM con las mismas caracteristicas de un ODM;
sumado a esto, también observd una gran ventaja para los temas de
compatibilidad e integracidn en funcion de gustos y necesidades.
ASUS: El fabricante opind que la diferencia de costos en cada uno
de los componentes es mayor, en comparacion con la tarea de hacer
una integracion propia; ademds otra ventaja que identificd es con-
trolar el futuro de expansion del producto y compatibilidad.

CT Internacional: La compaiiia asegurd que un gran atractivo del
mundo gaming es la posibilidad de la personalizacion y sentirte par-
te del juego, desde un tipo de gabinete, el disipador de una memo-
ria, el RGB en los componentes y periféricos, la calidad de audio en
una diadema y mas, lo que s6lo puede proveer el OEM y que entrega
|a posibilidad de convertirse en una expresion a través de un setup
gaming acorde a los gustos y la manera de jugar.

Intcomex: EI mayorista fijo su postura y relevancia del OEM en [
personalizacidn y el performance, siendo los distintivos principales
y prestaciones que marcan la diferencia con un equipo de fabrica.
Intel: La principal ventaja que el fabricante identificd en el OEM es
la personalizacidn y [a expansidn.

Recomendaciones en OEM para el canal

En conclusion, el mercado es sumamente gener-
0so para el ensamble, aunque no se debe perder
de vista que, como en todo nicho de mercado lo
mds importante estd en capacitarse, certificarse
y posterior, comprender a fondo las necesidades
de los clientes finales o de las empresas, para que
los productos que se ofrezcan no se limiten a ello,
sino que reformulen la presentacién y capacidad
frente al mercado en el caso de las empresas
o bien, en el caso de los usuarios finales, la in-
mersion, el performance, la calidad y el costo, sea
el sello distintivo, que convierta al canal en un as-
esor tecnolégico de cabecera y no sélo de venta
de productos o soluciones.

‘LA VENTAJA QUE TE ENTRE-
GA PODER HACER TU PRO-
PIO ENSAMBLE, Y QUE DI-
CHO SEA DE PASO ES UNA
VENTAJA MUY GRANDE,
ES QUE TU PUEDES PER-
SONALIZARLA COMO
QUIERAS, LO QUE A SU VEZ
TE ENTREGA UNA POSIBILI-
DAD DE EXPANSION QUE UN
EQUIPO DE FABRICANTE NO

PODRIA ENTREGAR™: AARON AAR(jN VUDOYRA

VUDOYRA.
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Sin salir de la misma linea de ideas, el Senior
Account Manager Adata México en CT
Internacional, coincidié en que la personalizacién
es un elemento crucial entre elegir un equipo
de manufactura masiva y algo que se escoge y
piensa segln su uso, asi lo profundizé: “Un gran
atractivo del mundo gaming es la posibilidad
de la personalizacién y sentirte parte del juego,
desde un tipo de gabinete o el disipador de una
memoria”.
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Finalmente, el OEM seguird ganando terreno
en la preferencia de las usuarios finales en
diversos nichos de mercado, principalmente por
las prestaciones que ofrece en cuanto costos,
performance y personalizaciéon del mismo, por lo
que, los canales estdn frente a una oportunidad
muy grande, ya que el negocio aguarda en
todo tipo de componentes, periféricos e incluso
respaldo o proteccién de energiq, lo que, en caso
de estar capacitados e incluso certificados en
mds de una tecnologia o productos, les abrird
importantes negocios, no sélo para integrar
una soluciéon completa de ensamble, sino para
convertirse en un consultor tecnolégico de sus
clientes finales, lo que eventualmente les traerd
mayores oportunidades.
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LUNES 30 MAYO “es y 5
GILBERTO FERREIRA RUIZ, DIRECTORGENERAL DE GFRTELECOMUNICRCIONES
JORGEBLANCO VERGARA, TERRITORY MANAGER LATAMENAXTEL HEADSETS
MARIAESTRELLALANDA OLVERR, CIOEN TUSYSADMIN
ABASIST PORSU 14 ANIVERSARID

MARTES 31 MAYO

GERMAN QUIRDGA, DIRECTOR DE CONCEPTONET
HAYDEE ARAMBULA VILLASIS, MARKETING MANAGER EN TEAM ,
MANUELALEJANDRO OCHOA ESPINDSA, DIRECTOR GENERALDE BLINDAJE ELECTRONICO

MIERCOLES 1 JUNIO

CLAUDIA FERNANDEL CORTEZANO, ADMINISTRACIONEN ICONNET
ELIANA PEREZ, EJECUTIVA DEMARKETING EN 7D SYNNEX
\ZEREL ORTIZ GOMEZ, SUPERVISORA DE MARKETING EN DELOITTE CONSULTING MEXICO
BUFFALOPORSU 47 ANIVERSARIO
COMPUSALES PORSU 20 ANIVERSARIO
JABRAPORSU 153 ANIVERSARIO
TEAMPORSU 41ANIVERSARID
TECELECTRONICAPORSU 43 ANIVERSARIO

JUEVES 2 JUNIO
ALEJANDRO SANTIAGD HERNANDEZ, TERRITORY MANAGER SMB EN AWS
ANA MARIA DELCARMEN TEHUTLE RIVERA, SERVICIOS GENERALES EN INTCOMEX
DAVID GUTIERREL GONZALEZ, DIRECTORDE SOLUCIONES Y ALIANZAS EN CLOUD ENTERPRISE SERVICES
BROBOTIXPORSU 12 ANIVERSARIO

VIERNES 3 JUNIO
ALEJANDRO VARELA CRAVIOTO, COUNTRY MANAGER MEXICO DE COREL
|SMAELTOSCAND SANCHEZ, REGIONAL SALES MANAGER, LATAM EN BARRACUDA NETWORKS
CORELMEXICOPORSU 37 ANIVERSARIO

SABADO 4 JUNIO
CARLDS GARCIA RUIZ, DIRECTOR GENERALDE DATARIAL
FRANCISCO MEJiAJIMENEZ, DIRECTOR GENERALDE MAYFRA
JOSEMARIANAVARRD GONZALEZ, DIRECTOR GENERAL DE COMPUFIX
RDTIPORSU 21ANIVERSARIO

DOMINGO 5JUNIO
DiR DELMEDID AMBIENTE
CLAUDIA MARTINEZ SALCEDD, SENIORACCOUNT EXECUTIVEEN GCI WORLDWIDE
TECNOSINERGIA PORSU 16 ANIVERSARIO




Gamer

LOS FABRICANTES LLEVAN ALMERCADO UNA AMPLIAVARIEDAD DE SILLAS GAMER, IDEALES PARAMEJORAR LA
EXPERIENCIA DE JUEGO, PERO TAMBIEN LA DEL TRABAJO REMOTO; A CONTINUACION, PRESENTAMOS ALGUNOS
MODELOS DISPONIBLES PARA EL CANAL DE DISTRIBUCION.

Texto: AnahiNieto

BR-932868 Silla Gamer Thunder BR-932929Silla Gamer Thunder

Tour BR Edition Comp Gray Edition
ara Reposabrazos 4D, Reposabrazos 4D,
piston de gas clase 4, soporta hasta : pistén de gas clase 4, soporta hasta
150 kg, inclinacion de 90° - 180°, : 150 kg, inclinacién de 90° - 180@°,
bloque de angulo de inclinacion, : ploque de angulo de inclinacién,
mecanismo de mariposa. © mecanismo de mariposa.

Dos anos. Dos afios .

(3eSemanal ... .
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SillaGamer Titan negro
NA-0935N

Linea sillas gamer
Titan en color negro, azul, rojo,
blanco y rosa; materiales en vinipiel/
nylon, base y estrella metalicas de
ultra durabilidad, pistdn calibre#3,
reposa brazos acojinados, respaldo
y asiento con la forma lumbar en
materiales de acojinamiento en espuma
y forro de vinil y nylon.

Un ano.

Guiade compra | 20
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Silla Gamer Falcon Blanca
NA-0940B

Sillas gamer Falcon
en blanco con negro y rojo con negro;
materiales en nylon, estructura vy
estrella metalica que le da durabilidad,
pistén calibre#3, forros elasticos
y memory foam que ajusta el peso y
distribucién del cuerpo del usuario
hasta 140kg, cuenta con soporte lumbar
y cervical.

Un ano.
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https://mx.linkedin.com/in/esemanal

SillaGamer AC-8730

Soporta hasta 150
kg. Inclinacidon de 90° a 155°, cuenta con
2 cojines ( lumbar y cervical ) con banda
elastica, estrella con 5 ruedas ( las
ruedas no dafian el piso al deslizarse),
base hidraulica de aire, 1 palanca
para ascender y descender el pistdn,
una palanca para reclinar el respaldo.
Descansa brazos ajustables (altura y
laterales), con piel sintética y espuma
de poliuretano.

Un ano.

EF
HLINTING
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SillaGamerRGB AC-9675

Iluminacién RGB
ajustable por medio de control remoto,
soporta hasta 150 kg. Inclinacién de 90°
a 155°, cuenta con 2 cojines (lumbar y
cervical) con banda elastica. Estrella
con 5 ruedas (las ruedas no danan el piso
al deslizarse), base hidraulica de aire,
1 palanca para ascender y descender
el pistdén, 1 palanca para reclinar el
respaldo. Descansa brazos ajustables
(altura y laterales). Piel sintética y
espuma de poliuretano.

Un ano.
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Sillagaming con textil
automotriz X225

Silla gaming con
textil automotriz, 180 grados de giro
de respaldo, pistén de alto impacto
de clase 4 con estrella metalica de
5 soportes totalmente resistentes,
ajuste de brazos 4D y base metalica
de acero con soportes reforzados con
soporte lumbar para garantizar la mejor
comodidad.

Un ano.

contactame@esemanal.mx e 5573605651
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RGB
X715

Silla gaming con
RGB y 180 grados de giro de respaldo,
pistén de alto impacto de clase 4 con
capacidad de hasta 150 kg. Estrella
metadlica de 5 soportes totalmente
resistentes, ajuste de brazos 4D y
base metdlica de acero con soportes
reforzados con soporte lumbar y textil
automotriz para garantizar la mejor
comodidad.

Un ano.
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Silla Gaming YFRD-042920 RYUJI
Desert Camo, Poli/NYL, SOP 150KG

Con disefo ergonémico
y un estilo de camuflaje Gnico, se adapta
per fectamente al cuerpo y reduce la
tensién en el cuello, los hombros vy
la espalda, lo que lo mantiene cémodo
durante las largas horas de juego. Esta
construido con un mecanismo mariposa
reclinable hasta 165° y con giro de hasta
360° . Cuenta con reposabrazos y altura
ajustable. Cubierta con un poliuretano
y nylon, y una base metalica de 1.5mm de
alta resistencia para mayor estabilidad
y durabilidad. E1 armazén de metal esta
diseflado para ayudar a promover una
posicidén cédmoda y correcta. La silla de
juego incluye un cojin lumbar y cervical
para extra soporte.
Un afo, cambio fisico
inmediato.

SillaGamer YFC-ECFL-01-GR,

Drakkar, Malla Textil, HASTI50K Verde

Ofrece comodidad,
hombros y respaldo maés altos para que
no empiece a sentirse cansado. Fabricada
con textil y piel sintética de alta
calidad, facil de limpiar y materiales
cémodos que ofrecen propiedades de
enfriamiento. Algunas de las ventajas
de su disefio es que incluye mecanismo de
mariposa, es reclinable hasta 150° y para
la comodidad cuenta con descansabrazos
ajustables 2D. Tiene un excelente disefio
de tela respirable que ofrece un asiento
cémodo, la mejor manera de mantenerse
fresco y concentrado en el juego.
Incluye almohadas cervicales / lumbar
que sostienen las curvas naturales
de una columna vertebral alineada vy
saludable.

Un afo, cambio fisico

inmediato.
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VEEAMON 2022,

VALOR, CRECIMIENTOY

OPORTUNIDADES PARA
EL CANAL

www.youtube [ noticiasdelcanal

Autor: Alvaro Barriga

«LARETROALIMENTACION DE LOS SOCIOS ES VITALPARA SUPERARSE
*MAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO EN KASTEN PARA KUBERNETES
*EN SEPTIEMBRE REPLICARAN ELEVENTO EN MEXICO

as Vegas,Nevada, EEUU. Del 16 al 19 de mayo se llevd a cabo de manera

presencial el tradicional VeeamON 2022, evento que por cuestiones de

pandemia se dejé de realizar (presencialmente) durante dos afos. El

forofueelindicado para presentar a Anand Eswaran, CEO de Veeam,
quien se dijo emocionado por regresar al formato presencial, el directivo
presento su visidn sobre el futuro de la proteccion de datos.

‘CELEBRAMOS QUE SOMOS EL PROVEEDOR DE PROTECCION DE DATOS NUMERO
UNOEN EL MERCADO; HEMOS LOGRADO UN CRECIMIENTO ARR DEL 25% ANO
SOBRE ANO PARA EL PRIMER TRIMESTRE DEL 2022, CON NUESTROS NEGOCIOS
DENUBE,SAASY KUBERNETES, CRECIENDO DE MANERA SIGNIFICATIVA. AUNQUE
LAS MACROTENDENCIAS QUE ENFRENTA LA INDUSTRIA DE TI PRESENTAN
MUCHOS DESAFIOS COMO LA AMENAZA DE LOS ATAQUES DE RANSOMWARE
Y LA ADOPCION GLOBAL DE ARQUITECTURAS DE NUBE MULTIPLE/HIBRIDA,
NOSOTROS, COMO COMUNIDAD, NOS HEMOS UNIDO PARA OFRECER LAS
SOLUCIONES MAS SOLIDAS A NUESTROS CLIENTES™: ANAND ESWARAN, CEO DE
VEEAM.
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ANAND ESWARAN

En suconferencia explicd que en 2021 Veeam presentd
mas de 30 actualizaciones de productos, incluyendo
Veeam Backup & Replication vlla que incluye las
soluciones nativas de nube para proteger los datos en
AWS, Azurey Google Cloud.

Logrosy oportunidades

Sara Wilson, Directora de Canal para Latinoamérica
en Veeam, dijo a eSemanal que es importante dejar
el mensaje de la importancia del backup como la
dltima proteccidn contra el ransomware, ya que estdan
incrementando los ataques, perolos clientes que utilizan
las soluciones de la marca tienen proteccidn con sus
respaldosy pueden asegurar que sus datos se pueden
recuperar ante cualquier posible desastre, ya sea ataque
cibercriminal o desastre natural, por ello es necesario
quelos clientesy canales sepan que conlamarcaestan
protegidos.

‘Otromensajeimportante es que somos una compania
enfocada 100% al canal. Ademds, de acuerdo con IDC
somoslideres en solucionde backupenLATAM, por tercer
ano consecutivo; los clientes estdn respondiendo muy
bien alasolucion, porlo que es unbuen momento para
los canales que ya trabajan con nosotros desde hace

contactame@esemanal.mx @ 5573605651

SARAWILSON

tiempoy quieren continuar solidificando
SuU negocio con nosotros, estamos
abiertos anuevos socios’, destaco.
Wilson habld sobre el reclutamiento
de canales, ‘tenemos la nueva
solucion Kasten que esrespaldo para
Kubernetes, es un drea importante
de crecimiento, tal vez para atender
con mds canales adicionales de con
quienes ya trabajamos, que pueden
agregar suconocimientoy certificarse
para conocer técnicamente Kasten.
El mejor perfil para aprovechar este
negocio es de alto conocimiento en
kubernetes,Red Hat,entonces sielcanal
sabe de esto puede conocer mejor a
Kasten”.

Indic6 que a pesar de ser anos dificiles
por la pandemia, con el canal de la
region, Veeam halogrado crecimiento,
de hecho, la directiva califico de
‘espectacular” el 2021 para la marca,
‘los socios continGan viendo mdrgenes
altos de ganancia, concretando nuevos
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negocios, ayudando a muchos clientes atransformarse
alanube,asiquelos socios en general estéin contentosy
satisfechos de trabajar connosotros™

Cabe mencionar que este ano, Wilson reestructurd
la estrategia de rebates para el canal, doblando la
inversion de la compania; antes los canales Gold y
Platinum obtenian 2% y 1%, respectivamente, por su
nively en 2022 se duplico elmonto delrebate. “También
implementé unos aceleradores sin cortar el margen
al frente, asi que sigue siendo muy rentable para los
asociados. Queremos mostrarles que Veeam tiene
muchointerés en seguirinvirtiendo en ellos’.

Sara Wilson menciond que este ano agregaron cuatro
elementos mds a su equipo enlaregion, una persona
adicional en México (ahora son 6 para atender al canal
delos 30 que trabajan enlacompanfiaen el pafs).

MAYORISTAS DE VEEAM EN MEXICO

--CompuSoluciones, Ingram Micro y TD SYNNEX para venta on
premise.

--Enelcasode los mayoristas de ventas de cloud: CompuSoluciones,
Ingram, Licencias Online, Datavisiony Adistec.

‘ELNIVELY CAPACIDAD DE LOS CANALESENLATAMES MUY
POSITIVO, YA QUE ADEMAS DE SER NUMERO UNOEN VENTAS
EN LA REGION, MUCHAS COSAS QUE SE HACEN AQUI SE
ESTANREPLICANDO CON LOS SOCIOS DE OTRAS PARTES
DELMUNDO™: SARA WILSON.

Wilson menciond que ofrecen apoyos en preventa,
postventa, marketing, acompanamiento,mdrgenes de
ganancia, certificaciones y productos necesarios para
proteger los datos.

Habld de la promocion Accelerate to Veeamenla que
los canales que también son proveedores de servicios
profesionales certificados por la marca (Advance
Veeam Accredited Service Provider ), se ofrece hasta un
10% de descuento enlos servicios profesionales dados
por el canal VASP de Veeam, “es algo que los canales
pueden aprovechar masy en Brasil estd dando buenos
resultados, en México se puede aprovecharmas’.

Importante laretroalimentacién del canal
KevinRooney, VP Americas Channel, dejoé en claro que
el ecosistema de partners en la regidon ha realizado
un trabajo fantdstico y que tienen un panorama de
oportunidad muy amplio en todoslos sectores.
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MAURICIO GONZALEZ, KEVIN
ROONEY Y PAUL STREIZICK

Sobre la posibilidad que tienen los socios para
lograr un mejor crecimiento, sefaldé que se deben
aprovecharlas herramientas que la marcales ofrece
como certificaciones, dijo que deben continuar
desarrolldndose para seguir creciendo los proximos
anos.

Otro punto importante que menciond Rooney, es la
retroalimentacion que les dan los canales, porque
gracias a ello pueden mejorar los programas vy
ajustarse aalgunas de sus necesidades. “Es un trabajo
continuo que haremos, ya que nos interesa saber qué
necesitan para ser mejores dia a dia”, afirmad.
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Por su parte, Paul Streizick, General Manager and
Senior Vice President Americas en Veeam, explico
que el crecimiento en la adopcidn de la nube y la
transformacion digital han ayudado al incremento
del negocio de la marcay de sus socios de negocio,
“El trabajo que ha realizado Mauricio Gonzalez con
los canales y clientes ha sido determinante para el
crecimiento afo con ano’,aseguro.

Menciond que los programas que la compania brinda
alos canales, les dan beneficios y habilidades técnicas
y comerciales, asi como apoyos de marketing, para
que puedan desarrollar mejores habilidades de cara
almercado, de acuerdo a su perfil, para que puedan
agregar mds valor a su oferta y brindar una mejor
atencion asus clientes.

El directivoresaltd el trabajo de los partners en todala
region,especialmente los de Argentina, Brasil, Colombia
y México, donde han logrado un posicionamiento muy
importante.

Streizick agregd que ademds de laretroalimentacion
que obtienen de los canales, también escuchan alos
clientes, ya que eso ayuda a mejorar la satisfacciony el
mejor funcionamiento de la cadena de valor.

Mauricio Gonzalez, Vicepresidente de Ventas para
Ameérica Latina en Veeam, afirmo que la oportunidad
para sus canales es muy grande enlas tecnologias que
la marca comercializa, ya que son de gran valor para
los clientes, por lo que las expectativas paralos proximo
anos sonamplias.

Comentd que crecieron de 110 a 150 los recursos
humanos de Veeam enlaregion,ademads de aumentar
las inversiones en iniciativas de marketing que
respaldany completamente el negocio en conjunto,
‘hemos mejorado los programas de socios de negocio
y larentabilidad, hemos seguidoinnovandoy mejorando
nuestro conjunto de soluciones, hemos visto alaregion
de América Latina y el Caribe lograr un crecimiento
espectacular, alcanzar market share ndmero uno
enlaregidny convertirse en una parte importante y
significativa del negocio global de Veeam’.

México, un punto estratégico

Abelardo Lara, Director General de Veeam en México,
compartié con eSemanal que el crecimiento de la
marca en el pais ha sido positivo, ya que cuando
ingreso a la compafia, hace cinco anos, solamente
habian cinco personas de la marcaen Méxicoy ahora
son mads de 30, con oficinas en Ciudad de México y
representacion en Monterrey (para cubrir el norte) y
Guadalajara (para cubrir occidente y bajio) . Ademds
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ABELARDOLARA

desde la Capital del pais cubren sureste y el otro grupo
cubreelresto delos estados. Actualmente disponende
mds de 2500 clientes en México,con un ecosistemade
mas de 800 socios de negocio de los cuales,entre 250
y 300 sonrecurrentes. El crecimiento enlaregion fue de
32%y enel pais nohasido laexcepcion.

Comentd que del total de asistentes a VeeamON, 40
personas fueron de México, entre clientes y canales,
principalmente de CompusSolucionesy TD SYNNEX.
Destacd que a raiz de la pandemia les fue muy
bien, “‘tenemos nuevas formas de trabajar, al inicio
trabajamos todo bien de manera virtual y nosotros
desde hace una afno comenzamos a salir a visitar a
clientes através delos canales, también trabajamos
muy de lamano haciendo capacitaciones virtuales™
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TOMASDACOBA

“LLEVO 30 ANOS TRABAJANDO EN LA INDUSTRIAY VEEAM
ES UNA EMPRESA LIDER, TIENE RECONOCIMIENTO EL
MERCADO,LO CUALTEFACILITATODO COMODIRECTIVO
PARA ATENDER EL MERCADO. SOMOS LIDERES EN AMERICA
LATINA EN BACKUP Y REPLICACION DE DATOS, ASICOMO
EN TODO LO QUE TIENE QUE VER CON EL DATACENTER
MODERNO”: ABELARDO LARA.

El director destacd que apoyan alos clientesy al canal
en sutransformacién digital, con distintas herramientas
e iniciativas. Por otra parte, menciond que el 76% de
las empresas han sufrido algun tipo de ataque de
ransomware en el Ultimo ano, “Con Veeam van d
tener la seguridad de que si sufrieran algln ataque,
van a recuperar su informacion, con cero errores.
Este producto es algo que gusta alos clientes, les da
seguridady ademds es de facilusoy amigable”, afirmo.
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Lara dej6 en claro que estdn aqui para acompanar
alcanal, “estamos convencidos que la mejor manera
dellegaralos clientes es através del canaly socios de
negocio, muchas gracias a todos ellos. Mi objetivo en
este anos superarlos mas de 3000 clientes, tenemos
una solucion horizontal que puedeir a cualquier vertical’.

Marketing estratégico

Tomas Dacoba, Director de Marketing para América
Latinay Caribe en Veeam, explicd que en AméricaLatina
colaboran mas de 150 personas en la compania, 10 de
ellas enfocadas altema de marketing, con dos objetivos:
generacion de demanda con actividades para usuarios
finales de todo tipo, y la otra tiene por objetivo apoyar a
sufuerzadedistribuidores y canales con sus actividades.
“Tenemos un plan de marketing trimestral en el que
alineamos sus planes de mercadotecnia conlos nuestros,
paraque con base enellos formar una calendarizacionya
seadeeventos, planes eincentivos,y ahora,después de
todo este tiempo que hicimos muchos eventos virtuales,
podemos decir que hemos dado la vuelta ala paginay
vamMos aregresar alos eventos presenciales’.

En ese sentido, Abelardo Lara asegurd que el drea de
marketing es estratégico para disefiar planes con sus
socios de negocio e inversiones para ayudarles en su
generacion de demanday requerimientos puntuales.

“EL 40% DE LA INVERSION EN MARKETING A NIVEL ANUAL
ESTADESTINADA APARTNERS,LO CUALES UN NUMERO MUY
IMPORTANTE": TOMAS DACOBA.

Eldirectivo explicd que la marcatiene un buen sistema
dealineacion delo que es elmensaje de Veeamconla
propuesta extendida del canal para apoyarlos. Ademds
cuentan condiversas herramientas dentro del Veeam
Partner Portal, que es el gestor de canales, con varios
apoyos de marketing disponibles paralos asociados,
desde los mds sencillos hasta una persona que les
ayuda aoptimizarlos recursos y sacarle mejor provecho
aloquelamarcales ofrece.

“Todo el contenido de valor que se ha vivido en Veeam
On, lo vamos a llevar a México Veeam on Tour Forum
enseptiembre de 2022, se vienen grandes novedades’,
concluyd Dacoba.

VeeamON se caracterizd por el valor de contenido a sus
clientesy socios de negocio, quienes ademds de tener
acceso ainformacion privilegiaoda sobre las tendencias
del mercado de ciberseguridad, y proteccion de
datos, pudieron asistir alaboratorios para conocer el
funcionamiento de las soluciones delamarca.

Por altimo, la companfia anuncié que el préximo
VeeamOn 2023 sellevard a cabo en Miami, Florida.
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SPECTRE yENVY

son las nuevas laptops de HP
disefiadas paracreadores de contenido

*INTEGRAN LA ULTIMATECNOLOGIA EN AUDIO Y VIDEO.

«LOS EQUIPOS ESTAN ELABORADOS CON ALUMINIO RECICLADO Y PLASTICO RESCATADO

Fabricantes| 32

DEL OCEANO.

Texto: AnahiNieto

e acuerdo con HP, el 68% de los creadores comenzo
o expandié su negocio independiente durante la
pandemia, mientras que el 98% de ellos monetiz6 su
creacion de contenido atiempo parcial;aunado aello,
y teniendo en cuenta que la productividad también se
asocia con el rendimiento de los dispositivos, el 60%
consideraimportante el rendimiento de su equipo de computo.
Motivados por las necesidades de ese tipo de usuarios, quienes
requieren herramientas para colaborar con los demds de forma
sencilla, el fabricante anuncio nuevos lanzamientos, las nuevas
laptops HP Spectre y HP Envy, construidas para otorgar flexibilidad,
creary vivir sincomplicaciones enlas exigencias del esquema de
trabajo hibrido.

‘Los creadores no son solamente los fotégrafos, disefadores,
compositoresy editores profesionales; cada persona es un creador
que colabora con amigos, familia y colegas, y que produce desde
sucasa, el trabajoy todos los demds lugares. Elmundo hibrido de
hoy requiere una nueva perspectiva sobre qué se crea con qué. Por
estarazon, HP lanza un conjunto variado de dispositivos enlas lineas
Spectre y Envy para permitir la creacién sin limitaciones”, expuso
Josephine Tan, jefa global de Sistemas Personales de Consumo.
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Caracteristicas

Conelfinde brindar mejores experiencias de audioy video, los dispositivos estan
construidos con HP Presence y HP GlamCam, asi como diferentes caracteristicas
que losvuelven robustosy competitivos en el mercado, tales como:

-Integranunacamarade 5 MP paraunamejor resolucion.

-HP Auto Frame y HP Dynamic Voice Leveling, para brindar un encuadre
automaticoy nivelaciondinamicade lavoz.

-Backlight Adjustment: ajuste de luz de fondo que correge automaticamente
lasimagenes de video en cualquier entorno.

-Appearance Filter: filtro de apariencia que permite retocar facilmente la
piel, los dientesy los ojos.

-Reduccion de ruido con IA bidirecional, micrafonos direccionales con
tecnologiabeamformingy altavoces cuadruples parauna mejor experiencia
de sonido.

-Network Booster, optimiza el ancho de banda de la red y reduce los
congelamientos de pantallay las llamadas caidas.

-Alertas de privacidad basadas en IA, difuminan la pantalla cuando aparecen
elementos externos al usuario.

-Las laptops 2-en-1miden: Spectre x360 de 13.5 pulgadasy HP Spectre x360
de 16 pulgadas.

contactame@esemanal.mx ® 5573605651

Ambos equipos también cuentan
conuna pantallatéctil que puede
complementarse con ldpices
digitales compatibles con PCs
paratomar notas o realizar trazos
deformasencilla.

Para atenderlas jornadas de los
creadores de una forma mdas
optima, las laptops presentan
herramientas de administracién
inteligente de la bateria con
las cuales es posible extender
la duracién de la misma; por
ejemplo, con el optimizador de
bateria adaptativo, Adaptive
Battery Optimizer, se supervisa
la temperatura, el estatus de la
cargay el tiempo de uso de ésta
para conservar su salud. Smart
Sense es otrafuncién que optimiza
el rendimiento, la temperaturay
mds de un dispositivo con base
en la aplicacion que se esté
utilizando.

Aunado a lo anterior, los nuevos
lanzamientos se equipan conlos
altimos procesadores de Intel o
AMD, como el Intel Core de 12a
generacion o AMD Ryzen 7, por
ejemplo.

Yaqueel 66% delos consumidores
tomaen cuentala sustentabilidad
cuando realiza una compra,
y el 81% espera comprar mds
productos amigables conelmedio
ambiente en los proximos cinco
anos,todos los nuevos equipos de
HP estdan elaborados con aluminio
reciclado y plastico rescatado
del océano y cuentan con las
certificaciones Epeat Gold y Energy
Star.
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“| PORTAFOLIODE
CIBERSEGURIDADDE TEAM
CRECE CON STRATOSPHERE

«LANZAN SOLUCIONES DE DLPAAS, END POINT SECURITY Y EMAIL SECURITY
PROMETEN SERVICIOS MAS RAPIDOS Y BARATOS

*TEAMES LA COMPANIA CON MAYOR CRECIMIENTO EN CIBERSEGURIDAD EN MEXICO, EL
SEGUNDO EN LATAM

Autor: AnahiNieto

ecnologia Especializada Asociada de México (TEAM)
anuncié recientemente el lanzamiento de un nuevo
portafolio de ciberseguridad basado en Stratosphere, su
propia nube; las nuevas solucionesy servicios prometen
aumentar larentabilidady utilidad del canal.

Miguel Ruiz Herndndez, CEO de TEAM, explicd que el
proposito de Stratosphere esté orientado hacia cloudificar soluciones
y servicios, conectarlos entre si, habilitar, crear capacidades técnicas
y comerciales e incluir al ecosistema, acciones que ningln otro
competidor realizaen México y menos con un cloud propio.

“Después de servicios cloud y as a service, ciberseguridad es el drea
que mds negocio esté generando, con crecimientos del 30 al 40% por
afo; en el pais somos la compania nimero uno en crecimiento, y el
ndmero dos en Latinoamérica. Nuestros objetivos conlos canales son
que quieran crecer sus negocios, ganar mds, que integren servicios,
revendan servicios que ya tenemos o que se van creando, que cuando
esténintegrados realicen up-selly cross-sell,eso sumamucho para
sus negociosy el partnership. Adicionalmente, tenemos proyectos que
abordamos en conjunto’,detallé RuizHernéndez.

Stratosphere,con caracteristicas de cloud publico

Basadas enlainfraestructura de Stratosphere, diferentes soluciones
que se van creando fortalecen el portafolio de ciberseguridad del
mayorista; ademds de exponenciarlo alcomercializarlo através deun
servicio administrado.
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La estrategia de promover las soluciones en este tipo de infraestructura estd relacionada conlabusquedade
que el ecosistema de socios tenga a su alcance soluciones que los ayuden atener negocios mds rentables.
Por lo anterior, TEAM entrega al ecosistema un portafolio de ciberseguridad que busca diferenciar su oferta
convalores agregados, ya que presenta una combinacién de tecnologias de vanguardia, Stratopshere
Endpoint Security, Stratosphere Email Security y Stratosphere Data Loss Prevention, conlas cuales podrén
atender alas necesidades crecientes del mercadoy fortalecerse.

Elmayoristaincorpora a Stratosphere como unamarca estratégica dentro de su oferta de valor, entregando
soluciones de DLPaasS, End Point Security y Email Security para el mundo de ciberseguridad.

Conel portafolio de ciberseguridad, el mayorista busca proteger cinco vectores principales:

-Seguridad de lared (stratosphere next generation firewall): solucion que aporta un nuevo enfoque ala forma en que identifica
riesgos, proteccion contraamenazasy respuestaaincidentes mientras proporcionaun rendimiento optimo.

-Seguridad del usuario (stratosphere endpoint security): sistema central de seguridad que elimina los riesgos en casos de amenazas
parael sistema, evitando que se transmitan a los dispositivos conectados.

-Seguridad de lainformacion (stratopshere data loss prevention): solucion alojada en lanube, unificada para detectar, supervisary

proteger lainformacion confidencial enlas estaciones de trabajo aplicando politicas y controles de seguridad de datos consistentes

entodas sus aplicaciones en lanube.

-Solucion de proteccion de lainformacion (stratopshere back up): permite proteger, almacenary administrar lainformacion de
unaempresade formaseguray eficiente, conun respaldo enlanube.

-Seguridad del correo electranico (stratopshere email security): solucion que contiene medidas de seguridad para los correos

electronicos en lanube.

Beneficios para el canal

Durante la presentacioén del nuevo portafolio,
se dieron a conocer los diferentes beneficios
que el canal podrd obtener al comercializar
Stratosphere Cybersecurity, entre los cuales
destacan un esquema de comisiones, mayor
agilidad con soluciones tipo “one click”,un esquema
comercialmensualizado, servicios profesionales de
administracién de ciberseguridad, infraestructura
innovadora, sin costos ocultos,entre otros.

L

‘Con las soluciones de Stratosphere se busca
mantener lainformacién seguray en conformidad,
con herramientas que ayudan a prevenir
violaciones de datos y salvaguardar lareputacion
de las empresas. Con nuestra tecnologia se
obtiene un descubrimiento completo, monitoreo
y capacidades de proteccidn que ofrecen
total visibilidad y control sobre la informacién
confidencial’,concluyé RuizHerndndez.

DRP, BCP
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ACER

REAFIRMA SU
COMPROMISO CON
LASUSTENTABILIDAD
ENELGLOBAL PRESS

CONFERENCE

www.youtube/ noticiasdelcanal

Autor: AnahiNieto

-INNOVA SUS LINEAS DE PRODUCTOS.

ace unos dias se llevd a cabo el Global Press
Conference2022de Acer,donde JasonChen,CEO
delacompafiia,diolabienvenidaalmismoy

reafirmdelcompromisoquelamarcatiene
. conlafilosofia Earthion.

‘Desde nuestro Gltimo evento,han pasado
muchas cosas, muchos de ustedes
hicieron sus propios esfuerzos para tener unimpacto positivo,
deforma colectivatambién hemos progresado paraabordar
lacontaminacién pldsticaenlos océanosy enlos bosques,
haciendo contribuciones al planetatierra,aumentando eluso
de materiales reciclados, mejorandola eficiencia energética,
promoviendo la sostentabilidad y aumentando elusode energia
renovable’, afirmo.

Eltrabajo que harealizado el fabricante se hasumado al de sus aliados

de negocio paracombinarfortalezas y tener asiun mayorimpacto, J AS 0 N C H E N
enlasacciones querestan porhacer, Acer busca cumplirlas de forma

colaborativa.
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‘Cadadecision que tomamos estd orientadaaempoderar anuestros clientes
y anuestro entorno. A finales de mayo lanzamos la plataforma de Earthion,
construida conla misién de unir esfuerzos e impulsar la sostentabilidad en
la tierra; para ello, nos enfocamos en cinco pasos: disefio de productos,
produccién de empaques,consumo de energia, logisticay reciclaje. Nuestro
objetivo es contribuir al ecosistematecnolégico para que todas las partes
interesadas pueden encontrar sinergias y crear soluciones sostenibles,como
alguien sabiodijo unavez: juntos somos mds fuertes”,enfatizd el directivo.
Elfabricante encuentraun gran potencial en proveedores existentes y nuevos
encuantoalasideasinnovadoras que aportan.Como ejemplo,Chendijoque
unodesus proveedores de papel proveniente de Taiwdinconmuchos afiosde
experienciaenlaindustria cred cajas de PC que sonduraderas y totalmente
reutilizablesyreciclables.

Aproposito,el CEO declaré: “esto eslo que necesitamos paraimpulsar nuestra
industriay larazén por la que estamos construyendo una plataforma para
conectary expandir nuestroimpactojunto con nuestros socios; estoes séloel
comienzo, nuestro objetivo es expandir nuestro programa para solucionarmds
problemasy conectaramads socios”.

Lainnovacion

Parte de las novedades del portafolio de la companiia que se dieron a
conocer durante el evento fueronla ampliacién delalinea de productos 3D
estereoscopicos de SpatialLabs conun par de nuevas pantallas portdtiles e
independientes para creadoresy jugadores, ademds de traer el portafolio
View con 3D estereoscopico ajuegos de PC,contenido multimediaeincluso
contenidogenerado por el usuario.

Porejemplo,dichatecnologiase encuentrayaintegradaenlalineaPredator
Helios 300 SpatialLabs Edition, alincorporar 3D estereoscdpico sin anteojos
consu Spatiallabs TrueGame,compatible con més de 50 titulos modernos y
clasicosenellanzamiento.

5

Deigualforma, se anunciéla nueva
laptop Swift 3OLED con procesadores
Intel Core de la serie H de 12va
generaciény Windows 11,los nuevos
equipos convertibles Spin 5y Spin 3,
laChromebook convertible premium
y la tableta Chromebook, equipos
ultrarresistente y de carga répida,
respectivamente.

La noticia de la actualizacion de
desktops y laptops ConceptD con
las mds recientes CPU Intel Core
de 12va generacion y GPU Nvidia
RTX también fue relevante debido
a la incorporacion de tecnologias
mds robustas. Al igual que las
laptops empresariales delas series
TravelMate P4, TravelMate Spin P4y
TravelMate P2.

Por dltimo, Acer expandid su portafolio
de productos ecolbégicos Vero, con
dos nuevaslaptops Aspire Vero,una
desktop todo en uno (AIO) Veriton
Vero,monitores de 23.8y 27 pulgadas
con paneles IPS, un mouse y un
teclado conteclas casisilenciosas,
y el proyector PD2325W: todos estos
utilizando un porcentaje de plastico
reciclado posconsumo (PCR) vy
envasesreciclables.

- Green Products for Consumer and Commercial Use

£\ IRy PR SR

»
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| AINNOVACIONNO SE DETENDRAEN
PANDUIT: CARLOS AROCHI

*LAMARCA REFRENDA SU COMPROMISO CON EL CANAL
*ATLONA, UNA OPCION DENEGOCIO PARA EL CANAL
«30% DELAS VENTAS DE PANDUIT PROVIENE DE PRODUCTOS LANZADOS EN LOS ULTIMOS

CINCOANOS

Texto:Alvaro Barriga

egun el Director de Panduit para América Latina, Carlos
Arochi, hoy son una compafia estable, con solidez
financieray con crecimientos, que trabajaun modelo 100%
con el canal de distribucién a través de sus mayoristas
Anixter, Grupo Dice, Grupo Luguer y Syscom. Ademds,
comentd que educaciény sector hotelero sonlos que mds
atiendeny enlos que ven mds oportunidades.

Indicé que pretenden reclutar canales en el sureste del pais, y
resaltd que parte de su fortaleza estd en subodega e inventario, con
disponibilidad de productos para atender cualquier proyecto.
Después del éxito de la companiia en su pasado GSIC 2022, se han
enfocado a atender las oportunidades del mercado, al respecto,
Jorge Bleizeffer, Gerente Comercial Zona Norte, Occidente y Pacifico
de México en la firma, explicé que han trabajado mucho con los
sectores automotrizy en atencién al sector industrial,en especial al
primero,le ven mayor posibilidad por el tema de tecnologia para autos
autébnomos, hibridos y eléctricos.

El ejecutivo explicd que en el norte del pais la maquila no pard, “‘Fue un
sector que siguié empujandoy permitié seguir teniendo negocio”. Por
otra parte, sefiald que se estd invirtiendo en la automatizaciéon de los
almacenes.

“Nuestro fin es dar un servicio al cliente a través de nuestros partners,
por ello brindamos cursos de certificacién industriales”, sefiald.
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Atlona

Mauricio Escobar, Gerente de
Cuentas de Canal del Caribe
y América Latina de Atlona,
comenté quelamarcaes el front
de Panduit, “somos especialistas
enladistribucion de audioy video
por IP, el controly automatizacion
de contenidos y espacio’, sefiald
que parte de la estrategia es
llegar desde laconceptualizacion
del proyecto, por ello buscan
que sus integradores sean
especialistas enlatecnologia.
‘Nuestros programas de canal
potencializan la experiencia de
los usuarios y de los partners al
integrar este tipo de soluciones,
lo que queremos promover es
la experiencia derivada de la
convergencia de la tecnologia
y el contenido”, anadid que
estdn enfocados en brindar
capacitacién y en pulir su
programade canal.
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JUANBORRAY JORGEBLEIZEFFER CARLOSAROCHI ANTONIOAGUIRRE MAURICIO ESCOBAR

JuanPabloBorray, Gerente de Desarrollo de Negocio
para Panduit Latinoamérica, comentd que el 10% de
losingresos anuales delamarca se destinan altema
delainnovacion; por otrolado, el 30% de sus ventas
provienen de productos lanzados en los ultimos
cincoanos.

El ejecutivo compartié que atienden las dreas
eléctrica y comunicaciones, que es el mercado
mads grande de la regidn para la compania que
abarca centros de datos y enterprise, (desarrollo
de edificios comerciales, aeropuertos, colegios,
centros comerciales, etcétera). “En enterprise una
delas tendencias esla convergencia de lared, si
bien no es nueva, sigue vigente; por ejemplo como
los sistemas de audioy video convergenenlamisma
red”, menciond.
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€ELNuestra oferta es muy
diversa con cableado, racks
y gabinetes, UPS, audio y video,
en el caso de infraestructura de
redes nuestro objetivo es tener
y mantenernos con el 50% del
market share en México, somos el
nimero uno en el pais, tenemos una
oferta grande para que los canales
encuentren oportunidades con
nosotros®: Carlos Arochi.
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CONTENIDOY
ENTRETENIMIENTO, LAS
AREAS CON MAYOR
POTENCIALCON LA
LLEGADA DE5G: IDC

Autor: AnahiNieto

vaw‘youtube/ noticiasdelcanal

*SEIS DE CADA 10 PERSONAS ADOPTARA UN SERVICIO 5G EN
AMERICA LATINA.
+ALIANZAS ENTRE TELCOS EINTEGRADORES ASEGURAN EL EXITO.
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DC dioaconocer hace un par de dias los resultados de
laencuesta querealizd este ano sobre 5G; ello, con el fin
de conocer las dreas de oportunidad que existen con el
temaenlaregion de Latinoamérica, asicomo identificar
endoénde se encontrardnlos negocios.

Alberto Arellano, gerente de Investigacion y Consultoria

de Telecomunicaciones en IDC, dijo que las redes 5G permitirdn alas
compafias de Telcos transformarse para hacer frente al mercado,
llevar servicios digitales y establecer nuevos ingresos.

Las nuevas redes van a permitir que se materialicen las experiencias
fisicas de entretenimiento, tales como el metaverso o los conciertos; y
en este sentido se encuentrala mayor oportunidad de negocio: ofrecer
soluciones que tengan que ver con la experiencia del cliente.

De acuerdo con la consultora, en América Latina una de cada tres
personas cuenta con una television nointeligente, mientras que el 100%
posee un Smartphone; el 84%, una computadora; el 48%, una Tablet; y
el 46% tiene una consola de videojuegos; ademads, el 83% ha adoptado
una smart TV, por lo cual se considerd que se los dispositivos deben
volverse mds asequibles paraelmercado.

Respectoalared5G, el 94% dela muestra haescuchado algo sobre
ésta, el 25% declard no tener un conocimiento suficiente sobre el
concepto, y el 50% sabe algo; en resumen, una de cada cuatro
personas no tiene conocimiento en el tema.
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En este escenario, Arellano menciond que existe
un drea de oportunidad para difundir mayor
informacion sobre eltema, asicomo los beneficios
puntuales que éste traerd enlavida cotidiana de las
personas.

TRANSFORMACION QUE PERMITIRA LA RED 5G
-Permitird una conexion convelocidades similares alas de la fibra
Gpticadesde casa.

-Mejorard la calidad al momento de ver videos o streaming, con
definicion HD para guardary compartir videos.
-Cambiardlaexperienciaenvideojuegos, conlaposibilidady dptimo
desempefio de multijugadores.
-Setendraaccesoalarealidadvirtual.

-Se transformaralamaneraenlaque secompraen|linea.
-Permitira tener consultas en larama de telemedicina, al igual que
compartir datos como el pulso, por ejemplo.

-Cambiard laforma enla que las personas en la region trabajan,
estudian, realizan pagos digitales, juegany mds.

ALBERTOARELLANO

De forma general, se estima que para el 2025, una
tercera parte delas conexiones sean mediante red
5G. Particularmente, en Chile hoy en dia existe un
despliegue de antenas 5G en un 18%, y se espera
que durante el proximo ano ya se pueda tener
una cobertura del 90%; mientras tanto, en Brasil
pronostican que la masificacion de antenas se dard
hasta el 2028.

‘Los canales comercializan los equipos y obtienen
un margen de ganancia, también pueden habilitar
experiencias gamingy brindar conectividad para
los equipos de los fabricantes; sin embargo, IDC
invitd a agregar valor alared, tomar una pausa para
desarrollar casos de uso que tengan aplicacion en
larealidad de Latinoamérica, y establecer alianzas
entre telcos eintegradores para desarrollar dichos
casos deuso’,concluyd el directivo.
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LA APUESTA
DEBOSCH
POR MEXICO
CONTINUA

www.youtube/ noticiasdelcanal

Autor: RadlOrtega

-LACOMPANIA ANUNCIO INVERSIONES EN EL PAIS POR 10 MIL MILLONES DE PESOS
*ENMEXICO LAEMPRESA AMPLIARA SUPRESENCIAEN LOS ESTADOS DE QUERETARO, AGUASCALIENTES

Y NUEVO LEON.
-LAPREOCUPACION POR ELPERSONAL, SUSTENTABILIDAD E INNOVACION, PRIORIDADES EN LA
ESTRATEGIA DELFABRICANTE

osch presentd susresultados anualesy destacdlas ganancias obtenidas
. durante 2021 que ascendieron a mds de 600 mil 400 millones de pesos,
asicomolainversién que tiene planeada en México que rondardlos 10
- milmillones de pesos,laexpansion de su presenciaenterritorio nacional,
ademds delcompromiso quetiene con sus empleados,lasustentabilidad
ylainnovacion.
Lacompafiaatravés de sureporte sobre los resultados obtenidos durante el 2021,compartio
datos relevantes que dibujan de cuerpo completo la estrategiaimplementaday apoyada
desde el portafolio de productos que ofrece lamarca, revelando que sus ventas cerraron
conmds de 60 mil 400 millones de pesos en México, lo que representa un crecimiento del
7.5%. Asimismo, de continuar el dinamismo en términos de ventas, estas estarian aparejadas
de oportunidades paralos canalesy en general para el pais, ya que conlasinversiones que
tambiéntiene estimadas, permearén enlaeconomianacional.
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“ELRESULTADO POSITIVO SE DA GRACIAS AL

BUEN DESEMPENO EN NUESTRAS DIFERENTES

AREAS DE NEGOCIO Y AL ESFUERZO DE
NUESTROS ASOCIADOS POR CAPITALIZAR
LAS OPORTUNIDADES EN UN CONTEXTO
GLOBAL ADVERSO”™: COMPARTIO RENE
SCHLEGEL, PRESIDENTE DE BOSCH
MEXICO.

MéxicoenlamiraBosch
Bosch tiene planeado una serie de
‘ proyectos enterritorio nacional,conloscuales
. no sélo impactard las inversiones que tiene
R EN E SC H I.EG EI. contempladas (10 milmillones de pesos), sino
queestdapostandofuertemente porapuntalar
aMéxicocomo uno de sus destinos paralaexpansién de sus actividades
enlos estados de Querétaroy Aguascalientes,ademds de un nuevositio
de produccién ubicado enNuevo Ledn. Por otra parte,lo anterior también
ser@undetonante de empleo, porlo quelaempresaestimé que creard
alrededor de 2 milnuevos empleos enlos afos venideros.
Aunado a lo anterior, Bosch externd su preocupacion y priorizacion
delasalud de susempleados, derivado de la pandemia, lo que resultd
en numeros favorables al proteger a sus asociados dentro de las
instalaciones que yatienen en el pais. Asibien, también compartié su
interés por la sustentabilidady elimpulso de 28 proyectos relacionados
conelahorrodeenergia.
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Al cierre de la presentacién, la
marca no podia dejar fuera
los temas relacionados con la
innovacion, por lo que asegurd
que durante 2022 contardn con
lanzamientos de nuevos productos,
solucionesy servicios en diversas
verticalesdemercadoalasquese
ajustan.

‘LA INNOVACION ES UNO DE
LOS PRINCIPALES PILARES PARA
NUESTRA COMPARNIA. SE TRATA
DEL RASGO COMUN EN LOS MAS
DE 17 MILASOCIADOS DE BOSCHEN
MEXICO QUE NOS PERMITE HACER
FRENTE A LOS GRANDES DESAFIOS
DE NUESTRO TIEMPO Y MANTENER
FASCINADOS ANUESTROS CLIENTES
CONTECNOLOGIA PARA UNMUNDO
MEJOR”: ASEGURO EL PRESIDENTE DE
BOSCHMEXICO.
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*BUSCAN AMPLIAR SU
ECOSISTEMA DEPARTNERS

SUOFERTA PROPONE

TECNOLOGIAS
DISRUPTIVASY

SOLUCIONESPUNTOA

PUNTO
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ecientemente, Maps Disruptivo e Ivanti anunciaron su
alianza comercial para México, con la cual buscan llevar
almercado un portafolio enfocado ala ciberseguridad
delosclientes,en especial para apoyarlos en elesquema
hibrido de trabajo, asicomo brindar al canalla posibilidad
deincrementar su margen de utilidad.

La oferta de lvanticrece cadavez mds a través de la adquisicion de
otras empresas,como PulseSecure, Mobileiron, Cherwell, Charlesbank,
RiskSense, entre otras; esto con el objetivo de contar conlas tecnologias
disruptivas que permitan alos socios de negocio estar mds cerca del
cliente, crear nuevos mercados y ser mds competitivos.

Ante un panorama retador de acelerada transformacion digital para
las empresas,en donde han adoptado un concepto de everywhere
workplace, las necesidades de realizar sus operaciones de forma
seguray productiva desde cualquier lugar han aumentado.

Anna Colucci, Directora de Alianzas y Marketing para LATAM en
Ivanti Security, explicod que su propuesta de valor ofrece el gestionar,
automatizar y priorizar el recorrido en ciberseguridad a través de
controlar eficientemente las inversiones de Tl, proveer experiencias
de usuario seguras, personalizadas y productivas con soluciones
como Unified EndpointManagement, Enterprise Service Management,
solucidén para elaccesoremoto,loT, Network Acess, nube y data center.
En tanto, Angélica Guzman, Country Manager de lvanti México, dijo:
‘dela mano de Maps, buscaremos integrar el portafolio de soluciones
disruptivas que generen un diferenciador para los partners, que les
permita hacer unaventa estratégica en las cuentas, generar revenue,
no tanto por ventas transaccionales, sino por servicios”.
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Conlaalianza, lvantibusca atraer a mds partners
que se integren al ecosistema de canales de
ambas empresas, socios de negocio que busquen
integrar solucionesy gestién de servicios a nivelde
Tly vender los servicios entorno alas soluciones de
gestién de tecnologia.

Por su parte, Martin Mexia, Director General de Maps
Disruptivo, mencioné: “lvanti es una soluciéon que
complementa sustancialmente nuestra oferta,
va desde el licenciamiento, inventaros, pasa por
todos los procesos de parches, hasta llegar a la
parte de servicio al cliente; nuestra propuesta para
los partners es que la analicen completacomoun
todoy que podamos ofrecer la solucién juntos alos
usuarios finales™.

‘Esta es una gran oportunidad de negocio vy
crecimiento paralos canales: através de unasola
solucién de un sélo fabricante se cumple el uso
completo paralos clientes; de esaforma,reducimos
costos de operacion por ho necesitar integraciones
adicionales enla plataforma.

‘Identificamos muy buenas oportunidades en
el pais, ya que el trabajo remoto y la pandemia
generaron muchas vulnerabilidades en las
organizaciones, pero con el portafolio de Ivanties
posible tener una gestiény visibilidad integral de su
infraestructura, gestionarla desde cualquier punto,
reducir visitas en sitio, reducir fallas, automatizar
flujos de trabajo, por mencionar algunas ventajas’,
agregb Guzman.

Algunos de los apoyos que el canal encontraré al
formar parte del ecosistema de partners serdn
que las ventas se realizan al 100% via canales,
tendrén acceso a un equipo de soporte, marketing
eingenieria en preventa, entrenamientos técnicos
y comerciales por parte de Maps University,
certificaciones, entre otros.

“Los invitamos a unirse a nuestros canales de lvanti,
tenemos unaestrategia de crecimiento en conjunto,
podrdn incrementar sus ventas en productos y
servicios’, finaliz6 Guzman.
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Legend 850 PCle Gen4 x4 M.2 2280 de
Adata

Unidad de estado sélido, ofrece rendimiento para
aplicaciones de disefio como el modelado y la animacidn en
3D. Con velocidades de lectura y escritura secuenciales
de 5000/4500 MB por segundo.

Descripcidn

Hasta tres veces més rapida que un SSD PCle Gen3 estandar
y nueve veces mas que un SSD SATA. Compatible con
plataformas Intel y AMD, PC de escritorio y portatiles,
y con versiones anteriores de PCle 3.0.

Caracteristicas

e Con caché SLC y “host memory buffer” para ventajas en la
carga del sistema y el almacenamiento en caché de datos
e Lectura/escritura aleatoria 4K de hasta 400K/550K IOPS
para una multitarea fluida

e Con cédigo de verificacién de paridad de baja densidad
y cifrado AES de 256 bits

e Con soporte para PCle 4.0

e Se puede instalar en consolas PS5 como almacenamiento
expandido

e Variante de edicidén limitada en disefio colorido
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Galaxy S22+ de
Samsung

Pensado en los fans gamers, ofrece procesamiento fluido
y un juego veloz. Con procesador de 4nm que impulsa
el procesamiento de inteligencia artificial y machine
learning.

Descripcidn

Con bordes redondeados y disefo contour-cut que combina
el cuerpo, el marco y la cémara trasera. Disponible en
color negro, blanco, verde y rosa.

Caracteristicas

e Pantalla Infinity-O Dynamic AMOLED 2X 120 Hz

e Con tecnologia Vision Booster que ajusta la pantalla
a la iluminacidén del ambiente

e Brillo maximo de la pantalla a 130@ nits

e Capacidad de conectarse a una red Wi-fi 6E

e Carga rapida de 45W

e Bateria de 4500 mAh
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Linea de televisores Bravia XR de

sSony

La serie esta integrada por los modelos ZO9K, A90K, A80K,
X95K y X90K. Con Cognitive Processor XR y Backlight Master
Drive con Mini LED para mayor desempeio en contraste y
brillo, ademas de un control preciso sobre la iluminacién
y color para imagenes mas reales.

Descripcidn

Disefiados para consentir a todo tipo de gamers pues estéan
equipados con HDMI 2.1 que incluye Variable Refresh Rate
(VRR) y Modo automatico de baja latencia (ALLM). Gracias
a la alianza con Sony Interactive Entertainment, tendran
el sello para PlayStationbd vy sus caracteristicas: HDR
Tone Mapping y Auto Genre Picture Mode.

Caracteristicas

e Configurados con la interfaz de Google TV

e Netflix Adaptive Calibrated Mode

e App CORE, un servicio de streaming de contenido exclusivo
de Sony en calidad de imagen Ultra High Definition

e Modelo ZOK permite realizar videollamadas

e Disponibles en México a partir de mayo
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https://www.facebook.com/NoticiasdelCanal/?pageid=93603082596&ftentidentifier=10156837529987597&padding=0
https://mx.linkedin.com/in/esemanal
https://www.youtube.com/user/noticiasdelcanal
https://www.instagram.com/revista_esemanal/
https://twitter.com/eSemanal?ref_src=twsrc%5Egoogle%7Ctwcamp%5Eserp%7Ctwgr%5Eauthor
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