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Bar Code, Mobile Solutions & Printing

COMPRA EN LINEA

soluciones para apoyar la operacion de
e-commerce con la mejor tecnologia

El éxito de una tienda en linea es la capacidad de surtir
pedidos de manera eficiente. Azerty cuenta con las

herramientas que ayudan a mejorar la operacién de los
comercios electrénicos.

Agiliza la administracién de mercancias de clientes que
tengan negocios en linea, permitiéndoles brindar un

mejor servicio en menor tiempo.

Contactanos y solicita informacion sobre: Www.azerty.com.mx
® PUNTO DE VENTA https://store.azerty.com.mx
® MOVILIDAD Qs CDMX: 5550 82 0100
® LECTORES DE CODIGO DE BARRAS MTY: 818125 8200

® CREDENCIALIZACION
® MINIPRINTERS
® TERMINALES POS

e —————
Terminales portatiles Honeywell

Alta tecnologia para la gestion de mercancias

TERMINAL CT60XP TERMINAL EDAS51

Conyescaner integrado que

podraxcapturar datos de i
c6digos de.barras aunque LECTOR 1991ISR INALAMBRICO

mayor productividad.
estén daiados. INDUSTRIAL
Soporta caidas de hasta 3 metros en
ambientes de alta demanda.

Maxima conectividad y rapida
captura de datos para una

encuentra estas soluciones en www.azerty.com.mx


https://store.azerty.com.mx
https://store.azerty.com.mx
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Alvaro Barriga

Encentrosde

datos serequieren

integradores

especializados

1 data center es parte fundamental de la
economia digital, su importancia es tanta
que por ahi pasan todos los servicios que
disfrutamos, asi como las aplicaciones que
necesitamos para entretenernos, comunicarnos y
colaborar, es por ello que nuestra industriaes
tan necesaria para proveer soluciones, productosy
servicios para garantizar su continuidad.
Los especialistas coinciden en que practicamente
clientes de todas las verticales de negocio
requieren de servicios de data center, ya sea a
través de centros de datos propios o de un proveedor
de servicios. Segmentos como el financiero estan
haciendo inversiones fuertes en este sentido,
pero los demas segmentos como salud, hospitalidad
y corporativos necesitan también procesar un
mayor nUimero de servicios y datos para soportar su
operaciéndiaria, asi que las oportunidades de hacer
negocios relacionados con data centers seguiran
estando presentes durante los siguientes afos.
Ademés, gran parte de la oportunidad de negocio
se encuentra localizada en los servicios, ante

cualquier implementacidén de infraestructura,
el canal debe complementar su oferta con el
servicio de mantenimiento a 1o que se implementa
y a lo existente, esto permite que se tenga un
seguimiento y facilita la implementacién de
actualizaciones. Para lograr ese plus para el
usuario final, es importante que el canal esté en
constante actualizacidén y generando sinergia con
los fabricantes.

El pasado 9 de julio se 1levd a cabo la segunda
edicién de Expo Canal TIC eSemanal, que tuvo como eje
central el Back to School, ahi se dieron a conocer
oportunidades de negocio, productos, capacitacién
y diferentes apoyos que ofrecen fabricantes,
mayoristas y arrendadoras, entre las marcas
participantes estuvieron: Acer, Asus, APC Schneider
Electric, CompuSoluciones, DC Mayorista, Grupo CVA,
Jamf, Kingston, Koblenz, Kyocera, Operadora One,
Prolicom, SolaBasicy Verbatim.

eSemanal noticias del canal, no recomienda equipos ni marcas, tampoco resuelve dudas técnicas individuales por teléfono. Si tiene algo que comunicamos, dirfiase a nuestras oficinas generales o use alguno de los medios escritos o
electronicos. eSemanal noticias del canal, es una publicacion semanal de Contenidos Editoriales KHE, $.A. de C.V., con domicilio en Pitdgoras 504-307, Col. Narvarte, C.P. 03020, México D.F. Nimero de certificado de reserva: 04-2013-

100817455000-102, Certificados de licitud y contenido de titulo: 16101, Editor responsable: Francisco Javier Rojas Cruz.

Los articulos firmados por los columnistas y los anuncios publicitarios no reflejan necesariamente la opinion de los editores. Los precios publicados son Gnicamente de caracter informativo y estan sujetos a cambios sin previo aviso.
PROHIBIDA LA REPRODUCCION TOTAL O PARCIAL DEL MATERIAL EDITORIAL E INFORMACION PUBLICADA EN ESTE NUMERO SIN AUTORIZACION POR ESCRITO de Contenidos Editoriales KHE, S.A. de C.V.

contactame@esemanal.mx M 5573605651
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editorial | 3



® 0,

Contenido Edicion1436_19/ 07/2021

PORTADA eSemand

&

CENTIKOS
DUE ATOS
Impulso y continuidad de los negocios

Expo Canal TIC Guia de Compra
Back to School ecommerce de mayoristas

FABRICANTES

brinda soluciones energéticas para
asegurar la continuidad en los Centros de Datos

suma valor e innovacion en
Meéxico con soluciones de fibra optica

ESEMANAL FELICITA
MAYORISTAS

potencian el negocio del
canal con soluciones de infraestructura

mmpulsa Pure as a Service y Portworx a

través de

Contenido| 4
contactame@esemanal.mx Q 5573605651



BUSCANOS EN:

un socio de
valor durante el regreso a
clases

\ m)/NDTICIHSDELCHNHL

GUIA DE COMPRA

Mayoristas

J

//'D
/NoTicAsDELCANAL ()

:11) 4

’ ,j)) ESEMANAL

FOROS DE LA INDUSTRIA | e
Back To esevaNgL (W)

School de eSemanal

PRODUCTOS |
L @ 55 7960 585)

WWW.ESEMANAL.MX

DIRECTORIO
Editor Alvaro Barriga alvaro.barriga@khe.mx Reporteros Anahi Nieto anahi.nieto@esemanal.mx
Raul Ortega raulortega@esemanalmx  Redaccion Web claudia Alba claudia.alba@khe.mx
DiseAo Ccarmen Nufez carmen.nunez@khe.mx Diego Herndndez diego.herndndez@khe.mx
Director General Javier Rojas javierrojas@kherx Directora Administrativa Elvira Vera elviravera@khe.nmx
Facturacion y cobranza rebeca Puga rebecapuga@khernx VeNtas de Publicidad Jennifer Flores jennifer flores@khe.mx

Gilberto Espino gilberto.espino@khe.mx Suscripciones suscripciones@khe.mx


https://mx.linkedin.com/in/esemanal
https://www.youtube.com/user/noticiasdelcanal
https://twitter.com/eSemanal?ref_src=twsrc%5Egoogle%7Ctwcamp%5Eserp%7Ctwgr%5Eauthor
https://www.facebook.com/NoticiasdelCanal/?pageid=93603082596&ftentidentifier=10156837529987597&padding=0

(A Movienz

brinda soluciones energeticas
para asegurar la continuidad
enlos Gentros de Datos

IP

urante los Ultimos afos, se ha generado una alta
dependencia en los sistemas de tecnologias de la
informaciony en el soporte de lainfraestructura critica para
elnegocio. Esta dependencia ha tenido comoresultado una
conexion muy fuerte conla disponibilidad de los data center,
ya que, al presentarse untiempo de inactividad, seincumple con su
objetivo, que es brindar operacién continua sininterrupciones paralas
aplicaciones que albergue.

Debido a la alta dependencia de los servicios informdaticos y la
conectividad, se genera también la necesidad de contar con equipo
tecnolégico que pueda brindar un soporte energético capaz de
garantizar el correcto funcionamiento de toda la infraestructura de
telecomunicaciones.

EELF| data center es una parte fundamental de la economia digital y la

mayor parte del tiempo se mantiene invisible. En ellos pasan todos
los servicios que podemos disfrutar, es donde vive el Internet, la nube
y donde se encuentran los sistemas que actualmente se emplean parael
trabajo a distancia. Ademas, en esta industria se cuenta con una gran
profesionalizacion, se ofrecen redundancias sobre redundancias para
garantizar el buen funcionamiento de las telecomunicaciones, Internet,
gaming, streamingy media”: Isai Soto Garcia, Ingeniero de aplicaciones UPS

enKoblenz. |SA| SDTO

I6 @ www.koblenz-energia.com.mx @ KoblenzMéxico
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Soluciones profesionales de Koblenz

Para cumplir con el objetivo de asegurar la
disponibilidad de los centros de datos, los
UPSs son considerados como esenciales para
cumplir esa funcién, ya que permiten mantener
en funcionamiento la infraestructura de TI al
presentarse un corte de energia y permiten dan
continuidad al funcionamiento de la carga hasta
que se active una fuente de alimentacion alterna,
en cuyo caso suele ser un equipo electrégeno, el
cual ayuda a mantener en funcionamiento el data
center durante algun corte prolongado, o hasta que
se agote la energia almacenada en su banco de
baterias.

El uso de UPS para data center se requiere para
mantener la disponibilidad del mismo y sobre
todo brindar un suministro eléctrico confiable;
se recomienda un UPS topologia on-line doble
conversiéon para garantizar compatibilidad con los
equiposdeTl.

Paraese nicho demercado, Koblenz cuenta con UPSs
con topologia de disefio On-line doble conversion,
los cuales son equipos que tienen un tiempo de
transferencia cero,onda senoidal pura ala salida;
es decir, que al presentarse un corte de energia,
la carga que se tengarespaldada no presentara
pérdida de suministro eléctrico; ademads, el tipo de
onda querecibird serd senoidaly sin variaciones que
puedan afectar su correcto funcionamiento.
‘Ponemos al alcance del canallos UPS Generacién
21, que son equipos de doble conversién con
la capacidad de conectarse en paralelo para
brindar redundanciay reducir las probabilidades
de apagado stbito de la carga; ademds, cuentan
con funcién de bypass electronico y mecdnico
para realizar mantenimiento al UPS sin afectar el
funcionamiento de la carga; es decir,nos permite
seguir alimentando la carga, son modelos
escalables en baterias por lo tanto podemos
aumentar el tiempo de respaldo con bancos de
baterias adicionales, estos equipos son trifésicos
concapacidadde15,20,30y 40kVA’s”, detalld Soto.
Koblenztambién dispone de equipos de Generacion
19,los cuales se pueden emplear para los sistemas
de videovigilancia y monitoreo dentro del data
center, estos UPS cuentan con un factor de potencia
delyestandisponibles en capacidadesde 6y 10
kVA, sonde topologia doble conversion, escalables
en baterias y son compatibles con las tarjetas de
monitoreo SNMP.

O KoblenzMexico

Beneficios para el canal

El fabricante cuenta con stock disponible de todos
los equipos de linea profesional, lo cual reduce
el tiempo de entrega del producto; aunado a
ello, el staff de ingenieria apoya con servicios de
consultoria para cerrar algun proyecto en especifico,
ponen adisposicion del canalacompafiamientoy
préstamo de equipos con algunos mayoristas.
‘Ademds,tenemos equipos con una amplia ventana
de regulacién, lo cual permite que funcionen en
cualquier regién del pais, y sean compatibles
con el protocolo SNMP para monitoreo y gestion
remota. Apoyamos a nuestros socios de negocio
con la puesta en marcha gratuita para equipos
con capacidad superior a 6 kVAs en zonas
metropolitanas de todo el pais”, especificd Soto.
Parte de la estrategia de Koblenz paraimpulsar el
negocio de sus partners consiste en acercarse a
corporativos y PyMEs con el fin de dar a conocer la
gama de productos que tienen enfocados al sector
de telecomunicaciones; adicionalmente, realizan
webinars através delos mayoristas para brindarun
panorama mdés amplio de los campos de aplicacion
delos productosy generar mds negocioy confianza
conelcanal.

Elmercado de centros de datos requiere diferentes
soluciones para operar,como generadores, UPSs,
aire acondicionado de precisidn, sistemas de
deteccidny supresidndeincendio, CCTV,monitoreo
local o remoto, control de accesos, sistemas de
tierras fisicas, y sefalizacién, entre otras. Y,ya que
existen diferentes topicos que requieren atencion,
esimportante que el canal esté atento atodolo que
se necesita, ya que todas las soluciones precisan
especializacién; por lo que deben capacitarse
de forma constante para no dejar pasar alguna
oportunidad de negocio.

ktExtiendo una cordial invitacion para que nos
acompafien en las capacitaciones que realizamosy
seacerquen aconocer un poco mas nuestros productos;
ademas, les pido que nos brinden la oportunidad de
trabajar con ustedes. Confio plenamente en que la
sinergia que realizaremos traerd buenos dividendos
paratodos los involucrados. Permitan que pongamos a
su alcance la experiencia que ha adquirido laempresa
ensusmas de 60 afios”; concluya el directivo.

Contacto parael canal:
sotoi@koblenz.com

() KoblenzMéxico 17
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potencianelnegociodel
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Infraestructura .
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uguer dispone de un portafolio completo de soluciones de
infraestructura para redes empresariales y en conjunto con
CommsScope, ofrecen soluciones para centros de datos,
segmento en el que se ha posicionado como uno de los
fabricantes lideres del mercado.

‘Han incrementado nuestros inventarios de soluciones de cableado
Cat6A Yy fibra 6ptica, tanto multimodo como monomodo. Actualmente
estamos colaborando con algunos de nuestros canales en proyectos
complejos de centros de datos donde lalogistica se vuelve un factor
muy relevante’, explicdé Manuel Guerra, Director Comercial en Luguer.

kEEstamos en biisqueda de empresas con las cuales colaborar para daren

conjunto unvalor real alos usuarios finales en relacidn a los productos y
servicios que fabricante, distribuidor e integrador, pueden dar, soportados
por el aparato robusto de capacitacion y acompaiiamiento que este grupo
puede ofrecer al mercado”: Pedro Alatorre, Director de Ventas para
CommScope México

A fin de potenciar el negocio, CommScope ofrece un conjunto de
herramientas que simplifican el disefio, la implementacién y la
expansién continua, para dar soporte ala migracion de alta velocidad
dela conectividad de fibra dentro de los centros de datos. Por ejemplo,

PEDRO ALATORRE

6 @ www.luguer.com



las Especificaciones de desemperio SYSTIMAX, que
definen loslimites de topologia de canal especificos
para las soluciones de cableado SYSTIMAX,
destinados una amplia gama de aplicaciones,
incluyendo los Acuerdos de Multiples Fuentes
(MSA) con base en normasy especificaciones de
propiedad exclusiva.

Asimismo, la Calculadora de desempefio de fibra
SYSTIMAX proporcionalos requisitos de atenuacion
para un canal de cableado propuesto, al mismo
tiempo que determina qué aplicaciones admitird el
canal,segln explicé Pedro Alatorre.

Por otra parte, imVision ofrece inteligencia en
tiempo real que permite alos usuarios monitorizar
y documentar su infraestructura de cableado
mientras hace un seguimiento de la ubicacién de
todos los dispositivos de red conectados a través
de una plataformaintegrada, que ofrece un nuevo
nivel de inteligencia en tiempo realy visibilidad de
los eventos que afectan ala capafisicadelared,
y como resultado se obtienen despliegues mds
répidos, reduccion de costes, mejora dela eficiencia,
y mdsinformacion sobre el rendimiento delared.
Conlafinalidad de ofrecer unasolucion mucho maés
completa deinfraestructura para centros de datos,
Luguer complementa su portafolio de soluciones
con productos de los principales fabricantes de
gabinetes, racks, sistemas de tierras, canalizaciones
y respaldo de energia, de esta forma el canal puede
encontrar en ellos una solucién integral para sus
proyectos.

Ventajas para el canal

CommsScope brinda acompafiaomiento en el
proceso de implementacién, cuenta con amplio
portafolio de cursos y con uno de los programas
de certificacion mds completos del mercado.
Los integradores acreditados enimVision siguen
el proceso de implementacidn para proyectos
de imVision que cumple con los requisitos de
implementacién de la norma I1SO [ IEC 18598
para sistemas de gestion automatizada de la
infraestructura (AIM).

Adicionalmente, Luguer pone a disposicidon de
los integradores soluciones no sélo de cableado

Raiil Lopez Tovar
Gerente de Desarrollo de Negocios
M.5522494626
1.53667310
rlopez@luguer.com

Jorge Herrera
Distributor Account Manager
Tel:5553222900
jherrera@commscope.com

estructurado, sino también de energia, gabinetes,
canalizaciones y sistemas de tierras, asi como el
soporte, capacitaciony asesoria delos fabricantes
querepresentan.

El canaltambién dispone del soporte por parte de 1
sucursales de Luguer en México para ser atendido
dgilmente con un stock sano para ser suministrado
de formainmediata.

Conla alianza comercial, los directivos coinciden
en que existen oportunidades de negocio en los
sectores Financiero, Tecnoldgico, Educacion,
Healthcare, Industrial, Hospitality, Gobierno, Retail,
Carrier, Centros de Datos Enterprise, Multitenant,
EDGE, Cloud, Hyperscale,entre otros.

k&lnvitamos a los canales a acercarse con nosotros
si tienen interés en trabajar e incorporar a sus
portafolios comerciales soluciones de los principales
fabricantes del mercado en México, en los rubros de
cableado estructurado, energia, sistemas de tierras,
gabinetesyracks”: Manuel Guerra.

Abraham Trujillo
Gerente de marcay Desarrollo de canal
M.5526555358
1.5553667310
atrujillo@luguer.com
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duardo Rocha, presidente nacional de ICREA, organizacién encargada de agremiar a los expertos en
los centros de coOmputo, menciond que el mercado de data centers se incrementd alrededor del 22%,
y se espera que el ano que entra sea un porcentaje mayor a causa de los jugadores que se preparan
paraentrar al pais. Esto supone un motor de crecimiento también para una serie de industrias que
estdn alrededor de ésta. +
La nuevarealidad en la que vivimos se caracteriza, entre otros aspectos, por la '
demanda exponencial de informacién en tiempo real y mejor conectividla que
existe,lo que ha generado la necesidad de contar con centros de datos mas
cercanos alusuariofinal con el fin de reducir los tiempos de respuesta actuales
y,con ello,mejorar la experiencia del usuario.
“Elmercado de los data centers en México sigue en desarrollo, por unlado los
MTDC (Multi Tenant Data Centers) estdn invirtiendo en crecer sus espacios
paradarun mayor nimero de servicios a sus clientes con unimpulso adicional
provocado por la pandemia; por otroladoy en el mismo sentido, los data centers
corporativos también estdn creciendoy actualizidndose para poder brindar un
mayor nivel de servicio a sus usuarios, independientemente del lugar donde se
encuentren,ya sea en oficinas o en home office”, dijo Manuel Guerra, Director
ComercialenLuguer. EDUARDO

contactame@esemanal.mx M 5573605651 Portadal 11
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Los nuevos centros de datos requieren satisfacer
las demandas de big data al dia de hoy, pero
con rendimiento de préxima generacion y estan
evolucionando a disefios que sean dgiles, flexibles,
escalables y de mayor capacidad, para adaptar
la capa fisica a la infraestructura de Tl que estd
cambiando constantemente, de acuerdo con
Alejandro Lavin, Product Manager CPS Eaton Power
Quality.

“Elauge delatransicion energética estdllevandoa
los centros de datos a adoptar el nuevo paradigma
de la energia que consiste en incorporar nuevas
capacidades paralograr el ‘Everything as a grid’; es
decir, tener todo conectado ala mismared,lo cual

Portadal 12

I

requiere de la actualizacidon de lainfraestructura
tradicional, que en los centros de datos implica la
adopcidn de nuevas tecnologias, por ejemplo, el uso
de baterias delitio”, enfatizo el directivo.
Otratendencia que seidentifica eneste mercado es
elesquema “Data Center as-a-Service” (DCaas),
elcual proporcionaalos clienteslainfraestructura
y las instalaciones del centro de datos fisico. Se
trata de una nueva variante enla quelos clientes
comprany mantienen soluciones de centrode datos
quesebasanenelconsumoyenunaformade pago
por uso.

DCaaS proporciona recursos a empresas que
necesitan sistemas integrales de administracion de
datos, pero que notienen las habilidades internas.
Paralas organizaciones agobiadas por la falta de
soportede Tlo con un presupuesto insuficiente para
mantener los sistemas, DCaasS ofrece una solucién
ideal.

La ciberseguridad es otra tendencia que trasciende
todos los mercados e industrias, en especial al
incrementar la concectividad, por lo que en data
centers también se busca dotar de herramientas
contra ciberataques, con un UPS, por ejemplo, que
no cuente con una tarjeta de comunicacién que
cumplacon ciertos certificados de ciberseguridad.

contactame@esemanal.mx Q 5573605651
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SOLUCIONES DE RESPALDO Y PROTFCCI()N DE
ENERGIA PARA ENTORNOS DE MISION CRITICA

IDEALES PARA CENTROS DE DATOS MEDIANOS, GRANDES Y APLICACIONES INDUSTRIALES

[

N

UPS TRIFASICOS STANDALONE
Y MODULARES CON CAPACIDAD
DE HASTA 400kVA

Aplicaciones Tipicas

» Corporativos y Centros de Datos

* Aulas informaticas, Centros de Servicio
* Proveedor de Servicios de Internet (ISP)
» Centro de Datos de Internet (IDC)

* Equipo de Telecomunicacion y Redes

* Equipo industrial

Series SM, UPS modular trifasico con
disefo de redundancia N+X vy
modularidad intercambiable en caliente
para aplicaciones de misién critica.

Series HSTP33, UPS standalone trifasico
con capacidad de expansion paralela para
lograr redundancia de energia N+X para
aplicaciones empresariales.

Input

Reg. Automatica Supresion de alida de Onda antalla Compatible apacidad de i e Entrada
de Voltaje (AVR) Picos enoidal Pura ultifuncién con Generador aralelamiento a Dual

* Contacto
mx.contact@cyberpower.com

* Teléfonos
@cyberpowermx e
(55) 4622 8654 - (55) 5687 8655 0 GAR~ANTIA

* Ventas C b ©
mx.sales@cyberpower.com 0 PRI ANOS y erpower

* Soporte Técnico & Garantias
mx.service@cyberpower.com

1ANO EN LAS BATERIAS

@ CyberPower Systems Mexico
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“Querétaro es un punto estratégico
para el mercado de data centers
en el pais; en el 2020 se han
realizado al menos seis
proyectosimportantes conuna
oferta de 48 megawatts con
inversiones por mil 50 millones

de dolares, generando mas

de 140 mil empleos. De igual
forma, se estiman crecimientos
importantes en Guadalajara, \
Monterrey y Cancin. Jonathan

Koomey, especialistaen el tema, dio BERN ARDO
aconocer que cada metro cuadrado

deundatacenter cuestaal rededor de 277 mil pesos al aiio, por
ello se debe optimizar el espacio al maximoy pensar cémo se
debe aprovechar ese metro cuadrado a largo plazo™: Bernardo
Lopez, Gerente de Producto en Fibras Opticas de México.

Con elincremento del flujo de informacién através
delaredylanecesidad de contarcon mds centros
de datos, estos requieren de unainfraestructura
mds eficiente, confiable, flexible, segura vy
adaptable.

contactame@esemanal.mx e 5573605651
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para centros de datos
al alcanzar 97% de
eficiencia en doble.-
conversion.

Potencias de 1000 y 1100 kW.
Factor de potencia unitario.
Compatible con baterias VRLA y
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Informacion detallada y capacidad
de monitoreo 24/7.

Sistema de ahorro de energia ESS.
Capacidad en paralelo (4 unidades

como maximo en bypass
distribuido).
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Paralos operadores de centros de datos, la fuente de alimentacion
ininterrumpida (UPS) ha representado durante mucho tiempo una
proteccion critica contra anomalias de energia potencialmente
dafinas, asicomo una bateria de respaldo vital para garantizar la
continuidad delnegocio durante un corte de energiainesperado.
Sinembargo, gracias ala tecnologia de las baterias delitio, los centros
de datos pueden adaptarse a los nuevos retos presentados por
el“Everythingas agrid”y alaincorporacion cada vez mayor de las
energiasrenovables alared eléctrica. Ahoratienenla capacidad de
lograr un doble beneficio: transformarse de una cargaenlaredaun
activo generador de valor. Parallevar a cabo esta nueva funcién, se
ha tenido que desarrollar tecnologia enlos UPS's (en el caso de Eaton
llamado EnergyAware) que permita el control/administracién de los
bancos de baterias delitio,segan explico Lavin.

Los data centers demandan cada vez mds de una infraestructura que
brinde una mayor velocidad de transmisién para la comunicacidn
entrelos equipos activos, el procesamiento de lainformacion cada vez
es masrdpidoy serequieren enlaces de comunicacion apartirdelos10
Gbpsde velocidad. “Conenlaces de cobre podemos actualmente tener
velocidades de 10Gbps en enlaces simples o velocidades mayores
con varios enlaces en paralelo, se estd trabajando en enlaces de
mayor velocidad sobre cobre, pero conrestricciones en la distancia.
Esta situacion haimpulsado fuertemente elincremento de los enlaces
con cables de fibra optica en los data centers que nos permiten
incrementarla velocidad de transmision por enlace, de una forma
mMuy seguray con menos restricciones de distancia, asi podemos tener
enlaces de comunicacion a 40 Gbps,100 Gbps, 200 Gbps, 400 Gbpsy
mas.

‘La comunicacidn sobre cables de fibra 6ptica es muy segura, pero
siqueremosincrementar el nivel de eficiencia en el dentro de datos
se pueden considerar enlaces redundantes y de respaldo, utilizando

trayectorias independientes.
En cuanto a las tendencias
tecnolégicas, actualmente
las fibras OM5 nos permiten
llevar varias longitudes de onda
simultdneas en la misma fibra,
esto nos permiteincrementarla
velocidad por cada hilo de fibra
sin tener que migrar a sistemas
de fibra 6ptica monomodo que
implica un incremento de los
costos enlaelectronica, por otro
lado, elincremento en el nimero
deenlacesqueserequierenenel
datacenternosllevaaldesarrollo
de soluciones de conectividad
de alta densidad que nos
permiten tener un nimero mayor
de conexiones en un espacio
reducido. Actualmente se
trabaja en el desarrollo nuevos
conectores MPO de mayor
capacidad y en versiones mds
pequenas de conectores tipo LC”,
detalld Manuel Guerra.

No se debe olvidar que en el
mercado de data centers se
busca ubicar a estos en sitios
donde se cuente con alta
disponibilidad eléctrica, reducir
espacio y contar con equipos
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que posean una alta eficiencia para reducir costos
operativos.

El desplieguen delared 5G demandard un mayor
anchode banday exigird que los data centers esten
preparados, ya que en comparacion conlared 4G,
serequiere 60 mil veces mayor ancho de banda,
segUn expuso Lopez.

INFRAESTRUCTURATINECESARIA PARA
DATA CENTERS

-Generadores -Monitoreo, ya sealocal o re-
-UPS moto

-Aire acondicionado de preci- -Control de accesos

sion -Sistemas de tierras fisicas

-Sefializacion
-Equipo de almacenamiento
-Equipo de telecomunicaciones

-Sistemas de deteccion y su-
presion deincendio
-GCTV

é¢Donde estalaoportunidad de negocio?

De acuerdo con los especialistas consultados
por eSemanal, existe una mayor oportunidad
de negocio en aquellos nichos que cuentan con
aplicaciones de primera generacién donde se

- —
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requieren equipos con unagran adaptabilidad al
cambioy que se adecuen alas nuevas necesidades
como pueden ser las baterias de litio, conectividad
y ciberseguridad, asi como equipos cada vez de
mayor capacidad.

No obstante, practicamente clientes de todas las
verticales de negocio requieren de servicios de data
center,yaseaatravés de centros de datos propios
oatravés de un proveedor de servicios. Segmentos
como el financiero estdn haciendo inversiones
fuertes en este sentido, perolos demds segmentos
como Salud, Hospitalidad y Corporativos necesitan
también procesar un mayor nimero de serviciosy
datos para soportar su operacion diaria, asique las
oportunidades de hacer hegocios relacionados con
data centers seguirdn estando presentes durante
los siguientes afos.

Ademds, gran parte de la oportunidad de negocio
se encuentra localizada en los servicios, ante
cualquier implementacién de infraestructura, el
canal debe complementar su oferta con el servicio
de mantenimiento alo que se implementay alo
existente, esto permite que se tenga un seguimiento
y facilitalaimplementacién de actualizaciones. Para
lograr ese plus para el usuario final, es importante
que el canal esté en constante actualizacion y
generando sinergia con los fabricantes.

contactame@esemanal.mx B 5573605651



Recomendaciones parael canal

Ya que el canal de distribucién participa activamente en
el negocio al identificar las oportunidades, en generar
propuestas a partir de una correcta especificacion y
con el apoyo de fabricantes y mayoristas, asi como en
la implementacidn integral del proyecto y brindando
soporte post-venta adecuado, los expertos compartieron
recomendaciones con ellos afin de potenciar el negocio.
Alejandro Lavin expuso: ‘lo mds importante es entender la
necesidad delclientey tenerla capacidad de darle la mejor
solucién tomando en cuenta tanto el factor econémico
como eltécnico.Para esto,debe conocer la oferta que tiene
en su portafolio para poder seleccionarla mejor opcién,y
esto puede lograrlo acercdndose al fabricante para tener
una buena asesoriay capacitacion. Ademds, el mercado
de los centros de datos demanda una actualizacién
constante por lo que el canal debe capacitarse y estar
al dia en las tendencias y nuevas tecnologias y tener
la capacidad de ofrecerlas e implementarlas de una
manera profesional teniendo un servicio post-venta como
diferenciador”.

Por su parte, Guerra recomendd prepararse y
especializarse en las nuevas tecnologias y soluciones,
lo que les permitird tener un mejor nivel de consultoria
con sus clientes. “La tendencia es vender servicios y la
infraestructura también se puede vender como servicio
(laas),los canales que venden servicios logran un mayor
nivel de dependencia de sus clientes para con ellos,
incrementan las ventas y rentabilidad y al mismo tiempo,
logran una mayor diferenciacioén sobre la competencia”
Paraello, el directivo de Luguer dijo que resulta necesario
quelos canales capaciteny certifiquen a susingenierosy
técnicos en soluciones de fabricantes lideres enlaindustria,
esto les permitird un acceso con los clientes menos
complicado. Adicionalmente, un canalmayor capacitado
y preparado podrd brindar una solucion més completa a
susclientes.

Aunado a ello,Bernardo Loépez sefiald que el canal debe
pensar en soluciones a largo plazo que hagan valer la
inversiony que eviten un costo oculto de mantenimiento
o actualizacidn de red; asimismo, invitd alos partners a
acercarsed Fibras Opticos de México,ddénde desarrollan
soluciones ala mediday tienen un portafolio robusto de
productos.

“Acercarse conlos mayoristasy fabricantes,y aprovechen
los recursos que se tienen destinados para apoyarlos en
sus proyectos, algunas veces se cuenta con producto
especializado que sélo se conoce a través de los PM de
la marca o directamente con el fabricante, es de vital
importancia tener comunicacion constante para poder
ofrecerlamejor solucién alusuario final’,concluyé Soto.

contactame@esemanal.mx Q 5573605651
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Nuestra experiencia en infraestructura fisica

y conectividad sin precedentes puede ayudarlo a
prosperar en esta nueva realidad y a preparase

para el futuro. Integre a su Centro de Datos nuestras
soluciones y descubra el Poder de la Infraestructura.
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Esto proporciona a arquitectos y administradores de
Data Centers la maxima flexibilidad en el disefio, para
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Aumente el desempeiio, reduzca la latencia
y habilite la transferencia efectiva de datos.
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Eficiencia térmica
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Controle las fugas, mantenga la separacién entre
el aire frio y el caliente, e implemente un monitoreo
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ESPECIALISTAS

EATON 9395P
UPSde200kWa1200kW de
gamapremium. Modular, de
alto desempefio, eficiencia
liderenlaindustriaconhasta
97% en doble conversidn
y hasta 99% en modo ESS.
Cuentacontecnologias ABM,
VMMS'y ECT que ayudan a
tenerunmenor Coste total de propiedad (TCO). Disponible con baterias VRLA,
Litio, Supercapacitores o Flywheel.

Garantiadeunafio.

AlejandroALavin@eaton.com

Koblenz

Isai Soto, Ingeniero de Aplicaciones
UPS.

Para el mercado de data centers,

el fabricante cuenta con UPS con
topologia de diseiio On-line doble
conversion, los cuales son equipos que ,,
tienen un tiempo de transferencia cero, A
onda senoidal puraalasalida, lo que significa ISAI
que,al presentarse uncorte de energfa, lacarga

que se tenga respaldada no presentara pérdida de suministro eléctrico;
ademas, el tipo de onda que recibird serd senoidal y sinvariaciones que puedan
afectarsucorrecto funcionamiento.

“Ponemos al alcance del canal los equipos UPS Generacidn 21, son UPS
doble conversion conlacapacidad de conectarse en paralelo para brindar
redundanciay reducir las probabilidades de apagado stibito de la carga,
ademds cuentan con funcion de bypass electronicoy mecanico pararealizar
mantenimiento al UPS sin afectar el funcionamiento de |a carga; es decir,
nos permite seguir alimentandolacarga, sonmodelos escalables enbaterias
por lotanto podemos aumentar el tiempo de respaldo con bancos de baterias
adicionales, estos equipos son trifdsicos con capacidad de 15,20 30y 40
kVA's”, agregd Soto.

Elfabricante tamhién presenta equipos de Generacidn 19 los cuales se pueden
emplear paralos sistemas de videovigilancia y monitoreo dentro del data
center, estos UPS cuentanconunfactor de potenciade 1y estandisponibles
encapacidadesde 6y 10kVA, sonde topologiadoble conversion, escalables
enbateriasy soncompatibles con las tarjetas de monitoreo SNMP.
“Equipos compactos, con amplia ventana de regulacion, compatibles con
el protocolo SNMP paramonitoreoy gestion remota, apoyamos anuestros
socios de negocio con la puesta en marcha gratuita para equipos con
capacidadsuperiora 6 kVA'senzonas metropolitanas de todoel pais”, detalld
el directivo.

contactame@esemanal.mx ® 5573605651

Ademds de contar con stock disponible para reducir el tiempo de
implementacionde los UPS, cuentan con préstamo de equipos; ademas, de
formainterna, realizan sinergiaentre el equipo comercial y deingenieriapara
brindar unsoporte integral alos socios de negocio, conacompaiiamientosy
servicio de consultoriasin costo.

“Invitamos al canal aque nos permita poner asu alcance los recursos técnicos
yexpertise delaempresaparabrindar al usuario final productos confiablesy
unasolucion acorde asus necesidades”, finalizo.
sotoi@koblenz.com

LUGUER

Manuel Guerra, Director Comercial.

El mayorista ofrece soluciones de
infraestructura de lideres en la
industria, principalmente de cableado
estructurado, energfa, equipo activo,
equipo de pruebas, seguridad, gabinetes

y racks para ambientes corporativos,
industrialesy datacenters. M AN U EI_

Parte de sus fortalezas consisten en

ofrecerunacoberturaanivel nacional através de sus 11 sucursales ubicadas
enlasprincipales ciudades del México, en cada una de ellas mantienenun
inventariode formalocal con los productos mas utilizados en cada regidn, con
locual pueden tambiénapoyaralos canales en proyectos que tienenun nivel de
complejidad logisticoalto, suministrando los productos enlos sitios y tiempos
que los proyectos requieren.

“En Luguer buscamos brindar un servicio personalizado acadauno de nuestros
clientes, asique acadaunode ellos se le asigna un ejecutivo de ventaque
cuentaconpersonal de respaldoy niveles de escalacidn. Adicionalmente,
contamos con el respaldo comercial y técnico directo de los fabricantes que
representamos, este respaldo también lo ponemos al servicio de nuestros
clientes”, explicé Guerra.

Algunos de los beneficios que el canal encuentra al comercializar las
soluciones del fabricante son apoyo técnico-comercial para proyectos de
infraestructura de redes, apoyo logistico en proyectos complejos, soporte
financiero paraproyectos, y enlace conlos fabricantes para obtener unmayor
nivel de soporte técnico- comercial, asi como paraparticipar enlos programas
decertificacién con que cuentacadauno.

“Acérquense con nosotros cuando necesiten apoyo en sus proyectos y asi
comprobardn porque decimos que con Luguer es muy fdcil hacer negocios”;
concluyd el directivo.

mercadotecnia@luguer.com
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Prysmian Group suma

valoreinnovacionen  Prysmian
r o . Group

Mexico con soluciones

de fibraoptica :

+ LADEMANDA DEUNAMEJOR CONECTIVIDAD ANIVEL GLOBAL GENERAUNA PERSPECTIVA
POSITIVASOBRELOSNEGOCIOS Y ELCRECIMIENTO
+ OFRECENEGOCIO POTENCIALALOS INTEGRADORES, ASI COMO DIVERSOS APOY0S

ue en el afo 2005 cuando Pirelli, un fabricante con mds de

100 afos en el mercado, decidid separarse en dos grandes

divisiones: telecomunicacionesy potencia. De esaforma, nacio

Prysmian Group.

Enlos dltimos anos, el grupo ha crecido de forma orgdnicay

también gracias alas adquisiciones hechas de Drakay General Cable,
conlas cuales se ha consolidado como un fabricante de cables con
mayor presencia en los sectores de energiay telecomunicaciones a
nivel global,de acuerdo con Jorge Aranda, Director Comercial para
México, Centroaméricay Caribe.
La oferta de Prysmian involucra todo tipo de cables, desde algunos
pequenos enfocados a la electricidad en el hogar, hasta cables
submarinos pararealizar enlaces intercontinentales o enlaces entre
unaislay tierra. La gama de productos es amplia y depende de la
aplicacion, ya que se especializan en la transmisién de energia o
potencia, asicomo eninformaciény telecomunicaciones.

Fortalezas

Para atender al segmento de telecomunicaciones, Grupo Prysmian
cuenta con una oferta de cables de fibras 6pticas, el cual es el medio
actual mdsfiable por el que se transmite informacién como datos,
telefonia,internet o video.

Afinde cubrirdicha oferta, Prysmianrealizd unainversion en el 2017
en México, pais donde tiene presencia desde hace 40 afos, con
una fabrica de fibra 6ptica que se suministra a todo el continente
americano, almismo tiempo que garantiza el abasto y la calidad de
los productos al cumplir con los estdndares del grupo, mismos que
sobrepasanlos internacionales.
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Ya que el fabricante tiene control sobre la cadena de suministro, resulta
posible asignarla capacidad productiva paralos partners, coordinar
lalogisticay administracidon de inventarios para cubrir con el volumen
requerido para los proyectos; e incluso, como valor agregado, es
posible desarrollar productos y soluciones adecuados a proyectos en
particular.

Aunado a ello, Prysmian cuenta con mds de 25 centros de desarrollo
donde se dedican ainnovar constantemente los productos, con el
fin de mejorarla calidad enlos proyectos de los clientes, a partir de
seleccionarla aplicacion correcta paraelusodel cableylared.

Apoyos para el partner

Parte de los beneficios que los socios de negocio del fabricante
obtienen alcomercializar su oferta consisten en,ademds de contarcon
lagarantiadela calidady abasto de los productos, en el asesoramiento
paralos proyectos,en especial sobre la correcta aplicacion del sistema
queinvolucranlos cables; asicomo soporte y capacitaciones.

Oportunidad de negocio en México

Ya que Prysmian se especializaenlafabricacion de cables destinados
alared pasiva para la infraestructura o carretera, los principales
clientes que tiene en la regidn y a nivel global son las empresas
responsables de brindar esainfraestructuray hacerlainstalacién o
disefilosdelared.

Aunque, Aranda explicé que donde serequiera llevarinformacién de
un punto a otro es donde pueden participary asesorar. Por ejemplo, la
participacion enlos centros de datos es fundamental, ya que estos son
considerados por el directivocomo “elcorazénde unared”,y las “venas”
quedistribuyen alresto del cuerpo son los cables,donde Prysmian es
especialista.

‘A pesarde que latasa de natalidad se hareducido, el consumo de
informacién se haincrementado exponencialmente a nivel global, ya
que hay una gran demanda de conectividad entiempo real; este hecho
requiere del desarrollo de cables de mayor densidad defibra 6ptica, los
cuales permiten una mayor capacidad de transmision de informacion.
Ahisomos pioneros, con productos que son por encima de 6 milfibras”,
explico el directivo.

Ademds de una alta densidad de fibras 6pticas, se recomienda el uso
de productos con mayores cualidades para atender el alto trafico que
tienen los centros de datos, conla mejor fibra 6ptica, que tenga menor
sensibilidad alos dobleces y aplastamiento, soporten elusorudo,y
garanticenunavida Gtillarga aunque se excedan las condiciones.

Prysmian General Cable

Prysmian cuenta condistribuidores
autorizados como Portenntum y
Power & Tel, pero se encuentra
reclutando nuevos socios; aunque,

dependiendo del tipo de proyecto
y complejidad, hacen posible el
suministrodirecto.

“En Prysmian nos gustan los retos y
los temas complejos, nos gusta ser
creativoseinnovadores enconjuntocon
los socios. Estamos abiertos siempre
paratodas las alternativas, nos gusta
escuchar propuestas y sumar valor al
clientefinal.

“Actualmente, debido alapandemia, no
podemos realizar visitas presenciales,
pero queremos invitarlos aacercarse,
visitar nuestra fabrica, las puertas
estan abiertas. El proximo 5 de agosto
llevaremos acabouncursoonline sobre
fibra optica, y esperamos contar consu
participacion”, concluyd el directivo.

Draka
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ste afo, Pure Storage busca habilitar el modelo de la nube
hibrida basada en un esquemaas a Service,con un modelo
de “pago por uso”,100% OPEX que transforma el esténdar
actual de consumo de almacenamiento.

Ademds, Portworx, recientemente adquirido por Pure
Storage, y ya habilitado como parte del portafolio para México,
permite acondicionar de manera sencilla la nueva ola de
aplicaciones nativas en la nube, ofreciendo disponibilidad,
proteccidon y seguridad a contenedores administrados por
Kubernetes.

Alejandro Aguado, Partner Sales Manager para Latinoamérica,
indic6 que otrade las prioridades de la compafia para este 2021 es
incrementar la oferta de soluciones para su ecosistema de partners
y posicionar unamoderna experiencia del manejo de los datos hacia
los usuarios finales.

kEHabilitaremos herramientas mas sencillas para hacer negocios

con Pure Storage y nuestros socios de negocio. Todo basado en
suscripciones tantopara ‘ Pure-as-a-Service” como para Portworx”:
Alejandro Aguado.
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Deigualforma, el especialista asegurd que incentivardn tanto las certificaciones de Pure Storage a sus
canales,como la penetracién en cuentas nuevas; ello mediante incentivos no sélo para el canal, sino
también para el ejecutivo comercialy el dreatécnicadel partner.

Solucionesy ventajas competitivas

Evergreen: brindaproteccion de lainversion, mediante un
modelo de negocios disruptivo.

-Costos de soporte y suscripcion congelados, conlaintencion
de que loscanalesy clientes notengan sorpresasalahorade
haceruna renovacion.

-Cambio de controladoras gratis, con la renovacion de su
suscripcion Gold por tres afios mas.

-Funcionalidad “Todo incluido”: no se paga ningtin tipo de
licenciamiento, ni hoy, ni en el futuro.

Paa$: unverdadero modelo de consumo

Pure as-a-Service es una forma mucho mas sencilla de que
los partnersy clientes tengan almacenamiento pagado por
consumo.

“Somos el inico proveedor de almacenamiento que presenta
unautilidad SaaSy de almacenamiento de crecimiento, asi
como reduccionverdaderamente flexible. Los competidores
tienden a ofrecer unconfuso modelo de financiamiento que
enrealidad es sdlo un contrato de arrendamiento que dejaa
los clientes con ungran compromiso inicial, laincapacidad
de crecery contraerse limpiamente, asi como equipos no
retornables”, advirtio el directivo.

Portworx: lamejor plataforma paralas nuevas aplicaciones
basadasenlanube.

-Recientemente galardonado por GIGAOM Radar como un
“Outperformer” tanto para almacenamiento Enterprise y
Storage nativo en lanube paraambientes con Kubernetes.
Posicionados como el lider del manejo de datos para
contenedores.

Actualmente SYNNEX Westcon-Comstor es el tinico distribuidor con la capacidad de ofrecer PaaS en México, ya
que cuenta con amplia experiencia en el manejo de “pago por consumo”.

Ariane Gémez Ramirez, VBM Veeam/Pure Storage
arianer@synnex.com

Direct: (55) 5001-4950, ext. 4759
Mobile: +52 (55) 4143 3070
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Alejandro Aguado [ Partner Sales Manager | LATAM
alejandro@purestorage.com

+52 (55) 9197 8971
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LA TRANSFORMACION DIGITAL SE ACELERO Y ENLAINDUSTRIALAS
PLATAFORMAS DE COMERCIO ELECTRONICO DELOS MAYORISTAS SEHAN
CONVERTIDO ENHERRAMIENTASINDISPENSABLES PARA ELCANALDE
DISTRIBUCION, PORLOQUE EN ESTA EDICION DE ESEMANAL PRESENTAMOS
ALGUNAS DELAS MASIMPORTANTES.

Autor: Ralll Ortega

ABASIST DISTRIBUIDORES DE COMPUTO SA DE CV.

Portafolio (Marcas)

Onyx, Owning, Acteck, Balam Rush, LFAcoustics, WD, Gigabyte,
Biostar, Intel, AMD, HP, Dell, Epson, Smartbitt, Gigatech, TPLink,

Verbatim, Hisense, Adatay Kingston.

ProductosyYSolUCIONES ««::ceereereccersceinsceeineemaseceineeiacecnees

Ensamble, partes OEM, Laptop’s, escritorio, equipos seminuevos
portdtil y desktop, recertificados clase AB,C, soporte técnico,
impresion, redes y almacenamiento digital.

Disponibilidad de productoeinventario ...

Entregainmediatay posibilidad de envio directo desde fabricante.

Ofrece cotizadorcontipode cambio e

Permite levantar pedidos (hastaqué montoo ...
cantidad de productos)

Brindaseguimientode pedidos i

www.abasist.com

©
©

©

ABASIST.

Descuento porcompraOnline - @

Horariodeservicio L-V 9:00 am a 19:00 horas y
s@bados del0:00 a14:00 horas.

Financiamiento s @
Capacitacio NI @
Aplicacion MOVil e ®

Sellosocertificadosde

seguridad e @
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AZERTY DE MEXICO SA DE CV. store.azerty.com.mx

Portafolio (MArcas) i @ Descuento porcompraOnline - @
Armor, Avery, Bixolon, Citizen, Cherry, Cognitive Tpg, Datashield, Datalogic, Con frecuencia tenemos promociones.
Digital Persona, Ec Line, Elo, Evolis, Epson, Honeywell, Intellinet, Kronaline, Katun,
Lbt, Manhattan, Mse, My Business Pos, Okaypos, Prehkeytec, Ribetec, Silimex, Horariodeservicio 1as24horas todos los dias
Star, Sato, Tsc, Teklynx, Touch Dynamic, Unitech y Zebra. delano '
ProductosysolUCiones - cccececcemcceiaccemnceeiaeceinceenacecnns. '
Caodigo de barras, punto de ventas, software, papeles para . . .
amplioformatoy téner compatibles. Financiamiento ... @
Si, el cliente puede tramitar su linea
Disponibilidad de producto einventario ... decredito sinolatiene.
(6c] o e e[ o [ei[o] 5 IEERIERERREREREIRERRES @
. . . Aplicacion movil e @
Ofrece cotizadorcontipode cambio e

Si,en moneda nacionaly en dolares.

I I ——— @

Sellosocertificadosde

SECUI i ClCIC] J————— @

Si,SSL.

Permite levantar pedidos (hastaqué montoo -

cantidad de productos)

Si,sinrestriccion de cantidad de productos nimonto.

© 0 00 &

Brindaseguimientode pedidos e

Después de levantar el pedido el personal de ventas da el . .
seguimiento para elenvio de su pedido. ..

https://store.azerty.com.mx Bar Code, Mobile Solutions & Printing
RNy
COMPUSOLUCIONES Y ASOCIADOS SA DE CV. SICLIK.
Portafolio (MArcas) i @ Descuento porcompraOnline - @

Apple, Aruba, Autodesk, Ciberseguridad, HPE, Hp Inc, IBM, Lenovo,

Microsoft,Red Hat, Veeam, VMware, entre otras. Horariodeservicio Compralas24horas. Atencion

enlineade 9:00a.m.a7:00 p.m.

(2 (oTe [PTel (o THTE-Tol [Foi o] o - REEERE IR FINANCIQMIGNED «+rvvvveeeeseeeeeeeeeene @

Hardware, software, nube, ciberseguridad, colaboracion, G2 @

virtualizaciony soluciones de nicho. Capdcitacion e
AplicacioN MOVil - @

Disponibilidad de productoeinventario «...........

. . . Si (solootrovésclesiclik).
Ofrece cotizadorcontipodecambio s

Sellosocertificadosde

SECI Ui C1CIC] [ re—————— @

Permite levantar pedidos (hastaqué montoo -

cantidad de productos)

Si,inclusive sino hay en stock y cada marca tiene sus reglas,
también contamos con seccidn de outlet de productos.

Brindaseguimientode pedidos ...,

© 006 ©

https://www.compusoluciones.com/

Guia |28



E-COMMERCE: operacion
==AZERTY con la mejor tecnologia

Bar Code, Mobile Solutions & Printing

Sabemos que el éxito de un negocio en linea depende de
una operacion eficiente. Azerty te ofrece las mas
innovadoras soluciones para mejorar la gestion de
mercancias de los negocios en linea a través de su amplia
gama de productos Zebra.

Agiliza la administracion de inventarios, almacenaje,
recepcion y entrega de productos para tus clientes que
tengan negocios en linea, permitiéndoles brindar un mejor
servicio en menor tiempo.

WWWw.aze rty cCOom.mx Contactanos y solicita informacion sobre:
https:)/store,aze.rty,con;.mX @ ETIQUETADO PARA INVENTARIO Y LOGISTICA

CDMX: 5550 82 0100 @ IDENTIFICACION DE PRODUCTO E INVENTARIO
MTY: 818125 8200 @ CONTROL E IDENTIFICACION DE LOGISTICA
@ ETIQUETADO PORTATIL PARA INVENTARIO O PARA RECIBOS

TERMINALTC26 LECTOR DS2278 IMAGER TERMINAL MC93
ANDROID STANDARD ANDROID

MPRESORA ETIQUETATT 4INX6IN RIBBON CERA IMPRESORA PORTATIL
INDUSTRIAL ZT41 ECONOMICA 110X450 VAOLYAI

encuentra estas soluciones en www.azerty.com.mx



https://store.azerty.com.mx
https://store.azerty.com.mx
https://store.azerty.com.mx

CT INTERNACIONAL.

Portafolio (Marcas)

Mds de 202 marcasyy 15 lineas de negocio.

ProductosysoluCiones ...

Computoy servidores, componentes de ensamble, sistema
de punto de ventay credencializacion, suministro y proteccion
de energia, equipo deimpresiony consumibles, electronicade
consumo, gaming, networking, telefonia celular, accesorios de
computo, telefoniay videovigilancia, cloud, software, seguridad
electrénicay productos de proteccion dela salud.

Disponibilidad de productoeinventario -«

Ladisponibilidad que mostramos en el portal es entiemporealy
puede ser adquirida de formainmediata para ser recolectada
en sucursal o con envio a domicilio, tanto a la empresa del
distribuidor como alusuario final.

Ofrece cotizador contipo de cambio
Dentrode CT Online esté definido el tipo de cambio de délarenese
momentoy almomento de cotizar, la cotizacion se realiza en pesos
mexicanos.

Permite levantar pedidos (hastaqué montoo --..........

cantidad de productos)
Sinlimite, lo que el distribuidor determine.

Brindaseguimientode pedidos s

Si, trabajamos con las mejores empresas de envios y
paqueteria para garantizar que el producto llegue al
distribuidor.

www.ctonline.mx

DC MAYORISTA.

Portafolio (Marcas)
Mds de 150 marcas lideres en el mercado de TIC y papeleria,
como HP,Huawei, Lenovo, Brother, Canon, Asus, Epson, Azor, ACCOo,
3M, Logitech, Fortec, Dahua, Bic, Xerox, Scribe, Acer, Dell, BenQ,
Microsoft, Hisense, Kingstony Adata.
ProductosyYsoluCiones e
14 lineas de negocios y servicios como WebServices,

Sucursal Virtual Blitz, Soluciones logisticas.

Disponibilidad de productoeinventario ...

Ofrece cotizadorcontipodecambio e

Permite levantar pedidos (hastaqué montoo -

cantidad de productos)
Sinlimite.

Brindaseguimientode pedidos ...,

© © 6 6

O 006 6 6

CT Online.

Descuento porcompraOnline -
Contamos con promociones exclusivas que se
renuevan cada semana.

Horariodeservicio Las 24 horas del dia, los 365
dias delano.

Financiamiento ...

Si,contamos con las mejores opciones
de servicios financieros.
Capacitacion
Si,manejamos webinars constantemente, asi
como capacitaciones de CTy delos fabricantes.
Aplicacion movil e

Si,CT App puede descargarse en las
tiendas de Appley de Android. ®

Chalt oo
No dentro de CT Online, pero sipor medio de
nuestro WhatsApp empresarial y redes sociales.

Sellosocertificadosde

(=7=Te [1]Te [o o IR @

‘ ONLINE.mx

BLITZ.

Descuento porcompraOnline - @

Horariodeservicio Compras24/7.

FinaNciamMIi@nto e @
CapaCitaCion oo @
APLCACIONMIQVIL oo ®

Sellosocertificadosde

S CJUI 1G] GIG] P ——————— @

www.dcm.mx
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¢ Ya conoces el nuevo
Lanix Alliance Program?

Intégrate y conoce las herramientas que te ayudaran a identificar nuevas
oportunidades que se conviertan en mayor rentabilidad para tu negocio.

X/LANI

PROGRAM

X

jDale unimpulso a tu negocio!

Descubre como ganar mas.

Recibe capacitaciones y certificaciones.
Obtén soporte técnico especializado.
Accede a apoyo en licitaciones y proyectos.

Aprovecha las mejores oportunidades
y precios especiales.

QDEOEIMmE

Registrate con un asesor de ventas CT, al correo
ollamaal


https://ctonline.mx/marcas/micrositio/lanix
https://ctonline.mx/marcas/micrositio/lanix
https://ctonline.mx/marcas/micrositio/lanix
https://ctonline.mx/marcas/micrositio/lanix

GRUPO CVA. PORTAL ME.

Portafolio (MArcas) oo Descuento porcompraOnline - @

Mds de 130 marcas.

Horariodeservicio 24/7
Productosy SOLUCIONES «-:wxevierieeieminiiiiiiiiiiiicn Financiamiento

CARACILCICION R ea——

©
©

. s . . Aplicacién moévil @
Disponibilidad de productoeinventario ... @
©
©

No, la version web es responsiva
movil.

Chat o @

Sellosocertificadosde

SEQUIAAD oo @

Ofrece cotizadorcontipodecambio e

Permite levantar pedidos (hastaqué montoo -

cantidad de productos)

Si,cada cliente tiene un monto permitido basado en su crédito.

Brindaseguimientode pedidos e @
www.grupocva.com

INOVAT TECHNOLOGY S.A DE C.V. WOOCOMMERCE.

Portafolio (MArcas) i @ Descuento porcompraOnline - @
Samsung, Nec,Optoma, Lg, Absen, Unilumin, Barco,Beng, Christie,
Logitech, Navori, Epson, Kramer, Qsc, Rgb Spectrum, Vuwall,
Screenbeam, Aopen, Crestron, Da-Lite, Bright Sign, Sharp.

Horariodeservicio Lunes a viernes de
9:00-18:00horas.

Productos Y SOLUCIONES «-weviveviseeieiiiiiiiiiciiiiiiiiciins @ FINANCIAMIGNELD -+ wvveevseersemsrriiees @

Proyectores,monitores profesionales, pantallas led,cubos de . .. @

retroproyeccion, interactivos, videowall, video conferencia, centros de Capacitacion s

(rjnonltoreo,ogtpmotlzo_cpn de so_lo_s,senqllzomon dlgltql,solumongs APLICACION MOVIL oo @
e colaboracion, creaciony administracion de contenidos, creacion

decanalesinstitucionales,accesorios audiovisuales, proyectos O ————————— @

audiovisuales.

Disponibilidad de productoeinventario -e..
Sellosocertificadosde

SECJUI 1] Gl GTC] R —————— @

Ofrece cotizadorcontipodecambio ..o

Permite levantar pedidos (hastaqué montoo -

cantidad de productos)
Si.Sinlimite.

Brindaseguimientode pedidos e

© 00 6

https://www.inovate.com.mx
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ISTEN TELECOMUNICACIONES.

Portafolio (MArcas) oo

Belden, Bticino, Charofil, Cisco, Clamper, Condumex, Dahua, Derrant;
Epcom, Grandstream, Hikvision, Hilook, Hubbell, Intec, Intellinet, IP-Com,
Jabra, Jaguar, Jupiter, KPS, Ortronics, Panasonic, Panduit, Poly, Sbetech,
Smartbitt, Thorsman, TRENDnet, Ubiquiti, Vertical Cable y ZKTeco.
Productosy solUCIONEs e
Telefonia, cableado estructurado, administracion de cableado,
CCTV, controlde acceso, redes, respaldo de energiay herramientas
y medicion.

Disponibilidad de productoeinventario «-.......c.......

©

Ofrece cotizadorcontipode cambio s

© 060 ©

Permite levantar pedidos (hastaqué montoo -

cantidad de productos)
Si,lo que serequiera. Sujeto a disponibilidad.

Isten Web Store.

Descuento porcompraOnline - @

Horariodeservicio Lunes a viernes de 9:00am a
7:00pmy sabados: 9:00ama

3:00pm.
Financiamiento .. @
CAPACILACION  cooerveeraceercscrceeniceraceens @
AplicacioN MOVil s @

QARG soosmmenoneoaoamomansccanasomosmeransssanoraoos o @

Sellosocertificadosde

SECUI 111 Cl CIC] J——————— @

Brinda seguimientode pedidos e @
www.isten.com.mx
NEOCENTER. PORTAL DE PARTNERS NEOCENTER.

Portafolio (Marcas)
Barco,BenQ,Biamp, Cue, Fanvil,FreePBX, GoToConnect, GoToMeeting,
GoToWebinar,i3-Technologies, Ingate, J&R, Jabra, Konftel, LastPass,
Logitech, Mitel, Net2Phone, Panconnect, PBXact, Poly, Sangoma, Snom,
Starleaf, TouchOne, Vocom, Vtech, Xorcomy Yealink.
ProductosysolUCIONEs . cccreceeccemseeianceemnceeiaseceineeiasenns. @
Teléfonos IP,audioconferencia, videocolaboracion,diademas, tarjetas,

PBX,gateways,comunicaciones unificadas,equipamiento de salas,data
network, SBCs, teléfonos hoteleros, teléfonos industriales y digital sigage.

Disponibilidad de productoeinventario ..................

Inmediato a 4 semanas dependiendo del producto.

Ofrece cotizador contipodecambio ........cc......

Permite levantar pedidos (hastaqué montoo ...

cantidad de productos)

Brindaseguimientode pedidos e

® ®O0 6

Descuento porcompraOnline - @

Horariodeservicio Lun-vie9:00a18:00.

Financiamiento e @
(0o o e [of 1o T o o B @
ApLliCAciON MOVl oo ®

Sellosocertificadosde

SeU I — @

https://www.neocenter.com/portal/?pag
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NEXSYS DE MEXICO. Nexsys Online Store.

Portafolio (MArcas) oo
3nstar, Adobe, Arcserve, Audiocodes, Bentley, CA Broadcom, Corel,
Crowdstrike, Blackberry-Cylance, Eset, Hitachi, IBM Cloud, Jabra,
Kaspersky, Lenovo, McAFfee, Microsoft, Net2phone, Oracle, Poly, Sikur,
Sophosy Trend Micro.

Productosy solUCIONEs o

Descuento porcompraOnline - @

Horariodeservicio Latiendaonlineestd abiertalas
24 horas.Procesamientode
ordenesenhorarios de oficina

3 . X de8:30ama6:00 pm,

Financiamiento ...

Si, estd sujeto a aprobaciony se

Software, hardware, cloud y comunicaciones unificadas. ; 2 !
requiere un estudio previo.

Disponibilidad de productoeinventdrio ................ Capacitacion ..., @
Tenemos disponibilidad limitada. El tiempo de entregaen hardware q a2 2, f
es de 30 dias, aunque podemos tener stock permanente si el APLCACIONMOVIL oo @

Si,es Nexsys de México.

Chat oo @

Sellosocertificadosde

Permitelevantar pedidos (hastaquémontoo .- seguridad oo @

cantidad de productos) Si, certificado SSL de seguridad del sitio.

Si,no hay limite.

proyecto del canallo amerita. Se requiere negociacion previa con
elProductManager.
Ofrece cotizador contipode cambio e

No precisado.

© ® © 60 ©

Brindaseguimientode pedidos o @

https://tienda.nexsysla.com

REDLEAF MEXICO SA DE CV. WWW.REDLEAF.COM.MX

Portafolio (MArcas) o Descuento porcompraOnline - @

Redleaf,Kramer, Shure, Community, Kef, Db Technology. Horariodeservicio Lunes a viernes de

8:30a6:45pm.

Financiamiento e ®
10e o Te of o Toi ] o B @

Pormedios digitales.

Productos Y SolUCIONES «ww-::wereemeemeemisiuncinsiniiincincennsnns
Equipodeaudioyvideo.

Disponibilidad de producto einventario -............
Regularmente en stock.
Ofrece cotizadorcontipodecambio ...

Enconstruccion.
Sellosocertificadosde

seguridad oo @

Enconstruccion. De momentolos bdsicos.

Permite levantar pedidos (hastaqué montoo ...

cantidad de productos)
Enconstruccion.

® ® ®6O0 © O
©

Brindaseguimientode pedidos e

En construccion, de momento solo a través de WhatsApp,
teléfono,correoy Skype.

www.redleaf.com.mx
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TECNOLOGIA ESPECIALIZADA ASOCIADA DE

MEXICO.

Portafolio (Marcas)

APC, Aruba, Autodesk, Microsoft CSP, HP Enterprise, HP Inc, HP ROK,
Kingston, Makerbot, Kodak, Stratosphere.

Productosy soluciones
Soluciones de PCaaS (PC como ser\/|C|o) Waas (
service), DMaaS (Digitonoci()n como servicio), laas, Saas, Paas,
Implementaciones y Configuraciones pre-entrega, Pago de
Certificaciones Stratosphere, Registro de garantias HPI, HPE, Migracion
de contratos CSP Autodesk: Migracion de contratos de mantenimiento,
Migracion de contratos multiuser tradein, Servicios de Instalacion
puestaen punto,Implementaciones y Configuraciones pre-entrega,
Pago de Certificaciones Stratosphere, Configurador de Servidores
IQuote, Links aHP Connect & Intel Technology Provider.

Disponibilidad de productoeinventario - ........
Online 24 x7.

Ofrece cotizadorcontipo de cambio
Si, tipo de cambio ponderado.

Permite levantar pedidos (hastaqué montoo --..........

cantidad de productos)

No existen minimos 0 maximos se determina por
monto de crédito disponible.

Brindaseguimientode pedidos i

Se ofrece tracking de guias de paqueterias con nombre de
quienrecibio.

©
©

© 0O 006

Enlace team.

Descuento porcompraOnline - @
Dindmico en cada producto o campana.

Horariodeservicio Servicio y Operacién 24x7
Soporte: L a V 9:00 a 19:00
Horas.

Financiamiento ...

Tarjeta de crédito 3, 6, 9 y 12 Meses
diferidos. (Opcién al finalizar la orden).
Capacitacion
General Via Webinar (https:/ /www.

teamnet.com.mx/webinars-team) /
Bajodemanda através delchatenlinea.

Aplicacion movil
No, modeloresponsivo (optimizado) a
través de browsers de cualquier movil.

Chat
Serviciode chatonlinede 9:00 AMa 7:00 PM,
fuerade horariomensaje SLA < 18 Horas.

Sellosocertificadosde

seguridad e @

SSL Almacenamiento local & Cookies
(uccssL)

https://enlaceteam.com/

TECNOSINERGIA.

Portafolio (Marcas)

Comercializamos més de 35 marcas: Belden,Enson,Meriva Technology,
Ubiquiti, UNV, Western Digital, ZKTeco, RESIDEO, Uniarch, Duosmart, Fluke
Networks, Cyberpower, Charofil, Kidde, Folksafe, Geovision, OPTEX, Planet,
Paamon, QNAP, Silimex, TP-LINK, Yonusa, Sonoff, por mencionar algunas.

Productosy soluCiones i

Contamos con 7 lineas de negocio: Videovigilancia, seguridad y
vigilanciaen el transporte, control de acceso y asistencia, alarmas
eintrusion, incendio, ssnart home, redes e infraestructura.

Disponibilidad de productoeinventario ...
Si,disponibilidad del 94% para entrega inmediata.

Ofrece cotizador contipo de cambio

Permite levantar pedidos (hastaqué montoo -
cantidad de productos)
Si,no hay limite.

Brinda seguimiento de pedidos

0O © © ©

©

PORTAL TECNOSINERGIA.

Descuento porcompraOnline - @

Horariodeservicio 24/7

Financiamiento e @
(0o e e [of e T o o B @
APLCACIONMIQVIL oovvvveeerseesencneees ®

Sellosocertificadosde
seguridad .. @

Si, certificado SSLy certificado secure trust.

www.tecnosinergia.com
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PROXIMAMENTE

acer CONOCE NUESTRA NUEVA FAMILIA intel
DE PRODUCTO PARA USO RUDO INtel.

EN314-51W-53RR
NR.ROPAA.001

WIN 10 PRO’
Delgada, ligera y solida
1.9Kg, menos de 25mm de espesor, 147,
IP53 Aquafan™ repelente a liquidos

Acer ENDURO Series

Disefiadas para trabajar en cualquier entorno bajo condiciones de humedad
y temperaturas extremas. Resistentes a impactos y derrames.

MIL-STD CORNING
810G

\Geriid) Gorilla"Glass CORE i5

Procesador
Intel® Core™ i5

1- Teclado y sistema operativo en inglés (con soporte para otros idiomas)

) en: club.acer.com.mx/wheretobuy | contacto: mex.ventascanal@acer.com


mailto:francisco.gonzalez%40acer.com?subject=
mailto:francisco.gonzalez%40acer.com?subject=
mailto:francisco.gonzalez%40acer.com?subject=
mailto:francisco.gonzalez%40acer.com?subject=

Reportaje .80

ExpoCanal TIG

de eSemanal
mapea el negocio durante el
regreso a clases

Autor:AnahiNieto/Rail Ortega

EL9DEJULIODE 2021 SELLEVO A CABO LA SEGUNDA EDICION DE EXPOCANALTIC ACARGO DE ESEMANAL, EL CUAL
TUVOCOMOEJECENTRALELBACKTOSCHOOLY LOSNEGOCIOS QUE DEESTEEMANAN DURANTELAACTUALTEMPORADA,
PUNTUALIZANDO LAS OPORTUNIDADES QUE NO DEBEN PERDER DE VISTALOS CANALES DE DISTRIBUCION CON MARCAS QUE
APORTANVALORY RENTABILIDAD ALOSMISMOS, ENTRE LAS QUE SEINCLUYEN: ACER, ASUS, APC SCHNEIDER ELECTRIC,
COMPUSOLUCIONES, DC MAYORISTA,GRUPO CVA, JAME, KINGSTON, KOBLENZ, KYOCERA, OPERADORA ONE, PROLICOM,
SOLABASICY VERBATIM.

n un ambiente totalmente virtual y representado a través de avatares
personalizados por cada asistente, el evento conté con conferencias, salas de
capacitacion, presentaciones y exposiciones con la ventaja de atender alos
invitados de manera personalizada en los stands y salas asignadas para los
fabricantes, mayoristas e incluso arrendadoras.

Ademds, conelfinde dar aconocer alos canales de distribucion la oferta que existeen el
mercado para atender el proximo regreso a clases, asicomo capacitarloseneltemayen
las herramientas existentes, “‘Expo Canal TIC,Back to School” reunid alideres de la industria.
Javier Rojas, Director General de eSemanal, dio la bienvenida alencuentro, y resaltd la
importancia de realizar encuentros asipara poder establecer relaciones ganar-ganar
enlaindustriay juntos salir adelante.

Panel Back to School

El proximo Back to School, temporada tradicionalmente relevante para la industria, se
vislumbra conincertidumbre sobre el formato que se adoptaré para dar continuidad alas
clases; ante este escenario, los representantes de las marcas lideres respondieron cémo
pueden ayudar al ecosistema a estar preparado para dar continuidad ala educaciény
dotar alos estudiantes conlas mejores herramientas.

Reportaje | 38 contactame@esemanal.mx ® 5573605651
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Multiple Tests
Passed

W

COMPACTAS, RESISTENTES
Y PRODUCTIVAS

Vil
i

— K AT

Diseno ergonémico & resistente,
ya sea en el salén de clases o
en un viaje escolar.

Productividad inteligente, para mas
tiempo de aprendizaje.

o

for Education

INRAM ¢ O ==y (et [H.

aaaaaaaaaaaaaaaa

Ménica Vazquez Monica Carrillo Luis Anibal Tiscarefio Cortes Santa Selene Bray Yajairo Ramirez
T.55 5403 0669 T.3338121413 T.55 5001 0050 ext. 3178 T.66 2109 0000 T.55.4188.8126
monica.vazquez@ingrammicro.com mcarrillo@grupocva.com luis.tiscareno@exel.com.mx santa.garcia@ctin.com.mx yajairo.ramirez@gvadeto.com
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JoséRamon Sarro, Director Comercial de Operadora
One, dijo que laempresa ofrece financiaomientoy
arrendamiento a fin deintegrar proyectos, haciendo
sinergia con la innovacidon y creatividad de los
mayoristas y distribuidores para las soluciones
integrales y servicios que llevan a los usuarios
finales; ademds, recordd que, de acuerdo con el
Instituto Nacional de Evaluacion Educativa, cada 25
segundos hay un alumno que renuncia d su proceso
de educacién de manera parcial o definitiva, por lo
cualexplicd que es responsabilidad de todos mitigar
talcifra,einvitd alos canales acumplirconelretoy
acrear nuevas cosas en conjunto.

Zeferino Pérez, Gerente Comercialde Grupo CVA,
coincidié en que laresponsabilidad recae también
enlaindustria de Tecnologias de la Informacidny
Comunicacién pararesponder ante este contexto
decrisis, yaque dijo “somos unreferente respecto al
dreatécnico-comercial, nuestraresponsabilidad
es darvisibilidad almercado sobre las tendencias
y cambios que existeny se encaminan hacia una
transformacién digital, marcando pautas para el
desarrollodelmismo’.

Por su parte, Jorge Gonzdlez, Director de Verbatim
para Latinoameérica, menciondé que su forma
de aportar ha sido colocar de forma inmediata
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las herramientas que hagan posible para los
alumnos continuar con sus clases de forma
remota, aligual que para ejercer el home office; se
han comprometido, ademds, a realizar la menor
cantidad de cambios en sus politicas de marketing,
yeneldesarrollo de proyectos al no aumentar los
niveles de precios.

Eldirectivo agregd que lamarca brinda opciones de
movilidad personal paralos usuarios,con soluciones
de almacenamiento de datos, sistemas 6pticos,
tarjetas de memoria, discos de estado sélido, una
amplia linea de accesorios, y una nueva linea de
productos gamer en asociacioén con otras marcas
histéricamente reconocidas en el medio; todoelloal
mejor precioy sin sacrificar la calidad.

En Acer, por lo tanto, apuestan a un regreso a
clases paulatino, porlo cual, segun explicd Moisés
Diaz, Gerente de Canales para México, su robusto
portafolio se compone por diversas opciones de
configuracidon, con procesadores Celerony 4G de
RAM, paralaeducacion bdsica,y paralos siguientes
niveles, equipos dos en uno ultraligeros conun peso
menor a unkilogramo integrados por Ryzen 7 e Intel
Core 7,los cuales estan disefilados para cubrirun
modelo hibrido de educacién y son capaces de
expandirse.
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Configure, administre y proteja
sus dispositivos Apple en minutos.

Jamf es la Unica solucion de escala de Apple
Enterprise Management que automatiza
todo el ciclo de vida de Apple en la
empresa, incluida la implementaciéon de
dispositivos, gestion y seguridad, sin afectar
negativamente la experiencia del usuario
final o requerir Tl para tocar el dispositivo.

A jamf

¢Preguntas?

Jamf siempre estd aqui para ayudar.
Comuniquese con nosotros y déjenos
saber cémo podemos ayudarlo a
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o visitanos en jamf.com
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Roberto Alvarez, Gerente de Ventas paraCanalen
Asus, explico que la oferta de equipos de coOmputo
paralaeducacién conlaque cuentan secentraen
especialen nifos de 6 a 13 afos, aunque también
cuentan con equipos para el mercado medio y
superior. Porlo tanto, los equipos estdn disefiados
para atender el aprendizaje remoto, con grado
militar reforzados contra caidas y golpesy derrame
de liquidos, presentan bajas emisiones de luz
para proteger los ojos de los niflos; tienen disefios
ergondémicos para nifos, cancelacion de ruido
exterior,y unalargaduracién de bateria.

Oscar Martinez, Director General de Kingston para
México, Centroamérica y el Caribe, expuso que
después de la pandemia, el 100% de los alumnos
necesitan una tablet,computadora, o un teléfono
inteligente afin de estar conectados; sinembargo,
estos equipos también deben estar actualizados,
ya que con el nuevo sistema operativo de Microsoft,
se recomienda que el equipo tenga a partir de
8G de RAM para correr de forma adecuada las
aplicaciones.

“Nosotros recomendamos que los equipos tengan
16G de RAM para trabajar en multiplataforma, ya
que sabemos que los estudiantes suelen utilizar
mds de tres aplicaciones alavez; en este aspecto,
identificamos una gran oportunidad para que
el canal capacite a los usuarios sobre estas
necesidades técnicas, sobre el estado sdlido y
sus ventajas en rapidez sobre el disco duro, asi
como las tarjetas de memoria paralas tabletas y
smartphones;los invitamos aacercarsey generar
negocios’, agrego.

Aunado aello, la oferta de Koblenz estd disefiada
para todo tipo de usuarios y bolsillos, Guillermo
Chan, Gerente de Canales, dijo que lamarca estd
comprometida con brindar equipos de calidad a
precios justos, ofreciendo la proteccidn energética
para su inversidn en dispositivos y equipos
necesarios para continuar estudiandoy trabajando;
para ello, el fabricante cuenta con supresores de
picos; reguladores de voltaje; una linea de no-
breaks, que ofrecen desde 34 hasta 80 minutos de
respaldo paraelhogary laoficina,y otros de gama
empresarial para mercados como data centery
hospitales, por ejemplo. Las soluciones tienen hasta
7 afos de garantia eincluyen pdliza de seguro afin
de dar certeza alusuario sobre la proteccién que
reciben.
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Ya que no todas las personas en México tienen
accesoalaenergia,en Schneider Electric llevana
caboiniciativas de programas que buscan proveer
energiaendonde este servicio no se asegura, debido
a que consideran se trata de un derecho bdasico
tan importante como el agua; con ello, buscan
beneficiar a estudiantes, al crecimiento econémico
y alacompetitividad del pais.
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Stephanie Corona, Desarrolladora de Negocios en
APC Schneider Electric para México,recomendd a
los canales pensar en su propia transformacién
digital, ya que la tendencia también apunta a que
los clientes consuman en digital y se debe estar
atentoalas necesidadesy peticiones delos clientes;
asi como tomar ventaja de los programas de
educacioény capacitacion que ofrecen fabricantes
y mayoristas, las cuales lamayoria de las veces son
gratuitas.

Aunado a ello, Moisés Diaz recomendd ‘los
estragos respecto a los temas logisticos vy
disponibilidad continGan, por lo cual, se deben
aprovecharlas oportunidades en el momento en
el que se presentan, asicomo las herramientas de
capacitacion.En Acer contamos con programas de
canaly un portalde capacitacion, el cual es gratuito,
junto que otras herramientas que procuran hacer
mds rentables sus negocios’.

Otras de las recomendaciones en las que
coincidieron los especialistas fueron comprendery
estudiar el mercado, sus necesidadesy demandas,
afin de poder cubrirlas con soluciones integrales
que se adapten mejor alos usuarios,y para cumplir
con ello,acompafarlas de capacitaciones para

ellos sobre eluso de las herramientas tecnolégicas,
para mejorar su experiencia de uso. También
buscar las soluciones que les ofrezcan un mayor
margen de rentabilidad, y que presenten mayores
ventajas competitivas, solicitar equipos demos con
los fabricantes para tener certidumbre sobre los
equipos que se ofrecen asus clientes.

Estar actualizados es, de acuerdo con los expertos,
una piedra angular para continuar construyendo
negocios, conocer las tecnologias disruptivas,como
nube, socialintelligence, entre otras, y atreverse a
hacer cosas nuevas, o delo contrario, se caerd en
el estancamiento. La planeacidn y el inventario
también resultan relevantes para cubrir cualquier
venta exitosay poder cumplir con protecciones de
ventasydemandas.

‘No olvidemos que estamos en un contexto de
pandemiay de crisis, lo cual significa que tenemos
que pensar mucho en el usuario final, quien ha
sufrido mds que nosotros; debemos ofrecerle las
mejores condiciones para que continde con sus
actividades, conozcan las alternativas que existen
enelmercado para atender este mercado en crisis
y salgamos adelante’,concluyé Jorge Gonzdlez.

Estas en una habit 7200
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Ofertade las marcas

Acer
Jaime Ramirez, Especialista de Producto.

El fabricante integra nuevas tecnologias en sus equipos, los cuales
representan una oferta de valor. Ademas de contar con equipos
especializados paracreadores de contenido, como Concect D; durables
como laserie Enduro; parallevar a cabo actividades comerciales, la
serie Travel;y laserie Swift,con lomas reciente de Intel.
Alcomercializar la ofertade Acer, el canal puede ofrecer asus clientes
durabilidad, fiabilidad y tecnologia de vanguardia capaces de correr
nuevasversiones de sistemas operativosy software, con capacidades
de extension de los productos, al mismo tiempo que se brindan disefios
atractivos paramejorar laexperiencia de uso de los usuarios.

“Somos pioneros en algunas tecnologias, como por ejemplo en nuestra
serie Swift, integramos proteccion antimicrobiana 360°, la cual se
ajustaperfectoalanuevanormalidad, debidoaque se tratade unacapa
protectoratinica en el pais que disminuye enun 99.9% los gérmenes
y bacterias mas comunes que se pueden alojar en nuestro equipo de
computo. Es por ello que nuestra oferta es diferenciada, al incluir
tecnologias adicionales para que los usuarios puedan hacer mas con
Sus equipos.

“Los invitamos a que nos sigan en nuestras redes sociales de Acer
México, ya que vamos atener contenido bastante relevante para dar
aconocer mas sobre nuestros productos, y los invitamos también a
conocer nuestro portafolio de productos; ponemos asu disposicion
un programa de recompensas pararesellers, vendedores, tanto del
canal como de mayoristas. Pueden suscribirse enla paginaclub.acer.
com.mxy comenzar aganar Acer Coins, las cuales pueden cambiar por
recompensas”, concluyo.
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APG Schneider Electric
Ingrid Rodriguez, Strategic Marketing en Schneider Electric.

Lalineaparael Backto School del fabricante incluye UPS monofasicos,
y enfocados al segmento residencial, ofreciendo asd un soporte que
permite mantener alos equipos conectados afinde dar continuidad al
estudio de los alumnos. Estos equipos estan disponibles en diferentes
versiones aacuerdo alas caracteristicas de conexion ainternet;incluso
cuentanconunUPS pro que presenta suficiente carga parauso gaming,
decontrolesyequipos.

“Nuestra oferta consiste en productos alineados con las necesidades
actualesde los estudiantes, para permitir que estos seguir estudiando
ypuedan realizar trabajos en equipo, los cuales aveces son adeshoras,
por ejemplo. Menos del 1% de nuestros equipos presentan temas de
garantias; ademas, nuestro portafolio provee mayor rentabilidad para
el canal, les brindamos respaldo técnico, el prestigio de unamarca
reconocida, y tienen acceso a nuestro portal * IT Solution Provider’,
donde pueden acceder a herramientas de marketing y comerciales;
certificaciones; fichas; asesoria técnicay comercial, incluyendo el
usoresidencial yBack to School, instituciones piblicas y privadas que
buscanrobustecer suinfraestructuradeTl”, explicd ladirectiva.

“Los invitamos a nuestra comunidad, en nuestras redes sociales
comunicamos gran parte de [a herramientas que tenemos disponibles
como certificacionesy el uso del portal,y también si acceden a éste
pueden contar con entrenamiento ondemand, y es posible hacerlo
desde dispositivos mdviles”, concluyd Rodriguez.

Arins w0
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Asus
Brenda Reyes, Marketing Junior.

El fabricante presenta los nuevos modelos que tiene disponibles en el mercado paraatender
alas necesidades de los nifios de primariay secundaria, principalmente, aunque también
cuentan con equipos con caracteristicas mas adecuadas para los estudiantes de bachillerato
yuniversidad, asi como profesores.

Parte de lasventajas competitivas con las que cuentan los equipos Asus Chromebook G204,
Asus Chromebook FLIP C214, Asus Chromebook C423 (equipo mas profesional), y Asus
BR1100, consisten enun sistemaoperativo dptimo paralos alumnosy docentes, con acceso
alanube afinde subir tareasy trabajos; ademas cuentan con proteccion repelente al agua
paraproteger los equipos contraderrames; sonresistentes acaidas e impactos; cuentan con
untecladoantibacterial certificado.

“Podemos apoyar alos distribuidores con equipos de ingenieria para capacitarlos; los
invitamos a que se animen acomprar computadoras educativas, son el futuro paraatender
las necesidades de ‘ lanuevanormalidad’, estan disefiadas para los nifios y, por lo tanto, su
experiencia de uso es mejor”, menciono Reyes.

DC Mayorista
Arturo Velazquez, Coordinador de Marketing.

El mayorista cuenta con soluciones integralesy con lineas de negocio con las cuales puede
apoyar al canal, como computo, impresion, papel, articulos de oficina, muebles, limpieza,
quimicos, gel antibacterial, cubrebocas, entre otros articulos.

Asimismo, ofrecen serviciosintegrales, al apoyar al canal amontar suecommerce, poniendo
asudisposicion los mas de 16 mil productos con los que cuenta, ademas de brindarles
soporte con los procesos, licitaciones, acompaiiamiento, y lalogistica de las entregas exprés
enlaCiudad de Méxicoy el dreaMetropolitana.

El canal de distribucion puede volverse integral, al igual que nosotros, al tener la posibilidad
de ofrecer desde unalaptop hasta productos de limpieza, abarcando unaampliagamade
productos que pueden comercializar.

“En DC Mayoristavamos de la mano con el canal, los invitamos a que se acerquen con
nosotros paraque conozcan las soluciones con las que contamos, los podemos apoyar ensus
proyectos de ecommerce que estén comenzando con una estructura fuerte, como es nuestro
proyecto Blitz’, unasucursalvirtual donde se encuentran nuestros productosy existencias,
yse pueden configurar los margenes de ganancia”, finalizo Velazquez.

BrendaReyes

ASUS

=
¥
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Industrias Sola Basic
Jean-Marie Gabbai, gerente nacional de Ventasy Energia.

“La temporada de Back to School se caracteriza por la
incertidumbre de lo que va a pasar; alaluz de los tiltimos eventos,
los contagios continiian aumentando, y ante ello, se presentan
escenarios diferentes sobre si el regreso a clases sera presencial,
virtual o hibrido; no obstante, en cualquierade los casos, el educando
debe contar con las herramientas necesarias para continuar consu
educacion, desde unatelevision, computadora, internet”, explico
Gabbai.

“Enlosafios 70y 80 el concepto de telesecundarias implicabala
capacidad por parte de la Secretaria de Educacion Puiblica (SEP) de
trasmitir por television paraimpartir clases; ahora, conlaeradel
internet, lainterconectividad es mayor via celularesinteligentes
ycomputadoras, por lo cual las necesidades aumentan”, agregoel
directivo.

Parte de las demandas del mercado para dar continuidad a
la educacion tienen que ver con proteccion energética que al
mismo tiempo proteja la inversion realizada en los diferentes
dispositivos, en especial en latemporada de lluvias donde los cortos
oapagones son frecuentes. De acuerdo conel directivo, el canal esta
familiarizado conlaofertadel fabricante, yla tienen presente al
momento de integrar proyectos.

“Estamos aqui para ustedes, como siempre, poniendo a su
disposicion asesoramiento y toda nuestra gama de productos,
queincluyen reguladores de energia, supresores de picos, UPSy
[amparas de emergencia, entre otros; asicomo presencia, garantias.
Generemosjuntosunarelacion de ganar-ganar”, concluyd Gabbai.
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Jamf-CompuSoluciones
Pablo Jimena, gerente de Canales en Latinoamérica para
Jamf.

El desarrollador presentaunaherramienta de software que funciona
exclusivamente con los dispositivos de Apple,y permite teneruna
mejor administraciony seguridad, asi como mejorar la conectividad.
Laplataformafue creadaporunalumnoenlauniversidady suprimer
cliente fue también una escuela de nivel superior, por lo cual la
educacion enunaspecto fundamental paralamarca.

“Somos un facilitador, conectamos a los profesores con los
alumnosy los padres; somos el puente entre ellos; con lasituacion
de pandemia, encontramos mucha oportunidad. Nuestro socio
exclusivo de negocios es CompuSoluciones, y a su ecosistema
de partners quienes afiaden valor necesario para potenciar la
innovadora herramienta”, expuso Jimena.

Laherramientatiene mas de 20 afios en el mercado, yjuntoaApple,
presumen ofrecer lamejor tecnologia del mercado que en conjunto
conforman unasolucion inica, potente e innovadora, conunvalor
diferencial, segtin explicd el directivo.

“Estabamos listos para ofrecer un ambiente remoto con esta
herramienta, incluso antes de la pandemia, y es una oferta que
ofrecemos en conjunto con CompuSoluciones. Contamos con
unprograma de canales atractivo que brinda soporte y servicio;
ademas, conesta ofertaganadoray tinicalograran afianzarse conel
cliente.Acérquense anosotros”, concluyo.
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Kingston Technology
Oscar Martinez, Director Regional.

Unade lasempresas emblemay referente en laindustria del almacenamiento, ha sido
Kingston Technology, titulos adquiridos através del tiempoy sus desarrollos tecnoldgicos
de punta que, ademas de cubrir las necesidades mas exigentes, también han posicionado
susproductos como parte de la lista de itiles basica con memorias flash que incluso, enla
actualidad sonde granayuda.

Siguiendo este orden de ideas, Oscar Martinez, Director Regional para Kingston Technology,
se pronuncio al respecto: “Nuestros productos hacen mucho sentido para el Back To
School, ya que desde hace varios afios introducimos productos enla canasta basica de los
estudiantes con las USB en diferentes niveles. También estamos ofreciendo unidades de
estado solido con capacidades mas grandes, tecnologias nuevasylas memorias RAM”.

L LEste evento hace mucho sentido para nosotros y nuestro canal

de distribucién, permitiéndoles entregar soluciones a sus
usuarios finales que les permitan estar eficientes, productivos y
con la velocidad que se necesita para cualquier tipo de trabajo
a todo nivel. Desde el estudiante hasta el empleado de oficina®:
Oscar Martinez.

El directivo recordd laimportancia de estar actualizados en las tiltimas tecnologias, conla
finalidad de mejorar el performance de los equipos, ademas de poder tomar capacitaciones
enlapaginaweb del fabricantey asilograr negocios diferenciados por el ganar-ganar.

Koblenz
Guillermo Chan, Gerente de Cuentas Clave de la Division de Computo.

Elrespaldo, asicomo la administracion correcta del suministro energético esun elemento
que, si bien muchas veces pasadesapercibido, es sumamente importante, yaque de ello
puede significar no sdlo la continuidad de las actividades, sino mas importante ain, la
proteccionyvidade los equipos frente alas descargas o variaciones eléctricas. Mas aun, en
elcasodelaescueladesde casa, los UPS sonde gran utilidady Koblenz acerca un portafolio
de soluciones extensoy que aprovisiona con diversas caracteristicas las demandas de los
usuarios finales.

LELEL 90% de los equipos que se utilizan para las labores

de escuela o trabajo, consumen energia; sumado a lo
anterior, con el actual clima caracterizado por las lluvias,
es importante contar con un equipo que les permita proteger
su inversién, ya sea con un supresor de picos, un regulador
de voltaje o un no break, éste Gltimo para que, en caso de
necesitarlo, puedan tener tiempo de respaldo en caso de cortes
de energia”: Guillermo Chan.

No obstante, laempresatambién cuenta con soluciones de linea profesional que incluyen
equipos desde 1kVA, hasta 40 kVA, personal altamente especializado para ayudar con
el dimensionamiento, asesoria técnicay realizacion de los arranques. “Koblenz tiene el
compromiso de ofrecer soluciones rentables, de confianza, con precios justosy consuficiente
existenciade producto. Adicionalmente, invertimos mucho en capacitar atodos nuestros
canales, ya seamayoristas o distribuidores y ofrecemos buenos margenes rentablesy
confianzaen nuestros productos”: Gerente de Cuentas Clave de la Division de Computoen
Koblenz.
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Kyocera
Alejandro Polanco, Responsable de Ventas Mayoristas.

El fabricante enfocado al mercado de impresion, habld sobre el panorama a nivel mundialy
nacional por el que cruzan actualmente los negocios enfocados al segmento, apuntalando
las propuestas en términos de soluciones que ofrece Kyocera paralas actuales necesidades,
por lo que Alejandro Polanco, Responsable de Ventas Mayoristas en Kyocera, detallo:
“Nuestraofertade productos es principalmente paralos segmentos SMB, Home Office y Mi
PyMe; es asi que nuestro portafolio es muy amplio en productos A4, tanto en color, blancoy
negro,impresorasy multifuncionales. Adicionalmente, tenemos soluciones A3, conlo cual
buscamos atraer asocios de negocio paraacompaiiarlos en laentregade soluciones que
cubransusnecesidades actuales, vean el diferencial ylos beneficios de trabajar connosotros
através de una propuestade valor interesante. Tenemos aun equipo listo en Kyocerapara
ayudarlos aencontrar lasolucion adecuada para sunegocio”.

El portafolio de kyocera se empataconunade las necesidades recurrentes enel estudio, ya
seadesde casa, presencial o hibrido, que es laimpresion de documentos o digitalizacion de
los mismos.

OperadoraOne
José Sarro, Director Comercial.

Operadora One esta enfocado alos temas de arrendamiento y financiamiento, por lo que,
aunque no estan inmersos en laindustria TIC de manera técnica, si cumplen una funcion
determinante, al tiempo que proveen de solvencia economicay en consecuencia oportunidad
de concretar proyectos para los canales, esto sin que se preocupen por no contar con el
suficiente margen de maniobra. “Nosotros ponemos el capital enlamesapara que selleven
acaboestasoperaciones. El financiamiento lo entregamos al canal como al usuariofinal para
que echar andar los proyectos que tengan. Los planes que tenemos son de 24, 36 meses, en
monedanacional, dolaresy ahora debido alavolatilidad, somos unabuenaalternativa, pues
contamos con tasas bajas, por lo que hemosimpulsado que los canalesintegreny coloquen
mejores soluciones en el mercado”, asegurd José Sarro.

£ L Muchos no se atreven a usar este tipo de programas debido

a que no los conocen, por lo que nosotros capacitamos a
los canales en temas de corridas financieras y proveerlos de
herramientas, para de esa forma acelerar la colocacidn de sus
propios productos o soluciones que ya manejan”: José Sarro,
Director Comercial en Operadora One.
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Prolicom
Andrés Rodriguez, Director General.

Desde hace unaio, el fabricante halanzado al mercado diversos productos enfocados aapoyarel
combate contra lapandemia, con productos disefiados para lalimpieza de computo, por ejemplo,
como removedor de polvo; limpiadores parasuperficies plasticas; limpiadores para pantallas,
celulares, tabletas, que ademas pueden utilizarse en automaviles, el hogar, laindustria, oficinas,
entre otros espacios; paios desinfectantes paramanos y superficies que pueden ser utilizados
encualquier situacion como iglesias, gimnasios, etcétera. También cuentan congel antibacterial,
desinfectante en aerosol,jabony shampoo antibacterial, y tapetes desinfectantes, por mencionar
algunos productos.

Aunado aello, paraatender el regreso a clases, Prolicom lanzd una cangurera disefiada para
nifios, que contiene gel antibacterial, liquido desinfectante paramanos con un aroma agradable
anaranja, toallitas desinfectantes, y mas.

“Prolicom lanzd estagama de productos conel fin de apoyar conungranito de arenaaminimizar
lapandemia. El canal de mayoreoy submayoreo han distribuido nuestros productos en toda
larepdblicamexicana, a través de ellos tenemos también licitaciones muy importantesy
proyectos, y nosolo conlos productos enfocados ala pandemia, sino también todos aquellos
que sonantibacteriales con los cuales tenemos mas de 40 afios trabajando”, dijo el directivo.
“EnProlicom tenemos lasolucion perfecta, con lacual hemos tenido un gran éxito; sinembargo
las cifras de contagios y decesos que tenemos en estos momentos van alaalzanuevamente, por
lo cual nodebemos bajar la guardia, cuidense mucho”, finalizo Rodriguez.

Verbatim
Jorge Gonzalez, Director de Ventas para América Latina.

Laempresallevavariosafiosenlaindustriade latecnologiay su portafolio cruzan por diversas
areas que van desde el almacenamiento movil, portatil, pero no por ello ha dejado de escuchar
las nuevas demandas, por lo que también cuenta con una linea para gamers, asi lo explico
Jorge Gonzalez, Director de Ventas para América Latina en Verbatim: “Tenemos nuestra drea
de almacenamiento dptico con CDR, DVDy Blue Ray, que funciona muchisimo para gobierno.
También tenemos almacenamiento el flash que incluye tarjetas MicroSD, tarjetas SD, tarjetas
compact flashy discos de estado solido en diferentes capacidades, entre otros productos como
mouse, altavoces, audifonos, teclados, etcétera”.

LLELl abanico de posibilidades que tienen los canales y que, en

rigor se traspasa al usuario final, es muy grande. No hemos
sacrificado el mantener el producto con el me jor estandar de calidad
y con el me jor precio para el usuario final”: Jorge Gonzalez.

El directivo cerrd su participacion resaltando laimportancia de estar informado, focalizarse en
las nuevas solucionesy asi tener un contexto en el cual hacer negocios seamas sencillo, por lo cual
invitd alos canales que se acerquen a través de su pagina weby redes sociales, con lafinalidad
de conocer las alternativas que proveen aun mercado, en el cual, el trabajo en casay el estudio
desde casa exigen productos con excelente nivel, calidad y bajo costo, espacios donde Verbatim
se convierte enunaopcion.

Pafios Desi
para Manos y £

:‘-i".:."._
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Expo Canal TIC Back To School de eSemanal, concluyd con algunas actividades recreativas para convivir,
aunque sea de manera virtual,contodos los invitados; desde una carrera de lanchas, hasta cerrar la edicion

conmusicay unespectdculo de fuegos artificiales.
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 EXPOCANALTICDEESEMANAL, UNPUNTO DEENCUENTRO PARA CANALES, FABRICANTES Y
MAYORISTAS EN EL CAMINO QUE HABILITONEGOCIOS
o ENELREGRESO A CLASES, CVARECOMPENSA ASUS SOCIOS ACUMULANDOQYY CANJEANDO
PUNTOS CON BASE EN SUS COMPRAS

Texto: Radl Ortega

n elmarco del Back To School, esemanal  Comenz6 el Back To School, a cargo de Expo Canall
junto a lideres de la industria, abrié un TIC de eSemanal, donde las diversas empresas
espacio con el objetivo de potencializar que participaron mostraron sus soluciones mds
los negocios y ampliar las oportunidades, recientes que hacen sentido enelregresoaclases,a
ademds de fungir Expo Canal TIC como  propésito de detallar los apoyos e incentivos que los
una plataforma para presentarlomasrecientedel  canales pueden obtener al trabajary comercializar
portafolio de las marcas. los productos que éstos ofrecen.
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En el caso particular de Grupo CVA, presentd su
Marketplace que, entre otras cosas, permite la
adquisicién de software, sumado a los servicios
financieros con créditos propios, tipo cambio
congelado, financiamiento y arrendamiento con
entidades financieras. “Contamos con un catdlogo
de mds de 130 marcas de tecnologia y que suman
mads de 8 mil SKUs. Ademds, de nuestra unidad de
marcas propias, con GHIA, MiratiHome, Quaroniy
Ocelot”: Elizabeth Villagébmez, Marketing Directoren
Grupo CVA.

LLEN nuestra plataforma de administracién
Me, los clientes pueden levantar sus
pedidos 24/7 y se pueden conectar via web
service para conectar sus sitios web y recibir
los inventarios, promociones e imagen; La
unidad de CVA Soluciones con apoyo en el
proceso de licitaciones y generacién de
demanda; Servicios Cloud para servidores,
correo electrdédnico, oficina y almacenamiento
y otra unidad es la dedicada a servicios
logisticos, en la cual nuestros canales
pueden usar cada una de nuestras sutcursales
como si fueran una extensién de sus negocios
y contamos con una en cada estado de la
Replblica®: Elizabeth Villagémez.

Back To School

Del 19 al 31 de julio, el mayorista tendrd ventas
especiales donde porcada compra se acumulardn
puntosy asuvez, podrdn ser canjeados por premios.
Las marcas participantes son: Acer, APC, Asus, CDP,
Eaton, GHIA, Kingston, Koblenz, Lenovo, Lexmark,
Logitech, Microsoft, Mirati, Norton, Ocelot, Perfect
Choise,Samsung, Seagatey Techzone.
Enlarectafinaldela participacion de Grupo CVA,
hablé sobre sus marcas propias (GHIA), donde se
incluyen productos como son portdtiles, equipos
dos enuno, tabletas, mochilas y mds. Todos éstos
enfocados para elregreso aclases.

gL€Invitamos a todos nuestros amigos

distribuidores a seguir y continuar
haciendo negocios con GHIA en este back to
school. Realicen sus pedidos con tiempo que,
nosotros los podemos asesorar”: Zeferino
Pérez, Gerente Nacional de ventas en Grupo
CVA.

Zeferino Pérezy el equipo de Grupo CVA concluyd
su participacién recordando la oportunidad que
representa elregreso aclases, ya seaenequipos o
herramientas paralas clases presenciales, desde
casa o hibridas, asi como también los beneficios
que puede obtener el canal al ofertar el portafoliode
soluciones del mayorista.
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Cargadores inaldmbricos con MagSafe de Clip4 de

Belkin

Modelos 3-en-1 y 2-en-1, ambos de 15W. Facilitan 1la
recarga de dispositivos Apple como iPhone 12, Watch y/o
AirPods, gracias al sistema MagSafe.

Descripcidn
Acabado premium en acero inoxidable.

Caracteristicas

e Carga inalambrica

Conexibn sencilla

Permite la carga de varios dispositivos al mismo tiempo
Suministran hasta 15 vatios de corriente

Carga en horizontal o en vertical

contactame@esemanal .mx
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WH-1000XM4 de
Sony

Audifonos edicién limitada en color blanco, inalémbricos y
con cancelacién de ruido. Capacidades LDAC, transmiten el
triple de datos (990 kbps) que el Bluetooth convencional,
lo que permite disfrutar de contenido de high-resolution
audio.

Descripcidn

Disefo de diadema. Ligeros y con suaves almohadillas
que distribuyen uniformemente la presidén y aumentan el
contacto de la oreja/almohadilla para un ajuste estable.

Caracteristicas

e Con funciones inteligentes

e Adaptive sound control

e Permite mantener conversaciones breves sin retirarlos
e Baja el volumen colocando la mano en auricular derecho
e Adaptan la reproduccidén para ahorrar bateria

e Pueden combinarse con dos dispositivos Bluetooth al

mismo tiempo
e En México la edicidén estad limitada a 100 unidades
e Disponibles a partir del 26 de julio de 2021

contactame@esemanal .mx
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Tequiewer Remote Access de
Version

Solucién econdmica para hacer trabajo remoto desde
cualquier lugar. No requiere VPN para accesar a
aplicaciones y archivos remotos.

Descripcion

Mediante licencia permite establecer conexiones desde
cualquier computadora, smartphone o tablet hacia un
maximo de tres computadores o servidores remotos para
accesar a aplicaciones de escritorio y archivos.

Caracteristicas

e Conexibén remota rapida

e Transferencia de archivos de cualquier tamano

e Activacidén de pantalla remota negra para proteger
informacioén

e Permite encender computadoras remotamente

e Permite imprimir archivos remotos en una impresora
cercana sin transferirlos

Disponibilidad

Version.

ventas@version.com.mx

@ TeamViewer
Remote Access

Version

contactame@esemanal.mx
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