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C/ Fulfillment Management Mexico

Con FMM ofrecemos soluciones a cualquiera de nuestros socios de negocios, con el
respaldo de la infraestructura nacional, red logistica de almacenamiento, distribucion
con la experiencia del Grupo aplicando servicios de configuracion, puesta a punto de
productos de T.I. y de convergencia. Los invitamos a conocer y utilizar las ventajas
competitivas que podemos ofrecerles, haga crecer su negocio con Nosotros.
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-Distribucion
-Configuracion de equipos
-Packing y bundles

‘Puesta a punto con usuario final

Sevrvicios de hasta 5 PL
que incluyen:

-Transporte
-Almacenamiento

-Gestion de inventario
-‘Procesamiento de drdenes Alberto Escamilla
-Distribucion Director General de Servicios Logisticos CVA -
-Control de calidad y soporte a clientes

-Administracion de la cadena de suministros
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Tu mejor Aliado de Negocios

Afianzamos nuestra posicion en la industria para seguir siendo la opcidn nimero 1
del Canal de Distribucion de Tecnologia en México.

14 unidades comerciales + de 150 Gerentes de Marca
+ de 130 marcas de tecnologia + de 8 mil sku’s en catalogo

-Sucursales en cada estado de la Republica -Asesoria en proyectos
‘Herramientas para el comercio electrénico

(2 Cloudeva
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Universidad c(\,a

Eduardo Coronado

Director General CVA Mayoreo
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Alvaro Barriga

El poderdel
mayoreo

Ante las adversidades del mercado, los mayoristas
han logrado fortalecer sus areas para proporcionar
herramientas y apoyos al serviciodel canal, con la
finalidad de impulsar sus negociosy llevarlos a un
siguiente nivel para satisfacer las necesidades del
usuario final; tarea que no ha sido facil, pero cada
uno, asuestilo, han logrado salir adelante.
Cuando de por si se viviaun mercado dificil que
estaba evolucionando, apareci6 la pandemiay, con
ello la contingencia sanitaria, lo que provocé un
acercamiento aln mayor de los mayoristas hacia sus
canales para lograr salir adelante en conjuntoy
cubrir sus necesidades.

En esta edicidn, el equipo editorial de eSemanal,
converso6 con algunos de los directores de los mayo-
ristas lideres como Azerty, CompuSoluciones, Grupo
CVA, IngramMicro, TEAMy Top Data, quienes compar—
tieron sus fortalezas y hablaron de la importancia
de brindar al canal stock, un portafolio diferen-
ciado, servicios de soporte pre y post venta, ca-
pacitaciones constantes, desarrollo de negocios,
financiamiento, entre otros valores agregados.

Sin duda, hoy los mayoristas se han convertido en un
elemento importante para desarrollar nuevos nego-
cios yevolucionar laofertadel canal, por elloes
recomendable que se acerquen a ellos para conocer a
fondo su propuesta de negocios y su portafolio de so-
luciones para mejorar su propia propuesta comercial.

Y hablando de mayoristas lideres en el pais, Tecno-
logia Especializada Asociada de México (TEAM) esta
celebrando cuatro décadas en el mercado, al res-
pecto, su fundador Miguel Ruiz Buelna, destacd que
estos 40 afos han sido una experiencia satisfactoria
en la que sumaron conocimientos, integraron proce-
sos de calidad y sistemas actualizados, aprovechan—
do la tecnologia y las nuevas tendencias para so-
lucionar las necesidades actuales de los clientes.
Dejé en claro que son una empresa seria e integral
que trabaja con sus canales de manera cercana, ade-
mas de ser financieramente sélidos. E1 presidente de
la compaiia agradeci6 al ecosistema la confianza que
los ha 1levado a ser uno de los mayoristas referentes
de la industria, una empresa mexicana.

Por su parte, Miguel Ruiz Hernandez, Chief Executive
Officer (CEO) de TEAM, subrayd que uno de los objeti-
vos de la compafiia es seguir en el mercado haciendo
equipo con los canales de distribucién, a quienes
considera su principal valor, por ello los impulsa
a especializarse en las diferentes verticales para
cubrir necesidades de los clientes y 1legar a mas
mercados. Cabe mencionar que las lineas comercia-
les del mayorista son: Analytics & Data Management,
Cybersecurity, Design & Printing, Hybrid Data Cen-
ter y Mobility & Workplace.

iEnhorabuena TEAM!

eSemanal noticias del canal, no recomienda equipos ni marcas, fampoco resuelve dudas técnicas individuales por teléfono. i tiene algo que comunicamos, dirijase a nuestras oficinas generales o Use alguno de los medios escrifos o
electrénicos. eSemanal noficias del canal, es una publicacién semanal de Contenidos Editoriales KHE, S.A. de C.V., con domicilio en Pitdgoras 504-307, Col. Narvarte, C.P. 03020, México D.F. NUmero de certificado de reserva: 04-2013-

100817455000-102, Certificados de licitud y contenido de titulo: 16101, Editor responsable: Francisco Javier Rojas Cruz.

Los articulos firmados por los columnistas y los anuncios publicitarios no reflejan necesariamente la opinion de los editores. Los precios publicados son Unicamente de caracter informativo y estan sujetos a cambios sin previo aviso.
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un eslabén & d
intermedio entre oportunidades y
transformacién del negocio

MAYORISTAS

40 afos de crecimiento a la par de
la innovacion tecnolbégica

un brazo logistico que proyecta el
negocio de los canales

40 ESEMANAL FELICITA
FABRICANTES

conquista el mercado de monitores
gaming con y
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crecimiento e Innovacion
tecnologica

* ELCANAL,UNALIADO PERMANENTE PARA LA ESTRATEGIA GANAR-GANAR
* APUESTA EN LAS NUEVAS TENDENCIAS COMO NUBE, EDGE COMPUTING,
MODELOASASERVICEY STRATOSPHERE

bregén, Sonora, fue la ciudad que vio nacer al proyecto que
actualmente conocemos como Tecnologia Especializada
Asociada de México (TEAM), quien en 1981 se expandid ala
Ciudad de México como un mayoristade valor enlaindustria
tecnolégicay que este mes conmemora su 40 aniversario.

Desde sus origenes, el ADN de TEAM se ha conformado por el servicio,
atencioén y respeto hacia sus clientes, caracteristicas que le han
permitido llevar al mercado soluciones y servicios, y no sélo ser
conocidos como revendedores de cajas o hardware.

No obstante, han sido multiples los retos que el mayorista ha tenido
que superar para permanecer en el mercado, comenzando con
la evolucién tecnolégica que, al principio era notoria afio contra
afio, después mes contra mes, y ahora semanalmente, lo que ha
representado una necesidad de adaptacién constante para ofrecer
competitividad.

Para Miguel Ruiz Herndndez, actual Chief Executive Officer, un reto
importante fue el cambio generacional altomar la direccion de TEAM,
ya que,aunque se retomaron los valores y particularidades, la cultura
delaorganizacion cambid, se modific la ofertaylamanera de integrar
soluciones.

18 & TecnologiaEspecializada Asociada de México ® 5568095439
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La pandemia fue otro desafio para el directivo,y para
todo el mundo; sinembargo, fue unreto que TEAM
enfrentd conla mejor carayles dio la oportunidad
defortalecerse, acelerar iniciativas, mejorar su flujo
y créditos, evolucionar su portafolio de soluciones
y seguir llevando tecnologia alas empresas para
apoyarlas a dar continuidad a sus negocios.

Soluciones

-Cloud, As a Servicey Professional Services
-Analytics & DataManagement

-Cybersecurity
-Design & Printing
-Hybrid DataCenter
-Mobility & workplace

Valores para el Canal

Unode los objetivos de TEAM es seguiren elmercado
haciendo equipo conlos canales de distribucion, a
quienes considera su principal valor, y los impulsa
a especializarse en las diferentes verticales para
cubrir necesidades de los clientes y llegar a mds
mercados.

A fin de mejorar su experiencia y contribuir a su
crecimiento, el mayorista pone a disposicion
de los partners una serie de beneficios como:
agilidad y flexibilidad para atenderlos, un equipo
de ingenieria para apoyarlos en el proceso de
venta, siete sucursales enlaregion, programas de
financiamientoy entrenamientos constantes.
Elmayorista se sumardpidamente alas tendencias
del mercado y a los nuevos modelos como As a
Service, que en conjunto con su experiencia dan
como resultado mayores negocios y proyectos
rentables. Ademds, TEAM invierte constantemente
en programas de marketing para elcanal,asicomo
entecnologias y en su propia nube paradar alos
partners mayores herramientas para vender, asi
como la incorporacién y alianza con distintas
marcas lideres en el mercado, como HP, HPE,
Microsoft, Autodesk, entre otras.

O Tecnologia Especializada Asociada de México

Expectativas

RuizHerndndez explicé que la companiia se enfocard
en dar continuidad a las iniciativas que ya tienen,
consoluciones As aService, Cloud, Edge Computing,
Stratosphere, con las que el canal puede hacer
negocios con unainversidén minima.

TEAM continuard consolidando una oferta
vanguardista acorde a las nuevas tendencias
y penetrando nuevos mercados, incluso los de
otros paises delaregiony fortaleciendo las ventas
de productosy servicios através de ecommerce.
‘En conjunto con los socios vamos al mercado,
aumentamos la oportunidad de hacer negocios
mds importantes eincrementales tecnologias, en
diferentes disciplinas, con distintas marcas para
aumentar sus ganancias”, dijo el directivo.

MIGUEL RUIZ HERNANDEZ
PRINCIPAL CHIEF EXECUTIVE OFFIGER

O @Conexionteam Io
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kkEstos 40 aiios han sido una experiencia verdaderamente satisfactoria, un ganar-ganar, donde sumamos

conocimientos, llegamos a los clientes de una forma mas preparada e integramos procesos de calidad y
sistemas actualizados, aprovechando Ia tecnologiay las nuevas tendencias para solucionar las necesidades
actuales de los clientes. Nos consideramos una empresa seria e integral, que trabaja de lamano con el canal.
Somos financieramente sanos, constituidos con un lider, Miguel Ruiz Hernandez, quien ha hecho crecer mas
rapido alacompaiiia con ideas frescas, preparacion y Ia conformacion de un equipo fortalecido del cual nos
sentimos orgullos, asi como nos llena de orgullo ser mexicanos, ser garantia como uno de los mejores. Eso
esevolucion, estar contentos y ser referentes en el mercado. Gracias infinitas al ecosistema.”: Miguel Ruiz
Buelna, Fundador, Presidente y Miembro del Consejo en TEAM.

MIGUELRUIZ BUELNA
PRESIDENT
‘ 7 B~ 7
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Para conmemorar el 40 aniversario de la firma, el
proximo 23 de junio, TEAM llevard a cabo un evento

para reconocer y agradecer a las empresas del
ecosistema el gran esfuerzo que hanrealizado en

conjuntoy su confianza hacia elmayorista.

k&Nos sentimos orgullos y felices de estos 40

aiios, ha sido un gran reto, pero tenemos
resilienciay una conviccion por hacer las cosas
bien, lo cual es parte de nuestro éxito. Somos
una empresa mexicana que no quiere detenerse
y quiere seguir evolucionando en México y otros
lugares, queremos ir hacia adelante en conjunto
de nuestros socios y hacer historia”, afirmo Miguel
RuizHernandez.

k&Somos un mayorista preocupado por el

crecimiento de los canales, a quienes tienen
esainquietud de crecer, los invitamos a que se
acerquen, nosotros los podemos apoyary juntos
crear una sinergia para generar negocios de
cualquier tamaiio, chico, grande o muy grandes.
Somos la mejor opcion para evolucionar en
conjunto. Agradecemos a todos quienes han creido
ennosotros: partnersy fabricantes, como HP Inc,
HPE, Microsoft, Autodesk y a todo el equipo de
TEAM”, concluya el director.

digitalteam@teamnetmkt.com.mx
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iGracias por ser parte de nuestro ecosistema
10 eres parte de nuestra historia!l

www.feamnet.com.mx
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MAYORISTAS.

UNESLABONINT
ENTRE OPORTUN

TRANSFORMACION

FRMEDIO
DRDES'Y

JEL NEGOCIO

- TELETRABAJO, LANUBE (XAAS), SEGURIDAD, GAMING Y 10T, MERCADOS
CONALTOPOTENCIALDE CRECIMIENTO.

Texto:Rall Ortega

ara el canal, contar con un mayoris-
tay aliado que respaldaré los em-
bates producto de la crisis sanitaria
sufridaenlarectafinal de 2019, todo
el2020yloquevadel 2021, marcdla
diferencia entre subsistiry aprove-
charlacoyunturaen sufavor,dando
lugar al aprovechamiento de opor-
tunidades de alto calado.

Enlos Gltimos dos arios, laindustria
Tlhatenido que enfrentar diversos
desafios que no solo ha puestoen
riesgo su existencia, sinomasim-
portante adn, sus capacidades de
adaptabilidad y transformacién
delmodelo de negocios, o que su-
puso un proceso que debia serim-
plementado en la medida que la
situacion sanitaria se alargabay el
escenadrio afuturo eraincierto.
Paratoda la cadenade distribucién
fue complicado cruzar el 2020, in-
cluyendo alos mayoristas, ya que, si

® 5573605651

bien éstos no estuvieron tan presionados comolos canales,
tampoco fueron tiempos tersos para ellos; ya que la situa-
cion financiera, por demds complicada, de los canales, se
extendid alos mayoristas, abriendo camino al primer gran
desafio por el cual estaria marcado gran parte de ese afo.

“ATRAVES DE LA FUERTE RE-
LACION Y CERCANIA QUE
TENEMOS CON NUESTROS
PROVEEDORES FABRICAN-
TES, LOGRAMOS CONTAR
CON SU APOYO CON PRO-
GRAMAS, PRECIOS O INCEN-
TIVOS ESPECIFICOS PARA
ESTIMULAR LAS VENTAS Y
GRACIAS A ELLO TUVIMOS
UN MUY BUEN ANO CON
CRECIMIENTO”: JOSE LUIS
CORTES, DIRECTOR COMER-
CIALEN COMPUSOLUCIONES

JOSELUISCORTES

Asibien, el 2020 resulté un afio de retosincomparables a
otras situaciones ocurridas en la Gltima década, como las

Integradores | 11
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crisis financieras, puesto que nunca se habia visto de-
tenida la economia por una situacién de vida o muer-
te,aunque es de destacar que, desde 2019 ya existia
unatendencia generalizada ala baja para la industria,
lo cual conla pandemia se agudizaria, haciendo mas
grande labrechaentemas de cobranza, cierre deem-
presas, ausencia de proyectos y volatilidad en el tipo
de cambio.

En ese tenor de ideas, Luis Férez, Vicepresidente y
Country Chief Executive para Ingram Micro México, Perd
y Colombia, recordé: “El 2020 arrancé con la tendencia
que traiomos del 2019, que habia sido un afo muy malo
paralaindustria en general, debido ala contraccidn
econdmica que se presentdy eso se arrastro para que
el primer trimestre del 2020 continuara con la misma
tendencia. Después vino el tema de la cobranza,
derivado de la volatilidad del tipo de cambio”.

Cobranza

El primer trimestre de 2020 comenzd con la economia
pausaday los mercados desbordados porlaincerti-
dumbre, comenzaron los problemas de cobranza, ya
que, alreducir las actividades laborales, los flujos de
capitales también se detuvieron,aunado a esto el tipo
de cambio alcanzé niveles insospechados, lo que dejo
alcanal parado en una situacion sumamente compli-
caday que,de no contar con algln socio estratégico
(mayorista) que le respaldaré, el hilo del que pendia no
resistid mds; siendo que las deudas en algunos casos
llegaron a20% y hasta 30% mds, lo cual no sélo golpeo
alos canales, sino que también terminé afectando al
clientefinal.

“MUCHOS DE LOS ADEUDOS
Y PROYECTOS QUE ESTABAN
EN DOLARES, BUSCARON RE-
NEGOCIARLOS, YA QUE NADIE
ESTABA DISPUESTO A PAGAR
20% O 30% MAS POR ALGO QUE
HABIAN PACTADO DESDE AN-
TES. POR LO QUE, IMPLEMENTA-
MOS UNA POLITICA DE TIPO DE
CAMBIO, EMPUJANDO A QUE
NUESTROS CANALES FACTU- LU | S

REN EN PESOS, DE ESA FORMA

SE REDUCE EL RIESGO DE TIPO DE CAMBIO. INGRAM SE
HACE CARGO DE LAS COBERTURAS Y SE OLVIDAN DEL
TEMA”: LUIS FEREZ.

contactame@esemanal.mx M 5573605651
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no tienen limite.

Multifuncional
DCP-T220

-Multifuncional.
-USB.

-Bandeja de hasta 150 hojas.

Multifuncional
MFC-T920 DW

-Multifuncional.

-Wi-Fi Direct, Email Print.
-Bandeja de hasta 150 hojas.
-Duplex automatico tamano carta
-Bypass 80 hojas.

Rotulador
PT-70BM

-Teclado QWERTY
-Pantalla LCD

-Energia: baterias AAA
-1fuente, 9 estilos de letra.

Multifuncional
DCP-T520W

-Multifuncional.

-Wi-Fi Direct, Email Print.
-Bandeja de hasta 150 hojas.
-Bypass 1 hoja

“La fuerza detrg'\s
de tu negocio”

Multifuncic
DCP-T720

-Multifuncional.
-Wi-Fi Direct, Email Print.
-Bandeja de hasta 15
-Duplex automatico an r
-Bypass 1 hoja

Rrotulador
PT-M95

-Teclado QWERTY
-Pantalla LCD
-Energia: baterias AAA
-9 Estilos de letra

Consumibles
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Rotulador
PTD210

-Teclado QWERTY
-Pantalla LCD
-Energia: baterias AAA
-10 estilos de letra

iContacta con tu ejecutivo de venta y aprovecha nuestras ofertas!

WWW.tOpd ata.com.mx

ﬂ Topdatamayoreo

@ ventas@topdata.com.mx

@+52 5530 4378 64

e+52 55108410 00
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Por otrolado,y no menos importante, los proyectos que
se tenian en puerta, principalmente relacionados con
infraestructura, quedaron totalmente detenidos, sien-
dolareduccién de gastos para adaptarse alas nuevas
condiciones de los mercados, la prioridad con cual na-
vegaron gran parte de las organizaciones. Asimismo, la
coyuntura se agravo adn mds altiempo que, el desa-
basto de producto comenzd debido al cierre de plantas
de manufactura de componentes ubicadas principal-
mente en Asia.

“HUBO UN DESABASTO IMPRESIONANTE DE PRODUCTO
Y PESE A SOLICITAR ORDENES DE COMPRA A LOS
FABRICANTES DE MANERA INMEDIATA, SOMOS UN
PAIS ECONOMICAMENTE PEQUENO EN COMPARACION
A OTROS, POR LO TANTO, LOS FABRICANTES NO NOS
VEIAN COMO SU PRIMERA OPCION PARA ELENViO DE
MERCANCIA,LO QUE ORIGINO CIERTO DESABASTO, PERO
LO MINIMIZAMOS VENDIENDO TODO LO QUE PODIAMOS.
TABLETAS, COMPUTADORAS, TELEFONOS, NOTEBOOKS,
WORKSTATION, ETCETERA. AFORTUNADAMENTE, HUBO
COMPRAS FUERTES DE CORPORATIVOS Y ALGUNAS
INSTITUCIONES DE GOBIERNO”: EDUARDO CORONADO.

El cuarto trimestre de 2020

Después de haber atravesado dos trimestres dificiles
por los cuatro costados, los mayoristas cargaban la

Integradores |14

responsabilidad de,ademas de buscar oportunidades,
serun soporte para los canalesy entregarles un voto
de confianza, puesto que esa situacion no duraria para
siempre y habia que estar preparado para el comienzo
delfinal. Es dereconocer que,los mayoristas no se equi-
vocaron sino por el contrario, el tiempo les premié por
sucompromisoy fe hacia el canal,con gananciasenla
recta final del 2020, permitiendo asi hacer un balance
positivo de las pérdidas arrastradas durante ese oscuro
periodo. Las solucionesy servicios que permitieron un
cierre con ganancias estuvieron encabezadas por la
nube, colaboracion, seguridad, software y en un princi-
piolaventa de coémputo.

“PUSIMOS FOCO EN SOLUCIONES DE CLOUD EMPEZAN-
DO CON STRATOSPHERE Y MICROSOFT,EN LA OFERTA
DEAS ASERVICEY SOLUCIONES QUE HAN TENIDO MU~
CHOPOTENCIALEN ESTANUEVA REALIDAD COMOLO
SON CIBERSEGURIDAD, ANALITICOS, SOLUCIONES MO-
VILES Y ALMACENAMIENTO”: MIGUEL RUIZ HERNANDEZ,
CEODE TEAM.

Con elrelojal cuarto para las doce, se veia cada vez
mds lejos y contando un 2020 que, ademds de ser de-
safiante, puso a pruebala capacidad de resistenciay
regeneracién delos negocios para toda la cadena de
distribucion, dejando aprendizajes importantes tanto

contactame@esemanal.mx Q 5573605651



para mayoristas como canales, en los cuales se sen-
tarianlas bases para un 2021 trepidante y prometedor
de nuevos negocios, donde los mayoristas yalo espe-
raban conla guardia por delante. “Sin duda este 2021
es un afo de grandes retos, pero también de muchas
oportunidades. A diferencia del arranque del 2020 en
donde no teniamos claro el panorama por la pandemia
y atodos nos sorprendid, hoy tenemos mayor certeza
delasituacion,y seguiremos dando continuidad a las
iniciativas que tuvieron sentido el afio pasado™ José
Luis Cortés.
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Con conocimiento previo del panorama, los mayoristas
centraron su atencién en trasladar oportunidades a sus
ecosistemas de canalesy comenzar un proceso dere-
cuperacion que, aunque avanza cauteloso, comienza a
retomar sudinamismo, al respecto el CEO de TEAM, ase-
gurd: “Esimportante entender que nosotros ayudamos a
generar, entregary operar los hegocios, aprovechando
las capacidades del ecosistema, por lo que los canales
que trabajan con nosotros de estaforma, puedan crecer,
generar mayoresingresosy estar en oportunidades mads
importantes”.
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DIFERENTES OFERTAS GENERAN DIVERSAS OPORTUNIDADES PARA EL CANAL EN 2021:

«CompuSoluciones: Conunaofertamuy completatanto eninfraestructuraon premise, cloud, hibriday complementada
conun portafolio de software robustoy servicios profesionales para apoyar la transformacion digital de los clientes de sus
distribuidoresy hacerlos mas competitivos en el mercado. Las nuevas alianzas recientemente sumadas al portafolio estdn:
Teramind, CheckPoint, Kriptos, Automation Anywhere, Mongo Db, RocketBot y la nueva drea de Gaming que incluye marcas como
Unity, Logitech, Lenovoy Asus para esa vertical.

«Grupo GVA: El mayorista cuentacon mas de 130 marcas consideradas como las mds importantes, comercio electrdnico
(ME) paraon-premise, marketplace para software as a service, cloud paralaaSy PaaS.

«Ingram Micro: Ofrece solucionesy productos para habilitar el trabajo desde cualquier lugar (Work From Anywhere),
desplazamiento parallevar latecnologiaaservicios enlanube (AWS). Todo como servicio (XaaS), sistemas de seguridad robustos
paraequipos, loTy Gaming.

*TEAM: Promueve nuevos modelos de negocio, empezando por cloud & edge computing con Stratosphere, asi como
soluciones Asa Service.

Fabricantes

Por dltimo, pero no menos importante, estd la actuacion de los fabricantes quienes, ademds de jugar un papel activo
durante los tiempos complicados que vivid la industria, es de reconocer que, gracias a las estrategias de blindaje,
apoyoycomprension de la situacion, fue que los mayoristas estuvieron en posibilidad de transferir esos apoyos a
los canalesy de estaforma ayudarlos a mantenerse a flote en 2020.
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“TENEMOS UNA POSICION PRIVILEGIADA EN LA RELA-
CION CON NUESTROS FABRICANTES, DADO NUESTRA
ESTRATEGIA DE TENER POCAS MARCAS, TENER UNA
ALTAESPECIALIZACION Y PROFUNDIDAD CON UNA OR-
GANIZACION POR CELULAS AUTOCONTENIDAS (PER-
SONAS DE VENTA, PREVENTA, SERVICIOS, MARKETING,
OPERACION, DESARROLLO DE ASOCIADOS, Y UN GE-
RENTE DEDICADO), FUE UN FACTOR DETERMINANTE
ENEL2020 Y SIN DUDA LO SERA EN EL2021”: JOSE LUIS
CORTES.

Cabe resaltar que los desafios del mayoreo, también
marcaron un nuevo camino, afianzando apuestas
que ya venian creciendo como es el caso de ISV’s
(Independent Software Vendors) y que ahora se
colocan como una pieza relevante en las oportunidades
que genera ese segmento.

“LA OFERTA SEGUIRA EVOLUCIONANDO PORQUE ESTA
ES PARTE DE NUESTRA RESPONSABILIDAD. ESTAREMOS
INTEGRANDO ALGUNAS MARCAS, PERO SERAN SELEC-
CIONADAS PARA QUE GENEREN SINERGIAY VALOR CON
ELPORTAFOLIO QUE OFRECEMOS, ADEMAS ESTAMOS
LIBERANDO UNAS SOLUCIONES DE NEGOCIOS POR ME-
DIO DE ALIANZAS DE (ISV'S) INDEPENDENT SOFTWARE
VENDORS, QUE HACEN SINERGIA CON NOSOTROS EN
ESTOS NUEVOS MODELOS.CON ESTOS ULTIMOS ESTA-
MOS INCREMENTANDO MUCHO ELNEGOCIO Y SERA UN
DIFERENCIAL MUY IMPORTANTE”: MIGUEL RUIZ HER-
NANDEZ.

Laintervencién de los mayoristas CompusSoluciones,
Grupo CVA, Ingram Microy TEAM confluyé en que los
canales deben aliarse con un mayorista para fortalecer
dreas como son soporte técnico, financiamiento, entre-
namiento, desarrollo, capitalizaciéon de oportunidades,
altiempo que se generan nuevas capacidades, por lo
que trabajar con un mayorista sélido ayuda a comple-
mentar suinfraestructuray potenciarlas oportunidades
de mercado.
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Carlos Leyva, Director
Comercial.
Unode los principales mayoristas
conenfoque al mercado de punto -
de ventay derivado de su espe-
cializacidn para este segmento,
ofrece a sus canales y socios de
negocio diversos incentivos que
incluyen capacitaciones en cada
unade las marcas que comercializan (mas de 30) y lo realizan de
manera mensual, es decir que, cada mes una marca patrocina las
capacitacionesy se programan los cursos paratodos los canales,
ademds acercan créditos para ampliar sumargen econémico de ma-
niobra, asf bien, Leyva enfatizo: “En caso de requerirlo, podemos hacer
untrajealamedidade nuestrocliente en cuanto a sus necesidades,
tanto de capacitacidn, como de crédito, situacidn financiera para
manejar los proyectos que tengan. En caso de que el cliente requiera
alguna capacitacion especifica en algiin tema, marca, vertical de
negocio 0 enalgunalineade producto, lo podemos hacer. Encuantoa
financiamiento eslomismo, ya que todos los proyectos son diferentes
desde sus condiciones, entonces cada uno se planea con la comision
necesariaconlafinalidad de cerrarlo. Lo que necesite el canal, noso-
tros lo podemos hacer”.

Otrode los ejes principales de Azerty descansa en su portafolio de
soluciones, el cual suma a diversas marcas como son: Argox, Bixolon,
Datalogic, Elo, Hp, Mse, Teklynx, Star, Armor, Cherry, Dataproducts,
Epson, Kronaline, Mybussines Pos, Touch Dynamic, Unitech, Avery,
Citizen, Datashield, Evolis, Manhattan, Partner Tech, Tsc, Zebra,
Biocheck, Cognitive Tgp, Ec Line, Honeywell, Mmf, Preh Key Tec,
Silimex.

El Director Comercial extendid unainvitacién paraque los canales se
acerquen alamarca, los conozcany puedan observar de cerca todos
los beneficios que conlleva ser unaliado de negocios con Azerty y
recordo: “Trabajemos juntos paralogar un crecimiento mutuo. Ganar-
ganar”.,

cleyva@azerty-mexico.com.mx
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Portadas B

GRUPO COMER-
CIALIZADORA DE
VALOR AGREGADO
(CVA)

Eduardo Coronado, Director
de Mayoreo.

El Grupo Comercializadora de
Valor Agregado (CVA) ofrece
diversos apoyos a sus socios de
negocio que van desde lacreacion de la Universidad VA, un espacio que
tiene por objetivo laentrega de certificados una vez tomados los cursos
enlas diferentes marcas, eso sindemeritar los webinarsy capacitaciones
que contintian promoviendo. Respecto al tema de financiamiento, estdn
fuertemente involucrados en convertirse enun misculo econémico de
sus parteners, al ofrecer arrendamiento puro, arrendamiento financiero,
venta conjunta, fideicomisos, crédito especial paraproyectosy mds. Lo
anterior, sumado aincentivos por el pronto pago, un tipo de cambiofijoal
momento de levantar unaorden de compra.

Los apoyos que CVA ofrece a sus canales, estanincorporados a todos
los productos incluidos en su portafolio; solo por mencionar algunos:
computadoras, seguridad, telefonia (mévil, conmutadores), sistemas de
videoconferencia, energia (UPS), redes (Access Point). Cabe resaltar que
lacompaiiiacuenta conmds de 130 marcas de prestigio que cubrenensu
totalidad las necesidades tecnoldgicas de sus partners.

Eduardo Coronado sefiald: “Los distribuidores tienen que diversificar su
portafolio, nose queden tinicamente en el producto que estan vendiendo,
intenten hacer cross selling y up selling en funcion de sus necesidades.
Ese tipo de recomendaciones, incluso para nuestros propios distribuido-
res, son los mejores consejos que le podriamos aportar paraentregarles
unaofertaintegral con alternativas financieras, logisticas, configuracién
de sistemas operativos, clonado de discos duros, accesorios, memorias,
yaseacon productos nuestros oviceversa. Tenemos unaoferta diferen-
ciadaque le ayuda al distribuidor ano desgastarse y nos dejen ciertas
partes del negocio, ya que nosotros lo sabemos hacer muy bienanombre
deellos, conlafinalidad de que ellos puedan salirala bisqueda de nuevos
proyectos”.

mkt@grupocva.com
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TECNOLOGIA
ESPECIALIZA-
DA ASOCIADA
DEMEXICO
(TEAM)

Miguel Ruiz Hernandez,
Chief Executive Officer.
El mayorista de valor
agregado cuenta conun portafolio robusto en las lineas de negocio
de Analytics & DataManagement, Cybersecurity, Design & Printing,
Hybrid Data Center,y Mobility & Workplace, integradas por marcas
lideres en el mercado como HP, Microsoft, Gitrix, Autodesk,
Stratosphere, entre otras, que se suman a las tendencias como
modelos Asa Service, Cloud y Edge Computing.

Parte de los diferenciadores de TEAM son la experiencia de 40 afios
conlaque cuentan enel mercado, asi como los valores de servicio,

contactame@esemanal.mx M 5573605651

atencidny respeto hacia sus clientes, y laintegracién de soluciones
yserviciosde valor.

Los canales de distribucion que colaboran con el mayorista son un
pilar parasu estrategia, por lo cual son atendidos con agilidad y flexi-
bilidad, y tienen accesoa un equipo de ingenieria paraapoyarlosenel
proceso de venta, acompafiamiento, entrenamientos, programas de
financiamiento, y siete sucursales enlaregion. Ademds de inversio-
nes constantes en programas de marketing parael canal.

“Somos un mayorista preocupado por el crecimiento de los cana-
les, aquienes tienen esainquietud de crecer, los invitamos a que se
acerquen:nosotros los podemos apoyar y juntos podemos crear una
sinergiay generar negocios de cualquier tamaio, chico, grande 0
muy grandes. Somos |a mejor opcidn para evolucionar en conjunto”,
concluyd el directivo.

digitalteam@teamnetmkt.com.mx
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Windows 10 Pro genuino m Microsoft

es ganancia segura

LIévalo a tu negocio y ofrece tranquilidad.

.
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Un software sin licencia permite a los hackers obtener lo que buscan de
forma facil. Es tu oportunidad para ofrecer a tus clientes pymes,
Windows 10 Pro ESD & OEM genuino.

iEvita que pierdan dinero!
Ademas, Windows 10 Pro OEM es ideal
para esos equipos ensamblados a la medida.

iMejor precio!

Por un trabajo seguro y tranquilo,

o8 windows ofrece Windows 10 Pro genuino.

Windows 10
Pro

LO QUIERO

\

¥

Promocion valida al 30 de junio de 2021.

Aprovecha esta oportunidad y haz de

la seguridad un negocio rentable para ti. BlNTCOMEX

Para mayor informacién contacta a:
Oswaldo Zarate | oswaldo.zarate@intcomex.com


https://store.intcomex.com/es-XMX/Product/Detail/210036?utm_campaign=XMX-Campa%C3%B1a%20Windows10Pro-Q2-2021&utm_medium=email&_hsenc=p2ANqtz-8iYqoPOJzjML-BsouD4UckTAsbe-S2v3HEarWH2nyYhAKcZxTCxbt87KDc2AAo4xcNS-U6sP16pzRo6a34qMBhRGnK5RH3-MQtEZcSY6PboPdgcjQ&_hsmi=2&utm_content=2&utm_source=hs_email&hsCtaTracking=7598e4c6-4dfc-41ad-b050-003e39361bdd%7C324a14f1-6f37-4036-87d6-8247ae2f46fe
https://store.intcomex.com/es-XMX/Product/Detail/210036?utm_campaign=XMX-Campa%C3%B1a%20Windows10Pro-Q2-2021&utm_medium=email&_hsenc=p2ANqtz-8iYqoPOJzjML-BsouD4UckTAsbe-S2v3HEarWH2nyYhAKcZxTCxbt87KDc2AAo4xcNS-U6sP16pzRo6a34qMBhRGnK5RH3-MQtEZcSY6PboPdgcjQ&_hsmi=2&utm_content=2&utm_source=hs_email&hsCtaTracking=7598e4c6-4dfc-41ad-b050-003e39361bdd%7C324a14f1-6f37-4036-87d6-8247ae2f46fe
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TOP DATA

Héctor Rodriguez, Director
Comercial.
~ Elmayoristade valor ofrece
un portafolio robusto de so-
luciones en el cual destacan
nuevas lineas, comenzando
por BJI, con equipos de me-
diano a alto volumen lo que
representaun mayor desempefio en paginas por minuto, por lo que
latintapasade contenerse enun recipiente pequefio (botella) a
unaholsa. Como segunda lineaestd todo lo referente al punto de
venta, englobando equipos, cajones de dinero, monitores, escaner,
impresoras, equipos de etiquetas y rotuladores. Asimismo, Top Data
durante 30 afios ha ofrecido a sus socios de negocio atencion perso-
nalizaday lealtad concadauno de ellos, por lo que Héctor Rodriguez,
enfatizo: “La atencidn personalizaday la lealtad nos ha dadouna
diferencia con cadauno de nuestros clientes durante 30 afios, por
locual, los canales han confiado plenamente en Top Data; Ademas
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deincluir las entregas en la parte de logistica, que siempre son
puntuales, conunaamabilidady rapidezencadaunadeellas”.
Respectoalosapoyos que ofrece esta el acompafiamiento, las
capacitaciones paracadalineade productos, paralocual se apo-
yandirectamente con los fabricantes, aunado a éstos también se
incluye el financiamiento el cual entrega una respuesta en menos
de 72 horasy con laventajade que las operaciones en su totalidad
sonenmonedanacional, razén de ello es que los canales no estan
expuestos alos flujos cambiarios.

“Mirecomendacién haciatodo el canal, es que estén preparados,
que estén actualizdndose de todas las novedades que hoy en dia
el mayoreo les estd ofreciendo para que, asuvez puedan tener
todalaparte de servicio parasu usuario final; tenemos que estar
listos paraeste nuevo cambio que tenemos hoy endiacon el tema
de lapandemia, es algo que definitivamente llego para quedarse
y tenemos que estar actualizados, porque de lo contrario, quienno
se adapte al cambio no sobrevive™: Director Comercial.
hector@topdata.com.mx
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1
s=sAZERTY
Bar Code, Mobile Solutions & Printing
un brazologistico que
proyectaelnegociodelos

canales

« INVENTARIO, CREDITO, SOPORTE TECNICO Y ATENCION PERSONALIZADA, PARTE DEL
SELLODELACASA

IP

zerty fortalece e impulsa los negocios BBl Eatigis o i
de los canales, entregando opciones  # g
A personalizadas y adaptadas al actual
contexto,conlo cual allanaelcaminoen
virtud de nuevos horizontes comerciales
y capitalizacion de oportunidades.

El mayorista especializado en Cédigo de Barrasy
Puntode Venta, se ha distinguido de sucompetencia
no sélo por contar con una propuesta muy sélida
que acerca a sus canales, sino por confluir en
ella diversos elementos que la enriquecen,
convirtiéndola en Unica.

ddTenemos un inventario bastante robusto,

tanto en la Ciudad de México como en
Monterrey, atendiendo las necesidades del
canal dedistribucion; ademas, facilitamos la
negociacion conlos clientes entregando crédito,
soporte técnico, atencion personalizada por
parte de nuestros ejecutivos y tenemos Product
Managers para apoyaralas principales marcas
que comercializamos": Carlos Leyva, Director
Comercial de Azerty de México.

El stock es un elemento que se ha convertidoenun B
baluarte de la compania, puesto que enlos tiempos

que correny debido ala pandemia, la fabricaciéon CAR I.OS I.EYVA
de componentes se ha visto afectada y reducida,

porlo que,contar conunaliado (moyoristo) como
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es Azerty que garantice producto
en existencia, marcaladiferencia
entre las oportunidades de
negocio que un canal logre
concretar o bien, las que se
quedeneneltintero.

diLos fabricantes estan
alargando sus tiempos de
entrega, pero nosotros hemos
contrarrestado eso con mas
stock y poniendo ordenes
de compra por anticipado,
hasta con seis meses de
anticipacion, para estar en la
primera linea en cuanto a las
entregas”: Carlos Leyva.

Elmercadoy laoferta inicade
Azerty

Con una logistica estratégica
y de alcance que cubre todo el
territorio nacional, sumado a
tiempos de entrega excelsos,
cuidando no cometer errores
en los surtidos y contar con
productos las mejores marcas
del mercado para Cédigo de
Barras y Punto de Venta, Azerty
también ofrece servicios de valor
agregado personalizados para
sus socios, a lo que el Director
Comercial detalld: “De acuerdo
a las necesidades del cliente,
hacemos ‘trajes a la medida’,
con envios a cualquier parte de
la RepUblica Mexicana, incluso
hacemos envio alos clientes de
nuestros distribuidores en caso
de que ellos nos lo soliciten. De
estaforma se pueden dedicar a
vendery nosotros apoyamos con
lalogistica’.

@ azerty.com.mx

E store.azerty.com.mx

ddTenemos entregas locales el mismo dia, tanto en la Ciudad de

Méxicoy zona metropolitana como en Monterrey. Son dos rutas
diarias, una en la manana y otra por la tarde. Nuestra logistica
es muy profesional para darle un servicio completo a nuestros
distribuidores”: explico el directivo.

Es de destacar que, la empresa apalanca sus esfuerzos con
colaboradores (Product Manager) destinados y enfocados por marca:

Alvaro Gonzdleza cargo de Honeywell
agonzalez(@azerty-mexico.com.mx
Carla Vargas lleva Datalogic Bixolony Sato
cvargas@azerty-mexico.com.mx
Rubén Mdarquezy Juan Romero dedicados aZebra AlITy ADC
respectivamente rmarquez(@azerty-mexico.com.mx,
fromero@azerty-mexico.com.mx,
Jorge Vegaenfocado aEpson jvega@azerty-mexico.com.mx

Diferencialesy portafolio de Azerty:

* Inventario: Stock robusto.

» Logistica: Coberturaen todala Reptblica Mexicana.

« Crédito: Ofrecen diversos planes de financiamiento de acuerdo a las necesidades.
« Soporte técnico: Atencion personalizada en funcion del requerimiento.
Capacitacionesy certificaciones: A través de un calendario preestablecido
por marca; aunque de requerirlo un canal, se puede coordinar a peticion expresa.
» Marcas (portafolio): Mas de 30 marcas, como son Argox, Bixolon, Datalogic, Elo,
HP, MSE, Teklynx, Star, Armor, Cherry, Dataproducts, Epson, Kronaline, MyBussines
POS, Touch Dynamic, Unitech, Avery, Citizen, Datashield, Evolis, Manhattan, Partner
Tech, TSC, Zebra, Biocheck, Cognitive TGP, EC Line, Honeywell, MMF, PREH Key Tec
y Silimex.

Carlos Leyva dej6 en claro que su catdlogo tambiénincluye impresoras
para etiquetas, consumibles,impresoras para credenciales, lectores,
terminales, impresoras de ticket, cajones de dinero, monitores y
mads. “Acérquense con nosotros para trabajar en conjunto y lograr
un crecimiento mutuo como socios de negocio”: concluyo el Director
Comercial.

n Azerty de México u @AzertydeMexico

B Azerty de México

m Azertyde MéxicoS.A.deC.V.
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*1DC2020:A0C GAMING Y AGON, MARCAS #1 EN GAMING ANIVEL MUNDIAL.
* GAMING, CON POTENCIAL DENEGOCIO AMPLIO PARALOS DISTRIBUIDORES.

IP

Imercado de gaming crece a pasos agigantados en Méxicoy
elmundo, en especial durante la pandemia, donde cada vez
un mayor nimero de personas buscaban entretenimiento por
medio de la experiencia que brindan los videojuegos. Hoy en
dia, continua en crecimiento.

El potencial de negocio para los distribuidores es amplio, en especial
al activarse el mercado de monitores, ya que representan una
herramientaimportante para que las personas juegueny también
realicen su trabajo de forma remota desde sus hogares y de una
manera mdés coémoda; por ello, los usuarios finales los demandan cada
vezmas.

Este panorama ha hecho crecer a compafias de tecnologia de
talla mundial como TPV México, quien en este pais tiene 15 afos
dedicdndose alafabricaciény comercializacion de las marcas lideres
AOC, Agony Philips, enlos diferentes segmentos como monitoresy
audio.

YLIANACHIU

124



“‘Somos fabricantes a nivel mundial dedicados a
la elaboraciéon de monitores de diversas marcas
reconocidas en el mercado”, explico Yliana Chiu,
Product Manager de la Linea de Monitores para
México y el cono norte de América Latina, quien
afadioé: “en 2020 la consultora IDC posiciond alas
marcas AOC Gamingy Agon,como las nmerolen
la categoria de Monitores Gaming a nivel mundial’.
La ejecutiva agregd que su amplia oferta en
monitores se divide en tres segmentos: los
enfocados a oficina, los disefiados para hogar
o home office; y los de gaming; éste Ultimo
conformado por AOC Gaming, para gamers
casuales que buscan entretenimiento y una
mejor experiencia a través de un monitor. Y Agon,
una marca disefilada para gamers que desean
experiencias de valor, son profesionales que
dedican mds horasde sudiaajugar.

“Nuestros productos enriquecenlas experiencias de
de cualquier tipo de gamer, ya que contamos con
un portafolio extenso de monitores disefiados para
jugadores, ya sean planos o curvos y en diversos
tamanos, siempre respaldados porlamarcalidery
lamejor calidad”, comento.

GAMING-MONITOR BRAND
IN THE WORLD

Modelo:CQ32G2S

Lamarca esreconocida porquetiene losindices de
fallamas bajos delaindustriay tiene cobertura con
centros de servicio entodalaregién contiempos de
respuesta totalmenores a7 dias.

Mayoristas

-GrupoGVA  -IngramMicro
-CT Internacional -Intcomex
-Syscom

“Todo el equipo de TPV México cuenta con mucha
experiencia en la industria, lo que nos ayuda a
brindar un excelente servicio a nuestros clientesy
usuarios. Los invitamos a contactar directamentea
nuestros mayoristas”,concluyd Chiu.

Yliana Chiu, Gerente de Producto
yliana.Chiu@tpv-tech.com
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Monitores Gaming

Gaming es unatendencia en entretenimiento que ha crecido de forma exponencial enlos Gltimos afos,y
cadavezsonmds las personas que se suman a sus experiencias de juego, paralo cual requieren equiparse
dedispositivos y soluciones tecnolbégicas, entre ellos los monitores, por ejemplo,conlos cuales elcanal de
distribucién puede generar ventas importantes.

Texto:Anahi Nieto

AOC
Gaming 24G2

Caracteristicas: Monitor gaming,
pantalla 23.8”. Resolucién FHD
1920x1080. Diseno sin marco de

3 lados y soporte ajustable en
altura. Panel IPS, AMD FreeSync
Premium, 144 Hz, 1 ms. Tecnologia
Flicker Free / Low Blue mode / Game
Mode /Shadow Control. Conectividad:
1 VGA (+ cable) 2 HDMI 1.4 (+
cable) 1 DP 1.2. Auricular 3.5mm.
Montaje Vesa: 100x100mm.

Garantia: Tres afos (un afo en el
panel y tres afios en el resto de
sus componentes).

yliana.chiu@tpv-tech.com

AMD
FREE
SYNC

noc BB
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AOC
Gaming CQ32G2S

¢ Caracteristicas: Monitor gaming,

: pantalla 31.5” Curvo 1800R.

: Resolucidén QHD 2560x1440. Diseno

: sin marco de 3 lados y soporte

i ajustable en altura. Panel VA, AMD
: FreeSync Premium, 165 Hz, 1 ms.

: Tecnologia Flicker Free / Low Blue
: mode /
. Conectividad: 2 HDMI 2.0 (Cable)
i/ DP 1.2 (Cable) Auricular 3.5mm.
: Montaje Vesa: 100x100mm.

: Garantia: Tres afios (un afio en el
i panel y tres anos en el resto de

: sus componentes).

ame Mode / Shadow Control.

yliana.chiu@tpv-tech.com

NOC

GRAMING

@ 5573605651

contactame@esemanal.mx
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Caracteristicas: Pantalla VA curva : P . .
de 31.5”. Full HD 1920 x 1080 @165 : Caracteristicas: Monitor gaming

Hz, tasa de refresco de 144 Hz. Su : con pantalla curva de 277, Full
panel mate antirreflejante integra . HD 1920 x 1080 @165 Hz, tasa de
Tecnologia AMD Radeon FreeSync lo . refresco de 144 Hz. Panel VA mate
que permite que la velocidad de . antirreflejante con tecnologia
fotogramas se sincronice con la de : AMD Radeon FreeSync con tiempo de
la tarjeta grafica con un tiempo de : respuesta de oms capaz de ofrecer
respuesta de 5Sms, angulo visible de : una experiencia de juego ultra
178° y 16.7 millones de colores. : suave con un amplio angulo de
Garantia: Tres afios en centro de . vision de 178 y 16.7 millones de
servicio. . colores. _

: Garantia: Tres anos en centro de

i servicio.

contactame@esemanal.mx g 5573605651 Guiade compra | 27



TravelMate P6

Estilo y movilidad Premium
muy ligera, potente y segura

Camara IR para Login Facial Con Windows Hello.

Lector de huellas dactilares con Windows Hello.

(R Je]

TPM 2.0 que garantiza una autentificacién segura
y protege tus datos mas valiosos.

g
®

(

20~ Hasta 20 horas de duracién de bater(a.

Up to 20-Hours
Battery Life

Windows 10 Pro impulsa la seleccién mas grande de dispositivos comerciales del mundo
de fabricantes lideres, creando un amplio espectro de dispositivos que pueden cumplir
con los estandares mas exigentes de rendimiento, seguridad, disefio y experiencias.

Encuentra tu distribuidorautorizado en: club.acer.com.mx/wheretobuy

INRAVEE  Cmsem € = &
g TECNOLOGIA — A/


http://club.acer.com.mx/wheretobuy
http://club.acer.com.mx/wheretobuy
http://club.acer.com.mx/wheretobuy

AORUS BenQ

Monitor Gamer FI27Q-P EX2710
Caracteristicas: Disfruta de 2K, . Caracteristicas: Monitor Gaming
165HZ, HDR, color de 10 BITS al : de 27” con HDRi, 144Hz, resolucidn
mismo tiempo. Tamafio de Panel: . FHD (1080p), bocinas treVolo
27”. Tasa de refresco: 165Hz. . para una mejor inmersion, tiempo
Resolucioén: 2560 x 144Q (QHD). : de respuesta de 1ms (MPRT), AMD
Panel Backlight/ Type ELED ,/ IPS. : FreeSync Premium para un juego mas
Tiempo de Respuesta: 1milisegundo. : fluido y Tecnologia Eye-care para el
Free Sync y Compatible con Gsync. cuidado de la vista. Entrada HDMI vy

port 1.4 x1 (HBR3). USB port(s) x Xbox Series X.

Signal Input: HDMI 2.0 x2. Disp1a¥ . Display Port. Compatible con PS5y
Garantia: Tres anos. ' ; Garantia: Tres afios.

contactame@esemanal.mx @ 5573605651 Guiade compra | 29



GameFactor
MG600 V2

Caracteristicas: Maximo detalle
aln en las situaciones mas movidas.
Tasa de refresco de 144 Hz. 24.5

“ 1MS tiempo de respuesta, 144 Hz,
ﬁécture in picture, FreeSync, FULL
Garantia: Un afo.

VO [ vE THE GME

Guiade compra | 30

GameFactor
MG700

: Caracteristicas: Gaming de

i alta fidelidad. Refresco de 144Hz
: y resolucidén QHD. 1MS tiempo

: de respuesta, compatible con

¢ tecnologia FreeSync, picture in
© picture, 27 “, montaje VESA.

{ Garantia: Un afo.

GAVIENy

contactame@esemanal.mx @ 5573605651



Disefiados para ofrecer caracteristicas

para todo tipo de jugadores, las series de
monitores VXy XG ofrecen alto desempefio,
ergonomia y comodidad, en combinacion
con las mejores tecnologias para llegar al
limite en diversos entornos de juego.

Serie VX18

VX2718-2KPC-mhd

Este modelo brinda una
experiencia de juego fluida
gracias a una frecuencia de

actualizacion alta de 165Hz*,
tiempo de respuesta de

1ms (MPRT) y tecnologfa de
sincronizacién adaptable,

que elimina los cortes e

interrupciones en la pantalla.

*Frecuencia de actualizacién de 165Hz con DisplayPort

@viewsoniclatam

@viewsonicamericalatina

Multiples experiencias de juego gracias a modelos con
resoluciones Full-HD y QHD, de pantalla plana o curva.

Respuesta de juego ultra-rapida con altas tasas de refresco,
que mejoran dramaticamente la visualizacién, aun en
escenarios de juego exigentes.

Las tecnologias NVIDIA G-Syncy AMD FreeSync reducen
la distorsion y el desfase, sincronizando la frecuencia de
actualizacién del monitor con la velocidad de la GPU.

Serie XG05

Modelos de 27"y 24"
(XG2705 y XG2405)

Panel IPS
Full HD

Para el jugador avanzado ofrece

una experiencia de visualizacién sin
interrupciones, ideal para juegos con
varios monitores. Con velocidad de
actualizacion de 144 Hz y tecnologfa
AMD FreeSync.

144 Hz 1 ms

o) @viewsonicamericalatina

WwWw.viewsonic.com/la


https://www.viewsonic.com/la/products/shop/monitores/elite-gaming-monitors/xg270q.html
https://www.viewsonic.com/la/products/shop/monitores/elite-gaming-monitors/xg270q.html
https://www.instagram.com/viewsoniclatam/
https://www.youtube.com/user/ViewSonicVideoLA
https://www.facebook.com/ViewSonicAmericaLatina

Gigabyte
Monitor Gamer Curvo
G34WQC

Caracteristicas: Multitareas como
un profesional, con el area de
visualizacidn adicional. Tamano de
Panel: LCD 34”. Tasa de refresco:
144Hz. Tiempo de respuesta:
1milisegundo. Resolucidén: Quad HD,
Ultra Wide, Widescreen, Adaptive-
Sync. HDMI, Bocinas Integradas (2 x
2W), Negro.

Garantia: Tres afos.

Guiade compra | 32

ROG Swift
PG259QNR

. Caracteristicas: Monitor gamer

: de 24,5 pulgadas con frecuencia de
- actualizacidon de 360 Hz disenado

: para eSports. Procesador NVIDIA

¢ G-SYNC proporciona juegos fluidos

: con una actualizacidon de hasta 360
: Hz y NVIDIA Reflex Latency Analyzer
: ofrece a los jugadores de la

¢ competencia una medicibén precisa de
¢ latencia.

. Garantia: Tres afos.

>
p &

REPUBLIC OF
GAMERS

'
A

5604, I s lPS  [HDR| Gngﬁ‘ll:
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Samsung
Smart Monitor 27°
LS27AMbBO0NLXZX

Caracteristicas: El monitor para
todos los aspectos de la vida, con
aplicaciones de entretenimiento,
control remoto y altavoces
incorporados. Trabaja sin necesidad
de una PC, con Microsoft Office 365
instalado o mediante acceso remoto
a la computadora de la oficina,
también conexidén Wireless Dex, Tap
View y mirroring.

Garantia: Tres afos.

__SAMSUNG

%
<

contactame@esemanal.mx g 5573605651

Samsung
Monitor 34" Odyssey G5
LC34G55TWWLXZX

i Caracteristicas: Rodéate de

: imagenes vividas. La pantalla

: con una curvatura de 1000R,

i completamente envolvente, cubre

: cada parte de tu vista periférica;

: con su resolucién Ultra WQHD, sus

: 165 Hz de tasa de refresco y el

: tiempo de respuesta de 1 ms, no

i queda mas que experimentar un nuevo
: nivel de juego, mas emocionante que
© nunca.

: Garantia: Tres aflos.

Guiade compra| 33



TUF
GamingVG27AQ

Caracteristicas: Monitor IPS de
2'7” para juegos, con una tasa de
actualizacidn de 165Hz y tecnologia
ASUS Extreme Low Motion Blur Sync
permite un tiempo de respuesta

de 1ms (MPRT) junto con G-SYNC
Compatible, eliminando el efecto
fantasma y el desgarro para
imagenes nitidas de juegos con
altas velocidades de FPS.
Garantia: Tres afos.

o

.

TUF GAMING - -~

LG — N NVIDIA.

i MPi . I
ELMB SYNC  Trace Free G'SYNE H
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: Caracteristicas:
: tamafo (pulgadas):
: visualizacion
: Tipo de panel:
: 1920x1080. Tipo de resolucidn: FHD.
: Relacién de contraste estatico:
:1.000:1
: LED. Colores: 16.7M. Tiempo de

: respuesta (GTG tipico): 1ms.

i Duracidén de la luz de fondo

: (horas): 30.000 horas (min).

§ Ezzcuencia de actualizacién (Hz):
: Garantia:

ViewSonic
XG2405

Pantalla con
24. Area

(pulgadas): 23.8.
IPS. Resolucion:

(tipico). Fuente de luz:

Tres anos.

pablo.garcia@viewsonic.com

ViewSonic X
NG

GAM

contactame@esemanal.mx Q 5573605651



ViewSonic
XG270QC

Caracteristicas: Tamaho

de pantalla (pulgadas): 27.
Resolucibon: 2560 x 1440. Tipo
de Resolucidn: QHD. Relacidn
de contraste estatico: 3.000:1

(tipico). Relacién de contraste
dindmico: 120M: 1. Fuente de luz:
LEDColores: 16.7M. Relacidon de

aspecto: 16:9. Tiempo de respuesta
(MPRT): 1ms. Curvatura: 1500R.
Frecuencia de actualizaciéon (Hz):
165. Sincronizacién adaptativa:
FreeSync. Filtro de luz azul:

Si. Flicker-Free: Si. Tamaino

de pixel: ©.233 mm (H) x 0.233

mm (V). Tratamiento superficial:
Antirreflejo.

Garantia: Tres anos.

pablo.garcia@viewsonic.com

— ~

ViewSonic

contactame@esemanal.mx g 5573605651

: Caracteristicas:
: ESPORTS en PC. La nueva serie

. XL-K de ZOWIE da una flexibilidad
: mejorada y mayor comodidad para

. el usuario, permitiendo enfoque y
. un méximo rendimiento durante el

ZOWIE
XL2411K

Monitor para

juego. Monitor de 24”, Resolucidn

- Full HD, Entradas HOMI 2. 0, Display
. Port 1.2 y Audi fonos.
: DyAc para un mejor spray al
. disparar.

: Garantia:

Tecnologla

Tres anos.
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Hesarrolladores vav

NETSKOPE

LLEVA ALMERCADO UNA
OFERTA REVOLUCIONARIAEN
SEGURIDAD

ooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooo

www.youtube [ noticiasdelcanal

Autor: AnahiNieto

*ELDESARROLLADOR, DEDICADO AEVOLUCIONAR LA SEGURIDAD EN LA NUBE,
CONVERSO CON ESEMANAL SOBRE SUPROPUESTADE VALORY LOS BENEFICIOS
QUEENCUENTRANLOS PARTNERS ALCOMERCIALIZAR SU OFERTA.

1e forma tradicional, la ciberseguridad se basaba en los dispositivos
tradicionales ofisicos de los usuarios; sinembargo, este método dejo de
ser efectivo conla adopcion mundial de la nube, porque se consumian
aplicativos e informacion de esta fuente, provocando que los datos se
dispersaran en diferentes ambientes.

Cuando los datos dejan de estar almacenados en un data center
y se mueven fuera del perimetro tradicional, es preciso replantear la
seguridad; bajo esta premisa, hace 9 afos nacio Netskope, con la vision
de serunreferente enlaseguridad enlos ambientes de nube.

‘Somos unamarca pioneraen transformar la seguridad hacia un modelo
céntricoenlanube, hemos revolucionado la industria al proponer una
arquitectura de estetipo, enlacualnoimporta dénde se encuentrenlos
datos nilos colaboradores, ya seaen sus casas, viajondo,enla oficina,en
undispositivo privado o no, es un replanteamiento completo delaforma
de hacer seguridad a un modelo que llega al dato’, dijo Juan Manuel
Luna, responsable comercial de Netskope para México, Centroameérica
yelCaribe.

La oferta actual del desarrollador consiste en una plataforma,
denominada por Gartner como Secure Access Service Edge (SASE),
la cual brinda a los usuarios diferentes micro servicios en torno ala
seguridad, los cuales pueden ser gestionados através de una Unica
consola de administracion.

Desarrolladores | 36 contactame@esemanal.mx ® 5573605651



JUANMANUELLUNA

Algunos de los microservicios que brinda Netskope
son Cloud Access Security Broker (CASB) y Zero
Trust Data Protection (ZTDP), que se encargan de
proteger alos usuarios desde cualquier punto donde
seencuentreneingresenasus aplicaciones.

De acuerdo con Lunag, los partners de Netskope
pueden acceder a tecnologia innovadora que
potencia sus negocios por su fortaleza tecnoldgica
delfuturoen el presente,la cual se adapta alo digital,
es agil para hacer negocios, sencilla de operar, y
genera ahorros econdmicos alno requerir una fuerte
inversion inicial ni esfuerzo para implementarla y
administrarla.

Ademds, Karla Pérez, responsable de Canales para
México, Centroaméricay el Caribe, dijo que desde
el afo pasado seimplementd una estrategiay un
programa para canales que integra dos niveles
de partners, se ofrece un plan de capacitacion,

contactame@esemanal.mx Q 5573605651

KARLA PEREZ

marketing en conjunto, un equipo de ingenieros
para apoyarlos y realizar pruebas, entre otros
beneficios.

‘Estamos cambiando la forma en la que nos
conectamos hoy en dig, los datos estdn dispersos,
la mayoria delas personas yano va a oficinas, nos
vamos a seguir enfrentando ala transformacion
digitaly qué mejor manera de hacerlo que formar
equipo con una marca innovadora que estd
viendo siempre hacia el futuroy buscando mejorar
sus productos’, expuso Pérez.

‘La infraestructura de seguridad tiene que
evolucionar ala par de la transformacion digital.
Invitamos a los canales a que nos busquen,
escucheny explorenlas posibilidades de negocio
quetenemos, las cuales sonmuchasenlaregion’,
concluy6 Luna.
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« PRESENTANUEVAS DESKTOPS PARA LA FUERZA LABORAL HIBRIDA

Redaccion eSemanal

lento e ineficiente.

Afirmd que mientras el uso de las notebooks ha
aumentado durante la pandemia, la PC de escritorio
sigue siendo fundamental para la resiliencia y
la continuidad de los negocios, porque no todo
el trabajo hibrido es mévil y ademds existe una
demandade desktops empresariales potentes.

En este contexto, HP ampli6é su linea comercial con
nuevas desktops EliteDesk 805 serie G8 y ProDesk
405 serie G8,que ademds de ofrecer el rendimiento

decirdelfabricante,lafuerzalaboral de

hoy necesita opciones de conectividad
A rapidas y flexibles, y una confiablidad
permanente para manejar tareas
exigentes, grdficos y flujos de trabajo
complejos con aplicacionesy archivos grandes,y
no puede perder eltiempo con un procesamiento

necesario para afrontar la jornada laboral, se
integran facilmente alos espacios de trabajoenla

casay laoficina,menciond la compafia.

Fabricantes |38
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Impulsadas por Windows 10 Pro y los procesadores
AMD Ryzen PRO-5000 para PCs de escritorio, las
desktops Elite y Pro mds recientes cuentan con
grdaficosintensosy soporte paramultiples pantallas.
Los usuarios pueden concentrarse en sus tareas
mientras las EliteDesk 805 ajustan los ventiladores
para mantener los sistemas frios y silenciosos.
Cuando se trata de la seguridad, los usuarios
pueden trabajar con confianza ya que Wolf Security
for Business crea una defensa siempre activay
resistente para ayudar a protegerlaPC y los datos
delas amenazas,abundé el fabricante.

Para los usuarios preocupados por el medio
ambiente subrayb que pueden sentirse satisfechos,
conscientes de que las desktops Elite y Pro estdn
certificadas por Energy Star,aprovechan el plastico
rescatado delocéano en el disefio y vienenenun
embalaje de origen100% sostenible.

Sobre las EliteDesk 805 serie G8 destacd su
rendimiento, seguridad y capacidad de gestion para
afrontarlas cargas detrabajoenlacasay laoficina:

* EliteDesk 805 G8 Desktop Mini ahorra espacio
de escritorio cuando se monta detrds de un
monitor o dentrode un monitor HP Mini-in-One de

contactame@esemanal.mx @ 5573605651

24 pulgadas. Es la PC de clase empresarial mds
pequenay potente delmundo basadaen AMD con
factor de forma pequefio,describib el fabricante.

* EliteDesk 805 G8 con factor de forma pequenio,
lista para afrontar cargas de trabajo complejas
y se puede personalizar para adaptarse a las
necesidades del usuario. Cuenta con opciones de
expansién con dos bahias, dos ranuras de media
altura,tresranuras M.2y 11 puertos USB.

En cuanto a las ProDesk 405 serie G8 senald
que cumplen con las necesidades diarias de
los trabajadores, asi como de los negocios en
crecimiento,conunainversion financierainteligente
enunaPC de escritorio expandibley segura:
 ProDesk 405 G8 Desktop Mini ofrece el
rendimientoy las capacidades deimplementacion
flexibles necesarias paralos espacios de trabajo
mds pequenos.

* ProDesk 405 G8, ofrece una variedad de opciones
de puertos de entraday salida, convirtiéndola enla
desktop empresarial mds configurable del mundo
basada en AMD con factor de forma pequefio,
puntualizo HP.
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FURUKAWAR ELECTRIC
LATAMRECONOCE A SUS

SUCIOS

©0000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000

Autor: RedaccioneSemanal

*CELEBRA SUKICK OFF CONECCTIONS DE MANERA VIRTUAL
*RECONOCIO A SUS SOCIOS EN CATEGORIAS COMO: EL PRINCIPAL PROYECTO DE

CABLING DE CADA PAIS, EL PRINCIPAL PROYECTO DE FBS Y LOS DISTRIBUIDORES
DESTACADOS DE CADA REGION

j omo cada afo, Furukawa Electric reconocid a sus integradores de toda

la Latinoamérica en el marco de su Kick Off Connections, en este 202110
realizé por segunda vez de manera virtual.
Dario de Menezes, Director Comercial de Furukawa Electric LatAm,
compartié informacion sobre la estrategia de la companfia y sus
perspectivas para el 2021. “Los resultados que hemos obtenido durante
el Ultimo ano fiscal,nos permiten ratificar el compromiso que tenemos
enlaregion. Eltrabajo mancomunado con nuestros partners nos brindan
la posibilidad de seguir consolidédndonos como la marca lider en el
mercado de cableado estructurado en Latinoameérica’.
Este aflo la compania quiere destacar el modelo de la “Servitizacién”, el
cual tiene como objetivo comprender profundamente las necesidades
delcliente. De esta manera, se detecta que exista mayor demanda por
servicios relacionados alos negocios de los usuarios, asi como consumir
tecnologia envez de poseerla,y claramente, una constante necesidad
de mejorar la experiencia del cliente, lo cual afianza y fortalece mas la
relacion entre fabricante, partnery cliente final.
Para 2021, se prevé un nuevo aumento enlos ingresos — delorden del 20.26
- ydeinversiones que superardnlos USD$ 344 millones, en todas las
unidades delaempresaen Américalatina.
A nivel Andino, Centroamérica y Caribe, se prevé un aumento en los
ingresos del 59,7 % en facturacion, lo que refuerza el liderazgo que tiene
la compania.
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Dario de Menezes
‘Director !:Drng;;igl' -~ ;

DARIO DEMENEZES

Con una estrategia de Servitizacion, pretende
potenciar su posicionamiento, y se trata de unaforma
mads profunda de comprender los dolores del cliente
final, “ya que no todos desean entender la tecnologia,
sinousarla” apunto el directivo.

Respecto al afio presente, la compafiia espera una
reanudacion de todos los mercados y recuperacion
de la economia en los diferentes paises latinos,
aunque la convivencia conla pandemia seguiré hasta
que se completelavacunacion.

Por otro lado, vislumbra unainversidon en personas
y plazas, la tecnologia 5G serd la clave para la
expansion de la fibra 6ptica, ademds de que la
adopcidndelloTird enaumento. Asimismo,en el érea
del Data Center Edge se ve unimpacto positivo. Ante
este panorama es que Furukawa pretende seguir su
linea de innovacidén para la entrega de soluciones
integrales administradas via software.

La transnacional japonesa, sin duda, cada afo ha
idoincrementando su presencia en cada pais con
la ayuda y dedicacion de cada uno de sus socios,
y es por ello, que distingue tan valiosa labor, y los
reconocimientos se dieron de la siguiente forma:
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GALARDONADOS EN MEXICO:

ParalacategoriaPrincipal Proyecto de Cabling:

Integrador: MTM - Mexicana de Alta Comunicacion
Empresarial
Casode uso: AIFA- SEDENA, entecnologia Laserway.

Paralacategoriaprincipal proyecto FBS (Furukawa
Broadband System), reconocid a:
Integrador: Estevez.Jor Servicios

Casode uso: AT&T - IP Backhaul 4G en Rede Troncal
Optica.

Enlacategoria canales de distribucion:

Pormayor volumen de Leads Laserway: ABSA, Electrica
A-BSAdeCV.De México.

contactame@esemanal.mx
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Serie Inspire de

Christie

Familia de proyectores laser 1DLP con lente zoom fija y

tres opciones de brillo desde 600Q, T200 y 8100 lUmenes
ANSI, (7150, 8500 y 9600 lUmenes ISO respectivamente).

Para entornos medianos y pequefios, como aulas, salas de
juntas o museos.

Descripcidn

De bajo mantenimiento y flexibilidad de instalacién. Con
software para efectuar warping y blending en matrices de
hasta seis proyectores y 81 puntos de control de grid.
Compatible con Mystique Lite, software de alineamiento
basado en cémara.

Caracteristicas

Resolucién WUXGA

Iluminacién laser

Hasta 20.000 horas de funcionamiento

Conectividad AMX y Crestron

Lentes motorizadas facilitan el zoom, el enfoque y el

offset por control remoto

e Disponible a principios de agosto de 2021
contactame@esemanal . mx
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Home Cinema 1080 de

Videoproyector para el entretenimiento en alta definicidn,
desde el streaming hasta la visualizacién de fotos y
videos.

Compacto, de uso e instalacién sencilla. Con sistema de
correcciéon de imagen.

e Resolucién Full HD 108@p

e Tecnologia 3LCD

e Con dos puertos HDMI para conectar consolas de

videojuegos o sistemas streaming

e Médulo inalémbrico integrado

e Wi-Fi Certified Miracast
contactame@esemanal . mx
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LaserJet Serie 400 de
HP

Impresora empresarial, ofrece una gestién remota sin
complicaciones, y una experiencia de uso segura.

Descripcidn

Sure Start con capacidad de auto-reparacidén, que protege,
detecta y se recupera de las vulnerabilidades y los
ataques.

Caracteristicas

e Trusted Platform Module (TPM), proporciona una identidad

segura del dispositivo con claves privadas de certificado

e Capacidad para gestionar dispositivos y configuraciones

de manera remota con Web Jetadmin y JetAdvantage Security

Manager

e Con la nueva versiéon del firmware FutureSmart
contactame@esemanal . mx
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WF-1000XM4 de

Earbuds, integran un nuevo chip con procesador V1 para
una cancelacién de ruido y audio de calidad. Duracidén de
bateria de hasta 8 horas de uso y 16 horas adicionales
con el estuche.

Livianos, ajuste estable y almohadillas de espuma de
poliuretano. Estuche de carga compacto. Controles
tactiles intuitivos (noise canceling, ambient sound o
quick attention, saltar, pausar o reproducir canciones).

Funcién Speak-to-Chat

Control adaptativo de sonido

Sensor de proximidad

Llamadas con manos libres

Carga rapida de 5 minutos brinda hasta 60 de
reproduccién

e Con tecnologia de carga inaldmbrica Qi
Resistentes al agua gracias a la calificacion IPX4
Capacidades de asistente de voz

Disponibles hasta agosto préximo
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Blade A71 de
ZTE

Equipo con pantalla de 6.52” HD+ con notch en forma de gota
de agua, una relacién de aspecto 20:9 y filtro de luz azul.
Incorpora sensor de huellas digitales en el botén lateral
de encendido y desbloqueo por reconocimiento facial.

Descripcidn

Dimensiones 165.2x75.2x8.2mm. Viene en color, azul, gris

o verde. Operador Telcel. Camara trasera triple con IA,
principal con 16 Mpx £/1.8 + 8 Mpx ultra gran angular 120°
+ 2 Mpx con sensor de profundidad. Cémara frontal de 8 Mpx.

Caracteristicas

SO Android 11

Procesador Octa—Core a 1.6 GHz

Memoria en RAM de 3 GB y 64 GB de memoria interna

Bateria de 4000mAh

Conectividad Red 4G VolLTE

USB tipo C/Nano sim/micro SD
contactactame@esemanal .mx
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