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Alvaro Barriga

Videovigilancia
conoportunidad
de500MDDen

México

Especialistas estiman un valor de mercado para video-
vigilancia de alrededor de 2.8 MMDD para América La-
tina en 2023; el uso cada vez mas comln de las camaras,
ya rebasé la barrera de emplearlas solo para temas de
seguridad, por lo que otras industrias se han visto
beneficiadas como las de construcciény marketing, por
mencionar algunas; si bien el mercado ha madurado, la
oportunidad de negocio sigue siendo fuerte para el
canal.

El equipo editorial de eSemanal consulté con expertos
de las marcas: Axis, Dahua Technology, CyberPower y
Western Digital, sobre las oportunidades de negocio
sobre la videovigilanciay el resultado es alentador
para el canal, ya que aseguran que el mercado de vi-
deovigilancia no se afecté por la pandemia, sino al
contrario, se beneficid, ya que el efecto social del
desempleo sumb a que el indice de robo incrementara, lo
que ayudd a que éste rubro tuviera un efecto positivo.
Adicionalmente, se comienza un 2021 con muchos pro-
yectos enfocados a las areas de videovigilanciay con
fuerte crecimiento para el afo.

Actualmente en México existe una oferta muy amplia de
soluciones y los mayoristas tienen &reas especificas
para atender los requerimientos del canal, pero la
recomendacidn es capacitarse para obtener mejores co-
nocimientos, ya que cada vez se involucran dreas como
la Inteligencia Artificial, el machine learningy el
Internet de las Cosas, eso les dara mayores ventajas
para brindar valor agregado a su oferta.

Nicolas Morany Héctor Rodriguez, Directores General y
Comercial, respectivamente en Top Data Mayoreo, des—
tacaron que el mayorista ha prevalecido en el mercado
por mas de 30 afios, gracias a larelacidén que mantienen
con sus socios distribuidores, que se caracteriza por
ser cercanay de mutua lealtad. Las 1ineas de productos
del mayorista van desde cémputo, consumibles, equipos
de impresién, almacenamiento, accesorios, papeleria
y articulos de limpieza de primera necesidad, debido
a laCOVID-19.

El pasado 26 de abril, Grupo CVA celebrd su 22 aniversa-—
rioenel mercado, al respecto, Adolfo Mexia, Director
General del mayorista, agradecid el apoyo del canal de
distribucidény se comprometid en seguir impulsando el
negocio de sus canales. Asegurd que la estrategia de
este afo es complementar y fortalecer su portafolio
para que los integradores encuentren todo 1o necesario
para sus clientes.

El director se dijo contento porque a lo largo de estos
afos han logrado el reconocimiento del mercadoy la
lealtad de sus asociados, por lo que adelantd que el
préximo mes lanzaran un programa para recompensar la
fidelidad de sus canales. Dejé en claro, que su princi-
pal reto es innovar constantemente y eso es algo que
cualquier empresa debe hacer para trascender.

Muchas felicidades a toda la familia CVA.

iQue sigan los éxitos!
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onuna experiencia de mdas de 30 afos
en el mercado, Top Data Mayoreo ha
logrado consolidarse como un fuerte
jugador que crece afio contra afio
en la industria, una de sus fortalezas
es que ofrece cobertura a nivel nacional gracias
a los convenios que sostiene con las principales
empresas de paqueteria que operan en el paisyy,
sobre todo, por suamplia gama de productos.

“SIALGO NOS HA ENSENADO LA PANDEMIA

ES QUENORESULTA NECESARIO CONTAR

CON SUCURSALES DENTRO DE LA REPUBLICA
MEXICANA PARA LLEGAR A LOS CLIENTES.
NOSOTROS NOS ENCONTRAMOS UBICADOS
ENELCENTRO DE LA CIUDAD DE MEXICO,PUNTO
ESTRATEGICOPARA RECOGER OENTREGAR
LOS PRODUCTOS, YA QUENUESTRO OBJETIVO
SIEMPREHA SIDO TENER UNA COBERTURA EN LOS
32ESTADOS, Y HOY EN DIA PODEMOS ENTREGAR
DESDE TIJUANA HASTA MERIDA”™: NICOLAS
MORAN, DIRECTOR GENERAL DE TOP DATA
MAYOREO.

Actualmente, laslineas de productos del mayorista
van desde cdémputo, consumibles, equipos de
impresiéon, almacenamiento, energia, accesorios,
papeleria y, desde el aflo pasado, incursionaron
también en articulos de limpieza de primera
necesidad, debido ala COVID-19.

Fortalezas

La prevalencia y crecimiento de la compania se
debe engran medidaalarelacion que tienenconlos
socios distribuidores, la cual se caracteriza por ser
cercanay de mutua lealtad, de acuerdo con Héctor
Rodriguez, Director Comercial en Top Data Mayoreo,
quien enfatizdé en el trato amenoy cordial que tienen
conlospartners.

Otrodelos aspectos que han hecho quelarelacion
con los canales sea tan buena estd relacionado
conlarapidezenlagestion de créditos nuevos que
proporciona el mayorista, es un 60% mas veloz que
la que ofrecen otros en el mercado, gracias a que
en el corporativo estd disponible todo el personal
necesario para agilizar los procesos y hacerlos mas
prdcticos.

“HEMOS LOGRADO CONSTRUIR UNA EMPRESA
FUERTE Y SOLIDA ENEL TEMA FINANCIERO,LO QUE
NOS HA PERMITIDO SER UNA DELAS COMPARIAS
QUE DA CREDITO A CUALQUIERA DELOS CLIENTES
QUE TENGA LA CAPACIDAD DE PAGO,UN ASPECTO
QUE SINDUDA ALGUNA HA SIDO DE GRAN APOYO
PARALOSPARTNERS.EL95%DELAS VENTAS SON A
CLIENTES QUE TIENEN CREDITOS CONNOSOTROS

Y MAS DEL 90% DENUESTRA CARTERAESSANAY
CORRESPONDE A CLIENTES CON QUIENES TENEMOS
RELACION DESDE HACE MUCHOS ANOS Y SEHAN
MANTENIDO CONNOSOTROS POR LA ATENCION Y EL
SERVICIO QUE LES BRINDAMOS”: NICOLAS MORAN.




“La fuerza detrés
de tu negocio”

Durante la pandemia por el
Coronavirus, Top Data Mayoreo
hizo fuertes inversiones en
recursos humanos y activos
fijos como transporte, a fin de
asegurar la cobertura a nivel
nacional,ademds de los créditos
alosclientesy laflexibilidadenlos
pagos vencidos para lograr su
recuperacion.

‘QUEREMOS AGRADECER
ALOS CANALES QUE

HAN COLABORADO CON
NOSOTROS DURANTEESTOS
ANOS POR SUCONFIANZAY
LOS INVITAMOS A CONTINUAR
TRABAJANDO EN EQUIPO
PARA SEGUIR CRECIENDO
JUNTOS. SEGUIREMOS
APOYANDOLOS CON
CREDITO, AMPLIANDO LA
LINEA, SIENDO FLEXIBLES,

ENTRE OTROS ASPECTOS.
PARALOS CANALES QUE
i AUNNONOS CONOCEN, LOS
i INVITAMOS A ACERCARSE
‘g Y COMPROBAR NUESTRA
OFERTADE VALOR Y NUESTRO
Cercaniaconelcanal SERVICIO, TOP DATA )
Ademds delaatenciony el servicio personalizado que brindan alos MAYOREOHOYENDIAESTA
canales,en Top Data Mayoreo procuran siempre hacerlos sentiren RECLUTANDO CANALES
casa, por medio de actividades como convivios que los involucren, PORQUE QUEREMOS HACER
facilidades para hacer negocio y otras comodidades para mejorar su ALIANZAS DE GANAR-
experiencia. GANARCONELLOS Y QUE
El porcentaje de garantias del mayorista es muy bajo, 100% de los ESTAS PREVALEZCAN
productos que manejan son originales y procuran siempre mantener CONELTIEMPO™: HECTOR
altos estdndares de calidad, al entregar a los clientes justo los RODRIGUEZ.
productos que se pidieron,en eltiempo esperado,y son cuidadosos en
laformaenlaqueelclienterecibe el producto. ventas@topdata.com.mx

0 Topdatamayoreo Topdatamayoreo @ 5530437864 www.topdata.com.mx
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22 anos siendo
sindhimo de

IP
*FL MAYOR|S‘|’ASE HAGANADO na de las empresas que ha sumado gran cantidad de
adeptos por parte de sus socios de negocio durante 22 afios,
UNLUGARENLAMEMORIA ha sido sinlugar a dudas Grupo CVA (Comercializadorade

Valor Agregcdo), aunque esto no llegd repentinamente,

DELOS CANALES GRACIASA sino que esté basado en untrabajo conjunto de partnersy
esfuerzos del mayorista por robustecer su portafolio de soluciones, lo

SU TRANSPARENC'A, APOYO que alfinal abrié nuevas oportunidades de negocio para sus canales.

El22 aniversario del mayorista, llegé aparejado de grandes logros que
INGONDIGIONALY SU I-EAI-TAD han llenado pdginas enteras en el haber de su historia, desde contar

N con 33 sucursales para maximizar su estrategia y acercamiento con

.CELEBRA ,22 ANOS DE los clientes, hasta acrecentar las unidades de marcacon mdés de 130y
INNOVACION.LOGROS un portafolio de 8 mil productos en catdlogo.

’ ’ Por otra parte, los frutos rendidos gracias a su trabajo, no sélo se

EXPERIENCIASYRETOS enmarcan como lideres en el mayoreo de Tl, sino que también han

incursionado en el mercado con marcas propias como GHIA, Ocelot,
Quaroniy Mirati.

I8 & www.grupocva.com D} mkt@grupocva.com
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Adicionalmente, ofrecen a su ecosistema de partners otros servicios
que,con eltiempo se han convertido en punta de lanza paralaempresa,
incluyendo Servicios Financieros, CVA Soluciones,Marketplace, Servicios
Logisticos y CVA Cloud, alrespecto, el Ing. Adolfo Mexia, Director General
de Grupo CVA, agregé: ‘La mds grande satisfacciéon viene con los
canales de distribucidén que han crecido de la mano con nosotros,
que han puesto su confianza en CVA y que gracias a los apoyos,
capacitacionesy soporte que han recibido de nuestro equipo, han
desarrollado sus negocios. Gracias ala confianza de nuestros clientes,
proveedoresy colaboradores, somos un referente en el mayoreo en
Méxicoyunodeloslideres delaindustria conreconocimiento delcanal
ydelosfabricantes’.

k&Hemos logrado posicionar exitosamente a GHIA, como lamarca mexicana
nimero uno en venta de tabletas, haciendo mas accesible la tecnologia,

gracias a larelacidn precio-calidad. Por otro lado, la creacion de Ocelot,

en el sector gamer, Quaroni en componentes y Mirati en Smart Home, nos

permitieron aportar unaofertade productos y soluciones diferenciada”:

Ing. Adolfo Mexia.

El22 Aniversario de Grupo CVA

La celebracion estdllena de sorpresas que el mayorista alisté para
reconocer el esfuerzo de sus socios de negocio. El 22 aniversario
arrancd con promociones especiales en distintas marcas, ventas de
rematey proximamente contardn con ellanzamiento de la Universidad
CVA, plataforma educativa para tomar cursos y capacitaciones
enfocados al Gmbito comercial, técnicoy el desarrollo profesional.

© GrupoCVA1

Otra joya de la corona del
Grupo CVA, tiene por nombre
Programa de Lealtad y con el que
se busca premiar a los canales
por su confianza, compromiso,
sus compras, capacitaciones y
logros a través de puntos que, a
su vez podrdn canjear por viajes,
productoseincluso,notas de crédito
ocuponesdedescuentoenmarcas
participantes; simplemente, los
socios no pueden perdérselo.

kE&lnnovar, esa es una de nuestras

metas que hemos logrado afio
tras aiio durante este tiempo, ya
que con base en los cambios y la
adaptacion que aplicamos, fruto de
lacorrectalectura que nos da estar
cerca del canal y su mercado nos
permite ofrecer las herramientas
que nuestros clientes necesitan
para hacer crecer su negocio y
permanecer en su preferencia;
ese reto tan grande que tiene una
empresa que busca trascender”:
Enfatizd el Directivo.

O @GrupaCVA1 l9
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Grupo CVA conun pie en el futuro

El ADN del mayorista, siempre ha estado marcado
por su vision de largo alcance, pues si bien estd
centrado en su realidad y los desafios que le
acontecen en el momento, también es cierto que
cuenta conunamiraday un pie en el futuro sobre
codmo se debe conducir para alcanzar los resultados
que se exige a simismo. Esto también se traduce en
un valor agregado paralos canales, siendo que, al
trabajaren colaboracién, CVA les provee de certeza
enlos negocios, altiempo queimpulsay potencializa
oportunidades en el mercado, prueba de ello son
suMarketplacey Servicios enla Nube CVA Cloud.
‘De esta manera Grupo CVA sigue expandiendo
su cobertura, no solo geogrdfica sino de Servicios
360 grados que aportan valor a nuestros clientes™
comenté el Ing. Adolfo Mexia.

kEAcérquense anosotros, através de la sucursal mas

cercana o contactenos por medio de las diferentes
herramientas que hoy en dia tenemos, como nuestras
redes sociales. Estamos totalmente convencidos que
elcrecimientoy la trascendencia esta en poder servir
y ser titiles al canal de distribucion; cada oportunidad
compartida buscaremos que sea aprovechada al maximo.
Tengan laplena seguridady confianza de que en Grupo
CVAlalealtad al canal es nuestro principio fundamental
que nos llevaadecir abiertamente: Si quieres un socio
de negocios, piensaen CVA”: Ing. Adolfo Mexia, Director
General de Grupo GVA.

),;4//);
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El Director consumo su participacion recordando
alos canales estar atentos alos desplegados de
comunicacién para que conozcan las distintas
mecdnicasy los proximos eventos, conlaintenciéon
de que participen activamente,como serdlagirade
negocio que ya comenzé.

Girade Negocios CVA Virtual 2021:

*04y 05 de mayo: Conectividady Transformacion Digital.
*16y 17 de junio: Impresion, Punto de Ventay Digital Signage.
*09y 10 de agosto: Seguridady Videovigilancia.

*18y 19 de octubre: DataCenter e Infraestructura.

*08y 09 de noviembre: Gamer.

Revive cada Gira de negocios visitando www.giradenegocioscva.com

‘. Somos Grupo CVA 2021
o

> distribuidor

Comercializadora
de Valor Agregado

10 @ GrupoCVA1

2% Youlube T3

© GrupoCVAT
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En 2023 America Latina se estima
en 2.8 MMDD Ia oportunidad en

Autor:Raul Ortega

I mercado de la videovigilancia es afoso
comoactual,yaquelas primeras soluciones
estructuradas tuvieron como elemento
principal al CCTV (Circuito Cerrado de
Televisién) que tuvo protagonismo durante
un largo periodo, no porque su proceso fuera
excelso, sino que era el Unico de su tipo en una
épocaaun marcada por los servicios de tecnologia
andloga. Por otra parte, en la medida que los
servicios digitales comenzaron a allanar el camino
hacia la democratizacion y uso de los mismos,
comenzaron a surgir soluciones con adeptos
destacables como es el casodelascdmaras|P que,
no sélo tienen una capacidad de almacenamiento
mayor, sino que cuentan con mejor resolucién
y en algunos casos integran tecnologia de IA
(Inteligencia Artificial) lo que les convierte en
herramientas altamente Gtiles y eficientes.
En entrevista para eSemanal Rodrigo Escamilla,
Gerente de Desarrollo de Negocio en Dahua
Technology México, comentd: “Los sistemas de
videovigilancia, no s6lo son usados en dreas de
seguridad critica, sino que suempleo ha superado

contactame@esemanal.mx Q 5573605651

varias barreras, primero abriéndose paso en
cualquier espacio dentro de una empresa o
gobierno, hasta llegar a la implementacion en
hogares (mercodo de consumo) donde hantenido
una gran acogida por parte del usuario final. Existe
una evolucién en el uso de sistemas andlogos
y cerrados, o que estd llevando a su eventual
desaparicién porque enlaactualidad se busca estar
conectadoconloT (Internetde las cosas). Estimamos
que estemercadorondelos 500 MDD en el pais™.

Asi bien, no es posible afirmar que una u otra
tecnologia sea mejor, sino que cada una estuvo
consideradaenfuncion delas necesidades que ese
momento exigia, en el caso del CCTV, su contexto
sblo contemplabala necesidad de contarconun
registro en formato de video, pero con el paso del
tiempo y la transformacidn digital avanzando a
pasos agigantados, las necesidades han cambiado
y en paralelolos consumidores demandan mejores
soluciones, aunque es de destacar que, en el
proceso de evolucion tecnolégica cadavez mds se
empieza adesdibujarla silueta delos procesos de
videovigilanciaen CCTV.

Portadal 11



EELlegd un momento de convergencia,
donde se aprovechdé lo mejor de ambos
mundos. Mientras un CCTV nos
daba informacidén béasica,
monitoreo no tan Gtil,
las camaras IP nos estéan
permitiendo captar altas
resoluciones para tener
una nitidez y calidad de
imagen propias de temas
de investigacidn o para
realizar prevencidn en
tiempo real, ademas de
reducir los costos y ser
mas accesible”: Rodrigo

’

RODRIGO ESCAMILLA escaniiia.

Videovigilancia antes y después de la Covid-19
La pandemia ha sido un evento de magnitudes
biblicas, pues afectd o alteré todo, desde los
mercados, la economia, los negocios, hasta la
manera de vida de las personas, aunque con
ello también tomaron fuerza algunos nichos de
mercado que tenian como principal actividad
habilitary proporcionar seguridad alas tareas de
personas o empresas,lo que impulsé de manera
significativa los negocios que un canal podria
capitalizar al ofrecer este tipo de soluciones.
Esasique,el2020 marcé unantesy un después para
gran parte de los negocios, en especifico, el rubrode
videovigilancia se vio beneficiado conincrementos
en sus ventas, debido a que las empresas tenian
la fuerte necesidad de asegurar sus mercanciasy
personal, ya que existe mds de un equipo (camaras

Portadal 12

IP) en el mercado que cuenta con lectores de
temperatura, lo que se ha convertido en una pieza
indispensable por obvias razones que justifica la
actual realidad. En ese orden de ideas, Eduardo
Alexandri, Director General de Western Digital para
México, Centroamérica y Colombia, abundé: “El
mercado de videovigilancia no se vio afectado por
la pandemia, sino al contrario, se vio beneficiado. El
efecto social del desempleo sumé a que elindice
de robo incrementara, lo cual ayudd a que éste
rubro (videovigilancia) tuviera un efecto positivo.
Adicionalmente, se comienzaun 2021 con muchos
proyectos enfocados alas dreas de videovigilancia
y con fuerte crecimiento para el afio”.

Por otra parte, el teletrabajoy las largas estancias
en el hogar debido a la pandemia, impulsd
segmentos de mercado que anteriormente ya
estabanenelradar delos fabricantes, pero nunca
habian requerido tanta atencién como lo fue
durante 2020 y lo que se lleva del 2021, lanzando
dispositivos que se acoplan conladométicaoloT,
apostando a cerrar la brecha entre los hogares
tradicionalesy los tecnolégicamente conectados,
fortaleciendo una vertical de negocio (consumo)
para lavideovigilancia, basado principalmente, en
lademanda creciente de cdmaras IP.

Almacenamiento

Las cdmaras IP continban ganando terreno no
sblo en el dmbito de la seguridad en video para
empresas, sino también en hogar, debido a los
bajos costos, facilidad de manejo y administracion,
pero contar con un sistema de videovigilancia
también implica equiparse con herramientas de

contactame@esemanal.mx @ 5573605651



MANTEN LA CONECTIVIDAD ENTRE TODOS LOS
DISPOSITIVOS DEL HOGAR INTELIGENTE

Familia LCD Inteligente

Aplicaciones Tipicas

» Computadoras de escritorio
* Workstations

* Equipo de cine en casa .
* Redes domésticas | —————
* Enrutadores y moédems ’ [(oiseuav]| [Cmure | |

:

El CP1I500AVRLCD proporciona respaldo de
bateria (entregando salida de onda
sinusoidal simulada) y proteccidn contra
sobretensiones util para proteger médems,
dispositivos de red, computadoras de
escritorio, estaciones de trabajo y sistemas
de entretenimiento. Utiliza regulacion

automatica de voltaje (AVR) para corregir CyberPower
fluctuaciones de energia sin cambiar a la 1500va
AVR

energia en bateria, lo que prolonga la vida
de la bateria.

& & @ T 8§ 4;

Tecnologia Reg. Automatica Supresion de Topologia de Puertos USB Sahdade Onds Pant.alla LCD
Ahorro de Energia de Voltaje (AVR) Picos Linea Interactiva de Carga Senoidal Simulada Multifuncion

¢ Contacto
mx.contact@cyberpower.com

* Teléfonos 0 @cyberpowermx =
(55) 4622 8654 - (55) 5687 8655 GAB_'ANTIA

 Ventas C b
mx.sales@cyberpower.com Q T ANos y erpower

* Soporte Técnico & Garantias
mx.service@cyberpower.com

INCLUYENDO LAS BATERIAS

@ CyberPower Systems Mexico

of ( ) COMPUTADORAS Y » H LAY s 7 2 v 7 = =
IN “‘RAM: @ TECNOLOGIA Dc AN 1™~ 17 ‘L, tecnosinergla

Mayorista en Tecnologia


http://www.cyberpower.com/mx
http://www.cyberpower.com/mx

almacenamiento que garanticen el resguardo y
proteccion delainformacion,unlugar que por afios
lleva detentando Western Digital como uno delos
lideres enese apartado.

Es menester mencionar que, para los asuntos
de almacenamiento, la nube (cloud) también
ha tomado un espacio preponderante, pero no
se debe olvidar que esa informacién también se
guardaendiscos, ubicados en otro lugar, pero al
finalreguardados en dispositivos fisicos, por lo que
lanube esunaopcidn paralas empresasy personas,
perolos canales siempre podrdn acercar soluciones
derespaldo paramicroygrandes data center.

Los circuitos cerrados de television (CCTV)
principian su salida del mercado en la medida
que las cdmaras IP adquieren aceptacién en un
publico que no sélo requiere grabar en un formato
de video, sino identificar ciertos aspectos que le
sonrelevantes y mdsimportante aln,guardaresa
informacion por periodos prolongados, confines de
respaldo, evidencia, histéricas, etcétera. Lo anterior,
da cuenta de que el canal estd en posibilidad de
concretar negocios de videovigilancia no sélo all
ofrecercdmaras|P,CCTV, sino enlos equipos que
acompanan estas tecnologias como lo son tarjetas
odiscos duros para storage.

EDUARDO

Portadal 14 contactame@esemanal.mx @ 5573605651
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Como es posible dar cuenta, el mercado de videovigilancia es enorme
y con posibilidades de negocio que crecen aparejadas alos nuevos
desarrollos tecnolbgicos, conlo cual es posible afirmar que lejos de
detenerse, continGa en expansiéon, a esto debe sumarse elhechode
que, al serun nicho de negocio especializado, los canales pueden
ofrecerla solucién completa (Ilave en mcmo) comolos servicios de
mantenimientoy asesoria técnica para su correcto funcionamiento.

Una delas marcas que ha seguido de cerca el desarrollo y potencial
de negocio para los servicios y productos relacionados con la
videovigilancia ha sido Axis quien,en voz de Alejandro Aguirre, National
Sales Manager para la regidén de México, Centroamérica y Caribe,
opind: “Mdas alla del valor del mercado, el mensaje importante estd
enlos sistemas de seguridad, pero también en la eficiencia operativa
y la satisfaccion del cliente. Hay un crecimiento importante en los
siguientes anos, practicamente a doble digito en Latinoamérica
y eso paralosintegradores se visualiza como un gran potencial de
crecimiento,ademds dentro delos sistemas de seguridad IP contindan
conuncrecimiento mds acelerado’.

Lainteligencia artificial de extrerno a extremo, la seguridad cibernética
y la informacién de datos basada en la nube son tecnologias
interrelacionadas, sumdndose otra tendencia, Machine Learning
paralos sistemas de seguridad y donde estdincluido lo referente a
la videovigilancia, estos desarrollos no hanliberado la totalidad de
su capacidad y en la medida que se vayan descubriendo nuevos
usos, también se podrd conocer como interactdan con sistemas que
tienen como finalidad desde asegurar un perimetro, hasta encontrar
un automoévil o una persona en una megaldpolis en cuestion de
segundos. Es aquicuando, lo realmente interesante comienza, puesto
que,la mineria de datos también es un tema sumamente fascinante
y aunque podria pensarse complejo, existen, por lo menos para la
videovigilancia, desarrollos que pueden sintetizar informacion de las
imdagenes y filtrarlas por categorias, lugares y mds; tales el caso de
Axis Object Analytics.

ALEJANDRO

Enlaactualidad, esimpensable
una tecnologia que exista
asilada de otras, siendo que el
mundo cada vez se inclina mas
a la interconexion y los nuevos
dispositivos se sirven de tantas
alternativas tecnoldgicas haya,
como hecesidadesy demandas
delmercado se soliciten.

Portadal 16 contactame@esemanal.mx @ 5573605651
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Elcanal de distribucion tiene frente a siun enorme
reto, que de aprovecharlo podria transformarlo
en una oportunidad altamente rentable, lo Gnico
que requiere es empaparse de este mercado
especializado en seguridad para entregar
soluciones que aporten valor a sus clientes y al
mismo tiempo le coloquen como un facilitador
de soluciones tangibles para los temas de
videovigilancia.

Un dltimo temay no por eso menos importante, sino
todo lo contrario, esté fuertemente relacionado con
la esencia delavideovigilanciay es que cuando se
habla de resguardarinformacién, en cualquier tipo
de formato, en este caso devideo, la preguntaque
surgees: ¢Cudles sonlos lineamientos, protocolos
o leyes a las cuales se apegan, indistintamente,
cualquier fabricante que comercializa productos

CYBERPOWER

Raiil Robles, Gerente de Marketing en CyberPower.

que almacenan informacion personal,incluyendo
biométrica? Larespuesta a esta pregunta despierta
intereses diversos, pero el que ahoranos ocupa estd
centrado en los canales de distribucioén, ya que,
al ser elrostro final de la marca, debe garantizar
alusuario final que las soluciones son altamente
confiablesyenlo querespectaaempresas como
Axis, Dahua Technology y Western Digital, cada
unaen sumercado destino,cumplen a cabalidad
la legislacién en lo referente al buen uso de la
informacioény la privacidad de los datos; con esto
dltimo los canales no sélo pueden ofrecer servicios
robustos de seguridad apoyados en videovigilancia,
sino que pueden garantizar un absoluto respeto,
resguardo y compromiso de la informacion
recabada por dichas soluciones.

CyberPower enfocada asoluciones de respaldoy proteccion energética, ofrece unaamplia
gamade productos que se ajustan alas necesidades del hogar como empresariales para
garantizar la proteccion e incluso continuidad de energia en casos de ausencia, lo que es
sumamente ttil enunambiente de videovigilancia, donde lo que se busca es siempre tener
funcionando los equipos. “Dentro del catalogo de productos de CyberPower podemos ofrecer,
dependiendo laconfiguracion, diferentes UPS. Parauso doméstico tenemos el CP1500AVRLCD y

el BRG1500AVRLCD. Por otro lado, parauso corporativo, dependiendo del niimero de camarasy DVR

aconectar, es posible utilizar un UPS de rack como nuestro PR1500RTXL2U”: Detalld el Gerente.

Esde destacar que, todos los desarrollos del fabricante estan alineados alas mas altas exigencias del mercadoy disefiados con tecnologia
vanguardista, garantizando no solo el uso correcto de los dispositivos en ambientes adversos, sino que aseguran contraunadescarga
eléctricalaproteccion de los equipos que se conecten a éstos, como es el caso de algunas camaras de video dentro del hogar, hastauna
complejared de videoinstalada en algtin espacio de tamaiio considerable, motivo por el cual, dependiendo la aplicacion de la solucion
ofrece apoyos al canal de distribucion para adiestrarloy no dejar escapar oportunidades de negocio, algunas de éstas son los precios
semilla, capacitacionesy acompaiiamiento de proyectos con ejecutivos especializados que pueden apoyar alos distribuidores en
temasrelacionados acomo ofrecer soluciones de proteccion de energia, ademas cuentan con garantias de hasta 5 afios en productos
seleccionadosy DOA de 6 meses.

Finalmente, Ratil Robles dejd en claro el compromiso que lamarca tiene con sus partnersy agrego: “Invitamos alos distribuidores o
integradores de soluciones de videovigilancia a ofrecer nuestros productos dentro de unasolucion integral, sabiendo que en CyberPower
encontraranunamarcade nivel mundial coninnovacion tecnoldgicay respaldo total paraacompaiiar sus soluciones de videovigilancia.
Acerquense anosotrosy con gusto los apoyaremos en cualquier situacion o duda que tengan sobre las diferentes soluciones de
proteccion de energia que existen enel mercado”.

mx.contact@cyberpower.com

contactame@esemanal.mx Q 5573605651 Portadal 17



MARCA

*No 1+,

EN ENERGIA

‘ NEdnn a ala ¢ \f-,h.
‘li.‘ k

UPS On line

G21 TRIFASICO 300021 OL 3P

Y o 30000 VA / 27000 W
El banco de baterias se vende por separado
* Factor de potencia .9
Tecnologia de DSP que garantiza un alto rendimiento
Garantia del Equipo: 3 anos, 2 en bateria

Capacidades disponibles: 15, 20, 30 y 40 KVA’s
Ideal para:

Servidores Equipos Médicos Redes Telecomunicaciones VolP

MAYORISTAS
@?%’&’n%i’b"éﬁ QL @Eken INCRAMIE  DaISYTEK GLOMA ¢ ﬁ’é“avngﬂg UNICOM D‘" #_L

OMPUTACION

Zaira Delgadillo Christian Tapia Mario Cervantes Jonathan Cortés Norma Hernandez Jazmin Martinez Francisco Gémez Garcia Jorge Carranza Juan Martinez Trejo
Product Manager Koblenz Product Manager Product Manager Product Manager Product Manager Product Manager Product Manager Product Manager Product Manager
zaira.delgadillo@ctin.com.mx ctapia@grupocva.com  Mario.Cervantes@ingrammicro.com  jcortes@daisytek.com.mx pm.marcas3@gloma.mx jazmin.martinez@dcm.com.mx  fgomezgarcia@unicom.com.mx  Jorge.carranza@pchmayoreo.mx juan.trejo@exel.com.mx
(662) 109 0000 Ext. 189 (33) 3268 1617 (55) 4598 0633 (55) 5000 3518 ext. 3520 (871) 722 5321 ext. 210 (55) 5262 5700 ext. 6018 (818) 151 7500 (33) 1368 4350 ext. 4373 (55) 5078 4120 ext. 3159
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UPS paraHogary SoHo

La contingencia sanitaria acelerd en todo elmundo la adopcién de UPS's en elhogary enlaoficina,afinde
resguardar los dispositivos electronicos de los cortes y variaciones energéticas, por lo cual es necesario que
elcanalconozcala ofertadisponible en el mercado para actualizar su portafolio de soluciones.

Texto: Anahi Nieto

APC

Easy UPS Monofdsica
Online SRV

Caracteristicas: Para los
profesionales de TI en pequehas vy
medianas empresas, Easy UPS Online
SRV brinda proteccidén basica para
condiciones de energia inestable,
asegurando una conectividad
consistente y confiable en los
momentos méas criticos. Entre sus
caracteristicas se encuentran:
factor de potencia elevado,
correccidén del factor de potencia
de entrada de 0.95, amplio rango
de voltaje de entrada, gestidn
inteligente de la bateria, pantalla
LCD / LED, modo ECO, a la par de
excelente calidad de potencia y
rendimiento. Disponible en montaje
de torre y rack.

Garantia: Dos afos.

Ismael .Meza@se.com

APC
Easy UPS Serie BV

: Caracteristicas: E1l nuevo equipo

i con capacidades que van desde 500VA
: hasta 1000VA, ofrece regulacidn

: de voltaje automatico (AVR), que

i corrige las caidas y subidas

: de tensibn a niveles seguros,

: contribuyendo a la prolongacidén de

la vida Gtil de las baterias, su

: tamano compacto permite adaptarse
i a distintas instalaciones y

¢ variedad de ambientes. Cuenta con
i autodiagndéstico de la bateria y

¢ sistema de alertas. Es ideal para

la proteccién de PCs, consolas de

¢ videojuegos médems, routers o VOIP
Sy mas.
i Garantia: Dos afios, cambio fisico

inmediato.
Ismael .Meza@se.com

@ 5573605651

contactame@esemanal.mx
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Complet Complet
MT 805 UPS ST-2000VA T™M

Caracteristicas: No break con . Caracteristicas: UPS 2000VA/2000W,

regulador y supresor integrado de : On line, senoidal, doble

800 VA. Respaldo 17 minutos. Carga . conversién. Alta frecuencia Complet
Media / 7 minutos. Carga maxima 8 ¢ ST 2000. 120V Entrada/Salida.
contactos. Hecho en México. : Respaldo 15 minutos carga media / 7
Garantia: 60 Meses (24 en i minutos carga méaxima. 6 contactos.
baterias). ¢ Garantia: 24 meses.

Guiade compra |20 contactame@esemanal.mx Q 5573605651
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DataShield
Nobreak DS-600

Caracteristicas: Ofrece 600VA
360W, tiene arranque en frio,
breaker de proteccidén contra
sobrecarga y corto circuito,
alarma audible/visual. Regulador
electrénico integrado, 6 contactos
de salida. Protege: pantallas,
computo, entretenimiento y mas.
Garantia: Dos afios en partes

electrbénicas, y un ano en baterias.

Guiade compra | 22

DataShield
UPSKS-1000PRO

¢ Caracteristicas: Ofrece 1000VA
: 60QW, tiene arranque en frio,

: breaker de proteccidn contra

. sobrecarga y corto circuito.

: Pantalla LCD para monitoreo,

: regulador electrdénico integrado,
: 2 baterias selladas libre de

: mantenimiento, 8 contactos de

: salida. Protege: pantallas,

: routers, médems, coémputo,

¢ entretenimiento y méas.

: Garantia: Dos afos en partes

: electroénicas, y un afio en baterias.

contactame@esemanal.mx

® 5573605651



Eaton
5PX UPS

Caracteristicas: UPS monofasico de
1-3 kVA con capacidad de medicidn
de energia y administracidn
superiores a otros UPSs. E1 5PX
RACK/TORRE cuenta con 99% de
eficiencia, que lo hace lider en

la industria. Factor de potencia
0,9 para proteger mas equipos con
un solo sistema. Cuenta con la
conexién de hasta cuatro médulos
externos de bateria para ofrecer
maximo tiempo de funcionamiento

y un respaldo premium de sus
servidores de nivel profesional

y empresarial, equipos de
almacenamiento y de red. Ademas,
permite monitoreo remoto gracias

a la Network-M2 opcional, la cual
cuenta con velocidad gigabit y es
la Gnica con certificaciéon UL 2900-
2-2 contra ciberataques. Disponible
con CVA, Anixter y Luguer.
Garantia: Tres afios contra defectos
de fabricacién en electrénica y/o
baterias.
RocioMMartinez@eaton.com

contactame@esemanal.mx M 5573605651

Industrias
SolaBasic UPS

NBKSI000

: Caracteristicas: El UPS suministra
: energia de c.a. regulada en forma

: continua, corrige las variaciones

: de tensidén y protege contra

: apagones. Ofrece un desempeino

inteligente en todas sus funciones

. gracias a su sistema basado en la
: tecnologia de su micro controlador.

Ideal para hogar, comercios,

. escuelas y oficinas. Hasta 60 min.
: de respaldo en ausencia de energia
: eléctrica. 8 contactos,

led’s
indicadores del modo de operacién,

: puerto usb de comunicacidn, alarma
: audible, software de monitoreo del
: equipo. Hecho en México. Entrada:

: tensidén nominal: 127V~
: nominal: 60 Hz.
‘ a 140V (sin descargar bateria),
: Salida: tensidén nominal: 120V~,

frecuencia
Intervalo: 95

frecuencia (con inversor operando:

; 60 Hz. +-0,1, potencia nominal:
: 1000 VA. Regulacidén con el

inversor: +- 10%, regulacibén con
linea: senoidal. Forma de onda con
inversor: cuasisenoidal. Disponible

: con Ingram Micro, Tecnosinergia,
: Unicom, CDC Group, PCH,
: Garantia: Dos afios en bateria, tres
: afos en componentes.

: jmgabbai@isbmex.com

Intcomex.

Guiadecompra| 23



1-3 kVA, Rack y Torre

\'Bw "
ol

Capacidad de medicion de energia
y administracion superiores.

F.T-N

Powering Business Worldwide

* Factor de potencia 0,9.
e Pantalla LCD intuitiva y giratoria.
* Monitoreo remoto opcional gracias a
la tarjeta de red Gigabit Network-M2
contra ciberataques UL 2900-2-2.
* Agrega hasta cuatro modulos externos
FES de bateria (EBM) opcionales.

Ideales para:

* Tl empresarial y distribuida.
» Comercios minoristas.

» Cajeros automaticos.

» Telecomunicaciones.

» Pequenas empresas.

;Necesitas mas informacion?

: : iContactanos!
RocioMMartinez@eaton.com : @K


http://eaton-lanpq.com/ups-eaton
http://eaton-lanpq.com/ups-eaton

Koblenz Koblenz
5516 USB/R 9022USB

Caracteristicas: No break de : Caracteristicas: No break de
550QVA/330W, brinda una mejor : 90OVA/450W, brinda una autonomia de
proteccién ante variaciones de i hasta 76 min, cuenta con 10 tomas
voltaje gracias al regulador : de corriente, 5 con respaldo de
integrado, brinda una autonomia . bateria y 5 con supresién de picos,
de hasta 75 min, cuenta con 6 : pantalla LCD para visualizaciodn
contactos, 4 con respaldo y 2 : de comportamiento del equipo.

con supresidén de picos, 4 led’s ¢ Ayuda a proteger: pantallas LED/
indicadores, incluye software de : LCD, cémputo, audio/video,
monitoreo y cable USB, ideal para . entretenimiento y mas.

pantallas, PC’s, entre otros. : Garantia: Tres afos en equipo, dos
Garantia: Tres afios en equipo, dos : en baterias.

en baterias. : moralesh@koblenz.com
moralesh@koblenz.com :

contactame@esemanal.mx Q 5573605651 Guiade compra | 25



Smartbitt
SBNBIOOOUSB

Caracteristicas: Equipo eficiente
de 6 contactos, todas sus tomas
brindan proteccidn, supresidn

y respaldo de energia. UPS
interactivo de 1000VA / 500W,
suprime picos de voltaje, regula la
variacién de voltaje del suministro
eléctrico. Tomacorrientes NEMA
5-15R.

Garantia: Tres afios de en
electrénica y dos afos en baterias.

J

NB1000USB

smartbitt

Guiade compra | 26

Smartbitt
SBOL3KRT2U-1

: Caracteristicas: Amplia gama de

i voltaje de entrada (55-15QVAC), 1la
¢ correccidén de factor de potencia

: de entrada. Factor de potencia

i de salida 0.9, 50Hz/60Hz modo

: de convertidor de frecuencia.

i La funcidn de apagado de

: emergencia (EPO). SNMP+USB+RS-232

: comunicaciones multiples. Panel LCD
i multifuncion.

i Garantia: Dos afos en electrdnica y
i un ano en baterias.

contactame@esemanal.mx g 5573605651
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LWUNES 3 .
DANIEL GONZALEZ, SUPERVISOREN STRATEGIC MEDIA

JOSE PABLOGALICIAOROZCO, MEDIA PLANNEREN PHD

MARTES 4

. RAUL ESQUIVEL, DIRECTORDE EXTENDED
‘ ADATAPOR SU 20ANIVERSARIO

ELOTOUCHPORSU 42 ANIVERSARIO

\\ MIERCOLES 5
o N ELISAJUAREZ, GERENTE DEMARKETINGEN CT

JOSEROMEROLOPEZ, ISAEN EPC
NICOLAS MORAN, DIRECTOR GENERAL DE TOP DATA
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JLRGROUP PORSU & ° ANIVERSARIO

JUEVES b
GILBERTOFERREIRARAMOS, DIRECTOR ADMINISTRATIVOEN GFR TELECOMUNICACIONES
HIRAMMONROY, COMMERCIAL SR. MANAGEREN AMD
LEOPOLDORUIZ, DIRECTOR REGIONAL LATINOAMERICAEN AXIS
LIMBERGY PORSU 72 ANIVERSARIO
TECHZONEPORSU 12 ANIVERSARIO

VIERNES 7

CARLOSSAN ROMAN CAMACHO, BRAND MANAGER SEGMENTO RELACIONALEN LENOVO
JAMIROANTARAS, MANAGING DIRECTOR LATIN AMERICA DE WACOM
VANESSAMARQUEZ AMEZQUITA, GERENTE DEMARCAAPPLEEN CV/A

) SABADO 8
AOCPORSU 75ANIVERSARIO

POMINGO 9

ERICK JIMENEZ TORRES, GERENTE SR. ECOMMERCE EN INGRAM MICRO
LILIANAGARY, CEO DE INVGATE
FIBRAS OPTICAS DEMEXICOPORSU 16 ANIVERSARIO




Tripp Lite
UPS Interactivo AVR900U

Caracteristicas: Ofrece potencia
de 9Q0OVA, 12 tomacorrientes con
AVR para proteger pantallas,
computadora, home theater, cable
de red, consolas gamer, camaras
CCTV; contra apagones, caidas de
voltaje, sobrevoltaje, ruido en la
linea y ofrece tiempo de respaldo
por bateria. Ahorra electricidad
y costos de energia por ser 96%
eficiente.

Garantia: Limitada de tres afos.

Guiade compra |28

Tripp Lite
UPS SmartProLCD
Interactivo SMART1200LCD

: Caracteristicas: Ofrece potencia
: de 1200VA, pantalla LCD que reporta
: el estado del UPS y la energia,

: 8 tomacorrientes con AVR para

: proteger computadoras, estacidn

: de trabajo de red, componentes de
: audio/video, centros de medios vy

: consolas gamers, contra severas

: caidas de voltaje y sobrevoltajes,
: ruido en la linea, apagones y

: ofrece tiempo de respaldo por

. bateria.

: Garantia: Limitada de tres afios.

contactame@esemanal.mx M 5573605651



Vorago
UPS-301

Caracteristicas: Regulador de voltaje con
bateria de carga automatica, el tiempo de la
bateria de respaldo va de 15-20 min. Potencia:
80QVA /480W, 6 contactos, supresor de picos,
dual: el modo de seleccibébn de frecuencia
permite convertir de 50/60 hz.

Garantia: Un afo.
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Integradores A

FRANCISCO WILSON
PROPONENEGOCIOQUE
ADEMAS AYUDA A LA GENTE

ooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooo

Texto: Alvaro Barriga

o Através de ReeducaylaAcademia STEM se empodera a nifios y jovenes
* Negocio parael canal de doble digito
« Temas de transformacion digital, necesarios en los distribuidores

rancisco Wilson, presidente y director de Innovacion
Tecnolégica para Educacién (Reeduca), y de la
Academia STEM en México, explicd que la Academia
STEM es una entidad sin fines de lucro, dedicada
a crear contenidos, hacer promocién, eventos,
campeonatos y capacitar maestros, para que ellos
certifiguen alumnos para que puedan avanzar en su parte formativa
y enlolaboral.

Por su parte, Reeduca es una empresa, Sociedad Anénima, que se
dedica a promover,instalar, capacitar, laboratorios, de tecnologia
STEM, que es ciencias ingenieria y matematicas, dentro de los cuales
estdla parte de robética, ambas colaboran con la contraparte de
Colombia, también existen Reeducay la Academia STEM en Paraguay,
Ecuador, Puerto Rico, Estados Unidos, Asia, Espafia y hay una liga
mundial enla que México participa através de ellos,donde los j6venes
y ninos también pueden ir a probar sus habilidades, capacidadesy
conocimientos adquiridos, con base en unacompetenciaque seles
daatodos porigual,enlas mismas condiciones.
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La situacion en México

Para el directivo, la situacion actual en el pais es
complicada porque no hay clases debido a la
contingencia sanitaria por la pandemia mundial,
y es probable que se extienda mds, “Hay una
necesidad muy grande de varios gobiernos porque
yasereanuden las clases, porque eldanodelafalta
de educacidn esincalculable, todos nos quejamos
deltemade salud que es muy importante, asicomo
eleconémico, pero nadie estd calculando el dafio
aleducativo’, afirmo.

“UNO DE CADA CUATRO ESTUDIANTES DE MAS DE
11ANOS YA NO QUIERE REGRESAR ALAESCUELA: ES
DECIR, 25% DE DESERCION. Y LOS JOVENES DE MAS
DE 17 ANOS SE HABLA DE UNA POSIBLE DESERCION
DE MAS DEL 30% PARA 2022”: FRANCISCO WILSON.

Explicé que hay muchos lugares en donde les
regalan los titulos, pero ni asi es atractivo para
los estudiantes, ya que estdn saliendo a trabajar
por hambre, necesidad o porque tal vez ya los
reclutaronlos “malos”.

Dej6 en claro que su labor es tratar de que no se
pierdan los nifos nilos jovenes, de que les llame
la atencién algo para que puedan regresar a la
escuelq, “Realizamos diferentes actividades en las
seinvolucralatecnologia porque queremos que
entienda la gente que toma decisiones que no
pueden convencer anifios y jovenes contemas que
hoy no son actuales”, y ejemplificé: “s Tl crees que
nifos de 8,10 012 afios, que usanteléfonos que estdn
enla parte digital con sus tabletas, computadoras,
algunos verdn en la televisién cosas diferentes,
viendo streaming, crees que los vas a tener
nuevamente enfocados en un salén de clases con
algo analdgico? Esto es untema de atenciény de
interés”.

Expresé que hoy a los jévenes y los nifios les
interesa la tecnologia, por lo que a veces a los
padres les cuesta trabajo que sus hijos les presten
atencidn, “ahora imaginate a un profesor o un
regreso aclases con 30 niflos o jévenes después
de tanto tiempo en no poner atencién a nadie
presencialmentey viviendo con unteléfono ouna
Tablet, elreto es mayUsculo”.

Resaltd que se les debe brindar lainformacién de
una manera que capte su atenciéony que sientan
que estan avanzando hacia una épocay unaetapa
de suvidarealmente productiva; es decir,empleos
pertinentes que ganan mds dineroy con menos
con cuestionesfisicas, ‘cosas que les denigualdad
alasnifas’.
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El experimentado directivo, compartié que
estén trabajando en un proyecto a nivel mundial
llamado “Girls Powers”, siendo de los pocos que
se han preocupado por eso, en donde invitan a
ninas de educaciéon publicay privada, que formen
equipos de puras nifas, ‘premiamos a las nifas
por el simple hecho de entrar al proyecto, o seq,
una nina que entra a un proyecto de matematicas,
deingenieria o derobética, nadie lareconocey los
nameros de educacién de una nifia contra un nifo
enesas dreas es de menos del 20%, Es por ello que
necesitamos motivarlas™

Expresé la necesidad de que las niflas entiendan
que ser ingenieras les abrird un panorama de
oportunidades, ya que son mejores que los
hombres en muchas cosasyles vaadarunavida
diferente y las va a empoderar,de ese abuso que
hay sistemdatico contra ellas se va ir reduciendo
cuando ellas tengan el poder via el mejoramiento
de sus habilidades.

‘Tenemos grupos derobéticaen STEM donde hay
ninas programando, disefiando en 3D, armando
robots, siendo lideres del equipoy lo que hace es
que haya competencia mayor”, afirmé el directivo.

¢Como acercarse?

“Nosotros trabajamos un esquema en el que tienen que juntarse
enequipos, pueden ser de escuelas publicas o privadas, familias
0 nticleos, porque fomentamos son las relaciones humanas, la
creacion de liderazgos y trabajo en equipos, entonces tenemos la
Academia STEM (consultar https://academiastem.org) o Reeduca
(https://www.reeduca.com.mx) en donde encontraraninformacidn
para las diferentes modalidades ya sea escuela, profesor, para
formarse o capacitarse”, dijo Francisco Wilson.

Dejd enclaroque nodanclases uno por uno, sino que sonciclos, y
replicanlos modelos enlas escuelas. “Ahoraconla pandemia hemos
tenido que disefar todauna plataformano sélo paratomar clases en
linea, sino de eventos de capacitacion en donde pueden encontrar
talleres paratrabajar ‘hand son’, enotrahayaunaconferenciade un
maestro; es decir, una plataforma que simulauna academiay una
escuelaensutotalidad”,

Oportunidad para el canal

Wilson indicé que hay una oportunidad importante
para el canal: “Nosotros le decimos al distribuidor
que sitienen una oportunidad para esto, nosotros
los capacitamos para que puedan ofrecer el
producto’.
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Comentd que en la ANADIC se cred un grupo
para transformacidén digital,y en la presidencia
de Antonio Sdnchez se avocd a capacitar a los
distribuidores; se abrid eltema de campus,aunque
la pandemia ha afectado, ya que muchos canales
estan trabajando en sacar adelante sus empresas.
‘Les recomiendo que parte de ese cambio lo
dediquen a atender nuevas dreas de tecnologia
en esta transformacién digital como seguridad,
biometria, reconocimiento, realidad aumentada,
realidad virtual, virtualizacion, pero también esté
eltemade educacidnylatransformacion digital
hacia la industria 4.0 que tiene que ver con ello
y donde estoy completamente seguro que el
negocio va a ser de dos digitos y puede ser de
tres, debido al hoyo en el que estamos, ya que la
educacién ha sufrido la pocainversion que se ha
hecho enlos Ultimos dos afos’, asegurd.

Indicé que se va aregresar aclases con escuelds
saqueadas, muchas de ellas sin luz, por ejemplo
aquellas en las que no ha entrado nadie en
mads de un afo y estdn ubicadas en las zonas
mads escondidas del pais o que tenian techo de
[dmina, tal vez estén en pésimas condiciones,
‘ahoraimaginate coémo esté en tecnologia, enla
capacitacién de los maestros, ese es el verdadero
regreso a clases que nos debe preocupar”.

“LOS DISTRIBUIDORES DEBEMOS CONCIENTIZAR-
NOS DE QUE NO ES SOLO UNA LABOR DE HACER
PATRIMONIO O GANAR DINERO, SINOQUEES ALGO
QUE NECESITAMOS HACER SI QUEREMOS QUE
NUESTRO PAiS REALMENTE TENGA UN CAMINO.
MUCHAS VECES LO QUE TOMAN DECISIONES LAS
TOMAN MALPORQUE NO SABEN.UNO DE LOS TRA-
BAJOS DELCANALES ACERCARLE ALA GENTE QUE
TIENE EL PODER INFORMACION PARA QUE TOME
BUENAS DECISIONES”: FRANCISCO WILSON.

El especialista asegurdé que llevan 12 afos
trabajando en esto, empezaron desde cero,
siendo la institucién a nivel América que ha
llevado mds escuelas, con un prestigio gracias
a su metodologia, cuentan con robots de
industria y manufactura, “capacitamos a nivel
industria, contamos con alianzas importantes
con asociaciones de manufactura en el pais,
empezamos a ser centro de capacitacion en la
frontera para que los jovenes se capaciteny los
hijos de los que trabajan en las maquilas tengan
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lainformacién y cuando lleguen a la edad sean
ingenieros y ganen mds dineroy vivan mejor”.

“DE CADA 100 EQUIPOS QUE SE ARMAN DE ROBO-
TICAEN STEMOCHO TRIUNFAN EN ELEXTRANJE-
RO, TRIUNFAN POR QUE GANAN CAMPEONATOS,
PORQUE GANAN CIERTAS DIVISIONES, PORQUE
SON RECONOCIDOS O PORQUE SON BECADOS, EL
RESTO SIGUE TRABAJANDO PARA SOBRESALIR”:
FRANCISCO WILSON.

Por Ultimo, el directivo recomendd a los nifios
y jovenes a que suefien y entiendan el nuevo
horizonte, que siantes ser nerd era tema de bullying
y malvisto,hoy vean que asieran 10 de los hombres
mds ricos delmundo, gracias a que soninventores
y creativos.

FRANCISCO WILSON
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Fabricantes YAV

PANDUIT
PROMUEVE LA
AUTONOMIABE SUCANAL

« ENMEXICO Y LATINOAMERICA, EN 2020 SE AUMENTO EL TRAFICO DE DATOS EN 25%, POR LO QUE
SEREQUIEREN INFRAESTRUCTURAS SOLIDAS
« SEGUN IDC, LATRANSFORMACION DIGITAL PROVOCARA UN INGCREMENTO DEL PRODUCTO
INTERNO BRUTO EN MEXICO DE MAS DE 65 MIL MILLONES DE DOLARES

Texto: Alvaro Barriga

arlos Arochi, Director de la Unidad de
Negocios e Infraestructura de Redes
para Panduiten América Latina, explicod
quelatransformacién digital en el pais
es un tema que lleva muchos anos
en el mercado, es algo que se ha ido adaptando,
primero las empresas muy grandes, sinembargo
desde el aino pasado, debido ala epidemia mundial,
aumentoé suadopcion.
Indic6 que quienes ya habian iniciado su proceso
de transformacion tuvieron una gran ventaja para
hacer frente ala contingencia sanitaria, “elaumento

enlainformacién cada afio es 10 veces mayor que
elanterior”.

LLENn México y Latinoamérica, en 2020 se

aumentd el trafico de datos en 25%, lo cual
es muy relevante y la infraestructura de redes
es una parte fundamental”: Carlos Arochi

CARLOS AROCHI
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Senald quelamarcatuvounaumento
en solicitudes de informacién para
industria 4.0 de mds del 35% y un
incremento de mds de tres veces
en soluciones de audioy video, “Otro
datointeresante es que seginIDC la
transformacion digital provocaréun
incremento del Producto Interno Bruto
en Méxicode mds de 65 mil millones
dedolares”.

Afirmd que el panorama es atractivo
eneltemadelatransformacién digital,
laadopcidnesinteresante entérminos
generalesyesonosayudaréiaponernos
ala cabeza en Latinoamérica. Explicd
quelasverticales que estdn creciendo
mds durante este afio son Enterprise,
quesonlassoluciones tradicionales de
lamarca,especificamenteenlasdreas
de finanzas, retail y educacion. “Algo
que crecid muchoelafo pasadofueel
comercio electrénico de minoristas, tan
sbloenMéxico fue del 33%y,en AL37%,
siendo Argentinadonde mdscreciécon
79%".
Compartidqueenlaregion,cobresigue
siendoelmdsrequerido aunquelafibra
Optica cada vez gana mds terreno,
“Nosotros seguimos siendo lideres en
cobreyestamosinvirtiendo demanera
importanteenfibra”.

Hablé detres mercadosimportantesen
laregidnen eltema de trasformacion
digital: Brasil, Colombia y México, y
destaco el crecimiento de Chile que
es el pais con mayor adopcién de
centros de datos tiene enlaregion,
no obstante los mds grandes siguen
siendo Brasil y México, que es donde
mdas estaninvirtiendo.

Respecto al tema de industria 4.0,
explicé que lo estdn empujando
muy fuerte, al igual que centros
de datos y cableado, “Queremos
ayudar atoda laindustria en México
aadoptarde maneramdas rapidala
transformacién digital. AQuitenemos
un crecimiento de 8% y este ano
planeamos tenerla mayor parte del
mercado”.
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LLOtra tema que oiran cada vez mas es el resurgimiento de

la oficina, ahora el concepto lo 1l1amamos Oficina 2.0y es
donde toda la gente va a volver a una nueva normalidad, la cual
requiere de mucha tecnologia fundamentalmente de control y
monitoreo de las oficinas, trabajo remoto, administraciény eso
requiere mucho mantenimiento e inversioén, paraello ofrecemos
tecnologia de punto y un retorno de la inversién importante,
con costo de pertenencia lo mas bajo posible. Para ello estamos
trabajando de 1a mano de nuestros integradores’: Carlos Arochi.

Trabajoconelcanal

Lamarcaestallevando cinco actividades paraimpulsar el trabajo de sus
aliados,uno es el desarrollo de susintegradores y asociados, para ello
estdninvirtiendo en suautonomia para que sean mds independientes
y puedan proveer soluciones de la marca a todos sus clientes. “Otra
cosaimportante es generar mdsy nuevainformacion de calidad para
nuestros usuarios finales, de talmanera que ellos puedan ver de qué
manera afrontar todos los retos de los que ya menciond anteriormente”.
El directivo habld del programa Data Center Best Practices, por medio
delcualcertifican alosintegradores que asilodeseen conun co-fondeo
entre sus mayoristas y la marca, de esta manera podran entregar
soluciones avaladas.

Senalé que através del programa VIP que tienen con Cisco, atienden
clientes consoluciones ‘llaveenmano’.

GSIC 2022y Oficina 2.0

Por su parte, Sandra Matus, Head of Marketing en América Latina para
Panduit,destacé que el GSIC, después de que durante 21 afios se habia
realizado de manera presencial, este afo fue virtual, conla asistencia
deintegradores, clientesy socios tecnolégicos. Indicé que superd sus
expectativas de audiencia con mds de 2500 asistentes al evento.
Adelantd que habrd GSIC 2022 enla forma que tenga que ser, ya sea
presencial silas circunstancias lo permiten o de maneravirtual.
Menciond que llevarén a cabo una Cumbre Panduit sobre la Oficina
2.0 el préximo 10 de junio, en el que se reunirdn expertos de diferentes
ramas como la arquitectura, construccidn corporativa, audioy video,
conunaduraciéon aproximada de dos horas y media, con un panel
de expertos. Esperan la asistencia de por lo menos mil asistentesy
la convocatoria estd abierta a arquitectos civiles, interioristas,
integradores de Tly todos quienes enfrentan el reto de llevar a sus
trabajadores a hacerlode maneraremotade todalaregion.
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Hesarrolladores vav

DIGITAYI.ONUS
TECH
MAHINDRA

ABREN NUEVAS
OPORTUNIDADES DE
NEGOCIO EN MEXICO

www.youtube [ noticiasdelcanal

Autor: RallOrtega

ech Mahindra de origen indio y DigitalOnUs, concretan
su nueva relacion comercial en busca de ampliar su
presencia e impacto en la industria Tl en México. Es
importante destacar que DigitalOnUs, orientada a
desarrollo de soluciones para nubes hibridas y DevOps, ya
posee una plantilla robusta de trabajadores en el pais, alcanzando

alrededor de 350 empleados. a alianza que el desarrollador en
mancuerna con Tech Mahindra, tiene por objetivo mejorar las
capacidades de ingenieria nativa de la nube para impulsar el
desarrollo de soluciones digitales de vanguardia para sus clientes.
Ademds, la capacidad de entrega nearshore de DigitalOnUs, con
la mayor parte de su presencia en México, serd fundamental para
ejecutar programas de transformacion digital, lo que también abrird
nuevas oportunidades de negocio para los actores delaindustria Tl.
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SURICHAWLAYVIRIDIANADE LA GARZA

“LA ADQUISICION POR PARTE DE TECH MAHINDRA
REPRESENTAUN PASO IMPORTANTE EN EL VIAJE DE
CRECIMIENTO DE DIGITALONUS, YA QUE PROPOR-
CIONA ALA ORGANIZACION Y A SUGENTE UN AMPLIO
ALCANCEGLOBALY ACCESOALCLIENTE PARAESCA-
LARY APROVECHAR MUCHAS MAS OPORTUNIDADES
IMPORTANTES”: SURICHAWLA, FUNDADOR Y DIREC-
TOREJECUTIVO DE DIGITALONUS.

En México, DigitalOnUs ha realizado inversiones
significativas comenzando en 2018 con la inyeccion
de 40 MDD en Monterrey, sumado a otros IOMDD en el
estado de Jalisco, al respecto Viridiana de la Garza,
Directora de operaciones nearshore en DigitalOnUs,
comentd: “Jalisco es conocido en México como el
estado mds grande en cuestion de tecnologias de
informacién, por o que es muy importante para
nosotros, ya que también ahi hemos encontrado el
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talentoy apoyo, porlo que es parte de nuestra apuesta.
Se vienen muchisimas contrataciones y tenemos un
plan parainvertir enrecién egresados por un periodo
de 3 a4 mesesydespuésde 6 meseslos comenzamos
adejar en proyectos activos’.

“ESTARE ACARGO LAPARTE OPERATIVA Y LAEXPAN-
SION EN MEXICO DE NUESTROS SERVICIOS QUE IN-
CLUYEN: DESARROLLO, CALIDAD, DEVOPS, SEGURIDAD
Y MONITOREO DE OPERACIONES”: VIRIDIANA DE LA
GARZA,DIRECTORA DE OPERACIONES NEARSHORE
ENDIGITALONUS.

Parte del plan de expansidon que el desarrollador de
tecnologia tiene mapeado, es trabajar de la mano
con universidades locales (Jalisco) para reclutar
talentoy potenciar oportunidades entodo el mercado
relacionado conlaoperaciony desarrollo de software.
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* Buscan lograr el 20% del market share en laregion.

Texto: AnahiNieto

a nueva linea del fabricante estd disefiada para cubrir las
necesidades de la pequena, mediana y grande empresa,
ademds de generar ahorros paralos usuarios finales.

Hace unos dias, Canondio aconocer el lanzamiento de su nueva
solucién de impresion ‘Maxify GX’, linea que se compone de
las versiones GX7010 y GX6010, equipos de tanque de tinta que ya se
encuentran disponibles en Latinoamérica.

Con la nueva linea esperan elevar la eficiencia e incrementar la
productividad de las empresas y generar ahorro en costos de
mantenimiento, reducir el tiempo de inactividad, espacioy desperdicio
en oficinas pequefias.

Participacion de Canon en las diferentes lineas de negocio

-Copiadora 18%
-Camaragigital 39%
-Equipo de litografia de semiconductores 26%

-Impresoralaser 46%
-Impresoradeinyeccion de tinta 27%
-Equipo de litografia de FPD 56%

Maify GX, caracteristicas

Segun se dio a conocer, la nueva linea se caracteriza por cuatro
principales ejes: en primer lugar,la adaptabilidad, ya que los equipos
pueden ser usados por todos, entodas partes y en todo momento;
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en segundo puesto se cuentala
sustentabilidad, debido a que
los equipos requieren menos
consumibles, menos energiaq,
y por lo tanto, generan menos
desperdicios.Entercerainstancia,
se destacd la flexibilidad, a
causa de su larga vida de uso,
versatilidad en materiales y
tamanio compacto; por altimo,
se dijo que son ‘insuperables”
gracias a sus capacidades.

De acuerdo con Ginna Mufioz, SR
Marketing Specialist en Canon,
la nueva linea utiliza depésitos
de tinta rellenables de alto
rendimiento,alavez que cuenta
con impresiones de calidad y
a costos de propiedad bajos
que reducirdn los costos de
impresién y energia, ademas el
mantenimiento de los equipos
es prdctico e intuitivo, ya que
el proceso de reemplazo del
cartucho por parte del usuario es
sencilloyreducelanecesidad de
servicios dereparacion.
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Especificaciones delalinea:

-Velocidad de impresion de 45ppm CKy 25 ppm CL.

-PantallaLCD 2.7 pulgadas.

-Conexion WiFi, Ethernety USB High Speed.

-Tintas pigmentadas en los 4 colores paraimpresiones nitidasy de uso comercial, ya que no se difumina, incluso cuando
seresaltaconunmarcadorose coloca al exteriory llegaraamojarse.

-Inyeccion de tinta de manera automatica: al insertar una botella en el tanque, ésta se detendra automaticamente cuando
eltanque sellene.

-Disefios tinicos de las boquiellas de las botellas para permitir que sdlo se inserten los colores correctos, asi como un
mecanismo de prevencion de derrames de tinta para una mayor facilidad de uso.

-lmpresion a través de un teléfono inteligente: se puede utilizar un teléfono inteligente o tableta para imprimir
documentos, paginas web y fotos, etc. Laimpresora se puede vincular con una aplicacion gratuita “Canon PRINT Inkjet /
SELPHY” para guardarimagenes escaneadas en un teléfono inteligente o imprimir datos almacenados en la nube.
-Gestion de usuarios mejorada: un administrador puede restringir las funcionesinnecesarias de laimpresora para evitar
elusono autorizadoy ordenar losiconos en lapantalladeinicio LCD en el orden de frecuencia de uso.

Diferencias entre los multifuncionales

GX7010
-Escaneo ADF Autoduplex
-Impresora, Copiadora, Escanery Fax
-Bandeja posterior: 100 hojas, cassette superior: 250 Hojas, cassette inferior: 250 hojas

GX6010

-Impresora, copiadora, escaner
-Bandeja posterior: 100 hojas, cassette inferior: 250 Hojas

Por su parte, Maritza Sdnchez, Director Sales Marketing & Planning para Canon Panama, explicé que Canon ha
logrado un17% del market share en Latinoamérica enlos Gltimos cuatro anos,y que el objetivo es llegar al 20%.

MAXI

CANON 2021

Canon

Impresoras de Tanque de Tinta
de Alta Capacidad

s
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[Mayoristas A/™

ADOBE CLOUD
SE SUMAAL MARKET

pLACE DE INGRAM
MICRO

Autor:AnahiNieto
ANUNCIAN INCENTIVOS'Y CAPACITACIONES PARAEL CANAL.

dobe Cloud e Ingram Micro reforzaron la alianza
comercial que sostienen desde tiempo atrds al
incorporar al market place del mayorista los mas
de 50 productos que forman parte de la oferta del
desarrollador, segun se dio a conocer por medio de
unaruedade prensavirtual.

De acuerdo con Dario Llorente, Director para Canales
en Adobe Cloud Latinoamérica,incorporarse alatienda
enlineadelngram Micro forma parte de su estrategia
que prioriza al ‘go to market” como prioridad nidmero
uno para el futuro.

El directivo agregé que Adobe siempre ha estado
enfocado en la experiencia del usuario, desde
pequenos, medianos y grandes negocios, con lo
cual prevén que ésta se mejore al hacer posible la
automatizacion del proceso de compra,larenovacion
automdatica de las licencias, operar con un sistema
centralizadoy, porlo tanto, ser mds eficientes a nivel
econémico.

En complemento, Oscar Lopez, Cloud Sales Director for
México, Colombia & Perd enIngram Micro Cloud, explicd
que este tipo de procesos automdaticos representa
mejoras del 10% afo contra afo en la retencién de
clientes en licencias; ademds, con la herramienta
del Market Place han podido llegar a més de dos mil
canales.

A
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Para poder realizar las ventas, es necesario
que el canal llene un formato de compra, y
aproximadamente en un pazode12a24 horasle
es entregado el licenciamiento, y para ello, puede
utilizar unalinea de crédito de maneranormal.
EnLatinoamérica, Adobe cuentacon b milresellersy,
enlugarde buscarincrementarla cantidad, buscan
mejorar la calidad de los partners, en cuanto a que
estos sean consultores de sus clientes y agreguen
valor ala oferta.

MAS DEL 90% DE VENTAS POR LICENCIAMIENTO
SON A TRAVES DE PAGO POR SUSCRIPCION.

A fin de apoyar a los canales a convertirse en el
perfil de partners que buscan, Adobe pone a su
disposicion, en conjunto conngram Micro, planes de
capacitacidény entrenamiento constantes, eventos
e incentivos para ayudarlos en esa transicion y
que puedan atender alos clientes que requieren
procesos mds consultivos.

Ademads, estardn disponibles certificaciones en
productos y una de implementaciéon y manejo
de la administracion del software. También se
extenderdn una serie derebates paralafuerzade
ventas delcanal a finde fomentar la transicion de
estos, y un programa que funciona con base en
puntos.

‘Invitamos alos canales a acercarsey estar atentos
alos entrenamientos que haremos con el Market

MARIANO LEON Y OSCAR LOPEZ
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Place, al mismo tiempo que seguiremos con
las compras tradicionales de licenciamiento
por un tiempo, ya que eventualmente nos
quedaremos sblo con el Market Place y nuestro
equipo los estard apoyando’, explic Lopez.
Entanto, el directivo de Adobe Cloud concluyé:
‘el contenido digital enfocado a las redes
sociales ha cobrado una gran importancia,
ya que hoy es obligatorio paralas empresas
tener presencia en esos medios; ello nos ha
beneficiado, somos la segunda empresade
software a nivel global: en el drea creativa
hemos crecido 33% aflo contra afio, mientras
que en Document Cloud 37%. Paralos canales
queya trabajanenla plataformade comercio
electronicode Ingramy aln no comercializan
Adobe, es un momento preciso paraincluirlo
en su portafolio”.
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