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Alvaro Barriga

Conectividad

paracoémputo

unnegocio
Incremental

Ya sea alambrica o inaldmbrica, la comercializacidn
de soluciones de conectividad para cémputo han ido a
la alza, principalmente por el home office y el home
school, StarTech.com considera que en México, suvalor
de mercado supera los 200 millones de délares en 2021 .
A decir de los especialistas, este tipo de soluciones
tienen como objetivo facilitar un ambiente dinamico,
ya sea para entretenimiento, actividades académicas
e impulsar el trabajo remoto, ya que son herramientas
que les permiten borrar la linea que divide el trabajo
de oficina al trabajo en casa.

Aconse jan al canal estar atento a las tendencias de
negocio que contempla la conectividad para cémputo,
ya que les pueden ayudar a aumentar su ticket de venta.
Este afio TP-Link celebra 25 afos de su fundaciény fes-
teja 10 afos de presencia en México, tiempo en el que
han picado piedra para desarrollar mercado. Al res-
pecto, Erick Velasco, Channel & SMB Sales Manager en
TP-Link México, destacd que han logrado posicionarse
en la mente de todos los consumidores, al ser una marca
adaptable, ya que se han reinventado durante estos
afos, incluso en tiempos de pandemia, siendo pioneros
en materia de conectividad, con una oferta de produc-
tos que les permite a las empresas evolucionar en este
tema y que exige el mercado global.

La marca comercializa sus soluciones en el pais a
través de los mayoristas ASI México, CT, CVA, Ingram
Micro, PCHy Syscom.

El directivo menciond a eSemanal que disponen de he-
rramientas que ayudaran al canal en sus ventas con
materiales de marketing, videos, publicacionesy dia-
gramas técnicos para configuraciones, entre otros,
para los segmentos de hogar y oficina.

Recientemente Lenovo anuncié que desde el primero de
abril sudivision Data Center Group (DCG) se convirtio
en Infrastructure Solutions Group (ISG), divisién que
robustece su portafolio con el lanzamiento de nuevas
soluciones de hiperconvergencia. José Luis Fernan-
dez, Presidente y Gerente General para Latinoamérica
y el Caribe y Vicepresidente Global de Canal para
Lenovo ISG, anuncié que la divisidén proveera un por-
tafoliode soluciones y servicios, que podran sumarse
al resto de la oferta del fabricante: cloud computing,
edge computing, analytics & AI, As a Service Lenovo
TruScale, entre otros.

En otro orden de ideas, Intel presentd su portafolio
de procesadores Intel Core de 112 generacibén. Steve
Long, Vicepresidente Corporativo de Intel y Director
General de Ventas del Client Group Global, aseguré que
son la Gnica compafiia de semiconductores en el mundo
que tiene la profundidad del silicio inteligente. La
nueva oferta esta disefada para atender las necesi-
dades de todo tipo de usuarios de PCs de escritoriosy
laptops. De esta nueva generacién de procesadores se
destacd sualtorendimiento, un ahorro de energiay la
innovacidén grafica gracias a Iris Xe.

eSemanal noficias del canal, no recomienda equipos ni marcas, tampoco resuelve dudas técnicas individuales por teléfono. Si tiene algo que comunicarnos, dirfiase a nuestras oficinas generales o use alguno de los medios escritos o
electronicos. eSemanal noficias del canal, es una publicacién semanal de Contenidos Editoriales KHE, S.A. de C.V., con domicilio en Pitagoras 504-307, Col. Narvarte, C.P. 03020, México D.F. Nomero de certificado de reserva: 04-2013-

100817455000-102, Certificados de licitud y contenido de titulo: 16101, Editor responsable: Francisco Javier Rojas Cruz.

Los articulos firmados por los columnistas y los anuncios publicitarios no reflejan necesariamente la opinion de los editores. Los precios publicados son tnicamente de caracter informativo y estén sujetos a cambios sin previo aviso.
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tp-link

siendounaliado
estratégico paraelcanal

P-Link celebré su primera década en México,y aunado ala

experienciaacumulada en ese tiempo, forjo una mirada clara

sobre surumbo como empresa,dondelavigencia,elcompro-

Miso con sus socios comerciales ylaentrega de soluciones de

valor agregado para el mercado moderno, se dibujan como

las directrices de sutrabajo constante y conjunto, caracteristicas que
ya se hanconvertidoenelsellodela casa.

Se dicen fdcil 25 afios, pero es un largo andar de experiencias quela

marca ha sorteado durante ese tiempo, logrando serunrefe-

rente enlaindustria TIcon soluciones no sélo de alto valor, sino

que abonan con el futuro promisorio de

latransformacién digital,que ahorayaes
unarealidad.

Cuando se ha afianzado la ex-
periencia de unaempresaen el
mundo, asentarse en el merca-
do mexicano no pareceriaserun
reto; sinembargo, existen varia-
bles que TP-Link ha sabido en-
contrarles uncause,como bienes
eltemade precios, en contraste
conlos desarrollos de alta cali-
dad que ofrecelaempresa,loque
también ha dado lugar a traba-
jarhombro a hombro conelca-
nal de distribucién, en ese orden
deideas, Erick Velascorefrendo:
“En elmercado mexicano hemos
desarrollado muchisimas opor-
tunidades para que el canal de
distribucién confiara en nosotros,
lo que ha sido un parteaguasim-
portante,ademds TP-Link se ha
mantenido constante en el apoyo
alcanal con herramientas como
han sido capacitaciones y hasta
programas de lealtad”.
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Debido ala actual situacién sanitaria que aun enfrenta el pais,un nd-
mero considerable de empresas se ha visto con afectaciones serias
no sélo por el cierre paulatino, sino més complicado adn, la poca o nula
existencia de supply, orilléindolos a echar mano de productos no fami-
liarizados con latecnologia, aunque con TP-Link eso no ha sucedido,
por el contrario, suvision de largo alcance les permitié garantizar el su-
ficiente stock y continuar haciéndolo hasta lafecha,lo que se convierte
enun elemento infravalorado y del cual los canales podria obtener

Esimportante destacar, que los
canales pueden comercializar las
soluciones del fabricante a tra-
vés de los mayoristas ASIMéxico,
CT Computadorasy Tecnologia,
CVA (Comerciolizodora de Valor
Agregado), Ingram Micro, PCHy
SYSCOM.

ganancias rentables.

Portafolio TP-Link: Una gama de oportunidades

Familia Deco: Losrouterscontec-
nologia Mesh han revolucionado
laforma de conexién ainternet, al
conectar mds dispositivos y ex-
perimentar mayores velocidades
en plataformas de altademanda
comoes el streaming (clases en
linea,videoconferencias, entrete-
nimiento) y haciéndolo al mismo
tiempo.Pensadoy disefiado para
hogares.

Gy

) :p-link

Routers AC: Solucién con doble
banda de 2.4GHz y 5GHz para
permitir conectar mds dispositi-
vos a una mayor velocidad.

Access Point empresariales
(omada) y switch adminis-
trable PoE: Han tenido una gran
aceptacion por parte del usuario
final, prefiriéndolo en espacios
como hoteleria, recintos educa-
tivos, financieros y en grandes
companias,debido asuevolucién
de la tecnologia. En el caso del
Access Pointempresarial, Oma-
da permite contar con Wi-Fi6.Los
Switch permiten administrar los
Access Point de forma remota,
ademads de contar con tecnolo-
gia PoE Extender, que habilita una
conectividad alémbricade has-
ta 300 metros entre el dispositivo,
cdmarao Access Pointal Switch,lo
que ayuda conectarunsolocable
deredynosetengaqueusardos;
uno para alimentacién eléctrica
y el otro paralared, pues todo lo
integralatecnologia PoE.
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Por otra parte,elmodelo comer-
cial de la empresa, asi como su
portafolio de soluciones tienen
como base una serie de apoyos
entre los que se incluyen capa-
citaciones, webinars técnicos,
comerciales, certificacionesy ta-
lleres, que estdn definidos enun
calendario que puede ser con-
sultado en la pdgina web de la
marcad, asimismo, Erick Velasco
detallé: “El calendario completolo
pueden ver desde nuestra pdgina
web, en nuestras redes sociales o
consultarlo con nuestros socios
mayoristas’.

{fNuestro reto es mantener la
fidelidad de nuestros canales
yparaello,en 2020 ofrecimos
mds de 100 webinars, ayuddn-
dolos acapacitarse comercialy
técnicamente, con valor curri-
cularen todas nuestras tecno-
logias”: Channel & SMB Sales
Manageren TP-Link.

> » o) 001/047

[10 tplinkmx

El cliente final

Los esfuerzos que realiza el fabricante tienen como prioridad ampliar
las oportunidades de sus partners, asicomo generarle ganancias ala
alturade su trabajo, pero todo ello tiene por objetivo el usuario finaly
esolo sabe acabalidad TP-Link, por lo que uno de sus ejes fundamen-
tales estd orientado a escuchar las demandas y acercar soluciones
que, lejos de buscar comercializarlas, primero resuelvan un problema
onecesidad.

(fHemos llegado y resuelto problemas con todas nuestras soluciones o
plataformas en hoteles, escuelas, universidades, proyectos de gobierno
ymds”: Erick Velasco.

Eldirectivo dejo en claro sucompromisoy trabajo para desarrollar nue-
vas solucionesy productos que cambien las expectativas de los usua-
rios almomento de conectarse aunaredy precisé: “Invitamos al canal
dedistribucién aque nos sigan en nuestras redes sociales, mantengan
comunicacién con los ejecutivos de TP-Link, pero sobre todo, no olvi-
den que tenemos muchisimas herramientas que los ayudardn en sus
ventas (materiales de marketing, videos, publicaciones y diagramas
técnicos para configuraciones) paralos segmentos de hogary oficing’”.

www.tp-link.com/mx

www.mercusys.com.mx

@ tplinkmx @ tplinkmx
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as herramientas que se utilizan en la conectividad para cémputo no son untemades-
conocido para los canales, pese a existir una buena cantidad y diversas opciones e
incluso,algunas con nuevas tecnologias, es menester considerar que, el eje central del
temadebe trasladarse alas nuevas oportunidades que el 2021 abre enrazén de estas
solucionesy las posibles tecnologias que las apuntalardn.

Tendencias 2021
La conectividad para computo es un tema tan extenso como diverso, ya que cualquier aditamento extra
que seincorpore auna computadora, dispositivo o solucidn para dotarlo de mayor cantidad de puertos
paratransferenciay recepcion de datos, abastecimiento de energia, transmisién de video oimdégenes para
proyeccién e incluso sefial deinternet, se pueden considerar dentro de esta categoria.
Como es bien conocido, la tecnologia avanza répidamentey en 2021 el progreso para las soluciones de co-
nectividad no se hahecho esperar, tanto es asique algunas empresas ya estdnregistrandoy mapeando en
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el horizonte parte de unanueva ola que se asomay deja entrever opor-
tunidades jugosas que el canal podriarentabilizar. “A peticion puntual
de nuestros canales,lo vemos como una necesidad muy importante en
corporativos de alto perfil, ya que utilizan este tipo de docking stations
y fabricantes, a pesar de que éstos Gltimos tienen sus dispositivos de
conectividad de marca propia se enfrentan a diversos retoscomoel
abastoyla competitividad”, destacd Francisco Romero, Director Co-
mercialde TechZone.

Por otra parte, especialistas en el andlisis de
laindustria Tl,como es la consultora Select,
vaticinan que siha habido una aceleraciéon
enlaconectividad debido ala pandemia, ya que ésta se multiplicé en
hogaresy empresas, lo que llevé a que las nuevas oficinas (hogares)
demanden mayor banda ancha confibra éptica,lo que se perfilacomo
una tendencia que continia tomando fuerzay relevancia en el actual
contexto,y dela cualhabrd mayor demanda de productos que satisfice
las necesidades de usuarios que se cuentan por hogares conectados.

FRANCISCO

contactame@esemanal.mx Q 5573605651

RICARDO

“CONECTIVIDAD DE ALTA CA-
PACIDAD PARA DARLE SERVICIO
DENTRO DE HOGARES Y EMPRE-
SAS A TRAVES DEL PUNTO DE
ACCESO AVARIAS PERSONAS Y
SUS DISPOSITIVOS (TELEVISO-
RES,PANTALLAS, TABLETAS, PCS,
SMARTPHONE, ETCETERA) CO-
NECTADOS A ESE ACCESS POINT
QUE SALE AL INTERNET CON UN
ENLACE DE ALTA CAPACIDAD DE
FIBRA OPTICA. ESA ES LA TEN-
DENCIA”: RICARDO ZERMENO,
DIRECTOR GENERAL DE SELECT.

Reportaje |13
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Asibien, en elinmediato, que poco a poco se con-
vierte enlanormalidad, la demanda de bandaan-
cha, Access Pointinaldmbricosy enla medida que
la movilidad regresa a niveles pre-pandemia, los
datos de celular (5G) ylos IPV6 (protocolo mds
moderno para unainalédmbrica de alta capaci-
dad), van adquiriendo mayor relevancia para el
mercado de conectividad, alrespecto el director
general de Select explico: “Los servicios de banda
ancha quetraendentro el servicio access point, se
incrementé debido a la pandemia, en la medida
que mds dispositivos estéin conectados al access
pointde unacasa’.

Delcable alinalambricoyderegreso

A menudo identificamos a estas herramientas en
suformato andlogo, el cuales mds conocidoy co-
mercial,que van desde cables USB en sus diversos
tipos, HDMI, thunderbolt, pasando por hubs,docking
station,aunque la categoria de UPS también sein-
cluyen como una pieza para habilitar la conecti-

Reportaje |14

vidad, al entregar suministro de energia regulada,
evitar picos eléctricos, posibilidad de conectar uno
o mds dispositivos y contar conunrespaldo ener-
gético poruntiempo limitado que permite guardar
informacioény apagar correctamente los equipos en
casode ausenciaenergética.

“ANTERIORMENTE,
HABLABAMOS DE
CARGAR DISPOSITI-
VOS A15020 WATTS
Y EN LA ACTUALIDAD
ESTAMOS LLEGANDO
ACAPACIDADES POR
ARRIBA DE LOS 100
WATTS”: MIGUELAN-
GELMONTERROSAS,
DIRECTOR DE SO-

MIGUELANGEL 757 fECre,”
MONTERROSAS

L
-

-
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Bien es cierto que la tecnologia camina a pasos
agigantados en los tiempos que corren, llevando
los desarrollos en una direccién que cada vez se
hace mds presente enlavida diariay que se cono-
ce como conexiones inalédmbricas, donde existen
una cantidad considerable de oferta que cubrenlas
necesidades delos usuarios finales paratemas de
internet (Wi-Fi), redes 4G, 5G, Bluetooth y bases de
cargainaldmbricadisefiadas especificamente para
smartphones.

Es dedestacar, que pese a ser unatecnologia muy
recurrentey en auge,la conectividad inalémbrica
estd soportadaenunainfraestructura cableada; es
decir,depende de conexiones alédmbricas paraha-
bilitar sudisponibilidad y funciones a distancia, porlo
que su principal funcién, por ahora, estd destinada a
reducirla cantidad de cables para conectarse, aun-
que es probable que mds adelantey conelavance
tecnolbgico alcance mejoras en sus capacidades
de envioyrecepcién de datos, por lo que el director
de soporte técnico en Tripp Lite México, considero:
‘Creo que seguiremos utilizando ambas conexio-
nes (alémbrica e inaldmbrica) de forma mezcla-
da, puesto que hoy en dia durante transmisiones
envivooenlineq,lainaldmbrica dependiendo dela
implementacion de la solucion puede ser confiable
onotanto como su par el cable. Para transmitirin-
formaciéninaldmbricanoimporta, porquellegaaun
punto especificoy en caso de llegar correctamente
sereestablece, retransmitiéndose por su algorit-
mo del software, todo ello sin percatarnos, peroenel
casodeestarenvivooendirectoynose cuentacon
dispositivos adecuados, sise puede experimentar
problemas conlatecnologiainaldmbrica. Elam-
biente,latemperatura, la humedad, lainterferencia
electromagnética einclusolaactividad solarinfluye”.
Como ya se mencionaba anteriormente, otra de las
desventajas enlas conexionesinalédmbricas son sus
caracteristicas técnicas de bajaentraday salida de
datos (Wi-Fi),lo que le convierte en una conexion
con mayor riesgo de latencia para algunas activi-
dades, aunque para otras resulta mds ventajoso,
principalmente por su capacidad de movilidad.
Elnegocio exponencial que representa este rubro,no
es hadadespreciable, sino por el contrario continda
encrecimientoy constantemente serenuevaalapar
que latecnologia alcanza nuevos avances,lo que
significa que,enla medida que el canal se encuen-
tre capacitado para ofrecer soluciones que estén
acorde conlas nuevas tendencias de mercado, su
rentabilidad incrementara.

TECNOLOGIAS CLAVE EN CONECTIVIDAD PARA COMPUTO Y
CONPOTENCIAL DERENTABILIDAD PARA EL CANAL:
Kensington: El catalogo de docking stations se incrementa-
rarapidamente, ofreciendo soluciones acordes alas demandas
actuales del mercado como es el lanzamiento de su Studio Doc
paraAppleiPadProque posee tecnologia de conexidn tipo Modo
AltUSB-C, carga de energia, compatibilidad, puertos paravideo

HDMI 2.0y Plug and Play.

Startech.com: Durante este ario se hanreforzado categorias
que tuvieronuncrecimientoimportante no solo durante el 2020
como consecuencia de la pandemia, sino alineadas a las tenden-
ciasglobales,aumentando lagamade productos referentes a
docking stations, hubs, replicadores, USB 3.0, 3.1, adaptadores
de video, cables thunderbolt 3.

TechZone:ElloT (internet de las cosas), pese a seguir gestan-
dose el mercado paraestas soluciones, avanzaenladireccion
correctay esmuy probable que pronto haya hiper-desarrolloen
electronicay control de hogar. También existe unauge entodo
lorelacionado a punto de venta, soluciones que sean practicas,
sencillasy funcionales paralas PyMEs. Lavideo-colaboracidny
todoloque drbitaentornoaéstahallegado paraquedarse.
Tripp Lite: Las hub station o hubs USB serdn mds comunes de-
bidoasucomodidady posibilidad de conectar mds dispositivos,
yaseaescdner,impresoras, lared, etcétera. Ademds, muchas de
estasestaciones cuentan con cargador que proporcionan ener-
giaporloque también se integran con frecuencialos supresores
de sobretensiones, que resultan ser muy titiles paraproteger la
inversion que se tiene con los dispositivos conectados, yaque
regularmente la ofertaque se encuentraenelmercadono cuenta
conproteccion dirigidoaproblemas eléctricos.
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Al final del dia, estds soluciones tienen como
objetivo facilitar un ambiente dindmico ya sea para
entretenimiento, objetivos académicos y, lo mdas
comuUnenlaactualidad,impulsar el trabajo remoto
con herramientas que les permitan borrarlalinea que
divide el trabajo de oficina al trabajo en casa, sobre
este topico,Rodrigo Conde, Gerente de Operaciones,
Marketing y producto en Kensington diserto:
‘Creemos que al inicio de este nuevo escenario
laboral los colaboradores de cada empresa no
pensarontanto en este tema de conectividad, peroa
partirdel Q3 de 2020 hatomado mayor importancia,
siendo crucial el incremento en la productividad
desde casa,lo que dio como resultado un aumento
deinfraestructuraenelhogar,yaque el colaboradory
profesional de negocios valoramucho surendimiento
actualmente”.

Reportaje |18

Elcanal de distribucién debe estar atento alos po-
sibles escenarios de negocio que contemplalaco-
nectividad para cOmputo, pues nodeben olvidarla
realidad comercial de venta directa en laque mu-
chos de estos productos estén articulados, es decir,
dejandolo fuera, por lo que ofrecer soluciones con
miras de vanguardia y uso de largo plazo para ex-
tendery aprovechar alméximo su utilidad, podria
seruna moneda de cambio que aumente larenta-
bilidad delcanal.
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“ELNEGOCIO B2B POR OBVIAS RAZONES DISMINUYO, PERO SEINCREMENTO LAVENTA A CON-
SUMO.HOY ELUSUARIO PROMEDIOESTAMAS INFORMADO Y ENCUENTRA LADIFERENCIACION
DETECNOLOGIAS,LO QUE NOS HACE MUCHO MAS SENCILLA LA COMERCIALIZACION DEESTA

LINEA DE PRODUCTO”: RODRIGO CONDE.

| LLLELLLLLY
ESPECIALISTASEN
KENSINGTON

, Gerente de Operaciones,
Marketingy Producto.

Kensington, dedicadadurante afios a
lafabricacion de tecnologia, se ha
empefiado enentregar unapoyo
constantey devalor parasus
partnersconincentivos que
estimulan |a venta de sus
soluciones, algunos de los
mas relevantes son los precios
| enmonedanacionaly conlocual,
o provee de certezaasuscanales, ya
RODRIGO que éstos siempre conocen lo que paga-
ran, tambiénacercan asesorias directas al distribuidor, acomparia-
mientos con el canal para el usuario final, equipos semilla, muestras
parapruebas de concepto, homologacidn de tecnologia instalada
encorporativos, garantias con cambio fisico y una de las joyas de
lacoronaparalaempresaenrelacidnalosapoyos, suprogramade
recompensas “Kensington Advantage Program”.
Ensegundolugar, los apoyos tienen por objetivo estimular laventa
delasdiversas soluciones con las que cuentael fabricante, y debido

Reportaje |20

aqueel portafolio es sumamente amplio Rodrigo Conde habld
tinicamente de dos productos que, aunque parecieran pocos,
sonlos mas vendidos por lamarca, ademas de contar con espe-
cificaciones técnicas altamente recomendables, enrazénde la
demanda que el mercado actual exige para los temas de conec-
tividad paracomputo, al respecto explicd: “Lomas vendido son
nuestras docking stations hibridas.SD4700P con capacidades
de cargaa60W via USB C, compatible con Windows y Mac.
SD1600P docking station portatil con cargaparael equipovia
USBC, compatible con Win,Macy Surface”.

El gerente concluyd reafirmando su compromiso conel canal de
distribucionyrecordando que: “las docking station hibridas en
corporativoy enel segmento de consumoradicaenque soportan
migraciones entre diferentes tipos de tecnologia tanto USB A
yUSBC, ademas del cambio de plataformaal ser dispositivos
multiplataforma Win,Macy Surface”.
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STARTECH.COM
Ledn de la Cruz, Regional
Manager en LATAM.

Laempresade tecnologiaofrece
capacitaciones paramantener
actualizados a sus canales
connuevas soluciones de
conectividad o lanzamien-
tos de nuevos productos y
para2021 continuard ofrecien-
dodeformatrimestral webinars,
LE[jN | ademésdeal\poyg,rseendiversosme-
dios de comunicacion paradar conocer
lomds reciente de su portafolio, asimismo Startech.com también le
acercacertidumbreenlos precios asus partners, yaque sus productos
estdntasados enmonedanacional lo que garantizaque no seanvariables
ymantenerlos estables enuntiempo razonable.

contactame@esemanal.mx e 5573605651

Porotraparte, LedndelaCruzrecordd e invitd alos canales de distri-
bucidn que se acerquencon Startech.com paracualquier requerimien-
tode conectividad o de algtin producto complicado de encontraryla
marcase encargard de ofrecerles alguna solucion que se adapte asus
necesidades, y concluyd reiterando sucompromiso de lamarcahacia
consus partners, “También les recuerdo, que aprovechen nuestros
recursos enlineaynos contactenyaseapor Chatoalnimero 800 para
atender sus dudas técnicas o brindarles asesoria pre-venta paracasos
donde se requiera hacer algunarecomendacion”.

Cabe resaltar, que las soluciones que lacompaiiacomercializaa traves
de susmayoristas logranalcanzar mdrgenes de utilidad de doble digito
paraelcanal,enrazondelacategoriayel producto, lo que enalgunos
casospuedeincluso superar el 20%.
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Videoproyectores para Mapping

DEBIDO ALA CONTINGENCIA SANITARIA QUE PERSISTE, LOS VIDEOPROYECTORES PARA MAPPING HAN SIDO MUY
DEMANDADOS ENELMERCADO PARA CUBRIR LAS NECESIDADES DEENTRETENIMIENTO EN ELHOGAR,ESCUELA EN
CASAYTRABAJO,Y SE PREVE QUE CONTINUE ESTA TENDENCIA EN ELREGRESO A CLASES PARA PRESERVARELDIS-

TANCIAMIENTO SOCIALENTRE LOS ALUMNOS.

Texto:AnahiNieto

Barco
Proyector deldser G60-W7

Caracteristicas: La serie G60@
amplia la oferta de proyectores de
un sbélo chip con seis proyectores
de calidad de entre 7.000 { 10.000
lUmenes. Su fuente de luz laser
garantiza una excelente calidad

de imagen, y ademas, requiere
menos tareas de mantenimiento,

en comparacidén con la mayoria

de proyectores de lampara del
mercado. Gracias al software
Projector Toolset de Barco, la
instalacidén y la administracidn de
los proyectores se puede realizar
desde la comodidad de su propio
ordenador .

Tres ainos.

Garantia:

contactame@esemanal.mx g 5573605651

: Caracteristicas:
i inferior a 50 kg,
: proyector de 22K mas ligero del
: mercado. Ademas,
: brillo de su proye001on nunca se
¢ veran comprometidos,
¢ el diseno compacto y ultra ligero
: de UDM-4K22 le ahorra mucho tiempo
: de instalacidn y reduce los costes
: de envio y mano de obra.
. resolucion 4K UHD y una potencia

: de luz de 21.000 lUmenes para

: conseguir experiencias de 4K. E1

. proyector UDM ofrece el espectro

: de colores mas amplio del mercado
: para una proyeccidon de laser de

: 22K y supera incluso al espacio de
: colores Rec. T709.

Barco

Proyector |Gser UDM-4K22 para

video mapping

Con un peso
este es el

la calidad y el

al tiempo que

Tiene

. Garantia: Tres afios.
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BenQ
MX61]1

Caracteristicas: 4,000 Lumenes. 3D
DLP Ready. Resolucidon Nativa: XGA
(1024x768). Contraste: 20,000:1.
Tamano de imagen: 307 a 300”.
Lampara: 240W. Vida de lampara:
normal 4000 hrs. Entradas: VGA

in, VGA out, HDMI 1.4 x2, video
compuesto (RCA). S-Video in, audio
in, bocina de 2W.

Garantia: Tres afos en equipo,
1,200 horas en lampara (o un afio).

: Caracteristicas:
i con 31.500 lumenes, resolucién

: WUXGA y procesamiento a 60Hz. Trae
i de serie la solucidén Christie Twist
i para warping y blending.
: Christie Mystique, que reduce de
i horas a minutos la calibracién en
: montajes de multiproyeccién. Es

i resistente y facil de transportar
: e instalar gracias a su factor

: de forma compacto y su capacidad
: omnidireccional.

Christie Digital
Crimson WU3]I

Proyector 3DLP

Incorpora

. Garantia: Tres afios en recambios vy
: mano de obra.

Guia| 24

contactame@esemanal.mx Q 5573605651



www.esemanal.mx


https://esemanal.mx/
https://esemanal.mx/suscripcion/
https://esemanal.mx/suscripcion/

Christie Digital
Griffyn 4K32-RGB

Caracteristicas: Proyector RGB
laser puro omnidireccional de
tecnologia 3DLP. Hasta 34.000
lUmenes con sonido inferior a
50dB. Produce una gama cromatica
excepcionalmente amplia de mas
del 96% del espacio de color Rec.
2020. Ofrece ademas la opcidn HFR
y capacidad para alcanzar 120Hz

a resolucién 4K, e incluso 480Hz
con resolucidén HD cuando se buscan
imagenes de gran realismo. Pesa
s6lo 79,5 kg.

Garantia: Tres afos para piezas y
mano de obra.

Guia| 26

Epson
ProL1505UH

: Caracteristicas: Para grandes
. proyecciones gracias a su

: resolucidn nativa WUXGA con 4K
: Enhancement, tecnologia 3LCD,

i motor de luz laser,
. electrostatico y funcionamiento

i practicamente libre de

: mantenimiento por hasta 20,000

¢ horas. Es compatible con 30,

: HDBaseT, HDMI, DVI-D, VGA, 5-BNC y
: Stereo Mini.

ltro de aire

E Garantia: Limitada de tres afos.

@ 5573605651
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Epson
ProL1755UNL

Caracteristicas: Esta disefado con
componentes inorganicos para hasta
20,000 horas de operacidn virtual
sin mantenimiento. Su tecnologia
integrada Edge Blending evita la
deformacidén de imagen y correccién
de superficies curvas, y cuenta con
hasta 15,000 ldmenes de luminosidad
de color y de blanco.

Garantia: Limitada de tres afios.

Infocus
INTI4XA

. Caracteristicas: Tecnologia
: DLP, 3800 lUmenes. Resoluciodn
: XGA (1024XT68) .
i proyecciéon — Minimo 1 m, maxima

: 12 m. Contraste 26000:1 dinamico.

: Conectividad HDMI. Vida de lampara:
: 15000 horas. Video compuesto,

: S—video, entrada de audio de 3.5mm,
: VGAIN x 1 VGAOUT X 1.

Distancia de

. Garantia: Dos afios en equipo, seis
. meses en lampara, y 90 dias en
: accesorios.

contactame@esemanal.mx Q 5573605651
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Fabricantes YAV

LENOVODCG

-S> AHORALENGVOISG
(INFRASTRUCTURE
SOLUTIONS GROUP)

« REPORTA CRECIMIENTO DEL 96% ANO CONTRA ANO EN AMERICA LATINA.

Texto: AnahiNieto

acompafiaanuncid que desde el primero de abril, Data Center
Group (DCG) se convirtié en Infrastructure Solutions Group
(1sG), divisién que robustece su portafolio con el lanzamiento
de nuevas soluciones de hiperconvergencia.

Por medio de una conferencia de prensa virtual, Lenovo anuncid
su nueva estructura organizacional, division que proveerd un portafolio
de solucionesy servicios, mismo que podrd sumarse alresto dela
oferta del fabricante: cloud computing, edge computing, analytics &
Al,As a Service Lenovo TruScale, entre otros.

Gracias a esa posibilidad, Lenovo ISG podrd construir soluciones en
alianzay comunicacién conla comunidad de partners, segun explicd
José Luis Ferndndez, Presidente y Gerente General para Latinoameérica
yelCaribe,y Vicepresidente Global de Canal paraLenovo ISG.

“Esta caracteristicarepresenta una manera de facilitar la creacion de
soluciones y un go to market mucho mdés orientado alos servicios, sin
quitarle protagonismo a nuestra comunidad de partners y canales”,
dijo el directivo.
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-85% del revenue es através del canal.
-En el mercado de servidores, Lenovo es el nimero 1en Perdy

elndmero 2 en Argentinay Brasil.
-28% es el nimero récord de canales que trabajan con Lenovo.
-Elnegocio de TruScale se expande a través de canales.

Aunado aello, Ferndndez expuso que el cOmputo
enlaactualidad no sélo se concentraen un lugar,
sino que estd compartido, ya que existe demasiada
informacién y no toda puede llegar al centro de
datos, ademds de que no todas las cargas de
trabajodebenllevarse alanube.

Lenovo dijo serunaempresaque se adhiere alos
estdndares abiertos, por lo que se facilitay acelera
el paso desde el borde hasta la nube, todo esto
acompafado bajo un modelo de consumo flexible,
TruScale, el cualse facturabasadoenelconsumode
energiaeléctrica.

Otros anuncios dados a conocer durante el
encuentro fueron el Programa de canalde TruScale,
disponible paralos partners que comercializan la
solucién.

También la ampliacion del portafolio de los nuevos
servidoresy soporte enlasolucién hiperconvergente
enalianzacon VMware.

Nelson Pesce, Director de Marketing de Productos
y Alianzas en América Latina y el Caribe para
Lenovo ISG, precisd que se trata de cuatro nuevos
servidores tradicionalesy seis nuevas plataformas
hiperconvergentes queincorporanlos procesadores
de AMD.

Ademads, existen soluciones de Inteligencia Artificialy
Andlisis listas paraimplementar,una nueva solucién
de andlisis de borde conlasolucidn de |A de SAS New
City Security,y Servidores ThinkSystem actualizados
con procesadores escalables Intel Xeon de tercera
generacion.

contactame@esemanal.mx g 5573605651

JOSE LUIS FERNANDEZ NELSON PESCE

Lenovo ISG — Infrastructure Solutions Group

Intelligent Transformation 3S Strategy

Luca Rossi "y Kirk Skaugen | g Ken Wong E
Intelligent Infrastructure solutions and r
Devices Group Solutions Group Services Group

asG) (55G) E |

China GEO and ISO (International Sales Organization)

Lenovo ISG Results — Growing in Latin America

96% 96% Server Growth* YoY in Q4 2020, achieving
&y 20% market share.
\

Lenovo is #1 in Pert and #2 in Argentina and Brazil
M server market
‘28% Record Number of channels working with Lenovo

/

‘@ Expanding TruScale business through channels

/
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YAESTAN DISPONIBLES
TREND MICRO
VISION ONE Y CLOUD ONE

ATRAVESDE LOL

Autor:AnahiNieto

Licencias OnLine (LOL) ha estado por 17 afios expandiéndose en Latinoamérica,
donde se ha consolidado como uno de los mayoristas de valor clave,endonde
tiene presenciaen mds de 40 paises; tiene 13 oficinas locales, mds de cuatro
mil partners,y mds de 50 mil clientes finales. Ademds, representa a mdas de 40
fabricantes a nivel regional,y genera mas de 20 mil oportunidades al ario.

De acuerdo con Carolina Losada, CEO de Licencias OnlLine, SmartHub, el
ecommerce del mayorista, triplicd suacceso durante el 2020; crecieron 10% en ventas; 28%
en su cantidad de partners; en 24 horas migraron sus operaciones a formato remoto;y
tuvieron mdés de 700 canales nuevos.

Panoramade oportunidad

En tanto, Juan Pablo Castro, Director de Tecnologia y Estratega de Ciberseguridad,
la ciberseguridad es el rubro mdés importante para las empresas, ya que a partir de la
COVID-19 cambid lavisidn sobre ésta,y ahora se buscan soluciones mds robustas en cuanto
deteccidbnyrespuesta.

En la actualidad, ser ciberresiliente se ha vuelto vital para las compafias, ya que la
transformacion digital acelerada trajo consigo desafios importantes, comenzando por la
conexion de end points aredes caseras sin proteccion; mientras tanto, los ciberatacantes
también cambiaron sucomportamiento,ahora se han dedicado alrobo de identidadesy
alaventade acceso como servicio.

“LA CIBERRESILIENCIA PUEDE DEFINIRSE COMO LA CAPACIDAD DE UNA EMPRESA O INSTITUCION
PARA OFRECER CONTINUAMENTE EL RESULTADO ESPERADO, A PESAR DE LOS EVENTOS
CIBERNETICOS ADVERSOS, AYUDA A LAS EMPRESAS A RECONOCER QUE LOS CIBERCRIMINALES
TIENEN LA VENTAJA DE LAS HERRAMIENTAS INNOVADORAS, EL ELEMENTO SORPRESA, UN
OBJETIVO CLAROY PUEDEN TENER EXITOEN SUINTENTO”: JUAN PABLO CASTRO.

Eldirectivo de Trend Micro agregd que, a pesar de las innovaciones continuas, no existe una
solucién que garantice un100% de seguridad. Ademdas, 280 dias es el tiempo promedio para
detectary conectar una vulnerabilidad de datos, mientras que 315 es el tiempo promedio
paradetectary conectar una vulneracién de datos causada por un ataque malicioso;y el
96% de los ataques se dan por medio del correo electronico o una vulnerabilidad.

Mayoristas | 30 contactame@esemanal.mx ® 5573605651



JUANPABLO CASTRO Y CAROLINA LOSADA

Trend Micro, con base en las necesidades mds
actuales delaindustria, fue pionero en tecnologia
XDR (Cross—Loyer Detectionand Response) capaz

de recolectar automaticamente y correlacionar ACERCA DE LICENCIAS ONLINE e

datos alolargo de multiples capas de seguridad
(correos electrbnicos, endpoints, servidores, A e
workloads enlanubeylared) para detectar més +40
rapido las amenazas y permitir alos analistas de — g o e,
seguridad mejorar los tiempos de investigaciony [ ccvoio | S —
respuesta. presenteen: (I @ 1 7
Partners Afios de
NUEVAS PLATAFORMAS : [cri U ro- e
. . L, Paises de
- Trend Micro Vision One: plataformade proteccion contra Latinoamérica +50.000 @4/
amenazas que ofrece unavisibilidad centralizada de los riesgos Lidera ol mercaco on suggore HPSTES

ypriorizalasalertasparaunadetecciony respuestamasrapida.
- Trend Micro Cloud One: plataforma de servicios
integrados de seguridad en la nube (SaaS) que aborda los
desafios de seguridad de los clientes en torno a servidores An XDR system view

o q . E Monitoril S ity Al i
de centros de datosy maquinas virtuales, cargas de trabajo

d\}\vIL_‘

[aaS, containersy servicios de containers, administracion de . XDR Engines for:
. L . Ingestion, Normalization,
posturas de seguridad enlanube, servicios de almacenamiento Correlation, Detection,
. . Visualization...
dearchivosy objetos.
“ . . . . -- aws @ ﬂ}
Para Licencias OnLine agregar a nuestro portafolio @ 1 "= A =S
de soluciones especializadas estas plataformas, Email  Endpoint  Domain  Cloud  Network or

I’epl‘esentd una gron Oportuniddd pq ra tOdOS | (M(vincl. EPP/EDR) Info Applications Activity Telemetry

nuestros socios de negocio a nivel regional. Por
anos Trend Micro ha sido uno de los fabricantes
especializados mds reconocidos en todo el
mundo con base en los resultados de multiples
organizaciones protegidas, siempre es un gusto
trabajar conellos’,concluyé Carolina Losada.

@y rrene
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Tendencias YAV

www.youtube/noticiosdelcono\

SEGURIDAD,
FLEMENTO VITAL PARA
| A ERA DEL 56G:
THALES

Autor: AnahiNieto

DURANTE LA PONENCIA VIRTUAL “CONSTRUYENDO UN MUNDO
CONECTADO Y PROTEGIDOEN LA ERA DEL5G”, HECTOR CANO,
DIRECTOR DE VENTAS PARA MEXICO, CENTRO AMERICA Y EL
CARIBE PARA SOLUCIONES DE CONECTIVIDAD MOVIL EN THALES,
EXPUSO ELPANORAMA QUE ENCUENTRA EN EL FUTURO DE LA
NUEVA RED.

| directivo explicO que,apesar delos desafios del 2020, laindustria del Internetde las
Cosas (IoT, por sus siglasen inglés) sigueenauge,y yaquela pandemiaempujo
la adopcidén de esquemas remotos para el trabajoy la educacion, los dispositivos
conectados cobraron mayor importancia.
Diferentes especialistas entorno alloT coinciden en que el 2020 marco un punto dein-
flexionen elque por primera vez enlahistorialos 12,000 millones de conexiones del loT su-
peraronlas conexiones que no son delloT, segun explicd Cano; ‘la transformacion digital
puede suceder delanoche alamaniana,ylainnovacion puede ocurrirmdas rapidodelo
que pudimos llegar apensar”.
La aceleradatransformacion digital que se vivid en el ano pasado y la migracion repentina
hacia eltrabajo remoto ayudd adar continuidad alos negocios, mejorar la productividad,
la eficienciay, en algunos casos, los resultados comerciales, de acuerdo alo expuesto
por el directivo de Thales.
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Para 2025, la GSM Association (GSMA) estima que
las conexiones delloT se duplicardny alcanzardn casi
25,000 millones a nivel mundial; a medida que au-
mentan las conexiones, también aumenta el riesgo
de ciberataques, porlo cual el directivo resaltd que
eltemadelaseguridad continuard siendo una ten-
dencia.

Ademds, la GSM Association llevd a cabo unaen-
cuesta quereflej6 quela ciberseguridad del loT era
una preocupacion para el 95% delos encuestados,y
casiel 40%indico que estaba ‘muy preocupado’ por
las vulnerabilidades a medida que el loT se expandia.
EI88% de los encuestados dijo estarafavordelasre-
gulaciones de seguridad delloTy de los est@indares
delaindustria pararegir las mejores prdcticas de
ciberseguridad.

ALGUNOS DE LOS ATAQUES MAS FRECUENTES Y QUE VAN
A LA ALZAEN LOS DISPOSITIVOS DELIOT MALPROTEGI-
DOS SON DE DENEGACION DE SERVICIO DISTRIBUIDO
(DDOS) Y LOS ATAQUES DERANSOMWARE.

SEGUN UN INFORME RECIENTE DE MARKETSANDMAR -
KETS,SEESTIMA QUEELMERCADO DE SEGURIDAD DELIOT
CRECERA AUSD 36,600 MILLONES PARA 2025, FRENTE A
LOSUSD 12,500 MILLONES EN 2020.

Elafo pasado,los operadores de redes moviles co-
menzaronaencender susredes 5G,y se prevé queel
2021serdelafoenelqueladisponibilidadylaprepa-
racion delared se materialicen. ‘La GSMA estima que
las conexiones bG crecerdn hasta alcanzarlos 1,800
millones en 2025, frente alos 10 millones de fines de
2019.Esorepresenta un cambio fundamentalen el
ecosistema movil, que desencadena una poderosa
combinacion de velocidad extraordinaria, ancho de
banda expandido, bajalatencia, y mayor potencia
y rentabilidad que impulsardn miles de millones de
nuevas conexiones delloT", detalld Héctor Cano.

El directivo agregd que, aunque los fabricantes de
equipos y desarrolladores de aplicaciones de loT
ya estaban listos para lared 5G, el desafio radica
enlanecesidad de soluciones de conectividad que
permitan una facil migracion a partir de los disefios
existentes.

‘Lasalud,lamedicidoninteligente y latecnologia de
automoviles conectados, entre otros, definitivamente
mostrardn un fuerte crecimiento en el proximo ano,
loquerespaldard adn mas elimpulso delloT celular,
contecnologias LPWAN, 4Gy 5G, mientras que las
tecnologias 2Gy 3G desaparecerdn paulatinamen-
te”,concluyo el directivo.
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Apuesta

TECHZONE

por [aautomatizacion, hogar
inteligente, y, proximamente,

ESTE 2021 EL FABRICANTE
ROBUSTECERA SU
PORTAFOLIO AL EXPANDIRSE
CONNUEVAS LINEAS DE
NEGOCIO QUECUBRANLAS
NUEVAS NECESIDADES DEL
MERCADO, CON ACCESORIOS
PARAVIDEOCOLABORACION,
BLOGGERS,
AUTOMATIZAGION, HOGAR
INTELIGENTE Y GAMING.

gaming

Texto: AnahiNieto

urante casi 11 ainos, TechZone ha sido conocida en el
mercado como un fabricante de maletines y mochilas,
principalmente; sinembargo, el retador 2020 hizo que las
otraslineas de negocio como accesorios, Internetde las
Cosas,y Hogar Inteligente los convirtiera en un proveedor
estratégico coninventario suficiente para cubrirlas demandas.
La hiperdemanda de laptops del afo pasado fue atipica, ya que el
confinamiento provocé que dicha demanda no fuese acompafnada
por backpacks, generando una gran baja en este mercado. No
obstante,la marca encontré una compensacion por la division de
accesoriosylos productos para crear una oficina en el hogar,donde
tuvieron un crecimiento de tres digitos.
Francisco Romero, Director Comercial de TechZone, explicé que
encontraronla oportunidad de nivelar sus pérdidas y ganancias al
ayudar alos distribuidores a contar con productos que estuvieran listos
paraentregarse alos usuarios finales, ya que algunas otras companias
se quedaron sin stock suficiente.
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Para este 2021, se vislumbra unareactivacién delas
economiasy un crecimiento; particularmente, para
el segundo semestre, prevén que los estudiantes
regresen a clases presenciales y las personas a
laborar a sus oficinas mediante un modelo hibrido
que permitird larecuperacion de las divisiones mas
afectadas durante la pandemia.

Eldirectivoindico que la videocolaboracion seguird
siendo unatendencia que traeré oportunidades de
negocio; ademds, TechZone continuard su apuesta
por nuevas tecnologias y nichos de negocio,como
elHogar Inteligente y la automatizaciéon, ya que los
usuarios, al estar mayor tiempo en sus hogares,
buscan que estos sean més comodos.

‘La casa se volvié todo: un lugar de trabajo,
distraccion y de descanso. Se prevé que, por lo
tanto, haya mayor desarrollo en este sector, la
construccion es una industria que se reactivo y
que, enlos préximos cinco anos, crecerd de forma
importante en el desarrollo inmobiliario con la
vivienda, casa-habitacién, departamentos, entre
otros,y buscardn que sean hogares inteligentes’,
dijoRomero.

Para cubrir los nuevos proyectos que se estima
surgirdn, TechZone busca conformar una red de
distribuidores certificados que sean capaces
de desarrollar el negocio con gran potencial en
Campeche, Mérida, Ciudad de México, Querétaroy
Monterrey, principalmente; aunque ya cuentan con
algunos canales, pretenden expandir lared al seguir
lanzando certificaciones y capacitaciones.

Novedades

Elfabricante tiene previsto lanzar en los proximos
meses cambios en los modelos de su portafolio
y robustecerd su linea de automatizacion,
colaboracién, y la linea de accesorios cldsica;
incluird herramientas para bloggers a fin de cubrir
al segmento semiprofesional y amateur con
iluminacion, micréfonos, pantallas verdes, etcétera.
Aunado a ello, y ya que TechZone identifica
oportunidades sumamente relevantes en el mundo
gaming, lanzard una nueva linea de productos
enfocada a este sector para el segundo semestre
del2021.
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€ € Vemos como un gran reto para los canales la

migracién hacia el comercio electrédnico
y para afiadir valor a su oferta; el canal
debe encontrar las oportunidades donde pueda
ofrecer servicios y sumarse a huevos negocios
que sean importantes para generar un mayor
margen de ganancia, como la automatizacién
y hogar inteligente, por ejemplo”, enfatizé
el directivo, “por ello, en TechZone hacemos
certificaciones en Smart Home de forma
constante, los invitamos a estar al pendiente
y en contacto con nosotros, tenemos un equipo
de ventas dedicado a atender al canal y es
un placer hacerlo y ayudarlos a generar
negocio”.
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lanzo sus procesadores
EPYC Serie 7003 con
oportunidad de negocio

« LOS NUEVOS PROCESADORES ESTARAN DISPONIBLES EN MEXICO CON DELL
TECHNOLOGIES, HPE,LENOVO DCG Y SUPERMICRO.

Texto: Rall Ortega

os Procesadores AMD EPYC de tercera generacion son el motor
delos servidores x86, ya que brindan un alto desempeno para
procesar grandes volimenes de datos y cargas de trabajo
criticas, asi como caracteristicas avanzadas de seguridad,
impulsadas por AMD Infinity Guard, para ofrecer alos clientes
de coOmputo de altorendimiento, nube y empresariales la posibilidad
delograrmads.

Elfabricante anuncid los nuevos procesadores para servidores AMD
EPYC Serie 7003, ofreciendo un adelanto de lallegada al pais de estas
soluciones que, a nivel global, se han posicionado como uno los
procesadores para servidores con mayor rendimiento.

Los nuevos dispositivos han sido creados para hacer frente a los
desafios de la era de la digitalizacion, integrando capacidades
sofisticadas de proteccion para garantizar la integridad de los datos
contecnologia de seguridad lider,ademds, despliegan una serie de
beneficios paralas empresas, permitiéndoles reducir el costo total de
propiedad y optimizar el procesamiento de cargas de trabajo, lo cual
se traduce en el mercado como una fuerte oportunidad que el canal
podria aprovechar comercializando equipos integrados con estas
caracteristicas.
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“AMD tiene un gran compromiso por la
innovacién que reflejamos a lo largo de las
diferentes soluciones tecnolébégicas que
ofrecemos. E1 trabajo de ingenieria detras
de la nueva generacidén de procesadores
EPYC permite catalizar la nueva generacién
de servicios digitales para impulsar la
transformacién de las empresas a lo largo de
diferentes industrias y dar soporte al nuevo
entorno de trabajo desde cualquier lugar”:
Luis Gerardo Garcia, General Manager de AMD
México, Centroaméricay el Caribe.

Mercado destino y oportunidad de negocio

Al estar disefiados con particularidades Unicas,
los procesadores no Unicamente podrian estar
destinados a altas demandas o exigencias
técnicas, sino que su optimizacién logra soportar
aplicaciones que requieren tecnologias avanzadas
de nube, inteligencia artificial, computo cientifico,
virtualizacién, hiperconvergencia y mucho mds,
siendo un aliado para las organizaciones que
emprenden su viaje de transformacion digital
o avanzan en la implementaciéon de dichas
tecnologias, gracias asuflexibilidad y escalabilidad.
Asibien, AMD en su papel de anfitrion tuvo como
invitados a diversas voces referentes enlaindustria
Tl,como Eduardo Castellanos, Director de Ventas
Centro de Datos en Dell Technologies; Armando
Alcald, Responsable del negocio de servidores en
Hewlett Packard Enterprise México; Nelson Pesce,
Director de productoy alianzas para Lenovo DCG
Américalatinay Ricardo Aguirre, Gerente comercial
de Supermicro para México, quienes hablaron del
mercado destino que observan con potencial de
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negocio como son los centros de datos, alianzas
tecnologicas, ciber-resiliencia, infraestructura de
virtualizacidn de escritorio, telecomunicaciones,
banca, hipoerconvergencia, nube hibrida, edge
computing, storage, 5G, inteligencia artificial,
computacion de alto desempenoy Enterprise.
Cabe mencionar,que algunas delas marcas conlas
que estardn disponibleslos nuevos procesadores
en México, incluyen a fabricantes como Dell
Technologies, HPE,Lenovo DCG y Supermicro,asu
vezlos canales podrén acceder a éstos atravésde
los mayoristas CompusSoluciones, CT Internacional,
CVA, Exel delNorte, Ingram Microy TEAM, para HPE,
asicomo Tech Data México, Gigamy Mayoristas de
partesy servicios para el portafolio de Supermicro.
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INTOGE THER, GROW
TOGETHER FUE EL TEMF
JEL HURWEILATIN
AMERICA ECO-PARTNER

SUMMIT 202

ooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooo

wwvv.youtube/ noticiasdelcanal

Autor: AnahiNieto

* ELFABRICANTE SE DIJO COMPROMETIDO ENINVERTIRY COLABORAR CON SUS
SOCIOS PARA CONSTRUIR UNECOSISTEMA MASROBUSTO Y EFICIENTE.

HACE UN PAR DE DIA SE LLEVO A CABO EL “HUAWEI LATIN AMERICA ECO-
PARTNER SUMMIT 2021”°, UN ESPACIO DEDICADO A SUS ASOCIADOS PARA
ESTABLECER ESCENARIOS DE CARA A LOS NUEVOS DESAFIOS COMERCIALES

YDETECTAR OPORTUNIDADES PARA CONTINUAR LLEVANDO LO MEJOR DE LA
TECNOLOGIA A TODAS PARTES.

tema central dela edicidén 2021 se centré en el slogan “Win To-
: gether,Grow Together”,donde se encuentran las estrategias, pro-
gramasy politicas mds recientes que ayudardn a definir de mejor
formalatransformacion digital en este momento, abriendo nue-
vas oportunidades de negocio entodos los niveles e industrias.
Tony Sze, presidente de Huawei Enterprise Méxicoy vicepresidente
deHuawei Enterprise Latinoamérica, presentd la vision de Huawei
delos socios comerciales, haciendo hincapié en la estrategia de
cooperacion de ecosistemas sostenibles de Huaweien 2021.
De acuerdo con Sze, 2020 fue un buen ano para Huawei, ya que los
ingresos por ventas alcanzaron los $136,700 millones de dolares,
unaumentodelil.l%interanual. Ademds, se invirtieron $21,600 mi-
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llonesdeddlaresenl + D,loquerepresentael 15.9% de
losingresos por ventas.

“Este es el esfuerzo conjunto de 104,410 empleados de
| + D", dijo el directivo, “‘siempre ha sido nuestra mision
asumirun papel deliderazgo enelmundodelatec-
nologiay me siento honrado de que nuestro ranking
mundialhaya pasadode 79 a 49"

La divisién Enterprise de Huawei mantuvo un creci-
mientode mds del10% enlosingresos por ventas tanto
dentro como fuera de China. Esto no hubiera sido po-
sible sinlos md&s de 30,000 socios, incluidoslos més de
22,000 socios de ventas, 1,600 socios de soluciones,
5,400 socios de servicioy operacion, 1,600 alianzas de
talento, asicomo 100 socios de inversiony financiacion.
Ademds,mds de 19,000 socios se han unido al progra-
ma de socios de HUAWEI CLOUD, que ahora tiene mdas
de 4,000 aplicaciones en servicio en suMarketplacey
ha atraido a 1.6 millones de desarrolladores, formando
un ecosistema proéspero.

Actualmente, Huaweitiene siete ecosistemas de part-
nersy Gltimamente harealizado algunos ajustes, por
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Transforming the Partner Eco-system for Future Growth

Oriented to
Digital Transformation

Create ¢

Solution Partners Sales Partners

Investment and
Financing Partners

HUAWE| Talent Alliances

Service and

Operation Partners Industry Partners Industry Organizations

trategy peration

rchitecture olicy

ejemplo: paralos partners de solucion se definieron 4
subsistemas (partners de consultoria, disefio,compo-
nentesy desarrollo). Con todos los socios es posible
ofreceruna soluciénintegral al cliente. Paralas alian-
zas de talentos,hay mds de 200 academias autoriza-
das,y parabrindar un mejor apoyo a estas academias,
se agregd un socio del centro de apoyo de la acade-
mia, que da la bienvenida a todas las academias a
postularse como socio de Huawei ASC.

Durante la Cumbre también se anuncid que, al estar
centrado en el cliente, Huawei se apegard continua-
mente ala Estrategia del ecosistema, que consta de
cuatro puntos: trabajar conlos socios para construir
un ecosistema sostenibleylograr unresultado bene-
ficioso paratodos;invertir continuamente en alianzas
delaindustria, alianzas comerciales,comunidades de
codigo abiertoy plataformas de desarrollo; respetar
plenamente las ventajas de los socios; y esforzarse
continuamente por convertir las grandes industrias
encomunidades de interés que se caractericen por
la coexistencia, el beneficio mutuoy laregeneracion.
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anunciala11?
generacionde
Procesadores Gore

« PARALAMARCA, VIVIMOS EN LA EPOCA DE LA INTELIGENCIA DISTRIBUIDA.
« LOS PROCESADORES ESTAN ESTRATEGICAMENTE DISENADOS PARA DESKTOPS Y LAPTOPS.

Texto: Alvaro Barriga

teve Long, Vicepresidente Corporativo de Intel y Director
Generalde Ventas del Client Group Global,aseguré que sonla
anica compania de semiconductores enelmundo quetiene
la profundidad del silicio inteligente, la vision de plataforma,
las capacidades de disefioy de fabricacion,enla escalaque
sus clientes los necesitan, paraimpulsar sus innovaciones de proxima
generacion.

“Vivimos en una era en que la computacion esté presente en todas
las formas en que interactuamos con la sociedad y 2020 reavivd
laesenciadela PCydelntel,desde el trabajo hastala educaciony el
entretenimiento, la computadora personaly en generalla tecnologia,
son una herramienta fundamental y mds importante que nunca,
principalmente a medida que la pandemia remodela nuestro mundo”,

afirmo.

LLCreemos en el potencial de la PCy de la tecnologia para

ayudarnos a atravesar todo lo que estamos viviendo hoy

en dia, y estamos viviendo una época apasionante que hemos
denominado la ‘inteligencia distribuida’, que exige una gran Steve Long

demanda de capacidad de computacién”: Steve Long. Vi : - 5

icepresidente corporativo de Intel
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El directivo explicd que los procesadores Serie S Core de onceava
generacion, también denominados Rocket Lake S, ofrecen rendimiento
y flexibilidad para satisfacer las necesidades de la comunidad gamer
y de los creadores de contenido. Destacoé el alto rendimiento que
proveen, asicomo el ahorro de energia, ademds de la innovacion
gréficagracias alos graficos Iris Xe.

Long también subrayé que la nueva serie de procesadores cuenta
conlanuevaarquitectura de la marca Cypress Cove, disefiada para
transformar la eficiencia del hardware y software e incrementar el
rendimiento através de unamejoraenlas Instrucciones por Ciclo (IPC)
delprocesador.

Se menciond a la plataforma Intel Evo, que a decir del directivo,
representa el futuro de generacién moévil, ya que fue creada para los
disefos verificados por Intel y apoyados de la arquitectura de onceava
generacion congrdficosIris Xe.

“Silos clientes tienen un perfilmés empresarial podrdan llevarles la
tecnologia basada enla plataforma intel vPro de onceava generacion,
que brinda un alto rendimiento y completa seguridad basada en
hardware”, afiadio.

Oportunidades

Juan Carlos Garcés, Miembro del Area de PCs para Latinioamérica
& Gerente General de Intel Colombia, recordé: “este 2021 estamos
celebrando 50 afos delo que llamamos una nueva era de electronica
integrada, ya que en 1971 presentamos el primer chip de silicio que
integré un procesador completo, el Intel 40047, sefialé que ahora estdn
incursionando en las plataformas que combinan hardware, software
y undisefio integral, para producir experiencias para los usuarios,
superiores alas que brinda cualquiera de sus competidores.

€ LDos terceras partes de las PCs que compran los usuarios en
el mundo se utilizan para generar ingresos”: Juan Carlos
Garcés.

El directivo menciond que los procesadores ya estdn disponibles

en América Latina, y marcardn una nueva época en los portatiles
delgadosylivianos.
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Juan Carlos Garcés

Director General de Intel® para Colombia

“Esta generacion de procesadores,
impulsada  por los nuevos
transistores SuperFin de Intel, con
unareingenieriatotal de plataforma
que brinda20% mds de rendimiento,
entareasde productividad y hasta
2.8vecesmdsentareas decreacion
de contenido comparados con la
generacion anterior’,indicé.
Seglnlamarca, hatrabajado con
canalesy socios techologicos para
darle prioridad ala disponibilidad
de la tecnologia en la regién con
los mayoristas y distribuidores
autorizados. Ademds, destacod
que marcas como: Asus, Acer,
Dell, HP y Huawei, entre otros, ya
integranlaonceava generacion de
procesadores.
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