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Desde hace algunos afios se ha hablado de 1a necesidad de formar
alianzas con otras compafias para implementar proyectos,
sobre todo cuando se tiene al cliente con la necesidad, perono
se cuenta con el conocimientoy experienciaen la tecnologiaa
integrar; hoy mas que nunca, el partnering es necesario para
acercar nuevas tecnologias a los clientes para dar continui-
dad al negocio, pero hay que saber elegir al adecuado.

En los mas recientes foros de canales se ha enfatizadoenel
mensa je de la colaboracién entre canales, de hecho, enel
reciente Partner Summit de Cisco, Alba San Martin, Directora
Senior de Ventas de Canales para Latinoamérica, comentd que
en América, dos tercios de los negocios se realizan con la
participacién de mas de dos partners, 1o que significa que en
laregién, el nimero de alianzas en las que los socios estan
trabajando en conjunto les ayuda a atender diferentes nece-
sidades de los clientes en una etapa mas temprana, y a su vez,
les permite agregar solucionesy servicios que incrementan
surentabilidad.

Ahorabien, atodos nos queda claro que la pandemia derivada por
el virus SARS CoV-2, acelerd de tres acinco afios la transforma—
ciéndigital en las empresas, en esta transformacion requiere
una estrategia integral de la cual formaparteel BigData, pero
éste, debe ser acompafiado por otras tendencias como Cloud,
Analitica, InteligenciaArtificial, Machine Learning, Internet
de las Cosas, Realidad Virtual, entre otras, pararesguardar y
generar bases de datos ordenadas que generen valor .
Enestaedicidn, el equipo editorial de eSemanal entrevistd
aespecialistas en BigData quienes indicaron que en América

Latina, el valor del mercado para esta tecnologiay para la
Analiticaesté valuado por arriba de los 2mil 323 millones de
dblares en 2020 y México representa mas del 20% de ese valor
total, siendo el pais mas importante para laregién, después
de Brasil. La consultora IDC considera que esta tendencia
va a continuar creciendo en México, con una aceleracion im-
portante en los proximos afnos y para 2023 esperan una tasa de
crecimientode casi el 15%, aunque podria ser mayor .

En ese sentido, Victor Miramén, Gerente de IBM en CompuSolu-
ciones, indicé que a pesar de la popularidad que tiene el Big
Data, 63% de las empresas mexicanas no sabe coémo acercarse a
esa tecnologiay 11% la considera irrelevante para su negocio;
ademés, sblo 26% de las compaiiias dicen entender sus beneficios
y estar haciendo algo para adoptarla.

Para ofrecer esta tecnologia es necesario contar con habi-
lidades y conocimientos enel tema, por 1o que si no se cuenta
conello, unaopcidn es acercarse a otros integradores que ya
tengan camino recorrido.

En la portada de esta edicién, Esther Riveroll, fundadora
y Directora General de Alldatum, nos cuenta la historiade
éxitoque havivido al crear una compariia visionariay espe—
cializadaen los datos, y quien fue galardonada con el Latam
Tibco Partner of the Year este 2020. En su portafolio ofrece
desde la integracién, virtualizacién, andlisis de datos, big
data, gobiernode datos, gestién, analitica, seguridad entre
otras, todo con una metodologia propia que agrega valor al
clientey los ayuda con su estrategia de datos. La firma suele
realizar partnering con otras empresas, por lo que se dice
abierta a identificar oportunidades en conjunto.

eSemanal noficias del canal, no recomienda equipos ni marcas, tampoco resuelve dudas técnicas individuales por teléfono. Si tiene algo que comunicarnos, dirfiase a nuestras oficinas generales o use alguno de los medios escritos o
electronicos. eSemanal noficias del canal, es una publicacién semanal de Contenidos Editoriales KHE, S.A. de C.V., con domicilio en Pitagoras 504-307, Col. Narvarte, C.P. 03020, México D.F. Nomero de certificado de reserva: 04-2013-

100817455000-102, Certificados de licitud y contenido de titulo: 16101, Editor responsable: Francisco Javier Rojas Cruz.

Los articulos firmados por los columnistas y los anuncios publicitarios no reflejan necesariamente la opinién de los editores. Los precios publicados son Unicamente de cardcter informativo y estén sujetos a cambios sin previo aviso. PROHIBIDA
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BIGDATA,

NA TENDENCIA CON
- GOCIOS EXPONENCIALES

ESTE2020 LA TRANSF()RMACIﬁN DIGITALTUVO UNA ACEI.ERAQIﬁN DESUMA
RELEVANCIAEN ELPAISY ENEL MUNDO, EN LAQUE LA ADOPCGION DENUEVAS
TECNOLOGIAS DESTACO, INCLUIDO EL BIG DATA.

Texto:Anahi Nieto

n la actualidad, dia a dia se genera una gran cantidad de  probados de cualquier manera que
informacion de todo tipoy proveniente de diferentes fuentes, la empresa considere adecuada,
como dispositivos moviles, audios, videos, sistemasde GPS, al hacerlo, las organizaciones
sensores digitales, automoviles, finanzas,entre otros.BigData  son capaces de identificar los
puede definirse como un conjunto de datos cuyovolumen, problemas de una forma mads
complejidady velocidad de crecimiento dificulta su captura, gestion, comprensible”, agregé la directiva.
procesamientoy/o andlisis mediante las tecnologias y herramientas  El andlisis de Big Data ayuda a las
tradicionales,como bases de datos, por ejemplo. organizaciones a aprovechar sus
‘Los grandes volumenes de datos requieren datosy utilizarlos para identificar
nuevas tecnologias parasu captura, gestion, nuevas oportunidades. Ello,asuvez,
procesamiento o andlisis que no son las  conduceamovimientos de negocios
herramientas convencionales, talescomo  masinteligentes, operaciones mds
. basesdedatosrelacionalesy estadisticas  eficientes, mayores ganancias y
tradicionales”, explicd Zuney Rojas, Partner  clientes mds satisfechos.
-_ E Manager de Hitachi Vantara para México. Cualquier empresa, de cualquier
‘Lo que hace que Big Data sea tan Gtil  tamafoy sector,generainformacion
para las empresas es el hecho de que  deformaconstante,desdefinanciero,
proporcionarespuestas amuchas preguntas  retail, construccion, salud, turismo,
que las companias ni siquiera sabian que  manufactura,entre otros; aunquela
tenian; en otras palabras, proporcionaunpunto  formade almacenar los datos varia,
dereferencia. Conunacantidadtangrandede  elBigDataestdinmersoentodaslas
ZUN EY ROJAS informacién, los datos pueden ser moldeadoso  industrias.
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k£F| 90% de la data del mundo se cred en los tiltimos dos
afios. En 2018 surgieron 33 ZB de datos y de estos el
86% fue creado de copias y distribucion de los mismos. Se
esta generando una cantidad enorme de informacion dia a
diay debe existir una estrategia para poder administrar,
almacenar, analizar y obtener valor de todo lo que
actualmente se esta generando. Hoy en dia sabemos que
mientras mas datos, mas andlisis y mejores resultados ”:
Esther Riveroll, Directora General de Alldatum Business.

Ventajas del Big Data

-Reduccion de costos:
-Mayor velocidad y mejortoma de decisiones:

-Nuevos productos y servicios:

contactame@esemanal.mx ‘QJ,J 5573605651

DATABASE | ARGE U) EXAMPLES
INTERNET cotLecrion |rj SERVER

TECHNOLOGIES )

De acuerdo con ladirectiva, en la actualidad sélo el 20%
de la informacion de las empresas se encuentra en las
tradicionales bases de datos, el otro 80% se encuentraen
datos que estan alrededor de los tradicionales warehouses.
Conlavision de todas las empresas hacia una transformacion
digital, se abre una oportunidad enorme para el Big Data.

Reportaje |7





https://www.ghia.com.mx/
https://www.ghia.com.mx/

Las cifras

Hace cuatro afos, el nivel de adopcidon de Big Data y Analitica en el pais era de
- “medio” a“bajo’, actualmente es de ‘medio” a“alto’, de acuerdo con Claudia
- Medina,Gerente de Soluciones Empresariales para IDC México.
- EnAméricaLatina, el valor del mercado de Big Data y Analitica se estima por
~ encimadelos 2 mil 323 millones de dblares para 2020, y México representa
mds del 20% de ese valor total (+500 millones de délares%, siendo el pais mas
importante paralaregién, después de Brasil.
‘EnIDC creemos que esta tendencia en México va a continuar creciendo,
vamos aver una aceleracionimportante en los préximos afos; para 2023
esperamos unatasa de crecimiento de casi el 15%, aunque podriair ala alza’,
B menciond ladirectivade IDC.
Sy Ademds, esta tendencia figura dentro del top 5 de prioridades estratégicas de
CLAUD'A MEDINA las organizaciones.

Impedimentos enlaadopcion

“A pesar dela popularidad que tiene el tema de Big Data, 63% de las empresas
mexicanas no sabe como acercarse a esa tecnologia y 11% la considera
irrelevante para su negocio’, expuso Victor Miramén, Gerente de IBM en
CompusSoluciones, ‘las empresas en México no saben qué hacer con el
Big Data. S6lo 26% de las companias dicen entender los beneficios dela
tecnologiay estar haciendo algo para adoptarla, cifra que contrastaconel g
28% paralaregion de Latinoamérica, 39% para Norteaméricay que estdmuy |
lejos delaregionlider, Asia Pacifico,que muestra un 49%”.

A escalaglobal, mientras que 61% de las empresas encuestadas afirma tener
alguna herramienta de andlisis, s6lo 39% entiende como extraer valor de los \\,
datos. Entre los obstdculos mds importantes se encuentran: s

—El deinf 35% 1 B
“seguridaadsn VICTOR MIRAMON
-Costos operativos 34%

-Faltade apoyo enlagestion 22%
-Faltade habilidades técnicas 21%

contactame@esemanal.mx @ 5573605651 Reportaje |9
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Oportunidad para el canal

La pandemia por COVID-19,ademds de estragos, también ha abierto
oportunidades para laindustria debido a una aceleraday necesaria
transformacién digital para dar continuidad a las actividades
cotidianas delas personas.

Ahora, la transformacién digital puede verse como una estrategia
integral de la cual forma parte el Big Data, pero éste no camina solo,
debe ser acompafiado por otras tendencias como Cloud, Analitica,
Inteligencia Artificial, Machine Learning, Internet de las Cosas, Realidad
Virtual, entre otras, para resguardar y generar bases de datos
ordenadas que sean faciles de consumir.

Esther Riveroll dijo que para el canal de distribucién existe una enorme
oportunidad porque para poder obtener el valor de los datos y ser
un socio de negocios de las empresas se puede aportar desde una
consultoria para crear conlos clientes unroadmap en su estrategia
de Big Data y ayudarle aimplementar iniciativas que van desde la
integraciénde lainformacion, estrategias de almacenamiento, back
up, archiving y ciclo de vida de los datos, asi como apoyarlos con
soluciones de mineria de datos y analitica, entre otras iniciativas.
“Todo proceso de Big Data tiene un componente de asesoramiento
también en cuanto ainiciativas de transformar sus procesos actuales
para convertirse en empresas orientadas a datos. El canal de
distribucion puede apoyar alos clientes en este proceso mediante
consultoria y soluciones que puedan ayudar en ese camino de
obtener el valor de todos los datos, no importa si son estructurados, no
estructurados o semiestructurados”, detall6 la directiva de Alldatum
Business.

Agreg6 que entodo proyecto de Big Data se debe considerar también
la seguridad de lainformacién en todos los niveles. Existen ademas
proyectos de vista 360, enfocados en obtener informacién actualdela
salud delos datos, limpiarlos, deduplicarlos y generar datos que al ser
entregados alas dreas de analitica puedan obtener andlisis de valor
paraelnegocioy poder obtener valor de lainformacion.

Cabe mencionar que Alldatum Business ofrece partnering con otros
integradores que no tengan el conocimiento para implementar
proyectos.

Reportaje |10
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Recomendacionesalcanal

Para poderencontraroportunidades
denegocioentornoaestatendencia,
los especialistas comentaron a
eSemanallanecesidad de entender
y adoptar la nueva modalidad,
apoyar a los clientes a monetizar
su informacién, y evolucionar
su portafolio con plataformas e
infraestructura para poderresponder
a las demandas del crecimiento
exponencial delos datos.

No es una novedad que el canal
de distribucién haya tenido que
adoptar un papel de consultor en
lugar de sélo un vendedor, pero
hoy mds que nunca, el canal debe
trabajar delamano consus clientes,
ser empdtico, comprender y
adaptarse a sus necesidades para
serunaliado tecnoldgico que disefie
unaestrategiaintegral.

De cumplirse con lo anterior, el
canal puede encontrar negocios
mds duraderos y redituables a
largo plazo, ya que las empresas se
vuelvendependientes de sus aliados
tecnologicos.

Debido a que la tecnologia y la
forma de consumirla cambian dia
adia, resulta necesario que el canal
se actualice de forma constante,
fortalezca un perfil consultivo y
sea capaz de integrar soluciones
completas condiferentestecnologias.
Un aspecto a considerar es que
los canales cada vez se han
especializado mds en diferentes
aristas, porlo cual pueden volverse
mdas comunes las alianzas entre ellos
para colaboraren conjunto afinde
integrar proyectos.

k£ México es un pais que cuentacongran

diversidad de industrias, mismas que
yase encuentran trabajando con estos
temas. Las oportunidades sonenormesy
laculturade las empresas de las nuevas
areas alrededor de Analitica, Ciencia
de Datos, Business Intelligence, Lagos
de Datos, entre otras, esta creciendo
mucho. México se encuentraen el punto
cercano a tener unainflexiony usarla
Analitica de maneras asombrosas”:
Zuney Rojas.

@ 5573605651



ALLDATUM BUSINESS
Esther Riveroll, Directora General.

La compafiia ofrece consultoria sobre la estrategiaintegral de los datos entodo
su ciclo de vida. Ofrecen una plataforma tecnolégica que permite gestionar
los datos y poder analizarlos para obtener valor de estos,asicomo soluciones 4
devirtualizacién de datos y andlisis para obtener el valor de los mismos. D
‘Apoyamos a los clientes en su estrategia de datos completa, incluyendo :
consultoria de gestién de datos, gobierno de datos y Big Data. Tenemos
soluciones flexibles e integradas para operacionalizar y obtener el valor
delos datos de nuestros clientes. Asimismo en el mercado no hay mucha
experiencia, nosotros hemos capacitado a nuestro equipo y estamos
generando constantemente el talento para poder hacer frente a todos los
proyectos de nuestros clientes como un socio de negocio estratégico’, dijo la
directiva.

‘Hoy hay mucha oportunidad alrededor de los temas de Big Data y transformacién digital. Hay que
especializarsey volverse un experto en el drea que se elijay crear alianzas con expertos en otras dreas que
complementen la solucién que el cliente necesita. Cuando nos dedicamos a la consultoria en temas de
Big Data tenemos que aprender diariamente todo lo que estd pasando en el mundo porque las nuevas
tecnologias cambian constantementey para poder apoyar a nuestros clientes se requiere estar al dia. El
temaen Big datay proyectos de datos es un aprendizaje continuo’.

Esther.riveroli@alldatum.com

WESTERN DIGITAL
Eduardo Alexandri, Director General para México, Centro Américay Colombia.

; Compania enfocada 100% al almacenamiento de informacion, no sélo con
‘ ~ discos duros, sino cualquier tipo de dispositivo para almacenar informacién,
- dispositivos para centros de datos, discos duros para almacenar grandes
voliumenes de informacién por unidad, discos duros de 20 TB de la familia
Ultrastar, arreglos de discos en rack, discos mecdnicos junto con discos de
estado sélido paratener unintercambio mas répido de informacién entrelos
servidores ylos servidores de almacenamiento.
Parte de las fortalezas de la compariia son la calidad de los productos, debido
aque presentan unindice de falla de los mds bajos del mercado; asicomo
~lainnovacién con productos altamente innovadores, y la mayor cantidad de
patentes a nivelmundial.
Parte de los beneficios que los canales de distribuciéon encuentran con Western
Digital son capacitaciones enlos dispositivos enterprise, producto demo, garantias de
hasta cinco afios,y un centro de garantialocal, entre otros.
“Western Digital tiene el portafolio de productos de almacenamiento mds variado del mercado, contamos
con productos y soluciones adecuados para el ambiente Enterprise para ayudarles a solucionar sus
problemas de almacenamiento de informacion para explotar al méximo el Big Data’, concluyé.

Eduardo.Alexandri@wdc.com

contactame@esemanal.mx ® 5573605651 Reportaje |1
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stherRiveroll,fundadoray directorageneral
en Alldatum Business, fundd Alldatumen el
ano 2016 para atender a una necesidad de
répido crecimiento en México.Elconceptode
transformacion digital comenzaba a tomar
fuerza y cuando las empresas comenzaron con
estasiniciativas encontraron que necesitabanuna
estrategia en sus datos. Lainfraestructura de datos
que existia, arquitectura, herramientas, procesos
y personal carecia de la flexibilidad y agilidad que
requieren actualmente las organizaciones basadas
endatos. Parallegar alli,las empresas necesitaban
nuevas estrategias de datos, nuevas herramientas
de gestiébn de datos y nuevos modelos de gobierno
dedatos.
Aunque Alldatum se considera expertos en datos,
el objetivo que persigue es ofrecer valor a las
empresas. Después de todo, es por eso porlo que
los clientes estdn tan decididos a transformarse
digitalmente. Ese valor podria llegar a ofrecer
mejores experiencias de cliente y puede ayudaren
lacreaciony reingenieria de procesos mds simples
que ahorrendineroy tiempo. Ayudar asus clientes
aserinnovadores.

Portadal 12

Aunque la directiva tenia una gran pasion por el
deporte, unalesion en la rodilla la hizo centrarse
en su otra pasion: las matematicas aplicadas y
computacion.

Luego de haber laborado 18 afios en IBM, colaborar
en Oracle, Sybase, SAP, Informdtica, y otras
empresas tecnolégicas, Riveroll decidi6 crear su
propio proyecto.

Alinicio,s6lo seis colaboradores en total,incluyendo
aRiveroll, formaban parte del equipo, mismos que
se enfrentaban al gran reto de ser una empresa
nueva que necesitaba generar confianza en los
clientes; ahora,la directiva agradece a quienes se
la otorgaron desde el primer dia.

Eneltranscurso de estos casicinco anos, el equipo
ha crecidoy ahora son 35 colaboradores, muchos
de ellos jovenes que han encontrado su primera
oportunidad laboral en Alldatum, con programas
debecas,servicio social,oresidencias; deesaforma
hanlogrado construir unesquemade aprendizajey
generar talento.

contactame@esemanal.mx g 5573605651






Riveroll considera que los jbvenes comprenden la tecnologia y
tienen la cualidad de querer aprender; sin embargo, suelen tener
complicaciones para encontrarempleo al no contar con experiencia,
y en Alldatum se busca darles esa oportunidad, apoyarlos aquela
tengany puedantener su primerempleo formal.

Alldatum habuscado, desde sus inicios, ser una empresa humana, que
apoye realmente a sus clientes, dé oportunidades alas personas, no
sbloalosjévenes,yrealizarlabores sociales en el pais, contribuyendo
al bienestar de comunidades y apoyos ainstituciones.

Al ser una compafia especializada en los datos, y quien fue
galardonado con el Latam Tibco Partner of the year este 2020, Alldatum
ofrece desde laintegracion, virtualizacion, andlisis de datos, big data,
gobierno de datos, gestion, analitica, seguridad entre otras, todo con
una metodologia propia que agregue valor al clientey lo ayude con su
estrategiade datos.

Segun se explic, en algunas ocasiones, los clientes tienen millones de
datos y no saben qué hacer con ellos,ademds, algunos de los datos
no estdn disponibles, soninconsistentes, estdn sucios o carecen de
contexto.

Por ello, la labor de Alldatum comienza desde entender el caso de
negocioy lanecesidad de sus clientes para asihacer una estrategia
desde la integracién de la informacién, la limpieza de los datos,
brindarles contexto, integrar datos que no estén enlas tradicionales

Portadal 14
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bases de datos , como los
de las redes sociales, por
ejemplo, déndole sentido a
la informacion, analizdndola,
incluso en tiempo real, y se
proponen modelos de datos
que sean capaces de generar
predicciones y apoyar en
la toma de decisiones para
generar ahorros y una mejor
operatividad.

Paraello, se apoyan en Big Data,
acceden alainformacién que
los clientes tienen on premise o
enlanube,les ayudan amejorar
los datos que ya tienen, y los
complementan conlosde otras
bases.

En este negocio, la confianza
delos clientes es fundamental,
debido a que sus datos tienen
un gran valor para ellos; sin
embargo, Alldatum halogrado
tener la confianza de sus
clientes durante estos afos.

@ 5573605651
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Respecto a la colaboracion que Alldatum suele
realizar con otras empresas, Esther Riveroll destacé
laimportanciay oportunidad que ello genera, en
especial al obtener mayor rentabilidad cuando se
complementan las dreas de expertise que cada
partetiene.

Con los partners potenciales, se presentan el
portafolio e identifican oportunidades en conjunto,
asi como los clientes que podrian adoptar los
proyectos. Cada partner es fuerte en suespecialidad
asi que integrando soluciones con los mejores
en cada drea es cuando se obtiene el éxito enlos
proyectos cumpliendo los objetivos de los clientes.

SSEGURUS
SERVICIOS FINANCIERDS;

\

Esther Riveroll busca que cuando las personas
piensen en datos, les llegue a sumente Alldatum;
es decir, que sea un referente como experto en
datos, por su metodologia y estrategia, que los
piensen como una empresa que los puede ayudar
verdaderamente.

‘Alldatum es una empresa que empodera a través
delos datosy apoya en la transformacién digital
detodaslas empresas, podemos contribuir a hacer
realidad la transformacién digital en el mundo’,
explicé Riveroll. También destacd su preocupacion
por seguir apoyando al pais.

® 5573605651

contactame@esemanal.mx
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Ademds, espera convertirse en una empresa mundial, tener alianzas
conotras empresas mundiales, y crear oficinas en Estados Unidos y
paises Latinoamericanos.

Esther Riverollrecordd que los primeros dos afios de Alldatum fueronlos
mdas complicados porque aun notienes referencias delaempresa,y por
muchos procesosy politicas de clientes donde debes teneralmenos 3
anos de experiencia en el mercado, conseguir ese estatus fue dificil.
Sinembargo,la directiva sefiald que cuando se tienen enfoque en algo
y serealizacon amor los resultados son siempre favorables. Gran parte
de esafilosofia se plasmaen ellogo de Alldatum, en el cual aparecen
los colores del arcoiris y uninfinito, en el primer caso, representala
combinaciéndelsolylalluvia,y en el segundo,algo que notienefin,una
empresaque generalegado.

En los proximos dos afios, Esther Riveroll espera contar con mds de
100 colaboradores, y otorgar fuente de empleo constante para los
mexicanos y personas en el extranjero. A casicinco afos de Alldatum,
Riveroll se siente orgullosay agradecida por la experiencia, ayuda, y

n Alldatum Business m Alldatum Business
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confianza que harecibido delas
personas durante su carrera, asi
como con su equipo de trabaijo,
de quienes destaca su capacidad
ytenacidad.

A propoésito de la pandemia,
Riveroll opind que hadado atodos
la oportunidad de reflexionar y
organizarse mejor, recomendo
no caer en la desesperacion,
pensar de forma digital, buscar
las oportunidades que existen
enlatransformaciéndigital,y no
detenerlos planes, sino cambiar
la estrategia.

u Alldatum Business

@ 557360565I


https://twitter.com/Alldatum_
https://www.linkedin.com/company/alldatum-business/
https://www.facebook.com/alldatum/
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UNAALIANZA PODEROSA PARA CANALES

GRANOPORTUNIDAD PARALOS INTEGRADORES

arrancé la gira Do It Simple Virtual Tour 2.0 de Grupo Dice
y Cisco. Esta gira tiene como objetivo principal otorgar
A a los canales Capacitaciones, Ofertas, Promociones,
Tendencias, Soluciones para Clientes y Opciones de
Financiamiento en: Enterprise Networking, Colaboracion,
Seguridad, Meraki, Data Centery AppDynamics. Do It Simple Virtual Tour
2.0 constard de 7 sesiones que comenzaron a partirdel 3de noviembre,
hasta el 12 marzo del afio 2021, con tres diferentes horarios en cada
sesion (los dias miércoles de cada semana). Las sesiones estardn
enfocadas en beneficios para los canales y aprovechamiento de
oportunidades en estos tiempos, asilo asegurd Néstor Lozano, Cisco
BUManager en Grupo Dice.
Los entrenamientos serdnimpartidos por el personal de Grupo Dice
en conjunto conlosingenieros, product manager y personal de ventas
de Cisco paralos diferentes segmentos, desde Cisco Designed For
Business hasta Public Sector.

LLEsta dirigido a todos los canales, desde los que van

comenzado para que conozcan las herramientas, cémo
registrar un deal, cémo usar CCW (Cisco Commerce Workspace),
cémo registrarse. Va dirigido para toda clase de partner
Cisco”: Néstor Lozano.

NESTOR LOZANO
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Calendario de sesionesy horarios del Do It Simple Virtual Tour 2.0 de Grupo Dice y Cisco

* 3de noviembre de 2020: Kick Off—11:00 am.

* 11 de noviembre de 2020: Enterprise Networking—11:00am, 12:00 pmy 15:00 horas.
* 25 de noviembre de 2020: Colaboracion- 11:00am, 12:00 pmy 15:00 horas.

* 9de diciembre de 2020: Seguridad - 11:00 am, 12:00 pmy 15:00 horas.

* 13 deenerode 2021: Meraki- 11:00 am, 12:00 pmy 15:00 horas.

27 deenerode 2021: Data Center- 11:00 am, 12:00 pmy 15:00 horas.

* 10defebrero de 2021: AppDynamics - 11:00am, 12:00 pmy 15:00 horas.

12 de marzo de 2021: Clausura.Concierto alas 15:00 horas.

Es importante resaltar que no habré un limite en
cuanto nimero méximo de asistentes por partner,
iEs unagran oportunidad que no deben dejar pasar!

La nueva normalidad

En esta nueva normalidad es importante el apoyo
que los canales pueden recibir de sus socios de
negocio, es por ello que Grupo Dice,en mancuerna
con Cisco, han sumado esfuerzos para entregar
herramientas que se adapten a las actuales
necesidades de colaboracién (Webex) y de
seguridad (Meroki, Umbrellqg, Stealthwatch, Doble
autenticacién con Duo), ya sea para el regreso
confiable a las oficinas o bien, blindarlos con la
proteccidn necesaria pararealizar sus actividades
deformaremota.

Ciscoy Grupo Dice saben qué estar enuna situacion
complicada o de crisis como la que se vive a nivel
mundial, también representa una oportunidad
de buscar nuevos modelos de comercializacion
o bien, impulsar los que ya estaban en puerta.
Esto motivd tanto al fabricante como al mayorista
especializado a conducir a sus canales para
explotarla transformacién digital de sus empresas,
asilo explico el Director de Canales en Cisco México,
Francisco Naranjo: “Esta es una gran oportunidad
para utilizar todas las herramientas y productos que
ofrecemos alos clientes para auto-administrarse,
conocer qué aplicaciones estén corriendo por la
redy facilitar la comunicacién. En la medida que
nuestros canales utilicen estas herramientas,
podrdn crear nuevos servicios para seguir con la
operacién que mantienen con sus socios y estar
siempre “Conun paso adelante”.

Cabe mencionar que los canales son el eje centralde
las diversas propuestas de ambas empresas, prueba
deello es que también cuentan con programas de
financiamiento para impulsar los proyectos de
negocioy maximizarlas oportunidades comerciales.
Pararegistrarte a Do it Simple Virtual Tour 2.0 ingresa
alasiguiente liga: (es totalmente gratuito) https://
grupo-dice-cisco.com/gira-do-it-simple-virtual-
tour/

3 GrupoDiceCisco

Y GrupoDICE Cisco

£ £ Tenemos varios elementos para ayudar a los

canales, empezando por financiamiento, el
cual es un sistema que llega al cliente final en
moneda local o en délares y también al canal,
siempre apoyado por Grupo Dice. Adicional,
tenemos demostraciones virtuales con acceso a
nuestros laboratorios para mostrar la oferta
que tenemos”: Francisco Naranjo.

FRANCISCO NARANJO

Elmayorista, develd sulanzamiento del programa
DC Academy y estdn preparando el debut de
Security University, que serd un programa especial
paralos clientes de Grupo Dice con entrenamientos,
habilitaciéon enlas soluciones y acompafnamiento
conelusuariofinal para detectar oportunidades.

@& GrupoDICE Cisco

Mds informaciony proyectos especiales, contactar a:
118 Montserrat Araujo: maraujo@grupo-dice.com


https://grupo-dice-cisco.com/gira-do-it-simple-virtual-tour/
https://www.linkedin.com/company/grupo-dicetc-cisco/
https://www.facebook.com/GrupoDICECisco
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« LA NUEVA GAMA DE PRODUCTOS INCLUYE LINEAS COMO

LA ACER BOOK PORSCHE DESIGN, SWIFT, SPIN, ASPIRE,
CHROMEBOOK, PREDATOR, NITRO, TRAVELMATE, CONCEPTD Y
LOS PROYECTORES LED Y LASER.

Inuevolineup tiene laintencién de expandir las oportunidades de negocio para
los canales de distribuciény con ello, permitir a cualquier segmento del mercado
contar condispositivos disefiados y enfocados a sus actividades, sinimportar la
demandadelas mismas.

Elanuncio se realizd desde Taipei,donde el fabricante presentd sus mds recientes
productos comenzando con sus lineas de notebooks, entre las que seincluyen
Spin 3y 5 que cuentan conla mdsreciente generacion
de procesadores Intel Core con grdficos Iris Xe enfocado
para profesionales y artistas que requieren de un
desempenio sélido.

Otroequipo que llamé la atencién por sus caracteristicas
fuelanueva computadora de escritorio ConceptD 300,
diseflada para proyectos BIMy CAD, asicomo modelado,
renderizado y animaciénintensiva en 3D. Ademds, las
notebooks ConceptD 7y ConceptD 7 Pro ahora cuentan
con procesadores Intel Core del0®generaciony la nueva
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tecnologia de enfriamiento Vortex Flow de Acer, elevando la experiencia de computo con su disefio atemporal,
pantallas con precisidn de color extremay procesamiento silencioso. Optimizadas paralos disefiadores graficos,

cineastas, ingenieros, arquitectos, desarrolladores y otros creadores.

NUEVO PORTAFOLIO DEACER

Acer Swift 3X: Procesadores Intel Core de 112 generacion paraofreceralos
profesionales creativos, como fotégrafosy YouTubers, un potente rendimiento
sobrelamarchaparael trabajoy el gaming. Peso 1.37 kg, pantallaFHD IPS 2 de
14 pulgadas que cubre el 72%delagamade colores NTSCy ofrece unarelacion
pantalla-cuerpo del 84%, mientras que el contenido se cargamas rdpidamente
graciasalas altas velocidades de conexion de Wi-Fi 6 rdpidas. Abundante gama
de puertos, incluidos USB-C, Thunderbolty USB3.2 de 22 generacidn.

Spin 5: Notebook convertible con pantalla tdctil de sélo 1.2 kg 3 de pesoy
14.9 mm de grosor, dirigidaaaquellos que buscan productividad extrema. La
pantallatdctily el touchpad estan cubiertos por una capaopcional de cristal
antimicrobiano Corning Gorilla. Ademds, un agente antimicrobiano de iones de
plata que cumple conlosrequisitos BPR y EPA en el revestimiento del teclado,
eneltouchpady lasuperficie circundante (opcional) hademostrado lograr una
tasadereduccion microbianaaltacontraunaampliagamade bacterias segtinel
protocolode pruebasJISZ2801e1S022196.

Aspire 5: Chasis de aspecto profesional que contiene hasta 24 GB de memoria
DDR4yhasta1TBenSSDM.2 PCley 2 TB de almacenamiento en HDD, Wi-Fi
6 de doble banda mejora el rendimiento promedio de lared hastatresvecesy
reduce lalatencia hastaun 75% en comparacion conel Wi-Fi 5.

ConceptD 300: Procesador Intel Corei7 de 10 generacion, graficos GeForce
RTX2070 SUPERy 64 GB de memoria DDR4 a 2666 MHz, hasta 4 TB de disco
duroy hasta 1TB de almacenamiento rapido en SSD PCle M.2, hace que la
ConceptD 300 seaideal paraarquitectos, artistas 3D y editores de video.
ConceptD 7: Intel Core de 102 generacion, queintegran|A paraun desempeio
inteligente, Wi-Fi 6 (Gig+) Intel, tecnologia Thunderbolt 3y una pantalla 4K IPS.
Conexiéninalambrica es hasta 3veces mas rdpidaque lanormal de 802.11ac
2x2 80MHz (867 Mbps), loque ofrece menos latencia.

ConceptD 7 Pro: Con 3072 nicleos CUDA, 48 niicleos RT, 384 niicleos
Tensory 16 GB de memoriade GPU ultrarrapida, que ofrece todo lo necesario
para trabajar en varias aplicaciones de creacion de contenidos de forma
simultanea.La ConceptD 7incluye graficos NVIDIARTX que sonideales para

disefiar activos digitales, crearvideos para YouTube o unlargometraje, crear
contenido 3D entiempo real o transmitir gameplay envivo para Twitch.
Acer Book RS Porsche Design: Procesador Intel Corei7 de 112
generaciony un GPUNVIDIA GeForce MX350, conservando un tamafio
compactoyunpesoligerode 1.2kg (2.65libras).

Chromehook Spin 513: Equipada con |a plataforma de computo
Snapdragon /¢ conun GPUmultinticleo de 8 nm, octa-core Qualcomm Kryo
468, que proporcionamayor efectividad al realizar milltiples tareas ala
vezytieneunacapacidad de respuestarapida. Desempefio de los graficos
integrados Qualcomm Adreno 618 y ofrece hasta 14 horas de duracion de
labateria.

Predator XB3: Monitores FHD (1920x1080) 0 QHD (2560x1440) con
altafrecuenciade actualizaciény certificaciones VESA DisplayHDR.
Predator XB273U NV: Concertificacion Eyesafe, maneja longitudes de
ondadealtaenergiaconelfinde filtrar selectivamente laluz azul mientras
mantiene lacalidad del color nitidayvivida. Ademas, VisionCare 4.0 de Acer
integraunavariedad de tecnologfas, tales como LightSense, AdaptiveLight
ColorSensey ProxiSense, que miden laluzambiental y de entorno, ajustan
automaticamente el brillo y la temperatura de color del monitor para
igualarla, locual contribuye areducir latension ocular.

TravelMate: Conprocesadores Intel Core de 112 generacion con graficos
IrisXeoinclusocon GPUsNVIDIA GeForce MX350y hasta 32 GB de memoria
RAMDDR4,SSDPCle de 4 carrilesy almacenamientoen SSDM.2de 1TB,
desempefio que durahasta 15 horas de duracion de labaterfa.
Proyectores led y laser: Aceranuncid actualizaciones en cuatrogamas
de proyectores connuevos modelos mejorados tanto enlacategoria de LED
comoenladeldserparausomasivo, asicomodos gamas de alto desempefio
para uso comercial y empresarial. Estos nuevos modelos incluyen un
proyector LEDinalambrico de 1080p, con 3 mil limenes de brilloy también
proyectores dser de altaeficienciaenergética que alcanzan los 3mil 100
limenes.



Asimismo, Acer cre6 una nueva alianza con Porsche
para fusionar la filosofia de disefio funcional y la
mentalidad de ingenieria de Porsche Design con las
innovaciones tecnolégicasy el profundo conocimiento
enelsegmentoinformatico,dando comoresultado una
notebook de lujo que combina tecnologias avanzadas
con elementos de disefio puristas y minimalistas.

Gaming

Siendo una de las verticales de mercado por el que
mads apuesta la marca, el gaming también tuvo su
lugar enlos nuevos lanzamientos con monitores para
los modelos Predator y Nitro adecuados para una
ampliagamadejugadores, desde profesionales elite
que requieren tecnologia de primera calidad hasta
jugadores casuales que solo buscan divertirse. Es
importante resaltar que, Acer es la primera marca
que ofrece monitores para gaming con certificacion
Eyesafe de TUV Rheinland, disefiados para filtrar
selectivamente laluz azul y conservar colores nitidos
y vividos. Adicionalmente, para el sesgmento gaming
también se habld sobre su plataforma de eSports
Planet 9y sus competencias.

Para finalizar, la marca exhibid su serie notebooks
TravelMate parauso comercialy los proyectores Led
ylaser que conlos cuales busca ampliar sugamade
opcionesy oportunidades que exige elmercado actual,
debido alostiempos en se transita.

Es asi como Acer estd abriendo opciones para los
consumidores, pero también para sus partners,
quienes extienden sus posibilidades de concretar
negocios en cualquiera delos diversos segmentos, lo
que también abona ala diversidad de productos en
esteterrenodelaindustriaTl.

PREQRTIR
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Integradores A

ODARTAINVIRTIC
100 MILLONES DE
JLARES ENMEXICO
PARADATACENTER
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www.youtube [ noticiasdelcanal

Texto:AnahiNieto

« LACOMPANIA ESPERA ABRIR EL MERCADO Y OPORTUNIDADES PARA LOS CANALES
ENFOCADOS A GENTROS DE DATOS.

nuncié ODATA la construccién de su primer data centeren
México, ubicado en el estado de Querétaro,conlo que busca
ofrecer soluciones de conectividad neutraly colocation, es
decir, alojamiento de servidores de propiedad privaday
equipos deredensalas de Tl,dando lugar a oportunidades
de negocioconlos cualeslos canaleslograrian hacer rentables.
Siendo una empresa de origen brasilefio y con presencia en
Colombia, Santiago de Chiley su pais de origen, ODATA esuno delos
principales actores que ha apostado por avanzar enlos procesos de
transformacién digital y ahora explora el terreno azteca como parte
de su proceso de expansiéon en la regién, asilo asegurd el CEO de
ODATA, Ricardo Aldrio: “Llegar a México era el siguiente paso légico en
nuestro proceso de expansioén enlaregion. Como el segundo mercado
mds grande de tecnologias de lainformacién en América Lating, la
transformacién digital de las empresas se ha convertido en un principio
rector de gran relevancia. Por ello, ofrecemos soluciones, nuestra
experiencia, calidad y conocimiento, para atender principalmente a
los hiperescaladores o proveedores de servicios de nube,empresas
conalto potencial de crecimiento que demandan de una arquitectura
de centro de datos escalable, flexible y segura”™

RICARDO ALARIO
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Debido ala actual situacion, la exposicidon eincremento delos servicios
enlanubey contenido son algunas de las tecnologias disruptivas
que estdn transformando la vida de los negocios y la economia
global, es por ello que, otras empresas, ademds del sector de las
telecomunicaciones,como financiero,educaciony salud, también
estaninvirtiendo eninfraestructura Tlcomo respuesta para garantizar
la sostenibilidad de sus negocios alargo plazo, por lo que elabanicode
oportunidades es vastoy de alto alcance.

€ LParacualquier nuevo requerimiento, podemos concretar la

expansibn en tiempos muy agiles. En este escenario en donde
las empresas requieren expandirse, el servicio de colocation
se ha consolidado como una solucién eficaz en cuanto a eficiencia
operativa, disponibilidad y conectividad. Es, sin duda, una
de las alternativas mas eficientes a las que pueden acceder
las empresas para reducir los costos de infraestructura
tradicionales”: Ricardo Arévalo, Director general de ODATA en
México.

México

La inversion inicial que realizard la empresa estd estimada en el
ordendelos100 millones de dbélaresy el data center se ubicardenel
estado de Querétaro, unlugar estratégico por ser un polo tecnolégico
eindustrialen el cual ya se alberganlos principales centros de datos
del pais. Con un total de 52 mil 350 metros cuadrados de terrenoy
una construccidon que alcanzard los 30 mil 400 metros cuadrados
contard con redundancia de energia con diversas subestaciones
eléctricas,generadores de energiay equipos de enfriamiento de dltima
generacion. Alrespecto Adridin Ramirez, Director deimplementacion de
ODATA en México dijo: “Nuestro centro de datos tendré una capacidad
de carga que alcanzard hasta 32 megawatts (MW), una caracteristica
sin precedentes en el pais, la cual permitird la escalabilidad a los
clientes, adaptdndose a su crecimiento y permitiendo ampliaciones
deformardpida, segura,conredundancia de energiay tecnologia de
punta’.

contactame@esemanal.mx Q 5573605651

ADRIAN RAMIREZ
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[Mayoristas A/

£L PARTNER PORTAL DE

HO LATINOAMERICA

FUNGE COMO PUNTADE LANZ
ENLANUEVANORMALIDAL

© ELMAYORISTA OFRECIO VALOR AGREGADO AL CANAL CON PROGRAMAS QUE FORTALECEN EL
PRESENTEY DIBUJANEL FUTURO.
® ELNIVEL DEESPECIALIZACION DEL CANAL ES EQUITATIVO A SUMARGEN DE GANANCIA.

Autor: Radl Ortega

a empresa especializada en soluciones
de seguridad, se caracterizdé por trabajar
constantemente dela mano de sus partners
y prueba de ello es que, desde antes de la
pandemia, ya contaban con un programa
dirigidoalos canales paraimpulsar sutransformacion
y colocarlos en el centro de la palestra de la
comercializacion digital.

HD Latinoamérica hatenido como distintivo colaborar
hombro a hombro con su ecosistema de socios
parallevarlos a niveles de ventas, adiestramiento
y oportunidades, que sin su impulso les hubiera
tomado mds tiempo e incluso, tal vez aln no
hubieran alcanzado.Esaeslaimportancia quetiene
lacompaniacuandode trabajar con socios se trata.
Que lo anterior sirva de predmbulo para detallar
algunos de los beneficios que han colocado a HD
Latinoamérica como uno de los referentes en
soluciones de seguridad, entre los que se incluye
el Partner Progrom (PP), una ambiciosa dpuesta
por sus socios de hegocio que, hasta el momento
contindarindiendo frutos en un contexto de ganar-
ganar,de estaformalo expuso el Director Generalde FAUSTO ESCOBAR
DH Latinoameérica, Fausto Escobar: “Nuestro Partner

Portal permite hacer toda la secuencia negocio

alcanal,desde la compra, laventa, facturaciony
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estamos agregdndole varios médulos, para que no tengan que salir € £ Hemos conocido canales a

de sus espaciosy llevar toda la transaccion de forma digital. La actual los que hemos acompafiado,
situacidn, nos haimpulsado arealizar mdés répidolas cosas. Ademads, con margenes de ganancia
nosotros ya habiamos implementado desde antes, la plataforma mayores en el servicio que
ISLOnline, que representamos a nivel Latinoaméricay con la cual es de la venta del producto”:
posible realizar videoconferencias e interactuar entiempo real”. Fausto Escobar.
LLELl plan de negocios para socios esté planteado en nuestro Debidq a la naturolezq‘ del
Optimum Channel Program, en el cual existen segmentos para moyor'StG’ ‘en seguridad,
los canales de acuerdo al nimero de ventas, por volumen y otras la asesoria juega un papel
variables, lo que también nos ha permitido reconocer a los fundamentc_'l y es 9hi donde
mejores distribuidores”: Fausto Escobar. las ganancias maydsculas se

hacen presentes, aesto se suma

Con diferentes niveles de canales, la firma se haabocado aentregar ! hecho de que la proteccion
diversos descuentos en funcion del nivel que puede estribarentre156%  informdtica cruza por cualquier
y 40%, lo cual es el primer incentivo por el precio del producto,delo  tiPo negocio, lo que amplia
que se siguen otros valores agregados como son el servicio, llevando  d€ manera considerable las
la rentabilidad de los canales a nuevos porcentajesy estolologra  Oportunidades de ofrecimiento
el mayorista con la especializaciéon de sus partners, asilo aseguré ~ desus productosy soluciones por
Escobar: “No es lo mismo ser una empresa transaccional que ser  Partedeloscanales.
unaempresa especializadaen elrubro de la seguridad informdatica

que depende mds delos servicios agregados y no de la venta de los

productos”.

Portafolio de HD Latinoamérica:

» Kaspersky: Soluciones de ciberseguridad de Gltima generacién para predecir, evitar y detectar
ciberataques.

* Invgate: Servicio de Mesa de ayuda, gestién de activos y visibilidad de los mismos. Ideados para brindar
una mejorimplementacion dela manera en que su organizacion presta servicios.

« Islonline: Herramienta pioneraen laindustria del soporte remoto, ademdas de ser seguray fécilde usar, es
compatible con sistemas de escritorioy moviles.

» Eset: Software de proteccién antivirus. Su eficaz deteccion de amenazas asegura que los usuarios puedan
disfrutar del mundo digitaly sentirse protegidos.

* Blackup Everything: Para cualquier organizacion, lainformacion es uno de los activos més importantes.
Sinimportar siesté relacionado coninformacién financiera, productos, clientes,o empleados.

* Sophos: Solucion de seguridad perimetral que proporciona una proteccion completa de Gltima generacion
que expone riesgos ocultos, bloquea las amenazas desconocidas y responde automaticamente alos
incidentes.

* Site 24/7: Solucién completa de monitoreo con infraestructura en la nube. Util para monitorear el tiempo
de actividady el rendimiento de sitios web, aplicaciones enlinea, servidores y monitoreo de nube.

« Eset Endpoint Encryption: Cifrado simpley potente para organizaciones de todos los tamanos. Facil de
usar compatible con el cifrado total del disco (FDE), el cifrado de archivos/carpetas, correo electrénicoy
dispositivos.

* Freshworks Insider: Software empresarial fécil de usary que ofrece un gran valor para cualquier tipo de
negocio.

* Ultrabac: Software de recuperacion de desastres disefiado para proteger servidores en Microsoft Windows,
Linux principalmente. Recupera sistemas, bases de datos, archivos, ambientes virtuales, entre otros.

« safetica: Software de seguridad. Ofrece una solucién integral para la prevencién de la fuga de datos (DLP,
por sus siglas eninglés), que abarca una amplia gama de amenazas de seguridad.

* SpamTitan: Solucién completa de filtrado de correo electronico, SpamTitan proporciona seguridad
avanzada con multiples herramientas, bloqueando el 99.99 % de spam, phishing, virus,ransomwarey otras
amenazas.

* WebTitan: Solucion avanzada de filtrado de contenido web que proporciona proteccion contra amenazas
de seguridad HTTPy HTTPS, asicomo un control avanzado de filtrado DNS paraempresas, MSP e instituciones.
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oLlegaron aMexico los nuevos procesadores AMD con
mayor seguridad y rendimiento

*Algunos equipos de la familia HP ProBook y Lenovo
ThinkPad contaranconRyzen5y7

[ fabricante anunci6 la entrada al mercado mexicano de su
mds reciente lanzamiento para computadoras portatiles
comercialesy empresariales, se trata de los procesadores
AMD Ryzen PRO Serie 4000, con caracteristicas ideales para
abrir oportunidades de negocio alos canales, en espacios
con necesidad de alto rendimiento, seguridad y capacidad de
administracion.

Una de las barreras a vencer desde el lado de los procesadores
es que, si bien ayudan a maximizar la eficiencia de las tareas y el
rendimiento, también esto puede resultar contraproducente
en cuanto al consumo eléctrico ser refiere, es por ello que AMD
considerd este elemento al fabricar las piezas en cuestion, integrando
tecnologia de 7nm y optimizados con la arquitectura Zen 2, dando
como resultado la ampliacién en la duracidn de la bateria hasta
por 24 horas en algunos modelos de equipos portdtiles para uso
corporativo.
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“ESTAMOS MUY ENTUSIASMADOS CON LA LLEGADA DE LOS
PROCESADORES AMD RYZEN PRO SERIE 4000, NUESTRA
PRIMERA GENERACION DE APUS DE 7NM, QUE BRINDARAN A
TODOS LOS SEGMENTOS COMERCIALES LATECNOLOGIA MAS
AVANZADAY SEGURA DEL MERCADO Y UNA ARQUITECTURA
MODERNA Y SUMAMENTE ROBUSTA, AUMENTANDO EL
RENDIMIENTO DE FORMA EXPONENCIAL Y GARANTIZANDO
UN DESEMPENO OPTIMO EN ACTIVIDADES EXTREMADAMENTE
EXIGENTES. ADEMAS DE ESTO, LOS RYZEN PRO SERIE 4000
OFRECEN UN RENDIMIENTO GRAFICO QUE BRINDA UNA
MEJOR EXPERIENCIA ALUSUARIO EMPRESARIAL”- EDUARDO
GUADARRAMA, GERENTE DE LA DIVISION DE COMERCIAL PARA
AMD EN MEXICO, CENTROAMERICA Y EL CARIBE.

Seguridad

Actualmente,la seguridad es clave en cualquier
tarea que se ejecute y mds en los tiempos que
corren,donde el teletrabajo o las conexiones son
remotas, enrazénde ello es que, los procesadores
cuentan con tecnologia Secure Processor, que
proporciona un entorno seguro para la ejecucion

contactame@esemanal.mx ® 5573605651

EDUARDO
GUADARRAMA

de aplicaciones, previniendo la actuacién de
algun software malicioso que dafie el equipo
o pueda producir fugas de informacion,
afadiendo un componente mds alaecuaciéon
dela proteccién con el AMD Memory Guard, que
ayuda al cifrado total de la memoria, siendo
capaz de protegerlaincluso en caso extravio o
robo del equipo.

Es asi que, la seguridad, mds el rendimiento,
convierten alos procesadores Ryzenenunode
los md&s completos delmercado, conlo que es
posible que el canallos ofrezca para diversos
sectores, desde el empresarial, hasta el uso
personal y desde luego, en un segmento que
crece fuertemente como es elgmaing.

Cabe mencionar, los equipos que llevardn
integrado estos procesadores se podrdn
encontrar enversiones deRyzen 5y 7, para HP
ProBook 845, HP ProBook 445, HP ProBook 360°
435, Lenovo ThinkPad X13,Lenovo ThinkPad T14y
Lenovo ThinkPad 14S.
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« LOSEQUIPOS SEPODRAN ADQUIRIR ATRAVES DE GRUPO CVA EINGRAM MICRO, AUNQUE
ELFABRICANTEESTARA ABIERTO A LOS CANALES PARA RESOLVER DUDAS.

anasonic lanzé al mercado sus nuevos
. equipos Toughbook A3, con caracteristicas
de altaresistencia, ideales para entornos
de uso de rudo como son trabajos de
campo,loque abre oportunidades paralos
canales,en segmentos poco explorados, pero con
gran potencial de ventas.

El dispositivo Toughbook A3, es una tablet que se
ajustay cumple las demandas sefaladas por el
mercado a Panasonic,como son equipos resistentes
a las caidas, lluvia, visualizacién correcta de la
pantalla bajo la luz directa del sol, simplicidad del
cambio de baterias, uso en almacenes conclima
frio, pantalla grande, seguridad con Android,
operatividad con guantes e implementacion de
tarjetade identificacion de empleado sin contacto.

€ LEstamos complementando nuestra oferta de

productos Android para el mercado, ahora
con la nueva A3. Es una pantalla de uso rudo de
10” con sistema operativo Android 9.0 (Pie)™:
Sergio Olguin, Subdirector Comercial de la
Divisidén de Movilidad en Panasonic de México.
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Es menester comentar que Panasonic,desde hace
algln tiempo, ha apostado fuertemente por este
segmento delmercado, a propdsito, su portafolio
cuenta con diversos equipos que cumplen con
las caracteristicas que actualmente el mercado
demandaen temas deresistenciay confiabilidad.

Caracteristicas de Toughbook A3

«Software y hardware: Android 9.0 (Pie),
procesador Qualcomm Octa-core,memoria de
4GB, discoduro de estado sélido de 64GB

sDurabilidad y certificacion: Cumplimiento
con los estdndares militares MIL-STD-810H
con resistencia a caidas de 1.5m, soporta
golpes, vibracion, lluvia, polvo, arena, altitud,
congelamiento, descongelamiento (-20°C a
50°C) y humedad. Ademds, cumple conlanorma
IP65, la cual garantiza que soporta chorros de
agua a presion en todas direcciones, perono es
sumergible.

*Pantalla: 10.1" WUXGA 1920 x 1200, capacitiva,
manejo con guantesy trabajo bajo condiciones
delluvia.

«Puertos y expansion: Conector de dock USB 3.0
tipo C host, USB tipo A host, mini-jack de auricular
externoy micréfono microSDXC (hasta 64GB).
Opcional: lector de cédigo de barras 1D/ 2D conluz
LED, smart cardinsertabley segundo USB Tipo A.

«Conectividad inalambrica: 4G LTE/3G
multi-Operador con GPS satelital opcional, WiFi
Qualcomm WCN3990 y bluetooth V5.0 Clase 1.

«Bateria: Disefio de doble bateria conintercambio
tipo hot-swap, 9 horas de duracién con bateria
estdndar y 15.5 horas de duracién con bateria
doble.

contactame@esemanal.mx g 5573605651

Siendo herramientas de trabajo disefiados para
un sobreuso, es importante la garantia en estos
productos, ya que le permiten al usuario generar
confianza sobre larobustez del equipoy,en segundo
lugar, se convierten en un fuerte aliado en los
discursos de ventas paralos canales.
Enelcasodela A3, lacompania ofrece 3 afos de
garantia de fdbrica, de esta forma los explicd
el subdirector: “La A3 tiene 3 afios de garantia
de fabrica, lo cual nos habla de la calidad de
construccion del equipo y la confiabilidad que
tenemos para esta solucién, es por ello que, 3 afos
de garantia es lo minimo que ofrecemos en este
equipo’.

€ LActualmente, trabajamos con Ingram Micro

México y con Grupo CVA, sin embargo, el
canal se puede acercar directamente con
nosotros para hablar sobre el proyecto,
la configuracién, el cliente o la asesoria.
Nosotros les podemos ayudar”: Sergio Olguin.

El EMM (Enterprise Mobility Management) o la
gestion de movilidad empresarial es una pieza clave
para que los equipos de Panasonic estén dotados
delsoftware necesario para que los usuarios puedan
utilizarlosen campo,lo cual es posible gracias a Soti,
el cualfacilitala configuracién de parédmetrosenla
flota de dispositivos y en dar de alta alos mismos
en el MDM (Gestién de Dispositivos Méviles) de
manera automatica por medio de lalecturardpida
del cédigo de barras, de esta forma se puede
completar el aprovisionamiento y administracion
deldispositivo.
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« ELPLASMAFRIO, ADEM[\S,DE ELIMINARLACOVID-19 TAMBI!?N NEUTRALIZALAINFLUENZAH1N1
YLAESTACIONAL,ASICOMO BACTERIAS DIVERSAS, ALERGENOS Y CONTAMINANTES.

atecnologia de plasma frio de Jonix eliminala cargaviraldela
Covid-19 hastaelenun 99.9999% en 30 minutos en ambientes
cerradosy superficies, afirmé la Universidad de Padua, lo que
ayudaria a la reactivacion de las actividades laborales y en
consecuenciade la economia, para grandes, medianas y pequefas
empresas.
Laempresaitaliana Jonix desarrolld la patente de plasma frio para
contratacary destruir el virus Covid-19, asi como la influenza HIN],
diversas bacterias, alérgenos y contaminantes en ambientes y
superficies de casas habitacion, pequefios negocios, consultorios
médicos, restaurantes, hoteles, hospitales, clinicas, asilos, edificios
inteligentes, oficinas, call centery mas.
La noticia trae consigo esperanzas prometedoras en toda la
complejidady ejes porlos que ha cruzado la enfermedad, pero quizés,
los mas favorecidos seanlos comercios
pequefios,como los canales, ya que,
debido a su naturaleza también
ha sido los mds golpeados por las
afectaciones.

LELSabiamos del poder del plasma

frio en la lucha contra la
Covid-19, pero tener la validacidn
cientifica es un paso fundamental.
Ahora los hogares y los ambientes
de trabajo en México también podréan
estar libres de este letal virus,
tal como sucede en Italia y otros
paises de la Unidén Europea, que
ya pueden catalogar a recintos,
empresas e instituciones como Covid
Free”: Enrico Faedo, Ingeniero
Quimico de Jonix.

JonixMaps

La empresa ha planificado una serie
de estrategias que buscan apoyar la
reactivacion de forma ordenada, pero

ENRICO FAEDO
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sobre todo segura, con lo que
amplian su oferta acercando
una aplicacion similar a google
maps, pero orientada a que los
usuarios conozcan los sitios libres
de carga viral y asi garantizar
una mejor experiencia, lo que
también se traduciriaen colocar
alos negociosenelcentroenel
centrodelaactividad econémica
otravez.

Oferta

e Jonix Cube: Representa una fuente
ionizante; nonecesita filtrado adicional, lo
que hace que los costos de mantenimiento
sean extremadamente bajos.

« Jonix Colection Mate: Desinfecciony
filtracion de aire por plasma no térmico.
Los tres niveles de filtrado (G4 + F7+H)
y la funcion de desinfeccion aseguran
una filtracién absoluta de los polvos

en suspension y eliminan el 99,9% de
bacterias, virusy moho.

* Jonix Stell: Elimina los contaminantes
bioldgicos y quimicos, asi como los
olores de cualquier entorno que requiera
altos estandares sanitarios en espacios
pequeiios.

* Jonix Inside: Evita la formacion de
contaminantes quimicos y bioldgicos
(mohos, bacterias y legionela) en las
superficies internas de los conductos de
distribuciony méquinas de tratamiento de
aire,yenelaire circundante.
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CISCOPARTNER

SUMMIT 2020

Texto: Alvaro Barriga

LAMARCA AFIRMA QUE PROVEERA ATRAVES DESUS CANALESTODO LONECESARIO PARA
QUELAS EMPRESAS QUESOSTIENEN LA ECONOMIA SEMANTENGAN ACTIVAS, CONECTADAS Y

SEGURAS.

ordiBotifoll, Presidente Latinoaméricay Vicepresidente Senior
enlas Americas, cuestiond: “¢ quiéniba a pensar que de hace
un afio ahora elmundoiba a cambiar de esta manera?, pero
gracias alatecnologiade colaboraciény plataformas como
Webex, alin podemos reunirnos,impulsar el negocio y hacer
crecer nuestras relaciones”.

La pandemiadela Covid-19 ha acelerado la transformacion digital
entodoslos sectores, sibien ya habia comenzado, con este virus se
aceler6.“Enlos Gltimos meses hemos visto una graninterrupcién en
muchas industrias y organizaciones a un ritmo como hunca antes,
lo que ha provocado una evolucién y una serie de cambios; ademds,
hospitales, escuelas,empresas gobiernoy todas las comunidades,
ahoradependendelnternety unared séliday segura, para funcionar
atodoslos niveles”, afirmo.

L LAhora mas que nunca la tecnologia es una parte esencial
de nuestras vidas y puedo decir que la nueva normalidad
simplemente se ha convertido en normal®: Jordi Botifoll.

Antes dela Covid-19,s0lo10% delos empleados trabajaba desde casa;

hoy sonentre el 80%y 90%, ademds se estima que el 20% o mds, ya no
regresardn alas oficinas como las conocimos.
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JORDIBOTIFOLL
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A pesar de todos los cambios, la estrategia
de la marca se mantiene constante: “Cisco se
compromete a brindar apoyo a todos sus clientes,
partners y comunidades, sin precedentes y
un ejemplo de esto es el Cisco Low Rate Plan,
nuestro objetivo es garantizar que las empresas
y organizaciones que mantienen al mundo en
movimiento y reconstruyen la economia, tengan
lo necesario para que se mantengan activas,
conectadas y seguras. Los partners permiten
tener resultados comerciales para nuestros
clientes, son la pieza clave en nuestra estrategia
de comercializacién y como tal, nuestro pilar en
nuestro ecosistema, ya que pueden crear soluciones
completas integrando nuestra tecnologia con
las ofertas de nicho y verticalizacion de clientes;
amplian nuestro alcance de ventas, brindan la
flexibilidad que requiere el mercado con ofertas de
servicios administrados que permiten alos clientes
enfocarse en sus negocios”.

Botifoll afiadié que la marcay sus partners estdn
trabajaondo en América Latina con empresas,
gobiernosy comunidades en diferentes entornos,
conlas plataformas de colaboracién para mantener
sus operaciones funcionando.

Potencial de canales

Alba San Martin, Directora Senior de Ventas de
Canales en Cisco Latinoamérica, explicd AL es la
region donde la marca mantiene una relacion
estrecha con sus partners; cubren 33 paises, 4
regiones con cuatro lenguajes distintos, con una
comunidad de mds de 6400 socios,mds de 2500 de
ellos participaron en el Partner Summit 2020. “Esto
habla de confianza, ya que son ellos quienes nos
ayudan aseguirllegando alos clientes”, indicé.

La directiva explicé que les hablaron sobre cémo
mantener un portafolio completo que les permite
brindar mas agilidad, resiliencia,como adaptarse a
las condiciones delmercado, estar mds cercade sus
clientes. “Hemos visto que muchos clientes andan
buscando la manera de digitalizar sus negocios,
aplicaciones, asegurar su data, transformar su
infraestructura, asegurary empoderar a sus equipos
de trabajo y Cisco les da todas esas soluciones”.
Agreg6b que el ecosistema en el que han estado
trabajando es critico en AL,es dindmico en el que
los partners cada vez trabajon mds entre ellosy se
respaldanunos aotros.

Resalté que les mostraron las inversiones que la
marca estd haciendo, de la tecnologia multicloud,
los estdn ayudando a ser mds potentes en service
management, ampliando todo su portafolio,

Fabricantes | 34

arquitecturas 'y también simplificando las
plataformas. “El canal nos ayuda a que los clientes
esténaldiaconlas Ultimas versiones, a crear valor
entodo el ciclo,dando servicios administrados a
todas las necesidades delmercado’.

Indicé que para ayudar a sus canales en este
proceso de transformacion, seguirdn con la
misma estrategia que consiste en proveerlos deun
portafolio que les permita vender lo que requiere el
mercado. Para elloles brindan herramientas como
financiamiento,informaciony entrenamientos.

€ LEn América, 2/3 de los negocios se realizan

con mas de 2 partners, lo que significa que
en Latinoamérica, el nlimero de alianzas en las
que los socios estan trabajando en conjunto
nos permite atender diferentes necesidades
de los clientes en una etapa mas temprana de
la conversacién, y ello nos permite agregar
soluciones y servicios que incrementan la
rentabilidad del asociado”: Alba San Martin.

ALBA SAN MARTIN

Cabe mencionar que Cisco reconocié alKUSlcomo
partner del afio en Latinoamérica.

Por su parte, Mariano O'Kon, Director de Arquitecturas
de Ventas, menciondé que después de la
contingencia donde todos se resguardaron en sus
casas, se tuvo que trabajar de manera remotay
demostrar que se podia saliradelante, “El trabajo es
una actividad,nounlugar”.
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 SCORECARD, LAHERRAMIENTA PARASOCIOS QUEPROPORCIONATRANSPARENCIAY CERTEZA

ENELCRECIMIENTO DELNEGOCIO.

a tecnologia ha jugado un papel decisivo en los dltimos
meses, con lallegada de la pandemia, por lo que la inversion
en productos tecnoldgicos, por parte de las empresas, para
habilitar sus actividades ha sido primordial y las soluciones de
Poly se han convertido en una opcién viable, dejando a sus socios
de negocio beneficios através de su programa de partners.

Un elementoimprescindible, por tanto, del que no que no pueden hacer
caso omiso las compafias, estérelacionado con la comunicacion,
tanto externa comointerna, ya que esto les proporciona certezaen
la continuidad de sus negocios, sin la necesidad de exponerse alos
riesgos sanitarios por los que actualmente cruza el pais.
Eneseordendeideas, el portafolio end to end del fabricante,combina
la experiencia del audio, video y contenido para incrementar la
experiencia de colaboracién en las empresas con sus empleados
y clientes, potenciando la oportunidad de negocio paralos canales
y satisfaciendo las necesidades de cualquier tipo de trabajo que se
apoye envideoconferencias basadas enlanube.

“Un importante diferenciador de nuestro programa es el
registro de oportunidades de los socios, gracias a nuestra
aplicacién Scorecard, donde, ademds de proteger y llevar una
clara relacién de sus proyectos, crecimiento y transparencia
de su negocio; todos los canales de cualquier nivel al que
pertenezcan recibiran asesoramiento de la marca, soporte de
preventa, demostraciones, acceso a mejores margenes, y mas”:
Adriana Valdés, Gerente de canales para Poly en la regién Centro
y Sureste en México,
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Ademds de los apoyos orientado alos canales, el
fabricante presenté los beneficios adicionales que
seincluyen de acuerdo al nivel de socio obtenido
(Regitrado, Plata, Oro y Platino) entre los que se
incluye la obtencién de puntos. Cabe sefalar que,
elmodelo de Poly estd abierto atodos los socios de
cualquier nivel dejando a disposicién formaciones,
herramientas y contenidos con la finalidad de
impulsar la comercializacidn exitosa de los
productos.

Poly University

Conmateriales dirigidos a capacitarsey certificarse,
lo compania acerca a sus socios Poly University
que, busca desarrollar sus capacidades, ofrecer
un espacio interactivo y de colaboracién para
establecer una conexion sencilla entre los socios
y Poly, fomentando sus conocimientos técnicos,
las ventas, el marketing y la formacién continua
entiemporeal, alrespecto Juan Pelagio, Director
general de Poly México,menciond: “En Poly contamos
con un conjunto de terminales inteligentes que
permitenincrementarla colaboraciéon, abarcando
las comunicaciones personales y de grupo, con
una amplia cartera de auriculares, teléfonos de
escritorioy de conferencias, asicomo soluciones de
colaboracién de video que permitenincrementarla
productividad paralas empresas enlos momentos
actuales’”.

Finalmente, la Gerente de canales demostrd, paso
a paso,como funciona la plataforma Scorecard,
sutransparenciay facilidad a través del sitio web,
conlo que esperan afianzar,aln mds, las ventas,
gananciasy preparacion de sus socios de negocio,
lo que traduce en una oportunidad rentable parael
canaldedistribucion.
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ROG Strix LC Radeon RX 6800 XT de
AsuUs

Tar jeta grafica ofrece rendimiento y funcionamiento
silencioso. Cuenta con una solucién de refrigeracién
liquida AIO integrada para ofrecer bajas temperaturas en
una amplia gama de chasis.

Descripcidn

Equipada con mangueras de refrigerante de 600 mm para
permitir mas opciones de montaje en un chassis, incluso en
cases EATX con interiores cavernosos. Las mangueras estan
revestidas con una cinta textil para protegerlas contra la
abrasion.

Caracteristicas

Ventiladores de radiador de 120 mm
Cabezales FanConnect 11

AMD Radeon RX 6800 XT

Velocidad de memoria 16 Gbps

PCIe interfaz: 4.0

1 x USB Type-C

2x HDMI Nativo 2.1b

1x Puerto de visualizacién nativo 1.42
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CounterAct de

Christie

Dispositivo para la desinfeccién comercial gracias a

Care222, una tecnologia de radiacién ultravioleta lejana
(far-UVC). Para uso en cines, parques tematicos, museos,
complejos deportivos y otro tipo de espacios interiores.

Descripcién

Incorpora lamparas de excimeros con filtro de banda estrecha
Care222, que emite una luz far-UVC de 222 nanbmetros, capaz
de reducir patdgenos como los coronavirus en espacios
ocupados por personas, siempre que se haga siguiendo
determinados parémetros.

Caracteristicas

e Faciles de gestionar por control remoto

o Puede instalarse en el techo

o Puede emplearse en presencia de personas

e La produccién en masa dard comienzo en enero de 2021
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9PX de
Eaton

UPS Rack / Torre, topologia de doble conversidn, permite
extender el tiempo de ejecucidén con baterias hot-swap, y
opcién de agregar un bypass externo para mantenimiento.

Descripcidn
Cuenta con tecnologia ABM que aumenta hasta + 50% la vida

de las baterias y ranura para comunicacién remota a través
de distintos protocolos.

Caracteristicas

UPS TG0 VA — 11kVA

Maximiza la disponibilidad de los sistemas de TI
Ofrece +28% wattage que los UPS tradicionales
Garantia de dos afios en equipo y baterias

RocioMMartinez@eaton.com
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Modulo de distribucion de cinta PRIME de
R&M

Para expandir y comprimir el cableado de fibra dptica ya sea
para implementar ciudades Inteligentes o actualizar las
redes de los campus y los centros de datos.

Descripcidn

Permite colocar en un conducto o estante de tres a cuatro
veces mas fibras de lo habitual. Ademés de la variante

de empalme con acoplamientos LC diplex o SC, ofrece una
variante de empalme puro para 288 empalmes.

Caracteristicas

e Ocupan una unidad de 3/4 de altura en un rack de 19”
e Capacidad de 96 fibras

e Entre un 30% y un 40% mas fibras en los racks

e En proyectos de fibra hasta el hogar en combinacidén con
los racks PRIME

e Expansidon de la red en oficinas centrales, POPs y armarios
de calle

contactame@esemanal . mx
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VB-Cam-001 de
ViewSonic

Red Pro de
Western Digital

Cémara web Full HD para video conferencias,
clases o tele trabajo virtual. Incluye
micréfonos estéreo dobles incorporados con
reduccidén automatica de ruido.

Descripcidn

Con clip universal que se adapta a
computadoras portatiles, monitores y
pantallas de formato grande. Compensacidn
de luz de fondo y WDR para ambientes
brillantes y oscuros.

Caracteristicas

e Resolucién Full HD de 1920x1080 30fps

e Con conexidén USB 2.0 tipo A

e Funciona con Skype, Google Meet y
FaceTime para Mac

e QOtorga un campo de visién gran angular de
120 grados

e Compatible con Mac o Windows

contactame@esemanal .mx

iewSonic

Full HD 1080p
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Unidad de disco duro (HDD) de 16TB y

18TB, para requerimientos de productividad
empresarial y creadores de contenido.
Resguardo, proteccién de datos, acceso
remoto y colaboracidn digital.

Descripcidn

Disponibles en sistemas NAS de hasta 24
bahias. Con tecnologia de grabacién CMR a
7200 RPM para manejar cargas de trabajo de
gran intensidad en ambientes que funcionan
las 24 horas.

Caracteristicas

e Tecnologia de firmware NASware 3.0

e Compatibilidad NAS

e Fquipadas con un sensor contra descargas
eléctricas

e Disponibles a finales de noviembre

contactame@esemanal .mx
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