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Alvaro Barriga

CONECTIVIDAD
PARA COMPUTO

UNNEGOCIO QUE

NO SEDETIENE

ara aprovechar las oportunidades que brinda la
conectividad para computo, es necesario que el
canal se involucre en estas tecnologias, conocer
las tendenciasy la oferta existente, pero sobre todo,
las necesidades de sus clientes para poder recomendar
los dispositivos, cables y conectores, que cumplanconla
velocidad delos usuarios.
De acuerdo con expertos de Belkin,Kensingtony Tripp Lite,
asi como de la consultora Select, este conocimiento es
necesario, ya que siun cliente utiliza un disco duro externo
SSD con cable de categoria bajano se puede cumplirconla
velocidad de transferencia adecuada.
Otrarecomendacion es certificarse con las marcas para
desarrollar habilidades de competitividad y obtener mayor
confianzadelosclientes,ya que estamosenunaetapaenla
quelos negocios se debentransformar hacia servicios mds
especializados,enese sentido, invertirenconocimiento sigue
siendo elmotor paraquelos canales agreguenvalor.
La conectividad para cémputo sigue siendo necesariay
crece continuamente, sobre todo en esta contingenciaque
obliga alos ciudadanos a seguir trabajando desde casa,
enmuchos delos casosy lacontinuidad del negocio debe
seguir.
Loseventosenlaindustria no sedetienen,lasemana pasada
sevivieron dos de maneravirtual,el Congreso ANADIC MX
y la Convencién de CT Internacional 2020, ambos con
destacados invitados, no sélo de la industria. En los dos
casos sedieron aconocer oportunidades de negocio para

los canales, apoyos, paneles de valor con directivos de
fabricantes, mayoristas y algunos integradores histéricos,
comolofueenelcasodeexpresidentes de ANADIC. Sinduda,
quienes salieronganando fueronlos asistentes. jFelicidades
yenhorabuena!

Por cierto, el préximo 5 de noviembre se llevard acabo el
Tech Day 2020 de Grupo CVA, bajo el lemade “Innovacion,
Creatividad y Tendencias’, donde ya se dio a conocer
que entre los ponentes estar& Marcus Dantus, Tiburén
de Shark Tank México, quien hablard de temas como
emprendimiento, innovacién y nuevas tecnologias. El
registro yaestd abierto paralos canales de distribucion.
Recientemente TEAMllevé a cabola mesa de andlisis “Un
antesyunavision alfuturo después de COVID-19",donde
se tratd el cambio de reglas que ocurre en ‘la nueva
normalidad’. Alrespecto, Miguel Ruiz, Director General del
mayorista, resalté que ademds de tener un papel consultor
en el que el canal comprenda las problematicas de sus
clientes y les ofrezca soluciones reales que le ayuden a
resolverlas, también resulta necesario adoptar modelos‘As
aService,enespecial para servicios administradosy nube.
Hace poco se dio a conocer la alianza entre Lenovo
Data Center Group y CompusSoluciones, con la que el
mayorista ofrecerd todo el portafolio de Data Center del
fabricante, debido a que encuentran en el mayorista de
valor, posicionamiento y experiencia por sus 35 afiosenel
mercado, segun explico Ricardo Galicia, Director General de
Lenovo DCG México.

eSemanal noficias del canal, no recomienda equipos ni marcas, fampoco resuelve dudas técnicas individuales por teléfono. Si fiene algo que comunicamos, dirfjase a nuestras oficinas generales o use alguno de los medios escritos o
electronicos. eSemanal noticias del canal, es una publicacién semanal de Contenidos Editoriales KHE, $.A. de C.V., con domicilio en Pitagoras 504-307, Col. Narvarte, C.P. 03020, México D.F. Nmero de certificado de reserva: 04-2013-

100817455000-102, Certificados de licitud y contenido de titulo: 16101, Editor responsable: Francisco Javier Rojas Cruz.

Los articulos firmados por los columnistas y los anuncios publicitarios no reflejan necesariamente la opinién de los editores. Los precios publicados son Gnicamente de carécter informativo y estan sujetos a cambios sin previo aviso. PROHIBIDA
LA REPRODUCCION TOTAL O PARCIAL DEL MATERIAL EDITORIAL E INFORMACION PUBLICADA EN ESTE NUMERO SIN AUTORIZACION POR ESCRITO de Contenidos Editoriales KHE, S.A. de C.V.
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Autor: AnahiNieto

onla participacionde mds
- de 100 de sus partners y
tres ClOs de empresas de
J tecnologia, el mayorista
llevd a cabo la mesa de andlisis “Un antes y una
vision al futuro después de COVID-197, donde se
tratd el cambio de reglas que ocurre en ‘la hueva
normalidad”.
El Director General de Team, Miguel Ruiz, expuso que,
ademds de tener un papel consultor donde el canal
comprendalas problemdticas de sus clientesy les
ofrezca soluciones reales que las resuelvan, también
resulta necesario adoptar modelos As a Service, en
especial para servicios administrados y nube.

j
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El directivo agregd que las empresas buscan no
hacer unainversion fuerte en tecnologias, al mismo
tiempo que las soluciones le resulten funcionales
y competitivas, y eso es lo que los canales deben
proveer.

Las empresas invitadas al evento tienen en comuan
la caracteristica de haber encontrado dreas de
oportunidad en esta época de pandemia, a partir de
reinventar procesos que mejoraron surentabilidady
eficiencia apoyados en las tecnologias.

En un primer caso, Salvador Aponte, Director
de Tecnologia de Grupo Alseq, dijo que su
transformacion comenzd con el servicio de entregas,
donde se asociaron con plataformas como Didi

contactame@esemanal.mx g 5573605651



Food, Uber Eats, Rappiy SinDelantal, ademds de desarrollar una propia:
Chilis Delivery, por lo que considera ala innovacion como un pilar de
crecimiento.

Porsu parte, JoséBarreto, ClIO de GrupolAMSA, menciond que algunas de
susempresas se dedican altransporte, sector que fue critico desde que
comenzd la pandemia,y ahora uno delos que mds se ha transformado.
Eldirectivo dijo que estaindustria avanza con pasos agigantados hacia
lo digital, comenzando por los usuarios, quienes realizan busquedas a
través deinternety esperanformas de pago digitales.

contactame@esemanal.mx ® 5573605651

Barreto agregd que la tecnologia
ha sido un factor vital para el
trabajo remoto en este sector,
puesto que ha apoyado en
el mantenimiento de flota,
planeacion, recursos humanos,
procesos financieros, y presencia
en la nube, entre otros. Al drea
de recursos humanos se les
proporciond equipo, sistemas,
mobiliario, y conexion a internet
para que pudieran continuar
consus operaciones de la mejor
manera.

En un caso de éxito mas, Carlos
Rocha, Director de Tecnologia
de BanBajio, enfatizd en el apoyo
que tuvo el pais por parte del
sector financiero, mismo donde
se acelerd la transformacion
digital que ya habian comenzado
anos atrds. En estainstitucion, se
hanenfocado al cliente, paraello,
han buscado nuevos negocios
basados en plataformas digitales
y soluciones de ciberseguridad.
Algunas de las conclusiones a
las que se llegaron durante la
charla fue que las companias
de todos los sectores requieren
proveedores de tecnologia con
cuenten con modelos flexibles de
consumo eimplementacion.
Miguel Ruiz hizo énfasis en que se
puede aprovechar esta situacion
que hagenerado la pandemia por
Coronavirus; ante un nuevo juego,
hay nuevasreglas,y el crecimiento
se puede lograr a través de
medios digitales.

Mayoristas | 7



Fabricantes YAV

LENOVODATA
CENTER GROUP
St ALIA CON
COMPUSOLUCIONES

Texto: Anahi Nieto

esde el primero de octubre, ademds del portafolio de
codmputo de Lenovo, CompuSoluciones también distribuiré
las soluciones de Data Center,debido a que encuentranen

DEPRENSAVIRTUAL, AMBAS
elmayorista de valor posicionamiento y experiencia por

COMPANIAS DIERUN A sus 35 afos en el mercado, segun explico Ricardo Galicia,

CONUCER SU A|_|ANZA Director General de Lenovo DCG México.

El directivo hizo énfasis en suinterés por acercar aclientesy canales a
COMERCIAL CONLACGUAL CompusSoluciones, a quien ve como un brazo para la compadia; por

BUSCAN ESTABLECER UNA su parte, como fabricantes ofrecen tecnologia de valor que resulta
versatil, flexible y simple.

RELACION DEVALORA ; Ademds, Galicia destacd como un diferenciador importante dela
LARGO PLAZO.YBRINDARAN empresasuportafoliorobustoy capazde brindar soluciones endto

EN CONJUNTO APOYOS PARA end, para entregar una coberturadesde un nivel macroy micro.
EL CANAL.

PORMEDIO DE UNA RUEDA

JOSELUIS
CORTES
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-« Any workload

» Any size
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PortafolioDCG

-ThinkAgile: software-definedinfrastructure
-ThinkSystem: engineered Solutions & Software

Aunado al portafolio, por medio de la solucién
Lenovo TruScale Services, los canales podrén dar
seguimiento del uso de la herramienta en tiempo
real, tener un repositorio de todos los contratos,
facturas e historial, ademds de tener visibilidad entre
los clientes.

Los directivos previeron un aio relevante paralos
canales,debido a que encontrardn ventajas conlas
soluciones de Lenovo DCG, puesto que sucomercio
esatravés de un modelo de hardware as a Service,
lo que consideran conveniente en un momento
donde las empresas no cuentan con suficiente
presupuesto para hacer inversiones relevantes en
tecnologia.
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Por su parte, José Luis Cortés, Director Comercial
en CompusSoluciones, dijo que parte de los
diferenciadores que tienen como mayoristas
es el propbsito que siguen sobre llevar al
mercado soluciones integrales para mejorar la
competitividad de las organizaciones.

El directivo también destacd los servicios que
ofrecen alos clientes en cualquier requerimiento
O proyecto que estos tengan. Para mejorar su
relacion con el canal,cuentan con un Consejo de
Distribuidores conformado por 15 de sus socios mds
relevantes.

Otros beneficios que los socios pueden encontrar
con el mayorista sonlos programas de insignia de
recompensasy el de Integrador Consentido con
el que pueden acumular puntos canjeables por
premios en especie, cursos, entrenamientos, viajes,
entreotros.

El portafolio de Lenovo DCG presume tenerungran
potencial paragenerar oportunidades alos canales,
ya que es extensoy es adaptable, porlo que puede
aplicar en proyectos de cualquier tamario.

Fabricantes |9
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CONECTIVIDAROD

PARA COMPUTO,
UN NEGOCIO
HORIZONTAL

e TENDENCIAEN HOMOLOGAR LA INTERFAZUSB-C
e CONECTIVIDAD INALAMBRICA NO DESPLAZARA ELCABLEADO

www.youtube/noticiasdelcanal

Texto: AnahiNieto

aconectividad es un negocio con grandes alcancesy
oportunidades entodas las verticales del mercado, por
ello,los canales pueden encontrar oportunidades con
estas soluciones.

Al hablar sobre conectividad para computo, se estd
abordando un mercado realmente amplio, debido a
que cuenta con muchas divisiones y sectores donde se puede involucrar el cableado u otro tipo de co-
nexién,como lainalédmbrica, por ejemplo.

El objetivo delas soluciones de este negocio consiste en poder conectar a dos o mds dispositivos auna
computadora, con el fin transferir archivos, recibir energia eléctrica, sefial de internet, proyectar conte-
nidos, entre otras funciones.

Gracias a esta conectividad es posible conectar periféricos externos como monitores, discos duros
externos, proyectos, micréfonos, teclado, tarjeta de memoria, dispositivos USB, una cdmara, un mouse,
impresoras, bocinas, escdneres, controladores, entre otros, todo ello definido segln el rubroen elque
trabaje el CPU.

Tendencias en conectividad

Miguel Monterrosas, Director de Soporte Técnico en Tripp Lite México, dijo que el cable USBes uno de los
que mayor evolucién ha tenido con el tiempo, cuyofin consiste en mejorar lavelocidad de la transferencia
dedatos, por ello se encuentran en elmercado las versiones 1.1,2.0, 3.1, etcétera, ademds de existir divi-

Portada |10
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sionesy distintas generaciones, por ello, se debe tener un conocimiento sobre esta
variedad, algunos cables son capaces de duplicar la velocidad de la transferencia
dedatos.

Eldirectivo agregd que enlas verticales de oficinay hogar existe una fuerte tendencia
hacialos cables USB-C,aunque, es una necesidad de todas los mercados contar con
esetipode soluciones porque utilizan cémputo.

Inclusive, Monterrosas explicd que la tendencia consiste enreducir elnimero de
interfaces, homologar el tipo de conexidn, independientemente de las marcas o
delos dispositivos de los cuales se hable, “‘USB-C seguird teniendo participacionen
todos los mercados: industria,manufactura,educacién, finanzas, entre otros; todos
dependen de un sistema de computo, de servidores”, dijo.

M IGUEL Conectividad inalambrica
M 0 N-I-ER R 0 s As Sinduda,otragran tet\dencio en es’fe negocioesla cor.wectividcd inoldmbrico', (:!c?nde
cada vezun mayor nimero de fabricantes se sumanincorporando esta posibilidad

en sus soluciones, para el usuario puede resultar mds prdctico tener este tipo de conexion; por ejemplo, actualmente
algunasimpresoras cuentan coninterfaz wireless y se puede imprimir de formainalé@mbrica.
Algunasinnovaciones en el mercado presentan cargainalédmbrica para dispositivos méviles como tabletas, celulares o
computadoras, asicomo simultaneidad de conexidny rapidez enla transmision de datos.
Estetipo de conexion sin cables también ha evolucionado, hace ocho afios comenzaron a existir proyectores inaldmibricos,
pero habiainterferencia; aunque esta conectividad ha evolucionadoy los dispositivos son més funcionales cadavez,en
algunos casos se prefiere regresar aluso de cables para tener unamejor experiencia de uso.
Por estarazon,los especialistas consultados por eSemanal coincidieron en que algunos cables,comoeldered,no desa-
parecerdn contrala conexidninalémbrica, por el contrario, los fabricantes cada vez mejoran la velocidad de estos,dando
comoresultado diversas categorias,como5,6,6-A,y hasta cable dered categoria 8.

Portada |12
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Kensington

Listo para atender
demandas del
home office

- DOCKING STATION, SOLUCION QUE INCREMENTA LA
PRODUCTIVIDAD DE LASPERSONASYY ELRENDIMIENTO EN LOS
EQUIPOS DECOMPUTO.

+HABRAPROMOCIONES EN DOCKING STATIONS CON
MAYORISTAS.

n amplio portafolio de soluciones respalda a
Kensington ante la época de pandemia para
dar continuidad al negocio, en especial, se ha
enfocado en atenderlas huevas demandas en
torno alhome office,en conjunto conelcanal.
A pesarde que Kensington es lider mundial en seguridad
fisica para equipos de cébmputo con candados,
principalmente, también tiene lineas de negociocomola
Ergonomia, Seguridad, Trackballs, Docking Stations, entre
otras.

Productividad y rendimiento

Rodrigo Conde, Gerente de Operaciones, Marketing y
Producto en Kensington México, explicd que sus Docking
Stations sonideales para cualquier equipo de computo,
puesto que presentan diferentes tipos de conectividad,
desde USB-A,USB-Cy Thunderbolt 3 por medio de USB-C,
y son compatibles con equipos Windows o Mac,ademds
de contar con modelos portdtiles.

Estas soluciones soportan el cambio de hasta tres equipos
de cOmputoy asitenerunretorno deinversion, aspecto
que hace algunos afnos no era posible. Ademds, Conde
enfatizé en el apoyo que representan los Docking Stations
para aumentar la productividad de las personas y el
rendimiento del equipo de computo.

Respecto ala productividad de los usuarios, Kensington
tiene estudios donde se calcula que altener un monitor
extra, seincrementala productividad delas personas en
30%,accion que es posible mediante un Docking Stations,
ademds de ofrecer una facil conexién de gadgetsy una
mejor experienciade movilidad.

Entanto, al no conectar de formadirectalos gadgets al
equipo de coémputo, éste deja de tener sobrecarga de
trabajo enlatarjeta de videoy se maximiza elrendimiento
delacomputadora. La conectividad también se puede
potencializar al conectar un cable de red al Docking.

Mayoristas

-CT Internacional
-Ingram Micro
-Intcomex

Rodrigo.CondeValdez@kensington.com  GustavoTorres,Gerente deMayoreo: Gustavo.Torres@kensington.com

Beneficios para el canal

Elfabricante cuenta conKensington Advantage Program,un
programadelealtad que ofrecerecompensas alos partners
como préstamo de equipo para demostraciones, rebates
disponibles con mayoristas, con quienes también tiene
promocionesy descuentos entre10y15%en Docking Stations.
La garantia de estas soluciones es cambiofisicoinmediato
encualquieradelos equipos por defectos defabricaciony se
aplicade formadirectaconlos mayoristas,sinlanecesidad
delevantarunreporte.

& €] amodalidad de home office vaa continuar, incluso después

de lapandemia; habrd esquemas de trabajo hibridos entre la
oficinay el hogar, donde los usuarios van arequerir diferentes
soluciones para maximizar su entorno de trabajo. Nosotros
contamos conunaampliagama de productos parasolventar esas
necesidades, los invitamos a que se acerqueny conozcan )
nuestras lineas de negocioy los apoyos que tenemos _-#"
disponibles”: Rodrigo Conde.

RODRIGOCONDE &

www.kensington.com
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Enalgunas empresas que tienen operaciones criticas, por ejemplo, hay aplica-

ciones que demandan mayor conectividad y capacidad enla transmision de

datos, con soluciones que ofrezcan menores riesgos enlacalidad.Enelcasode
la conectividad ainternet, cuando se da por medio de cable se puede contar
con100 a 200 megabits por segundo, mientras que mediante conexiéninaldm-

bricasebajanalb.

Enelcasodelasinstalaciones de videovigilancia, las cdmaras se conectan por
fibra 6ptica, o con maquinaria enuna planta de operaciones, deigual forma,en

CLAUDIAMORALES

las ciudades inteligentes hay una grandeman-
dapor cableado.

Por ello,esimportante conocer las operacio-
nesdelos usuarios; para poder ofrecer mayor-
seguridadyrespaldo de sus datos, se sugiere
siempre emplear cableado enlos proyectos,de
acuerdo con ClaudiaMorales,Gerente Comer-
cialde Ventas para Belkin México, porlo que no
sedesplazard esta conexion completamente.

En conclusién,en algunas condiciones el ca-
bleado es unaoportunidad que va delamano
consoluciones ad hoc que necesiten alta ve-
locidady mayor capacidad de transmision de
datos, pero, el enlace inaldmbrico es de mayor
volumen para ciertos consumos. En el futuro,
conlallegadadelared 5G,la competenciacon

enlaces de cables serd mayor, pero continuard dependiendolas aplicaciones.

UNMERCADO EN DEMANDA

De acuerdo con Ricardo Zermeiio, Director General
de Select, al cierre del primer trimestre del aiio,
cuando comenzo la contingencia sanitariaenel
pais, fue notable un disparo en la demanda de
conectividad por parte de los usuarios, tal solicitud
se extendio al segundo trimestre del 2020; este
hecho contrasto con la prediccion que tenian
sobre una contraccion del 14% en este negocio,
ahoraprevén que el decrecimiento seaun 5.4%
menor al que pronosticaban.

Tal cambio se dio debido a que los usuarios
tuvieron que trasladar sus operaciones, trabajo
y estudios, a su hogar, por lo que requerian

conectividad eficiente, incluso de handa anchafija o por medio de enlaces de VPN.
Eldirectivo de Select agrego que, en general, este fenomeno se presentd de forma horizontal,
aunque los sectores con mayor estimulo fueron aquellos que tuvieron que parar al 100% sus

operaciones en oficinas.

Portada |14

Recomendaciones alcanal

Algunas delasrecomendaciones que
se hicieron al canal de distribucion
fueroninvolucrarse en este negocio,
conocerlastecnologiasy ofertas que
ya existen, las tendencias, y estar ac-
tualizado conlos nuevoslanzamientos
quehayenelmercado.

Asimismo, tener conocimiento so-
bre las necesidades de los usuarios
esfundamental, pues de esta forma
se puedenrecomendarlos disposi-
tivosy conectores que cumplan con
la velocidad requerida por el cliente.
Ello es vital porque, si se utilizaundisco
duroexterno conuncablede catego-
ria baja no se puede cumplirla velo-
cidad de transferencia adecuada, o
silacomputadora es muy viejita, por



RODRIGO CONDE

-

ejemplo.

También existen buscadores de cables que
ayudanaencontrarlasolucion adecuaday
sonungran soporte paraelcanal,ademds,
la capacitacidény entrenamiento siempre
son necesarios para los profesionales de
laindustria.

Por su parte, Zermeno recomendod certi-
ficarse para ser partners competitivos y
obtener mayor confianza de los clientes;
ademds,identifica como una oportunidad
delargo plazola especializacion, dijo que
sedebetransformarel negocio haciaser-
vicios de mayor especializacion. “Invertiren
conocimiento sigue siendo un motor para

laoportunidad delas empresas de los canales que agreguen valor, sindejar de

reconocer que vender producto de bajo margen en alto volumen sigue siendo

negocio’,explico el directivo.

Este mercado sigue brindando un amplio abanico de oportunidades de espe-
cializacién, ya que es horizontaly las innovaciones por parte de los fabricantes

son constantes, ya que mientras mas fluyala tecnologia, las conectividades
tambiénlo hacen,segln expuso Rodrigo Conde, Gerente de Marketing de Pro-
ductoy Operaciones paraKensington México, ‘es un negocio que sigue creciendo
porque se necesita seguir conectando los dispositivos anteriores con los nuevos”.

contactame@esemanal.mx
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BOOST CHARGE PRO
MagSafe 3-en-1

Cargador inalambrico, proporciona hasta 15W de potencia

de carga. Compatible con estuches MagSafe de hasta 3 mm
de grosor.

Descripcidn

MagSafe cuenta con una serie de imanes alrededor de la
bobina de carga inalambrica del iPhone para permitir que
los accesorios y las soluciones de carga inalambrica se
conecten y alineen con el iPhone en todo momento.

Caracteristicas

e Para AirPods Pro y AirPods con estuche de carga
inalambrica proporciona una potencia de carga de 5 W

e Médulo de carga inalémbrica para Apple Watch

e Disefio antideslizante

e Soporta el dispositivo en modo vertical u horizontal

contactame@esemanal . mx
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Hero9 Black de
GoPro

Cémara con sensor que genera videos en 5K y fotografias

de 20 megapixeles. Incluye estabilizador digital y nueva
pantalla frontal a color de 1.4 pulgadas con previlizuacidn
de imagen y el estatus de los mods.

Descripcidn

Control de voz y tres micré6fonos con reduccién de ruido.
Resistencia a prueba de agua de hasta 10 metros. Fijadores
internos plegables para dedos.

Caracteristicas

e Pantalla trasera de 2.27” pulgadas con zoom tactil
e Bateria recargable y removible.

e HyperSmooth 3.0 con nivelador de horizonte

e Resolucién de 1080p en streaming en vivo

e Resolucidén de 1080p en la modalidad de camara web
e Stereo + audio RAW

contactame@esemanal . mx
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Galaxy M51 de
Samsung

NBKS1000 de
ISB

Smartphone premium con pantalla SuperAMOLED
Plus Infinity-O de 6.7’. Integra procesador
Snapdragon 730G de ocho nlcleos a 2.2 CGHz,
y bateria de 7000 mAh.

Descripcidn

Grosor de 9.5 mm y un peso de 213 gramos.
Tiene cuatro cémaras: principal de 64 MP;
ultra gran angular de 12 MP con un campo de
visién de 123°; un lente de 5 MP macro para
imagenes en close-up, y un lente de 5 MP
para profundidad.

Caracteristicas

e Incluye cargador tipo C de 25W

e Memoria 6GB + 128GB (expandible hasta
512GB)

e Colores Blanco / Negro

contactame@esemanal . mx
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Soporte Electrénico Regulado Inteligente
NBKS 1000, suministra energia de c.a.
regulada en forma continua, corrige las
variaciones de tensiones y protege contra
apagones.

Caracteristicas

Ofrece un desempefio inteligente en todas
sus funciones gracias a su sistema basado
en tecnologia de microcontrolador.

Garantia: Tres afios.

Disponibilidad

Apolo-Tec, Calcom, CDC Group, CT
Computadoras y Tecnologia, DC Mayorista,
Exel, G-Loma, Ingram, Intcomex, PCH,
Tecnosinergia, Tonivisa y Unicom.

Contacto comercial

jmgabbai@isbmex.com

contactame@esemanal.mx Q 5573605651
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INTEL

celebraZ0ariosdel
GuadalajaraDesign Center

Texto: Alvaro Barriga

SANTIAGO CARDONA, DIRECTOR DE INTEL MEXICO, EXPLICO QUE EL PAIS ES IMPORTANTE
PARALAEMPRESA, YA QUE ESTA ENTRELOS 12 MERCADOS DONDE VEN MAS POTENCIAL PARA
IMPLEMENTAR'Y VENDER SOLUCIONES, PERO LO MAS SOBRESALIENTE ES QUE EL GDC, ES
ESTRATEGICO, DONDE PARTICIPAN MAS DE 1100 INGENIEROS QUE PRUEBAN LA TECNOLOGIA QUE

SELANZARA EN EL MUNDO.

| GDC es importante por el desarrollo y validacion a nivel
mundial, por las tecnologias que se lanzardn a futuro; empezd
como startupy fue la primera adquisicién en América Latina.
“En el GDC se crea el futuro,con todalarevolucién de datos que
antes estaba centradaenla PC y ahora estd en los datos, con
innovaciones, todo lo que vendrd en el futuro estd potencializado en
los datos”, explico.

L LENuestro compromiso con México se puede ver con todos los

objetivos ambiciosos en 10 afios, pero el mayor es al tener un
centro de desarrolloy validacién que provee magia”: Santiago
Cardona.

Valores

JesUs Palomino, Director del Guadalajara Design Center de Intel, explicd
que viven una culturade companialider con valores comolainclusion,
‘nuestros clientes, la obsesion de tener calidad, ser una organizacion
transparente de confianza entre unos y otros, entregando grandes
proyectos a nivel mundial’.

Menciond que en el GDC laboran més de 1000 empleados, 45% con
gradodeingenieriay el 45% maestrias y grados altos y 10% estudiantes
que aprenden adesarrollar proyectos de clase mundial.

Explicé que son casi mil inventos en 20 afos en el GDC, con casi
125patentes conlas que muestran liderazgo. “El pilar son las personas,
peroalgo es elambiente donde cada uno se desarrollay se sienta bien,
por ello el tema de diversidad ha tenido reconocimientos por estos
logros’.

SANTIAGO CARDONA
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Anadio que el 21% de la plantilla son mujeres ingenieras con grados
técnicoslideresylamarca quierellegaramds. Cuentan coniniciativas
dedesarrollo,con apoyos no solo de dinero sino con tiempo, asicomola
iniciativa Technovation donde desarrollan aplicaciones que ayudana
la comunidad, de hecho México haganado ese premio a nivel mundial.
Sonmdas de 200 proyectos entregados, “la historia de éxito sereflejaen
lainfraestructura,conunaredde 10 laboratorios en el pais parallevar
elmensaje de que através de innovacién se pueden transformar las
comunidades’, resaltd que en 20 aflos han apoyado al desarrollo de
talento para el pais y para la marca. También tienen programas de
responsabilidad social con un porcentaje alto de participacion de sus
colaboradores, asicomo apoyos econdmicos,son mds de 30 programas
deapoyoanuales.

Para que las tecnologias de Intel puedan serimplementadas entodo
el mundo, hay todo un proceso que va, desde la definicion de estos
productos, sudisefio,eldesarrolloy finalmentela validacion, para verificar
que cumplan contodos los requisitos de calidad que los caracteriza. Este
Ultimo esuno delos eslabones criticos de esacadenay el GDC es el Unico
laboratorio de Intelentoda América Latina que hace estatarea.

Desde este campus se ha liderado y apoyado el desarrollo, la
validaciény laimplementacién de soluciones basadas en diferentes
familias de procesadores, sin embargo, actualmente sus casi1,200
colaboradores se encuentran principalmente enfocados en el
segmento de servidores, y desarrollando nuevas tecnologias como
el 5G, laInteligencia Artificial, soluciones para Edge computing, entre
muchas mds.

La innovacion estd en el centro de todo el trabajo de ingenieria
realizado en GDC,como lo demuestra la gran cantidad de patentes
y documentos técnicos presentados cada afio por sus ingenieros.
Actualmente, el GDC cuenta con siete unidades de negocio enfocadas
al disefio, validacion e investigacion, ademds de contar con mds de
1000 investigaciones publicadas, 961 Invention Disclosure File (IDF) y 204
solicitudes de patente desde el afio2000.

“‘Nuestra vocacion indiscutible siempre ha sido la innovacidn, por
eso,nos enorgullece celebrar 20 afnos de magiaen el GDC. Nuestro
compromiso es continuar sumando nuestro talentoy liderazgo ala
inspiradora labor de individuos, organizaciones y comunidades, que
aporten anuestro propoésito como compafiia: elde enriquecer lavida
de cada personaenlatierra’, comenté Santiago Cardona, director
generalde Intel en México.

Ademds de enfocarse en entregar tecnologia de punta al mercado,
el GDC contribuye de maneraimportante adesarrollar el ecosistema
local através de diferentes programas e iniciativas, alineados a sus
compromisos globales para el 2030. Por ejemplo, en este centro
se reciben cada afo entre 4 mil a 5 mil visitantes, principalmente
estudiantesy docentes, quienesreciben conferencias,cursos y talleres
por parte de colaboradores voluntarios para motivar alos nifos y las
generaciones mds jovenes a convertirse eningenieros y comenzar

contactame@esemanal.mx g 5573605651

unacarrera STEM.EIGDC también
promuevediversasiniciativas con
universidadeslocales,dedicadas
a fomentar el ecosistema
tecnolégico conelfindeimpulsar
proyectos de innovacion en la
region.

EELEN Intel estamos

comprometidos con crear
un mundo mejor, a través del
poder de nuestra tecnologia
y la pasidén de nuestros
empleados. Desde invertir
en educacidén y promover
amplias iniciativas de
desarrollo econbémico, hasta
trabajar mano a mano con la
comunidad, en Intel México, y
el GDC, colaboramos con otros
organismos para ampliar el
acceso a las oportunidades,
abordar los desafios
globales, apoyar las
necesidades de la comunidad
e inspirar a la préxima
generacidén de innovadores”:
Jeslis Palomino.

JESUSPALOMINO
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MARCOS IBANEZ, DIRECTOR DE VENTAS Y DISTRIBUCION EN LA COMPANiA, ANUNCIO DELL TECHNOLOGY
DIVISION, UN PROGRAMA ESPECIALIZADO EN GAMING, ENFOCADO A LA FUERZA DE VENTAS DE LOS
CANALES QUE FORMAN PARTE DE LA CADENA DE DISTRIBUCION DE SUS PRODUCTOS PARA GAMERS, PARA
DESARROLLAR HABILIDADES Y PROMOVER LAS SOLUCIONES DE LA MARCA, ESPERAN LA PARTICIPACION

DE 300 RECLUTAS.

ste programatocard alafuerza de ventas que enamoraalos
clientes con sus palabras, estd enfocado en todos los chicos
y chicas que tienen contacto con los clientes, a quienes les
pueden ofrecer una laptop Alienware o las G Series’, indico
IbdfRez, quien afirmd que los eSports se han convertido en
parte de nuestras vidas y han puesto a prueba nuestraimaginaciony
disparanlasemociones.

Explico que el programa les dard premios, insignias, tecnologia y
conocimiento, “vamos a crear una comunidad deintercambio deideas
y experiencias,y todo ello nos daré un apoyo consistente alas ventas”.
Por su parte, Yuzel Ahumada, Gerente Regional de Linea de Producto
para Dell Technologies Latino América y Jorge Soto, Mexico Trade
Marketing Distribution, dieron a conocer que el mercado de los
gamers ha estado creciendo en los Gltimos afios, estd valuado en
160 billones de délares, con una tasa de crecimiento de 9.3% con
respecto alano pasado, lo que habla de la oportunidad de negocio
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Texto: Alvaro Barriga

querepresenta este mercado.De
hecho Latinoaméricaeslaregion
que mds ha crecido con un valor
de 6 millones de délares, siendo
México el pais que registra mayor
crecimientoy hoy representa el
ndmero 12 a nivel global, lo que
habla de laimportancia del pais
enelmercadogamer.

Porotra parte, Ahumadamenciond
que jugar se puede realizar en
cualquier momentoy dispositivo,
tantoenunmovil,unaconsolaoen
la PC, a pesar de que ésta dltima
solamente representa el 23% de
las plataformas enlas que mds se
juega.
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Los eSports también se juegan en PC, porque son
dispositivos mds estables con mejores caracteristicas
en procesadoresytarjetas graficas que permitenjugar
juegosensumejorexperiencia.

El directivoindico que hablar de eSports es hacerlo
de competencias mds formales porlo que hatenido
un crecimientoimportante a nivel global,en muchos
paisesyenMéxicono eslaexcepciony podriallegar
alos milmillones de ddlares, a pesar de la situacion
pandémica por COVID-19.

Cada vez hay mds fortalecimiento del gaming, la
percepcién delos gamers ha cambiadoylos que
juegan en multiples plataformas tienen mayor
popularidad.

Por otra parte, menciond que cada vez hay mads
oportunidades de negocio con Alienware, por eso
quieren mds socios como Intel, Microsoft, Nvidia y
Kingston, para hacer crecer el negocio.

Oportunidades para el canal

Lamarca consideraque ven muchas oportunidades
para el canal que se pueden canalizar con los
resellersen:

-ArenasyVenues

-Gaming Training Facilities
-Gaming Zone en hoteles
-Gaming Center encinemas
-Ecosistema Gaming
-Gamingeneducacion
-Gaming Training academia
-Gaming para profesionales

Dell Technologies DIVISION

Es un programade desarrollo de canales en gaming
endonde el punto focal es el vendedor del partner,
élva aserelrecluta que serd parte del ejecito de
Dell DIVISION. En esta primera etapa esperan al
menos 300 participantes activos, 3 participantes
por partner.

La misién del programa engloba

-Lealtad generada con participantes y lamarca
-Comunidad de confianzay compadrazgo
-Diversidén, muchas sorpresas para que estén
motivados

-Retribucion, muchos retos con premios

Pilares:

-Entrenamientos

Desde lo bdsico, historia hasta eSports, los
equipos de la compafia, todo lo que involucra un
ecosistema, se dardn clinicas adicionales virtuales,
las tarjetas gréficas, tecnologias que se puedan
implementar, el enfriamiento liquido,como usar dos
otrestarjetas graficas.

-Incentivos

Programas con retos que tienen que ver con
productos.

Torneos gaming para su comunidad, para
participantes dentro del programay hasta con la
posibilidad de hacerlo familiar.

Los interesados tienen hasta el 31 de octubre,
para registrarse. Por el momento es exclusivo en
México, pueden participar los mayoristas y sus
distribuidores.

Middle East & africa
$5.4 Bn

México es nUmero 12
en el mercado mundial.

+14.58% YoY

+7.8% Yo¥

Latin Amearica

2020 GLOBAL GAMES MARKET

Par Ragion

Fuente: NewZoom

Asia-Padific
578.4Bn

+10.3% YoY

North America

$40.0 Bn +9.9% Yo¥Y

+8.5% YoY
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TRIPP LITE RBRIC
OPORTUNIDABES PARA

SUS SC

) A

CI0S AL FIRMAR UN

CONVENIO CON CANACINTRA

EL FABRICANTE ESPECIALIZADO EN SOLUCIONES DE RESPALDO ENERGETICO Y CONECTIVIDAD FIRMO UN
CONVENIO CON LA CAMARA NACIONAL DE LA INDUSTRIA DE TRANSFORMACION (CANACINTRA) CON EL
QUEBUSCA QUE ESTABLECER UN VINCULO ENTRE SUS DISTRIBUIDORES CERTIFICADOS “GHAMPIONS”
Y LOS 14 SECTORES DE LA INDUSTRIA, LO QUE PERMITIRA ASEGURAR OPERACIONES EFICIENTES EN SUS
INFRAESTRUCTURAS TECNOLOGICAS.

n larecta final del cierre
de ano, Tripp lLite y
CANACINTRA se unieron
para fortalecer a sus
colaboradores, firmando
un convenio con la finalidad de
sumar esfuerzos para garantizar
alos socios,entodo el pais,una
Optima asesoria a cargo de los
distribuidores Champions del
fabricante,y asiasegurar precios
preferenciales, soluciones
adecuadas de energia,
conectividad einfraestructura T,
lo que ayudard a garantizar los
procesos delaejecucion.
Con la firma de Juan Luis Tron,
Director general de Tripp Lite y
David Vazquez, Director nacional
de CANACINTRA, comenz6 una
nueva épocaenlaque,lamarca
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Texto: Raul Ortega

dard soporteyrespaldo,lo que se traduciré en certezay continuidad de
los negocios paralos sectores dfiliados ala Cadmara, asilo explicd David
Vazquez: “Este convenio no estd limitado alas empresas dfiliadas, ya
que estamos haciendo una convocatoria para afiliarse ala Cadmara
a nivel nacional y asi tengan un beneficio en las certificaciones y
afiliacion”.
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Los Champions de Tripp Lite

La oportunidad para los socios de negocio
del fabricante, los distribuidores Champions,
bdsicamente son especialistas enlatecnologiade
Tripp Lite, lo que les permite habilitar la tecnologia
como unaliado eimpulsarlas operaciones de los
negocios de sus clientes. Ademds, ofrecen servicios
alolargoyancho delterritorio nacional, se apegana
altos esténdares de calidad de la marca,abarcando
soluciones en diversas verticales como empresas,
corporativos, instituciones de gobierno, entidades
educativas, todo ello con el respaldoy la garantia
delaempresa, asilo detalld el Director general de
Tripp Lite: “Los distribuidores Champions de Tripp
Lite cuentan con conocimiento especializado queles
permite canalizar la tecnologia como el mejor aliado
para impulsar las operaciones de los negocios.
Ofrecen a nivel nacional un extraordinario servicio
ylos mds altos estdndares de calidad y experiencia
de la marca, en cientos de miles de hogares,
pequefias empresas y entidades educativas,
cientos de grandes corporativos e instituciones
gubernamentales con diferentes proyectos de
integraciony desarrollos’.

Las asesorias tendrdn como propdsito cubrir
diversos temas entre los que destacan proteccion,
respaldo energético, conectividad, enfriamiento,
infraestructura, TI, monitoreo, control remoto para
el centrode datos, sefializacién digital, sistemas de
videovigilancia,edge computing,loTy otros.

No estd por demds destacar que, la exactitud de la
firma de este convenio llegd en un momento preciso,
para que los canales que adn no estdn trabajando
delamanode Tripp Lite, se acerquen conellosy los
consideren como una opcidn viable para hacer
negocios,donde elganar-ganar seréla monedade
cambio en ambos sentidos.

contactame@esemanal.mx Q 5573605651

L LEste convenio es sumamente trascendental

debido a que 1a CANACINTRA agrupa a mas
de 50 mil afiliados en el territorio mexicano
que tendréan la oportunidad de recibir la
asesoria especializada de los distribuidores
Champions de Tripp Lite que les permita
operar de manera mas eficiente para continuar
generando mas negocio durante la nueva
normalidad®: Juan Luis Tron.

Cabe mencionar, CANACINTRA convocard a los
afiliados de los diversos estados, comenzando por
laindustria automotrizy maquiladora, invitndolos
a participar de las asesorias y webinars que
los especialistas de la compaiia de respaldo
energético impartirdn totalmente gratis, a partir de
octubre.

JUANLUISTRON
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CONVENCION 2820 DECT

INTERNACIONAL: EL FOCO

ES DAR CONTINUIDAD AL
NEGOCIO

Autor: AnahiNieto

« APUESTAN POR SERVICIOS ADMINISTRADOS DE IMPRESION, SERVICIOS DE NUBE Y

MODELOS AS A SERVICE.

Imayorista dio a conocer la estrategia que ha llevado a cabo
eneste afo ante lapandemia, asicomo el fortalecimiento de
los apoyos que brinda a su canal de distribucién, a quienes
invitd a seguir capacitdndose para apoyar alas empresas en
sutransformacion digital.

Celebradadel19 al23 de octubrey de forma virtual,la Conven-
Cibn 2020 de CTInternacional llevd alos canales contenidos relevantes y tenden-
cias enlaindustria,como la digitalizacion, conectividad, nube, el trabajo remoto,
movilidad, energia, entre otros.

SaulRojo, Director General de CT Internacional, destacd durante sumensaje de
bienvenidala posibilidad que brindala tecnologia de poder mantenerse encer-
caniay permanecer comunicados, por lo cualla contingencia sanitaria noimpidio
que sellevase acabolaconvencion.

Eldirectivoreiterd el compromiso de la compafia por estar siempre para el canal,
yenelevento,porllevarles “elmejor contenido de laindustria”, dijo que lacomparia
seesmerd en brindarles talleres, capacitaciones, conferencias, promociones,y
oportunidades de networking, por o que recomendd aprovechar esas herra-
mientas.

Ecommerce,unaliado de negocio endonde buscaninvolucraralcanal
Rojo detallé que este ha sido un afio atipico lleno de retos cuya prioridad ha sido
siempre cuidar la salud delos colaboradores y partners,y en segundo lugar, tomar
acciones paradar continuidad alnegocio con herramientas que permitan seguir
operando. Paraello, CT habilitd y robustecio su portal de comercio electronico.
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Adicionalmente, se pusoenmarchael
serviciode CTPickupy CT Go paraen-
tregarlos productos aldomicilio delos
distribuidores, de forma directa a sus
clientes, o que se pudieranrecoger en
algunasucursaldelmayorista, depen-
diendodelapreferenciadelos partners.

CT ONLINE RECIBIO MAS DE UNMILLON 7 MIL VISI-
TAS AL MES.

PORTAFOLIODECT
Secomponepormasde 15,500 productos de mas
de200marcas.

Atravésdelatiendaenlineaes posible
revisarlasfichastécnicas delos produc-
tosy acceder apromociones; ademds,
encuentrangrandes oportunidades con
elcomercioelectronico,debidoaque se
calculaqueeste anotengauncrecimien-
to superior al 60% en promedio, aunque
hay ramos donde superard el 200%.
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No obstante, SadlRojo menciond: “poder realizar pedidos por
internetno es suficiente, como distribuidores debentenerla
capacidad de comercializar de la misma forma que noso-
tros. Se puedenrealizar trajes alamedida’ e incrementar los
ingresos en elmundo delcomercio digital’.

Por ello,elmayorista buscafomentar que los canales de dis-
tribucion comercialicen através de ecommerce, apoydn-
dolos paso apasoenlacreacionde sus tiendas enlineasin
necesidad de hacer inversiones en mantenimiento nisoft-
ware paralapdagina.

Fomentan el negocio

‘Fortalecer nuestraindustria esla anica forma de salir ade-
lante, por eso, CT te apoya ofreciendo servicios financieros’,
expuso eldirector general del mayorista; se habilitaron mas
de 20 millineas de créditoy se invitd a hacer uso de ellas
parapoder generar ventasy proyectos sininvertir de forma
inmediata.

Ademads, se expuso que el negocio de Servicios Adminis-
trados de Impresion (MPS por sus siglas eninglés ), permite
generaringresos mensuales recurrentes sininvertirenequi-
po,infraestructura o personal de soporte técnico, los clien-
tes pagan por cada pdginaimpresa. Deigual forma,conlos
servicios de nube, CT Cloud, los partners pueden encontrar
oportunidades, en especial por ser una solucion flexible, in-
tuitivay tecnoldgicamente avanzada.
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Otraformade continuar generando negocio es por medio
delmodelo as aService, para el comercio de software e in-
fraestructura para distintas verticales.

El canal, un consultor en la transformacion digital

La pandemia,ademds delacrisis y pérdidas que hagenera-
do,también dio comoresultado la aceleracidonenlatrans-
formacion digital del pais, las empresas, seglin expuso Rojo,
seencuentran ansiosas para adoptar tecnologiay digitali-
zarse,y paraello,necesitan la atencion personalizada delos
distribuidores, quienes deben tener un papel de consultores.
Elobjetivo de CT esllevar las mejores opciones de negocio
que agreguen valory sustentabilidad alas empresas,y para
ello,estan preparados para darrespuestaalademandacon
disponibilidad de inventario,ademdas del apoyo que ofrecen
alcanal para capacitarlo enlas tendencias del mercado.

“TENGAN PLENA CERTEZA DE QUE HACEMOS NUESTRO MAXIMO
ESFUERZO, UTILIZANDO TODA NUESTRA CREATIVIDAD Y USANDO
NUESTRAFORTALEZALOGISTICA Y FINANCIERA PARA MINIMIZAR
ELIMPACTO DE ESTA PROBLEMATICA. ME COMPROMETO A SE-
GUIR TRABAJANDO TODOS LOS DIAS PARA DETECTAR Y LLEVAR
AUSTEDESNUEVAS OPORTUNIDADES DENEGOCIO,BUSCANDO
SIEMPRE INCREMENTAR SU RENTABILIDAD, DANDO PRIORIDAD
ALACOMPETITIVIDAD Y TENER PRESENTE LA SUSTENTABILIDAD”,
CONCLUYOELDIRECTIVO.

contactame@esemanal.mx e 5573605651
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CONGRESO VIRTUAL

ANADIC 20280.
FL HUB DE LAINDUSTRIA TIENMEXICO

Autor:Raul Ortega

* PANEL DE OPORTUNIDADES PARA LA INDUSTRIA EN LA NUEVA REALIDAD,

CON LOS LIDERES TI EN MEXICO.

‘ onmasde 30 marcas participando,mdas de 70 conferen-
cias,unaveintena de panelistas de altorenombreenla
industria Tly més de mil200 participantes,sellevéacaboel
primer Congreso Virtual ANADIC 2020,quetuvolugardel 20
al22de octubre, refrendando sucompromisocontodoslos
actores delmercadotecnoldgicoy servircomounespacio
paraconvergerideas, perspectivas einiciar potenciales negociosy alionzas
Conlainauguraciénde AlfonsoRomo, Jefe dela OficinadelaPresidenciade
laRepUblica,comenzd el Congreso Virtual ANADIC 2020, quien serefirid al
magno evento como: ‘Me motiva que se organicen, porque citandoal Car-
denal,JohnHenry Newman, el crecimientoesla Unica sefialde vida. Ustedes
estdncreciendo, peroelretoquetienennoescrecer,sino permanecery para
elloserequiere de cardcter,disciplina,imaginaciéony coraje paratriunfar’.

“DECLARO FORMALMENTE INAUGURADO EL PRIMER CONGRESO VIRTUAL
DELAASOCIACION NACIONAL DE DISTRIBUIDORES DE TECNOLOGIA IN-
FORMATICA Y COMUNICACIONES (ANADIC)”:ALFONSO ROMO.

Siendounespacioque abonay procura el didlogo,también esté disefiado
paraquecanales,mayoristas,fabricantesy partnersengeneral,conozcany
amplien sus portafoliosintegrando nuevas soluciones,nuevas alternativas
denegocioyavanzaraladenominada, transformacion delaindustria 4.0.
Através de stands enla plataforma,los participantes accedieron acatdlo-
gos,videos, presentaciones,chats envivo eincluso videoconferencias con
losrepresentantes delas marcas.

José Antonio Sdnchez, Presidente de la ANADIC México, aseguro:
“Por parte de la propia ANADIC, a través de la padgina web, tendrés
alamano diferentes herramientas que hemos estado preparando
durante los Gltimos meses para los negocios. Entre las diferentes
soluciones que tenemos estd el Campus ANADIC conmds de 110 cursos
enlinea paralas empresasy sus colaboradores e irdn aumentando
conformelos socios vayaningresado mds contenido en el campus.

Tenemos el marketplace para
dar de alta y acceder a los
equipos y productos que los
socios ofrecen, ya sea equipo
obsoleto o equipo eninventario a
precios preferenciales. Asimismo
tenemos otras soluciones como
sonuninventario de capacidades
delos socios ANADIC y unforode
negocios paralos mismos™.

PATROCINADORES Y SOCIOS ANA-
DIC2020

Patrocinadores: Ingram Micro, In-
tel, Lenovo, Acer, BenQ, ivanti, Egade
Business School del Tecnoldgico de
Monterrey, CloudMagna, Phantosys,
Perfect Choice, Academia Stem, Rom
Refacciones, Grupo CVA, Tripp Lite,
VexRobotics, Kingston, Quarx Techno-
logies, EC Line, pi-top, GHIA, CONTPAQi
yReeduca.

Socios: Fersa Technologies, Pilu,
Geo Map, Geek, Limac, MasAdmin,
National Soft, GM Transport Software,
HazBarrrio Compra Local, TecnoGuia
Empresarial, Zeus CRM Productividad
Conectividad, My Business Pos, Ca-
niSoft, InfoMAQ, Legisystem, Lasser,
SIR, Pacific Soft, Limnovaxiony Phoenix
Contact.



Lideres enlaindustria TIMéxico

Las ponencias que tuvieron lugar enla convencidn corrieron a cargo
de personalidades de tallainternacional y especialistas Tl con largas
trayectorias en sus carreras, entre los que destacan Luis Férez Kuri,
VP & CCE México, PerGy Colombia enIngram Micro, Marco Jiménez,
Director General de Lenovo México, Ricardo Barriga, Director de Canales
& PartnersIntel México, José Antonio SGnchez, Director General de Mainbit
y Presidente Nacional ANADIC MX, Francisco Wilson, CEO Reeducay
Expresidente Nacional ANADIC MX,Héctor Cardenas, Director General de
Grupo Asercomy Expresidente Nacional ANADIC MXy Alireza Pourshojai,
Director General de MicroRedy Expresidente Nacional ANADIC MX.
Durante el panel Oportunidades para laindustria enla nueva realidad,
se hablé de laimportancia del congresoy sualcance, el cual tiene
como razénde existenciatrabajar de forma conjunta entre fabricantes,
mayoristasy distribuidores. Alrespecto Héctor Cardenas, Director Ge-
neralde Grupo Asercom, menciond: “Es un trinomio perfecto,debemos
fortalecerloy buscar el enlace, para juntos lograr mejores acuerdosy
modelos de negocio”.

HECTOR CARDENAS

Siendola nuevarealidady los desafios que ésta conlleva, eltema princi-
paldelo que expusieronlos panelistas, Luis Férez enlistd algunos temas
quelasempresas debentomaren consideracion para salir bienlibradas
comenzando por el Costumer Experience, y detalld: “La experiencia del
cliente eslomdasimportante que existe enlarelacion proveedor/cliente.
Ensegundolugarestdlalogisticaylaoperacion. Laterceraes teneruna
fuerzadeventas capacitaday entrenada.Y la Gitima sonlas alianzas. Hoy
noexiste unaempresa quetengalacapacidad,con su propiainfraestruc-
tura,de entregartodaslas necesidades que el usuariofinal tiene”™.

“EL ARGUMENTO DE NO HACER
ALIANZAS, PORQUE ME QUITAN AMI
CLIENTE, ES UN TEMA, EN MUCHOS
DE LOS CASOS, DEL PASADO. HOY
LAS NECESIDADES DE LOS CLIENTES
SON TAN GRANDES Y COMPLEJAS
QUE REQUIEREN SERVICIOS, SEGU-
RIDAD, ADMINISTRACION Y MAS,
POR LO QUE ES DIFICIL QUE SOLO
ALGUIEN TENGA TODO”: LUIS FEREZ.

Cabe destacar que tambiénre-
sulta de maximarelevanciaiden-
tificar cudles elmercado destino
alque quiere llegar la companiia,
desde una micro PyME, hasta un
corporativo, y en funcion de ello
se construyelaestrategia.Enese
orden, Alireza Pourshojai, Director
General de Micro Red, profundizé:
“Existen clientes que valorizan tu
presenciay otros que nolo hacen.
De ellodependelaestrategia que
establezcas coneldreadeventas,
sobre en qué zona quieres jugar.
Jugaremos en zona PyME donde
siempre es variable el cambio,
incluso por un centavo o aposta-
remos aunazonaquerealmente
paga por tu experiencia, certifi-
caciones, capacitacién,conoci-
mientoy te valoriza™.

HilandolasideasdeLuis Férezy dan-
do continuidad alas mismas, José
Antonio Sénchez, Director General
deMainbit,dijo: ‘Complementadola
participacion deLuis,agregariauna
quintaque, paramies primordial.La
confianza,yaque sino existeentre
clientey proveedor,dificilmentelas
otrascuatrosepuedandar.



“LA CONFIANZA,EN UNA SITUACION
COMO LA QUE HOY SE VIVE, EN UN
PAIS CON INSEGURIDAD Y ACOS-
TUMBRADOS A QUE PASEN LAS CO-
SAS MALAS, DEBE HABER CONFIANZA
Y COMUNICACION, YA QUE TODO SE
BASAENELLO.Y AGREGO,ES FUNDA-
MENTAL PARA LAS EMPRESAS QUE
HOY SON TOTALMENTE DE SERVICIOS,
Y QUE DEJARON DE SER PROVEE-
DORAS DE CAJAS, TENER ALMEJOR
EQUIPO Y PARA TENERLO PASAN
ANOS”: JOSE ANTONIO SANCHEZ.

JOSEANTONIO SANCHEZ

Sibien es cierto que la especializacion es importante para laindus-
tria en general,también es cierto que ésta puede ser muy efimeray
mads adn, paralos tiempos que se viven, ya que la tecnologia avanza
descomunalmente y la obsolescencia se hace presente cada vez
mds rapido, Francisco Wilson R, CEO de Reeduca, reflexiond sobre el
tema: “Muchas personas creen que especializarse les va a dejar un
negocio durante los proximos 10 afos y eso es un absurdo. Ya que
nosotros tenemos acceso a desarrollos tecnolégicos mdas rapido
que otros, es decir,cuando llega la tecnologia, ya ha pasado por
nosotros”.

FRANCISCO WILSON

Enconcordancia conlaconstante
delcambio, Ricardo Barriga, Director de Canales & Partners Intel México,
recordd: “Tenemos que ser nosotros los que anticipemos los cambiosy
cudles sonlas amenazas que podriamos tener para esas relaciones de
confianza que comentaba Tofo. Seguir alimentando esa experiencia
positiva del cliente, ya que nosotros tenemos una responsabilidad”.

“LAESPECIALIZACION AYUDA, PEROESTOES UNMARATON Y NO UNA CARRERA
DE VELOCIDAD.ES TODOS LOS DIAS”™: RICARDO BARRIGA.

Finalmente, cerraron hablando
delfortalecimiento delos cana-
les durante el actual contexto y
cémo los han apoyado, alo que
Marco Jiménez, Director General
de Lenovo México expreso: “Nues-
traestrategiahasido,esyvaaser
dela mano con el canal. Definiti-
vamente somos conscientedelas
limitaciones que tenemos como
fabricante, sibien nuestra espe-
cializacién estédenlafabricacion,
enlacalidad,enlainnovacion,en
la competitividad, sabemos que
requerimos de canales especia-
lizados de tecnologia para poder
llegaralclientey proveer unaso-
lucidnintegral’.

En conclusion, los fabricantes y
mayoristas han evolucionado
para otorgar mejores beneficios
de valoragregado alos canales,
lo cual significa que, entre mejor
preparado estén, mejor venderdn
los productos y no sobra decirque
los canales formalmente estable-
cidoscomoempresa,adquierenla
ventajade accesoacapacidades,
preciosy créditos que les pueden
entregarlas demds companias.



Fabricantes YAV

LENOVO LANZA
-VAFAMILIA
THINKPAD X1Y

LANU

HJUSTF

APOYOS AL CANAL EN
DATACENTER GROUP

RECIENTEMENTE, EL FABRICANTE DIO A CONOCER LANUEVA LINEA DE COMPUTO QUE
TIENE, ASICOMO EL AJUSTEEN LAS VENTAS QUE HIZO PARA SUPROGRAMA DE CANALES
ENLADIVISION DEDATA CENTER GROUP.

CHRISTIANTEISMANN
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Texto:Anahi Nieto

ace unos dias, Lenovo dio a
conocer los nuevos equipos
ThinkPad X1 Nanoy ThinkPad
X1 Fold, mismos que, segln

se presumido, mejorardn

la experiencia de los usuarios en los
ambientes de trabajo hibridos.

El primer equipo, ThinkPad X1 Nano,
consiste en un equipo de coémputo
portdatil que integra pocesadores Core
deonceavageneraciony la plataforma
de Intel Evo, ademds de presentar
soluciones de seguridad ThinkShield,
autenticacion biométrica mediante
Inteligencia Artificial con reconocimiento
de voz, presencia humana y lector de
huella digitales. El equipo promete un
mayor desempeno, capacidad de
respuesta, mayor duracion enla bateria
y mejores efectos visuales.

contactame@esemanal.mx g 5573605651



Por su parte,la ThinkPad X1Fold es el primer equipo plegable, porlo que
ofrece unamejor experiencia de movilidad para que el usuario pueda
trabajar,de acuerdo alo expuesto por Christian Teismann, Presidente
delaUnidad de Negocios de Dispositivos Inteligentes y PC Comerciales
paralenovo.

El desarrollo del equipo Fold tomé cinco afos, y segln Teismann,
revolucionardlamanera enla que se trabaja, debido a que se adapta
bien alanueva normalidad donde existen entornos de trabajo hibridos
entrela oficinay elhogar. Adicionalmente, el equipo se acompanade
accesorios como unteclado bluetoothounlépiz.

Cuidamos y Recompensamos
a nuestros Canales....
Lenovo Partner Engage Program FY2021

Para ser un canal Metalico

Revenue y Certificaciones
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Lenovo

KAREN
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El directivo concluyé la presentacion
al anunciar que Lenovo continuard
invirtiendoeninvestigacionydesarrollo
deproductos queofrezcanalosusuarios
unamejorexperienciadeusoqueapoye
ensulabor.

Lenovo DCG con ajustes para subir
denivel

En otro evento, Lenovo Data Center
Groupdioaconocerlas herramientas
eincentivos que brinda alcanal para
que se capacite y especialiceenlas
soluciones para el centrode datos.
Se dio a conocer también que para
los cuatros niveles de Lenovo Partner
Engage (Autorizado, Silver, Gold, y
Platino) se ajustaron los objetivos de
venta.

De acuerdo con Karen Jorddn,
Gerente de Canales enlenovo Data
Center Group, desde el registro,
los partners tienen acceso al
portal y comienzan por el nivel de
“Autorizado’, hasta que superanlos
150 milddlares enventasy cumplen
condos certificaciones comerciales
pasan alnivel “Silver”.

Respecto al nivel “Gold” se requiere
lograr una venta anual de 400 mil
délaresy tener tres certificaciones
comerciales y una técnica, dos en
cloud y dos en almacenamiento.
Por Gltimo, para alcanzar el nivel
“Platino” solicitan alcanzar una
venta anual de 750 mil dblares y
cuatro certificaciones; dos técnicas
y en especializaciéon y dos mds en
almacenamiento.
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