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on pocos los canales que integran soluciones de
Inteligencia Artificial (IA) en México, sin duda, una
delas tecnologias mds disruptivas delas Ultimas
décadas que va a impactar en el mundo, ya que
trascenderdenlos negociosy lavida cotidiana.
SeglnIDC, el valor de mercado de Inteligencia Artificialen
AméricaLatinaasciende a 675 millones de dolaresyen2020
se esperaun crecimiento del 9.8% respecto al afio anterior;
ademds, enlos proximos cinco afos prevén un crecimiento
de 25%.EnMéxico,lainversidbnque sehaceenlAestdentre 88
y 95 millones deddlares.
La consultora sefiala que en la regién, 6 de cada 10
organizaciones planean invertir en IA, mientras que en
diciembre de 2019 eran 5 de cada 10 las que planeaban
hacerlo.
Expertos enlA como CiiSA,SAS, TIBCOY la consultora IDC,
sefialan que aunque existen muchas oportunidades
de negocio para el canal con esta tecnologia, deberdn
desarrollarlas habilidades de integracion necesarias para
disefiar soluciones ala medida de sus clientes; por lo que
debenespecializarse encasos de usoy mercados verticales.
Lasemana pasadasellevéacabolngram Virtual Experience
IVX,elevento anual delmayorista donde se dieron a conocer
las estrategias que disefid, en conjunto con sus marcas, para
apoyarlos negocios de sucanal.
Elevento estuvo encabezado por Luis Férez, VP & CCE México,
Per(y ColombiaenIngram Micro, asicomo todo su equipo

directivo, quienes estuvieron atentos todo el tiempo para
atender las dudas y sugerencias de sus asociados, asi
como brindarles su opinién sobre las oportunidades que
venparaelcierredeafoy parael 2021.Eldirectivomenciond
que entrelas principales peticiones de los canales estén
la capacitacion, soporte, financiamiento, tendencias para
identificar nuevas oportunidades, logistica einventariode
productos,alo que hanbrindado unarespuestaoportuna.
Del 20 al 22 de octubre se llevaré a cabo virtualmente
el Congreso ANADIC MX 2020, al respecto, José Antonio
Sanchez, Presidente de ANADIC México, explicd que habra
un programa atractivo para los socios con contenido y
oportunidades de negocio paratodos.

Se contard conuna participacionimportante delos mismos
asociados,ya que algunos presentardn sus soluciones con
lafinalidad de que otros canales puedan agregarlas asus
portafolios y comercializarlas. Compafiias como Pacific
Soft, Asesoria Limac, Corporativo SOS,Reeduca, Asciende
Computacion, Fersa Technologies, Limnovaxion,entre otras,
presentardn sus propuestas.

Se contard conla participacion de algunos expresidentes
delaasociacion como Alireza Pourshojai, Francisco Wilsony
Héctor Cardenas. Algunos delos patrocinadores son: GHIA,
Lenovo,Ingram Micro, Intel,Kingston, Grupo ROM, EC Line,
Cloud Magna, Acer, Tripp Lite, BenQ, Pefect Choice, Quarx
Technologies, CONTPAQi e Ilvanti. Ademds, serifaréun auto.

eSemanal noficias del canal, no recomienda equipos ni marcas, fampoco resuelve dudas técnicas individuales por teléfono. Si fiene algo que comunicamos, dirfjase a nuestras oficinas generales o use alguno de los medios escritos o
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n Brother nuestro canalde distribucién esuna

prioridad, através de diferentes estrategiasy

acciones reforzamos nuestrointerés por ellos,

por estarazon, siempre cuentan con nuestro
apoyo para que juntos logremos seguir creciendo.
Como una forma de agradecer el trabajo que
nuestros socios de negocio hanrealizado, llevamos
a cabo un par de eventos para reconocerlos y
reafirmar el soporte que les ofrecemos.

 Total Negocio Mayoreo:
1°Lugar: Exel del Norte
2°|ugar: DC Mayorista
3°lugar: CVA

* Mayorcrecimientoen Totalnegocio mayoreo:
-PCH

* Mejor Mayoristade Valor:
-Exel del Norte

FY2019 ,z!"

Enprimerlugar,y conunaaudiencia de 155 personas,
los pasados 22,23y 24 de septiembre realizamos
“Brother Valor’,donde dimos a conocer a nuestros
partners las estrategias enlas que trabajamos para
dar continuidad alnegocio.

El segundo evento, “‘Partners Awards FY2019”, fue
celebrado el 6 de octubre de este afio,con el finde
premiar a los socios que destacaron en su labor
durante el afo pasado. En élresultaron ganadores:

* Mejor Copy Dealer:

-TodoenTéner

* Mejor cliente de proyectos:
-CTL

« Coordinadorde impresion:
1°Lugar: Ivén Davila - PCH
2°|ugar: LuisMeza - CT

3°lugar: KarlaLopez — Ingram
Claudia Sadnchez - Exel del Norte
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Algunos de nuestros diferenciadores como marca consisten en
D el compromisoy la atencién que prestamos para satisfacer las
necesidades de nuestros clientes, tanto canales de distribucion
como usuarios, ‘gracias a ellohemos consolidado un portafolio
robusto de soluciones que abarca desde equipos Idser con
impresoras o multifuncionales monocromaticos o a color,
, multifuncionales deinyeccién de tinta, con equipos
y para oficina, negocio o empresarial, rotuladores y
& etiquetadoras, entre otros.”
Ya que para nosotros el canal es estratégico para
desarrollar servicios administrados de impresion,
buscamos laborar con ellos de forma conjunta, paraello,
les brindamos capacitaciéon comercial y técnica de alto nivel,
estrategias comerciales, productos de calidad, refacciones, apoyo en el desarrollo de
negocios, créditos, registro de proyectos, entre otros.

Brother es una marca rentable para los socios comerciales,incluso en estos meses
| de pandemia,logramos continuar generando hegocios y queremos desarrollar
i mds. Siempre estamos listos para atender las necesidades de nuestros partners.

” ‘Invitamos a los canales que aln no colaboran con nosotros aque se acerqueny
conozcan los beneficios que podemos ofrecerles afin de procurar su crecimiento,

Fortalezas ‘ 5
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@ con estrategias sélidas y todo nuestro apoyo™ Tachi Takaaki, Gerente de
B Marketing para México.
D

TACHITAKAAKI

Contacto

Fausto Zumaya

Supervisor de Marketing

Brother International de México
fausto.zumaya@brother.com.mx
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a IA es una de las tecnologias pertenecientes a la Industria
4.0 y una tendencia de sumarelevancia a nivel mundial cuyo
objetivo consiste en potencializar a los negocios a través de
la automatizacién de procesos, toma de decisiones rdpidasy
oportunas, reduccién de costos, reduccidn de errores,aumento de
utilidadesy enlas capacidades de ventay produccion.

Esta tecnologia tiene como base ala gran cantidad de datos que se
! generan enlaactualidad, pues gracias a estos
se pueden establecer modelos que apoyena
las empresas a cumplir con sus objetivos.
De acuerdo con Marcio Arbex, Director de
Soluciones para TIBCO Latinoamérica,
el proposito de la IA es proporcionar

software que razone los datos.
‘La necesidad siempre presente de
optimizacién empresarial,combinada
conuna larga historia de estadisticas
aplicadas, un crecimiento explosivo
de los datos disponibles y los avances
recientes enlacomputacidénenlanube, ha
aceleradolainnovaciény la transformacion
empresarial. La A proporcionainteracciones
MARCIO casihumanas conelsoftwarey ofrece soporte
para la toma de decisiones para tareas

especificas’, detalld Arbex.

En tanto, Lucio Bustillo, Gerente de Ciencia e Innovacién del
Departamento de Revenue Management de Air Canada, explicé a
propoésito del whitepaper sobre el viaje hacialalA de TIBCO: “el término
IA volvié a entrar recientemente en nuestro imaginario colectivo.

Portadal 8
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Hoy en dia, el concepto abarca
un nimero cada vez mayor de
técnicas avanzadas de andlisis
y optimizacién aplicadas a
grandes voliumenes de datos. Sin
embargo, todavia quedacamino
por recorrer antes de llegar al
punto de laInteligencia Artificial
general.

El término ‘Inteligencia Artificial
general es la idea de que una
mdquina puede ser tan hdabil,
flexible e inteligente, como un
serhumano. De hecho, sostiene
que la mayoria de las empresas
deviajes enla actualidad estdn
avanzando hacia lo que podria
definirse con mayor precision
como ‘andlisis avanzado’. En
este entorno, un conjunto de
decisiones selecciona entre
diferentes modelos de prondstico
y optimizacién (incluidas lasredes
neuronales) paratomar decisiones
agranescala.Estogeneralmente
implica grandes conjuntos de
datos, incluso en tiempo real. Sin
embargo, el término ‘1A’ se usa a
menudo porque esidentificabley
transmite un sentidojustificadode
asombro’,agregd el directivo.

@ 5573605651
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Enelpais,laInteligencia Artificial figura como uno de
los pilares mds relevantes dentro de las estrategias
detransformacién digital delas empresas,ademds
de ser una tecnologia que llegb a replantear el
contexto de los procesos de negocio. Por ello, es
aplicable enlas diferentes verticales de laindustria,
quienes se encuentranlistas para adoptarla.

Una parte fundamental del éxito en laimplementacion
delalA dependeengran medida delacapacidad de
los equipos de trabajo para adoptar nuevos modelos
y desarrollar nuevas habilidades y competencias,
posicionando el recurso humano como una pieza
clave paralograrlo.

La industria de la manufactura representa en
México cerca del 31% del Producto Interno Bruto
(PIB) y sélo se invierte el 2% del total de inversiones
enlA lamitad de estasinversiones se enfocanenel
sector financiero, el cualrepresenta el 5% del PIB,de
acuerdo con Jorge Gémez, Director de Soluciones
Empresariales en IDC México.

Aunquelainversién enlaindustria de manufactura
esmuy poca, los beneficios y las aplicaciones para
implementar IA en este sector son muy amplios,
por ejemplo, es posible ajustar la produccidn en
tiemporealconlademanda, detectarimagenesy
videos enlaslineas de produccion para supervisar
productos, mdquinasy empleados,afin de detectar
las medidas de seguridad de los trabajadores en
una planta, entre otras.

No obstante, otras aplicaciones que tiene esta
tecnologia pueden ser en los sectores de retail,
telco, gobierno, telecomunicaciones, financiero,
o logistica, en la gestién de riesgos y fraudes; en
los seguros, con precios dindmicos; a reforzar el
compromiso con el cliente; en el sector energético,
conlavigilanciade la produccidny mantenimiento
basado en condiciones. Otras aplicaciones
figuran en los chatbots para atender a clientes;
reconocimiento facial,de vozy texto afin de otorgar
facilidady seguridad enlos procesos.
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La mejor convencion de la industria Tl llega
hasta donde estés.

La convencion mas esperada de la industria Tl en México ahora es virtual. Te llevamos el mejor
contenido, talleres, capacitaciones y conferencias de los fabricantes mas reconocidos.

+ Lok + Ejecutivos + 40 Stands + 40 Conferencias
6 0 Fabricantes 5 de alto nivel interactivos de negocio
+ Talleres Conferencias
y certificaciones magistrales
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En el pais, un 51% de las actividades que realizan los trabajadores en
general son susceptibles de automatizarse utilizando IA; respecto
al debate que existe sobre si esta tecnologia terminard con los
empleos, Jorge Gomez, dijo que no serd asi.

El directivo puso como ejemplo la mdquina
de vapor donde los trabajos aumentaron,
ya que tras la revolucién industrial,
surgi6 la industria de turismo, o la de
hoteleriay servicio. “Los empleos que
se automaticen se van a generaren
otraindustria que nisiquiera tenemos

idea que va a existir’, detallo.
Aunque estiman que en el 2030 cerca
de 9 millones de empleos se pierdan
conlaimplementacion de IA, también
prevén que se generen 22 millones de
nuevos empleos enotrasindustrias; es decir,

JORGE GOMEZ 12 ™"ones deempiocspositivos

Unatecnologia necesaria
En la opinidbn de Gustavo Guerrero, Especialista en Innovacion y
Transformacion Digital para SAS Latinoamérica, México lleva buenos
pasos enlaadopcion de estatecnologia,incluso, el directivo sefiald que
enlaregion, el paisllevaladelantera.
El especialista agregb que |A es una tecnologia
con gran crecimiento que, a su vez, genera
unretorno exponencial, las empresas que
integren proyectos con ella podrén tomar
mejores decisiones y contar con una
ventaja competitiva o un diferenciador en
elmercado.
Sin  embargo, al existir tantos
competidoresy ser una gran tendencia,
enelfuturolaintegraciéondelA sevolverd
algo establecido. “Las empresas que no
adopten esta tecnologia, no sélo no tendrdn
un diferenciador, sino que estardn fuera del
mercado’, enfatizé Guerrero.

GUSTAVO GUERRERO

El valor del mercado de Inteligencia
Artificialen América Latinaasciende
a 675 millones de délares, este afo
se espera un crecimiento del 9.8%
respecto al afo anterior, y en los
préximos anos prevén un crecimiento
del25%.
Enlaregion,6decadal0organizaciones
planeaninvertirenlA,mientrasqueen
diciembredel 2019 eran 5de cada10
las que planeaban hacerlo, segun
explicd Diego Anesini, Director de
Investigacidonen IDC Latinoamérica.

DIEGO

Elaumentodel10%enlasorganizaciones
que planean invertir en |IA se debe a
quelas prioridades de las compafias
cambiaron,yahorabuscanmejorarsus
procesos y responder dla acelerada
demanda del canal digital de los
clientes,enotros casos,lasempresas
se vieron forzadas a invertir en esta
tecnologia,seginexplicd Anesini.

El directivo afadié que este tipo de
tecnologias estdn permitiendo la
supervivenciadelas organizaciones
enmuchos casosy generan mayores
oportunidades de negocio para los
canales.

Portadal 12 contactame@esemanal.mx ® 5573605651
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Eldirectivo de SAS agregd quela extensiéntécnicay
un mejor acercamiento con los clientes para poder
escucharlos y comprender sus necesidades y su
estadode madurez, sonfundamentalesalmomentode
integrar proyectosy procurarla soluciénde problemas.
Por su parte, Anesini explicd que, aunque existen
muchas oportunidades de negocio para el
canal con esta tecnologia, éste debe poseer las
habilidades de integracion necesarias para poder

disefiar soluciones ala medida a sus clientes; por
ello,los canales deben especializarse en casos de
usoy verticales.

Goémez menciond que si existen tecnologias
ganadoras durante la pandemia son, en definitiva,
el Computo enla Nube, el Internet de las Cosas, y
la Inteligencia Artificial, ésta Gltima dedicada a
transformar empleos, quitando lo mondétono a
ciertas tareas y permitiendo que el trabajador
realice labores de andlisis mds complejas.

“De todas las tendencias tecnoldgicas que hemos visto en IDC en las tiltimas décadas, quiza la mas revolucionaria, la
quevaatenerunimpactomayorenelmundo, eslalA, debido aque vaatrascender enlos negociosy lavida cotidiana, va
atenerimpactos que involucran en laimplementaciony regulacion, inclusive, en disciplinas que van desde la economia,
hastalaleyylaética. Estamos hablando de una tecnologia que sera completamente disruptiva en practicamente

cualquier actividad laboral”, enfatizd Jorge Gomez.

Portadal 14
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Autor: AnahiNieto

ayoristay fabricante dieron
a conocer, por medio de
unaruedade prensa virtual,
su alianza comercial para
llevar almercado de México
proyectos deInternetdelas
cosas (IoT) delamano conelcanal.
Jorge Morales, Gerente de Desarrollo de Negocios enloT
eningram Micro México, menciond que la oportunidad que
detectan para el pais es muy extensa, ya que tendrd una
inversion de cinco millones de dolares en 2020y conun
crecimiento del 17% aro contra ano.
Al ser una tecnologia que se encuentra en distintas
verticales, Morales senald como ejemplo la incursiéon
que Ingram Micro ha tenido en algunos mercados

”>5.1B sUSD
(Ingresos global)

®

como transportey logistica, desarrollo de smarthome,
retail, manufactura, edificios inteligentes, hogar, salud,
agricultura, energia, deportes, entre otras.

En tanto, Ana Hinojosa, Directora para Latinoamérica en
Roambee, explicod que su oferta se compone de hardware
y software enfocados a proyectos de logistica, mercado
con grandes oportunidades para mejorar procesos y la
toma de decisiones.

La oferta de Roambee se comercializa por medio de un
modelo as a service, el cualincluye software y hardwarey
norequiere de unainversioninicial.

Aunque el fabricante tiene cinco afos de fundaciony tres
anos y medio con operaciones en México, busco la alianza
con el mayorista para tener como socios a canales que
cumplan con el perfilde asesores o consultores y lleven a
cabo actividades que agreguen valor.

Parte del soporte que se brindard al canal seré el portal
de Roambee University,donde los socios pueden darse
de altay acceder a certificaciones sin costo, registro de
oportunidades, ecommerce, asi como estrategias de
marketing. Por parte del mayorista, también se ofrecerdn

| Mexico — 23% Inversion @ Ba Lo i . N :
/ e capacitaciones mediante webinars y acompanamiento.
De acuerdo alo expuesto por la directiva, el margen de
ganancia paralos socios de negocio dependerd de los
casosdeusoy lavertical que estos aborden.

Hinojosa enfatizd en elinterés de la firma por consolidar
una red de partners interesantes en México y Estados
Unidos, que busquen desarrollar proyectos con esta
tecnologia disruptiva.

( etai Bullding

>$600B USD Global 2020 \
Ingresos por Proyectos lot . m_ ¥
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Crecimiento promedio 17% /
YoY Mexico 18 2 22
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Encuentra lo que necesitas en un clic.

HP CONNECT, la herramienta para Canales donde agilizamos
procesos de cotizacion, disponibilidad de productos,
especificaciones tecnicas, precios y mas.

» Disponibilidad en linea de todos nuestraos Mayoristas Autorizados
* Descuentos para cliente final a partir de 30 unidades
« Cotizaciones en menor tiempo

Contacta en HP CONMECT a tu mayorista favorito.
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Windows 10 Pro significa negocio. Intel®

& Copyright 2020 HP Development Comparry, L. Mo estdn disponibles todas las fundanes en todas las ediciones o versiones de Windows. Los sisternas
pusden reguenir la actualizaclén o la compra por separads de hardwere, cantroladores, software o actualizacones al BIOS para poder aprovechar las

funciones de Windows al maximo. Windows 10 se actualiza automaticamente v siempre estd habilitado. Podrian aplicar tarifas 5P v requisitos
adicionales con el tlempo para realizar las actuallzadones, Consulta hitp:fwess. microsaft. com inted, el logotipo de Intel, Intel Inslde, Intel Core y Core
Inside son mancas comerciales de (3 Corporadidn iniel o sus filiales an los Estados Unidos o en atros pases.



https://hpconnect.itcs.hp.com/Login
https://hpconnect.itcs.hp.com/Login
https://hpconnect.itcs.hp.com/Login

Fabricantes YAV

56 TRAERA 2B VECES MAYOR
VELOC 3%] Y UNANUEVF

/

GENERRCIONDE SERVICIOS:

SHMSUNG

Texto: AnahiNieto

PORMEDIO DEUN FORO VIRTUAL, EL FABRICANTEDIO A CONOCER LOS BENEFICIOS QUE
TRAERA CONSIGO EL DESPLIEGUEDELARED 5G EN EL PAIS, EN LOS SECTORES COMO
EDUCACION, SALUD Y ECONOMIA, PRINCIPALMENTE.

nMéxico, el 76% de la poblacién urbanatiene acceso ainternet,
mientras que enlarural el porcentaje es de apenas 47.7%,de
acuerdo con el Instituto Nacional de Estadisticay Geografia
(INEGI); aunque el tema de lared 5G ha generado polémica,
especialistas sefialanlas grandes oportunidades que traeria
suimplementacion para cerrar la brecha digital.

Un reto relevante que enfrenta el pais es,ademds de completar la
cobertura, hacerla accesible y de calidad paralos mexicanos. “6G es
latecnologia de conectividad clave que jugard un papel fundamental
enlavidadelas personasy el desarrollo delainfraestructuranacional

y social’,expresé el Presidente de Samsung Electronics México, Sang
JikLee.

contactame@esemanal.mx ® 5573605651 Fabricantes |17



El directivo agregd que esta conectividad es
considerada la cuarta revolucién industrial, y
dijo que mejorard el uso de los servicios médicos
remotos, la seguridad pUblica, transformard la
industria de comunicaciones, ayudard a brindar
educacidny salud de calidad, optimizardindustrias,
contribuird alaimplementacion de nuevos modelos
de negocioy creardlabase paraeldesarrollo de
ciudadesinteligentes.

Lared 5G también hard posible laimplementacion
de nuevos conceptos tecnoldgicos comolarealidad
aumentada, realidad virtual, fébricas inteligentes,
hogares inteligentes, transporte electrénico, carros
autdnomos, entre otros servicios que transformardn
lavida delas personas.

GerardoMontero, Gerente de Desarrollo de Negocios
en Samsung México, menciond que aparecerdn
nuevas industrias con las ciudades inteligentes,
unas que serdn mds rdpidas al apalancarse conla
rapidezdelared 5G,la cuales 20 veces mayorala
actual.

Avanceenlaregion

Debido ala pandemia,los especialistas prevén que
enlos siguientes cinco afios habrd un despliegue muy
rédpido delared 5G enlos mercados desarrollados.
EnMéxico sellevaron a cabo dos pruebasyestdnen
esperadelalicitacién del espectro radioeléctricoque
sellevarGacaboen202l.

Se expuso que en México existen alrededor de
30 milradiobases, y para el despliegue de la red
5G se requieren diez veces mds, con este tipo
de conectividad es posible brindar un millén de
conexiones en un kildmetro cuadrado de manera
simultanea.

Aunque la tecnologia estd lista para desplegarse
en el pais, la legislacién del espectro retrasard
este avance; sinembargo, esperan que cuando se
asigne de formatemporal, serdn varios operadores
quienes locompartan, por lo cual se abaratard el
acceso.

Segln se expuso, la red de Samsung permea a
todala cadenade valor,y conlanueva generacion
de servicios que existirdn, los socios tendrdn un
aumento de ingresos y obtendrdn un margen de
gananciamdsinteresante.

SAMSUNG

El Mundo estd Cambiando....

Controles Hogares

de
qu[ng Medicion

conectados

Teletrabajo

Entretenimiento  gducacién

Percepcion

Eficlencla

de la Realidad

Seguridad
Publica

Inteligencia
Militar
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Beneficlos con los que la tecnologia nutre nuestras vidos

Comunicacion

Cosds
conectadas

Habitos

contactame@esemanal.mx @ 5573605651




¢(ESTAS LISTO PARA CAMBIAR LA FORMA DE

HACER NEGOCIOS EN TU EMPRESA?

Estamos a muy pocos dias del

J J = ™ CONGRES) . oo/
ANADICUX: —

& & L
50 hrs DE 1,000 CONFERENCIAS,
CONTENIDOS INVITADOS PREMIOS Y
MUCHO MAS

Ademas, participando en el congreso obtendras sin costo:

- Tu membresia a la ANADIC
- Acceso a nuestra plataforma de e-learning Campus Anadic
‘x - ., - Derecho a participar en nuestro Marketplace

;ESTAS LISTO?

UNA EXPERIENCIA 100%
VIRTUAL DESDE CUALQUIER
DISPOSITIVO

ACCEDE A:

congresoanadic.vfairs.com
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oG IMPULSAR
TRANSFORMACIONU

. \DIGITAL EN

MEXICO'Y AYUDARA ASUPERAR

CRISIS ECONOMICAPOS-COVID:
NOKIAYOMDIA

UAREPRED,

« LARED 5G PODRIA AGREGAR HASTAUNPUNTO PORCENTUAL AL PRODUCTO INTERNO
BRUTO AL ANO ENAMERICA LATINA.

Texto: AnahiNieto

Ifabricante, en conjunto con OMDIA dio a conocer,pormedio  Esta red tiene una amplia
de un evento virtual, un estudio sobre el potencial quetienen cantidad de casos de uso en el
las redes 5G enlaregidn, el cual concluyd que acelerardla  mercadoempresarial,enelcaso
transformacion digitaly ayudard a superarla crisiseconémica  de Latinoameérica, Swaincomentd
derivada porla pandemia. que las empresas necesitan
Wally Swain, Principal Consultanten la firma de andlisis OMDIA, explicé  llevar a cabo una transformacion
queungran beneficiodelared 5Grecae ensucapacidadde cerrar  digital, en especial los sectores
brechas digitales y lograr una mejor transmisioén de datos enesta  de manufactura o mineria para
épocadonde se comparte mayorinformacidony sedemandacada  optimizar sus procesos.

vez mejor calidad de los archivos. Lostres principales diferenciadores
Un ejemplo deello sonlos videos y gaming,los cualescrecenenun de las redes 5G son la menor
25%y 30% al ano, respectivamente,ambosrequierendeunaredde latencia, mayor conectividad
banda anchafijay mévil para poder consumir graficosconunamayor  y capacidad de soportar redes
velocidady calidad, las redes 5G pueden ofrecer unamejor experiencia  masivas deInternetdelas Cosas,
paralos usudarios. otratendencia tecnologiaque va
enaumentoenlaregion.
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To Do List For
Service Providers

Design
5G
launch
strategy

Upgrade
transmission

Prepare

for 5G

Edge
computing

Core
network

Unagran ventaja adicional que encuentran es poder
cerrar la brecha digital que existe entre las zonas
ruralesy urbanas, donde se calcula que 240 millones
de personas no estdn escritas en banda ancha, lo
querepresentaun aproximado del 46% de laregion.
A partirde la pandemia por COVID-19 se demostrd
la necesidad que tiene contar con una conexién
de banda ancha para trabajar, estudiar o
realizar labores desde los hogares; por lo tanto,
al implementar la nueva red prevén que existan
impactos positivos en la agricultura, construcciony
sectorfinanciero.

El estudio también estima que al implementarse
5G existiria un gran impacto en la productividad,
incrementdndolaenun 30% gracias ala capacidad
de transformar digitalmente a muchas empresas.
Ademds, se presumiod que podria agregar hastaun
punto porcentual al Producto Interno Bruto alafnoen
América Latina.

contactame@esemanal.mx Q 5573605651

La estrategia para atacar al mercado serd
desplegar redes 5G en smartphones y hacer
énfasis en el balance entre el mercado masivo
y elempresarial, esta tecnologia tocard todos los
sectores delaeconomia.

Por su parte, Enrique Ramirez, Director de Tecnologia
de Nokia para América Latina, detallé quelared 5G
serdun detonador paralaindustria 4.0,ayudando
aimplementar automatizacién de procesos y una
mejor conectividad.

El directivo de Nokia expuso que, al igual que
beneficios, este tipo de conectividad también traeria
consigo algunos riesgos, en especial enla seguridad,
puesto que estarian millones de dispositivos
conectados por kildbmetro cuadrado y podrian
aumentar los ataques de denegacién de servicio,
manipulacion delos equipos, o robo de informacion.
Respecto alainterrogante sobre cudndo llegard
la red 5G a México, Ramirez dijo que el Instituto
Federal de Telecomunicaciones retrasé la subasta
de espectro, porlo que tardard al menos un par de
afnos mads.

Fabricantes| 21

Source; Omdia

NOKIA | DMDIA



ImageCLASS MF743Cdw de

Multifuncional a color para pequenas y medianas empresas.
Capacidades de impresidn, escaneo, copiado y fax.

Sistema de cartucho todo en uno que combina el toéner y el
tambor en una unidad facil de reemplazar.

Convierte documentos en archivos digitales
Pantalla tactil a color de 5”

Imprime también a través de las soluciones méviles
Velocidad de hasta 28ppm

Primera impresién en 7.5 segundos

Impresién estandar y escaneo a dos caras

Cuenta con una capacidad de hasta 999 copias

contactame@esemanal . mx
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Sound X de , DataTraveler 80 de
Huawei

Bocina inalambrica inteligente creada en

colaboracién con Devialet. Brinda mayor - USB Type-C, alcanza velocidades de USB
capacidad de reproduccidn de rango en .3.2 Gen 1 y permite utilizarlo en todo
frecuencias bajas y altas. . tipo de dispositivos, ya sean notebooks,

: portatiles, tabletas o teléfonos
Descripcidn - inteligentes.

Superficie negra y esmaltada, con luz
RGB. Equipada con la tecnologia de

procesamiento de sefiales SAM (speaker . Disefio compacto y con tapa. Tiene una
active matching), y la estructura . estructura resistente que combina metal,
simétrica push-push, dentro de un cuerpo : plastico y llavero.
resistente a los impactos. Portatil y
compacta.
. o Capacidades que van desde los 32GB a

Caracteristicas . los 256GB

Capaz de adaptar la senal de salida . ® Capacidad de lectura de 200 MB

Minimiza la distorsién del sonido y las . ® Capacidad de escritura mas de 60MB
vibraciones de sus ondas . e Cinco afios de garantia

Incorpora subwoofers duales :

Poder de 60W . contactame@esemanal . mx

Reproduce el audio a través de Wi-Fi

Panel de control multidispositivo EMUI 10.1

Permite la conexidén al tocar el area
NFC del smartphone contra la bocina

contactame@esemanal.mx ® 5573605651 Productos |23
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ThinkPad X1 Nano de
Lenovo

Laptop basada en la plataforma Intel Evo y con procesadores
Core de hasta 11° generacidn. Pantalla Dolby Vision 2K de
13” de bisel angosto y una relacidén de aspecto de 16:10.

Descripciédn

Peso de 907 gramos, incluye cuatro altavoces y cuatro
micréfonos de 36@°. Admite Dolby Vision y Dolby Atmos.
Conectividad via WiFi 6 y 5G opcional para mads ancho de
banda.

Caracteristicas
Graficos Intel Iris Xe
Conector Thunderbolt
Funciones de seguridad basadas en IA y datos biométricos
Puede venir con Windows 1@ Pro o Ubuntu Linux precargado
Pantalla 100% sRGB
También viene con opcidén de pantalla tactil
Disponible durante el cuarto trimestre de 2020

contactame@esemanal.mx
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Odyssey G9 de
Samsung

LS600W de
ViewSonic

Monitor gaming de 49 con una curvatura
1000R, relacidébn de aspecto de 32:9,
resolucién DQHD de 5,120 X 1,440 y un
brillo maximo de 1,000 nit. Compatible con
Nvidia G-Sync.

Descripciodn

Su panel curvo ofrece una inmersioén
cémoda al mantener la misma distancia de
visualizacién en cualquier angulo. Tiene
un soporte ajustable a las preferencias y
comodidad de cada jugador.

Caracteristicas

e Frecuencia de actualizacidén de pantalla
de 240 cuadros por segundo

e Tempo de respuesta de 1 ms (GIG)

e Infinity Core Lighting, que permite 52
colores diferentes

e Cinco opciones de efectos de iluminacidén
detras de la pantalla

e Admite HRD1©@ +

contactame@esemanal .mx
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Proyector LED para una operacién 24/7,
brinda una fuente de luz RGB superior a
través de su tecnologia LED de segunda
generacidén, por lo que ofrece un brillo
me jorado.

Descripcién

Instalacidn flexible. Viene con un motor
o6ptico sellado IPS5X para evitar el polvo

y la humedad, y con el sistema Crestron
e-Control y software de gestién RoomView
Express para ser administrado y monitoreado
de manera remota.

Caracteristicas

Resolucién nativa WXGA (1280x800)
Ldmenes ANSI de brillo 3,000

Precisidon de color 125% Rec.T7@9
Tecnologia Cinema SuperColor+

Zoom 1.2x

Angulo de inclinacién de proyeccidn de
360 grados

e Correccidn trapezoidal H/V

contactame@esemanal . mx




RZ-S500 de
Panasonic

Audifonos inalédmbricos con tecnologia Dual
Hybrid Noise Cancelling y rendimiento

de llamadas a smarphones gracias a la
reduccibébn de ruido beamforming y micréfono
MEMS.

Cuerpo redondeado, a prueba de salpicaduras
equivalente a IPX4. Su sistema de
sefializacién independiente izquierda-
derecha envia una sefal a cada auricular

y ayuda a mantener una conexibén estable.
Disponible en color negro mate.

e Hasta 6.5 horas de reproduccién con una
sola carga

e Sensor tactil para modos cancelacidn de
ruido, sonido ambiental y apagado

e Compatibles con asistentes de voz (Siri/
Google Assistant/Amazon Alexa)

e Conectividad Bluetooth

contactame@esemanal . mx

Alpha A7C de

E Cémara con sensor CMOS Exmor R
: retroiluminado full-frame 35mm de 24,2 MP y
. procesador de imagenes BIONZ X.

: Descripcidn

: Disefio compacto y ligero. Tamano de 124,0
+x 7,1 x 59,7 mmy un peso de 509 g. Con
. sistema de estabilizacién de cinco ejes y
. unidades de obturacidén mejoradas.

: Caracteristicas

Pantalla LCD tactil de tres pulgadas
Calidad de imagen full-frame

Bajo nivel de ruido

El ISO se extiende hasta 51,200 y se

E puede ampliar a ISO 50-204,800

Enfoque automatico avanzado
Video 4K
Admite perfiles HDR (HLG ) y S-Log/S-

. Gamut, cémara lenta y réapida

Grabaciéon full HD a 120 fps

o
W
3
S
‘_:
¥
N
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Hesarrolladores vav

VMWORLD 2020,

UNALIADODE LA
NNOVACIONDIGITAL
PARALARESILIENCIA
EMPRESARIAL

Autor: Rall Ortega

www.youtube [ noticiasdelcanal

VIDALLUNA

* LAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO PARA LOS CANALES CRECENEN LA MEDIDA QUE
CONTINUIDAD DE LOS NEGOCIOS AUMENTA
« LAMARCAR APUESTA POR LA ESPECIALIZACION DE SUPORTAFOLIO Y LOS CANALES

leventode VMware tuvo como objetivo acelerarelcaminodelasempresasa
lanube,conlaintencionde sortearlosretos que se presentanenlaactualidad,
transformandolasredesy la seguridad paralograr velocidady flexibilidad,a
propdsito de ofrecer espacios de trabajo digitales y herramientas que tengan
cabidaenlasdemandas actuales delmercado.

Enlacadenadedistribucion Tl,uno delos principales actores que se han beneficiaodo,ademas delos
usuarios finales, de las soluciones acorde alos tiempos que se viven, han sido los canales, ya que la
ampliacién de sus portafolios crecio enlamedida quelos fabricantes desarrollan herramientas que
habilitenla operacion,incluso remota, de las organizaciones. Asimismo, el espectro de negocio para
elcanalcrecey se amplia dotdndolo de nuevas oportunidades, al respecto, Pat Gelsinger, Director
ejecutivo de VMware detalld: ‘Estamos definiendo el futuro delaera digital enlas areas prioritarias de
cadanegocio.Nuestraestrategia se enfocaen brindar la base digital paraun mundo imprevisible, ya
queenlabase de nuestraestrategia estdn sus negocios, aplicaciones y datos, paraimpulsar el negocio
antelaincertidumbre”.

‘ENVMWARE,ESTUVIMOS OCUPADOS DESDE VMWORLD 2019. EXTENDIMOS NUESTRAS CAPACIDADESEN
ELDESARROLLOY MODERNIZACION DE APLIC ACIONES CON LA INCORPORACION DE PIVOTAL. AMPLIAMOS
NUESTRA CARTERA DE SEGURIDAD CON CARBON BLACK Y NUESTRO MOTOR DE INNOVACION ORGANICA
FUNCIONA A TODO VAPOR.PROPORCIONAMOS CINCO COMPONENTES ESENCIALES CRITICOS. PRIMERO, LA
MODERNIZACION DE APLICACIONES CON TANZU. SEGUNDO,NUESTRA CARTERA DENUBES MULTIPLES CON
VMWARE CLOUD. TERCERO, ELESPACIO DE TRABAJO DIGITALPARA IMPULSAR LA PARTICIPACION DE LOS
EMPLEADOS.CUARTO,COMO SOPORTE DENUESTRA CARTERA ESTAN LAS REDES DE NUBE VIRTUAL Y QUINTO,
LA SEGURIDAD INTRINSEC A, PENSADA PARA TODOLO QUE HACEMOS: PAT GELSINGER.

Es asique,las empresas tuvieron que adaptarse y modificar sus modelos de negocio, esto debidoala
pandemiay el confinamiento,lo cualtambién hatraidoretos importantes enlo referente ateletrabajo,
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queincluyelarelacion virtualconlos clientes, elimpacto
humanoy proveer delo necesario alos colaboradores
para gue las companias continlen desarrollando su
propodsito.

“NO SE PUEDE PENSAR EN UNA RELACION CON UN CLIENTE,
SIN PREVIAMENTE TOMAR EN CONSIDERACION LOS
SISTEMAS,LAS APLICACIONES Y LOS DATOSINVOLUCRADOS
ENTODOESTO.NOSOTROS TENEMOSLARESPUESTA ATODO
ELLO™ ANDRE ANDRIOLLI, DIRECTOR SENIOR DE INGENIERIA DE
SISTEMASEN VMWARE.

VMware enlanueva normalidad
Larespuestadelaempresaha sido determinante para
guelos negocios continden con sus servicios, es por ello
que, dibujdlos posibles escenarios alos que se verian
enfrentados las organizaciones y como administrar
susrecursos para salir bienlibrados, cabe resaltar que
este panorama también abre opciones de negocio
paralos canales, porlo queresultaimportante que sus
portafolios contemplen soluciones que se ajusten alos
requerimientos que sondemandados.

PREPARADO PARAELFUTURO

Fase 1. Actitud reactiva:Responder. Continuidad del negocio:
Sostenerlasoperacionescomercialesentiemposdecrisis. Asegurar
losdatos, lainformaciony lossistemasvitales. Habilitar rpidamente
alostrabajadoresremotosymantener laparticiondel cliente.

Fase 2. Actitud proactiva: Adaptar.Resilienciaempresarial:
Inversiones especificas para aumentar la automatizacion y la

flexibilidad. Impulsar el retorno al crecimiento empresarial.
Optimizarloscostos, eliminaciondelacomplejidad, laredundancia
ylaineficacia. Ampliarlaeficienciaylas capacidades delafuerza
laboral.

Fase 3. Actitud innovadora: Acelerar. Primero digital:
Concentracidnenel aumentode velocidady la presentacion de
nuevosservicios. Adoptarunmodelodigital paraTlylosnegocios.
Implementarestilos de trabajonuevoseinnovadores. Fortalecerel
negocio frentealosdesafios futuros.

Canales

En febrero del afio en curso, la compania liberd su
programa de canales, por lo que es relativamente
nuevoy nofue necesario realizar cambios o ajustes ala
estructuradel programadebido ala pandemia,aunque
lainteraccion consus partners sicambio, asilo asegurd
VidalLung,Gerente de canalesy alianzasen VMware: ‘En
estaforma creativade enlazarnos conlos canales,sonlos
mMensajes queles estamos entregando pararesponder,
adaptaryacelerar’.

contactame@esemanal.mx Q 5573605651

PATGELSINGER

‘BUSCAMOS QUE NUESTROS CLIENTES PASEN DE SER
REACTIVOS, A SER PROACTIVOS Y DESPUES INNOVADORES
USANDO LA TECNOLOGIA DE VMWARE. ES UN CAMBIO
DE COMO ESTAMOS CAPACITANDO, COMO ESTAMOS
ENTREGANDOELMENSAJE ALOS CANALES QUE A SUVEZESTOS
TRANSMITIRAN A LOS CLIENTES”: VIDALLUNA.

Elgerente de canales también comentd que, el programa
de canales tiene como prioridad especializarlos, yaque
el mercado y los clientes valoran ese conocimiento en
soluciones especificas. Cabe resaltar, el portafolio de
lacompania es de tal extension que los canales tienenla
posibilidad de especializarse en vertientes que incluyen
virtualizacion de computo, virtualizacion de centrode datos,
nube hibrida,redes,enlaces, balance de cargas, seguridad,
espacios detrabajo digitales,aplicacionesy contenedores.

“ELINCREMENTO EN EL NUMERO DE CANALES ANO CONTRA
ANO, HA SIDO DE UN 5%, ES MINIMO EL INCREMENTO DE
NUEVOS CANALES. LO QUE TENEMOS SON CANALES QUE
SE ESTAN ESPECIALIZANDO. SI EN ANOS ANTERIORES
VENDIAN VIRTUALIZACION DE COMPUTO, AL DIA DE HOY
VENDEN SOLUCIONES DE VIRTUALIZACION DE REDES,
ALMACENAMIENTO, SD-WAN": GERENTE DE CANALES Y
ALIANZAS EN VMWARE.

Lamarcahadifundido supresenciaenelterritorio mexicano
conelapoyode,aproximadamente, 360 canalesy de estos,
entre 50 y 55 canales venden soluciones que no estdn
restringidas ala virtualizacion de computo,ampliando asi
elmargen de oportunidad de manera considerable. Los
potenciales partners pueden encontrar la ofertacompleta
conlos mayoristas CompusSoluciones,IngramMicro, Tech
Datay SynnexWestcon-Comstor.
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SONICWALL VRTUAL
ROADSHOW IMPULSO L
“RSEGL NLA
NUEVANORMALIDAD

Texto:RallOrtega

« LAEMPRESA SE APOYO DE LAS NUEVAS TECNOLOGIAS PARA ESTAREN
CONTACTO CONSUS SOCIOS DENEGOCIOY CLIENTES EN AMERICA LATINA

* CIBERSEGURIDAD,UN MERCADO CRECIENTE CON VARIEDAD DE
OPORTUNIDADES PARAELCANAL

ellevd acabo el SonicWall Virtual RoadShow, un evento que congrego virtualmente alos principales
canalesy clientes dela marcaenlaregion Latinoamericana, estuvo dividida en sesiones focalizadas
para cadauno delos segmentos que asistieron.

Durante el encuentro hubo diversas presentaciones y charlas de expertos en el mercado de TI
dedicados alaciberseguridady se expuso como el nuevo modelo de seguridad sin limites, que
la compania hanombrado Boundless Cybersecurity, contribuyd a hacer frente alas amenazasy
desafios que enfrentan enla nueva normalidad las organizaciones alrededor del mundo, lo cual ha afianzado el
posicionamiento delamarcaenelmercado dela seguridad.

“HEMOS VISTO COMO LAS EMPRESAS PROPORCIONAN CIBERSEGURIDAD DE MANERA RAPIDA Y EFICIENTE ANTE
UN AUMENTO INESPERADO DE LA FUERZA DE TRABAJO REMOTO Y MOVIL, Y COMO SE ESTA CONFORMANDO UN
NUEVO CONCEPTO DE NEGOCIO NORMAL”: ARLEY BROGIATO, DIRECTOR DE VENTAS EN SONICWALL PARA AMERICA
LATINA.

Debido alanaturalezay el contexto en el que ha sido lanzado Boundless Cybersecurity, el mercado actuallo recibid
conaltas expectativas, lo cual también funciond como una formula efectiva parala ampliaciony acoplamiento del
portafolio de soluciones que el canal ofrece enrelacion ala seguridad informdtica, ya que uno de sus principales
funcionamientos de éste ha sido orientado aresolver la brecha de seguridad entre los colaboradores que trabajan
desde casaylas empresas que, actualmente reciben numerosos ataques, ya que la plataforma ofrece una
proteccion que detiene las amenazas evasivas en puntos de exposicion infinitos y fuerzas de trabajo remotas,
moviles y habilitadas paralanube.

“BOUNDLESS CYBERSECURITY ANTICIPA RESPUESTAS QUE SE HAN VUELTO URGENTES CON LA CRISIS GENERADA

PORELCOVID-19Y ELCRECIMIENTO ACELERADO DEL MODELO DEL WFH (WORK FROMHOME - TELETRABAJO)":
CARLOS GOMEZ, INGENIERO DE VENTAS DE SONICWALL PARA SUR AMERICA.

contactame@esemanal.mx Q 5573605651 Desarrolladores | 31



Hesarrolladores vav

Es asi que, la pandemia, el trabajo desde casa, la
creciente conexion de servidores con baja protecciony
en consecuenciaelaumento desbordado de los ataques
maliciosos ha generado un caldo de cultivoideal para que
los canales ofrezcan soluciones que estén alaalturadela
situaciony mds importante aln, les provean certezaenla
continuidad de sus negocios alas companias, alrespecto,
Carlos Gomez enfatizd: “La cantidad de trafico crecid 50%
deundiaparaotroyenlamayoria delos casos de manera
desordenada, mientras la seguridad no aumentd almismo
ritmo, lo cual expuso a las empresas a ataques desde ROBERTD CAMPOS
diferentes fuentes’.

Cabe mencionar que elransomware es la amenaza mas
preocupante paralas corporacionesy haaumentado un
20% (121.4 millones) a nivelmundial en el primer semestre
de 2020, aungue no es el Unico, siendo que, Sonicwall
detectd un aumento de 7% en los intentos de phishing
relacionados con COVID-19 durante los dos primeros
trimestres.

“LOS AVANCES PROSPECTADOS PARA LOS PROXIMOS 10
ANOS ESTAN OCURRIENDO EN CUESTION DE MESES.ESTA
REALIDAD IMPONE GRANDES DESAFIOS PARA LOS CISOS
Y SUS EQUIPOS, QUE DEBEN PROPORCIONAR SEGURIDAD
PARA EL MUNDO ACTUAL Y, TAMBIEN, PARA EL MUNDO
QUE SURGIRA DESPUES DE LA PANDEMIA”: EUSTOLIO
VILLALOBOS, COUNTRY MANAGER PARA MEXICO, CENTRO
AMERICAY ELCARIBE EN SONICWALL.

Anunciosrecientes

Esimportante destacar los nuevos firewalls que laempresa,
enun esfuerzo constante, acercd comorespuestaalactual
escenario. Algunos de ellos son: SonicWall TZ multi-gigabit
conimplementaciéonzerotouchy capacidades SD-Branch,
junto alrediseno de su consola de administracion nativa
delanube que permite agilizar las operaciones através de
renovadasy modernas interfaces de usuario.

También se presentaron los firewalls NSsp 15700 de
alto rendimiento, nuevos firewalls 72570 y 172670 de
varios gigabits, nuevo CSa 1000 para sandboxing en las
instalaciones con Real-Time Deep Memory Inspection
(RTDMI), nuevas opciones de firewall virtual NSv y gestién
escalable de seguridad nativa de lanube.

“ES EVIDENTE QUE EL TELETRABAJO HA AUMENTADO Y
SEGUIRA EN ESA CURVA DE ADOPCION, LO CUAL IMPONE
NUEVOS DESAFIOS EN SEGURIDAD, POR ELLO, SONICWALL
BRINDA UNA SOLUCION EN TODOS LOS PUNTOS, DESDE
LA TERMINAL, LAS REDES, HASTA EL CENTRO DE DATOS Y
NUBE”: ROBERTO CAMPOS, CHANNEL MANAGER PARA
MEXICO EN SONICWALL.

EUSTOLIO VILLALOBOS
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ANADIC 2020

el 20 al 22 de octubre se llevard a cabo
el Congreso ANADIC MX 2020, con un
programa atractivo para los socios de
la asociacion, ya que habré contenidoy
oportunidades de negocio paratodos.
José Antonio SGnchez, Presidente de ANADIC México,
destacd que los mismos asociados tendrdn un
papel importante, ya que algunos presentardn
sus soluciones con la finalidad de que otros
canales puedan agregarlas a sus portafolios y
comercializarlas. Compafiias como Pacific Soft,
Asesoria Limac, Corporativo SOS,Reeduca, Asciende
Computacién, Fersa Technologies, Limnovaxion,
entre otras, presentardn sus propuestas.

Se contard con la participaciéon de algunos
expresidentes de la asociacidbn como Alireza
Pourshojai, Francisco Wilson y Héctor Cardenas,
asi como con la Canisoft. Entre las conferencias
magistrales resaltan nombres como: Rogelio Garza,
Rector dela UANL; Moisés Polishuk, Director de ASISTE;
JesUs Portillo Pizafia, socios fundador y CEO de
Stragile; Raul Montalvo, Director de Egade Business
School Guadalajara, Zev Woloski, Ulises Castillo,
Juan Luis Tron, Director de Tripp Lite México, Gaspar
Ferndndez, General Manager Latin America en
Lenovoy Héctor Lara, Director de Quarx Technologies.
Algunos delos patrocinadores son: GHIA, Lenovo,
Ingram Micro, Intel, Kingston, Grupo ROM, EC Line,
Cloud Magna, Acer, Tripp Lite, BenQ, Pefect Choice,
Quarx Technologies, CONTPAQi e Ivanti.

Para garantizar una buena experiencia para los
asistentes, elcongreso utilizard la misma plataforma
virtual que us6 Ingram Micro en su evento Ingram
Vitual Experience.

Entre los atractivos y novedades destacan la rifa
de un auto y otros premios, metodologias para
incentivar que visiten los stands y en el casode las
cenas,seenviar@nalos hogares de los asistentes.
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Texto:Alvaro Barriga

Hastaelmomento se cuenta conla confirmaciénde
400 empresas,y este afo en particular, lo hicieron
internacional alinvitar a distribuidores de Centroy
Sudamérica. Ademdas, es la primera vez que van a
permitir que los integradores inviten a sus clientes,
para que el distribuidor que los llevd conozca otras
novedades que pueda adquirir.

ELLos invito al congreso, serd una

experiencia diferente a lo que se esta
viendo, la gente esta harta de webinars
y reuniones virtuales, pero esta es una
oportunidad de conocer cosas nuevas para
generar oportunidades de negocio y ganar
dinero”: José Antonio Sanchez.

jlramirez@anadicmexico.mx

JOSE ANTONIO SANCHEZ
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CIBERSEGURIDAD
HOSPITALIDAD

Autor: RadlOrtega

® LAEMPRESA ESPERA SUMARNUEVOS CANALES EN UN FUTURO CERCANO.

a solucién de control de seguridad de TrapX hace una fuerte apuesta para
infraestructuras protegidas que otorgan confianza y privacidad, inaugurando asi,
el primer hotel ciberseguro,conlo cual se buscadar una sacudida para reactivar la
industria delturismoy ampliar las oportunidades de los canales que tiene como vertical
denegocioeste sector.

La hospitalidad es un mercado recurrente en diversas partes del mundo y México no
eslaexcepcion, sinembargo, no siempre selograidentificar o definirlos limites de este
concepto,engran parte, por ladiversidad de techologias que abarca,aun asi,es posible afirmarque es
aquellainfraestructura habilitada en unlugar determinado para crear una experiencia digitalen sus
usuarios.

Dentrodel universo de tecnologias que convergen enla hospitalidad, quizds,la mdasimportante seala
seguridad, debido a quelos datos personales e informacion sensible queda expuesta enelmomento
queelhuéspedse conectaalaredy éstano estérobustecidaconunasélida proteccion.

“Apoyamos a las organizaciones detectando brechas de seguridad, practicamente entiemporeal, con cero falsos positivos. Los
clientes tienen unavisihilidad através o basada en el engaiio para darse cuenta de unamanera proactiva en caso de tener una
brecha de seguridad”: David Ramirez, Ingeniero de Preventa Regional para Latinoamérica en TrapX.

Laseguridad de TrapX

Latecnologia delacompania estd disefiada para no ser intrusiva, puesto que la solucién se conectaa
lared del cliente y unavez dentro, se comporta como un objeto (impresora, switch, unaméquina con
Windows, Linux, un servidor, un PBX de voz, etcétera) mds. Es asi que no bloquea o modifica el tréfico,
nirealiza transaccion de lainformacion legitima del cliente, asilo explicd David Ramirez: “‘Entemas
normativos y regulatorios como la Ley Federal de Proteccion de Datos Personales en Posesion de los
Particulares,esainformacion es muy sensible, pero nuestro objetivo es engafaralosintrusos. Elatacante
encuentraun servidor que es vulnerabley que tiene unabase de datos, pero esabase,aunque sellama
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DAVID RAMIREZ

igual que labase de datos productiva estd vacia o tiene informacién falsa,loque
te permite conocer cuando alguien abre ese archivoy validar que hubo unrobo
deinformacion. Sinembargo, todos los datos que tratamos enlas trampas, por
definicion,sonfalsos’”.

Canales

Actualmente, TrapX estd trabajando Gnicamente con Grupo Artifice para dar
cabida al primer proyecto de hotel ciberseguro, aunque, huelgamencionar que,
mds adelante estardin buscando nuevos canales que les permitan ampliar el
alcance de susimplementaciones para ciberseguridad con precios que oscilan
entrelos2mil500y 3 mildolares por licenciaanual.

Estimular el mercado incentivindolo es sumamente importante, ya que de
ellodependerdlageneraciony crecimiento de lademanda, es por ello quela
companiatiene como eje central de este tema, las pruebas de concepto por 30 a
45 dias sincostoalgunoy pasado ese tiempo se entreganlos resultados.
Unaveztranscurridolos 30 0 45 dias entregan lo que encuentran. Es un andlisis
forense, profesionaly sin costo. Asiempieza el proceso de acercamiento con
elclientey unavez que observaelreporte, las amenazas, vulnerabilidades y la
conexién deintrusos,tomaunadecisidbny encasodeinteresarse, laventa se hace
atravésdelcanal.

OPORTUNIDADES PARA ELCANALEN HOSPITALIDAD/CIBERSEGURIDAD
+ Centros comerciales
+ Universidades

+ Centrales de autobuses
+ Aeropuertos
* Hoteles

contactame@esemanal.mx ® 5573605651

Es importante resaltar el interés y
preocupacién porque los canales
cuenten conconocimientos claros para
suaplicaciéondelasoluciénencampo,
motivo de ello es que, anualmente
acercan una certificaciéon en México
y en otros paises de Latinoameérica
totalmente gratuita.

“Parte del esfuerzo que hacemos como TrapX
parahabilitaralaindustriay paraque los canales
ofrezcan un valor a sus clientes basado en
seguridad informatica, desde el punto de vista
técnico”: David Ramirez.

Finalmente, la compaiia asegurd
ofrecer una oferta tecnolégica para
respuesta de incidentes, un servicio
devalorasusclientes, el cual permitird
obtener un ingreso recurrente con
base en los servicios de protecciony
seguridad que entrega.
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HP REINVENT:

BUSCHSUSTENTASI

CON EL FINDEIMPULSAR LAPRODUCTIVIDAD, COLABORACION, SEGURIDAD Y MOVILIDAD, EL FABRICANTEDIOA CONOCER
ASUSPARTNERS LASNUEVAS SOLUCIONES Y PRODUCTOS QUE LANZAN ALMERCADO, LAS CUALES BUSCAN SER MAS

AMIGABLES CON EL MEDIO AMBIENTE.

uranteeleventovirtual,se destacélagranimportancia quetienenhoy
endialas computadoras,desde funciones comoestar conectado, ser
productivo,aprender,hastaentretenerse, entreotras.

Ante dicho panorama, el fabricante ha mejorado su ofertaen
computadoras, disedadas para cumplir con las necesidades de los
usuarios en ambientes hibridos, con una mayor potenciay velocidad.
Segun se explicd,mds del 40% de los departamentos de Tlestdn priorizando
la seguridad enlos dispositivos que utilizan los empleados.

Las laptops en las que trabaja la firma se centran en brindar una mejor
experiencia de movilidad paralos usuarios, al mismo tiempo que presentan
una potenciasuperior y mayor rendimiento.

TaleselcasodelaHPProBook 635 Aero G7,la cual se encuentraequipada con
el procesador mévilde AMD Ryzen serie 4000, presenta un peso menoraun
kilogramo, y WiFi 6; ademds, su disefio de metal cuenta conmds del 62% de
partes hechas con materiales reciclados.

Entanto,la HP ProBook 600 G8y HP ProBook 400 G8 cuentan con procesadores
decuatrondcleos Intel Core de onceava generacion. LaHP EliteDesk 805 G6
Desktop Miniresulta efectiva paralos usuarios que buscan unamayor potencia.
El fabricante presentd también los nuevos equipos de escritorio Elite and
Pro; en el caso de la HP EliteDesk 805 G6 Series brinda una apariencia
moderna con nuevas opciones deflexibilidady capacidad de extension. La
version MiniPC es compacta pero de alto rendimiento, mientras quela version
SmallForm Factor es unequipoempresarial.

MEET THE TEAM

Christoph Schell

Mike Nash

| Hex omer Experience for

Annehese Olson

Global Head

Andy Rhodes

ommercial PCs

Sumeer Chandra
( r & Global Head
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Texto: AnahiNieto

Durante la charla, también se
presentaron los monitores para
conferencias HP E24d y E27d, los
cuales soncompatiblesconzZoomy
permiten realizar videoconferencias
por medio de su cdmara web
emergente, micréfono y barra
de sonido adjunta, por lo que no
requieren ninglnaccesorio adicional,
sufabricacion se compone de mds
del80% de plasticosreciclados.

Nuevo programa para PyMEs

La compania dio a conocer el nuevo
HP Business Boost, disefiado para
proporcionar tecnologia, seguridad,
y servicios de soporte que permitana
las pequenasy medianas empresas
gestionarlaevoluciébndesufuerzade
trabajo,conuncosto mensual.

El programa incluye servicios vy
soluciones de Tl administradas
o no administradas, al igual que
actualizaciones de seguridad, y
brinda a los empleados hardware
necesario para que se mantengan
productivos cuandorealicentrabajo
remoto.

Por dltimo, se presentaron las
nuevas soluciones deimpresion.Y,
a propodsito del nuevo programa
de canales HP Amplify, realizaron
un llamado a su ecosistema de
socios afinde impulsar un cambio
significativoenlaindustriadeTI.

@ 5573605651



Fabricantes YAV

EL GAMING. JUEGO
DEGANANCIAS Y

OPORTUNIDADES PARF
LOSCANALES:
HYPERX

Autor: RadlOrtega

vavv,youtube/ noticiasdelcanal

« ELFABRICANTE PRESENTO LAS NUEVAS VELOCIDADES DE SUS MEMORIAS RAM.

Imundo delosvideojuegos enlaactualidad se hacaracterizado por serunodelos mercados
mdsestablesyconcrecimientoconstante;es asiquelos canales quebusquenofertarproductos,
solucionesyserviciosconaltacertidumbreenelretornodelainversion,elgamingeslarespuesta,
inclusoenlostiemposde pandemia.

HyperX, ladivision de productos de alto rendimiento de Kingston Technology Company,en
concordanciaconlademandadelmercadoeimpulsandolaexperienciainmersivadel plblico
gamer,anunciéellanzamientode nuevas velocidadesy capacidades paralos mbdulosykitsde
memoriaHyperX Predator DDR4RGB, HyperX FURY DDR4RGB,HyperX Predator DDR4,HyperX FURY
DDR4elmpact DDRA4, certificadas paraXMPdelntely Ready for Ryzende AMD.

El tamano de la oportunidad para concretar ventas en los relacionado a gaming es de tales
dimensiones que,segunlas cifras de The CIU (The Competitive Intelligence Unit), entrelos gamers,
10.7% (7.8 millones) hancompetidoentorneos enlinea loquerepresenta’56.6%mds queel afoanterior.

“THE CIU:EN 2019 LAINDUSTRIA DELVIDEOJUEGO EN MEXICO ALCANZO LOS 32 MIL262 MILLONES
DEPES0S.19.3% MAS CON RESPECTOS AL2018. ALFINALIZAREL2019,72.6 MILLONES DE PERSONAS
SECONSIDERAN VIDEOJUGADORES ENMEXICO ALUTILIZAR CUALQUIER DISPOSITIVO,CONSOLA,
C(?M PUTADORA, TABLETA, ENTREOTROS”: CRISTINACARBAJAL, GERENTE GENERALEN KINGSTON
MEXICO.
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OPORTUNIDADES DENEGOCIOPARALOS CANALES:

- Aumentar la memoria de equipos especializados y obtener mayor
desemperioaun preciojusto.

- Ensamblar equipos de altagamade acuerdo alos requerimientos de
usuarios exigentes.

- Ofrecer equipos ensamblados para los gamers quienes comienzan a
jugarenPCoparaquienestienenunpresupuesto limitado.

- Mejorar el desempeio de los equipos conlos que ya se cuenta.

MemoriasRAM

Los usuarios habituales de los videojuegos suelentener
un conocimiento especializado e incluso, en algunas
ocasiones, mayor que los mismos vendedores, es por
ello que, es importante que el canal esté preparado
técnicamente para dar respuesta a las posibles
inquietudes que se hagan presentes, a proposito de
la velocidad, es un tema de suma importancia para
los usuarios finales, ya que de ello dependen diversos
elementosenelecosistemajugabilistico.Estomotivo a
HyperXdesarrollarnuevas capacidadesdevelocidaden
susmemoriasRAM,dandocomoresultado,unaofertaque
el publicoagradeceyqueelcanalcomercializaconmayor
facilidad,debidoalascaracteristicas deéstas.

HyperX Fury DDR4: Factor de Forma UDIMM. Listo para
XMP, Plug & Play, velocidades 2400, 2666, 3000, 3200,
3466, 3600, 3733. Latencias CAS 15, 16, 17, 18, 19.
Voltajes1,2V, 1,35V. Capacidades de médulo 4GB, 8GB,
16GB, 32GB. Capacidades del kit 8GB, 16GB, 32GB, 64GB,
128GB. Médulos simples. Kits Dual Channel . Kits Quad
Channel . PCB en color negro. Disipador de calor en
color negro. Altura 34,1mm.

HyperX Fury DDR4 RGB: Factor de Forma UDIMM. Listo
para XMP, Plug & Play, velocidades 2400, 2666, 3000,
3200, 3466, 3600, 3733. Latencias CAS 15, 16, 17, 19.
Voltajes 1,2V, 1,35V. Capacidades de médulo 8GB,
16GB. Capacidades del kit16GB, 32GB, 64GB. Mé6dulos
simples. Kits Dual Channel. Kits Quad Channel. PCB en
color negro. Disipador de calor en color negro. Altura
41 ,24mm.

HyperX Predator DDR4: Factor de Forma UDIMM. Listo
para XMP, velocidades 2400, 2666, 3000, 3200, 3333,
3000, 4000, 4266, 4600, 4800. Latencias CAS12, 13, 15,
16,17, 18, 19. Voltajes1,35V, 1,4V, 1,5V. Capacidades
de mdédulo 8GB, 16GB, 32GB. Capacidades del kit 16GB,
32GB, 64GB, 128GB, 256GB. Moédulos simples. Kits
Dual Channel. Kits Quad Channel . PCB en color negro.
Disipador de calor en color negro. Altura 42,2mm.

HyperX Predator DDR4 RGB: Factor de Forma UDIMM.
Listo para XMP, velocidades 2933, 3000, 3200, 3600,
4000. Latencias CAS 15, 16, 17, 19. Voltajes1,35V.
Capacidades de médulo 8GB, 16GB. Capacidades del kit
16CGB, 32GB, 64GB. Médulos simples. Kits Dual Channel .
Kits Quad Channel. PCB en color negro. Disipador de
calor en color negro. Altura42,2mm.

Impact DDR4: Factor de Forma SODIMM. Listo para
XMP, Plug & Play, velocidades 2400, 2666, 2933,
3200. Latencias CAS 14, 15, 16, 17, 20. Voltajes
1,2V. Capacidades de médulo 4GB, 8GB, 16GB, 32GB.
Capacidades del kit 8GB, 16GB, 32GB, 64GB. M6dulos
simples. Kits Dual Channel. Kits Quad Channel. PCB en
color negro. Disipador de calor en color negro. Altura
30mm.

“LAPANDEMIA GENERO UNNUEVOESTILO DE VIDA, AUNQUE YA ANTES, ELGAMING VENIA CRECIENDO POR ARRIBA
DEL20%,POR LO QUENO OBSERVAMOS QUE CUANDO CAMBIE LA SITUACION TAMBIENLOHAGAELEFECTO
GAMING.ES UNA TENDENCIA.VEMOS QUE ELMERCADO SEGUIRA CRECIENDO CONPOTENCIALPARAELCANAL™:
CRISTINACARBAJAL.
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ANUNCIA LENOVO
DCG NUEVOS
LANZAMIENTOS Y

APOYO
AL CANAL

AutoAnahiNieto

vaw.youtube/ noticiasdelcanal

» POR MEDIO DE UNA RUEDA DE PRENSA VIRTUAL, LENOVO DATA CENTER GROUP (DCG)

ANUNCIOEL LANZAMIENTO DE SOLUCIONES AGILITY EMPRESARIALES BASADAS EN LA NUBE
PARA“LANUEVAY MAS INTELIGENTE NORMALIDAD".

eacuerdo conlosdirectivos de Lenovo DCG, existe una necesidad actual por tener
‘ unamayor agilidad empresarial, la cual es proporcionada por infraestructura
hiperconvergente, aunado al requerimiento de estar ala vanguardia respecto a
las tecnologias como 5G, Internet de las Cosas, distributed Edge IT,Core IT,entre
otras.
Porlo anterior, la estrategia de transformacion digital de las empresas consiste
en adoptar las nuevas tecnologias, cambio que se ha acelerado aln mds enlos
Gltimos meses. Para ello, Lenovo DCG tiene como estrategia colocar al dato como el
centrodetodo.
Ademds de que las tecnologias como Cloud Computing, Inteligencia Artificial,y Edge
Computing,conunmodelo as aservice, son necesarias actualmente, éstas se combinan
yrequieren de un centro de datos que resulte confiable para el cliente y que sea abierto
paraasegurarlainteroperatividad.
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Lenovo Executives

José Luis Fernandez

President and General Manager —
Latin America & Caribbean, and
WW Channel Chief, Lenovo Data
Center Group

Group

Lenovo

Por ello,Lenovo DCG anuncié su nueva herramienta
de gestién conun APl abierto, la cual se dijo resulta
seguray sustentable, debido a que usalas mejores
prdcticasy protege al planeta paraeliminarel CO2,
al presentar enfriamiento mediante agua.

Segln se expuso, Lenovo es duefio Gnico de su
ecosistemade fabricas, no contratan los servicios
de otra empresa para la fabricacidon de sus
productosy por ello ofrecen una garantia por siete
anos consecutivos.

Juan Manuel Romero, Director de Canales de
Ventas paralenovo DCG Latinoaméricay el Caribe,
explicd que buscan que los partners se sientan
atraidos a colaborar con ellos, por lo cual estén
comprometidos con sus socios de negocios.

“No vemos al canal como una organizacion que
agrega un margen de rentabilidad, sino que el
canales el principal protagonista, es la razdén por
la cuallos clientes estdn satisfechos”, comenté el
directivo.

Tal motivoimpulsa al fabricante arobustecer los
apoyos que ofrece a su canal de distribuciéon,como
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Channel Director — Latin America
& Caribbean, Lenovo Data Center

‘\.

Juan Manuel Romero

Nelson Pesce

Product Marketing & Alliances
Director — Latin America &
Caribbean, Lenovo Data Center
Group

las certificaciones sin costo, larenovacién del portal
Lenovo Partner Hub, donde se pueden visualizar
cotizaciones y precios a través de Inteligencia
Artificial, registro de oportunidades, descuentos,
incentivos,y ganar puntos por medio de programas.
También anunciaron el reforzamiento del Lenovo
Partner Engage Program FY2021, paraincrementar
los beneficios que reciben los socios por la venta
de soluciones, y la inversidon en generaciéon de
demanda. Se anuncid que los socios tendrdn,
durante este ano fiscal, una disminucién en las
cuotas de ventas para alcanzar los niveles de
pertenencia del programade canales.

Entanto, Nelson Pesce, LA DCG Product Marketing
y Alliances Director Lenovo DCG Latin America, dijo
que en la nueva normalidad se deben entregar
servicios de manera inteligente, se tiene que
simplificar la administracidény hacer una consulta
concadacliente.

[ T eass ()
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PRESENTH HP
VERSION 2020 Bt
MPRESORAS LATEXR

Texto: AnahiNieto

* LOSNUEVOS EQUIPOS PROMETEN MAYOR a nueva actualizacién de las impresoras
PRODUCTIVIDAD, GERTIFICAGIONES o prosién brindar a 106 Uuarios colores
ECOLOGICAS Y TRABAJOS DEMAYOR VALOR. vibronﬁes y mds nitidos, con laincorporacion

de tinta blanca. Ademds, ofrecen una
plataforma deimpresién hibridaenlaque es posible

HAGEUNOS DiAS SEDIOA CONOCER utilizgr mo’EerioIes rigidos y flexibles que funcionan
ELLANZAMIENTO DELAEDICION 2020 contintaslatexabase de agua.

Las nuevas versiones de los equipos presentan

DELAS IMPRESORAS LATEXR DEHP EN tomgilénl un Soft\{vorg d<|9 Prodluctiéidqd que hace
LATINOAMERICA, LAS CUALES PRESENTAN  F301cra actualizaciones automatiadas, de
MEJORAS EN LOS EQUIPOS ORIGINALES; acuerdo con José Antonio Serrano, Director de

Ventas para HP Latinoamérica.

NO OBSTANTE, SEDIIO OUE LOS CLIENTES La producti\(idod, segunse e.x’plicé, esunaspecto
RECIBIRAN LAS ACTUALIZACIONES que determinalanueva version delos equipos, ya

que cuenta conun sistema de banda continua, un
CORRESPONDlENTES EN SUS EQUlPUS flujo de trabajo digital eficiente, nuevos soportes,
VIGENTES mejor sostenibilidad, y nuevas aplicaciones que
. aumentan el margen con decoraciéon de alto
valor y sefalizacién permanente sobre paneles

compuestos de aluminioy acrilico, por ejemplo.
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Unavirtud delos nuevos equipos consiste en otorgar
impresiones de gran valor a partirde que preservan
elbrilloy textura delos materiales, ello sinimpactar
elmedio ambiente, ya que sus tintas [dtex cuentan
concapacidad ecolbgica.

Latinta blanca fue una caracteristicaenla que se
hizo énfasis durante el evento virtual, debido a sus
virtudes, las cuales consisten en brindar un blanco
brillante, con buena opacidad, mantenimiento
automdatico,y bajo desperdicio.

Uno de los modelos que se present6 fue el Latex
R2000 Plus, el cual cuenta con una configuracion
conalimentacién porrolloy por hojas de hasta dos
metrosy medio, hace posible laimpresidon continta
blanca y utiliza cartuchos de cinco litros de alta
capacidad.

Formatos HP Latex serie R

R1000

=

Materiales
Flexibles

Entanto, la HP Latex R1000 Plus admite materiales
de hastal.64 metros, cartuchos de hasta treslitros,
alimentacion por hojas y rollo disponible como
accesorio,aligual que la HP Latex R1000.

La serie de impresoras Latex R fue presentada
por primera vez en México durante la exhibicién
Expografica en marzo de 2019, desde entonces se
realizaninstalaciones entodo el pais. Elcomercio de
estos equipos serealiza mediante un canalcerradode
distribuidores especializados, sin mayoristas, por ello,
se continla promoviendo conlos socios de negocio.
Actualmente en México existen tres distribuidores
que comercializan estos equipos: Soluciones
Para Impresoras (SPI), Servicios Especializados
de Graficacién (Segra),y Grupo Lozano Hermanos
(Lozano), quienes reciben el soporte del grupo de
ejecutivosde cuentay especialistas de productodeHP.

Materiales
rigidos
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[Mayoristas A/

INFOBLOX Y MAPS
OFRECEN JUNTOS MEJORAR L OS SERVICIOS

DE RED, NUBE Y CIBERSEGURIDAD

ELMAYORISTAY DESARROLLADOR ANUNCIARON SUNUEVA ALIANZA COMERCIAL, CON LACUAL ACERCAN ALOS CANALES
SOLUCIONES PARALLEVAR ALMERCADO UNAMEJOR GESTION DELOS SERVICIOS DERED, NUBE, Y CIBERSEGURIDAD.

a oferta que Infoblox posee
se centra en ayudar a las
companias con el manejo
delared, paraque éstasea
simpley segura, asicomo
sus serviciosenlanubeyentorno
alaciberseguridad.

Martin Mexia, Director Generalen
Maps, expuso: ‘Infoblox es una
marca muy importante que viene
a darle mds cimiento a nuestro
portafolio, el plan de trabajo tiene
elementos que nos permitirdn
complementar soluciones para
los usuarios de una manera mas
profunda’.

El directivo puntualizd que ambas
companias llevardn a cabo un
plan de 100 dias en conjunto
para desarrollary habilitar alos
socios de negocio enlas nuevas
soluciones. Con esta estrategia
pretenden formar un canalmas
fuerte, con el que tengan una
relaciéon mds estrechay éste sea
capazde venderlamarca.

Undesarrollador con potencial
-Infoblox cuenta con més de mil

partners

-50% market share
-Presenciaen +133 paises

+95% satisfaccion del cliente
-20 afos deinnovacién continua
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Algunos de los beneficios que los canales de distribucién encontrardn
araizde esta alianza serdn una estructura formal de entrenamientos
técnicosy comerciales, certificaciones, herramientas, y un programa
de canales con surespectiva plataforma.

En tanto, Ivadn Sdanchez, Director de Ventas para Infoblox en
Latinoameérica, menciond que Maps resulta ser un socio estratégico, por
lo cual, realizan una estrategia en expansion. Adadié que elmercado se
encuentramaduro enlaregion,y México es el jugador mdésimportante,
por esarazén buscan tener mds alcancey cubrirlademandaen el
mercado.

El directivo afnadié que su solucién es una auténtica necesidad
en el mercado y una requerida por cualquier industria; puntualizd
que Infoblox tiene el 50% del mercado en DDI, y que el mercado de
ciberseguridad resulta atractivo debido aque de 2017 a 2010 crecid mds
deldoble digito y actualmente su valor se estimaenlos 670 billones a
nivel global.

Estrategia

Hosted Apps
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Cloud « Proveer conectividad segura para los

usuarios en el acceso a sus aplicaciones.

Infoblox :;:
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