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Alvaro Barriga

Alrededorde
2 millonesde
PyMEsenla
miradel XaaS

La evolucidn en la manera de adquirir tecnologia por
parte de los usuarios ha dado paso a los modelos ‘todo
como servicio’ o ‘XaaS’, que si bien no son nuevos en el
pais, ya que CompuSoluciones fue uno de los primeros
mayoristas en incluir estamodalidad en su oferta, poco
a poco se han ido sumando otros mas con la finalidad de
crear nuevas opciones al mercado.

En este modelo de negocio, el cliente en lugar de com—
prar equipos y software para su operacidn, lorenta
todo, desde hardware, softwarey los servicios asocia-
dos para la manutenciény buen funcionamiento.

Adecir de especialistas, en México existe una opor—
tunidad de casi 2millones de PyMEs en posibilidad de
adoptar el XaaS.

Cabe resaltar que las ventajas del modelo todo como
servicio abre lapuertaa lacompetenciadirectaentre
las grandes empresas y las PyMEs, y se convierte enuna
oportunidad latente de negocio para el canal, ya que son
el espectro de compariias en crecimiento, que seguramen—
te una vez que pase esta contingencia estaran avidos de
implementar tecnologias a sus negocios.

A finales del mes pasado se celebrd la edicidn 2020 del
Red Hat Summit, en esta ocasién de manera virtual. E1
foro estuvo encabezado por Paul Cormier, presidentey
CEO. En el evento se dieron a conocer novedades y avan—

ces de productos dirigidos a su ecosistema de partners,
ya que una prioridad es concentrarse en lo que los
clientes necesitan paraayudarlos.

Otra compafiia que anuncid su lineup de productos fue
Axis, marcaque dirige LeopoldoRuiz, director regional
en Américalatina, quien destacd que lavideovigilan-
ciarondaenalrededor de 999 millones de dblares en la
regioény asegurd el mercado va a crecer a una tasa anual
compuesta del 10.4%, aproximadamente. E1 directivo
resalté que el fabricante tiene el compromiso con su
canal, yaque son una prioridad, por lo que es necesario
que perciban la facilidad de hacer negocios con una
oferta de valor parael usuario.

Con la finalidad de promover sus dispositivos especia-
lizados para el mercado gamer, Acer llevaacabo lalLiga
Predator, al respecto, Alejandro Hernandez, Gerente
de Mercadotecnia para lamarca en México, este tipode
esfuerzos estan encaminados no sélo a entender a una
audienciay hacer crecer lamarca, sino que tiene como
objetivocontribuir al desarrollo profesional de los
esports y de la escena PC gaming, conocer mejor a este
segmento de mercadoy abrir la puerta para que los cana—
les conozcan a fondo y den seguimiento de las oportuni-—
dades de negocio, ya que el lenguaje es diferente para
los gamers de los clientes empresariales.

eSemanal noticias del canal, no recomienda equipos ni marcas, tampoco resuelve dudas técnicas individuales por feléfono. Si fiene algo que comunicamos, dirfjase a nuestras oficinas generales o use alguno de los medios escritos o
electrénicos. eSemanal noticias del canal, es una publicacién semanal que se imprime una vez al mes por Contenidos editoriales KHE, S.A. de C.V., con domicilio en Pitagoras 504-307, Col. Narvarte, C.P. 03020, México D.F. Nomero de
cerfificado de reserva: 04-2013-100817455000-102, Certificados de licitud y contenido de titulo: 16101, editor responsable: Francisco Javier Rojas Cruz.

Se distribuy6 por Impresores Encuadernadores $.A. de C.V. con domicilio en Guillermo Barroso 12-A, Fracc. Industrial las Armas, C.P. 54080, Tialnepantla Edo. de México a partir del 18 de mayo.

Los articulos firmados por los columnistas y los anuncios publicitarios no reflejan necesariamente la opinién de los editores. Los precios publicados son Unicamente de caracter informativo y estén sujetos a cambios sin previo aviso. PROHIBIDA
LA REPRODUCCION TOTAL O PARCIAL DEL MATERIAL EDITORIAL E INFORMACION PUBLICADA EN ESTE NUMERO SIN AUTORIZACION POR ESCRITO de Contenidos Editoriales KHE, S.A. de C.V.

REGISTRO POSTAL PP09-01937

editorial | 3



Contenido *®

PORTADA

aptas para pasar a la
nube

DESARROLLADORES

Con la compania
fortalece al canal con mayores
oportunidades de negocio

ya disponible para
distribuidores

celebro su
primera edicion virtual

Contenido| 4

Edicion1378_18/ 05/2020

I"—‘*" I g 2

2 MILLONES DE PYMES DE OPORTUNIDAD

LR T pag e e m ety
™I o pEmeay




FABRICANTES ,
BUSCANOS EN:

liga Predator
2020

M) ) /NOTICIASDEL GANAL

anuncidé PowerStore
con oportunidades
para el canal

enriquece su /NOTICIASDELCANAL &)

portafolio
%_
MAYORISTAS - )
=7/ "ESEMANAL
Confinamiento —
aumenta la demanda =

de
ESEMANAL

24 PRODUCTOS

WWW.ESEMANAL.MX

DIRECTORIO
Editor Alvaro Barriga alvaro.barriga@khe.mx Reporteros Anahi Nieto anahi.nieto@esemanal.mx
Raul Ortega raulortega@esemanalmx  Redaccion Web claudia Alba claudia.alba@khe.mx
DiseAo Carmen Nufez carmen.nunez@khe.mx Diego Herndndez diego.herndndez@khe.mx
Director General Javier Rojas javierrojas@khenx Directora Administrativa Elvira Vera elviravera@khe.nmx
Facturacion y cobranza rebeca Puga rebecapuga@kherx VeNtas de Publicidad Jennifer Flores jennifer flores@khe.mx

Gilberto Espino gilberto.espino@khe.mx Suscripciones Irma Ruiz suscripciones@khernx DiStribucion Marcelino Santillén


https://mx.linkedin.com/in/esemanal
https://www.youtube.com/user/noticiasdelcanal
https://twitter.com/eSemanal?ref_src=twsrc%5Egoogle%7Ctwcamp%5Eserp%7Ctwgr%5Eauthor
https://www.facebook.com/NoticiasdelCanal/?pageid=93603082596&ftentidentifier=10156837529987597&padding=0

Desarrolladores Ya -

onADOBE SIGN, la

compaiiia fortalece al canal
conmayores

OPORTUNIDADES DE NEGOCIO

amarca estimula elmercado para sus canales a través de Adobe Sign,
que posee particularidades rentables y escalables, para cualquier
empresa, sinimportar sutamano.

Debido ala naturaleza de la plataforma, permite a las organizaciones
agilizar sus procesos de firma digital con Adobe Sign, en cuanto a
documentacion serefiere. Ademas de ahorros en papel, también proporciona:
seguridad, autenticidad y privacidad, que se traducen en argumentos
diferenciados para que sus canales coloquen el producto en diversas
verticales de negocio; ademds, paralos especializados en estas soluciones,
eventualmente se abre el espacio para promover servicios de consultoriay
asesoria,que asus vez, les abrirdn una puerta para negocios futuros.

Propuestade valor

La propuesta de Adobe Sign y su beneficio para los usuarios estriba en que
las empresas de menor o mayor tamano, siempre cuentan con procesos
acompafiados de documentos,incluso con dreas especializadas enlas que
todo este andamiaije se realiza en documentacién fisica (papel) y resulta adn
mds engorroso cuando las firmas solicitadas no sélo tienen contemplados a
los miembros de la companiia, sino que en algunas ocasiones se extiende a
proveedores, otras organizaciones o clientes; motivo por el cual, Adobe Sign
resulta tan conveniente, asilo asegurd el Director de Ventas de Canales en
América Latina para Adobe, Dario Llorente: “Ahies donde entra Adobe Sign
y Adobe en general, con toda nuestra propuesta de Document Cloud para
ayudar alas empresas a comenzary obtener una transformacion,noenel
proceso como tal, pero sien elacompafiamiento de los documentos para
llevarlos a digital y Adobe Sign puntualmente, en todo lo que son procesos o
flujos de trabajo que requieren una firma digital o electrénica’.

Durante estos procesos, un elemento importante y en cual Adobe colocd
énfasis estuvo asociado alos temas de seguridad, ya que, sibienlos desarrollos
son confiables, habia que transmitir la confianza alos usuarios y para ello
obtuvieron certificaciones a nivel global, principalmente para empresas
multinacionales que buscan procesos de firma internacional (laintegridad
delos documentos esté certificada por Verisign), ademds de estar apegados
alas politicas de cada pais enrelacién ala proteccion de datos, transparencia
delaarquitecturadelasolucién,los niveles de encriptacion o cifrado, el backup
y mds. De esta forma se garantiza que eldocumento enviado sea de la persona
o departamento correcto y auténtico, con la certeza de que no haya sido
modificadoy se pueda auditar.
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€ £ Todo este proceso de firma,

hace que con Adobe Sign sea
mucho mas seguro, mas facil
y transparente, de lo que
es incluso actualmente, con
documentos en papel, asimismo
goza de un retorno en cuanto
eficiencia y productividad en
las corporaciones”: Dario
Llorente.



El mercado destino para esta solucién es tan amplio
como lacantidad de empresas que existen, incluyendo al
sector gobierno,aunque se encuentran algunos sectores
con mayor afinidad donde la firma electrénica es mas
naturalcomo el sector de finanzas, juridico legal orecursos
humanos, pero no selimita a estos.

Las soluciones de Adobe estan disponibles a
través de los mayoristas Nexsys de México e

Ingram Micro México.

Cabe mencionar quelos canales de Adobe Gold o Platinum
que estén certificados pueden comercializar elmodelode
licenciamiento VIP (Vcllue Incentive Plcn) ensusversiones
Enterprise y Business, con modalidad por licencia o
usuario, pero no sonlos Unicos, ya que en el compromiso
del fabricante también estd otorgar oportunidad para
todos y eso incluye aquellos dirigidos a empresas
pequefias o medianas, para lo cual es posible vender por
transacciény esté abierto a cualquier canal. Sinembargo,
un nuevo propodsito dela marca hallamado fuertementela
atencion,y es que estd capacitando de formatécnicaaun
grupodel50 personas (dentro de su programade canales
APC) en América Latina, que pertenecen a canales que
dardn servicios a empresas que integren la soluciéon
Adobe Sign con otras como software Enterprise, CRM, ERP,
software paramanejo de talento, RRHH, etcétera.

LELENn un corto plazo vamos a tener un grupo

selecto de canales con infraestructura
y el conocimiento para atender una serie
de oportunidades, donde se requiere ya un
proceso de preventa, pruebas de concepto,
tener una estructura de servicioy todo lo
que es Customer Success Manager para poder
desarrollar esas oportunidades”: Dario
Llorente.

Una caracteristica destacable de Adobe Sign es que
al tiempo que se realizan los flujos de trabajo, se da la
integracién nativa con Office 365, Teams de Microsoft,
Acrobat o en PDF, esto sin dejar de lado que el usuario
determina quienes serdn las personas que firmen, si
habré un orden especifico de quién lo haré primero y
conlaventajadeenviar hasta 300 documentos alavez,
para que estas personas lo aprueben desde un equipo
detrabajo, un smartphone ounatablet, sinrestriccion de
algln sistema operativo.

LELEn cuanto a las firmas, en caso de que se

requiera un orden especifico, las personas
s6lo van a recibir el documento hasta que el
firmante previo lo haya hecho. Cuando no se
requiere ese orden, sencillamente todos
pueden firmar a la vez. Y una vez que las firmas
del documento se completen, cada persona

que participd en el proceso va a recibir una
copia con la trazabilidad del documento que es
totalmente auditable. Todo este proceso esté
certificado por Verisign a nivel global”.

La compania hatenido resultados delargo alcance, que
incluso su éxito no sélo se reduce al sector educativo,
sino que se ha hecho presente en el sector de seguros,
empresas multinivel, manejo de staff y sector de la
construccion, debido ala facilitacion y rapidez con que
seresuelven situaciones, que anteriormente, ni si quiera
se pensaban como tiempos muertos o perdidos para las
actividades de firma.

LLLas areas de logistica estan necesitando

de Adobe Sign para mantenerse activos.
E1l Covid-19 hizo que todo esto se acelerara
muchisimo. E1 interés de pasar procesos de
aprobacidn que requerian firma a una metodologia
digital, precisamente para mantenerse activos
durante este periodo del cierre, igualmente otra
area que también hemos visto con gran demanda es
la parte de investigacién de mercados, encuestas
y todo lorelacionado con ello”: Dario Llorente.

Por otra parte, los mdrgenes de ganancia para sus
partners como para nuevos canales es atractivo, el Deal
Registration arranca con 30% si éste registray cierra el
negocio, pero eso no es todo, en un esfuerzo constante
por motivarlos promete un 20% mds, como parte de un
acelerador, de estaforma es factible ganar hasta un 50%
enelvalortotaldelanegociacion, esto sintomar en cuenta
los servicios de consultoria.

Adobe provee asus socios capacitaciones, certificaciones,
financiamientos y acompafiamientos.Enel mes de marzo
comenzé untour por América Latina con capacitacionesy
apoyos paralos canales. Esimportante mencionar que la
compafia hallevado a cabo entrenamientos puntuales
en Latam sobre Adobe Sign, y continuarén con una
certificacion delasolucion. También capacitan de manera
constante sobre temas de productoy licenciamiento asus
canales, “tenemos una certificacion sobre la consola de
administracion, el servicio de White Glove que da soporte
al canal con cualquier problema de implementacién o
administracién de consola, contamos con una plataforma
llamada Concierge, que paraalgunos de nuestros partners,
como beneficio,cuentanconunserviciode CLM (Customer
Lifecycle Management) queincluye camparias activas para
generacién de demanday por Gltimo el APC (Adobe Partner
Connection) Club, un programa de incentivos para los
ejecutivos de venta de nuestros partners”, afirmé el director.

Ingram Micro:
Alejandro GomezAlejandro.Gomez2(@ingrammicro.com
Luis Rojasluis.rojas@ingrammicro.com

Nexsys
Roberto Navarro Consul.AdobeMx@nexsysla.com
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las dos temporadas pasadas, esperan
TERRENOEN ELGAMING Y LOSESPORTS.

que este ano se supere dicha cifra, siendo
quelos premios para la presente edicion
ondan los 120 mil pesos en productos de la marca.

ACERCONVOCOENDISTINTASREDES &z o i o5 importants aeatacar aus
SOCIALES, ALOS AMANTES DELOS P ol0S Mini yornaas en los que <2 invitd al
VIDEQJUEGOS APARTICIPAR Y PRESENGIAR

SULIGAPREDATOR, DEESTAFORMA

*EL FABR|CANTE CON'”N[]A GANANDU con mads de 10 mil jugadores inscritos en

k&Para mantener atractiva y novedosa

BUSCAN AFIANZARSE ENEL MERGCADO la competencia, este afio tendremos
GAMER, QUECADAVEZCRECE MASEN LA sorpresas paralos participantes durante
REGION Y PRINCIPALMENTE EN MEXICO. el torneo y en la Gran Final, al cierre de

la competencia, incluyendo atractivos
premios”: Alejandro Hernandez, Gerente
de MercadotecniaparaAcer México.
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Canales

Los esfuerzos que realizé el fabricante estdn
encaminados no sélo a entender a una audiencia
y crecer la marca, sino que tiene como objetivo
principal generar demanda de productos gaming,
contribuir al desarrollo profesional de los esports
y de la escena PC gaming, conocer mejor d este
segmento de mercado y abrir la puerta para que
los canales conozcan afondoy den seguimiento de
las oportunidades de negocioy exigencias que esta
industria estd solicitando de forma constante.

El ejecutivo afadid que el mercado gamer tiene
necesidades muy particulares, porlo que el discurso
debe ser diferente al que normalmente se usacon
el consumidor empresarial. Indicé que muchos
usuarios finales no solocompran unavez, sino que
lohacenrecurrentemente en bisqueda de mejoras
en el procesamientoy la capacidad de sus equipos
paratener siempre la experiencia de juego 6ptima,
ademds de que son propensos a adquirir periféricos
y accesorios, como monitores, teclados o mouses
especializados. También, suelen reconocer y
agradecer una asesoria profesional especializada.

s waaL b

‘K kEEl segmento gamer es un mercado muy

atractivovaluado en millones de dolares en

la actualidad y aiin con un enorme potencial

. de crecimiento en nuestro pais; por ello, es
importante que los canales se capaciten a
profundidad y se conviertan en expertosenla
materiaparalograrbeneficiarse delnegocioque
representaestaindustria”: AlejandroHernandez.

Este tipo de eventos ayudan aimpulsar la difusiéon
delgaming,conlo cual serecalcalaimportanciade
quelos canales posean un conocimiento profundo
en la materia y convertirse en asesores técnicos
especializados, apoyados en Acer, a través de
gerentes de cuenta, equipo sellout que trabajan con
los principales mayoristas y resellers que ofrecen
asesoria de equipo de cOmputo especializados,todo
ello conlaintencién de explotar la oportunidad de
negocio en un mercado relativamente nuevo, pero
conun crecimiento en potencia.

Asi bien, la esperada final tendrd lugar el 5 de
septiembre 2020 y serd un evento especial,con esto
el fabricante apuesta por ser identificado como
una referencia en el mundo del gaming, para ello
ha trabajado con ahinco en el blog de contenido
especializado, Predator Checkpoint, que relne
informacién del mundo gamer con noticias sobre
torneos, lanzamiento de nuevos titulos, sorpresas
por parte de los creadores de videojuegos y mds.
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CONFINAMIENTO aumenta

lademandade soluciones de

COLABORACION

NEOCENTER REUNIO POR PRIMERA VEZ A REPRESENTANTES DELAS MARCAS
I3-TECHNOLOGIES, LOGITECH Y BIAMP HRT EN EL WEBINAR “CONECTA,
COMPARTE, COLABORA. TECNOLOGIAS PARA ELESPACIO LABORAL DEL
NUEVO MUNDO’, DONDE SE ABORDO LA RELEVANCIA DE LA COLABORACION
EN LA CUARENTENA PARAMANTENER LA OPERACION DE LAS EMPRESAS.

Texto: Anahi Nieto

ebido alconfinamiento, el comportamientoy consumo delos usuarios ha visto
un cambioimportante, pues ahora, las herramientas de videoconferencia son
mds necesarias que nunca,de acuerdo con Alejandro Apan, CEO de Neocenter.
Por su parte, Carlos Murillo,gerente regional para Latinoameéricay el Caribe en
I3- Technologies, fabricante especializado en tecnologias interactivas para
la colaboracién en grupo, dijo que en estos momentos era necesario reinventarse enlos
diferentes contextos,y pensarlo no era suficiente, sino ponerlo en préctica.
Puso como ejemplo dereinventar el negocio a algunas empresas como Grupo Modelo,
el cualcomenzé a producir gel antibacterial al notar la gran oportunidad que habia all
no existir suficiente producto en stock; también expuso el caso de Volaris y su activa
participacion para transportar equipo parala atencién de COVID-19.

El directivo hizo énfasis en que estos momentos demandan una accion
inmediata de las compaiiias, en especial cuando, de acuerdo con cifras
que presento, 6 de cada 10 directores en México decidieron quedarse a
hacer teletrabajo aiin después de la cuarentena.

Ellorepresenta que alterminar la contingencia sanitaria existird un nuevo normal que, no
s6lo abre diversas oportunidades de negocio, sino que en especifico requiere estabilizar
lacomunicaciénremotaenlas empresas; ese es ahora el futuro del mercado laboral.

Mayoristas |10



Ese nuevo espacio laboral demandard tanto
software como hardware, asi como diversas
soluciones para el aislamiento de ruido externo o
cancelacién de ruido activo, por ejemplo; todolo
necesario para poder tener un ambiente organizado
detrabajo.

En tanto, José Zuniga, pre sales Latam Footprint
Latin America para HRT, dijo que lademandaen el
mercado para facilitar las reuniones ha crecido, en
especiallas soluciones que permiten un espacio
libre de cablesy equipos para dos a seis personas.
Otra tendencia que identificé fueron los Smart
Rooms, pues facilitan que un espacio abierto se
conviertaen uno colaborativo.

Por su parte,Rubén Herndndez, gerente de Cuentas
enVC Logitech,menciondlaevolucion que hatenido
el fabricante, asicomo su visién sobre crecer junto
alas computadoras, con aplicaciones enla nube
agnosticas atodas las plataformas.

L LNo estamos trabajando desde casa,

estamos tratando de trabajar en
medio de una crisis; por ello, es crucial
ser asertivos en la comunicacién,
desarrollar las habilidades en redes
sociales y en programacién basica, leer
los emails y ser mas efectivos”: Javier
Arenas, service & sales support LATAM en
i3- Technologies.

Los especialistas coincidieron en que la pandemia
por COVID-19 aceler6 un cambio que ya se venia
dando en el mercado, por lo cual es necesario
que las personas comprendan que las cosas ya
cambiarony laformade trabajar también.

-Solo el 5% de las salas de reunion que
existen en México estan equipadas; la
oportunidad reside en el 95% de salas
restantes que no cuentan con este tipo de

soluciones.

-Hay 53 millones de salas a nivel mundial
-En México hay 800 mil salas y sdlo 40 mil
estan montadas, por lo tanto, existen 760 mil
salas listas para ser abordadas

Se hizo énfasis en que las ventas de este tipo de
soluciones deben ser consultivas a fin de que los
distribuidores recomienden alos usuarios el equipo
que mejor se adapte a sus necesidades, pues existe
un amplio portafolio para cubrir cada requerimiento.
Alejandro Apan concluyé al detallar que, en el
pasado, las empresas pensaban que no era
necesario cambiar; sin embargo, ahora ven la
nueva oportunidad que existe para hacerlo gracias
al portafolio de alternativas que existe para equipar
un espacio de colaboracion.
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DELL TECHNOLOGIES

ANUNCIO POWERSTORE CON
OPORTUNIDRDES PARA EL CANAL

EL FABRICANTE ANUNCIO EL LANZAMIENTO DE SUNUEVA PLATAFORMA DE STORAGE,
POWERSTORE, DISENADA PARA SOLUCIONAR LAS NECESIDADES QUE SEAPROXIMAN
ALREDEDOR DELOS DATA CENTER, SUSTENTADA EN TECNOLOGIA DE ULTIMA GENERACION,
AUTOMATIZACION INTELIGENTE Y UNA NUEVA ARQUITECTURA DE SOFTWARE.

Texto: AnahiNieto

acompania se dijo orgullosa de presentar un cambio de paradigmaen la nueva
eradeldata center,y creen que la nueva solucién revolucionaré la industria por
completoy permitiré que el portafolio sea mds sencillo para los clientes.

“Dentro de la situacién que nos toca vivir siempre hay oportunidades, v,
afortunadamente, estamos trayendo al mercado una solucién para tener
mayores oportunidades. En Dell Technologies estamos para resolver las necesidades
delnegocio contecnologia’, dijo Alvaro Camarena, vicepresidente seniorde canales
paraLatinoaméricadela marca.

El directivo sefial6 que la transformacidn digital traerd necesidades, por lo que aquellas
empresas que quieran ser exitosas tendrén que volverse digitales, ser multicloud e
impulsarse por medio de datos.

Ademds, Camarena dijo que dicha transformaciéon trae consigo oportunidades
para todos, en medio de una lluvia de tendencias tecnolégicas, en especial con la
modernizacion de infraestructura.

Entanto, Christiano Lucena, vicepresidente de data center en Dell Latam, recordd que los
canales son una parte fundamental para el ecosistema de la empresa, pues através de
ellos pueden expandirla cobertura que tienen.

Por su parte, Felipe Montenegro, lider de Storage para canales de Latinoamérica del
fabricante, dijo que la plataformatiene un enfoque enlainnovacién deinfraestructura,
unrendimiento optimizado con posible escalamiento vertical y horizontal.
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ALVARO CAMARENA

Ademds, por medio de esta solucién se automatizan los procesos
de provisiéon de almacenamiento, se pueden implementar nuevos
recursos en cuestion de segundos, en lugar de dias; elimina pasos
manuales para reducir riesgos, reduccion de datos en lineq, es
programable de una manerainteligente y habilita la automatizacion
de DevOps.

La arquitectura que presenta es autbnoma, con automatizacion
y machine learning integrada, por lo cual es posible optimizar los
recursos delos sistemas, desempefo, reducir el consumo de tiempo
y los costos.

Montenegro destacd que la solucién funciona en cualquier carga
de trabajo y tiene una implementacion flexible que moderniza sin
disrupciones, detecta anomalias antes de que ocurra un problemay
ayuda a planear futuras necesidades de almacenamiento, por lo que
es proactivay preventiva.

PowerStore esté disponible através de pruebas de concepto o demos,
conloquealcanalselefacilitard daraconocerlasolucion alos clientes
y generar mayores ventas.

Parte de los beneficios que los
partners reciben por parte del
fabricante son programas de
incentivos disefados para su
crecimiento con incentivos
monetarios para la fuerza de
ventas del canal de hasta el 8%,
atractivos reembolsos, webinars
para capacitarlosy certificacion
gratuita.

Camarenaresaltd laimportancia
de que los canales sean socios
estratégicos del usuario
haciéndose consultores y asi
poder crecer juntos, y, finalizo:
‘invitamos a los partners a que
conozcan el producto, estamos
cadavez mds cercade ustedes
y queremos que cada vez sea
mas facil poder hablar con el
clientefinaly vealas fortalezas de
nuestra solucion’.
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AXIS >
-NRIQUECE
RTAFOLIO.. ..

or medio de un tour virtual, el fabricante
. dio a conocer la nueva linea de productos

con mejoras tecnolégicas que impulsardn

durante este afo.

El sector de videovigilancia se ha vueltoun

aliado paralas empresas para ayudarlas a

mejorar sus procesos operativos, generar
andlisis de lainformacién que recaban, prevenir riesgos,
disminuir tiempos de respuestay generar un mayor retorno
deinversion, segln explic Leopoldo Ruiz,director regional de
Latinoameérica para Axis.

“LA VIDEOVIGILANCIA RONDA ALREDEDOR DE 900 MILLONES DE
DOLARES EN LATINOAMERICA Y ELMERCADO VA A CRECER A
UNA TASA ANUALCOMPUESTA DEL10.4%, APROXIMADAMENTE,
LO QUEMARCA UNA TENDENCIA INCREMENTALPOR ELUSO DE
ESTAS TECNOLOGIAS™: LEOPOLDO RUIZ.

Debido a tal auge de este mercado, uno de los objetivos
I_EO POLDO RUIZ del fabricante es continuar innovando y desarrollando

soluciones capaces de soportarlos desafios de seguridady
rentabilidad quelaindustriarequiere.
Ademds, el directivo explico que los consumidores siguen
TR invirtiendo en los nuevos productos y se han abierto otros
nichos de mercado. Aunado a ello, el fabricante busca que
los canales noten el compromiso que tienenenlaregiony
poder consolidar unasinergia.
‘Queremos ser una empresa con la cual sea féacil hacer
negocios”, puntualizé Ruiz, por lo que destacd su amplio
portafolio de cdmaras de videovigilancia, y los nuevos
lanzamientos como cdmaras termografias,con multisensor,
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accesorios, soluciones de analiticas y de audio IP,
entre otros.

Lanovedad

El fabricante dio a conocer la necesidad de generar
mads tecnologiainteligente que procure la seguridad
de los datos al mismo tiempo que disminuya el
impacto ambiental que los productos dejenen el
ecosistema, Axis avanzd al crear la primera cdmara
IPy dijeron,no se detendrian.

Por su parte, Manuel Zamudio, gerente de
asociaciones para la compafia, presentd las
innovaciones que estardn disponibles a través del
canaldedistribucion:

M3064/5/6-V y AXIS M3075-V Network Cameras:
dispositivos resistentes al vandalismo, ofrecen
opciones de resolucién 720/1080/4MP. Utilizan la
mayor cantidad de plésticosrecicladosy nocontienen
PVC, porloque es un producto totalmente amigable
conelmedioambiente.

M3'I15I16-LVE: modelos disefiados para exteriores,
resistentes alvandalismo,cuentan contecnologiacon
LEDIRy tienenunaresolucion de1080 o 4MP,ademds,
poseen caracteristicas de seguridad cibernética
mejoradas a través de un firmware autorizado.
Q9216-SLV Network Camera: cuenta con
tecnologia LED IR invisible para reducir riesgos y
para proporcionar advertencias oportunas al
personal de seguridad en situaciones peligrosas.
P5654-E PTZ Network Camera: este dispositivo
aumentard en un 33% el FOV horizontal, lo que
facilitard el manejo de dreas mds amplias.
Live Privacy Shield: analitica de enmascaramiento
basado en pixeles, que puede cubrir de
forma segura la privacidad de las personas.
Guard Suite: andlisis de videorobustoy facil de usar
para detectar amenazas y dar senales de alerta.
C1310-E Network Horn Speaker: un
complemento para los sistemas de vigilancia
existentes, ya que permite que las llamadas o
mensajes grabados se utilicen como elementos
de disuasion ante riesgos  potenciales.
C1410 Network Mini Speaker: suamplio patronde
dispersion significa que puede cubrirun dreagrande
sintener queincrementar eltamarfo del dispositivo.Es
ideal para salas de espera, pasillos o pequerias dreas
abiertas.

“En Axis el compromiso con nuestro canal es una
prioridad, por lo que seguimos trabajando en toda
laregidn para hacer llegar nuestras soluciones de
vanguardia y lograr un mundo mds inteligente y
seguro’,concluyéLeopoldoRuiz.

MANUEL ZAMUDIO
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ENMEXICO EXISTEN 700 MIL
PYMES APTAS PARAPASARA LA

NUBE

-DELOS 5 MILLONES DE PEQUENAS Y MEDIANAS EMPRESAS, ENTRE 1.5 2 MILLONES ESTAN HABILITADAS
PARAINVERTIR ENTECNOLOGIA, DELAS CUALES EL35% TIENE EL POTENCIAL PARA PASAR ALANUBE
DAAS,UNMODELO DE 68 MILLONES DEDISPOSITIVOS PARAFINALES DE2020:1DC

Texto:Rall Ortega

nlaactualidad, las tecnologias se han conver-
tido en una parte fundamental de lavida de las
personas como de las empresas, lo cualincluy6
la compra de hardware, software y soluciones,
paraampliarse a servicios de renta por uso, con opcio-
nes que hanresultado convenientes, principalmente
paralas companias pequefas que iniciany no cuen-
tan con grandes presupuestos para realizar inversio-
nes, para ellas se ofertan servicios de Software como
Servicio (Saas), Infraestructura como Servicio (laas),
Plataforma como Servicio (Paas), también conocido
como XaasS o todo como servicio,impulsando el negocio
delusuario final y la oferta que los canales tienen para
ofrecer.
Todo como servicio (XaaS) ha sido creado para expre-
sar laidea de “algo como un servicio”. Este acréonimo
hace referencia aunnimero creciente de servicios que
se han suministrado a través de internet en sustitucion
de la forma tradicional (local). Xaas, forma partedela
esenciade computacion enla nube con servicios prin-
cipales queincluyen Saas, laaSy Paas.

éQué significa Xaas?

El término Software as a Service (Saas), se convirtié en
un concepto bastante conocido actualmente, sere-
fiere a un Proveedor de Servicios de Aplicacion (ASP),
querealiza el hosting de un software al que se puede

Portada |16

acceder desde cual-
quier lugar. Este tipo de
aplicaciéon se impulsd
principalmente a partir
del concepto de compu-
tacion enlanube,lo cual
permiti6 que, ademds
del software, se pudieran
ofrecer otros tipos de ac-
tividodes como servicio,
asilo explicd el director
general de Select, Ricar-
do Zermefo: “El origen es
servicios de aplicaciones
enlanube, Software as a Service hace mdés de 10 afios
y después se extiende a Infraestructura as a Service
(laas) Plataforma as a Service (Paas), todo ello como
conceptode codmputo enlanube, perorealmentelaidea
se extiendey pasa a ser XaaS o todo como servicio™.

u_l

RICARDO ZERMENO

“ES UN NUEVO MODELO DENEGOCIO; EN LUGAR DE QUE EL
CLIENTE COMPRE EQUIPO,LORENTAY NOSOTROS,COMO
LENOVO, LEPROPORCIONAMOS LOS SERVICIOS ASOCIA-
DOS PARA LA MANUTENCION Y BUEN FUNCIONAMIEN-
TO DE ESTOS DISPOSITIVOS™: MANUEL ARREDONDO,
BUSINESS DEVELOPMENT MANAGER EN LENOVO



“EL ORIGEN ES SERVICIOS DE APLICACIONES EN LA
NUBE, SOFTWARE AS A SERVICE HACE MAS DE 10 ANOS
Y DESPUES SE EXTIENDE A INFRAESTRUCTURA AS A
SERVICE (IAAS) PLATAFORMA AS A SERVICE (PAAS),
TODO ELLO COMO CONCEPTO DE COMPUTO EN LA NUBE,
PERO REALMENTE LA IDEA SEEXTIENDE Y PASA A SER
XAAS 0 TODO COMO SERVICIO™: RICARDO ZERMENO

Un elemento que es in-
soslayable para enten-
der la evolucién que ha
presenciado la tecnho-
logia, estd conexo a las
culturas generacionales
| ysusformasdetrabajar
con estas herramientas;
anteriormente, las perso-
nas buscaban inversio-
nes queles dieran segu-
ridad sobre los productos
o servicios que compra-
ban; sinembargo, al pasar de los afios las huevas ge-
neraciones seinclinan por tenery pagar porlo que usan,

sincompromisos de pagos recurrentes, ejemplo de ello
son las plataformas multimedia con Netflix o de hospe-
daje con Airbnb, lo cual también arroja luz sobre el auge
creciente enservicios como son XaaS, ademds de esbo-
zar algunas de las razones por las que empresas optan
invertir en suscripciones OPEX (Gastos operativos), en
lugar de equipos o licencias perpetuas asociados a bie-
nes fisicos (CAPEX).



Mercado

Sin temor a equivocarse, Ingram Micro asegurd que la
mayor demanda estd focalizada en Saas, siendo que
eslomds comun pararequerir,con servicios como pa-
queteria Office, Adobe y otros, aunque la infraestruc-
tura como servicio tomé relevancia por la coyuntura
internacional que se vive (Covid-19); en entrevista para
eSemanal, Oscar Lopez, Senior Cloud Manager/ Cluster
Mexico, Colombia, PerG en Ingram Micro, lo explicé: “La
laas, bajo elmomento internacional en que nos encon-
tramos, cobra relevancia, con ofertas de infraestructu-
ra como servicio entre las que se encuentran Microsoft
Azure e IBM Cloud. Sin duda hemos vistoun alzaen los
clientes y usuarios finales que estdn requiriendo cada
vez mds estas ofertas como servicio, que les permita
atacarla contingenciay llevar suoperacioén desde cual-
quier lado. La disponibilidad de la informacién eslo més
importante actualmente”
Es evidente que entre un
mar de opciones ha resul-
tado dificil elegir alguna
que se adecuéalasnece-
sidades delnhegocio o bien
que tenga opciones flexi-
bles de contrato para que
el canal tenga un argu-
mento mds paralaventa,
es por ello que Team enfild
susrecursos paraacercar
opciones en servicios de
calidad, conlaventajade
contar con planes que tie-
nen alcance en mini, pequenas, medianas o grandes
empresas.

OSCAR LOPEZ
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Como ya se habld,
los servicios Saas,
PaasS e laaS son al-
gunos de los que
demanda
tienenenelmerca-
do, esto se debe a
sus implicaciones
quetienendentrode
una organizacion,
siendo que resultan
ser pilares para la

mayor

PERCIVAL LIMON

construccion, mantenimiento y desarrollo de cualquier

empresa que tenga fines de perdurar,lo cual ha funcio-
nadoy crecido de manera exponencial que los servicios
se han multiplicado o exportado a casi cualquier solu-
cibnenlaindustriadela Tl entre los que se encuentran
seguridad, virtulizacién, respaldos, DRP, migraciones,
comunicaciones, RPAs, algoritmosy mds.

Quizds, unos delos servicios mds atractivos paraini-
ciarse,aunque en absoluto nuevo, sea Device as a Ser-
vice (Daas) que tiene como principal funcién proveer de
equipo de hardware (impresoras, smartphones, laptop,
tablets, desktop y centro de datos) y facilitar las tareas
en una companfia, ademds, algunos de estos servicios
van acompafados de andlisis y soporte.

“ALGUNOS CLIENTES DE HARDWARE HAN ARRANCADO CON IMPRESION
COMO SERVICIO, DONDE PAGAN POR HOJA IMPRESA EN LUGAR DE AD-
QUIRIR SUS EQUIPOS. TAMBIEN LOS PROYECTOS DAAS, DONDE SE IM-
PLEMENTAN PROYECTOS COMPLETOS DE COMPUTO ADMINISTRADOS,
DESDELA CARGA DEIMAGEN HASTA EL FIN DEL CONTRATO. CONFORME
AVANZA LA ADOPCION DE LOS MODELOS XAAS, TAMBIEN LO HACE LA
OFERTA HACIA OTROS SERVI-
CI0S, COMO SON- SEGURIDAD,
VIRTUALIZACION, RESPALDOS,
DRP, MIGRACIONES, COMUNI-
CACIONES, RPAS, ALGORITMOS,
ENTRE OTROS”- JOSE MEDINA
MORA DE LEON, GERENTE DE
PLATAFORMAS DIGITALES EN
COMPUSOLUCIONES.

JOSE MEDINA MORA DE LEON



Por otro lado, como ya se ha visto la oportunidad de
negocio que lograrian concretar los canales prestan-
do servicios, no sélo son variadas, sino que resultan ser
altamente rentables debido a la estructura comercial
(pago por uso) y los formatos de contrato (semanas,
mesesy afios) que estan disponibles con los diferentes
mayoristas; un ejemplo clarolorepresenta HP Inc., que
oferta servicios Daas, los cuales segin un estudio de la
consultora IDC, para finales de 2020, 68 millones de dis-
positivos estarén dentro del modelo Device as a Service,
de estaformaabundé en eltema el Especialista de Ven-
tas de Servicios (de Ciclo de vida del producto) en HP
Inc. México, Miguel Angel Lopez: “68 millones de dispo-
sitivos para finales del 2020 estardn dentro del modelo
DaasS. En ese mismo afo, el 20% de las adquisiciones de
coémputo serdn bajo un modelo de suscripcion que in-
cluye nube publica, servicios de algun tercero, modelos
de consumo deinfraestructuray software entregados a
través de pago por uso”.

“EN MEXICO EXISTEN 5
MILLONES DE PYMES, DE
LAS CUALES ENTRE 1.5 2
MILLONES, SON LAS QUE
ESTAN EN POSIBILIDAD DE
INVERTIR EN TECNOLOGIA.
ESTAMOS HABLANDO QUE LA
INCLUSION DE NUBE PARA
ESE SECTOR ESTA ALRE-
DEDOR DEL 35%, LO CUAL
SIGNIFICA UN MERCADO

MlGUELANGEL lﬂPEZ ENORME QUE PUEDEN IRSE

ALANUBE”- TEAM.

En conclusidn, las ventajas de todo como servicio o mo-
delo bajodemanda abrenla puerta de la competencia
directa entre las grandes empresasy las pequefias o
medianas, lo cual se convierte en un eje de negocio la-
tente para el canal, siendo que el espectro de compa-
Afas en crecimiento (PyMEs), son el grueso del sector
econémico del pais; de esta forma, el Gltimo eslabdén
de la cadena de distribucién otorga beneficios a sus
clientes, que se enmarcan enreduccidn de costos para
hardware, software y personal especializado en confi-
gurary mantener el servicio,ademds de colocarlos en
elmapavirtual, que se traduce en proyeccién para las
organizaciones.
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KASPERSKY

LICENSE MANAGEMENT

www.youtube [ noticiasdelcanal

Autor:AnahiNieto

*CONLAPLATAFORMA SE
AUTOMATIZA LA VENTA DE
LICENCIAS

*ASEGURAN MAYOR FLEXIBILIDAD Y
RAPIDEZEN LAENTREGA

*PAGO MENSUAL POR SERVICIO:

NUEVO MODELO DE CONSUMOEN
LICENCIAS
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PORTAL, YA DISPONIBLE
PARA DISTRIBUIDORES

n medio de la pandemia por COVID-19,
donde muchas empresas se vieron
forzadas a acelerar su transformacion
digital y realizar trabajo remoto, la
ciberseguridad vuelve a tomar un papel
protagonico, porlo que Kaspersky anuncid
el lanzamiento de una plataforma de gestion de
licencias para automatizar y facilitar el comercio de
éstas.

Desde el 6 de abril, Kaspersky License Management
Portal, herramienta de autoservicio, estd disponible
para todos los partners del desarrollador en
Latinoamérica, segdn expuso Gustavo Cols, Director
de Canales B2B para América Latina en la compania.
Cols detallé que, por medio del portal, los socios de
negocio pueden solicitar licenciaomiento de todos
los productos de proteccion de end point de manera
automdtica dando de alta lainformaciéon del cliente,
seleccionando el producto y el tipo de licencia,
mensual o anual,y enuninstante recibir de vuelta el
codigo de activacion para que el cliente comience a
hacer uso de lasolucion.

El director hizo énfasis en que el portal fue lanzado
en un momento oportuno, ya que la ciberseguridad
sigue siendo una gran necesidad paralas empresas
actualmente, en especial porque los empleados ya
no estan laborando desde la oficina, sino desde sus
casas con dispositivos personales, usualmente sin
proteccion,y ello representa un mayor riesgo, incluso
se senald que los ataques de phishing y malware han
aumentado.




GUSTAVO GOLS

‘Esta plataforma no elimina la relacidon entre
canalesy socios mayoristas, al final todo el proceso
financiero sigue ocurriendo a través del mayorista,
solo que esta simplificacion del proceso alivia una
carga operativaimportante enlos mayoristas, pues
hace el trabajo de los gerentes de producto’, explicod
el directivo.

Cols destacd la oportunidad que existe para que
los partners hagan mds negocios, pues ahora hay
mavyor flexibilidad en el modelo de consumo con el
esquema de pago mensual por servicio, para las
empresas que temen hacer inversiones alargo plazo,
o anual, para quienes lo deseen asi, y también es
posible entregar con mayor rapidezlas licencias a
los clientes.

MAYORISTAS

EL PORTAFOLIO DE SOLUCIONES B2B ESTA
DISPONIBLE CON:
-CT INTERNACIONAL

-GRUPO CVA
-INGRAMMICRO
-MAPS

-NEXSYS MEXICO

Perspectiva

El directivo mencion6 a eSemanal que el
primer trimestre del ano resultd ventajoso;
sinembargo, en el segundo Q las empresas
se muestran con mayor cautela y en
incertidumbre, por lo que reducen sus costos
de operacion, aunque la ciberseguridad sigue
siendo una necesidad primordial.

‘En kaspersky decimos que la seguridad
es el quinto elemento en esta pandemia; el
oxigeno, elagua, la comida, la comunicacion,
y la seguridad son fundamentales en estos
momentos”, dijo Cols.

Los socios han encontrado una gran ventaja
en la plataforma, ya que pueden proveer
financiamiento a sus clientes, también poner
a su disposicion ofertas, herramientas de
virtualizacién en conjunto y flexibilidad de
pago, segln expuso el directivo.

‘Con la plataforma, la rentabilidad se
mantiene igual para los socios mayoristasy
para los distribuidores, conservan el mismo
margen comercial, dependiendo del nivel
de partner que tengan’, ademds, dijo que
el modelo de suscripcion es el futuro y la
tendencia en ciberseguridad.

El directivo mencion6 que el modelo de pago
mensual por medio de la plataforma es una
transformacion digital pura que trae consigo
cambios operativos y financieros importantes,
pero que no es ni serd decision del canal
adoptarla, sino una decision del cliente sobre
como quiere comprar.

‘Larecomendacion alos socios de negocio
de Kaspersky es hablarle al cliente y darle
la oportunidad de que decida como quiere
comprar. Aprovechen este momento,
esta necesidad de los clientes de ser mas
cautelosos en sus gastos para ofrecer este
modelo”, concluy6 Cols.
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REDHAT SUMMIT 2020,

celebro suprimeraedicion
virtual

EL EVENTO SE CONVIRTIO EN EL REFERENTE DE LA TECNOLOGIA DE CODIGO
ABIERTO,REUNIENDO ANUALMENTE A MILES DE PROFESIONALES DE LA INDUSTRIA
TI CON UNA AGENDA ENFOCADA A LA INNOVACION, COLABORACION Y
EDUCACION, AUNQUE ESTE ANO SE CARACTERIZO POR SER LA PRIMERA EDICION
VIRTUAL, QUE TUVO LUGAR EN SAN FRANCISCO,ESTADOS UNIDOS.

Autor: Raul Ortega

on sesiones de trabajo, ponencias
y siendo un espacio destinado a la
confluenciade expertos,Red Hat Summit
cumplié un affio mds, siendo esta su
decimosexta ediciény teniendo como
anfitriones a Paul Cormier, presidente y CEO, Delisa
Alexander, Executive Vice President y Chief People
Officer, entre otros. EIl CEO adelanté que tendrian
novedades y avances de productos dirigidos a
su ecosistema de partners, ya que su prioridad
es concentrarse en lo que lo clientes necesitany
ayudarlos.

PAULCORMIER
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Iniciativas:

« Descuento del 50% en los Servicios de Gestion de Cuentas Técnicas
(TAM) paraclientes nuevos
« Ampliacion del ciclo de vida de los productos en todas las areas del

portfolio de Red Hat

- Capacitacion gratuita para trabajadores con licencia y quienes
buscanempleo

« Cursos de capacitacion en linea gratuitos disponibles para todos
sobre habilidades y tecnologias altamente solicitadas

La comunidad de cbédigo abierto que asistid al evento, tuvo la
oportunidad de presentar algunos de sus trabajos, que incluyeron:

Lab Demos y sesiones variadas, donde se presentd un abanico
de temas, entre los que destacaron Edge, automatizacién de TI,
contenedores Linux, infraestructura de nube hibrida, desarrollo de
aplicaciones,seguridady mds.

Women'’s Leadership Community, un panel donde se celebraalas
mujeres que realizan contribuciones en Tl, al tiempo que busca ser
unlugar espacio dereunidn paraintercambiar ideas y crecer. Este
afo la conversacion estuvo a cargo de Saron Yitbarek (fundadorade
CodeNewbie) y Delisa Alexander (Executive Vice President and Chief
People Officer en Red Hat) versando sobre la carrerade Sarony su
colaboracién condesarrolladores.

Otro evento esperado por la
comunidad estuvo a cargo del
Open Source Stories,en el cual
tiene como propodsito congregar
artistasy creadores querealizan
sutrabajoenestas comunidades
abiertas conlaintencién de que
puedan acceder el publico en
generalaellas.

Command Line Heroes, uno
de los espacios esperados, ya
que cuenta anécdotas de los
desarrolladores, programadores,
geeksy piratas infromaticos que
han revolucionado el panorama
tecnolbgico y en esta ocasiodn
Clive Thompson (periodista)
convers6 con Saron Yitbarek,
fundadora de CodeNewbie.
OpensShift Commons Gathering,
reuni6 a expertos de todo el
mundo para analizar tecnologias
de contenedores, las mejores
précticas para desarrolladores
de aplicaciones nativas de la
nubey los proyectos de software
de cédigo abierto que sustentan
el ecosistema OpenShift. Este
evento concentrd a profesionales
de desarrolloy administradores
de sistemas para explorar los
préximos pasos, con el fin de
hacer que las tecnologias de
contenedores sean exitosas y
seguras.

Cabe destacar que el evento
se galardond con la presencia
de panelistas de la talla de Jim
Whitehurst (Presidente de IBM)
y Scott Guthrie (Executive Vice
President of the MicrosoftCIoud),
entre otras personalidades del
mundo de la tecnologia, con
lo ventaja de que el pablico
realizé preguntas alos ponentes,
durante y después de sus
participaciones, a través de un
chat.
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Galaxy Tab Active Pro de
Samsung

. Transformador de aislamiento de

grado médico ISI000HG de

Tripp Lite

Tableta de uso rudo, incorpora S

pen, sistema operativo Android P vy
procesador Qualcomm SDM67@, dual 2.0GHz
+ Hexa 1.7GHz. Puede funcionar como una
PC gracias a la integracién con Dex vy
estad protegida con Knox.

Descripciodn

Con proteccidén IP68, resistente

al agua y polvo. Incluye una funda

de protecciébn anti-shock contra
vibraciones, caidas e impactos de hasta
1.2 metros de altura y certificacién
MIL-STD-810G. Se puede usar con dedos
himedos o guantes, y posee teclas para
la navegacidén basica.

Caracteristicas

e Pantalla10.1” WUXGA (1920 x 1200)

e Soporte LTE Cat.11 3CA

e Memoria 4GB + 64GB + ranura para
microSD

e Camara 13.0MP AF + 8.0QMP, Flash

e Puerto USB 3.1 Tipo C, POGO Pin

e Sensores: acelerdémetro, de huella,
giroscopio, geomagnético, magnetdmetro,
de proximidad, y de luz RGB

e Conectividad Wireless USB 3.1 (Gen
1), BT v5.0 (LE hasta 2 Mbps), NFC, Wi-
Fi (802.11 a/b/g/n/ac 2.4G+5GHz, VHT8Q)
e GPS

e Bateria T7600mAh

Disponibilidad

CT Internacional, CVA, Daisytek, Exel del

Norte, Ingram Micro y operadores Telcel.

contactame@esemanal . mx
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: Protege
: brindarles
: filtracién continua del ruido eléctrico.
: Evita que equipos,
: mecénicos o electrocardiégrafos, retornen
. la corriente paréasita hacia el paciente
‘ que tiene contacto con el equipo.

los dispositivos médicos al
aislamiento de linea vy

como ventiladores

: Descripcidn

. Proteccién contra sobrecarga con breaker,
: switch de alimentaci6n iluminado y robusto
: gabinete metalico.

: Caracteristicas

; e Cuatro tomacorrientes de grado hospital
: NEMA 5-15R

. ® Cable de alimentacién de 3.05 m

: o Clavija de grado hospital

. e Garantia limitada por dos afios

: Disponibilidad

- Anixter, Bluestar, Centro de Conectividad,
: Compusoluciones,
: Daisytek,
: Intcomex y Portenntum.

CT Internacional, CVA,
Exel del Norte, Ingram Micro,

infomxventas@tripplite.com
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Da clic derecho y abrir enlace
en una pestana nuevas-

De igual forma desde el contenido podrds
acceder a las redes sociales de eSemanal
para estar al tanto del canal TIC
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*Para maviles sclo basta dar clic en el anuncio para poder visualizarlo en el navegador
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