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POTENCIALEN
SALAS DEREUNION
AUTOMATIZADAS

n México, desde hace dos afios se proyecté una posibilidad de integrar 5 millones de salas de reunion
automatizadas (huddle rooms), lamayoria de ellas pequefias; pero hoy existe la oportunidad de crear salas
virtuales.

De acuerdo conlos especialistas, las salas de reunion virtuales brindan demasiados beneficios a los usuarios,
principalmente en el temade colaboracién. La posibilidad de negocio para el canal se incrementa conlaintegracién de cdmaras,
dispositivos de audio, soluciones parareservade salas, plataformas de comunicaciones, etcétera.

Directivos de AOC, Avaya, Jabra, Panasonic y Poly, asi como de los mayoristas Latintel y Neocenter,
conversaron con eSemanal sobre las oportunidades que ofrecenal integrar sus ofertasen huddle rooms.

Por otra parte, Wilfredo Sotolongo, vicepresidente senior para Lenovo Data Center GI‘OUp, destacé que el canal necesita
actualizar su conocimiento, y mencioné que los partners piden laautomatizacion de procesos, por lo que amediados del 2020
lanzaranun portal paradistribuidores. Expresé quela hiperconvergencia, que combina elalmacenamiento, computacion
yredesenunsistema tinico paradisminuirla complejidad del centro de datos y aumentar la escalabilidad, serd latendenciaen
2020.

Con canales dediferentes partes del pais, CVA celebré su Convencion Anual 2019 en Atenas, Grecia. Adolfo Mexia, director
comercial delacompariia, dejé en claro el propésito de seguir trabajando paraser lamejor opcién de negocio en el mayoreo para
susclientes, porloque destacé lacercaniade trabajo. Lo anterior fue soportado por varios socios conlos que tuve la oportunidad
de conversar.

Caberesaltar que estuvieron presentes canales con pocos afios de creacion, quienes tuvieronla oportunidad de intercambiar
opiniones conotros mas experimentados, lo cual habladelaapertura del mayoristaalosnuevosvalores delaindustria.

Alvaro Barriga
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Huawel invertirda 50 millones de
dolares en América Latina

LA COMPANIA DE COMUNICACIONES Y PRINCIPAL COMPETIDOR DE GOOGLE VOLVIO A SERNOTICIA, ESTA VEZ CON
UNA COLOSALINVERSION DE 1000 MILLONES DE DOLARES DIRIGIDOS AL DESARROLLO DE APPS LOCALES, DE LOS
CUALES ESTARAN DIRIGIDOS A LATINOAMERICA 50 MILLONES, SERAN UN ALICIENTE DE GRAN CALADO PARA LA
REGION Y QUE PERMEARAN CON OPORTUNIDADES DE NEGOCIO PARA CANALES DE DISTRIBUCION, MAYORISTAS Y

RESELLERS.

omo viento en popa han sido los proyectos
C emprendidos por la empresa de origen chino,

pese atener algunos tropiezos el afio pasado, hoy
solosonrecuerdos, muestra de ello estuvo en el evento
HuaweiDeveloper Day en México,donde mostré suamplio
portafolio de productos y servicios enlos que se incluye su
yarecientemente lanzada AppGallery,ademds de Huawei
ID, Huawei Pay, Mobile Cloud y Themes, que pertenecenal
ecosistema de Huawei Mobile Services (HMS).
El éxito de los servicios y expansion del negocio ha sido
tal paralaempresa que se increment6 a 160 millones de
usuarios enlatienda de aplicaciones, pasando de tener
230 millones en el primer trimestre del afo 2018 a 390
millones paraagostodel 2019.

Elnuevo horizonte sellama
México

Con presencia en mds de
170 paises y regiones,
Huawei logré conformar
un imperio alrededor del
mercado tecnolégico, en
el que sigue innovando y
expandiendo su portafolio,
asimismo su presencia en
otros espacios del mundo,
en el que México se ve
congratulado por el anuncio
quedioaconocer Cristina Yi,
directora Huawei Devices

Cristina Yi
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México, quien visiond para 2020, la firma china tendra
ocho laboratorios digitales alrededor del mundo: “y unode
ellos estard enla Ciudad de México”, ademéds agreg6: “habra
50 ambientes de desarrollo técnico-digital de los cuales 10
deellos estaran en Latinoamérica”.

Unadelasjoyas dela corona que obtuvo mayor atencion,
pese aser lanzada desde el afio pasado, estuvo a cargo de
AppGallery, ya que la plataforma oficial de distribucién
de aplicaciones y contenidos de la empresa asidtica
lleva beneficios a todos los eslabones de la cadena de
distribucion hastallegar alos posibles usuarios finales,
delos que yasumanun totalde 570 millones en el mundo
y contabilizando, dijo Carlos Morales, gerente general de
relaciones publicas en Huawei Devices México: “entre las
conveniencias que ofrece paralos usuarios finales estan
las capas de seguridad integradas y paquetes de regalo
exclusivos”.

Desde el desencuentro entre Huawei y Google se han
escrito muchos episodios en las memorias de ambos
personajes, pasando por desavenencias hasta coronarse
con la gloria del favorito de los usuarios, por ello no
sorprendio la revelacion por parte de Huawei cuando
anuncio el lanzamiento de su propio sistema operativo
que llevaria por nombre HongmengOS o HarmonyOS.
Es una promesa muy alta la que hace, sin mencionar la
tarea descomunal que empled y que ain no termina, pues
serequiere de millones de desarrolladores para ofrecer
soluciones de valor. Es cierto que otros actores (Microsoft
o Samsung) también lo hicieron, pero no han tenido los
resultados deseados, por no decir estériles.

www.esemanal.mx



Durante el evento Huawei Developer Day en México, la marca dej6 conocer algunos
productos (los méds nuevos) de su portafolio, entre los que se encontraba el modelo
Mate 30 Pro, uno de los ansiados por el mercado debido a sus cuatro camaras,
pantallasinbiselesy tecnologia de punta.

Enresumen, pareci6 que laempresa estd con la mirada puesta sobre el futuro,
independientemente de los teléfonos. No es necesario cambiar Android para
desarrollar unsistema operativo propio, ya que es posible construir una plataforma
sobre otra, como lo demostro WeChat o Facebook con Messenger, con opciones a
juegos, actividades, pagos, solicitar comida, transporte, etcétera. Laideaes soportar
en Android, una plataforma propia, con total control por parte de la empresa,
para que posean la base fundamental y controlar un ecosistema de multiples
dispositivos.

Se esperaria que pronto haya informacion actualizada de los planes y nuevos
lanzamientos que haga Huawei para entonces comenzar a delinear y seguir laruta
que tomara una las compafiias que hasido tendencia enlos ultimos tiempos, side

Carlos Morales temas tecnoldgicos se habla. €
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Qyoristas

Miguel Gutiérrez, Marcos Flores, Miguel Ruiz,
Leonel GémezeIsaias Callejas

*ELBORRADO DE INFORMACION CON METODOS QUESE
USANNO SIEMPRE SON EFICACES Y ESTO PUEDE ACARREAR
PROBLEMAS SERIOS, SIENDO QUE LA FILTRACION DE
INFORMACION SENSIBLE COMO SON: DATOS PERSONALES,
BANCARIOS, INFORMACION CLASIFICADA O DE SEGURIDAD,
EXPONE LA CONTINUIDAD DELNEGOCIO EINCLUSO

LLEVARLO AEMBROLLOS LEGALES.

lanccoesuna firmafinlandesa dedicadaalaeliminacién
definitivade archivos de todotipode dispositivos que ten-
ganlaposibilidad de almacenaralgtindato personal, ello
puedeincluir computadoras, celulares, tabletas, laptops,
discos duros HDD, SSD, USB, almacenamiento SAN, NAS, unida-
deslogicas, madquinas virtuales y cloud IaaS. Laformaen cémo
funcionaestaaplicacion es tan efectiva que, como lo menciono
Miguel Gutiérrez, director comercial en Blancco: “unavezquela
informacion se elimina con Blancco SWnose podrarecuperar”.
Es comun escuchar comentarios que hacen referenciaa que
siempre existe un modo de rescatar un archivo, una vez eli-
minado. En el caso de las soluciones de Blancco, no es asi, por
lo que es de suma importancia las capacitaciones que pro-
porcionan para los canales de distribucion, pues como yase
mencionaba, unavez que se haborrado un documento yano
existeretorno parasurecuperacion, lo cual es muy delicado.
He ahila trascendencia de tener un adiestramiento que per-
mita desplegar, implementar y configurar la herramienta de
formaadecuada.
Estasolucion es estratégica dentro de la oferta de valor que
Team promete alos canales de distribucién, entregando pro-
tecciéndedatos End to End para el sector de la ciberseguridad,
asimismo se conjugan y complementan con otras herramien-
tas del basto abanico de opciones, entre las que se encuentran
Business Unit Mobility and Workplace, Business Unit Hybrid
IT, Business Unit Design and Printing y Stratosphere.
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. Blanccoy Team
suman oportunidades
de negocio paralos
- canales g

Ofertadevalorde Team parasuscanales

Team, constantemente promueve la creacion resultados diferen-
ciadores einnovadores enelmercadodelas T, por consiguiente,
ampliar lassoluciones tecnolégicas que enriquece laofertade sus
socios de negocioy que los impulsa como unvaso comunicante
entrelaindustriaylos clientes finales son:

-Disminuciénderiesgoy continuidadenelnegocio
-Acompanamiento comercial
-Apoyosen preventa

-Demostraciones
-Esquemasfinancieros
-Capacitaciénconstante
-Generacionde demanda

Conmasde 10afos deexperienciaenborradoseguro,definitivoy
aprobado por normasinternacionales de estandares rigurosos, el
desarrollador Blanccotiene cabidaen unaampliagamade solucio-
nesquevandesde el sector gubernamental parael cumplimiento
enlanormade proteccién de datos, servicios financieros que de-
ben cumplir conlas certificaciones PCIL, ISO27000, servicios de
arrendamientodeinfraestructuratecnolégicaconrequerimientos
paraeliminaciéndelatecnologiay se entregue libre de cualquier
informacion critica del anterior negocio, trabajos de migracién
detecnologia paramanejo de lainformaciony suprimir los datos,
“deviceasaservice” como unaformade reemplazarlatecnologia
otransferirla adiferente personaly se requiere unmanejoseguro
delosarchivos, entre otros.

Asi,MiguelRuiz, director generalen Team, enfatizé enquelaalian-
zaentre Blanccoy Team proporcioné al mercado unasolucion
unicaenlaofertade Team-Stratospher, yaque robustece lasegu-
ridady elmanejodelciclode vidade lainformacién paraclientesy
canalesaliados.

www.esemanal.mx
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Qoricantes

Desarrollar el canal en el negocio de
inyeccion de tinta que crece adoble digito

THIK AHEAD 2019, EVENTO QUE REALIZO CANON ELPASADO16, 17 Y 18 DE SEPTIEMBRE EN BOCA RATON, FLORIDA,
SIRVIO COMO PUNTO DE INFLEXION PARA COMPARTIR INFORMACION, TENDENCIAS, INNOVACION EN TEMAS DE
IMPRESION PROFESIONAL E INYECCION DE TINTA CON LA INTENCION DE PINTAR UN PANORAMA DE COMO HA
REVOLUCIONADO LA INDUSTRIA Y PARA MUESTRA UN BOTON; DESDE EL ANO 2012 Y CON UNA PROYECCION AL
2022, SEESPERA QUE ESTA TECNOLOGIA POSEA UNA PARTICIPACION DE 20% EN EL MERCADO Y UN 80% PARA LA
IMPRESION ANALOGA, LO CUALES UN RANGO CONSIDERABLE.

o debemos de asegurar
‘ \ ‘ que las nuevas formas
' de impresién llegaron
" parasustituir a las anteriores,
al contrario, las dot6 de nuevos
elementos y aminoraron su
cargade trabajo con el objetivo
de atender a requerimientos
especificos del mercado e
integrarse con una tecnologia
digital aparejadoala generacion
de nuevos modelos de negocio.
Los crecimientos por aplicacion
en el mercado mexicano no
se han hecho esperar y los
principales beneficiados para
los préximos afios son: libros,
empaque y transaccional con
un crecimiento enaumento en
IrinaLeyva soluciones de inyecciénde tinta.

Crecimiento adoble digito

«Crecimiento del 8% en procesos deimpresion digital
envolumen

«En valor digital se espera un crecimiento del 5.93%
paraelano 2022

«Los procesos andlogos y digitales electrofotograficos
(téner) guardan estabilidad

-Parael 2022 el crecimiento en valor parainyeccionde
tinta serd 9.5%y envolumen del16%
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Raul Ortega

Estatecnologia se aplicaba adocumentos transaccionales
(estados de cuenta bancarios), se imprimian en un proceso
offset paradespués personalizarlos conundato variable, lo
cual se quedd enel pasado, siendo que las nuevas maquinas
de inyeccién de tinta de alta productividad para estos
segmentos suprimen pasos en el proceso de impresion,
fabricaciony que asuvez se reflejan en ahorro de tiempo,
costos, finalizado y mano de obra, en consecuencia esto
permitié un lapso de respuesta rédpido hacia con los
clientes, por otro lado, en la cuestion de libros permite
tirajes cortos, (desde uno) ayuda a disminuir el desperdicio
yelexcesode inventario, incluidola transicién aun modelo
de negocio de alto volumen e impresion bajo demanda.
Finalmente, el correo directo, que pese ano ser tan eficiente
en México a diferencia de otros paises, posibilité envio de
mensajes personalizados afines a los intereses de cada
persona.

Irina Leyva, gerente de mercadotecnia en Canon, sefialé:
“por lomenos el 40% de los clientes solicitd, en tiempos
recientes, sus impresiones en menos de 24 horas, por
consiguiente, sino se cuenta con la tecnologia para dar
unarespuestay solucién oportunaaestos requerimientos,
habria de procurarse una herramienta que lo permitay es
aquidonde hace suaparicion estelarla VarioPrinti300 que
obtiene resultados como los anteriormente planteados”.

www.esemanal.mx



Qoricantes

Recomendaciones para transformar el negocio con soluciones deinyeccion de tinta
-Laeleccidon de tecnologia se basaenla aplicacion para sus fines: personalizada, dato variable, tiempos de
respuesta.

-ldentificar los trabajos que se puedan migrar de offset a digital, redisefar procesos y manejo de color.
«Elvolumen deimpresion crece significativamente, pero se debe entender elmanejo de color y la disponibilidad
delos soportes (papel).

«El papel debe ser evaluado para conocer sise aceptan otros como son: sin recubrimiento u offset.
«Elfinalizado enlos procesos anteriores para libros era en pliegos que se enviaban a cortar y después a
compaginar,enun proceso digital se suprimen los pasos anteriores.

-Los flujos de trabajo son diferentes y dependen del tipo de archivo que se genera (offset o digital).

-Capacitar al personal para proporcionar apoyo profesional alos clientes finales y lograr la transicion digital
deforma correcta.

Lo anterior no seria posible sin un programa de certificacién que Canon acerca alos canales, enfocado a las areas
comercialesy servicios, con el propésito de encaminarlos con mensajes, informacion, costos, e igualmente el contenido
que apuntaal cliente final, son totalmente gratuitos a través de plataformas e-learning, conferencias web y presenciales.

“Tenemos un programa de canales que apoyamos a través de nuestro plan educativo para
la actualizacidn constante™ Irina Leyva, gerente de mercadotecnia en Canon.

En conclusion, lamarca continda en su bisqueda constante de mejorar su tecnologia, reducir los tiempos de espera,
proyectar a los negocios, pero principalmente, abrirles nuevos caminos que alberguen oportunidades y futuros
vaticinados alos canales de distribucién que permean en cascada paralos clientes finales. &
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Invertira Lenovo
en sofisticarla
educaciondel
canal

APARTIR DE ABRIL, LENOVO INVERTIRA EN SOFISTICAR
LOS PROGRAMAS DE EDUCACION Y CERTIFICACION
DE LOS CANALES DE DISTRIBUCION EN TEMAS COMO
COMPUTO, ALMACENAMIENTO Y NUEVAS SOLUCIONES.

evento tradicional y mundial Lenovo Transform,

edicion 3.0, para acercarse a los partners y darles
informacion al dia; presentarles los nuevos productos,
la estrategia de estos y la de los canales, asi como
informarles en dénde invertiran el préximo afio.
Durante el evento estuvieron presentes José Luis
Ferndndez, presidente y gerente general de Lenovo
DCG Latam; Adridn Simg, director de Lenovo Global
Technology Méxicoy Wilfredo Sotolongo, vicepresidente
senior para Lenovo Data Center Group, quien menciond la
necesidad de actualizar la educacién del canal.
Sotolongo dijo que los canales piden la automatizacion
de procesos, ademds de educacion, por lo que amediados
del préximo afio lanzardan un nuevo portal para los
distribuidores.
Se mencion6 que para el 2020 procurardan mejorar
la cobertura geografica en los estados donde es mas
complicadollegar, también implementardn una politica
progresiva sobre medio ambiente y un enfoque de
igualdad e inclusion.
A pesar de que este afio en la industria no habra
crecimiento, Lenovo tiene el objetivo de posicionarse como
lamarcanumerotresanivel global, porloqueinvertiranen
aumentar el marketing, tareaque lascompafifas #1 y #2 ya
no necesitanrealizar.

Por tercer ano consecutivo se llevd a cabo el

2

Wilfredo Sotolongo, Adriéin Simgy José Luis Ferndndez

Nuevos productos de la estrategia Transformacion
Inteligente

-Infraestructura del centro de datos, con procesadores
escalables deIntel Xeon (Bronze, Silver,Goldy Plotinum),
disefiada para proporcionar entornos poderosos, dgiles
y definidos por software, ofrecen una capacidad de nube
flexible.

-Actualizaciones de ThinkAgile HX Series, para desplegar
y gestionar clUsteres escalables.

-Las series ThinkAgile MX y SMX proporcionan soluciones
preinstaladas para la plataforma de nube hibrida o
hiperconvergencialocal de Microsoft Azure Stack.
-ThinkAgile SMX combina hardware deredy servidores
disefados para ofrecer un sistema con automatizacion
integraly portales de autoservicio.

-ThinkAgile MX provee un ambiente de hiperconvergencia
que prepara al cliente para su transformacion digital,
proporciona plataformas de hardware validadas,
diseniadas y preseleccionadas en HCI de Microsoft
Azure Stack basado en Windows Server 2019,0 WSSD en
Windows Server 2016.

-ThinkAgile VX, ofrece arquitecturas validadas, disefadas
y preseleccionadas que incluyen el software VMware
vSphere, vSAN y VCF, equipos disefiados para reducir
gastos, riesgos y tiempo, asi como la optimizacion de
recursos alautomatizar muchas tareas.

-Elnuevo servidor ThinkSystem SE350 Edge, con tamano
reducidoy eficiencia energética, es capaz de manejar
temperaturas de 0° a 55° C y tolerar ubicaciones con
polvoy vibraciones.

-Tecnologias as a service,con unmodelo de consumoen
lugar de adquisicion.

www.esemanal.mx



Qoricantes

Sobre Lenovo

-Enel 2018 creci6 en ganancias anivel globalun 35%
-ApareceenlalistaFortune Global 500, al facturar 45
mil millones de dolares

-85% de sus negocios son através de canal

-Enel 2018 eran lamarca #4 en México, este ano son
la#3

-En Colombia, Ecuadory Perd son el #1

-Anivel globalocupanel #4

-Elalmacenamiento crece 50-100% al ano a través
delcanal

Estrategia paracrecer

Aunque la primera mitad del afio fiscal de la compaiiia fue
“dificil”, 1a segunda se ve mejor para Wilfredo Sotolongo,
quien dijo a eSemanal: “vemos una perspectiva mas
positiva este trimestre y el siguiente, ; qué quiere decir mas
positiva?, de crecimiento”.

Ya que los meses anteriores fueron de decrecimiento,
Sotolongo asegurd que los préximos serdn de crecimiento;
sinembargo, tendran el desafio de dejar de perder dinero
como ocurre ahoray balancear diferentes aspectos para
mantenerse.

Otro desafio que tendra Lenovo serd hacer crecer su
negocio de Hyper skill, el cual tiene un potencial muy
relevante paralamarca, se desarrolla en paises grandes
como Estados Unidos, Canad4, Inglaterra, India, China,
Japon, entre otros.

“Es un negocio que nosotros podriamos cuatriplicar
rdpidamente si hacemos un buen trabajoy paraello hay
que hacer inversiones importantes en nuestra cadenade
abastecimiento, en los niveles de ingenieria paraapoyar al
cliente”, afirmé el directivo.

Hyperskill, independiente del canal, consiste en un centro
de cémputo donde envezde tener 100 servidores se tienen
10milo 100 mil, incluso. “Es como entrar al Estadio Azteca
yque entodo el lugar haya computadoras, entonces es una
fébrica’, dijo Sotolongo, reiterando la bisqueda por crecer.
Eldirectivo enfatizé en que paramantenerse y ganar tienen
que crecer como empresa, aumentar la confianza de sus
clientes o asociados y vender més. Por lo cual, buscan
ofrecer soluciones con mayor complejidad que brinden
valor al cliente, aunque sean mas dificiles de implementar.
Por dltimo, es necesario invertir de una forma prudente en
las dreas claves y necesarias para crecer.
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Tendenciaenel 2020

La hiperconvergencia, que combina el almacenamiento,
computaciony redes en un sistema tinico para disminuir
la complejidad del centro de datos y aumentar la
escalabilidad, serala tendencia dominante en el 2020,
segtin Wilfredo Sotolongo.

‘La hiperconvergencia ya ha crecido lo
suficiente para serrelevantey sigue creciendo
tanrapidamente que es una oportunidad que
nadie puede negar’: Wilfredo Sotolongo.

El directivo explicd que esta tecnologia permite la
virtualizacion de almacenamiento, nubes que conectan,
donde el usuario puede mover sus aplicaciones de lanube
asucentrode computo, arribay abajo dependiendo de sus
necesidades.

Elcanaldebeiral futuro

Respecto al canal de distribucion mexicano, Sotolongo
dijo no conocerlo suficiente para expresar sus dreas de
oportunidad, pero a nivel global expreso:

“Hay demasiados asociados o canales que todaviano han
rotado hacia el futuro, estan
muy comodos vendiendo
infraestructura del pasado,
la forma de computar y
almacenar del pasado, y si
no rotan hacia el futuro el
cliente los va a dejar, por
no darle nuevas ideas o
propuestas”.

Otro desafio que enfrenta
el canal esencontrarse con |
demasiadas tecnologiasy
tener que decidir en cual
invertir, porque es muy
complejo comprenderlas
todas; deben elegir, atacar
y aprender sobre ella.
“Escoger esa drea es dificil
y no es obvio, depende de
la empresa’, finalizé el
directivo.

Wilfredo Sotolongo_

www.esemanal. mx
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Tuvo México mas de 8 billones de intentos
de ciberataques en primer semestre del afio

DURANTE EL PRIMER SEMESTRE DEL 2019, MEXICO
ENFRENTO MAS DE OCHO BILLONES DE INTENTOS DE
CIBERATAQUES, DE ACUERDO CON LA EMPRESA DE
DESARROLLADORES EN CIBERSEGURIDAD, FORTINET; 63%

RTINET

A9 ' JERSECURITY ¢

L RN - i
Derek Manky, Eduardo Zamora y Marc Asturias

Summit 2019, donde agregaron que el 76% de los intentos
de ciberataques de botnet Miraia nivel global en el segundo
trimestre del afio se dieron en Latinoamérica, y de estos el 93%
ocurrieron en México.
Elbotnet Mirai, lanzado enel 2016, sigue presentando variantes
y actividades, ya que ataca dispositivos conectados mediante el
internet delas cosas (IoT), tendenciarelevante a nivel mundial.

| as cifras fueron presentadas en el evento Cybersecurity

“Todas las industrias son vulnerables,
hackeables, todas tienen informacion
importantey critica para sunegocioy para
nosotros los usuarios™ Eduardo Zamora.

Se dio a conocer que el troyano Doublepulsar, conocido por
ataques como el ransomware Wannacry en 2017 o a bancos
en Chile y México en el 2018, es una de las cinco amenazas
detectadas en el pais entre abril yjuniode 2019.

De acuerdo con los expertos, las amenazas contintian
evolucionando en cantidad y sofisticacién, el cibercrimen existe
tanto como el crimen tradicional; en México incluso aumento la
actividad de malware, exploits, botnets, descargas no deseadas,
mineriade criptomonedas, entre otros, que tienen el fin de robar
informacion de los usuarios.

Segun Fortinet, la principal amenaza en el pais y lamaés frecuente
sonlosataques de ingenieria social a través del correo electrénico,
como Phishing, que consiste en enviar mensajes pretendiendo ser
otra persona para asiacceder a credenciales, datos personales e
informacion financiera.

DE LOS TELEFONOS CELULARES FUERON ATACADOS.
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Para protegerse o minimizar dafios

Se explico que las causas por las que tienen éxito los ataques son
cuando alos sistemas de las empresas no se les da mantenimiento,
no se actualizan o se parchan, también por el uso de contrasefias
predeterminadas o débiles, pues son el vector de infeccién
principal de ese botnet.

Asimismo, los usuarios deben ser responsables en cuanto al
uso de suinformaciony sus prdcticas, conectarse sélo aredes
seguras, hacer unusoadecuado delasredessociales, cambiar sus
contrasefas, no emplear la misma para diversos sitios, utilizar la
autentificacién avanzada y encriptar datos sensibles.

Las consecuencias de no atender alas recomendaciones pueden
ser letales, por ejemplo, aveces el cibercrimen pide rescates, en
Estados Unidos algunos fueron desde los 600 mil délares hastalos
millones, segin lainformacién de Derek Manky, Chief, Security
Insights and Global Threat Alliances.

“Los gastos para remediar un ataque son mayores a los de
protegerse”, puntualizé Marc Asturias, VP marketing Latam
en Fortinet, yagregd que las empresas seran hackeadas o que
inclusive algunas yalofueronyadnnolosaben.

“Enelfuturo todas las empresas utilizardn tecnologia y seran
vulnerables”, enfatizd Manky para dimensionar el problema que
representanlos ciberataques.

Y es cierto, actualmente en el pais una de las tendencias con
mayor importancia paralas empresas, de cualquier sector, es la
transformacion digital, lo que representa a su vez una necesidad
deinversion entecnologias de ciberseguridad.

Para Eduardo Zamora, director general de Fortinet México, el
combate al cibercrimen comienza desde la educacion, al hacer
consciencia sobre los riesgos, implementar una estrategia
integral, fomentar la formacién y capacitacion de expertos en
ciberseguridad y asesorar al mercado conellos.

Fortinet apuesta por ser unaempresa con responsabilidad social
que ofrezca datos al gobierno, ayude a cerrar la brecha de talento
en México por medio de su academia de seguridad, ademds
de minimizar los dafios y ayudar a las empresas a acelerar su
transformacion digital sin comprometer su informacion. i

www.esemanal. mx
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Nexsys busca potenciar al canal conlas
soluciones de Bentley

Elmayoristay el desarrollador celebraron una alianza para comercializar unalinea de herramientas paralaingenieria,
enfocadas eneldesarrollo de proyectos de infraestructura, negocio con potencial en el mercado

FabidnFolgaryDaniel Cerdn

6 € levamos tiempo trabajando en laalianzay ahorasalimos
almercadojuntosapartirde hoy”,mencioné FabidnFolgar,
vicepresidente de ventas para América Latinade Bentley
Systems.

Daniel Ceron, director general de Nexsys en México, dijo que

lasnuevassoluciones se puedenemplear enmuchos sectores

paradesarrollary disefiar lainfraestructura de proyectos, es
unaherramientavaliosaenlaingenieriacivil.

Bentley cuenta con 250 aplicaciones flexibles que sirven

pararealizar modelos 3D digitales yllevara cabolas fases de

planificacién de proyectos, andlisis, construccién y operacion,
pormediodedigitalizarel ciclode vidadelainfraestructuraa
travésdeiTwinServices (gemelodigital).

iTwin Services es una representacion digital de un activo

fisico, proceso osistema, que permite comprender, modelarel

rendimiento y sincronizar continuamente pararepresentar el
estado casien tiemporeal, condicion de trabajo o posicién del
proyecto.

“Los mundos de la industria y la infraestructura no estén
atravesando su mejor momento en México, hay un gran
esfuerzo por parte de las ingenierias de las empresas
constructoras en adoptar metodologias de trabajo BIM
(Building Information Modeling) y las soluciones que nosotros
presentamos no sélo cubren esas necesidades, sino que
avanzan un pocomdsalo que esyalagestion de gemelos
digitalesy de activos™ Fabidn Folgar.

(S

Parte de su estrategia de educacion consiste en trabajar con
programas académicos en la carrera de ingenieria civil con
universidades de México, como la UNAM, el IPN, el TEC de
Monterrey, y planeanincorporarala UAM.

Manoamanojuntoal canal

Nexsys realiza el 100% de sus negocios a través de los
canales, procuran atender las necesidades de estos y darles
herramientas para que puedan vender mas. Al inicio se
encargan de reclutar partners, los habilitan y les ayudan
a generar demanda; les ofrecen webinars, programas de
capacitacionenlassoluciones de su portafolio, que contemplan
desdeeldreatécnica, hastalapreypostventa.

La capacitacion ayuda a que los canales sepan qué clase
de herramienta recomendar para cada proyecto, también
entrenanalafuerzade ventade las compafiias, los apoyancon
acompanamiento, seguimiento, cierre de negocioy gestionde
proyectos.

“Entre mas especializado estés ti mejor va a ser el nivel de
servicios que puedes prestar alrededor de las soluciones y més
dinerovasaganar”,dijo Cerdn, paraalentaral canalaeducarse.
Con el fin de crear un negocio rentable para todos, Nexsys
pone a disposicién de sus socios lineas demos, su propio
departamentode mercadotecnia, un portalweb, unaaplicacion,
financiamientoalos clientes finales y la CSP Store donde se
pueden adquirirlicenciamientos.

‘Elmercadodetecnologianoestéenunamuy buena posiciéon
este afio en México,nosotros venimos creciendo muchisimo,
peroconsoluciones comolas de Bentley es unaoportunidad
muy grande para que el canal se especialice y crezcaen
conjuntoconnosotros” Daniel Cerdn.

Eldirectivo de laempresa mayorista agregd que trabajan
conmads de 60 marcasy tienen presenciaen 28 ciudades de
Latinoamérica, yenel pais cuentan conoficinasenlaCiudad de
Meéxico, Guadalajaray Monterrey paraatender alos canales.
Finaliz6 al exponer que este afio las ventas de los canales
ascendieronun 22%ensoftware, 36% en hardwarey 42%en
servicios; Porlo cual enfatizé enapostar por unmercado que
tiene un crecimiento potencial. &

www.esemanal.mx
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EXISTEN 4 1 MILLONES DE SALAS EN EL MUNDO (LA MAYORIA SON
SALAS PEQUENAY)

5MILLONES DE SALAS (HUDDLE ROOMS) Y OPORTUNIDADES DE
NEGOCIO EN MEXICO

ace un par de afios las videoconferencias solian ser costosas y complicadas de solicitar, pero si
lanecesidad eraimpostergable, se pagabala cantidad solicitada por rentar (un par de horas)
aquellos espacios, donde enlaactualidad, tienen otros usos, como son: seminarios, coloquios o
conferencias,yesque,anteriormente (durante largotiempo) fueronladnicaalternativade enlace
entre personasy publicode formaremota,lo cual dejé de tener cabida conlaexpansiondel internet,aunque
principalmente conlavariedad de dispositivos, plataformas, soluciones de colaboracién y movilidad, ten-
dencias que esbozan elnuevo devenir enel ciclode las comunicaciones.
Esprobable que al escuchar hablar de salas de automatizacion o huddle rooms, ellononos dispongaa pen-
sarenuntemacon precision, razon paraconsiderar indispensable definir el término de forma general: Son
espacios paraunmaximode 7 u 8 participantes (regularmente), pueden ser mds, paraefectuar reuniones
corporativasrapidasy que se caracterizan por ser adistancia, apoyandose de una conectividad WiFi, soft-
ware y hardware de colaboracion.
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Enelinicio, el video estabarelegadoalas grandes
salasdebidoalosaltos costos delaimplementacion
y operacion, lo que motivé abuscar alternativas,
siendo que las reuniones eran una necesidad para
lasempresas, pero complicado de costear, lo cual,
aparejado con el cambio enelmodelode trabajoa
nivelmundial (home office, movilidad), comenzdla
oportunidad delos espaciosde trabajoabiertos, ayu-
dandoaincrementarlacolaboraciénentrelos traba-
jadores,y conellovinieronotros desafios,comohan
sido, lamitigaciéndelruido, cdmaras panordmicas
queintegrenenlaimagenatodaslaspersonas,com-
partirinformacién, colaboracién, entre otros.
Loshuddlerooms osalas de automatizaciéntienen
tal potencial enlos préoximos afios, que serd el centro
neuralgicodelas comunicaciones paralas empre-
sas.Herramientaque ya confeccionéla planeacion,
colaboraciény generaciondeideas delas personas
queseencuentrenenunasala, estando conectados
conotrosindividuosal otroladodelmundo. Logica-
mente, cuando unaempresaapuesta por estasolu-
ciénymultiplicala cantidad de equipo tecnolégico
destinado paralasalade reuniones, no esperaque
los costos por soporte también se eleven, motivosu-
ficiente para que una companiase abstengade im-
plementar una herramienta que sélo es compatible
conunanubede colaboracion.

Se pensariaquelosdispositivos paravideoconferen-
ciatnicamentelogransucometidoenestoslugares,
peronadamdsalejadodelarealidad, puessibienhan
sidodisefiados para ciertos espacios, laimaginacion
esellimitedesusdiversos usos. ‘Enunaclinicaremo-
ta (adistancia),unmédico especialista puede revisar
unaradiografia, sintenerla fisicamente, conimdge-
nesde 4y 8k,donde un pequefio punto puede hacer
ladiferencia’,indicé Mario Cruz, lider de negocios
ydesarrollo enlas soluciones de comunicaciones
unificadas paralaregionde Americas International
enAvaya.

Laeradelacolaboraciéon

Dandoseguimientoalasnuevosdesarrollosy herra-
mientas para el implemento,ademas de explotaral
méximo las capacidades delas salas de automatiza-
cién,encontramosque: “Lasnuevas generacionesde
equipodetrabajoestamotivandoagenerar cambios
querepresentenunvalorsignificativoparaeldreay

Twitter/eSemanal

ambientelaboralenlasempresasy corporativos. Latecnologianosesta
permitiendo implementar nuevas estrategias de comunicacion que
nosayudeninteractuar de unamaneramas fécil y efectiva, loshuddle
room funcionanjusto para poder tener unespacio parajuntas y reu-
niones que genere unaatmosferadinamica’, explic Mauro Custodio,
director comercialen AOC.

Atendiendo otra vertiente transversal, no menos importante y que
cruza por todos los temas relacionados alas salas de automatizacion,
eseldinero, sibienno es necesariorealizar una graninversion para
implementar unasolucién eneste rubro, sipuede ser unelementoa
considerar atendiendo el contexto actual. Alejandro Apan, director
general de Neocenter, afirmé aeSemanal: “México estd dentrodelos
primeros 12lugaresenlalistade lasmejores economiasa nivel mun-
dialy se prevé que dentro de seisafios estemos enel octavolugar”. Lo
cual, también resultade mayor motivacion, puesto que lasempresas
necesitan estar comunicadasy en comparacién conotrasopcionesde
videoconferencia, estas son econdmicasy conresultados comproba-
dos, graciasalacolaboracién completa que ofrecen mayoristas como
Neocenter o Latintel,atravésdelos productos de desarrolladores o fa-
bricantes como Jabra, Poly, Konftel, Avaya, i3 Technologiesy LogMeIn.
FlpapelquehantenidoNeocenteryLatintelenlaeradelacolaboracion
se convirtié enun puntode quiebre, siendo que, através de los desa-
rrollos delas marcas antes citadas, lograron integrar soluciones para
las personas que buscaban interactuar con multiples plataformasen
multiples dispositivos. Asi, continda siendo una tendencia con brio
yoportunidad, pues: “Existen 4 1 millones de salas en el mundo, de
las cuales 5 millones se encuentran en Méxicoyasuvez, el grueso de
estassonsalas pequefias o huddlerooms’,expresé el director general
deNeocenter.

Cuando hablamos de colaboracion, estd implicitolas posibilidades de
accesoaopcionesde conexién entre diferentes software, otorgando
alasempresasy usuarios finales lalibertad de eleccion, dando pie a
emplear cualquier plataforma o dispositivo pararealizar tareas de
enlace ycomunicacion, todoello conlaintenciénde vincularse desde
cualquier lugar, entiemporeal, con quien deseen y naturalmente, sin
serunalimitantelacompatibilidad delas plataformas que proporcio-
nensoporteal enlace.

“SEBUSCAN SOLUCIONESMUY FACILES DE USAR PARA LOS USUARIOS. QUE
SEANINTEROPERABLES CONDIFERENTES SOLUCIONES, YAQUEESUNATEN-
DENCIA. SEGUN FORRESTER: APROXIMADAMENTEEL 80% DELASEMPRESAS
UTILIZAN DOS O MAS PLATAFORMAS DE COLABORACION ACTUALMENTE,
PORLO CUAL, ES DIFICIL QUE UNA EMPRESA INSTALE UNA SOLUCION EN
UNASALA QUESOLOSEA COMPATIBLE CON UNA PLATAFORMA DECOLABO-

RACION": JOSEPADILLA, SENIOR SYSTEMS ENGINEEREN POLY.

Esasicomo los huddle rooms se han convertido enimprescindibles,
enriqueciendolaexperiencia de los empleados, impulsando ahorros

1

www.esemanal.mx



encostos y reducir el tiempo de comunicacion, en particular conlos
trabajadores remotos, por estos motivos y otros, las organizaciones
prefierenlos servicios enlanube oalojados. Estasimplementaciones
también eliminanlaasistenciaen Tl y técnicos que tradicionalmen-
te han sido necesarios para soportar videoconferencias, asimismo
permitir quelos participantes se unanatravés de sus navegadores a
plataformas tipo WebRTC (Web Real-Time Communications), reduce
losinconvenientesaliniciar y unirse avideoconferencias. Eliminando
lanecesidad de descargar complementos.

Losmayoristas, fabricantes y desarrolladores visionaron una promesa
adicional en el uso de dispositivos méviles (multidispositivo) y sus
interfaces (multiplataforma) para reemplazar los modelos de salas
obsoletas yrespaldarlaformanuevaenquelosempleadostrabajany
adoptanlatendencia creciente de BYOD, por sussiglas eninglés Bring
Your Own Device (traigasu propiodispositivo) dentrode lasempresas
odondeseencuentren.

Oportunidades de negocioenelareadevideo

Laparte visual y auditivase convirtié en unelementoimportante para
larecepcion correctadelos mensajesointeractuar de formaactivay
entiemporeal. Necesidades que Jabra cubri6 con Panacast: “Esuna
camaradevideoconunangulode 180°, contrescamaras que fusionan
laimagen paraintegrar a todas las personas en el campo de vision,
resolucién 4k, plugand play, zoominteligente (detectaalas personas
queseintegranalareunion)”Betzabeth Romero, country managerde
JabraenMéxico.

Esimportante senalar que, estaopcion (Panacast) es complementada
desdela parte delaudio por Speak 710, otro producto atractivodel
portafoliode Jabraydel cual hablaremos més adelante.

Paralos canales, nose convierte enindispensable contar con un cono-
cimiento técnico para comercializar soluciones de salas de automati-
zacion, pueslaformade conectar y usar estos instrumentos esrdpida
ysencilla, segtin comento para eSemanal, Juan Carlos Hernandez,
gerente de desarrollode canales y foraneos de Latintel: “nonecesita
tener unaespecializacion. Lesapoyamos conasesoriay unavez certi-
ficados, el canal tendré el conocimiento para comercializar de forma
independiente”.

Yasemenciondalgunosartefactos de gran popularidad y alto desem-
pefiocomolaPanacastde Jabra, peroel mercado,entemasdesalasde
automatizacion, tiene otras ofertas interesantes, con costos variados
yaplicacionesdiversas, como el Polycom Studiode Poly, el cual esuna
barraUSB, conunacamaraintegradade 120°, micréfonos ybocinas.

“ESTABARRASEENCUENTRAINSTALADA ALFRENTEDELASALA, LO CUAL
PERMITELLEGAR CONMICOMPUTADORA, LACONECTO VIAUSB (PLUG
ANDPLAY) Y ELEQUIPOSE CONVIERTEEN MICAMARA, MICROFONOS Y
BOCINAS.ESCOMPATIBLECON CUALQUIER SOFTWAREDE COLABORA-
CIONCONECTANDOSEEN AUTOMATICO, SEGUIMIENTO DEPERSONAS

QUEHABLAN, ES DECIR, ENELMOMENTO ENQUEVA
INICIARLAREUNION, SIENLASALAHAY DOS PERSONAS
ELEQUIPO PUEDEHACER UNENCUADREPARA VERLAS
MEJOR, Y ASUVEZ CUANDO ALGUIEN HABLE ENFO-
CARAAESEINDIVIDUO. OTRO ASPECTO INTERESANTE
ES ELTEMA DELOS RUIDOS, YA QUE DIFICILMENTE SE
PUEDEHACER UNTRATAMIENTO ACUSTICO EN ESTE
TIPO DESALAS. TIENE FUNCIONES PARA CANCELAR
RUIDOSNO DESEADOS, CREANDO UN UMBRALPARA
QUEELSONIDO DELOTRO LADO NO SETRANSMITA A
LA VIDEOCONFERENCIA Y CUANDO NADIEHABLA
SEACTIVA UNSILENCIO AUTOMATICO", DESTACO EL
EJECUTIVODEPOLY.

Avaya, empresa pionera en comunicaciones unifi-
cadas, tambiénincentivé elmarcado del video em-
presarial, llevando en el pasado, soluciones como
Radvision, y actualizdndose con dispositivos como
Collaboration Unit 360 (cédec de video integrado,
micréfonos y conectividad Bluetooth) que permite
alusuariotenerunaimagende 360°. Desarrollado
enAndroid, no esta restringido aunambiente de
videocolaboracion de laempresa fabricante, por
tanto tienela flexibilidad de unirse a otros servicio
de conferenciacomo: Skype for Business y Polycom.

Ofertaenaudio

Ensuma, esde granimportanciala parte visual por-
queeslapiezaqueseintegré como partedelanueva
eraenel temade comunicaciones, perotambiénes
importante pensar enla parte del audio, puesnoto-
daslasempresas (porlanaturalezade susnegocios),
incluidos contact center, los bancos (por seguridad)
oenelcasodelas personas (usuarios finales) con
debilidad visual, estdn interesados enla parte del
video. Aqui,empezamosadescubrir tecnologias de-
sarrolladas, exclusivamente paraaudio, comolos
dispositivos lanzados por Panasonicenelareade
conmutadores con opciona personalizar el audio
de espera, audioconferencia, los cuales son andlo-
gos, digitales, IP,adicionalmente ofrecen movilidad
interna.

No cabe duda de que dos de las empresas que han
sidoactores principales enlahistoriadelaudio son
Jabray Avaya,ambas con pilaresapuntalados, vete-
ranosy unacronicaquelesrespaldaal ser parte de
los pionerosenlaindustriadelaudio, es porelloque
no podriamosdejar fueraal Speak 710 (Jabra), con
vozHD/Sonido de banda ancha, micréfono omni-
direccional de alto rendimiento (recoge sonido de
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360°) loconvierte enideal para conferencias de hastaseis participan-
tes (se puedensincronizar dos, paramejorar el sonido) disefio portétily
plugand play. Otraoferta importante, correacargode XT 4300,5000
y 7000 (Avaya) conelementos por separado, lacdmarapuedeser fijao
movily concédec de transmision de diferentes velocidades.
Anteriormente yase habia comentado sobre las propuestas de valor
que Polylanza al mercado en cuestiones de videoconferencia, pero
también cuenta con undispositivo, Poly Trio, enfocado al audio, asi-
mismose puede establecer comunicacion paramdltiples plataformas
conaudio, video y comparticion de contenido, adicionalmente esina-
ldmbrico paradesplegar informacion de una computadora haciala
pantalladelasala.

Finalmente, existe undltimo elemento que no podriamos dejar fuera,
cuandode huddleroomsy colaboracion hablamos, sonlas pantallas
omonitores, que enel caso de Panasonic presentaunagranvariedad.

“OFRECEMOS MONITORES COMERCIALES Y PROFESIONALES, QUEVAN
DESDEUNAPANTALLAREGULARDE 65PULGADAS, HASTA JUNTAR SEIS
PANTALLAS PARA HACER UNA GIGANTE CON CARACTERISTICAS DE VI-
DEOWALL, TAMBIEN TENEMOS EL CIRCUITO CERRADO DETELEVISION
PARAMONITOREARLASALA": GENAROMAGANA, DIRECTORDE VENTAS
TELECOMPARAPANASONIC DEMEXICO. &

AOC

I:&

mh

Mavuro Custodio, Director Comercial.

Siendounaempresaliderentecnolo-
giade visualizacion en alta definicion
para pantallas multifuncién, televiso-
resymonitores, AOC esunacompanic
que madurd en este segmento ofre-
ciendo artefactos de alta calidad,
desempeno y durabilidad, aunque no sélo esuna opcion
viable paralosusuarios finales, sino que se haconvertidoen
unaeleccion delos canales debido alapoyo que acercan
entemasdetecnologiaavanzada, preciosespecialesysobre
todo, laatencidnyseguimiento postventa, creando un valor
agregado paraelcanal, ademdsdeinvitaradescubrirelre-
pertorio de productos enfocados adispositivos que brinden
unasolucion en el drealaboral, con monitores que ofrecen
sinfetizarunainteraccion de maneraefectivayaseaparauna
llamadaonline, video conferencia o visualizaralguna presen-
tacion. Esimprescindible comentar gue estéan abiertos abrin-
darlesasusclientesnuevasestrategias de venta, integrando
unavariedadde productosyadicionamente, proporcionarie
alusuarioun mejorequipoy experiencia.

\)

Mauro Custodio

mavro.custodio@aoc.com

Alejandro Apan,
directorgeneral.

Siendo una de las
“joyas de la coro-
na” en la maqui-
nariadelaindustria
A qligi’rol,es unmayo-
: ristay eslabon fun-
damentalentrelos
desarrolladores,
fabricantesyloscanales. Neocentercons-
tantemente buscaentregaroportunidades
interesantes, para diferentes dreas, pero
existe una, enconcretoqueincentivalain-
tegraciéndeloshuddle roomsynosignifica
sélolaventade unacdmara paranego-
Cios, sino equipos de audio, equipos para
reservade salas, inalémbricos de colabo-
raciony presentacion, conlo cuales permi-
tantenerseisosiete salasvirtualesyencada
una 150 participantes, siendo quenohace
mucho (elano pasado) eraimpensable.

Alejandro Apan

Enesetenor,Neocenterostentalabandera
delacolaboraciony participade unecosis-
tfemaque tiene como base lamisma, ofre-
ciendosoluciones parasalas de automa-
tizacion con cdmaras, equipos de audio,
microfonia, plataformasy dispositivos que
conviertenalosusuariosenubicuos.

Sinembargo también existen otro fipo de
ofertas, como auriculares, conlos cuales,
enun ambiente abierto, se podriahacer
unaconferenciay bloquearelruido, sien-
doqguehoy, lacolaboracidnenlosespacios
abiertosse empieza acristalizar. “Tenemos
muchaexperienciaenlaintegraciénde sa-
las, espacios de colaboraciényunaoportu-
nidadinteresante porque tambiénhemos
experimentado einvertido enellas, vienen
también ofertas de automatizaciénenel
mercado de los corporativos, enlos edifi-
cios, pueslaindustriadela construccionsi-
gue creciendojuntoalasoportunidades”:
concluydel directorgeneralde Neocenter.

ventas@neocenter.com
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Por mas de 30 anos, los clientes han confiado en

APC by Schneider Electric

Nuestro programa te ofrece privilegios, oportunidades de incrementar tu
rentabilidad y de ser mas competitivo. Reafirmamos nuestro compromiso

con nuestros socios de negocio.

Validacion

APC by Schneider Electric es el Unico
fabricante de UPS reconocido por Dell EMC
como una solucion de infraestructura fisica de
punta a punta.

Integraciones

Las integraciones y certificaciones de
software de APC by Schneider Electric
incluyen software Cisco UCS, certificacion de
envio Cisco, vSphere de VMware, Hyper-V de
Microsoft, Vision Ready de VCE y Nutanix
Ready.

Confianza

El 96% de las empresas de Fortune 500
utilizan APC by Schneider Electric con
plena confianza en nuestra base instalada de
mas de 20 millones y de una inversion en
Investigacion y Desarrollo superior a $18.

apc.com

Innovacion

APC by Schneider Electric revoluciond la
administracion de UPS en 1980 hacia el primer
UPS escalable, modular y redundante en 1997
hasta el UPS con densidad de energia lider en
el mercado actualmente.

Administracion de Software

de Punta a Punta

Schneider Electric fue nombrado lider
indiscutible en DCIM en el Cuadrante Magico
de Gartner 2017 por la integracion RMM con
Kaseya, Solarwind, Connectwise, y muchos
mas

Producto con la Mayor
Disponibilidad

APC by Schneider Electric envia productos a
mas de 160 paises y cuenta con mas de 250
localidades de servicio a nivel mundial.

Life Is On ArC

by Schneider Electric
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Osmo Pocketde

Cdamara portéatiladaptable a diferentes situaciones. Cuenta con un estabilizador
entres ejes para ofrecer méximo control mientras se graba, pues se adaptaalos
movimientos entiemporeal.

Descripcion

Pesode 116 g. Cuenta con funciones como ActiveTrack, para enfocar un objetivoy
que el dispositivo lo siga automaticamente; Panordmica 3x3 para capturar paisajes
condetalle o Timelapse para que horas de grabacion se conviertan en segundosy
agregue efectos dramaticos.

Caracteristicas

-Graba videoen 4K a 60 fps a100 Mbps
-Capturafotosen12 MP

-Confunciones para dar toques cinematograficos
contactame@esemanal.mx

+ProVC70000c

Impresorainkjet de continuo ofrece produccién de offset, alimentacién continuay alimentacién por hojas.
Imprime en papeles cony sinrecubrimiento. Permite acelerar la transicidon de volimenes de impresion offset
adigital.

Descripcion
Capaz de ofrecer aplicaciones de calidad esperadas de offset, como catdlogos y revistas con la
asequibilidady velocidad de lainyeccién de tinta. Con cabezales de impresion piezoeléctricos.

Carateristicas

-Resolucion de hasta1.200x1.200 ppp sobre papel sin tratar, offset estucado y papel parainyeccién detinta
estucadoy tratado

-Sinlanecesidad de capas deimprimacion u otros tratamientos de papel

-Alcanza una velocidad de 150 m/min

-Productividad de casi130.000 hojas A4 por hora

-Capacidad de secado dentro de la propia prensa

contactame@esemanal.mx

22
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HT-X8500 de

Barrade sonido compatible con Dolby Atmosly DTS:X. Ofrece sonido surround cinematografico.

Disefio compacto, cuerpo delgadoy estilizado con metal perforado. Produce bajos potentes y profundos
gracias aldoble subwooferincorporadoy canales
laterales.

--Experiencia de sonido cercanaa7.1.2 canales

--Sonido entres dimensiones
--Condiferentes modos de sonido: cine,deportes, noticias, musicay juegos
--Con puerto HDMIy conectividad Bluetooth

DS9300de Zebra

Escdner de cédigos de barra para puntos de venta. Para tiendas
minoristas, restaurantes, hoteles, entre otros negocios. Captura cédigo
de barrasimpreso o electrénicoy en cualquier condicion,incluyendo
las etiquetas de marca de agua Digimarc.

Compactoy ergondémico. Viene endos colores: negroy blanco.
Solucionintuitiva, facil deimplementary gestionar.

-Permitereducirlos tiempos de espera enlos puntos de venta

-Puede analizar tarjetas de identificacion como licencias de conducir,
carnets otarjetas

-Incluye suite de herramientas para aumentar la productividad de
escaneo

23
www.esemanal.mx



Ménica Velasco y Roberto Campos

onun portafolio amplio parasoluciones de extensa va-
riedad, Sonicwall situé la vista sobre los canales de dis-
tribucién enel pais,con mirasaincentivarlosatravésde
un programarobustecido, conlafinalidad de conseguir
negocios fructiferos que permitanun ganar-ganar.
Lamarcaconsedeen SSilicon Valley, inicid sus operaciones hace
masde 27 afios vendiendo firewalls (siguensiendosu principal dis-
tintivo) eimplementando soluciones “puntaapunta’ connuevas
tecnologiasdentrodelaseguridad, queincluyennoséloafirewall
sino también Wireless (access point) paralograr fiabilidad al mo-
mento de que alguna personase conecta de formainaldmbrica.
Otrosdesarrollos novedosos que perfild lafirma, corrieronacar-
gode Capture Cloud, Secure Mobile Access y Cloud App Security
(CAS).Cabe destacar que anivel mundial es limitado el personal
especializadoen ciberseguridad comolo comenté Mdnica Velasco,
gerente de marketing para Latinoaméricaen Sonicwall, “noesalgo
propiode América Latina. Enelmundono hay unndmerosignifi-
cativode especialistasen materia de seguridad cibernética, como
resultado, paranosotros es fundamental que el canal tengael nivel
profesional y de conocimiento para detectar oportunidades més
allddeloqueelclientesolicita”.
Lasdistintas opciones que acercanalos canales son undistintivo
continuo por parte de Sonicwall, en consiguiente la plataforma
(quees paracualquier canal registrado) OverDrive 2.0lesayudaa
generar demanda, oportunidades de negocioatravésde preparar
webinars, realizar home pages,ademds de albergar contenidos di-
gitales pararealizar tripticos ofolletos, siendo totalmente gratuito.

México

Sonicwall es unaempresa que se enfocd alos canales de distribu-
cién;enel caso de México trabajan con los canales mayoristasy
conotros que forman parte de su programa, el cual continuamen-
te estdactualizandose teniendo como base la especializaciény
certificacion delos participantes que los convierte en su principal
diferenciador.

24
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Sonicwall trazo
estrategiade
apoyos paralos

canales en México

*EMPRESA DEDICADA 100% ALOS CANALES DE DISTRIBUCION
PROGRAMA DE SOCIOS CON OPORTUNIDAD DENEGOCIO

“Tenemostres diferentes niveles de canales: registra-
dos, silvery gold, alos cuales entregamos beneficios
tangiblesy puntuales acadauno segunsu categoria.
Paralograrcadanivel, necesitancontarconunaserie
derequisitos (obligaciones) y con esto se entregan
incentivos para convertirlos, aellosy susnegocios, en
rentables. Logrando esa especializacién coningenie-
ros certificadosles proveemosuna ayudaecondmica
y asillevarlos aserrentables paralasnecesidades del
mercado. Eslabase de nuestro programade canal”:
Roberto Campos, directorde canales para México
enSonicwall.

Lafirmacomenzdatrabajar “hombroahombro” conmayoristas
importantes paralaregion, entre los que se incluyen: Dominion,
Maps, Scansource y Westcon. Roberto Campos recordd que son
susaliados de negocio. “Los mayoristas normalmente son especia-
lizadosynosapoyaneneldesarrollodel canal. Todos ellos cuentan
coningenieros certificados’”.

Sonaproximadamente 450 canales y contando, los registrados
enel programaquellevapor nombre SecureFirst, delos cuales 35
pertenecenalnivel goldysilvery sudiferenciaestribaenconseguir,
apartedeteneringenieros yvendedores especializados, unacuota,
locualsetraduce enmayoresbeneficios, siendo que seincrementa
lacontribuciénsisetiene unregistrogold adiferenciade unsilvery
lomismo paraunregistrado.

Otrosapoyosimportantes paralos canales estan vinculados a Soni-
cwall University enel que puedenacceder amds de mil 500 cursos
sobre actualizacién de tecnologiaynosélode laempresa, sinolas
recientesenel mercado, enlas que se incluyen lasamenazastipo
ransomware, phishingy otros temas de importancia. Los cursos
sontécnicos, de ventas eimplementacionsin costoalguno.

www.esemanal.mx
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Seguridad, Confianza y Proteccion

UPS On line

G19 BIFASICO

G20 BIFASICO
60019 OL 2P

60020 OL 2P

G19 BIFASICO
100019 OL 2P

+ 10 000 VA /10 000 W

I + 6000 VA/6000W z \ X iy
| - Bateria 8~10 pzs b= 3 5 * 6000 VA /6 000 W = y :
(ajustable) x 2 12V 9 Ah s § ; . Batc::-nas 12v7 Ar) x 20 b= H $
. - 3 Afios de garantia 5 5 3 Afios de garantia = <
|  Doble conversion o Dloble conversion : ] ]
- Tiempo de transferencia * Tiempo de transferencia
cero cero
« Cambio de baterias . Cambio de baterias en
en caliente (Hot Swap) callgnte (Hot Swap)
- Salida onda senoidal pura - Salida onda senoidal pura
+ Contactos de salida 1
' programables —4
| ot o
G21 TRIFASICO
400021 OL 3P . ACCESORIOS
R

3 Mertteonss
[ LA

* 40 KVA / 36 KW

* Entrada / Salida: Cableado en duro

* Baterias: Configurable

* Garantia del Equipo: 3 afios / 2 en bateria

BYPASS (MBS)

Capacidades disponibles:
15, 20, 30 y 40 KVA’s

Switch de Mantenimiento

Tarjeta SNMP
de monitoreo remoto

PDU Unidades
de distribucion de energia

Ideal para:

Redes

Servidores Equipos Médicos

.

Telecomunicaciones VolP

Te da la energia para seguir conectado

S\ COMPUTADORAS ¥ (
CNOL

0GIA

MAYORISTAS

n / KoblenzMexico u @KoblenzMexico KoblenzMexico a’ koblenz-tienda.com.mx
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Centro de Atencion a Clientes:

moralesh@koblenz-electric.com

01800 976 3600

UN%M [KH SI=L

(55) 5078 4120
(800) 5079 200

www.koblenz.com.mx
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