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Nomina digital oportunidac
para consultoriay servicios

aimplementacién de lanémina digital abri6 oportunidades de negocio
paralos desarrolladores de software y canales de distribucion, ademés ayudo a
optimizar el proceso contable; actualmente sigue representando negocio para
losintegradores con perfil de consultores.
En esta edicion, especialistas de Aspel, CONTPAQ iy Microsip, conversaron con eSemanal sobre la
oportunidad de negocio que existe en torno alanémina digital y al incremento de margenes de ganancia para
el canal conlaventa de sus propios servicios. Se dice que existen miles de empresas que ain no se suben a esta
demanda fiscal por parte de las autoridades, lo cual amplia las posibilidades de generar margenes.
Enotro tema, Juan Francisco Garcia, director de Seguridad en IBM México, hablé sobre el portafolio de
seguridad de la compaiiia que se divide en tres areas: Estrategia y riesgo; gestién de amenazas y confianza
digital, los cuales incluyen diversas herramientas y soluciones desarrolladas por la compafia. El directivo
dejo enclaro que los asociados interesados en participar en esta oportunidad deben tener conocimientos
enseguridad, porque cuando se empieza a establecer larelacion con el cliente deben demostrar que son
un consultor y que le pueden ayudar. También destacé que ofrecen una serie de apoyos, principalmente
de capacitacién y certificaciones. La oferta de la marca estd disponible en México con los mayoristas:
CompuSoluciones, Ingram Microy Tech Data.
Por otra parte, Tony Fernandez-Stoll y Luis Gerardo Garcia, directores de América Latina, y México, Centro
Américay el Caribe en AMD, respectivamente, hablaron sobre la estrategia que estan desarrollando para
incrementar la participacion de lacompafiia enlaregion. Explicaron que parte de laretroalimentacion que han
recibido del canal es que les preocupala rentabilidad del negocio, por lo que ya trabajan en acercar informacion
alos usuarios sobre los beneficios de la tecnologia.
Ferndndez-Stoll explicé los canales que tienen mds éxito son aquellos que ofrecen soluciones especificas,
diferenciadas u ofertas completas enfocadas en verticales, pues asise vuelven indispensables para el usuario
final.
Durante el evento denominado, “La nube sobre México”, Maru Moreno, directora Comercial en
CompuSoluciones, se dirigié a algunos de sus asociados de la Ciudad de México para hablarles sobre
el potencial de oportunidades que se estan abriendo parala comercializacion de servicios enlanube, tanto,
publica, privada e hibrida, para ello disponen de alianzas con compafiias como: Aruba, AWS, HP, IBM, Microsoft,
Oracle, Red Haty VMware. Ademas, expreso6 que disponen de diversas herramientas de apoyo para el canal,
tanto técnicas, comerciales, de financiamiento, desarrollo, entre otras.
Con este ejemplar en eSemanal celebramos 1350 ediciones. jGracias por su preferencia!

eSemanal noticias del canal, no recomienda equipos ni marcas, tampoco resuelve dudas técnicas individuales por teléfono. Si tiene algo que comunicarnos, dirijase a nuestras oficinas generales o use alguno de los medios escritos o electrénicos.
eSemanal noticias del canal, es una publicacion quincenal de Contenidos Editoriales KHE, S.A. de C.V., con domicilio en Pitdgoras 504-307, Col. Narvarte, C.P. 03020, Mexico D.F. Nomero de certificado de reserva: 04-2013-100817455000-102
Certificados de licitud y contenido de titulo: 16101 Editor responsable: Francisco Javier Rojas Cruz. Los articulos firmados por los columnistas y los anuncios publicitarios no reflejan necesariamente la opinién de los editores. Los precios publicados
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Lanzan Beca Publico-Lenovo
parajovenes

CONEL FIN DEIMPULSAR PROYECTOS DE EMPRENDIMIENTO Y EMPRESAS J OVENES MEXICANAS, LAS COMPANIAS
DE COWORKING MEXICANO Y DE TECNOLOGIA LANZARON LA BECA PUBLICO-LENOVO, EN LA QUE ESPERAN QUE
ESTUDIANTES UNIVERSITARIOS CREATIVOS Y EMPRENDEDORES PARTICIPEN EN EL PROYECTO.

la oportunidad de desarrollar una idea de negocio

con base en su apoyo tecnoldgico, equipamiento,
espacio de trabajo, infraestructura, asesoria y difusion de
su proyecto.
Podran postularse alabecalos jovenes deentre 18a 29
afios de cualquier nacionalidad que se encuentren en el
ultimo afo de licenciatura o que tengan menos de un afno
de haber egresado, la convocatoria estard abierta desde el
24 de septiembre hastael 24 de octubre.
Los participantes deberdn contar con un proyecto o
empresa que presente una idea concreta de negocio a
desarrollar, tendran que
llenar el formulario que
seencuentraen la pagina
de internet y enviar una
descripcion del proyecto
de doscuartillas y del plan
denegocio.
Los equipos de trabajo
deben tener al menos
tres integrantes y como
maximo seis y estos,
en caso de resultar
ganadores, tendran que
permanecer en la Ciudad
de México durante los
seis meses que dura la
Beca, puesenese periodo
contardn con oficinas
equipadas y amuebladas en las sedes Publico Moliere o
Lomas.

I as compafiias buscan ofrecer a los universitarios

CeciliaRangel, Alfonso Lopezy Carlota Mendoza

AnahiNieto
Ladinamica

El préximo dos de noviembre comenzara la evaluacion de
los proyectos que se hayan presentado, esto se harda cargo
de unjurado integrado por Alejandra Castillo, directora
de marketing de Lenovo; Carlota Mendoza, directora
de marketing y experiencias de Publico; y Verdnica
Flores, presidenta del Circulo Creativo de México. Los
jueces seleccionardn tres proyectos finalistas que serdn
anunciados el cinco de noviembre.
Finalmente, el 12 de noviembre los emprendedores
deberandefender su proyectoantelos jueces enuna “Shark
Tank Night”y al terminar ese mismo dia se anunciara al
ganador de la Beca Publico-
Lenovo.

Premios

Elequipo que resulte ganador
recibira, ademasdelas oficinas,
cinco equipos de computo de
ultima generacion, tresdeellos
serandispositivos de lafamilia
Lenovo Legion Y530 que
cuentan conlomasavanzado
en tecnologia y brindan
potencia y portabilidad, son
dispositivos que seadecuanal
trabajoyalaescuela, aunque
también funcionan para los
amantesdelos videojuegos.
Lenovo tambiénaportard dos
workstation Lenovo Thinkpad P52 con mdltiples funciones
empresarialesy estan potenciados con procesadores Intel &
https://publi.co/becapublicolenovo/bases.html

“Mas alla del espacio de oficinas, Publico ofrecera alos ganadores una red de networking que
representa ser parte del coworking, permitiendo que los jovenes empresarios desarrollen los
contactosy alianzas necesarios para crecer su negocio”: Carlota Mendoza, directora de marketingy
experienciasde Publico.
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CEO del retail mas importante Uno de los tiburones "Shark Tank México”
de Europa llega a Intcompexpo llega a Intcomexpo
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obtén un boleto y participa en la témbola para ganar uno de los
(auto, viaje, moto)

23-24 de octubre
. : Lugar: Hilton Reforma
¥ Av. Juarez 70, Colonia Centro, C.P.0G00

- - Ciudad de México, COMX.
) A"
_— V Hora: 800 a.m. - B-00 p.m.

*Imagenes ilustrativas

Terminos ¥ condicionss: En ks comgra o g 35000 pesas anies de |Vid, participen en la tdrmbois del wia)e , moto y'o auto | Son scurmakahles
en boletos. Premios na ransferibles, Vigencia del & de agosto al 14 de sctulbve,

iV = FPlsd /RS DOATALOGIC  [eel

kemaiech B e i
WA FOrXE  GIGARYTE () e pwvsiey  Hilzzk  Honewell  (mel RS sporsicy  BRRESR

fmsr  fAEpees Aol $eesiond  WEOT MEDE e S P @ eeeos TR
iare, T 2| ! unitesch  WeCHTT fom ey

MANTENTE INFORMADO SOBRE LO QUE PASARA EN EL EVENTO

Ef%ﬁ%ﬁﬂ OR O /intcomex.mexico © fintcomex_Mexica

CONTUCELULAR www.intcomexpo.com




Facebook/NoticiasdelCanal

Asume AMD nueva organizacién
en América Latina

DESDEEL 1° DE ABRIL, CON EL ASCENSO DETONY FERNANDEZ-STOLL COMO GENERAL MANAGER PARA
LAREGION DE AMERICA LATINA, AMD HAIMPLEMENTADO UNA NUEVA ORGANIZACION EN ESA ZONA

DEL CONTINENTE CON SUBREGIONES.

Luis Gerardo Garciay Tony Ferndndez-Stoll

regiones de lacompafiia tienenuna ‘cabeza’enel tema

de consumo y canal, pero en Latinoamérica “como
somos tan grandes y diversos hicimos tres subregiones”,
dijo.
Meéxico, Centro Américay el Caribe integran unasubregion,
enlaque Luis Gerardo Garcia es general manager. Nicolds
Cavanas es la cabeza de la regién de Sudamérica, y
Brasil conforma la tercera subregion, cuyo gerente sera
anunciado en este mes.
Esta nueva estrategia de organizacion esta resultando
productiva para AMD, por ejemplo, en México el margen
de consumo se encuentra encimadel 50% de participacion,
siendo una de las cifras mds altas que tiene la compaiiia a
nivel mundjial.
Otra parte de la nueva estrategia consiste en centrarse
en el negocio, porlo que buscan aumentar el nimero de
personas para atender al canal de distribucion e invertiren
ellos, en este aspecto ven crecimiento para el préximo afio.

Fernéndez—Stoll comento a eSemanal que las otras

8

Productos con mayor demanda
Dentro del amplio portafolio de AMD, Fernandez-Stoll
identifica que Ryzen es un producto que tiene mucha
demanday que cuenta con méas del 40% de participacion
del consumo total.
El procesador Ryzen tiene inteligencia artificial, su
arquitectura es estable, brinda altos niveles de seguridad,
desempeno, ahorro de bateria, ofrece toda la capacidad
de procesamiento paraleloy procesamiento serial, lo que
lo diferencia en el mercado; ha elevado sus estandares de
calidad y preferencia.
Ademads, menciond que el negocio de gaming estd
creciendo mucho su consumo en el mercado mexicano,
porlo cual esunade las apuestas de la compaiiia, a pesar
de tener unavasta ofertaen el campo, los clientes solicitan
innovacion continuamente.
“Noshemosdadoalatareade hacerun producto
gue realmente impacte positivamente en la
vidadel usuariofinal,esaes nuestramision”: Luis
GerardoGarcia.

Propuestaparael canal

Hace unmes, lacompafiia arranco con el programa Infinity
Partner, el cual tiene como objetivo seleccionar a 12
distribuidores de valor que tuvieran como caracteristica
especifica atender diferentes niveles de mercado, al
momento ya tienen a nueve socios y hace algunos dias
llevaronacabo una primerareunion estratégica.
Laestrategia del programaradica en colaborar juntos para
generar su propia demanda para usuarios de computo,
también estdn visualizando diferentes verticales de
trabajo, una de ellas es el retraso digital que tienen muchas
empresas en México al estar por debajo del promedio, y
al compararse con otros mercados resulta un area de
oportunidad relevante.

www.esemanal.mx
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El préximo afio esperan expandir més su programa e incluir
amds mayoristas y posteriormente replicardn el programa
en Centro Américay el Caribe.

“Queremoscrecer el proximo ano, tenemos
buenassoluciones de los fabricantes con HP
y con Lenovo [..] La oportunidad esta ahiy
nosotros estamos aqui paraayudarlosenlo
gue necesiten”: Tony Fernandez-Stoll.

Retos que enfrenta el canal

Como parte del panorama de dificultades que enfrenta el
canal de distribucion y producto de laretroalimentacién
que se da, Ferndndez coment6 que la rentabilidad es
importante, los canales buscan que haya margen y
ganancia para cada parte, lo cual es un gran desafio.

Aproveche al maximo el
almacenamiento de su sala
de servidores, gracias a
nuestros racks y accesorios

Nuestra gama ofrece una plataforma
estable y duradera para su valioso equipo
de redes y dispositivos audiovisuales.

Mas informacion acerca de Gestion de servidores:
www.startech.com/mx/gestion-de-servidores
Pongase en contacto con su representante de ventas en
mauricio.neria@startech.com

Otras peticiones que han recibido son la necesidad de
que los usuarios finales conozcan los beneficios de los
productos, por lo que AMD ha procurado abarcar todos
los puntos donde se toman las decisiones parallevar el
producto al usuario final.

Enel 2020 1afuerzalaboral se integrard principalmente
por millennials, quienes actian de forma distinta, son
moviles, se preocupan por interactuar y procuran un
balance con su vida personal, lo que a su vez demanda
conectividad, soluciones encaminadas a la seguridad,
movilidad y servicios de lanube.

Por dltimo, Fernédndez-Stoll enfatiz6 en que los clientes
que tienen mas éxito son aquellos que ofrecen soluciones
especificas o diferenciadas u ofertas completas enfocadas
enverticales, pues asise vuelven indispensables parael
usuario final. €

StarTech-om
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EXPERIENCIATRANSFORMADORAPARATUNEGOCIO

«Capacitaciéony entrenamiento de marcas lideres
*Zonas de experiencia para nuevos negocios
«Speakersinternacionales, rifasy sorpresas

ctubre es el mes de Intcomexpo, el

eventodel canallider de Latinoamérica

quesellevardacabolosdias 23y 24 de
octubre en el Hotel Hilton de Reforma, ubicado
en Av.Judrez 70,Colonia Centro,C.P.06010,en
la Ciudad de México.
Este ano Intcomexpo se lanza como marcay
serd eleventode gran pesoque serealizarden
cada pais, anivel regional.

iVive la experiencia!

La edicién 23 de Intcomexpo México,contard con
la participacion de mds de 40 marcas lideres
que brindardn un abanico de posibilidades para
nuevos negocios de nuestro canal.

Como parte de la constante renovacion, en la
edicién 2019 los asistentes vivirdn unaexperiencia
anicagracias alaintegracion delas soluciones
que comercializamos en diferentes temdaticas.
‘Podrdn experimentar algo distinto, vivirdn
dentrodelas diferentes temdaticasy conocerdn
la manera en coémo utilizar la tecnologia que

iREGISTRATE!

*ADA‘I’A Ae

ESCANEA EL CODIGO OR
CON TU CELULAR

comercializamos encada unodelos mercados
verticales. Serd toda una sorpresa que no se
pueden perder’, expresdé Sandra Mendozaq,
Gerente de Marketing en Intcomex México.

Potencial de negocio

Algoimportante aresaltar es que nuestro canal
no verd el tradicional centro de exhibicion, sino el
lugardonde pueden comercializareimplementar
sus soluciones; es decir, estd orientado hacia
cdémo integrarlo con tus clientes como una
Solucién Real paramercados verticales como:
seguridad, punto de venta (POS), descarga
digital,transporte y gaming, entre otros.

“Podrdn ver,comer, bebery experimentar todo
lo que habré en Intcomexpo. Queremos que
vivan este evento que estd dedicado para
ustedes y encuentren la manera de darle un
giro positivo a sunegocio,ya que este eventoes
una herramienta mds para nuestros canales
conlaque encontrardn mds oportunidades en
diferentes nichos demercadoy poderdesarrollar
demejorforma sunegocio™ Sandra Mendoza
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“ESTE ANO ES ESPECIAL PORQUE INTCOMEX CELEBRARA SU TRIGESIMO ANIVERSARIO. QUEREMOS
AGRADECER LA LEALTAD DE NUESTROS SOCIOS Y ACERCARLES NUEVAS OPORTUNIDADES PARA QUE
SIGAN CRECIENDO Y GANANDO CON NOSOTROS”: SANDRA MENDOZA, GERENTE DE MARKETING EN
INTCOMEX MEXICO.

Valor del conocimiento Todos pueden ganar
Tomando encuentalas necesidadesy EnIntcomexpo todos pueden participar
requerimientos de nuestro canal, este ano paraganar enlarifa de un automovil,un
brindaremos capacitaciones técnicasy vidje (destino playa) y dos motos (para

canales que quieren crecer su
negocio con mensaijeria).

La dindmica es muy sencilla:
<Por cada 5 mil pesos de compra
(acumulables) querealicenlos
canales enintcomex, tendrdn
derechoa participarenla
rifadelos premios antes
mencionados.

*Mientras mds compras
realices,mas posibilidades
tienesdeganar.
‘Lapromociénesvdlidaparalos
SOCios que hagan unacompra
minimade 5 mil pesos,hastala
segundasemanade octubre, para
ganarseun boleto paralarifa.

comerciales delas marcas que
participan en Intcomexpo;
ademads habrd sesiones
especializadas por
mercados verticales como:
seguridad, puntode
venta, descarga digital,
transporte y gaming,
por mencionar
algunas.

También llevaremos a
cabo dos conferencias
magistrales,unadeellas
acargo de Dimas Rodrigo
Gimeno Alvarez, empresario
espanoly expresidente de

El Corte Inglés, quienllevo
innovacion al retail y al comercio
electronico. Elexperto compartiré su
experienciacon ustedes.

Registro

Sé parte de este Gran Eventoy registrate en
el sitio oficial de Intcomexpo:
www.intcomexpo.com / intcomexpo—mexico/
Cadaregistro brinda dos accesos.

“INTCOMEXPOHA SIDO CREADO PARA QUE EMPRESAS DE TODOS LOS PERFILES SIGAN CRECIENDO EN EL
MERCADO.ELOBJETIVO PRINCIPALES QUE VIVAS UNA EXPERIENCIA QUE TEPERMITATRANSFORMAR TU
NEGOCIO PARA CONSOLIDARTE COMO UNO DE LOS PRINCIPALES PROTAGONISTAS DE LA INDUSTRIA™:
INTCOMEX.

#IntcomexpoMéxico2019 #Soylntcomexpo
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Vertiv e Ingram Micro,
unaalianza que fortalece alos canales

FABRICANTE Y MAYORISTA HAN CERRADO EL ULTIMO TRIMESTRE DEL ANO CON UNA ALIANZA QUE
CONSOLIDA LA OPORTUNIDAD DE ACCEDER AL PORTAFOLIO COMPLETO DE VERTIV DESDE INGRAM
MICRO, CON EXTENSA VARIEDAD DE PRODUCTOS QUE ABARCAN DESDE SOLUCIONES INDUSTRIALES
HASTA OFICINAS; ESTO LES HA PERMITIDO LLEGAR A DIVERSOS CANALES.

Luis Cruzy Verdnica Ortega

el aflo pasado en proyectos puntuales, ambas

empresas ain no habian logrado consolidar la
alianza, hasta este aflo y con propuestas interesantes para
los canales de distribucion.
Dedicando la tecnologia a desarrollar y comercializar
soluciones integradas pararespaldo de infraestructura,
Vertiv ha proyectado soluciones que pueden cubrir
diferentes vertientes como hansido: respaldo de energia

0 unque han trabajado de manera conjunta desde

2

Diego Ortega

con UPS, aires acondicionados de precision, smart cabinet
de 42 unidades (Ingram Micro lo tiene a precioreseller por
debajo delos 10 mil ddlares), regletas, PDU, monitoreo de
infraestructurayracks. Es preciso destacar que los disefios
han sido pensados para cubrir las necesidades actuales,
debidoalaintroducciénde redes edge (soluciones al borde
delared).

Otro tema a destacar desde el punto de vista de Ingram
Micro, ha tenido que ver con su capacidad de mayorista
y el valor agregado que entregalamarcaalos canales de
distribucion.

“Hemos trabajado con otras subsidiarias
(Vertiv) através de América Latinay otros
paises, implementando soluciones
desde la parte mas baja; es decir,
paraunequipode cémputo personal
hasta aires acondicionados, pasando
por corporativos, PyME y se puede
permear a cualquier tipo de usuario
final,ademas como Ingram tenemos
una estrategia puntual con SMB, lo cual
nosva permitir llegara mas canalesy
a fortalecer el portafolio de negocios,
también tenemos capacitaciones step
by step para el tema de certificacionesy
dependiendodel nivel que se adquiera,
a su vez, conseguirian otros ciertos
beneficios” Luis Cruz, gerente de la
unidad de negocios de energia en
Ingram Micro México.

www.esemanal.mx



Programa de competencias

La pieza central en el mapa de Vertiv hasido encaminarse
aherramientas que permitan comercializar soluciones,
es decir, programas de capacitacion, desde niveles muy
bésicos (dirigido a canales que no han tenido acercamiento
con proyectos de energia y data center) hasta niveles de
certificacion avanzada con equipos de ingenieria que
habilita alos partners, ademds de contar con un learning
center. Desde luego, también ofrecen soporte de marketing
y generacion de contenidos.

“Esun programa paracanales muy completo
gue le permite a los integradores tener
respaldo de un fabricante y ofrecerle una
solucionintegrada, perotambién beneficios
adicionales que pueden hacerun negocio
mas rentable paraellos”: Verdnica Ortega,
directorade canalesde Vertiv México.

El tamarfio de laimportancia que ha tenido esto paralos
socios (Ingram Micro) es tal, que anteriormente algunos
canales ofrecian productos o servicios en temas de
servidores, equipo, redes de comunicacion o seguridad,
dejando de lado proyectos en los que podrian incluir
respaldo de energia, aires acondicionados de presiéon
o distribucién de energia. De ahi la transcendencia
de conocer los alcances de las soluciones, detectar
oportunidades y habilitarse en materia comercial, pero més
importante ain, técnico, con la intencién de permitirles
entregar unservicio integrado.

Para finalizar, los adiestramientos han sido planeados de
dosotresdias, en funciéon del formato y temética, enlos
cuales a través de los mayoristas, (en el caso de México)
Ingram Micro, facilitala entrega. &£
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Cadigo de activacion KX-NSP360W
(20x60) para KX-NS500

La mejor ventaja competitiva

para escalar tus proyectos
ihasta 120 extensiones!

Panasonic «xnsso

Alincorporar el Cddigo de
Activacion KX-NSP360W en tus
proyectos IP, mejoras tu

productividad y rentabilidad. s

ACI0

(20 Lineas IP, 60 Extensiones IP)

CONFIGURACION ACTUAL )) NUEVA CONFIGU

(20 Lineas IP, 60 Extensiones IP)

1pz KX-NSM116W | Cédigo de Activacion,
16 lineas IP (H323 or SIP).

1pz KX-NSM104W | Cédigo de Activacion,
4 lineas IP (H323 or SIP).

3pz KX-NSM520W | Cédigo de Activacion,
20 IP PT (teléfonos serie

e, $48,570 5. $2,832%

1pz KX-NSP360W | Cédigo de Activacion,
20 lineas IP(H.323/SIP) y 60 IP-PT
[teléfonos serie NT5XX/HDCX30).

*Hasta 2 KX-NSP360W por sistema para aumentar tu capacidad
a 40 lineas IPy 120 extensiones IP.

Para mas informacion contacta a tu ejecutivo de ventas Panasonic. Cédigo de
Activacion KX-NSP360W para KX-NS500, disponible ya. Precio mostrado en

moneda nacional (mxn), no incluye IVA. Descuento mostrado puede variar.
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Qoricantes

Facebook/NoticiasdelCanal

Presentan Dahua e Intel tecnologia
de seguridad en el Innovation Day

PARA CELEBRAR SU RECIENTE ALIANZA'Y PRESENTAR LAS NUEVAS SOLUCIONES TECNOLOGICAS QUE
HAN DESARROLLADO EN TORNO A LASEGURIDAD, LAS COMPANIAS DAHUA EINTEL, LLEVARON A CABO

ELINNOVATION DAY 2019.

Innovacion

Las soluciones de videovigilancia que se dieron a
conocer en el evento demuestran laimplementacion de
lainteligencia artificial y brindan un nivel de informacion
mas alld del monitoreo tradicional; se ofrece alta precision y
reconocimiento;logra detecciony comparacioninteligente
de rostros, busqueda facial, gestién de bases de datos
faciales y la vinculacion con aplicaciones méviles que
mejoran la experiencia del usuario.

Ademas, la tecnologia de reconocimiento facial se integra
de maneraamigable en videoportero, control de accesoy
de horario en aplicaciones verticales para banca, comercio
minorista, escuelas, casinos, salas de juego, empresas,
estadios, entre otros, y cuentan con alertas precisas de
intrusion.

Tales innovaciones estdan dirigidas principalmente
para sectores verticales como ciudades seguras, retail
y entretenimiento, en especial estadios o auditorios
donde se realicen eventos publicos, de acuerdo con
Rodrigo Escamilla, Business Develop manager en Dahua
Technology México.

Las soluciones cuentan con Inteligencia Artificial de
las Cosas (AloT), término que supone no s6lo conectar
dispositivos, sino conectar aquellas maquinas que sean
lo suficientemente inteligentes como para operar por si
mismas.

Mayoristas de Dahua en México:

Adises, CT Internacional, Grupo CVAyTVCen Linea.

Alianzas

Dahua invierte el 10% de sus ingresos anuales en
investigacion y desarrollo paralos nuevos productosy
tecnologias, cuenta con un centro de investigacion que

1z

AnahiNieto

se enfoca en temas de big data de nube y ciberseguridad,
por lo que en la alianza aporta tales productos. Intel,
por su parte, participa con diferentes procesadores con
inteligenciaartificial.

E182%delainformacion de Tl porelinternet en el futuro
vaaservideo, y esas soluciones no pueden ir en unabase
o en la nube para poder ser ejecutadas, por lo que se
tiene que acercar el cémputo a las cdmaras, en esa parte
radicala colaboracion de Intel, de acuerdo con Gilberto
Basilio-Sanchez, director de [oT para Canada, México,
Latinoaméricay Brasil en Intel.

“Entendemos que este mundo
delinternetdelas cosas, este
mundo desoluciones,yano
puede serun mundo para
una sola empresa, ahora
tenemos que empezar a -
colaborarentrelasgrandes |
empresas”:Gilberto Basilio-
Sanchez.

Negocio conel canal

La propuestade valor de Dahua
consiste no solamente en ofrecer
equipamiento, sino soluciones para distintos ambitos, lo
querepresenta “un gran abanico de oportunidades donde
el canal puede identificarse y otorgar soluciones para el
mercado mexicano’, dijo Juan Carlos Cabrera, gerente de
canales para Dahua México.

www.esemanal.mx




“Nosotrosvamos a adjudicartodo
eltemadela proteccion,
todoeltemadelrespaldo
yacompanamiento
conelcanal, nosotros
novamosaquitarle
ninguna oportunidad
aninguncanal”Juan
Carlos Cabrera.

. LA SOLUCION PERFECTA
Sl PARA SU CALL CENTER
T enifcaciones sunared o INTEGRADA EN NUESTRO
7l y integradores con lafinalidad PBX QX CON ACCESO

de queseespecialicenen

nuestros productosy WEB PARA EL MANEJO

puedan llevar todos estos

beneficiosytecnologias DE TODAS
alosusuariosfinalesya
las distintas verticales SUS LLAMADAS
de negocio”: Rodrigo
Escamilla.

En cuanto a los diferenciadores,
Cabrera dijo que Dahua no cuenta
con el tema de licenciamiento, por lo que

al generar una arquitectura los costos de adquisicion son S O I_ U C | O N E S C LO U D

mas bajos, después llevan a cabo la unificacion de datos y la

recoleccién de diferentes equipos que se pueden integrar a ‘; j‘ 'l‘ ]4: “T j‘ ‘7 S y l) l; X l l)

través de las plataformas de centralizacion, sinlanecesidad de

Rodrigo Escamilla.

afiadir médulos externos.
Alared deintegradores de Dahuaseles ayuda a adquirir cada ® FIABLE
vez mds conocimiento, trabajan desde el nivel técnico para e MODULAR

posteriormente terminar con certificaciones; tan sélo en este
anolamarcaha certificadoa 120 canales.
Por ultimo, el vocero de Dahua invit6 a los canales aingresar al

® ECONOMICO

sitioweb de la compariiay a sus redes sociales para ser parte ® COMPACTO

del Dahua Challenge y que conozcan los nuevos productos que i

lanzan cada trimestre. ® COMUNICACION
UNIFICADA

® 20 ANOS EN EL
. MERCADO

WWW.epygi.com

sales@epygi.com () (v)Yin) Q)
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a némina digital puede definirse como el proceso
de generar los Comprobantes Fiscales Digitales por
Internet (CFDI) que se emiten para comprobar el pago
que laempresa hace a sus trabajadores, adicionalmente
sele hallamado “recibode némina”y tras la obligacién de
emitir CFDI's sele agrega el término “digital”.
Este tramite fue un requerimiento del Servicio de
Administracion Tributaria (SAT) como una manera de
disponer larevision paralos pagos de némina que generan
las empresas en México.
Enese momento surgi6 también la oportunidad de negocio
paralos desarrolladores de software para crear productos
que optimizaran tal proceso. El software busco6 desde
entonces implementar todas las disposiciones por parte
delaautoridad fiscal y disminuir la carga de trabajo de los
contadores o los responsables de
lanémina.

“Eso (la nodmina digital) nos
ayudo porqueafinaldecuentas
nosllevo aautomatizaralgunos
procesos que tenian tiempo
haciéndosedelamismamanera
y que ahora se hacen de una
forma diferente”: Juan Carlos

JuanCarlosHerrera

Herrera, gerente de producto de Microsip.

Ademas, laoportunidad de negocio se ampliaalos canales
dedistribucion o integradores para ofrecer alas empresas
esetipode soluciones, en especial alas que atin no adoptan
laautomatizacion de la disposicion fiscal, o bien, el canal
puede ampliar su portafolio y obtener un mayor margen
de crecimiento.

“‘Landminadigital estadirigida
atodas las personasfisicas con
actividades empresariales o
moralesquetienentrabajadores
ytienenlaobligacionderealizar
el pago de su salario, a la vez
deben de cumplir con una
serie derequisitos conrespecto
a las contribuciones fiscales,
tanto del patron como de sus
trabajadores™ Reyna Lopez Pérez, gerente de
producto en Aspel México.

Reyna Lopez Pérez

En primera instancia es un caracter que regulala emision
olacomprobacion fiscal del pago alos trabajadores por
productodesujornadalaboral, enlanéminase plasmanlos
ingresos y deducciones (impuestos) que tuvo la persona.
Aunado a ello, todos los recibos de némina, para poder
ser deducibles para una empresa deben cumplir con las
disposiciones por parte del SAT.

< www.esemanal. mx
.



Requerimientos de laautoridad fiscal
En el 2014 se volvié obligatorio timbrar la némina
electronicamente en formato CFDI y que tuviera
informaciéon como el régimen de contratacién del
empleado, el tipo de percepcion, deduccion, incapacidades,
primas vacacionales, entre otros conceptos. Se solicitan
los requisitos que tradicionalmente se pedian para un
comprobante fiscal digital, ya que el comprobante de
némina es una extension de éste.
Bésicamente se requiere una aplicacién que tenga la
capacidad de generar los CFDI de nomina apegados a
las altimas regulaciones del anexo 20, en la parte del
complemento de ndmina basado enlaversion 1.2 queesla
ultima que se tiene vigente desde hace casi tres afios.
A partir de esa dltima version la autoridad tiene varios
elementos para definir las obligaciones con respecto alos
comprobantes fiscales digitales incluido el de lanémina,
estalaespecificacion técnica (estructura general estandar),
que define el contenido de los archivos de néminay viene
acompafada por guias de llenado desde la version CFDI 3.3.
Esas guias de llenado son una especie de manual paralos
usuarios que incluyen los datos que se deben incluir en un
CFDI, quién expide el comprobante de lanémina, quién la
recibe, quién es el trabajador que transfiere el dinero, se
demuestran las presunciones, deducciones, el pago total
y se debe definir sise recibe en montos o
por separado.
Sobre todo, las guias
estdn dirigidas a las
personas no técnicas,
antes solo se tenia
informacion técnica
se les dificulta a los
usuarios, contribuyentes,
contadores y empresarios
comprenderla.
Aunque en el pasado si se timbraba la
némina, norepresentabacongruencia
¥ deinformacion, teniahuecosydatos
que no “cuadraban’, el complemento
1.2 fue justamente lo que resolvio,
pues ayudoé a ordenar y regular toda la
informacion que seincluye enunanémina.

El CFDI es méas robusto con la informacién al tener una
serie de elementos que ahora aparecen en catdlogos tanto
bdsicos como especificos.

“‘Landminadigital se basaen 17 catalogos que
tiene que llenar, se basa en casos aritmeéticos que
comprueban lacongruenciade lainformacion,
valida el RFC porque era algo interesante que
ocurriaanteriormente, que se podia timbrarla
néminaaun RFC que : =
no eravalido,ahora al
momento de hacer
el timbrado sevalida
que tanto el emisor
como el receptorsea -
valido™:Arturo Mestas,
gerentede Producto
delalinea Contable
de Contpaqi.

r

" L y o
, Arturo Mestas

Ademds, el SAT habilité
otros candados, por ejemplo, ya no se pueden timbrar
valores en negativo ni valores en cero, ahora toda la
informacion que se proporcione debe ser congruente y
deberepresentar lo que ocurre realmente enla jornada
laboral o el periodo de pago del trabajador.

Desde el 2018 la autoridad fiscal ha enviado cartas de
invitacion a las empresas a regularizar inconsciencias
de la némina, lo que permite sefialar que el SAT revisa
lainformacion y detecta inconsistencias como recibos
duplicados, RFCs no validos, entre otras.

A partir de la revision de los XLM también hubo un
cambio en agosto al modificar la guia de llenado, por un
lado la estructurase rige por el complemento 1.2 que fue
modificadoen 2017, peroenagostode 2018 el SAT publico
lasreglas de cada campo.

8
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() CONNECT  ER Windows10

Tu conoces al cliente,

nosotros te ayudamos

a vender.

HP CONNECT: la herramienta que
agiliza el proceso de cotizacion,

disponibilidad en linea de productos,
detalles, precios y mas.

Busca esta iniciativa a través
de tu mayorista de confianza.

Intel®
Windows 10 Pro significa negocio.

© Copyright 2019 HP Development Company, L.P. No estan disponibles todas las
funciones en todas las ediciones o versiones de Windows. Los sistemas pueden requerir
la actualizacion o la compra por separado de hardware, controladores, software o
actualizaciones al BIOS para poder aprovechar las funciones de Windows al maximo.
Windows 10 se actualiza automaticamente y siempre esta habilitado. Podrian aplicar
tarifas ISP y requisitos adicionales con el tiempo para realizar las actualizaciones.
Consulta http://www.microsoft.com. Intel y el logotipo de Intel son marcas comerciales
de la Corporacion Intel o sus filiales en los Estados Unidos o en otros paises.
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INRAME G
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El servicio de Aspel NOI tiene mas de 30 anos
en la compania, ha sido adaptado conforme a
las disposiciones de la autoridad fiscal, desde la
primera version de comprobante CFDI fiscal se
le prepard para que incorporara la generacién de
CFDIlcomounafuncionalidad mas.

Ademas, es un sistema integral que tiene el
control sobre los datos de los trabajadores, sus
percepciones, sus deducciones, el calculo de sus
impuestos u otros conceptos que tengan que ver
conelcalculo.

De acuerdo con Reyna Lopez Pérez, gerente
de producto de Aspel México, esta solucidén no
requiere un integrador porque es un sistema
amigabley no tan complejo; aunque sicuentan
con asesores para configuraciones especiales, sélo
en el caso de empresas muy grandes se hacen
integraciones especializadas.

El canal de distribucion es certificado por Aspel
para la aplicacion de los sistemas, asi puede
asesorar o auxiliaralos usuariosy acompanarlos
en la implementacién para que el sistema sea
adaptado de acuerdo al perfil de las necesidades
delcliente.

Aspel ofrece una serie de descuentosy comisiones
para el canal dedistribucion, ya sea por lalicencia
de uso, por lasuscripcién o larenta, les ofrecen la
posibilidad deimpartirservicios de capacitacion,
de finalizacién o de algunosrecortes al clientey
ampliarsu portafolio.

En el caso de Microsip, su sistema de ndmina
puede generar cédices de forma automatica lo
gue hace que lacarga de trabajo para el personal
de contabilidad disminuya, sobre todo cuando
se trata de despachos contables que atienden a
muchasempresas.

La ndmina cumple con todas las disposiciones
legales y resulta un producto facil de utilizar,
flexible. Las empresas pueden configurarlo de
forma sencilla paracumplirconlas presunciones o
deduccionesque los trabajadores tengan.

De acuerdo con Juan Carlos Herrera, gerente de
producto de Microsip, el sistema es confiable,
tiene un buen precioysu valorradicaen lafacilidad
del uso del sistema, ya que cuando lasempresas

20

hacenrotacién de personal no es necesario invertir
enlacapacitaciondelos nuevos trabajadores, loque
generaunahorro.

El sistema de ndmina se comercializa a traves
de una red de representantes de empresas
relacionadas con Microsip para revender y
distribuir los productos. Ademas, cuentan con seis
oficinas regionales en el pais para atender a los
representantes de cadaciudad.

En la pagina oficial de lacompaniase atienden las
solicitudes para los canales que se interesen en
integrar su oferta comercial, o quieran conocer mas
acercade lacapacitaciony beneficios que brindan
alcanal dedistribucion.

Laofertade Contpaqi Nominas,ademas de cumplir
con los requerimientos de la autoridad fiscal, busca
ofrecer herramientas al contador o al nominista
para poderauditarlainformacion, de tal forma que
puedan Illevaracabo un balance entre los datosque
tiene el SAT contralosde laempresa.
Elsistemaayudaaidentificary tomarlas decisiones
para podersolucionar problemas de formasencilla
quedisminuya la carga laboral de los contadores,
esa es la estrategiacomercial, de acuerdo con Arturo
Mestas, Gerente de producto de la Linea Contable
de Contpagii.

Mestas dijo que la empresa tiene una gran
participacion en el mercado, y que cuentan con
seis mil distribuidores a lo largo del pais, mismos
alos que conciben como aliados estratégicos que
ayudan a proveer lasolucion paraque lasempresas
puedan afrontar los cambios.

Ademas, la empresa les ofrece una serie de
herramientas, conocimientosy especificaciones
técnicas para que los distribuidores puedan
asesorarasusclientesyde esaforma contribuyena
fortalecerel canal.

En cuanto al perfil ideal de los distribuidores,
Contpaqgi busca que tengan una formacion
contableytécnico,ylosapoyanen el desarrollode
las habilidadesy conocimientos necesarios.
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MULTIFUNCIONAL MULTIFUNCIONAL MULTIFUNCIONAL IMPRESORA
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FACIL DE RELLENAR VISIBILIDAD DE TANQUES IMPRESION DESDE IMPRESION
SIN DERRAMES FRONTALES DISPOSITIVOS MOVILES** SIN BORDES

*El rendimiento puede variar d

do del tipo de texto, imagen, aplicacion, modo de impresion y papel utilizado. Las pruebas de rendimiento se basan en el patrn ISO/IEC 24711 e ISO/IEC 24712 utilizando papel tamaiio A4 en modo esténdar; y en el patron 150/ IEC 29103 utilizando papel fotografico
de 10x15¢m sin bordes en modo estandar. **Consulta modelos participantes
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iCT es tu mejor socio de negocic
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El portafolio de productos, soluciones y servicic
mas completo de la industria Tl

SOLUCIONES AVANZADAS DETI

Internet de las cosas | Datacenter | Ciberseguridad | Networking

e

CT App Software as a Service
CT Online Ir;fr?structure as a Service
CT Integra Platform as a Service
el +200 +14,500

Partner CT Marcas Productos

lideres
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Arrendamiento puro Servicios Administrados de Impresién
Financiamiento Videovigilancia como Servicio
Lineas de crédito Dispositivos como Servicio
Arrendamiento financiero Datacenter como Servicio

RUTA CT BUSINESS & TRAINING

Academia CT | Expo CT | Webinars
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Cobertura nacional Impulsando el crecimiento Soporte, servicio y Entrenamiento y
con 52 sucursales de tu negocio asesoria especializada capacitacion

27 ANOS CRECIENDO JUNTOS!

www.ctonline.mx | Teléfono: (662) 109-0000 | contacto@ctonline.mx




iDescubre lo sencillo que es comprar

en CT Online!

B

=

1. Elige producto(s)

Puede estar disponible en tu
sucursal o en cualquiera de
nuestros centros de distribucién.

=

2. Selecciona el
método de pago:

Contado.

Tendras que comunicarte con

tu ejecutivo o ejecutiva de ventas
para realizar el pago en sucursal.

Crédito CT.

Si eliges esta opcidn, la
facturacién se realizara de forma
automatica en tu cuenta

Pago en Linea.
Paga dentro de CT Online con
tarjeta de débito o créditoy

3.

p

ANIVERSARIO

7/

Selecciona la
forma en que recibiras
tu pedido:

Recoleccion local.
Solo aplica si el producto esta disponible
en tu sucursal y quieres recogerlo en persona

Envio al distribuidor.

Elige esta opcidn si quieres

que el producto llegue a ti para llevarlo
a tu cliente.

Envio al distribuidor.

El producto se enviara directamente a tu
cliente por paqueteria, a cualquier lugar
de México.

2

Listo:
iAsi de facil es comprar en

factura como siempre. CT Online!
N
Rapido Seguro Sencillo Disponible 24/7

LAS MEJORES
EMPRESAS
aG MEXICANAS

é\ EMPRESA
E SOCIALMENTE
0 RESPONSABLE

¢Tienes alguna duda? Contactanos: Comercio electréonico - ecom@ctin.com.mx




6 6 Tenemos que empezar por aceptar queain estamos lejosdealcan-
zar el potencial que tenemos”, dijo Funes; inclusosise considerala
exportaciondeservicios de TIcomo porcentaje delaexportacion

deservicios de labalanza comercial, México ocupael décimolugar,
deacuerdo condiferentes fuentes de informacion como el Banco
Mundial ylaONU.
Tal caida para México sucede ante un panoramaenel quelas econo-
mias conmejoresritmos de crecimientoapuestanalatecnologia, la
innovacionylosservicios de T, como motor de desarrollo y susten-
tabilidad, seginexpreso el directivo.
Ademas, hizo énfasis enlanecesidad de poner “foco” eneldisefio e
implementacion de politicas publicas que permitanacelerarel cre-
cimiento delaindustriayla participacién de un mayor nimero de
jugadoreslocales con capacidades de exportacion, atraer mayor
inversiondelasempresas de Tl globales e incentivar el talento que
puedahacerelsoporte de todoello.

“HABILITARUNMEXICODIGITAL Y COMPETITIVO QUEMAXIMICE
ELPOTENCIAL COMO JUGADORESTRATEGICO GLOBAL PASANE-
CESARIAMENTE PORTENER UNAINDUSTRIA DE TILOCALSOLIDA
Y CON FUERTES CAPACIDADES DE INNOVACION SOPORTADAS
PORUNA AMPLIA DISPONIBILIDAD DETALENTO™: CARLOSFUNES
GARAY.

Aportacionesde CANIETI

* 1400 oflliados: 85%son PyMES

* Representanenconjunto el 9% del PIB nacional

* 6sedesy 11 oficinasderepresentaciéonentodo elpais

¢ +de 1.2millones de empleos directos porsueldos porencimadela
medianacional

¢ +de 100 milmillones de ddlaresen exportacionesanuales

¢ 25000 millones de ddlares de inversiones durante los Ultimos cinco
anos

Sedijoquelaindustriaes habilitadoradela productividad y competi-
tividad nacional y que generadosotres vecesloque crecelaeconomia
ensu conjunto; “‘contribuimos como palancade desarrolloenforma
transversal enotros sectores y brindamos laoportunidad de cerrar
labrechadigital e incluir alos mexicanos alaeradel conocimiento”,
agregoFunes.

Oros oe la INnausltria

DESCIENDE MEXICO A LA SEXTA
POSICION COMO EXPORTADOR
DE SERVICIOS DETI I

*Enelmarcodelainauguracién de la cuadragésima Convencion
Nacional Anual dela CamaraNacional de la Industria Electronica, de
Telecomunicacionesy Tecnologias de laInformacion (CANIETI), Carlos
Funes Garay, presidente nacional del organismo, dijo que México cayé dela
terceraalasexta posicién como exportador de servicios de TL

Laconvencion

Eldirectivomencioné que para CANIETL laconven-
ciénanual eseleventomdsimportantedelacamara
durante el afio, ya que se tiene laoportunidad de
compartirloque serealiza y explorarlos caminos
quese pueden construir paraestar encontactocon
elsector publico,lasociedady el gobierno.

Desde la primera convencién anual, 40 afios an-
tes,se halogrado conjuntarlavisién de todoslos
sectores, incluidoslaindustriaylaacademiapara
definirlos temas actuales en favor del desarrollo
econémicoysocialdel pais.

También, hace 20 afiosla CANIETI comenzé el do-
cumento tituladoMéxico 20-20 el cual buscabare-
flejarlavisiéndelaindustriaenrelacién concémo
ibaaser México una décaday media después, al
cumplirse el plazo, se analizé el archivo parasaber
quétantose haacercadoel paisaesasexpectativas.
Sellevaronacabo panelessobre diferentesaristas
delaindustria, tales como el drea de telecomuni-
caciones, laofertade teletransferencia, lainterco-
nexion, competencia, portabilidad, calidad, ciber-
seguridad, latransformaciéndigital, entre otros.
Como reflexion se dijo que laindustria de TI en
Meéxicoeslasegundamdsimportante, despuésdel
sectorautomotriz, porloque tiene una gran capa-
cidad paragenerar oportunidades,asiquese deben
fomentarestrategiasregionales paralasempresas,
enespecial lasdel sureste, y tambiénimpulsarla
creaciénde centros de investigacion y desarrollo
queayudena posicionaral paisanivel global.

“DEBEMOS REVISAR LOS RETOS ANTE UN
ENTORNO QUE CAMBIA CONSTANTEMENTE,
EN GRAN MEDIDA COMO CONSECUENCIA
DISRUPTIVA PROVOCADA POR LA PROPIA
TECNOLOGIA™: CARLOS FUNES.
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Lanube se convierteen
valoragregado paralos
e Canales

«CON UNA CELEBRACION CON TEMATICA DEL MES PATRIO,
COMPUSOLUCIONES CELEBRO EL PASADO 26 DE SEPTIEMBRE EL EVENTO

2 LANUBE SOBRE MEXICO, DONDE SE ABORDARON TENDENCIAS SOBRE
* LANUEVA FORMA DELANUBE, SUPOTENCIAL EN EL MERCADO Y MAS

MariaEugeniaMoreno

ntre los invitados estuvieronresellers, partners y socios
de diversas empresas y marcas, a los cuales CompuSo-
luciones present6 un elemento que han potenciado en
su portafolio de soluciones. La nube privada, publica e
hibrida, que esperan tenga un crecimiento estimado al cierre
de2019de:45%, 35%y 20% respectivamente.
Continuando con el tema de lanube, dentro de la categoria in-
fraestructura como servicio y plataforma como servicio (laaS,
PaaS) expuso las alianzas con marcas de talla global entre las
que se encuentran: Aruba, AWS, HP, IBM, Microsoft, Oracle,
Red Hat y VMware, ademas, en el caso de la nube publica
esperan parafinde afio (2019) tener un estimado de 31%en
participacion del mercado.
Lo anterior toma importancia, siendo que el mayorista en el
ano 2018 alcanzo 11.2% enlanube, de sus ventas totales, pero
no fue el inico elemento que ha tenido un crecimiento expo-
nencial.

“NUESTRAS VENTAS TOTALES EN EL ANO 2018 SE DIVIDIE-
RON:EN EL PRIMER TRIMESTRE 60.7% EN HARDWARE, DU-
RANTEEL SEGUNDO 22.7%EN SOFTWARE, EL TERCERO 5.4%
EN TEMAS DE SERVICIOS Y FINALMENTE EN EL CUARTO TRI-
MESTRE UN 11.2% EN LA NUBE": MARIA EUGENIA MORENO,
DIRECTORA COMERCIAL DE COMPUSOLUCIONES.

Servicios DaaSy Xaa$S

Sibienes cierto que el mayorista tiene un extenso abanico de so-
luciones tecnoldgicas, los servicios que ofrece enlanube no se
quedan atras. Ejemplo de ello han sido: [aaS, PaaS, SaaS y DaaS,
este ultimo (Date asa Service) lo oferta con el respaldo de Apple
y HP. Otro componente importante del que hablé Jorge Gonza-

IMPORTANTE AUN, LA ACEPTACION POR PARTE DE LOS SOCIOS.

lez, consultor comercial cloud para CompuSo-
luciones, tuvo que ver con el modelo, llamado
“todo como servicio” 0 “XaaS”, el cual promete
extender las ventajas del cloud computing a
cualquier area o proceso de las empresas, para
soportar distintos objetivos de negocio, desde
recursos humanos, hastalaseguridad. De esta
manera, las compafiias pueden ser mas agi-
les y escalables, reducir sus ciclos de mejora
continuay avanzar a grandes pasos haciala
transformacién digital, estando preparadas
paraadoptar las grandes tendencias futuras.
“Lo hemos manifestado varias veces somos el
mayorista experto enlanube en México. Tene-
mos las marcas que son lideres en el tema de
software como servicio, de plataforma como
servicio e infraestructura como servicio. Lo que
conocemos como laaS, PaaS, SaaS. Tenemos so-
luciones parabackup, disaster recovery, device
asaservice. Esa ofertarobusta, nos convierte
en el inico mayorista en el pais que ve el mo-
delo cloud y on-premise de VMware, ademas
tenemos Red Hat IBM. Eso nos daun grado de
especializacion para desarrollar capacidades
conel partner. Otro diferenciador son las pla-
taformas digitales, a través de click suscribe.
Porunladoeslaofertade los productos y solu-
ciones, el desarrollo del canal, y las herramien-
tas como es el caso de las plataformas”, afirmé
Moreno. ¥
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Paraciberseguridad se
requiere un canal especializado:

IBM

Alvaro Barriga

-PARA LA COMPANIA, TENER UN ASOCIADO DE NEGOCIO CON EXPERIENCIA EN
CIBERSEGURIDAD ESMUY IMPORTANTE, PORQUE EN ESTOS TEMAS, CUANDO SE
EMPIEZA AESTABLECER LA RELACION CON EL CLIENTE SE TIENE QUE DEMOSTRAR
QUESEES UN CONSULTORY SE LE PUEDE AYUDAR.

uan Francisco Garcia, director de Seguridad en IBM

México, hablé con eSemanal sobre el portafolio de

soluciones de seguridad, clasificado como un Inte-
grated Business Unit, que significaque desde unamisma
direccién tienen el area de consultoria, asi como los gru-
posde ventas basados en productos.

El portafolio de Seguridad de IBM se divide en tres
segmentos:

* Estrategia yriesgo. Ofrecen servicios de consultoria
ligados aayudar alas empresas a definir su estrategia
de ciberseguridad y al mismo tiempo a hacer un andlisis
sobre donde pudieran tener los mayores riesgos. “Nos
sentamos con ellos paraentender donde estén, qué estan
haciendo, qué politicas de educacion tienen, como ayu-
darlesareforzar el temadela culturade ciberseguridad y
las protecciones basicas que deberian de seguir”, explico
Garcia. Asimismo, les ayudan a definir los siguientes pasos
que lacompariia deberda seguir, por ejemplo, con estudios
de madurez de la organizacion, para entender donde es-
tan parados, donde estan los riesgos, cémo mitigarlos,

JuanFrancisco Garcia
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asicomo los pasos aseguir para estar mejor preparados.
* Portafolio de gestion de amenazas. Apoyo durante
las tres fases de un ataque: desde el cémo me protejo, el
boom (durante el ataque) y el qué sucede después. “Esuna
plataforma que permite identificar todas las situaciones
que pudieran ser anémalas y permitan tomar unaaccion
preventiva contra un posible ataque. Entonces a través
de estas tecnologias podemos ver casi en tiempo real lo
que sucede enla organizacion, para saber exactamente
quién pudiera estar afectando, a través de qué vectores,
oeltipodeinformacion que esta fluyendo de un equipo
aotro; todo correlacionado en tiempo real”, indico el di-
rector. Esta plataforma tiene capacidades de Inteligencia
Artificial (IA) que conbase enlo que le sucede entodo el
mundo en cuanto amenazas, IBM puede correlacionarla
informacion de lo que esta pasando enlainfraestructu-
radel cliente, contralo que estd sucediendo en el mun-
do. “Podrias estar viviendo un ataque que alguien mas
enalguna parte del mundo, pero ese otro tiene ya mds
informacién. Entonces toda esa informacion se puede
complementar con la visién que ta tienes de lo que estd
sucediendo. Todo esto lo hacemos con una plataforma
que se llama Q Radar que permite hacer todo el andlisis
entiemporeal y vamds alld de un correlacionador delog
de seguridad”, explicd. Francisco Garcia, quien afirmé
que después esta larespuesta, lo que sucede posterior al
boom del ataque. Ahilamarca cuenta conunasoluciénde
orquestacién queayudaasaber comoreaccionar ante una
situaciénde este estiloenel que elusuario define las areas
delaorganizacion, qué cosas debe hacer cada una, por
ejemplo sise esta sufriendo un ataque mayor, tal vez se
deberia considerar dar de baja el centrode datos. Otraes
notificar alasautoridades, “hay ciertos limites de tiempo
que me forzan a estar haciendo unanotificacién cuando
alguien esta sufriendo unataque, por ejemplo en México,
la Comisiéon Nacional Bancaria y de Valores (CNBV) ya
establecié un deadline de 60 minutos. Cuando aalguien
le suceda un ataque tiene 60 minutos para notificarle ala
CNBV. Entonces para poder gestionar todo eso necesitas
una plataforma de orquestacién y automatizacion, y eso
lo hacemos con una solucién dentro del portafolio que
sellama Resilient. Después viene, dentro de este temade
gestion de amenazas a todo lorelacionado a cémo hago
yolainvestigacion, es un tema post mortem, enel que se
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investigalo sucedido, a partir de déonde
salio, comoy los diferentes pasos que
dio, las personas que pudieron estar in-
volucradas; se puede hacer unaandlisis
atravésdelasrelacionesnoobvias.

* Confianza digital. Son un conjuntode
soluciones orientadasaapoyaral cliente
aimplementar politicas queleayudena
incrementar la confianza dentro de sus
operaciones, por ejemplo, monitorear
datos, identificar datos sensibles, cifra-
do de informacion, cémo me aseguro,
quién es quién al momento de accesar
los sistemas, como gestionar las cuen-
tas privilegiadas, quién deberia estar
haciendo qué cosas en qué momento,
sialginadministrador estd entrando a
unsistema, tener unlogde lo que hizo
durante su estancia, etcétera. “Adicio-
nalaloanterior tenemos la capacidad
de gestionar todos los endpoints, los te-
léfonos celulares, las laptops, etcétera,
parasaber el estatus, saber qué nivel de
parche tienen”.

Perfilde canal yapoyos

En cuanto al canal, explic6 que han vis-
toenel mercado que tener unasociado
de negocio con experiencia en temas
de ciberseguridad es muy importante
porque cuando se empieza a establecer
larelacion conel cliente se tiene que de-
mostrar que se es un consultor y se le
puede ayudar.

Eldirector considerd que no es necesa-
rioque el canal sea expertoenunodelos
puntos anteriores, pero con que tengan
elbackground, hayantrabajadoenlain-
dustriay entiendan en términos genera-
les porqué esimportante la ciberseguri-
dad, qué tipode condiciones deben apli-
car dentrode un cliente paramejorar su
seguridad, esimportante. Otro elemento
es que estén dispuestos a invertir, por-

www.esemanal. mx



que se habla de diferentes tecnologias,
entonces invertir en recursos técnicos
esnecesario paraentregar las mejores
solucionesalos clientes, perolo mdsim-
portante, de verdad querer entrar aeste
negocio, porque sibien es interesante
esuntemacomplejo, “no cualquier em-
presaestéd dispuestaameterse en estos
temas porque realmente le estds hablan-
doatucliente de protegeryesoperseya
generacierto nivel de compromiso hacia
el cliente porque es quien le ayudard a
resolver sus problemas.

“LASEGURIDAD ES UNA PERCEPCION,
NOESALGO QUE COMPRES Y PUEDAS
ESTARSEGURO.LO QUEREALMENTE
SE TIENE QUE HACER ESIMPLEMEN-
TAR UNA SERIE DE POLITICAS Y CAM-
BIARLA CULTURA DE LA ORGANIZA-
CION PARA REALMENTE SE PUEDA
INCREMENTARLA SEGURIDAD Y EN-
TONCES LA PERCEPCION DE QUE TAN
SEGURO O NO ERES MEJORE": JUAN
FRANCISCO GARCIA

Alseruntema orientado aservicios, IBM
apoya al canal con capacitaciones du-
rante todo el afio, “hay diferentes tipos
de certificaciones, de hecho, los canales
cuando seregistranaIBM tienenacceso
aun portal enel que pueden descargar
informacion técnica, presentaciones,
hay cursos enlinea, etcétera, parairse
preparando”.

Adicional alo anterior, enlas diferentes
familias de soluciones, la marca tiene
diferentes tipos de certificaciones para
que el canal trabaje en conseguirlas y
quelesayudenatener unaconversacion
sustentada consus clientes de las capa-
cidades técnicas que pudieran lograra
tener.
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Otro temarelevante es que las tecnologias antes descritas,
requieren alto grado de adecuacion para alienarlas alas
infraestructuras delos clientes, lo que representa unagran
oportunidad para el temade servicios.

“Lagran ventaja que tenemos con nuestras soluciones en
elmercado es que nuestras tecnologias son mas faciles de
implementary los resultados son mas rapidos, dicho por
nuestros propios asociados”, sefiald.

Resalt6 que dentro de IBM tienen uno de los portafolios
massolidos enel mercado, sonalmenos 12 productos que
diferentes analistas han colocado dentro de los cuadrantes
como producto lider. “Tenemos un portafolio robusto. Hay
una granoportunidad de negocio, hay un granreto que las
empresas estan viviendo y hay mucho por hacer paraayu-
darles, ylas tecnologias de IBM pueden ser unfacilitador
parallegar mds rapido a unresultado en esos casos espe-
cificos. Por otra parte, es muy interesante que conozcan el
modelode incentivos que tenemos en la compafiia, que es
uno de los més interesantes del mercado, porque eso pue-
de hacerladiferencia en unsector de clientes en particu-
lar que tienen una necesidad de resolver estos temas y no
tienenlos skills ola gente con habilidades paraayudarles”.
Porltimo, dej6 en claro quela ciberseguridad es muy im-
portante en un proceso de transformacion digital porque
loque se hace es cambiar el core del negocio, “idealmente
puedes transformar tumodelo de negocio, entonces tal vez
eneste proceso estas hablando de crear nuevas aplicacio-
nes donde el conceptode lanube se vuelve muy relevante.
Todos los valores que agrega el cloud como la flexibi-
lidad, capacidades de adaptacion, rapidez, etcétera, al
mismo tiempo conlleva el reto que tus aplicaciones sean
seguras, que los mecanismos de autenticacion también
lo sean, de asegurarse quien estd entrando a la aplica-
ciony de qué manera, tanto desde el punto de vista de
mis empleados como de la organizacion o mis clientes
engeneral”, expreso. €

La ofertade IBM se encuentradisponible conlos

mayoristas: CompuSoluciones, Ingram Microy
TechDataq,
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Desarrolladores

Mauricio Corona

or mediode conferencias, las compariias a cargo buscan
generar una comunidad para compartir informaciény
retroalimentarse; enestaocasionlos principales mensajes
fueronquelatecnologiaporsisolanovaasolucionarnada,
yaquenecesita unaestrategia, de acuerdo con Mauricio Corona,
Chiefof Transformation Officer y Out Global del SDIymiembrodel
consejodirectivode BP Gurus.
Menciond que existenorganizaciones en Méxicoy Latinoamérica
queestdncomprandorobots, los cuales, alllegar ala oficina per-
manecenalmacenados durante meses porque nosabenqué hacer
conellos;apesardeserequipos potentesde 45 milo 50 mil Euros,
porsisolosnohacennada.
Coronadijo que antes de comprar tecnologia se debe contar pri-
merounaestrategia, mismaquese construyeapartirderesponder
quéesloquese buscaconlaafamadaautomatizacion, tener en
claroqué sequierelograryasiseleccionarlasmejores técticas.
Otro puntorelevante que se toco fue el que los robots no sustitui-
ranninglntipode trabajo, sufuncién es automatizar lasactivida-
des manuales que no generanvalor al negocio; por ello ejercen
presiénenlaevoluciéndelos perfiles delas personas, éstas tienen
quedesarrollarnuevas capacidadesy competenciasrelacionadas
conlaeradigital.

“LAINTELIGENCIA ARTIFICIALLA VAN A TENERLASPERSONAS,
LOS PROFESIONISTAS, NOLOSROBOTS; ENTONCES, ; QUEES
LO QUENECESITAMOS?, LAS ORGANIZACIONES NECESITAN
INVERTIR CADAVEZMASY MAS, TIEMPO, DINERO Y ESFUERZO
ENELDESARROLLO DE COMPETENCIAS”: MAURICIO CORONA.

Todosecentraenlaentregadevaloralos clientes, porlo cual se
debe enfocar enla parte del costo, customer experience y user
experience. Siun producto tecnolégico, por mds innovador que
sea, no contribuye amejorar laexperienciade los usuarios, nova
asolucionarnada.

Aunqueagreg6 quelos procesos fisicos ymanuales noestandes-
tinadosadesaparecer o aautomatizarse, perosiempre y cuando
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Abordanenla
SDHIMK panorama

latinoamericano

« PORCUARTA OCASION SELLEVO A CABOLA CONFERENCIA
LATINOAMERICANA SDI19MX, DEDICADA ALAINDUSTRIA
DEGESTION DESERVICIOS DE TI (ITSM) Y SERVICE DESK,
ORGANIZADA PORBP GURUS Y EL SERVICE DESK INSTITUTE
(SDI) DEREINO UNIDO.

resuelvanuna problematicade maneraadecuada.
Encuantoalademandadelos usuarios finales sobre los productos
ysoluciones, Coronamenciond quelatecnologiase consumeatra-
vésdeunainterfaz, yaseaunaaplicacién, botonesfisicos, etcétera,
porloquelosclientes pidenagritos simplicidad, “lasimplicidad es
laultimadelassofisticaciones”, puntualizo.

Ademés, comentd que buscan poder solucionar problemadticas
sociales,deldiaadia, personales, problemdticas organizacionales
atravésdetecnologia, de interfaces sencillas, por mediode que se
hagaunmapeo del viaje que el usuario tiene al momento de solu-
cionaralgo.

EvoluciéndelaSDI19MX

Enelevento participaron conferencistas de clase mundial y al-
gunas de las principales personalidades internacionales de las
areasatratar como transformacién digital, high velocity service
management,automatizacion, practicasagiles, RPA, Al bigdata, ci-
berseguridad, customer experiencey user experience, entre otros.
Laparticipaciénenlas conferencias se haincrementado: enla pri-
meraediciéncontaroncon 100asistentesy estavezfueron400;y
esquelas conferencias queantes se consideraban exclusivas para
profesionales de laindustria de tecnologias de lainformacién hoy
yanoloson,yanoessoélounaspectonadamésdelasaplicaciones
de Tl esuntemaorganizacional y de transformacion digital.
Ahoraresultacominencontrar perfiles financieros, economos, ac-
tuarios, entre otros, paraaprender técnicasy temas comomachine
learning, inteligenciaartificial, big data o analiticaavanzadaenla
prevencionde fraudes o generarnuevas estrategias de marketing,
porejemplo.

Coronaexpresd queen Latinoaméricaestan observandoque existe
muchotalento,elequipodeInglaterrade SDIcadaafioque viene se
sorprendealver cémolaindustrialatinoamericanaestd en pleno
crecimientoy en plenaadopciéndenuevastecnologias paraaten-
dertodotipode problematicas.

Las compaiifas buscanapoyaralas organizacionesagenerar es-
trategiasapartirdeloqueserequieraybuscarel tipode tecnologia
querealmentese necesita. i

www.esemanal. mx



T, \\’ 4 /
Mini PCLIVASF110A320de ECS Elitegroup

Estaintegrada con las ultimas tecnologias de la marca, su diseno la hace perfectag
juegos ligeros. Sutamano esde un libro. LaSF110-A320, cabe encualquier partey no
contamina el medioambiente.

Descripcion

Conunareduccion de tamano tan significativa comparadacon las PC normales, puede
tener mucha mas flexibilidad y portabilidad. Ademas de ser compatible con el potente
procesamientode AMD Ryzen, el soporte para multiples pantallasy los puertos USB deal
velocidad, ofrece una alta capacidad de actualizacién con componentes mejora
actualizados. Con undisenosimple, eficientey sin requerir herramie
su dispositivo, para que pue erunagran experienciadejue

zen3/51331 uPGA 35w); 2xSO-DIMM DRR4 2666+MHz hasta 32GB;
D2280.1 xSATA2.5"HDD: OW USB3.1 Genl1+1xUSB3.1
.1 xMIC, 1 xlineout, 1x botdén 1d0;4xUSB 2.0, 1 xRJ45,1 x DC-IN, 1 x
pcional); 1 x HDMI+1 xVGAY 1.x DP (un segundo DP opcional ); Intel WiFi 802.1 Tac
&Bluetooth 4.2;entrada AC 100-240V;salida: DC 19V /4.74A; dimensiones 205x 176 X 33

mm; soporta Windows 10.
GarantiaUnano.

ecsmexicoinfo@ecsusa.com ’

R-AVR33-10de CDP

Reguladorde voltaje trifasico de control digital automatico. Cuando lared
esinestable el equipo estabiliza el voltaje, ya que al utilizar servomotores es
capazde mantenérunvoltaje de salida estable ayudando

aincrementarel tiempo de vida de los dispositivos
/ conectados.

-Voltaje desalida: 220/120 Vca+3%,

-Sistema de Conexion: 3 fases 5 Hilos (3 fases 1 neutroy
tierrafisica)
-Tiempode Respuesta: 2 ciclo (8.3 MS.)
-Distorsién armoénica: 208/120 Vca+3%
-THD:<0.6% THD

-Eficiencia: 95%

-Supresor de picos: 20 k Amp
-Garantiadedosa

CT Internacional, CVA, PCH
eespinoza@cdpupé.com
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WorkForce ProC579R de Epson P

| esora con tecnologia de inyeccion de tinta. Dirigido a grupos deitrabajo
deor izaciones que requieranimpresion a colory pueda seradminist

con software propio o de terceros.

Descripcion ' D
Equipo compacto, ofrece bajoscostos de impresion a coloryaltorendimiento =

desus botellasdetintaya queq,ufientan conbolsasdel consumibledecapacidad . T~
adicionales que permiten imprimir hasta 50,000 paginas ISO en color negro \ d \
y20,0001SOacolor. =l TS
Caracteristicas =

-Velocidadesde 24 paginas por minuto /ISO (negro/color)

-Capacidad de hasta 1,330 hojas c/bandejas opcionales -
-Compatiblecone e PostScript3

-Integracién con aplicaciones como Nu Equitrac Office /Express, Nuance

eCopy ShareScan, PaperCut,y nddPrint i
contactame@ésemanal.mx iCGen5de Xerox

Prensadigital a color con dos nuevas capacidades: hojas cortadas extragrandes
(XLS)ytinta secade coloramarillo fluorescente. Aborda aplicaciones como folletos
decuatro paneles, portadas de libros, pancartas, papeles con adhesivos de formato
extenso, obrasde arte panoramicas e impresiones de calidad.

Descripcion

Latinta formulada para brillarbajolaluz UV brinda la opcion para tareas como
laimpresion de senalizacion de seguridady precaucion para medioambiente,
saludyseguridad.

Caracteristi
[ | -Permiteimprimirhojasde 35 piesa ina
= L -Cuenta conalmacenamiento de apilado de produccién

-Ofreceaumentar la produccion de hastaun 25 %
contactame@esemanal.mx

Déscripcion
Conunzoomde4xyunlente Canon, lacamara de red AXIS
Q1798-LE posee las certificaciones IP66, IP67 e IK10y es capaz de
resistir temperaturas extremas de entre 40 “Cy 60 °C. Esta disefiada
con funciones de seguridad avanzadas, como firmware firmadoy el
arrangue seguro.

Garantia
Tresanos
Disponibilida
Anixter, Grupg Dicey ScanSource.
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[.aventanadelacenturia

oelposible problema
del 2020
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acemas de 20 afos, el mundo enfren-
taba un galimatias: E1 Y2K o también
conocido como “El problema del afio
2000", que se referia a una situacion
particular de algunos programas y computa-
doras, donde las fechas (por limitaciones de
espacio) se escribian como una secuencia de
6 ndameros: 000000 (que podia significar:
mmddaa, ddmmaa o aammdd, eso lo estable-
ciael programador). Como puede verse, 2 nu-
meros para referirse al aflo requeria de que
la computadora sumara 1900 para hacer una
fechavalida. Asi, 190998 podia significar 19
de septiembre de 1998 (una vez que la compu-
tadora sumara 1900).
El problema con esta suma constante, es que
las maquinas estaban llegando al borde del si-
glo, que terminaria en el afio 2000,y que ala
hora de tener una fecha como 190900, el siste-
ma lo interpretaria como 19 de septiembre de
1900, ynode 2000 como debia de esperarse.
Hay distintos problemas relacionados con esto
y, en general, se relacionaban con problemas
de célculo enlos programas que hacian calcu-
los automatizados de acuerdo conla fecha:
Un programa de némina semanal podria no
calcularlanémina del dia 1 de enero de 2000,
que fue sdbado, pues si tenia el problema del
ano 2000, el 1 de enerode 1900 eralunes. Asi,
no tendria nada que calcular.
Un programa de pago de servicios que se cal-
cularaaldel 1 al 1 de cadames, calculariaun
monto negativo pues el servicio se habria uti-
lizado -99 afios.



Programas de pago a proveedores podrian sufrir los
mismos desperfectos en los calculos relacionados con
fechas.

Computadoras, al encender, no podrian establecer la
fechaen 1 de enerode 1900y automdticamente la res-
tablecerianen 1 de agosto de 1980 (viernes) (lafecha,
en general, predeterminada de las PC).

Como podemos ver, este problema podia afectar a las
computadoras incluso a nivel de hardware. Aunque
las computadoras disponibles a partir de 1996 yano
tenian este problema, todavia habia un sinnimero de
computadoras y mainframes antiguos que podrian car-
gar con este problemay traer consigo consecuencias
que, en sumomento, se llevaron a un caso dramatico y
hasta al absurdo (como lo dicho por Jourdon & Jourdon
enellibro “Labomba de tiempo del 20007).

Con lamiriada de lineas de codigo que tenian que re-
visarse al respecto, en esos tiempos se instaurd un pa-
liativo que se conoci6 como “Ventana de la centuria”,
donde, en general, se establecié como pivote el 20. Eso
significa que cualquier cifra de afio en las fechas igual
o mayor a 20 la computadora lo interpretaria como
1900 y menor a 20 lo interpretaria como 2000. Asf, si
la computadora encontraba una fecha 190900, al 00 la
computadora le sumaria 2000y, con eso, ya se tendria
la fecha correcta. En muchos casos, se codifico este
paliativo de manera fija en los programas, en otros (ig-
noro silos menos) se permitié variar el pivote. La “con-
vencion” de poner a 20 como pivote se establecio para
tener un tiempo de gracia lo suficientemente amplio
pararevisar detenidamente las lineas de c6digo y, en-
tonces, hacer los cambios definitivos en él. Sin embargo,
no estoy seguro de que esto haya sucedido. jCudntos
programas por alli tienen codificado de manera fija este
pivote en ventana de la centuriay que, por ende, el afio
20 (el afio préximo) los programas podrian creer que
estanen 19207 Suspenso...

En miexperiencia, soy testigo de un sinnimero de em-
presas que alin propugnan por contar con computado-
ras con Windows XP debido a que no han podido actua-
lizar sus programas para que funcionen en Windows
10 (algunas de esas empresas son victimas de cédigos
elaborados por programadores que abandonaronala
empresay se llevaron o destruyeron el cédigo fuente
del programa, conlo que la empresa no tiene forma de
hacer modificaciones, sino que tendria que invertir en
codificar todo un nuevo programa o sistema). Ignoro
cuantas empresas sufran problemas similares (espe-
ro que ninguna) con los programas que estaban “enla
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tablita” por el problema del afio 2000
(Y2K) y que hoy tengan de manera fija
este pivote enlaventanade la centuria,
y, sinduda, serd alguna situacién inte-
resante por very analizar.

Como comentario al margen, cuando
se ve el calendario de Windows 10, hoy
no puedo ir a ninguna fecha inferior a
1919, porlo que Windows 10, asumo,
estd integrando una ventana de 100
afos para su calendario interno (no
utiliza, por lo que se ve, un calendario
perpetuo en su sistema).

Usted, ;yarevisé su anciano cédigo?
(enmuchas ocasiones, este ancianoy
venerable c6digo provendria de main-
frames que utilizan COBOL o RPG, 0, en
PC, quiza programas hechos en dBASE,
Clipper, FoxPro, Visual Basic, Quick-
BASIC, Pascal, y otros lenguajes de en-
tonces). Seriarecomendable revisar
sino tiene establecido el paliativo de
la ventana de la centuria con el pivote
indicado de manera fija... Y si lo tie-
ne, lo mejor seréd que lo ajuste para, al
menos, otros 10 afios (es decir, poner
el pivote en 30), de manera que, aho-
rasi, utilice ese tiempo de gracia para
concentrarse en actualizar sus c6digos
conun tiempo lo suficientemente am-
plio para ello.

Sin duda, un cambio como éste en sis-
temas gubernamentales podria afectar
amiabuelita que este afio cumplié 100
afnos (naci6 en 1919). Sise aplicauna
ventana de la centuria con el pivote
en 30, resultara que ella cumpliria un
afo el préximo afio... Vicisitudes de la
computacion, de las ventanas interpre-
tativas de 100 afios y de lamaravillosa
longevidad de mi abuelita. {Nos segui-
mos leyendo!l¢

*El autor es Director de Arquitecturaen
AMD
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SOLUCION INTEGRAL EFICIENTE Y SEGURA

MODULO DE TIPO INRACK
& INROW.

CAPACIDADES DESDE

2.5 KW HASTA 7.0 KW.
CONDENSADOR
INVERTER R410A.

RACK-MOUNT OCUPA 0 RU
CONTROL INTEGRADO UPS.
AIRE ACONDICIONADO.
POTENCIA

BATERIAS.

CONTROL DE ACCESO.
SISTEMA CONTRA
ST 42 RU FORMATO 19"
VERSION 600 MM

Y 900 MM DE ANCHO.
TIPO ESTANCO, GRADO
IP 42 (INTERNO)

IP 34 (EXTERNO).
CAPACIDAD DE
CARGA 3.000 LBS.

L e

RACK -MOUNT OCUPA O RU
CONTROL INTEGRADO UPS.

AIRE ACONDICIONADO.
POTENCIA.
BATERIAS.

DETECCION TEMPRANA
SEGUN NFPA 75.

AGENTE EXTINTOR LIMPIO.

PUERTAS DE CONTACTO
IMANTADO.

CONTROL DE DIFERENCIAL
DE TEMPERATURA.
CERRADURA

DE SEGURIDAD.

SISTEMAS MONOFASICOS
Y BIFASICOS.

RANGOS DESDE 1 KVA
HASTA 10 KVA.

BATERIAS INTEGRADAS
DE PLOMO ACIDO.

PDU BASICA E INTELIGENTES
EN AMPLIA VARIEDAD

DE CONFIGURACIONES

EN TOMAS.

o CDP UPS @ ventas@cdpups.com cdpups O cdpupsinc
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Beauty Spa

DE DOCUMENTOS
Y CONTROL
DE COSTOS

- Ideal para trabajos de oficina, « Alta calidad y confiabilidad en un equipo compacto
presentaciones corporativas * Impresién Duplex, Copiado, Escaneo & Fax
y marketing in-house » Ahorre dinero con la modalidad ECO-friendly

+ Conectividad avanzada
* Interfaz personalizable
* Bajo costo de impresion

- Impresion de banners
de hasta 1.32m
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Tamam s
K B/N: 47 ppm B/N: 47 ppm B/N: 55 ppm
Color: 27 ppm Color: 31 ppm Color: 35 ppm
B/N: 31 ppm B/N: 31 ppm B/N: 35 ppm
Aumente su productividad y disminuya costos con OKI
IMPRIMA INTELIGENTE.  IMPRIMA CON OKI! LEQ:.,
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+130 Empresa japonesa lider a nivel mundial en el mercado de impresion.
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