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sTODAVIATIENES DUDAS
SOBRETRANSFORMARTU
MODELO DENEGOCIO?

ldestino alcanzé a muchos canales que por conservar un esquema de negocio tradicional hoy se encuentran
en grandes aprietos, ladesaceleracién econdmica global ha traido una disminucion de oportunidades; aunque
no hasido asi para todos, algunos identificaron oportunidades en esta era digital y hoy estan creciendo
y traspasando fronteras.
Desde hace muchos afios, en eSemanal hemos dado cuenta de las advertencias de diferentes directores de fabricantes y
mayoristas sobre laimportancia de latransformacion digital enlos modelos de negocio del canal, opiniones como:
“evolucionar omorir”, “suicidarse y renacer”, “quien no tenga la capacidad de atender a su cliente lo perderd y habra otro
quesilo podré hacer”, entre muchas otras, hansido publicadas en este medio.
También hemos compartido casos de canales que han sabido evolucionar de acuerdo alas necesidades del
mercado y hoy tienen una oferta diferenciada, tal es el caso de Intercompras (modelo de eCommerce); Grupo Dusof
(diversos servicios tecnolégicos y cloud); CiiSA (oferta con soluciones de IoT, ciencia de datos, inteligencia artificial) y
ATITecnologia Integrada (modelo como servicios de tecnologia educativa), solo por mencionar algunos. Todos ellos
conuna propuestaadaptada ala economia digital.
Otro ejemplo de éxito es Cyber Peace, empresa especializada en servicios administrados de seguridad y que se
desempefia como Centro de Operaciones de Seguridad (SOC) paralos canales de Ingram Micro.
Enlaportadade estaedicion, Alejandro Romero, director general de Cyber Peace, hablé de las fortalezas de la compaiiia
einvito al canal a comercializar sus servicios administrados de seguridad a través del mayorista o de manera directa.
Explicé que su propuesta va en crecimiento, tanto que tienen una filial en Brasil donde ya estdn desarrollando proyectos.
Ejemplos como estos hay muchos, afortunadamente los fabricantes y mayoristas también han desarrollado servicios
de valor paraapoyar al canal de manera técnica, comercial y financieramente en su desarrollo para que logren la
transformacion de sumodelo de negocio.
Cabe destacar que ya vivimos en la era de ciudadanos digitales, y tendencias como el [oT y las redes 5G, hardn que
este mundo evolucione atin mas, tanto que algunos oficios desapareceran y surgiran otros que tal vez todavia no
conocemos.

eSemanal noficias del canal, no recomienda equipos ni marcas, tampoco resuelve dudas técnicas individuales por teléfono. Si fiene algo que comunicamos, dirfjase a nuestras oficinas generales o use alguno de los medios escritos o electrénicos.
eSemanal noficias del canal, es una publicacion quincenal de Contenidos Editoriales KHE, S.A. de C.V., con domicilio en Pitagoras 504-307, Col. Narvarte, C.P. 03020, Mexico D.F. Némero de certificado de reserva: 04-2013-100817455000-102
Certificados de licitud y contenido de titulo: 16101 Editor responsable: Francisco Javier Rojas Cruz. Los articulos firmados por los columnistas y los anuncios publicitarios no reflejan necesariamente la opinion de los editores. Los precios publicados
son Unicamente de cardcter informativo y estan sujetos a cambios sin previo aviso. PROHIBIDA LA REPRODUCCION TOTAL O PARCIAL DEL MATERIAL EDITORIAL E INFORMACION PUBLICADA EN ESTE NUMERO SIN AUTORIZACION POR ESCRITO de
Contenidos Editoriales KHE, S.A. de C.V.
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Actualiza VisorUS modelode
software ERPparalos proximos

Andrea Méndez

10anos

*LAMARCA BUSCA EXPLOTAR EL MERCADO DE LOS DISPOSITIVOS MOVILES
*LANZAMIENTO OFICIAL SERA EN OCTUBRE; LA VENTA A CANALES INICIARA EN NOVIEMBRE

isorus presento frente a socios de negocio
\ / el pre lanzamiento de la actualizacion del

software ERP para las empresas de diversos
giros, principalmente PyME, con el objetivo de
automatizar sus procesos administrativos y fiscales
desdelanube, de maneraintegral y facil.
“Estamos presentando la actualizacion de la proxima
década. Enaproximadamente 10 afos, la tecnologia
tendra un cambio muy brusco. Entonces, ahorita
salimos con lo dltimo en dispositivos moviles:
celulares, tablets, monedero electrénico, formas de
pago electronicas, XML, etcétera”, declaré aeSemanal
Carlos Villalobos, director general de Visorus, quien
durante la presentacionrecalcé que el sector de los
dispositivos moviles es un campo en crecimiento
constante y de gran valor para desarrolladores y
distribuidores.
“EIERP que hicimos se maneja a través de unreportador
conopciones en las que siel usuario quiere reportes
muy alamedida, nosotros le dejamos al distribuidor
ese negocio, que disefie ese reporte y se lo cobre;
igual para el desarrollador, pueden crear una pagina
porque el software ya trae un generador de paginas,
y una gran parte del negocio va a estar del lado del
distribuidor. Nuestra pagina va orientada a que ta
generes una plataforma de venta que sean carritos de
compra’, explic el directivo.
Adelant6 que el modelo de comercializacion sera a
través de licencias SaaS, ya que no quieren funcionar
como paqueteria tradicional, sino ser util para las
empresas con unaadministracionintegral y, debido

a su naturaleza mas
compleja que un punto
de venta, el servicio de
ERP que ofrecelamarca
sehacealamedida.

Diferenciador
Eldirectivoaseguré que
buscan competir conlas
grandes marcas como
Aspel, Microsip, Oracle
y demds, pero con un
par de diferenciadores §
importantes: tecnologia |
e innovacion.

“‘Somos una empresa
que se ha ido renovando
e innovando cada 10 afios y estamos saliendo con lo tltimo de
tecnologia movil, monederos electrénicos, nuevas metodologias
que SAPuOracle notienen, no porque no puedan, sino porque les
cuestabastante cambiartanderepente comoestéasucediendoconla
tecnologiamovily nosotrosestamosaprovechandoesaoportunidad
de negocio y queremos crear guerra con puntos de venta muy
econdmicosconmarcascomo Vasanta’, dijo.

Por su parte, Mauricio Arévalo, contador y socio fiscal de Art
Law & Tax y socio de Visorus como director del despacho
virtual, afladié que este tipo de ERP ayuda a administrar
cualquier tipo de empresa con varias verticales, pero que un
diferenciador importante es también la asesoria en los temas
fiscalylegal.

6

www.esemanal. mx



“Hemos sido innovadores, uno porque mezclamos un ERP
conlo que hace un paquete contable, y otro es que vamuy
dirigido al cumplimiento de las obligaciones fiscales.
Queremos ayudarle alas empresas a eso, hoy es su talén
de Aquiles. Les llega un requerimiento del SAT y todo
mundo se espanta y nosotros queremos que las empresas
estén tranquilas en ese aspecto, por eso creemos ser un
diferenciador en el mercado”, aseguro.

VERTICALES DE NEGOCIO:

*DESPACHOS CONTABLES

-FERRETERIAS

MODA

*FARMACIAS ,
*DETALLISTAS: ABARROTES, VINATERIAS,
MAYORISTAS, MINORISTAS, TIENDAS DE
AUTOSERVICIO

*TELEFONIA

Alianzas

Delamano conlosdiferenciadores, lamarca tambiénbusca
potencializar sunegocio a través de alianzas estratégicas
con fabricantes de software y hardware para ofrecer
tecnologianovedosay conjunta.

Por ejemplo, una alianza importante es con Vasanta a
través de la venta de BSS, modems para acercar el acceso
ainternetazonas rurales que forman parte del proyecto
del gobierno federal. También ha forjado unaalianza con
Citizenen el tema de impresoras para punto de ventas.
Ellanzamiento oficial se hara en octubre, “‘Hacemos trajes a
lamedida. Entonces, lo que queremos es que silaempresa
requiere uno, lanzate con nosotros, vamos contigoy los
cambios no te los cobramos’, explico Villalobos. [
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El1FOMIF se llevard a cabo en
Jaliscoel 28y 29 de agosto.

ESTE 28Y 29 DEAGOSTO SE CELEBRARA EL ITFOROMEXICANO DE LA INDUSTRIAFOTOVOLTAICA

(FOMIF) 2019,CON SEDE EN GUADALAJARA, JALISCO.

en el sector; en el evento estaran presentes 70

conferencistas que compartirdn tanto su vision como
oportunidades ante la nueva politica del gobierno en
materia de energias renovables.
De igual manera, se presentardn avances respecto al
almacenamiento de energia, el impulso a la generacion
distribuiday las dltimas tendencias respecto alatecnologia
fotovoltaica.
Se decidid realizar el evento en Guadalajara, Jalisco, debido
aqueesel cuarto estado con mayor capacidad instalada en
el pais, junto conla Ciudad de México, el Estado de México
y Nuevo Ledn; cuenta con el 480% de paneles solares en
comparacionaotras entidades del pais.
“Laenergiasolar es una de las més dindmicas en el pais,
con méas de 94,000 usuarios de sistemas fotovoltaicos
operando al 31 de diciembre de 2018. La capacidad
instalada suma cercade 693 MW en 2018, cifra que se
hamultiplicado por 10 enlos dltimos cinco afios. De este
numero, 445 MW son para generacién distribuiday 248
para pequefia y mediana escala. Esta cifra es importante
porque el 99% de los contratos
de generacion distribuida en M
al pais recaen en la industria [
fotovoltaica”, declaré Carlos
Ortiz, presidente de laasociacion
Mexicana de la Industria
Fotovoltaica (AMIF).
Orientados en un plan nacional
de desarrollo hacia el 2024 de
soberania energética sostenible,
se tiene que debemos de generar
el 35% de laenergia paraese afio,
lo que generara 100 mil empleos
relacionados con servicios de
energiasolar.

f ; eesperalaasistenciade 300 especialistas interesados
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Para Hannover Fairs México, “el impulso a la industria
fotovoltaica es estratégico, por lo que estaremos
trabajando en alianza con la AMIF parala coordinacién
delevento en Guadalajara. Serd el foro més importante de
energiasolar para el segundo semestre del afio”, detalld
Eduardo Lopez, director de proyectos de Hannover Fairs
Meéxico.

Eleventocontaraconlapresenciaderepresentantes
delaSecretariade Energia,la Comision Reguladora
de Energia, la Comision Federal de Electricidad,
el Centro Nacional de Control de Energia, el
Fideicomiso para el Ahorro de Energia Eléctrica,
la Agencia Estatal de Energiade Jalisco,el Banco
de Desarrollode Américadel Norte, la Asociacion
de Bancos de México, el Instituto de Energias
Renovablesdela UNAM, entre muchosotros.

EIFOMIF surgi6 en 2018, ante la necesidad de establecer
un espacio de comunicacion para usuarios industriales de

energia eléctrica
y profesionales
de la industria;
ese ano conto con
la presencia de
100 asistentes y
30 ponentesenla
Ciudad de México.¥
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AMITIymxTI firmaron alianza para
fortalecerlaindustria TIen México

La Asociacion Mexicana dela Industriade
Tecnologias de Informacién (AMITI) y el
ConsejoNacional de Cldsteres de Software
y Tecnologias de Informacion (mxTI)
firmaronunacuerdo conel objetivode crear
cadenas de conocimiento en las empresas
afiliadas para identificar y fortalecer las
habilidades digitales especializadas.

Daniela Ruiz

el extender los beneficios de cada uno con sus

miembros, mediante la creacion de unamembresia
que les permita participar en comités de trabajo,
eventos, capacitacionesy apoyos.
AMITI cuenta con 34 afios en el pais y 280 asociados en
él, tiene el compromiso de impulsar la transformacion
digital y fomentar una agenda colaborativa con los
sectores: publico, productivo, social y académico.
“La firma del convenio con el Consejo Nacional de
Clusteres de Software & TI, representa un esfuerzo
conjunto para contribuir al desarrollo del pais a través
de la tecnologia, con una perspectivaincluyentey de
largo plazo. Esta alianza empieza hoy, pero contamos
con todo un plan”, mencioné Eduardo Gutiérrez,
presidente de AMITL
MxTIbusca consolidarse como unsector fuerte y global
que incremente la productividad, competitividad y
capacidad de innovacion paralos sectores industriales
del pais. Oscar Rivera, presidente del Consejo
Nacional de Clusteres de Software y Tecnologias de
laInformacién comenté que “la formalizacion de esta
alianza con AMITI, sin duda es un esfuerzo conjunto para
alcanzar esta mision”.
Las empresas que estan asociadas con mxTI estan
buscando métodos de innovacién, ya que una mayoria

I acolaboracion entre estas empresas hard posible
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trabaja ya sea en tecnologia o algin otro sector.
Ademas durante los tultimos dos afios han colaborado
fuertemente enlaregionalizacion.

Este acuerdo conlleva como primera etapala realizacion
de un roadshow por todo el pais para visitar los
clisteres y ofrecer una estrategia para cada uno de
ellos. Se empezard por cinco principales: Querétaro con
VORTICEIT, Puebla con Claster PueblaIT, Sonora con
CITIC, Jalisco con IJALTI y Baja California con ITBAJA.
Lafirmade este acuerdo estuvo presidida por Leonardo
Alvarez Cérdova, subsecretario de industriay comercio,
quien es el representante de la Secretaria de Economia
que acudio conlaintencion de reforzar el compromiso
que el gobiernoylaindustria comparten ante los nuevos
retos y oportunidades dentro del pais.

“En esta industria es importante la manera en que
visualizamos la tecnologia, debido a que actualmente
esunmedio parasolucionar necesidades. Hay muchas
cosas que se pueden hacer con la tecnologia en México
que nos va adar mds seguridad a los usuarios, tener el
dinero mas seguro, capacidad de entender patrones,
etcétera. Enla economiaactual, los datos son un valor
especial”, finaliz6 Alvarez.&

www.esemanal.mx
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Esteregreso aclases

Elmesdeagostotraeelregresoaclases, contodoloque
implica: comprade libros, material escolar, uniformesy un
sinfin mas de cosas que suponen unagraninversion paralas
familias. También representa el momento ideal para organizar,
ordenary clasificartodo lo que se utilizaraalo largo del ciclo
escolar. Paraello, losrotuladores P-touch de Brother son el
perfecto aliado paratusclientes.

Las etiquetas son muy Utiles en casa, pues nos ayudana
mantener el orden, marcary clasificar paraque elregreso a
clases seamas sencilloy podamos minimizar las pérdidas de
Utiles escolares.

Losrotuladores de Brother con sus etiquetas personalizables
le facilitaran estatemporada, ya que podran marcar el material
escolarusando el disefioy colores que mas les gusten,
evitando confusionesy disputas entre sus hijosencasay
pérdidas en el colegio. Asi, sera mas facil identificar de quién
escadalibreta, Iapiz o loncheray evitar, en gran medida,
despistesyolvidosalolargo del ciclo escolar.

Ventajas que ofrecen los rotuladores P-touch de Brother
cuenta con toda una gama de cintas que no sélo permiten
identificar y clasificar, sino también dar rienda suelta a la
creatividad, pues las soluciones de Brother permiten imprimir
etiquetas atodo color paracrear etiquetas tematicas, collages
ocualquier otramanualidad.
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Todo ello se puede realizar con los rotuladores electronicos
como elmodelo PT-H110, PT-D210 0 PT-70BM, especialmente
pensados para satisfacer las necesidades del hogary oficina.
Conellos, tus clientes, podran organizar materiales escolares,
ficheros, USBs, estanterias y otros materiales facilmente.

Los rotuladores P-touch Brother destacan por su facilidad de
usoy variedad de cintas adhesivas disponibles, tanto para

uso exterior como interior, yaque sonresistentesalaguayala
exposicién ultravioleta. Han sido probadas hasta el extremo.
Ademas, los rotuladores P-touch de Brother ofrecen diversas
opciones de disefios decorativos, formatos de auto disefio;
paraunaimpresion mas rapida de etiquetas creativas enlas que
es posible utilizar simbolos, emoticones y marcos disponibles.
Etiquetas paratodoy paratodos, aumentatus posibilidades de
negocio

Lalineaderotuladores te sorprendera por sus accesibles precios
en hardware e interesantes margenes de ganancia en sus
consumibles, alta calidad deimpresiény lo facil de usar. Ofrece
grandes beneficios atus clientes sintener que invertiren equipos
costosos.

iConsultaladisponibilidad con nuestros mayoristas!

Dagmar Contreras G.
(55)85038700,Ext.38815
dcontreras@brother.com.mx
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engencias

Las 10 principales
tendenciasde

fdatos y tecnologia
paraZ2019

GARTNER ESTIMA QUE PARA EL 2022 SEREDUCIRA HASTA EN 45% EL MANEJO MANUAL

DEDATOS.

afirma analista identific6 que entre las principales tecno-
logias de datos y analitica con un gran potencial disruptivo
entre los proximos tres y cinco afios, se encuentrala anali-
ticaaumentada, lainteligencia continua y la inteligencia
artificial (IA), entre otras.
Segtin Donald Feinberg, vicepresidente y analista de Gartner, asi
como latransformacion digital ha planteado alas empresas el desa-
fio de manejar una gran cantidad de datos, también les presentala
gran oportunidad de utilizar las capacidades de procesamiento que
provee lanube para programary ejecutar algoritmos que ayudena
explotar el potencial de los datos enfocados, por ejemplo, enlalA.
“Las estructuras de procesamiento rigidas poco a poco quedan ob-
soletas ante el gran tamafio, complejidad y la nueva naturaleza de
losdatos. La supervivencia de las empresas dependerd de la adop-
ciénde nuevas estructuras cuya velocidad de accion e inteligencia
aplicadaen el procesamiento de datos les brinde alos empresarios
lacapacidad de responder a cambios continuos”, explicé Feinberg.
De estamanera, Gartner recomienda que los lideres de datos y ana-
liticos, analicen la posibilidad de integrar a sus compaifiias algunas
delas siguientes tecnologias como estrategia para asegurar su de-
sarrollo:
--Analiticaaumentada.- Basandose en el machine Learningy enla
IA, ayuda a transformar la forma en que los datos son analizados,
consumidos y compartidos. Se espera que parael 2020 seaunode
los principales canales de compras de analitica y Business Intelli-
gence.
--Manejo de los datos aumentados.- Impulsa las capacidades del
Machine Learning y la Inteligencia Artificial para clasificar con ma-

yor calidad los datos brindando una mayor auto-
nomia a los usuarios de datos y permitiéndoles
enfocarse en tareas de mayor complejidad y valor,
de tal forma que parael 2022 se reducird hasta
45% el manejo manual de datos.

-Inteligencia continua.- Para 2022 ésta serd una
de las principales tecnologias empleadas para
mejorar la toma de decisiones en las empresas
gracias asu capacidad de procesar datos actuales
e histéricos y ordenarlos de manera estratégica
pararesponder a determinados eventos en tiempo
real.

-Inteligencia artificial explicable.- A pesar de ya
ser utilizada en algunas empresas paralatomade
decisiones, los lideres de implementacion deben
lograr que los modelos actuales sean explicables,
pues los modelos actuales no justifican sus reco-
mendaciones, o sutomade decisiones. A pesar de
su precisionlos humanos requieren interpretar
susargumentos.

--Gréficos.-Modelar, explorar y mostrar datos de
forma eficiente puede construir interrelaciones
entre silos de datos, sinembargo, ainno se cuenta
conlas habilidades especializadas paralograrlo,
porlo cual se estima que el procesamiento grafico
de sistemasy bases de datos crezca 100% cada
afio hastael 2022 haciendo quela ciencia de datos
seamds adaptable y menos compleja.
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--Tejido de datos.- Facilita el acceso abases y permite que
los datos sean compartidos enun marco de trabajo seguroy
consistente paraque sean disefiados y trabajados al mismo
tiempo por un equipo y no de maneraaislada. Hasta 2022
se esperaque los sistemas de tejido de datos sean aplicados
alamedida de cada organizacién dentro de estructuras
estaticas, lo cual forzard alas organizaciones a redisefiar
sus sistemas internos paradesarrollar tejidos de datos mas
dindmicos.

--Procesamiento de lenguaje natural o analitica conver-
sacional.- Gartner estima que parael 2020, 50% de las con-
sultas de analitica se realicen a través de ordenes de voz o
mediante el procesamiento natural del lenguaje, obligando
alas herramientas de analitica a contar con interfaces mas
sencillasoaintegrar a un asistente virtual.
--Inteligenciaartificial comercial y Machine Learning.- la
consultora predice que para 2022, 75% de las soluciones
para usuario final que actualmente se generan a través de
técnicasde Ay ML se desarrollardn a través de soluciones
comerciales y no con plataformas de codigo libre.
--Blockchain.- el valor de esta tecnologia es ofrecer confian-
zaentre los participantes de unared, sin embargo, hacen

faltaalgunos aflos para que cuatro o cinco tecnologias de
blockchain se popularicen, mientras tanto, quienes deseen
utilizar esta tecnologia deberan integrarse a los provee-
dores ya existentes bajo los estdndares que establecen,
haciendo que el costo de suimplementacion contrarreste
los beneficios potenciales.

--Servidores de memoria persistentes.- Esta tecnologia
ayudard areducir los costos de adoptar arquitecturas de
almacenamientoy a mejorar las cargas de trabajo de alto
rendimiento, ya que lamemoria persistente brindala po-
sibilidad de reducir la complejidad de las arquitecturas de
datos y de mantener bajos costos.

“Lacantidad de datos esté creciendo rdpidamente, a la mis-
ma velocidad que lo estd haciendo la urgencia de traducir
los datos envalores, y las nuevas cargas de trabajo de los
servidores estan exigiendo no solo un desempefio més ve-
loz de los procesadores sino una memoria enorme y un
almacenamiento mas rapido”, aseguré Donald Feinberg,
presidente de la conferencia Data & Analytics Summit
2019, que serealizardlos proximos 10y 11 de septiembre
enlaCiudad de México. £

ENCUENTRA TODO EN UN SOLO LUGAR

omgﬁg Xerox P

dhop
CONSUMIBLES ORIGINALES
-IMPRESIﬁN DIGITAL

-IMPRESION PARA OFICINA
-EQUIPOS DE IMPRESION DIGITAL

CONSUMIBLES REFACCIONES Y EQUIPOS

Variedad de marcas
Originales
desde la A a la 2

TONER * DRUM
" FUSORES * EQUIPOS

REFACCIONES
-~ ymucho mas..

(55) 5660-7575 V' e —

e noa . Aceptamos pago con farjeta @h J
www-ltone rmexlco' com o .,‘.- ‘f‘ = 4 Pregunia por la linea de crédito Qq/
Te invitamos a visitar nuestro almacén Lig : .* - @

Ubicado en: Av Alta tension #98 Loc 1 @ o
TONER

Col. Molino de Rosas C.P. 01470 ——a = N
B sare I Lexmark Canon I RIGOHN @ e OKI Y Verbatim iefox ‘;\ %

KONICA MINOLTA
Todos los logotipos son marcas registradas y solo se usan como referencia

Somos especialistas en marcas y productos dificiles de encontrar.

Si no lo encuentras y no lo tenemos, te ayudamos a buscarlo
- - l




Qoricantes

Twitter/@eSemanal

Automation Anywhere
adquiere Klevops

e acuerdo aun comunicado, con estaadquisicion, lamarcain-
novara la categoria de RPA ala Automatizacion Atendida 2.0,
donde los gerentes pueden organizar facilmente los flujos de
trabajo en un equipo de empleadosy bots, lo que generara un
mayor nivel de productividad en los empleados y una mejor experiencia
del cliente. Esto permitird alos clientes automatizar mds procesos conel
mismo nivel de gestién central, seguridad y capacidad analitica.
“Estamos dando un gran paso haciaadelante enlaentregade la Automa-
tizacion Atendida 2.0, unanuevasolucién de RPA de préxima generacion
que cambiard laformaen que las personas trabajan. La tecnologia ad-
quirida de Klevops alterard la dindmica entre la automatizacién asistida
yladesatendida, lo que la convierte en unasolucién fundamental para
aquellas empresas que amplian sus iniciativas de automatizacién en
todas lasindustrias. Esto es especialmente relevante paralas industrias
intensivas en contact centers como la banca, los servicios financieros y
las telecomunicaciones”, afirmé Prince Kohli, director de Tecnologia de
Automation Anywhere.
Actualmente la mayoria de las empresas utilizan bots ‘desatendidos’
paraejecutar procesos basados enreglas que completan las tareas sinla
intervencién humana. A medida que el RPA se vuelve mds omnipresente,
las organizaciones estan implementando cada vez mas laautomatizacion
‘atendida’ que funciona de manera similar a un asistente virtual que pro-
porciona unretorno de lainversion paralos clientes, pero se limitaaun
empleado que enviay recibe informacién desde y haciaunbot. A través
delaadquisicion de Klevops, la Automatizacion Atendida 2.0 permite a

«LAMARCA ANUNCIO LA
ADQUISICION DE KLEVOPS,

UNA AGENCIA PRIVADA DE
AUTOMATIZACION DE PROCESOS
ROBOTICOS CON SEDE EN PARIS,
FRANCIA.

varios empleados orquestar tareas de automatizacion
atendida en multiples grupos de empleados y multi-
plesbots.

“Klevops comparte una misién similar para crear va-
lor comercial através de la colaboracién humano-bot
mejorando laformaen que resolvemos los desafios de
servicioal cliente. Estamos entusiasmados de unirnos
aAutomation Anywhere y creemos que esta adquisi-
ciénnos permitird abordar la inevitable demanda de
automatizacion asistida yla capacidad de automatizar
una gamamds ampliade tareas”, expresé Nicolas Piau,
director de Tecnologiay Cofundador de Klevops.

Por su parte, Peter Meechan, director Corporativo
Oficial de desarrollo de laempresa compradora, in-
dic6 que amedida que lademanda de RPA continda
aumentando en mualtiples industrias, adquisiciones
como estaseran parte de laestrategia de crecimiento
de Automation Anywhere. “La automatizacion asis-
tida generalmente es activada por unasola persona.
Lasolucién combinada de laautomatizacion asistida
de ambas empresas creardla primera capacidad dela
industria para permitir que los bots impulsen acciones
conmultiples equipos humanos para coordinar sus
actividades”. ¢
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FAY Adobe

¢Sabes como ingresar
al sector educativo por
medio de la nueva A\
plataforma Adobe Educa? \

Conoce las principales claves.

¢Cudntos de ustedes se han enfrentado a clientes que no reconocen algunos vacios de sus organizaciones
y sienten que no necesitan nuevas herramientas y plataformas para mejorar sus procesos educativos?

No se trata de convencer por convencer, se trata de mostrar los beneficios, por eso llega Adobe Educa,

una plataforma educativa dirigida a docentes, que ofrece cursos y capacitaciones sobre las herramientas
de Adobe. De esta forma, ademds de estar al tanto de las actualizaciones, los educadores podran transmitir
su conocimiento a estudiantes capaces de desarrollar sus ideas con las mejores herramientas, las
adaptaran en su dia a dia y posteriormente se convertiran en embajadores de Adobe. Es un ganay gana.

Aqui la oportunidad esta en identificar problemas y ofrecer soluciones, agregando valor de negocio
a nuestros clientes.

5 cosas que tus clientes Beneficios que tiene el

deben saber sobre Adobe docente con Adobe Educa

Educa

1 Es una plataforma que capacita a los 1 Cualquier docente puede certificarse
mejores a través de los mejores. gratuitamente en cualquiera de los
Creativos y no creativos pueden productos que estan en la plataforma.

acceder a esta.
2  Alrecibir actualizaciones y estar

2  Cursos cortos y completos que se capacitado por Adobe, el maestro
adaptan a los tiempos de los docentes. puede abrirse campo, tanto en el
sector educativo como en el creativo.

3  Es gratuita para docentes vinculados

a alguna institucion. 3  Eldocente puede acceder
gratuitamente a la fuente de
4 Capacita a los docentes para adquirir informacién original de Adobe para
su certificacion ACA. ampliar sus competencias.
. Si quieres saber mas sobre esta plataforma
5 Evita que los docentes se queden en y concocer todos sus caracteristicas, ingresa a
el 2009 y los reta a estar actualizados. esp.adObe'educa.com

Las herramientas Tl talente
evolucionan (Cfece
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CIBERSEGURIDAD

Alejandro Romero

\

EHA VUELTO UN TEMADERELEVANCIAMUNDIALY HAY CANALES COMO CYBER
RAN COMO LA BASE DE SUNEGOCIO PARA DIFERENCIARSE EN ELMERCADO DE

Andrea Méndez

de seguridad en endpoint o antivirus, pero hoy endia, “el nangulo
enfoque noeslograr vender licencias, sino que lafuerza > Security
de venta se enfoque en entregar una solucion que le sirva Operatlon Center o C elm 0 de Opel aciones de Seguridad
S paraeSemanal, Alejandro  (SOC) en donde se dan estos servicios de ciberseguridad
Romero, director general de Cyber Peace. administrada y estamos encargados de proveer estos
Conmadsde 25 afios de experiencia exclusivamenteeneldrea  serviciosal ales de Ingram Micro. De otraforma, se
de cibersegurid on 20 personas laborando endistintos  puede decir que somos el SOC de Ingram”, explicé el directivo.
puntos. la compafiia se dedicaa dar capacitacion, consultoria,
esarrollo e implementacion de tecnologias seguras

rdware y software para otros canales de d1smhuci()n.

l nelpasado,]amo(]alida(]mzisnmn’mera\'enderli(‘em"ias Su principal (hfewn( 1(1(101 segun el lirectivo, es ofrecer

“NOSOTROS NOS VOLVEMOS SUS ALIADOS DE

CIBERSEGURIDAD PARA LAS EMPRESAS, DE TAL

En el tema de capacitacion, las certificaciones son de
grado mundial como: Certified Ethical Hacker; ISO-
27001 Lead Auditor;1ISO-21001 Certified; Cisco Certified
Internetwork Expert (CCIE); Certified Information
Systems Security Professional (CISSP)y CISM.

FORMA QUE ELLOS PUEDAN SEGUIR DEDICANDOSE
ACORDE DE SUNEGOCIO, MIENTRAS NOSOTROS
NOS ENCARGAMOS DE LA CIBERSEGURIDAD™:
ALEJANDRO ROMERO

www.esemanal. mx




Nuevo enfoque

Durante el evento Cybersecurity and Solutions Summit 2019
de Ingram Micro se present6 al SOC como lanueva figura para
el segmento de servicios administrados con el fin de ofrecer
laseguridad como unservicio bajo el concepto de Security as
aServices.

Elesquema de operacion de estos centros implica que los
canales liguen a sus clientes con el mayorista para que éste
ofrezca sus servicios administrados de seguridad que incluye
un monitoreo 24-7 por parte de un equipo de ingenieros

certificados.

“CyberEye eslasoluciénde SOC,y como nosotros trabajamos
ofreciendo esta solucion a través de Ingram, eso quiere
decir que cualquier canal o distribuidor del mayorista ya
tiene acceso a toda esta solucién, ya sea para consultoria o
capacitacion’, explicd Romero.

Este servicio ya cuenta con una SKU, un nimero de producto
unico que se adquiere siel canal estd interesado enacceder a
dichos serviciosy ofrecerlos asus clientes: “el canal, asicomo
hoy en dia compra una impresora o un equipo de cémputo,
también ahora tiene acceso a estos servicios, (...) de tal forma
quesiyatiene un cliente con unarelacién de confianza, ahora
ya puede ofrecerle ciberseguridad y nosotros nos hacemos
cargo’, dijo.

Ademads del monitoreo, incluye plataformas, capacitaciony
certificaciones paralos canales en un formato de 24 horas
los 365 dias del afio que ofrecen ellos mismos. “Nosotros
capacitamos en como vender y como dimensionar estas
soluciones, de tal forma que ellos puedan trasladar la
informacion a sus usuarios finales. Nosotros estamos detras
apoyando con laimplementacion del servicio administradoy
llevarloacaboatravés del SOC”, enfatizo.

“EL SERVICIO ADMINISTRADO DE CIBERSEGURIDAD
COMPRENDE QUE NO LE VENDES AL USUARIO
UNA CAJA O UNA LICENCIA O UN ENDPOINT O
ANTIVIRUS, SINO QUE LE VENDES UNA SOLUCION
INTEGRAL EN CIBERSEGURIDAD": ALEJANDRO
ROMERO

Deigual forma, puntualizé que este SOC es de 360° porque
involucraunasoluciénintegral, el cual tiene tres equipos para
operar: Blue Team, Red Team e Infosec o White Team.

Elprimero estd enfocado enlas politicas de ciberseguridad

parala prevencién y mitigar ataques automaticamente; no
s6lo es el monitoreo, sino es identificar, analizar para luego
manejar incidentes. “Se llama threat hunting o ‘caza de las
amenazas’ para hacer unainvestigacion preventiva de las
amenazas, incluso antes de que ocurrany tener conocimiento
delas mismas’”, explicd Romero.

Elsegundo se encarga de analizar brechas de seguridad,
recopilar informacién y simular ataques.

i

También se conocen como hackeo ético, “y realizan todas las
acciones que un hacker haria, esto con el fin de determinar
todas las vulnerabilidades que pueda tener una plataforma
oinfraestructuray ver silas medidas de ciberseguridad son
adecuadas’, dijo.

El dltimo tiene que ver con la prevencion de riesgos de
seguridad de la informacion, alinear los esquemas de
seguridad de las mejores practicas y fortalecer la cultura
de laseguridad de la informacién. “También ayuda con el
cumplimiento de normas como la GDPRola PDI”, afirmé.

CyberEye esun servicioque analizaen tiempo real el
comportamiento de los sistemas de laempresay el uso
gue hacendeellos con el objetivo de detectar cualquier
situacion sospechosa. Protege usuarios, dispositivos,
infraestructura, aplicaciones y datos. Sus servicios
incluyen:

Cumplimiento y Gestion de Riesgos: Auditorias,
revisiony recomendaciéon de los procesosy politicas
necesarios para asegurar el cumplimiento eficiente,
constanteyactualizado de las regulaciones aplicables
alasorganizacionescomo PCly LFPDPPP.

Gestionde vulnerabilidades: Auditorias de analisis de
vulnerabilidades, pruebas de penetraciéony de phishing
en formato recurrente para avalar que las medidas de
seguridad presentes sean efectivas.

Auditorias de plataformas de software: Comprende
elacompanamiento del “desarrollo de codigo seguro”
durante todo el ciclo de vida, desde |la capacitacion
hasta la auditoria constante del software desarrollado.
Operaciones de seguridad para la prevenciéon de
incidentes de ciberseguridad: Prevencion, deteccion
y manejo de incidentes por parte de consultores que
identifican, erradican y automatizan a mitigacion
de incidentes; también hay un equipo forense de
seguridad informatica para dar seguimiento e
investigar posibles ataques.

Mesade ayuday centro de atencidén paraincidentes
de ciberseguridad: Esta dedicada con un Software de
Gestiondeincidentesy nimero 1-800, permitiendola
posibilidad de levantary darseguimiento aincidentes
por multiplesvias.

Origen

Eldirectivo sefiald que la empresa se dedica inicamente a
ciberseguridad porque debido alacomplejidad e importancia
que tiene el tema, se necesita un enfoque del 100%. “De
hecho, algunas empresas, que ademads de vender soluciones
de ciberseguridad venden cosas como infraestructura,
nos contratan porque estamos enfocados y reconocidos
en la vanguardia de la ciberseguridad como un servicio
administrado”, platicé que desde su génesis, laempresa se
hadedicado a prestar servicios exclusivamente en este tema.

www.esemanal. mx



Desde que su papa se jubilara de IBM, inauguraron un
centro enfocado en educacion y consultoria autorizado por
Microsoft, y despuésde 14 afios de comenzar los cursos de
seguridad enredes, “junté un ndmero de certificaciones de
Microsoft enfocadas en ciberseguridad y desarrollo seguro,
me fui a trabajar a Microsoft en Redmond, Washington, en
donde estuve seis aflos como encargado de seguridad en
Office yalas dos semanas de estar ahi descubriun hoyo negro
de seguridad o via cero”, detallé que este tipo de problemas
lo puede tener algtin producto, pero ain no existe algin
parche o alginarreglo, lo cual le permite ser vulnerado por
unciberatacante, “y luego me llaman encargado de seguridad
del grupo endonde empezamos hace 20 afios a generar todas
las politicas de definicién de cédigos seguros”, dijo.

Expuso que entre sus tareas estaba capacitar a los
programadores dentro de Microsoft y analizar las aplicaciones
o plataformas que estos desarrollaban para que su disefio
fueramas seguro.

“Posteriormente regresé a Méxicoy abriuna empresadeloT,
enfocada a un temaresidencial y ahora contintia trabajando
conunenfoque de eficiencia energéticaen donde atendemos
los consumos eléctricos de la fabrica y de tal formalograr un
uso mds eficiente de losrecursos, estoa través deloTy conun
enfoque seguro”, platico.

De esta forma, después de la visién y experiencia en las
diferentes areas de seguridad, Romero opté por conjuntar
todo este conocimientoy el monitoreo deladltimade [oT para
laenfocarlavision de la primera empresa de consultoria en
monitorear la ciberseguridad de otras a través de CyberEye,
unasolucion que conjunta todos estos servicios, la cual es la
que integralos servicios administrados de Ingram Micro, es
decir, es el SOC del mayorista.

Presencia

Las oficinas centrales de la empresa estan en la Ciudad de
México, pero laimportancia del tema empujaa que se vuelve
mundial, unavez que yase tiene en cuenta el impacto que tiene
el cibercrimen paralas empresas.

Segtin el World Economic Forum, 6rgano que dicta los riesgos
anivel naciéony negocio, hoy tiene en el cuadrante de mayor
probabilidad e impacto alos ciberataques, principalmente de
dostipos: pérdida de dineroy de operacién, la cual también se
traduce endinero.

8

“Cuando era encargado de seguridad en Office, el temanoera
tanto de que no existiera los ataques, pero en este tiempo, los
ciberataques estaban motivados enresolver el acertijo; hoy
es monetaria porque yareciben —los cibercriminales— un
beneficio econémico a través del cibercrimen”, dio a conocer
Romero.

Tambiénreconocié que los proyectos ya pueden ser a nivel
mundial. Actualmente la empresa tiene una filial en Brasil
y estdn empezando a armando proyectos con compafias
de alld y aseguré que la solucién que ofrecen se adapta a
cualquier lugar del mundo, “si bien las vulnerabilidad no son
las mismas, se pueden atacar desde lamisma metodologiade
manejo de incidentes y ahi entra el tema de los boletines de
seguridad que tenemos, los cuales nos permiten saber cudles
sonlas vulnerabilidades que estan siendo méds comunes o mds
importantes en diferentes partes del mundo”, reconocié.

Estrategias

El directivo explicé que la empresa se ha dedicado la
primera mitad de afio a crear una solucién correcta, con
un funcionamiento correcto y que sea facil de vender.
“El principal tema que hemos estado trabajando es el de
fortalecer estasoluciéonyenllevarlaaunmercado activoa
través de Ingram”, dijo.

Con base en los resultados de un andlisis de mercado que
realizé laempresa durante este periodo, lograron tener un
conocimiento sobre el precio yla oferta que mejor convenia.
“De hecho tuvimos muchas pruebas con canales durante esta
primera mitad del afio, probando el servicio, la solucién, la
ofertay deahise fueron haciendo todas las adecuaciones”.
Por ejemplo, detallé que para el correcto funcionamiento
del SOC, requirieron incorporar diversas tecnologias y
plataformas para hacerle frente a la creciente demanda de
ciberseguridad y ofrecer lo que se necesita en el mercado.
Por tanto, explicé que su estrategia es paquetizar la solucién
detal forma que los canales puedan replicar el servicio a sus
clientes facilmente para ver qué respuesta tienen, ya que es
mas eficiente identificar primero la problemadtica, “porque
enmuchos de los casos, antes de implementar todos estos
mecanismos, resultaba que nos podiamos tardar una semana
en identificar la problemdtica y en dar una propuesta.
Esto se hareducido incluso a undia, también gracias alas
herramientas de venta que hemos creado”, mencioné que
planean crear un cotizador en linea como el de Ingram para
que los canales puedan dimensionar alguna solucién por su
cuenta.

Posteriormente, la segunda mitad del afio ya implica
el lanzamiento masivo e inicié justamente en el evento
Cybersecurity and Solutions de Ingram.

www.esemanal.mx




Windows 10 Pro_ si J‘ica negocios.

Lenovo

Cuando la tecnologia esta disefada para
las personas, desbloguea un nuevo potencial
en tus empleados y en tus resultados. Asi es
como Lenovo esta implantando la transformacion
inteligente en empresas de todos los tamafos

inteD [l
en todo el mundo. ws
£ CORE'i7
Procesador 9th Gen
Intel® Core™ i7 e it

Diseiiada PARA EMPRESAS.

2@ Windows10

Disponible en nuestra red

Torh D . 1] e o — "
schDat: i 3 5y 7| o aroma £
de mayoristas autorizados IN“RAM ‘gm.mwc o chData, e prhwsr (e #wmcomex = & BEL pasEK




POortaoa

Diferenciadores
El directivo precisé que la empresa trabaja con tres
diferenciadores principales:

*Solucién SOC de 360°: Con
apoyo de tres equipos (Blue
.. Team,Red Teamy White Team)
R tienenunaventajacompetitiva
enelnegocio

*Usode tecnologiainnovadora:
Integran soluciones tinicas en
México como el uso de TI de
inteligencia o boletines de
inteligencia.

*Uso de un orquestador que
permite identificar amenazas,
realizar una mitigacién o una
remediacion automéaticamente.
Segun el entrevistado, el
promedio en que unaempresa
se dé cuenta de que estd siendo
atacadaaquerealice algtn tipo de solucion ante el mismo es
de 192 dias. Puede que en 6 meses un atacante esté dentro de
laempresa, realice un ataque y dentro de 6 meses después,
estasedacuentayrealiza unaaccion.

“Tener los boletines de seguridad que en tiempo real nos
indican cudles sonlos nuevos tipos de amenazas que ocurren
a nivel mundial y, por otro, tener un mecanismo que con
inteligencia artificial se pueden generar respuestas de
los mismos para mitigarlos. Con eso logramos resolver los
nuevos incidentes de seguridad en cuestion de minutos. Desde
6 meses a cuestion de minutos resuelves tus problemas de
ciberseguridad”, expuso.

Un ciberataque ocasiona unadeficiente enla productividad de
laempresa, pero esto también significa pérdidas monetarias.
“Llegan de un ataque del millén de délares a algo que lo
lograste resolver sin que te cueste nada gracias a que tienes
estatecnologia detrds. No es algo que esté de moday que vaya
aacabar enalgin momento, sino que es algo que havenido en
crecimiento desde que existié la tecnologia”, afirmé.

Eneste sentido, la conciencia enlas empresas se empiezaaver
cadavezmds. “Hace un par de afios o aflo y medio la gran parte
de las platicas las dedicdbamos a dar esa concientizacion,
incluso la mitad del tiempo con un cliente se dedicaba a eso,
y ese tiempo ha disminuido y lo vemos en las précticas de
ventaen donde el canal yanos dice que es un problemay nos
cuestionan en como vanaresolverlo”, expuso.

Otro factor que influye enlafacilidad de hacer negocios en este
segmento de mercado es generar unasolucién que norequiera
unainversion de corto plazo o de arranque.

“Hasta antes de tener un servicio administrado a través de
Ingram, las empresas tenian que hacer un versién importante
inicial, de tal forma que si ellos pudieran montar su equipo

A\

! Alejandro Romero

de ciberseguridad tenian que adquirir distintas licencias,
hardware y,ademas, formar un equipo de ciberseguridad que
hoy en dia es dificil de lograr; pero ahora todo esta digerido
en un formato mensual, y todas las licencias o equipo que
requieraya estd incluido. De esta forma se vuelve un gasto
importante”, manifesto.

Elcanalinteresado ya puede adquirir dichos servicios a través
delaempresaode Ingram, pero la participacion de laempresa
implica analizar las fortalezas, debilidades y vulnerabilidades
de la compaiiaantes de comenzar el proyecto.

“Antes de que podamos a empezar a dar servicios
administrados, nosotros realizamos una auditoria de cémo
se encuentra la empresa. Primero que nada vemos las
brechas de seguridad que pueda tener a través de un andlisis
de vulnerabilidades y de una auditoria de seguridad de la
informacion”, expuso.

También enfatiz6 en que su trabajo no es cambiar, “y eso
es algo que hacemos mucho énfasis con el cliente final. No
venimos a venderle una marcanuevao algo diferentealo que
yatiene, sino verlo que ya tienen para saber donde estamos
partiendo, hacia dénde queremos llegar como objetivo
de ciberseguridad de laempresay como lograremos tener
servicios con distintas consultorias y con otros productos
que Ingram yatiene parafortalecer laseguridad dentrode la
compafia”, explico.

“Somos los aliados en ciberseguridad que estamos enfocados
unicamente en ello y de tal formanuestro dia a dia es mantener
esa experiencia y mantenernos al dia para ofrecer una
soluciénintegral y permitir que los negocios se dediquenalos
queestandedicadosy tomar la parte dela ciberseguridad para
que ellos no se preocupen por eso”, finalizé. &
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Facebook/NoticiasdelCanal

Acer

Tiene todas las caracteristicas necesarias para avanzaren el diade trabajoconla
confianzade que lainformacién esta segura gracias a la tecnologia TPM.
Ofrece granrendimiento enaplicaciones por su configuracion con procesadores Intel Core.

Descripciéon

Conectividadsin limitesgraciasasus multiples puertoscomo VGA, HDMIy Ethernet,
confacil capacidad deactualizacion permite aumentar RAMyalmacenamiento.
La certificacion Skype for Business garantizavideo-llamadas de alta calidad
para mantener la productividad en cualquier lugar.

Caracteristicas

-Pantallade 14"HD (133 x 768) Acer ComfyView
-Procesador Intel Core i5-7200U

-Memoria 8 GBde RAM (expandible a 24 GB)
-Almacenamientode 1 TBHDD
-Garantiadeunanodeencentrodeservicio
Unanodesegurocontrarobo conviolenciay desastres naturales (www.club.acer.com.mx)

Disponibilidad
CTInternacional, CVA, Exel e Ingram Micro.
israel.hernandez@acer.com

c2590Pxde AOC

Monitorgamercon panel tipo TN de 24.5 pulgadas, con unaresolucionde 1920 x 1080 @144 Hzyuna
respuesta de hasta 1 ms. Conectividad: 1 puerto VGA, 2 Puertos HDMI, 1 Puerto Display Porty hasta 4
puertos USB.

Descripcion

Conun ajustedeinclinacion, rotacidényaltura, incluye
soporte VESA. Salidayentrada de audio integrado.
Caracteristicas

-Pantallade 24.5 pulgadas

-Resolucion 1920x1080 pixeles

-Brillo 250 cd/m2

-Tasaderefresco 144 Hz

-Conexiones VGA, HDMI,DPyUSB

-Garantiade tresanos

Mauro.custodio@aoc.com
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Prooucltos

CDP

UPS, protege de variaciones de voltaje, apagones, elimina gran parte de los
disturbios eléctricos. Para telecomunicacionesy centro de datos.

Descripcién

Online doble conversion, trifasico, baterias incluidas, optimiza espacios se
puede colocaren paralelo hasta cuatro unidades, disponibleen 10,15

y 20kva, monitoreo remoto SNMP, incluye bypass de mantenimiento,

Caracteristicas

-Factorde potenciaalasalida1.0
-Ampliorangodevoltajealaentrada

-Onda 100% senoidal alasalida

-Arranqueen frio

-Cargadorde baterias hasta 20®

-Distorsidn armadnica </=1%distorsidn armdnica alaentrada
-Alta frecuencia

-IGBT enrectificadoryeninversor

-Garantiade dosanos en partes electrénicasy baterias.

Disponibilidad
CTInternacional, CVA,PCHyTVC.
eespinosa@cdpups.com

coM-860de Steren

Ofrece optimizarlasenal inaldmbrica del médem, también funcionacomo
router, ya que puede conectarse desde el médem con un cable Ethernet
de hasta 100 metros,y desde ese punto, generar una red Wi-Fi nueva. Doble
banda.

Descripciéon
Permite trabajar de forma simultdnea enlasdos bandas sin disminuir la tasa
de transferencia nielanchode banda.

Caracteristicas

-Doble banda, 2.4 GCHzy5GHz

-Condosantenasde transmisiéony recepcién para cada banda
-Puertos de ethernet lo convierten en punto de acceso
-Permite conectar dispositivos como smart tv o blu-ray
contactame@esemanal.mx
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Prooucltos

Verbatim

Aldambrico, disenado contecnologiasilenciosa, interruptores silenciosos para
los clicy cubiertasde goma. Su scroll es precisoy de facil desplazamiento.

Descripciéon
Ergondmicoy ligero, porlo que brinda mayorcomodidad al usarse,daun
seguimiento suavey exacto. Disponible enrojo,azuly morado.

Caracteristicas

-Tecnologia 6pticadealtaresolucion

-Diseno ergondmicoy agarre comodo
-Compatible con plataformas Macy Windows
-Garantiadeunano
jorge.gonzalez@verbatim.com

wc-300de VOrago

Cargadorinaldmbrico parasmartphone, con “Dual Coil” que permite colocar el
dispositivo en posicion horizontal o vertical.

Descripciéon
Ofrece prolongar lavida de la bateria de litio del smartphone gracias a que el
cargadorintegra unsistemainteligente que detiene lacargaal alcanzarel 100 %,
ademasde evitarel desgaste del conectory cable USB.

Caracteristicas

-Potenciade 1T0W (Max)

-Voltajede5V

-Corrientedeentrada 5V 2A,9V 1.8A (Max
- Cabledealimentacion (fastcharge)
-Puerto Micro USB de entrada
-Garantiadeunano

Disponibilidad

CTInternacional, CVA, G-LOMA, Ingram, Exely PCH.
contactame@esemanal.mx
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Qoricantes

Twitter /@eSemanal

NozomiNetworks inicid
operaciones en México

DanielaRuiz

*LAMARCA OFRECERA SOLUCIONES DE SEGURIDAD
CIBERNETICA EN SISTEMAS DE CONTROL INDUSTRIAL

(ICS) ALASINDUSTRIAS MEXICANAS DE AUTOMATIZACION
INDUSTRIAL, MANUFACTURA, ENERGIA, CONSTRUCTORAS,
PETROQUIMICAS, ENTRE OTRAS.

acompafiianacié en 2013 en Suiza, al principio solo contaba

condos oficinas; actualmente dispone de 23, entre ellas México.

“Estamos muy emocionados por sumar a Méxicoanuestraredy

confiamos en el potencial de negocio dentro del pais. Creemos
enlacapacidad de los partners y sus relaciones para crecer en el mer-
cado” coment6 Obbe Knoop, vicepresidente de ventas mundiales en
Nozomi Networks.

Nozominoinstalanada, se frata de una solucion enlanubey
funcionaentres pasos:

1.-Analiza eltrdfico que pasa através de lared manufacturera
y dos minutos después de conectarla cajase tendrd una visibi-
lidad de todalared, dispositivos, etcétera.

2.-Posteriormente se deja frabajarala caja dossemanasenlas
que monitoreard el trdfico.

3.-Finalmente, conlos datos obtenidos del monitoreo se hard
unabase de datos, donde se podrd observarlas vulnerabilida-
desy crearalarmas cuando algo no funcione correctamente.

“Somos unsensor enlaredy tenemos que trabajar con otras tecnolo-
gias conlas que ya cuenta el cliente, nos integramos de forma nativa
con partners de siguiente generacién para poder hacer la mitigacion.
Nosotros notificamos, alertamos y mandamos la sefial de control alos
dispositivos como los firewall de Cisco, Check Point o Palo Alto para
que ellos haganel corte delasesion”, explico Josué Maturano, director
regional de ventas en México paraNozomi Networks.

Elmodelo que manejan es totalmente indirecto, todo es mediante ca-
nales, pero estdan enlabusqueda de socios que les ayuden a ofrecer esta
solucién a entidades estatales. Actualmente en el pais se encuentran

haciendo pruebas de identidad local en diferentes
areas mediante clientes.

Almomento cuentan con Westcon como tinico mayo-
rista, conforme vayan creciendo mas en el mercado
se dardnalabusquedade unomasyasipoderllegar
amas canales, a quienes ofrecen todo el habilita-
miento comercial de preventay post venta; junto con
Westcon prestan equipo pararealizar las pruebas de
concepto.

Buscan cubrir todo el terreno para hacer un canal
habilitado que pueda manejar el discurso mostran-
dotambién el valor de la tecnologia. Muchos de los
negocios van a poner atencién a que el negocio sea
recurrente y este sea un diferenciador y con estas
pruebas de concepto quierenreducir el ciclode venta
y que este dure entre seis a nueve meses.
“Eneldltimo afio crecimos en 800% en ingresos de-
bido alademandadelos clientes que buscansolucio-
nes para poder administrar sus sitios de manufactura;
buscan protegery evitar pérdidas de dinero debidoa
fallas”, finalizé Knoop. €
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