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LA MEJOR MARCA DE GABINETES,
CABLES Y ACCESORIOS DE AMERICA
LATINA AHORA EN MEXICO.

Creemos en nuestra calidad.
Es por eso que ofrecemos
garantia en todos nuestros
productos.
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NUESTRAS PROMOCIONES
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TABLET 10.1”

(25.65 cm)
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TABLET 56 g
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Conoce mas en:

ghia.com.mx/tablets
DE VENTA EN:
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CLOUD CRECERAEN
ESTEANO

0s expertos indican que 2019 es el aio en que cambiara la forma tradicional de adquirir

infraestructura, con una tendencia hacia esquemas mds flexibles y agiles como el cloud, donde el canal

tiene amplias posibilidades de negocio.

IDC estima que el almacenamiento enlanube crecera en México 37%, mientras que el modelo software
como servicio (SaaS) también lo hard en 32%. Por otrolado, latransformacion digital ha propiciado que
fabricantes desarrolladores y mayoristas ofrezcan modelos de licenciamiento por medio de marketplaces, en
los que el canal se puede apoyar de los mayoristas en temas de SOPOTt€, financiamientoy Cap acitacion, entre
otros, parasacar adelante sus proyectos.

Segun everis, IDC proyecté que para 2021, el gasto de servicios cloud se duplicaré amas de 530 mil millones de
délares, aprovechando el entorno de nube diversificado que serd 20% at the edge, més del 15%encomputacion
especializada ymas del90%en multi-cloud.

Ademas, indicé que cloud entré en su fase 2.0, en la que su faceta publica pasa a ser la mejor plataforma en un
ecosistema organizacional que requiere acelerar su transformacion digital con tecnologias como
Inteligencia Artificial (IA), machine learning, [oT, realidad aumentada (AR), realidad virtual (VR) yblockchain.
Aseguran que no estar enlanube significard estar aislado de la innovacion.

Enotroordendeideas, el temadela Capacitacién y certificacién sigue siendo importante para el canal
de distribucién, ya que su grado de conocimiento le brinda mayores habilidades para desarrollar nuevas
oportunidades, perosobre todo, parasatisfacer las necesidades y requerimientos de sus clientes.

Algunos especialistas consideran que el canal de Tl tiene solidezen habilitacion sobre temas de computo, calidad
de energia, y centros de datos, pero ain hay brechas en temas importantes como nube, analitica y transformacion

digital, enlas que existen amplias posibilidades de negocio.

iEstamos iniciando el segundo cuarto del afio, mucho éxito!

Alvaro Barriga

eSemanal noficias del canal, no recomienda equipos ni marcas, tampoco resuelve dudas técnicas individuales por teléfono. Si tiene algo que comunicamos, dirfjase a nuestras oficinas generales o use alguno de los medios escritos o electronicos.
eSemanal noticias del canal, es una publicacion quincenal de Contenidos Editoriales KHE, $.A. de C.V., con domicilio en Pitdgoras 504-307, Col. Narvarte, C.P. 03020, Mexico D.F. Nomero de certificado de reserva: 04-2013-100817455000-102
Certificados de licitud y contenido de fitulo: 16101 Editor responsable: Francisco Javier Rojas Cruz. Se imprimid el 29 de marzo de 2019, circulacién a partir del 1 de abril. Los articulos firmados por los columnistas y los anuncios publicitarios no reflejan
necesariamente la opinién de los editores. Los precios publicados son Unicamente de cardcter informativo y estan sujetos a cambios sin previo aviso. PROHIBIDA LA REPRODUCCION TOTAL O PARCIAL DEL MATERIAL EDITORIAL E INFORMACION
PUBLICADA EN ESTE NUMERO SIN AUTORIZACION POR ESCRITO de Contenidos Editoriales KHE, S.A. de C.V.
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TABLETS

*SIBIEN ESTESEGMENTO DE MERCADO SEHA CONSOLIDADO EN LOS ULTIMOS ANOS, AUN OFRECE
OPCIONES DENEGOCIO ATRACTIVASPARAELCANAL, POR ELLO ESIMPORTANTEHACER UNAREVISION

DELA OFERTA DISPONIBLE.

Bleck BEclever10.1

Pantalla 10.11PS, resolucién 800x1280, procesador

RK3126C Quad Core a 1,2Ghz, plataforma Android Go, bateria 5000mAh;
almacenamiento de 8GB expandible hasta32GB, RAM 1GB. Cdmara frasera
de SMpxy frontalde 2Mpx; conectividad Bluetoothy WiFi, altavozintegrado.
Unano.

Dellxpsi152en1
Pantallatactiide 15" (1920x1080), procesadorIntel
Corei7 de8vaGen, tarieta gréficaRadeon Vega M; 4 GB de memoria
dedicada.SistemaWindows 10 Pro de 64 bits; RAM 16GB, DDR4,
2400MHz, aimacenamiento SSD de 128GB, tecladoiluminado, 2
puertos Thunderbolt,2USB-C 3.1.
Tresanos.

GHIA Vector10.1 3G Notghia 223

Caracteristicas: Conectividad 3G con espacio para dos
SIM, procesador de cuatro nicleos, sistema GPS, Bluetooth
y WiFi.PantallalPSde 10.1", diseno con acabados color
negro, chipset MTK8321, RAM de 2GB, almacenamiento
16GB, SO Android 8.1 Oreo Go Edition, cdmaras de 2Mpx.
Garantia: Unario.

llopez@ghia.com.mx

Para mayorinformacién de los productos:
contactame@esemanal.mx
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HP Elite x21013G3

Caracteristicas: Sisterna Windows 10 Pro 64, procesador
Intel Corei7 de 8vageneracion, hasta 16GBenRAM
y256GB enalmacenamiento enSSD. Pantalla tactil

de 13" desmontable, graficos UHD 620; conectividad
inaldmibrica; funcionesrobustas de seguridady pluma
activarecargable.

Garantia: Un ano.

[ ]
Hyundaikoral 10xL
Caracteristicas: Pantallade 10.1" IPS multitouch, procesador
MT8735D a 1.1Ghz, RAM de 2GB, almacenamiento de 16GB
expandible a32GB conranura para tarjetas. Cdmara frontal
de 2Mpxy frasera de SMpx. Sistema operativo Android 8.1
Oreo, acceso aGoogle Play, conectividad WiFi, bateria de
5000mAh.
Garantia: Unano.

Lenovo Thinkpad X1 Tablet
Caracteristicas: ProcesadorIntel Corei5 de 8a generacion
a 1.6Ghz, sistema Windows 10Pro 64, pantallade 13" IPS
consoporte paragestosde 10dedos. RAM de 8GB DDR4,
almacenamiento de 256GB SSD, grdficosIntel UHD 620,
cdmarafrontalde 2MP, puerto USB 3.1 Type-C.
Garantia:Unano.

chernandez@lenovo.com

TOUGHBOOK

TOUGHPAD FZI-M1

TABLET DE US0O RUDO DE 7~ CON WINDOWS 10 PRO

Soporta caldas de 1.5m, golpes, lluvia, polvo, vibracién, humedad y
climas extremos,

«Cumple con las certificaciones de resistencia IP65 v MIL-5TD-B10G,
«Pantalla muttitactil de 7" con digitalizador y brillo de 700 nit; soporta
uso con guante o lluvia,

sWindows® 10 Pro 64-bit

«Procesador Intel® Core™ i5 con vPro™

Memoria de 8 GB y almacenamiento de 256 GB 550
«Opcional: 4G-LTE, lector de codigo de
barras, lector de banda
magnetica, entre cltros.
«Duracién de carga de
bateria de 8hrs (18 horas
con baterla opcional de
larga duracion)

<2 anos de garantia

TOUGHPAD FI-G1

TABLET DE USO RUDO DE 10" CON WINDOWS 10 PRO

sSoporta caidas de 1.2m, golpes, lluvia, polve, vibracidn, humedad y
climas extremos,

«Lumple con las certificaciones de resistencia IP65 v MIL-5TD-B10G.
«Pantalla muttitictil de 10” con digitalizador y brillo de 800 nit; soporta
uso con guante o lluvia,

sWindows® 10 Pro 64-bit

«Procesador Intel® Core™ i5 con vPro™opcional Core i7}

sMemoria de 8 GB v slmacenamiento de 256 GB 55D

«Opcional; 4G-LTE, lector de codigo de barras, lector de banda
magnética, entre olros.

«Duracian de carga de batera de 11hrs (232 horas con bateria opcional
de larga duracién)

=3 afos de garantia

Panasonic

BUSINESS

Panasonic de México S.A. de C.V.
Tel. (+52) 55 5488-1000

panasunlbﬂiﬁvllida d.com




Ch|fe

Minnow 10715
Pantallade 10 pulgadas|PS, resolucion (1280x800),
CPUIntel CherryTrail T3Z8300 Quad Core 1.44Ghz; RAM 4GB DDRS3,
almacenamiento 32GB, cédmarasde 2y 5MP.Redes moviles GSM
900/1800, incluye docking con puertos USB y Ethernet, Bluetooth, sistema
GPSy bateria de 8000mAh.
Unano.

Panasonic Toughpad FZ-G'1
Caracteristicas: Pantalla de 10.1" tactil consistema
mulfipunto, formatorobusto de Tablet para uso
rudo, cumple con certificaciones MIL-STD-810G e
IP-65, sistema operativo Windows 10 Pro. Procesador
Intel Core i5-7300U a 2.6Ghz, vPro, memoria de 8GB,
[Tl & almacenamiento SDD de 256GB.
: : Garantia: Tres afos.
o 1‘.@’1 ol = sergio.olguin@us.panasonic.com
- i -

Stylos TechCerea3G

Procesador Quad Core, conectividad conredes moviles
paraofrecerfunciones de telefonia celular, espacio para dosSIMs,
webcamde 0.3MPy principalde 2MP; sistema Android 8.1 Oreo. 1GB de
RAMY 32GB de almacenamientos, expandible con tarjeta flash, GSM
actualizado.

Unano.

VoragoPrPAD7V4GMS

Procesador QuadCore a1.3Ghz, 1GBenRAMDDRS,
almacenamiento de 8GB expandible hasta 32GB. Pantalla tdactilde 7
pulgadas, resolucion de 1024x600; cdmaras frontaly trasera de 0.3MP,
conectividad Bluetoothy WiFi, puerto micro USBy audio de 3.5mm.
Unano.

Para mayorinformacién de los productos:
contactame@esemanal.mx
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¢ Esta buscando oportunidades
de aprendizaje, pero no puede
alejarse de la oficina?

Donde quiera que esté, nuestros cursos en linea y seminarios web estan
listos para comenzar. La Academia de Axis Communications le permite

ofrecer soluciones de seguridad mas inteligentes.

Academia de Axis Communications - Empoderando el conocimiento.

Visite www.axis.com/learning
AXIS a

COMMUNICATIONS
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LA HABILITACION TIENE QUE SER'UN PROCESO CONSTANTE
-PERMITE SUPERAR LA COMPETENCIA BASADA EN PRECIOS
‘ES CLAVE PARA CAPITALIZAR LA TRANSFORMACION DIGITAL . ¢




asiniciativas de habilitaciéon permiten alos cana-
les generar una mayor competitividad para hacer
frente alos cambios dindmicos que conllevan ten-
dencias como transformacién digital,internet de
las cosas (IoT) einteligencia artificial (1A), paraesto, se
cuenta con elrespaldo de compafias especializadas,
fabricantesy mayoristas.
Esimportante quelos canales entiendan que sucapa-
citacion deber ser un proceso constante, ya sea para
incrementar su nivel de especializacidon ointegrando co-
nocimiento sobre nuevas tecnologias. De esta manera,
se puede consolidar una oferta de soluciones oincre-
mentar sundmero de recursos certificados.
Alberto Mora, gerente senior de servicios profesionalesy
financiamiento en Ingram Micro, menciond: “El objetivo
es apoyar alcanal para que pueda evolucionar su oferta
y orientarla hacia la entrega de servicios y soluciones.
Puede trabajar en certificarse, ya sea en tecnologias o
marcas’.
Fabricantes y mayoristas buscan mostrar diferentes
dreasenlas queelasociado puede capacitarse,asiellos
puedentomar sus decisiones de especializacion. Actual-
mente, destacan tecnologias como: cloud, movilidad,
seguridad;y engeneral, los integradores deben desa-
rrollar una oferta de servicios.
De este modo, se busca ofrecer alos canales todos los
elementos necesarios para acercar tanto soluciones
integrales como servicios profesionales,ya que estaes
unadelas principales demandas delmercado, asilaes-
trategia de capacitacion del canal depende deltipo de
empresaque atienda.
Esimportante destacar quelos proveedores de solucio-
nes empresariales disponen de planes de habilitacion
robustos, por ello, se requiere una mayor inversion de
recursosy tiempo. Adicionalmente,las tecnologiasrela-
cionadas conlanube también soncomplejas enrelacion
conlacapacitacion.

C= CompuEDUCACION '

Suma la capacitacion
a tu solucidén y obtén
beneficios adicionales.

Somos la empresa lider en
capacitacion y certificacion en
Tecnologias de la Informacioén,
representando las principales

marcas, como:

SAP.

. = redhat
= Microsoft

BUSINESS PARTHER
Trairsk

HUAWEI

@'scRUMsiudy

Project Management Institute

Nuestro portafolio de servicios
le ayuda a obtener o mantener
su nivel de competencia con los
fabricantes.

Genere areas de oportunidad
integrando servicios de
capacitacion a sus propuestas.

Cuente con el apoyo de un
centro de entrenamiento certificado
y reconocido.

C
0000

/CompuEducacion

México % 01(55
Monterrey & 01(81) 83 94/t
@ nformacion@compueducacion. mx
www.CompuEducacion.mx




PRIORIDADES DEPANASONIC EN
ENTRENAMIENTOS
» Capacitaciony certificacio-
nesen plataformasPBX de los
modelos NS 500/1000y
NSX 1000/2000
* Estoincluye temastécnico
comorelacionadoscon|P
e Laintencién es preparar-
los paralas necesidades del
mercado
¢ Soluciones de digitalizacion
parala transformacion digital
* Las certificaciones ofrecen mayores beneficios de ne-
gocio
Genaro Magana, subdirector de ventassistemasen Pa-
nasonic, destacé: “Elcanal debe tenerun conocimiento
amplio delatecnologialP, yaque esunadelasbasesde
las soluciones actuales. De este modo buscamos optimi-
zarla gestion de informacién para entregarsoluciones
devalor”.
magana.genaro@mx.panasonic.com

GenaroMagana

Aprovechandotendencias

Frente a procesos como la transformacion digital, la capa-
citacién se vuele mds relevante, principalmente parahacer
frente alos nuevos cambios dindmicos en el mercado. Asi
el nivel de especializacion es un factor fundamental para
quelos canales mantengan su nivel de competitividad en
laindustria.

Una de las herramientas que mds ha beneficiado alas
estrategias de capacitacion esla colaboracién enlinea,
donde se pueden ofrecer seminariosy talleres; asilos asis-
tentes notienen que trasladarse paratomarlos de forma
presencial.Estoincrementa el nivel de cobertura geografi-
cay optimiza costos deinversion.

“‘Dentro del drea de soluciones avanzadas, contamos con
mdltiples proveedores, por ello buscamos facilitar los pro-
cesos de habilitacién alcanal. Los integradores deben en-
tender que ya no es suficiente tener la certificacion de una
solamarca; es decir, se tienen que enfocaren soluciones”,
agregd Mora.

Es importante destacar los beneficios que ofrece cada
formato de habilitacién, por unladolas actividades pre-
senciales, sonlamejor opcion para hacer prdcticas con
equipos o aplicaciones. Adicionalmente los seminarios en
linea ofrecen una cobertura global, optimizan costosy se
adecuanalos horarios delcanal.
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Asi, el principal objetivo de la habilitacion, es que las em-
presas sean capaces de reaccionar alas condiciones del
negocioy aportenvalores que respondan adichas nece-
sidades.

Algunos mayoristas buscan diferenciarse a partir delam-
plio portafolio con el que cuentan, ya que eso les permite
cubrirtodas las necesidades de las empresas y entregar
solucionesintegrales. Esto se complementa conrobustas
dreas de servicio,y permite ofrecer unrespaldo completo
alosintegradores.

Alrespecto,Magana aportd: “‘Esimportante tener un con-
tacto constante con el canal para certificarse y que acce-
dan amayores beneficios comerciales. Quién no evolucio-
ne de acuerdo conlatecnologia IP perderd competitividad:;
laidea es trabajar conintegradores con un alto potencial
dedesarrollo”.

Algunos proveedores y mayoristas buscan conformar gru-
pos selectos alos que se puede atender de manera per-
sonalizada. Conlaespecializacién se pueden superar los
modelos de competencia basados en precios para enfo-
carse enelvaloragregado, que afinal de cuentas ofrece
mayor rentabilidad.

AXIS: OFERTA DIVERSA, DESDE
CAPACITACIONENFOCADA A
INSTALACION

¢ Disenoy configuraciéninte-
graldetodounsistema

¢ Enfrenamiento orientado a
diversostemascomerciales

* Seguimientointegralacada
asociado

* Acercar herramientasde acuer-
doasu perfilde negocio

e También daaconocerdatosde nor-
mativasy estdndares

Francisco Rodriguez, gerente de servicios profesionales
para Axisenlaregion, argumentd: *Enelmercadolocal exis-
teunbuennniveltécnico de capacitacién, esto nos permite
enfregarinstalacionesde alta calidad. A fravées de mejores
prdcticasse pueden generar proyectosde valorque sean
mds eficientes”.

fabiola.villagomez@axis.com

Un cambio de enfoque

Para mantener su nivel de competitividad, algunos pro-
veedores buscan acercar nuevas soluciones alcanal e
identificar dreas de negocio que sean mds atractivas ein-

www.esemanal. mx

Francisco Rodriguez
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crementen suvolumende rentabilidad.
Ante esto también se deben cambiar
las estrategias comercialesy enfo-
_J’A carlas anecesidades de negocio.
De hecho,los mayoristasrealizan gi-
ras por las principales ciudades del
pais, asipueden atender a canales
deciertasregiones. Partedelasac-
tividades que serealizan son capaci-
taciones conlas que buscan actualizar
alos ecosistemas de distribucién para
generar mejores modelos de negocio.
Eduardo Barrén, director de soluciones de Grupo CVA, afirmo: “El
canaltiene solidez en habilitaciéon sobre temas como cémputo,
calidad de energiay centros de datos, sinembargo, hay brechas en
tendencias como nube, analiticay transformacion digital, son dreas
de potencial negocio”.
Antes de invertir tiempoy recursos en habilitaciéon, el canal debe
evaluarlarelacién costo beneficio que estoimplica, también en-
tender el nivel de complejidad que tiene cadatipo de tecnologia. Es
asicomo eltema financiero es unfactor determinante,dentrode un
plan de capacitacion eficiente.
La propiatecnologia puede serelimpulsor enla transformacionde
los esquemas organizacionales del canal, asipueden enfrentar los
retos delmercado. Dicha experiencia, se puede extender hacialos
propios usuarios, con el paso del tiempo los proyectos se pueden
crecer generando mds ganancias.
A partir de la habilitacion en movilidad, se pueden implementar
proyectosrelacionados con productividad descentralizaday poste-
riormente llegar a otros ambientes como inteligencia artificial. Dicho
conocimiento funciona paradesarrollar edificios automatizados o
gestibn delogistica con autosinteligentes.
SaulRojo, director general de CT Internacional, declard: “La habi-
litacidn es una de nuestras prioridades por la misma naturaleza
cambiante de laindustria. Esimportante entender que cada seg-
mento es distinto, pero las tendencias mds relevantes son: servicios,
seguridad,loTy cloud”.

Especializacion anivel gerencial

Otros proyectos que demandan alta especializacion, son: migracion
de cargas detrabajo hacialanube, sistemas derecuperacién ante
desastres o continuidad operativa. En general,enel mercadolocal
hay unafalta de proyectos de analitica, esto puede ofrecer mérge-
nes mayores alcanal.

La habilitacién a nivel directivo también esimportante, por ello al -
gunos mayoristas, fabricantes, consultoras, e incluso, instancias
académicas disponen de planes de desarrollo empresarial. Laidea
es ofrecer unaopcién de crecimientointegral alos asociados de
negocio,masallé delotécnico.

e OrtOJe _Capacitacionesy Certificaciones

“‘Nuestra estrategia se basaencinco éreas: se-
guridad, movilidad, centro de datos, cloud e in-
teligencia artificial. Laintencidn es capitalizarlas
tendencias que tienen mejores ritmos de creci-
miento, para que se puedan entregar soluciones
queresuelvan problemas de negocio’, puntualizé
Barron.

Ante estas necesidades, los mayoristas se preo-
cupan por ofrecer capacitacién de valor, puntual
y gratuita, asibuscan optimizar sus estrategias de
negocio.De hecho,se debe entender alatransfor-
macioén digital como un cambio

integralmas alld de latec-

nologia, ya queinvolucra
culturay procesos.

Es asi como dicha
transformacion estd
ligadaconlos objeti-
vosy estrategiasem-
presarialesdetodala
industria; es precisa-
mente este aspecto el
quedebenexplotarlosin-
tegradores. Porello,el mer-
cado local demanda cada

vezsoluciones mds complejas;y elcanaltiene que
serelresponsable dellevar dichatecnologia.
“Estamos ante unanuevarealidadylas empresas
debeninvertiren su propiatransformacion digital,
el punto no es saber silo hardn, sino cudndo. Por
ellodebemos estar preparados para ayudarlos,
ante estorealizamos giras donde capacitamosa
mads de 18 mil socios por afio”,agregd, Rojo.
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Por otrolado, existen iniciativas denominadas,
academias o universidades en linea donde
se ofrecen planes integrales de habilitacion
con alta disponibilidad de contenido (24/7). A

esto se agrega atenciéon personalizada. Otras
tendencias importantes sonrobética, impre-
sién 3D, realidad aumentada y virtualizada.
‘Laintencion es entregar las herramientas ne-
cesarias para que el canal obtenga mejores
resultados de negocio, entendiendo que cada
integrador tiene requerimientos diversos, de
acuerdo al tipo de mercado que atiende. Uno
delos temas con mayorrelevanciaeslaci-
berseguridad”, concluy6, Rodriguez. ¥

TODASLAS OPCIONES
DEHABILITACIONEN
COMPUEDUCACION
*Brinda cursos
avalados pordiferentes
fabricantes
* Abordatendencias
comocloud,lAeloT
* Metodologias:ITIL, PMly
Devops
Ismael Aguirre «Conalgunasmarcas ofrece
promociones
eTalleres presenciales, adistancia o elearning
¢ Apoyo en creaciénde universidades corporativas
enlinea
“Nos preocupamos porayudaralcanala
emplearmejorlasherramientas de colaboracién.
Adicionalmenteimpulsamoseldesarrollo de
habilidades corporativas, el objetivo esresponder
mejor aloscambios delmercado™: Ismael Aguirre,
Director Comercialde CompuEducacion.
iaguirre@compueducacion.mx

tequipoideal en
comunicaciones
visuales y de voz
inteligente.

HAY
. :
et el &y

5 |
KX-HDV430XEB ®
Video Teléfono IP KX-NTV160NE
Videoporiero IP

Equipos para IP-PBX de Panasonic.
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MONITORES TOUCH

Brenda Azcarategui

LOS MONITORESTOUCH SON UNATENDENCIA DEMERCADO, YA SEA PARA
USOS ENPUNTO DE VENTA, ASICOMO PARA SENALIZACION DIGITAL, CADA
VEZSONLAS MAS LOS EQUIPOS QUE SEDEMANDAN.

AOC MonitorE2272PWUT

Caracteristicas: Exclusiva tecnologiasmart touch, conunabase
inclinable de unrango de 12-55 grados. Dissnado para feneruna
facilaccesibilidady comodidad. Tipo de panel LED touch de
21.6 pulgadasresolucion de 1920x 1080 mm / @60 Hz, tiempo de
respuesta 5ms, con entrada HDMI/VGA Yy soporte VESA, speakers
integrados.

mavro.custodio@aoc.com

EC Line EC-TS-1210

Caracteristicas: Pantalla de 12 pulgadas, contecnologia tactil
resistiva 4 Hilos y resolucion méxima 1024 x 768, conentrada
VGA, einterfaz USB.

Garantia: Un ano.

EC Line EC-15-1510

Caracteristicas: Pantalla de 15 pulgadasy tecnologia téctil
resistivade 5 hilos, conresolucion mdxima 1024x768, cuenta
conenfradaVGA, einterfazUSBIP54.

Garantia: Unano.

Para mayorinformacién de los productos:
contactame@esemanal.mx
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ICG Software1-10

Caracteristicas: Quiosco de venta desasistida funciona de forma auténoma
eininterrumpida. Permite elegirentre dossistemas operativos (Android

o Windows). Pantalla tdctilde 32", paneltrasero para colocacionen
pared. Android: CPU Android RK3288, Quad Core. Pantallatactil LED 32"
FHD Display, y pantalla tdctil LED 32" FHD Display, paneltactiltipo captiva
multi-touch, sistema operativo Android 5.1. Cuentacon 1 entrada USB 2.0,
Micro USB2.0 OTG, conexion Ethernet, Wireless WiFi802.11, Bluetooth 4.0. O
Windows: Procesadorintel Corei3, pantallatactilTFTLCD 31,5", tipo captiva
multi-touch, sistema operativo Wndows 10, cuenta con 2 puertos USB 2.0y
4, puertos USB 3.0 2 Puertos SATA, conexion Ethernet, Wireless WiFiintegrada
Intel, Wireless AC, Bluetooth 4.0.

o

EXCLUSIVA TECNOLOGIA SMART TOUCH DE /10C
MONITOR DE 10 POINT-TOUCH DISPLAY

Panel LED TOUCH de 21 5" Pulgades
Resclucion de 1920k 1080 mm, 260 Hz
Tiempo de respuesta Bms
Entrada HDMLVEA con Soporte VESA
Base inclinable de 12-55° grades
Speakers integrados
1 afio de garantia

Dizsafado para tener una fécil accesibdidad
y comodidad an casa o an el pento de venta.

Maauro Custodio

Diractor Comercial

Top Victory Electronica de México SA de OV
Tel +52 [55] 6583 B318
E2272PWUT Mobile: +52 1 [55) 5509 B641

4 § BADCMEXICO
mauro.custodio@aoc.com
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ICG Software1Q-230

Caracteristicas: Punto de venta desastido con diferentes formas de pago
(contargetade crédito, efectivo o dual). Trabaja de forma auténomae
ininterrumpidamente, aumentanlarentabilidad enmdsde un 15%, evitan
filasytiemposde espera, y mejoranla distribucién del personal. Con dos
sistemas operativos: Android o Windows. Diseno en columna, cuenta
conimpresora de tickets deimpresion térmica, acepta validay dispensa
monedas conrecicladorpara 1,500 monedas de capacidad, acepta,
validay dispensabilletes, cuenta con dosrecicladoresconunacapacidad
de 100 billetescadaunoyun casete paraalmacenar 1000 billetesy cuenta
conespacio paraterminalbancaria.

ViewSonic1D1711

Caracteristicas: Unmonitorde 17" conrelacion de aspectode 5:4y
tecnologiatdctilresistiva. Conuna pantalla tdctilrobusta, sensible
alapresidonyresistente ala contaminacioén, para uso entiendas,
puntosde ventay entornos comerciales. Latecnologiatdctilresistiva
escompletamente funcionalenentornos enlos que se usan guantes
y escompatible conldpices dpticos. Conunarelacion de contraste
dindmico MEGA de 20M:1, proporcionaimdgenes extremadamente
nitidasy claras. Entre las opciones de conectividad flexible se incluyen
los puertos VGA, HDMIcon CEC, RS232y USB. Un diseno compatible
conmontajes VESA ofrece mejor conveniencia parausarla como
pantallamontada alapared.

Garantia: Tresanos.

ViewSonic1D2220

Caracteristicas: Pantallade 22" (21,5 visibles), con
refroiluminaciéon LED FullHD multitdctilconresolucionde
1920x1080, altavocesintegrados, entfradasDVIYyVGAY
diseno compatible conmontaje VESA. Conunarelacion
de contraste dindmico MEGA de 20.000.000:1 que
permite brindarimdgenes nitidasy definidasy elmodo
ecoldgicovienenenformaestdndarenlanueva oferta 10:08
de productode 22" (21,5" visibles). Para aplicaciones
comercialesy paraconsumidores, admite el controlador
USBHID Touchy estotalmente compatible con Windows
7.Tienelas certificaciones Energy Stary EPEAT.
Garantia: Tresanos.

Paramayorinformacién de los productos:
contactame@esemanal.mx

8
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LA NUBE OFRECE MAS AREAS DE
DESARROLLO AL CANAL sz

«LAS SOLUCIONES DE ORQUESTACION TIENEN ALTA DEMANDA
«EL INTEGRADOR DEBE ENFOCARSE EN NECESIDADES DE NEGOCIO
« ALGUNOS CANALES YA ENTREGAN SU PROPIA OFERTA DE CLOUD

ul.f

de oportunidad para todalacadenade valor. Yasea enimpresion, almacenamiento, balanceo de

cargasoseguridad, dicha tecnologia también es una de las bases del proceso de transformacion
digital.
Entérminos de negocio, este segmento ofrece ritmos de crecimiento acelerado, alrededor de 30%; enun
inicio se veia un mayor posicionamiento en el segmento empresarial y con los proveedores de servicios
de telecomunicaciones. Actualmente este tipo de proyectos se implementan en empresas medianas.
Unodelosfactores clave estd enla optimizacion de procesos de negocio, a esto se agrega, reduccion de
montos de inversion, asise hacen mds atractivos temas de retorno o costo total. Algunos proveedores
no tienen soluciones enfocadas a dicha tecnologia, pero disponen de herramientas complementarias.

ﬁ unque parece un mercado maduro con unalto nivel de adopcién, lanube ofrece diferentes dreas

20
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Alejandro Lomelin, director de ca-
nalesy alianzas en México para
Hewlett Packard Enterprise
(HPE), destacd: “Sibienno con-
tamos con una oferta cloud
como tal, disponemos de in-
fraestructura para proveedores
deestetipode servicios. Aestose
suman plataformas parain-
tegrar ambientes hibridos
operativos’.
Otradreade desarrollo parael canal estd enlas aplica-
cionesde orquestacion paraagilizar las dindmicas de
las cargas de trabajo, de esta manera es posible ges-
tionar mejor los recursos tecnoldgicos. Las alianzas
entre proveedores también agregan valor alos aso-
ciados, asiresulta mas sencillointegrar soluciones.
Dichas plataformas también permiten mejorar los
niveles de gobernabilidad de lainformacién enlos
ambientes cloud, yaseaconmas opciones de busque-
dadeinformaciénoreducciondelatenciaenlaopera-
cion. Algunas empresas también buscanimplementar
susnubes privadasy recurrenal canal paraello.

NUBE DE ALTO RENDIMIENTO
CON LA OFERTA DE A10
NETWORKS
*Ofrece balanceadores
de carga (ADC) totalmen-
te cloud
*Todo su portafolio tiene
y opcionesparacoémputoen
lanube
Claudio Garcia,A10 [ Dispone d.e plataformasde
ciberseguridad
* Optimizan cloudy automatizacién median-

tfe contenedores

*Brinda proteccion contra ataques DDoS y
frewallconvergente

*Su principal diferenciadorestd enla flexibi-
lidad que ofrece

Claudio Garcia, gerente en Méxicode A10
Networks, menciond: “Se espera un alto
crecimiento enlos ambientes hibridos, pero
cada proyecto tiene sus propios requeri-
mientos. Poreso buscamos tfrabajarcon so-
cios especializadosen verticales o con cier-
tacoberturaregional, a quienes ofrecemos

Lider en
seguridad y
monitoreo
centralizado

La tecnclogia de vigiancia IP ofrece una solucién flexible de alla
lecnologia sin comprometer la confiabilidad o la calidad de la imagen,

NIDEC#% MAS EFICIENTES, MAS PRECISOS
ANALYTICS genaranco scciones do starma nmediatng.

.‘.,’ i .-‘i

Ko = ; Caas b M
F A c E NVRS CON RECONOCIMIENTO FACIAL
.ﬁ Es parte de las funciones de video analiticos

RECOGNITION inteligentes desarrolladas por Provision-ISR.
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Los modelos:

* DAR-250IPSVF * DAL2G1IPSVF * 13-2600P536 * B-340IPSMVF + * NVRE-16400F (1L
* NVRE-16400F (1.5L0) = NVRS-3Z000F(1U) * NVRE-32B00F(2U) * NVRE-16400F-16P (2L

[:PJTECHNOLOGY

HIGH DEFNTICN THROUGH COAXIAL CABLE
Cuentan con la tecnologia universal 4 en 1 qua pemmite elegir la salida de
la camara entre AHD, TVI. CVi 0 Analogico.

Los modelos:

* DH-350AVF

* DI-350AVF

* [4-35040F

* SH-B10045-8L(1L0)
* SHE200AS-BLILY

@m EnTcoMexX .;‘,)a INRAMT  ciom €
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Mejorrelacion costo beneficio

Otradelas principales ventajas de lanube, estd enlos mo-
delos de pago por consumo, ademas de la flexibilidad que
representalaentregade servicios. De hecho, esimportante
que lacadenade valor oriente su propuesta hacia dichos
servicios profesionales, los cuales generan ganancias de
largo plazo.

“Se esperalallegada de mas PyMEs a este segmento de
negocio, asise abren mds areas de desarrollo para el canal.
Otratendenciaque buscamos capitalizar es Internet de las
Cosasatravés de soluciones de periferia inteligente, para
analizar lainformacién desde su propia fuente de origen”,
afirmé, Lomelin.

Conlaofertadisponible enel mercado, se pueden entregar
modelos ‘as aservice’ como: infraestructura (laaS), plata-
formas (PaaS) o software (SaaS). A esta propuestase puede
generar margenadicional conservicios complementarios
oinclusolaventade equipamiento. En general, la ganancia
compuesta es mayor.

Sibiense espera que los grandes proveedores como Goo-
gle, AWS y Microsoft se mantengan en el mercado, tam-
bién se vislumbralallegada de nuevos jugadores. Eneste
casoalgunosintegradores ya cuentan coninfraestructura
propietaria para entregar su propia ofertade solucionesy
servicioenlanube.

“Alnotenerlicenciamiento ofrecemos unaopciénatractiva
parareducir costos, esto bajo un esquema orientado ala
suscripcion, asilas empresas pueden incorporar nuevas
tecnologias o servicios de manera sencilla. Cada compafiia
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decide qué recursos moveralanubeyaquéritmolohace’,
complemento, Garcia.

Los proveedores de sistemas de almacenamiento también
aprovechanlanube, sobre todo paraimplementar espacios
personales. Esto se puede escalar hacia PyMEs, donde se
puede compartir informacién y recursos, de manera senci-
1la; es decir, tiene aplicaciones tanto de productividad como
entretenimiento.

Otrode losretos de lanube estd enla confidencialidad, por
elloalgunos proveedores se hanenfocado en mejorar estos
elementos. También es necesario que los usuarios entien-
danlaimportancia de la proteccién de datos, esto es uno
delosvaloresagregados que puede entregar el integrador.
Annabel Revuelta, gerente nacional de Netskope México,
menciond: ‘Las empresas incrementan de maneraimpor-
tante suadopcién cloud por los beneficios que representa.
Los canales saben que México es un pais que ya esta
enlanubeyque hay una interesante oportunidad de
crecimiento’.

Del almacenamiento ala consultoria

Esimportante, tener en cuenta, que cloud es una de las
areas de negocio con mayor crecimiento en los ultimos
afos, conritmos promedio de 30% en todas sus variantes.
Porello, también se constituye como una de las bases dela
transformaciondigital, en maltiples aspectos de la vida.
Porsuparte,los proveedores de almacenamiento disponen
de productos que permiten habilitar nubes privadas, yasea
paragestion odistribucion de contenido de entretenimien-
tooproductividad. Enalgunos casos estose puede escalara
ambientes empresariales, sobre todo para
elsegmento PyME.

Eduardo Alexandri, director comer-
cial de WD en México, aseguro:
“Contamos con ofertas que van
desde 3 a 25 usuarios, la idea es
compartir contenido facilmente,
teniendo en cuenta aspectos como
seguridad o privacidad. El canal debe

capacitarse pararesponder alos reque-
rimientos del mercado’. Eduardo Alexandri, WD

Enlos dltimos afios, la entrega de

plataformas como servicio (PaaS) ha tenido mayor nivel
de demanda, esto se debe ala flexibilidad que ofrece para
aprovisionar recursos de infraestructura, servidores o
almacenamiento. El canal ya capitaliza los esquemas de
reventade AWS, Google y Microsoft.

Esimportante replantear los modelos de negocio para

www.esemanal.mx




entregar un mayor valor que se traduzca en mejores mar-
genes de ganancia. Es asicomo laintegraciény entrega
de servicios profesionales cobran mayor relevancia, esta
ofertadebe partir del entendimiento delas necesidades de
lasempresas.

Ricardo Zermeno, director general de Select, puntualizo:
“Al principio lareventaimplica margenes reducidos, pero
larentabilidad més atractiva estd enla generacion de mul-
tiples contratos recurrentes. Asise desarrolla un flujode
ingreso constante, paraello, la calidad de servicio es im-
portante”.

Unadelas prioridades del canal, estd en entregar solucio-
nes que tengan unimpacto positivo enla operacion de las
empresas, yaque unode los principales riesgos parala ca-
denade valor esta enla pérdida de usuarios. Almantener
subase se puede generar estabilidad empresarial de largo
plazo.

De hecho, lanube representa una gran oportunidad para
el canal con miras alaevoluciénde su ofertade valor, y asi
llevarladelaventade hardware y aplicaciones hacialos ser-
vicios administrados. Uno delos principales retos, a nivel
local, estd enla culturalaboral y comercial del propio canal.

Transformacién comercial

Sibien, los ejecutivos comerciales del canal estan acos-
tumbrados a ventas por volumen o grandes montos que
generan comisiones considerables. Es complicado cam-
biar amodelos de negocio basados en contratos, perolos
principales beneficios se muestranamediano o largo plazo.
Unadelas principales fortalezas del canal, estd enla entre-
gade servicios administrados de impresién, es un segmen-
todondelos asociados tienen una presenciasolida. A partir
deesto, losintegradores pueden consolidar su estrategia
cloud, la propuesta es explorar nuevas dreas de desarrollo
comercial.

“Paraal segmento PyME, los integradores deben enfocarse
enlaentregade valores agregados como implementacion
deredesy otros componentes para entregar soluciones
completas. Uno de los diferenciadores de nuestra oferta
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estd enlasinterfaces intuitivas para que su uso seamas
sencillo”,acot6, Alexandri.

Mas alld de la tecnologia, el canal debe evaluar y mejorar
su propuesta de nivel de servicio oatencional cliente, para
ellodebe cerrarfilas con mayoristas o proveedores. Sibien
algunas, marcas buscaron que el canal fungiera como co-
misionista, lamejor opcién estd enlaintegracion de ofertas
devalor.

Para capitalizar mejor las dreas de desarrollo en cloud,
diferentes consultoras de negocio, especializadas en T1,
ofrecentalleresy foros comerciales orientados a esta tec-
nologia. Enalgunos casos también es posible tener segui-
miento personalizado paradesarrollar estrategias propias.
“Unade nuestras prioridades es impulsar la transforma-
ciéndigital en todo el segmento empresariallocal, en este
sentido esimportante entender los nuevos modelos de ne-
gocio. Asies posible dar seguimiento a proyectos de migra-
ciényrealizamos talleres y foros que tienen altademanda’,
afirmd, Zermeno. ¥

SEGUIMIENTO PUNTUALEN
CLOUD DESDE NETSKOPE

*Ofrece soluciones de
deteccién de aplicacio-
nescloud

*Agrega una capa de
seguridad en datos
confidenciales
*Brinda visibilidad,
cumplimientoy proteccion

*Trabaja através de una arquitectura cloud
unificada

*Estdreclutando una base de socios compro-
metidos

*Su propuesta tecnolégica estd basada en
cloud desde su origen

AnnabelRevuelta, gerente nacional de Nets-
kope México, explicod: “El canal debe habilitar-
se parareducirlabrecha que hay de falta de
talentosy profesionales de seguridad o cloud,
nuestra estrategiaestotalmente através de ca-
nal.Porello disponemos del programa NCCA,
impartido porespecialistasy cuenta con labo-
ratorios prdacticos”, concluyd Annabel Revuel-
ta, gerente nacional de Netskope México.
arevueltacruz@netskope.com

AnnabelRevuelta, Netskope

www.esemanal.mx



ewe AURICULARES
Y DIADEMAS oo

*Yasean para espacios de productividad, centros de contacto o finesde
entretenimiento;las diademassonun accesorio que ofrece diferentes dreas de
negocio alcanal. Auiuna muestra de la oferta disponible en el mercado.

JabraEngage 50

Caracteristicas: Sistema de fres micréfonos con cancelaciénde
ruidointeligente, proteccién sonora, controlde volumenintuitivo.
Luz de estado multicolor, ofrece informacion entiemporeal para
andlisisde llamadas, compatible con diferentes entornos de
colaboracién; conectividad con USB-C, orientado acentros de
contacto.

Garantia: Tres anos.
hvargas@jabra.com

-

Jabraktvolve E65t

Caracteristicas: Tecnologiaintrauricular de 4 micréfonos,

—— enfocados acomunicacionesunificadas; rendimiento
de bateria de 5horas, estuche con 15horasmds.

Totalmente inal&dmlbricos con ajuste firme con diferentes
herramientas de sujecion, asistente de vozy ecualizador
personalizable, certificacién de Avaya, Ciscoy Skype.

Garantia: Dos anos.

hvargas@jabra.com

JPLElement113

Caracteristicas: Orienfado a centros de contacto, diademaconopciones
mono Yy binaural, altavoces de banda ancha; micréfono con anulacion de
ruido con brazo tipo trinquete. Incluye almohadillas de cuero sintético, diseno
confortable conrelleno adicional, soporte enla parte superior. Estuche tipo
almeja, gamade cablesinferiores disponibles.

Garantia: 24 meses.

Para mayorinformacién de los productos:
contactame@esemanal.mx
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JPL Element x500

Caracteristicas: Diademamonoauralcon miqr,éfono oom, sistemamodular
DECTinaldmbrico, Bluetoothy USB, integracion con softfphone. Auricularde
facilinstalacion, orientado apequena oficina o centros de contacto; diseno

configurable, aceptadiferente accesorios, anulacion deruidoy proteccién
acustica, rendimiento de 8 a9 horas.

Garantia: 24 meses.

LogitechHs20e

Caracteristicas: Conectividad inaldmbrica Dect, indicadorde LED, botén
desilenciamiento, controlde llamadas, alcance de 100m; orientado a
colaboracion. Emparejamiento automatizado enbase de carga, varilla
de micréfono giratorio, almohadilla acolchada; procesamiento de senales
digitales, integracién con Microsoft, Skype y Cisco, baterialon Litio.

Garantia: Dos anos.

Logitech G332

Caracteristicas: Enfocados avideo juegos, transductores de 50mm, micréfono
de émmflexible, controlde volumen. Compatible con Xbox, PC, PS4y maéviles,
disenocoémodoy ligero paralargassesiones; salida de 3,5mm, capas de piel
sintéticacon giro de 90 grados, claridad en sesiones de comunicacién, divisor
paratomasde auriculares.

Garantia: Dos anos.

MarshallMajorlil

Caracteristicas: Controladores de 40mm, experiencia auditiva mejorada,
optimizacion de gravesy agudos claros; almohadillas aerodindmicas, bisagras
estilizadas. Diadema de gjusterecto, amortiguadores de gomareforzados,
controlremoto conmicréfono. Diseio plegable con ajuste ergondmicoy
cable extraible de 3.5mm; cubierta de vinilo, acabado en colornegro.

Garantia: Un ano.

Marshall MonitorBT

Caracteristicas: Ofrece hasta 30 horas derendimiento, conectividad
Bluetooth, disefo plegable y ergondmico de campana; aislamiento
sonoro. Cubiertade vinilo con acabados metdlicos, bisagras
metdlicas, estuche de transporte enlona. Aplicacion mévilpara
integracién condispositivos, aspectorobusto, controladores
ajustados, cable extraible de 3.5mm.

Garantia: Unano.

Paramayorinformacién de los productos:
contactame@esemanal.mx
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PlantronicsVvoyagerFocusUC

Caracteristicas: Compatible con PCy dispositivos moviles, cancelacion activa
deruido, orientado a ambientes empresariales, tecnologia Smart Sensor, diseno
de diademaestéreo. Alcance de hasta 30m, Bluetooth v4.1, audio envolvente,
anchode banda (voz), 3micréfonos parareduccion dindmica deruido.
Garantia: Un ano.

PlantronicsVvoyager5200UC

Caracteristicas: Compatible con PC y dispositivos moviles, enfocado a
entornosempresariales, tecnologia Smart Sensor, menl de comando
de voz.Diseno paracolocarse sobre la oreja, alcance de 30m,
Bluetoothv4.1,bandaanchade PCymdvil, cancelacionde eco;
tecnologiaSoundGuard, 4 micréfonos adaptables.

Garantia: Unano.

VoragoHPB-401

Caracteristicas: Conectividad Bluetooth 4.1+EDR, sonido Premium Super
Basss, aislador de ruido, manoslibres con controlde musica; rango de
alcancede 10m, cable de 3.5mm opcional. Suaves aimohadillas para
mayor confort, rendimiento de bateria de 14 horas, disenointeligente con
bisagrasreforzadas; rango de frecuencia 20Hz.

Garantia: Unano.

Vorago Hs-501

Caracteristicas: Enfocado alsegmento de video juegos, diademailuminada
multicolorRGB en cada casco, micréfono de altasensibilidad, aislamiento
acuUstico; diafragmas de 40mm, sonidos bajos optimizados. Micréfono flexible
multidireccional, cablerecubierto y aimohadillas XL Over para uso extremo,
USB paraluzRGB, conectoresincluidos.

Garantia: Unano.

Para mayorinformacién de los productos:
contactame@esemanal.mx
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Jabra Evolve 65t

Disenados para ser los primeros headsets
intra - auriculares profesionales
verdaderamente inalambricos con

certificaciéon para CU

Hasta 5 horas de bateria,
15 horas con la carcasa
de carga
Funciona con
Conectividad
inaldmbrica - .
dual p— |
www.jabra.com.mx

GN Making Life Sound Better




UPS PARA HOGAR
Y SOHO

ESTOS DISPOSITIVOS SONNECESARIOS ENTODO HOGARY PEQUENA OFICINAPARAPROTEGER
LOSEQUIPOS DELAS VARIACIONES DE VOLTAJE. ACONTINUACION PRESENTAMOS PARTEDE LA
OFERTADISPONIBLEPARA ELCANAL.

CDP R-UPR758/1008 UPS Interactivo ‘

Caracteristicas: Ofrece potenciade 750VA Yy 1000VA, tiene arranque

enfrio, breakerde proteccién contrasobrecargay corto circuito, un
indicador de modo normal e indicadorde modo bateria, cuentacon
ocho contactosde saliday cuatro conrespaldo yregulacion, mds
cuatroconsupresion de picos. Ayuda a proteger: pantallas LED/LCD,
routers, médems, coOmputo, audio/video, entretenimiento y mds.
Garantia: Dos anos de garantia cambio fisicoinmediato.

hfuentes@cdpups.com

CompletM1805

Caracteristicas: No Break conreguladory supresorintegrado de
800VA de capacidadyhasta 18 minutos derespaldo, cuentacon
ocho contactosyesun productohechoenMéxico.

Garantia: Cinco anos.

Completm11000

Caracteristicas: No Break conreguladory supresorintegrado de
1000VA de capacidady hasta 55 minutos derespaldo, cuenta
con 10contactosyestdhecho en México.

Garantia: Cinco anos.

Paramayorinformaciéon de los productos:
contactame@esemanal.mx
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CyberPoweruti1000G

Caracteristicas: Disefiado para elhogar, aplicaciones de oficinay SOHO,
adoptaunatopologiainteractiva de linea confuncién deregulacion
automdticade voltaje (AVR) para ofrecersalida de potenciade CA
estabilizada. Eldiseno patentado GreenPower UPS Bypasslograun consumo
de energiaultrabajo parareducirlos costos de energia. Elindicador LED
muestrala utilidad, labateriay el estado de falla del UPS. Proteccion de
sobrecarga, filtfro EMly alarma configurable para proteger sus dispositivos.
Séloconsume 9W.

Garantia: Dos anosen equipoy bateria.

ricardo.mones@cyberpower.com

CyberPower CP850AVRLCD

Caracteristicas: UPS de mini-torre de topologiainteractiva, cuentacon LCD
y proporcionarespaldo de energia (usando ondassinusoidalsimulada de
salida) y proteccion contrasobretensiones para computadoras de escritorio,
estacionesde trabajo, redes, dispositivos y sistemas de entretenimiento
doméstico. UtilizaRegulacion de Voltaje Automdtica (AVR) para corregir
hastalamenorfluctuacion de energia sin cambiaramodo bateria, lo que
extiendelavidadelabateria.

Garantia: Tres anos en equipoy bateria.
ricardo.mones@cyberpower.com

Datashield Ds-400

Caracteristicas: Capacidad de 600 VA 360W, cuenta conseis contactos
(4 conrespaldoy 2 consupresorde picosyruido). Tiene unindicador LED
ytecnologia Offline, contiempo derespaldo 35minutos (PC de 80W) y
ofrece pdlizaderespaldo.

Garantia: Dos afosy un ano de garantiaen baterias.

Paramayorinformaciéon de los productos:
contactame@esemanal.mx
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Datashield ks-1000PRO

Caracteristicas: Capacidad de 1000 VA 600W, ocho contactos,
(todosrespaldados pordos baterias), conpantallatouch LCDy
tecnologia Offline. Proteccién fax/MODEMYy tiempo de respaldo 80
minutos (PC de 80W). Ofrece pdliza derespaldo.

Garantia: dosanosy un ano en baterias.

ISB Sola Basic Micro SRInet800

Caracteristicas: Consoporte electronicoreguladointeligente.
Suministra energiaregulada en forma continua, corrige las variaciones
detensiony protege contra apagones. Ofrece un desempeno
inteligente entodassus funciones graciasasusistemabasadoenla
tecnologia de microcontrolador.

Garantia: Tres afos.

jmgabbai@isbmex.com

ISB Sola Basic NBKS 1000

Caracteristicas: Soporte electronicoreguladointeligente, suministra energia
de c.a.reguladaenformacontinua, corrige las variaciones de tensionesy
protege contfraapagones. Desempenointeligente entodassusfunciones
graciasasusistema basado entecnologia de microcontrolador.

Garantia: Tres afos.

jmgabbai@isbmex.com

Koblenz 10017 USB/R

Caracteristicas: Capacidad de 1000 VA/500 Watts, con ocho
contactos (cuatfro conrespaldoy cuatro consupresor), conrango
de voltaje de 82a 148V, incluye software de monitoreo. Dedicado

para pequenos grupos de trabajo, computadores personales,
modem, pantallas entre ofros. Con fiempo derespaldo hastade 43
minutosen computadorasallinone.

Garantia: Tres anos en equipoy dos en bateria.
moralesh@koblenz-electric.com

Paramayorinformaciéon de los productos:
contactame@esemanal.mx
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Koblenz 7011 USB/R

Caracteristicas: Con capacidad de 700 VA/360 Watts, seis contactos (4
conrespaldoy?2consupresor).Rango de voltaje de 90a 145V. Ademads
incluye software de monitoreo. Dedicado para pequenos grupos de’rrobojo
computadores personales, modem, pantallas, entre

ofros. Contiempo derespaldo hasta de 63minutosen
computadorasallinone.

Garantia: Tres anos en equipo y dos en bateria.

moralesh@koblenz-electric.com

E Hf}-ﬂhﬂ,, .

Alimentando y Conectando
a las Empresas Alrededor
del Mundo

Ya sea que esté soportando racks de servidores : :
hasta dispositivos moviles personales, con nuestros -, - e
sistemas UPS sus equipos estaran protegidos
contra apagones, caidas de voltaje, sobretensiones,
dafios y pérdidas de datos, etc.

Consulte con nuestros representantes la solucion
que mejor se adapte a sus necesidades.

Conozca mas en: www.tripplite.com

Tripp Lite México: 5001.5900 / Guadalajara: 01 (33) 3630.3049 / Meérida: 01 (99) 9927.4659
Monterrey: 01 (81) 8381.8484 / Puebla: 01 (222) 437.3310

TRIPP-LITE

Powering and Connecting
infomxventas@tripplite.com / infomxservicio@tripplite.com Your World



Minuteman Enspire

Caracteristicas: Pantalla LCD que muestra el estado delaenergia
entiemporeal, conacceso apanelde bateriasin herramientas, con
configuraciony mantenimiento de facilacceso, escompatible con
SentryHDy ofrece monitoreo de gestién a fravés de unaconexion USB.
Para protegercomputadoras de escritorio, servidoresindependientes,
conmutadoresdered, concentradoresy periféricos, comunicaciones
VolP, sistemastelefonicos, accesorios de ordenador externos, cGmaras
deseguridadyDVRs.

Garantia: Un afo.

Minuteman UPS EP1000LCD delasserie Entrepid

Caracteristicas: Pantalla LCDinformativasobre laenergiay el estado de
launidad. Ocho entradas con proteccidon de sobretension, deloscuales
dos proporcionan bateria derespaldo. Lacomunicacion USB simplificala
administracidon gracias al software gratuito SentryHD. Ofrece proteccion
completapara: computadoras de escritorio, servidoresindependientes,
conmutadoresdered, concentradoresy periféricos, comunicaciones
VolP, sistemas telefénicos, accesorios de ordenador externos, cémaras
de seguridady DVRs.

Garantia: Un ano.

Smartbitt sBNB750

Caracteristicas: No-Break 750Va/375Watts, de seis contactos, con
regulador de voltaje, supresor de picos, proteccion de lineatelefénica
RJ-11, protecciénde sobrecargaeindicadores audiovisuales.

Garantia: Tres anos en electronicay dos anos en bateria.

Smartbitt SBNB1000USB

Caracteristicas: No-Break 1000Va/500Watts, con seis contactos, regulador de
voltaje, supresor de picos, proteccidéndelineateleféonicaRJ-11, proteccionde
sobrecarga, indicadores audiovisuales, puerto USB para monitoreo y software.

Garantia: Tres anos en electronicay dos afos en bateria.

Paramayorinformaciéon de los productos:
contactame@esemanal.mx
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CHICAGO DIGITAL POWER

Reguladores - UPS Interactivos - Power Bank
Linea Online desde 1kVA hasta 900kVA

Soluciones inteligentes para uso corporativo y hogar

DE VENTA EN: & otz C(\,a

www.cdpups.com

Hector Fuentes Olmos
Ventas y Desarrollo de Canal

Tel: 01(55) 5359 5057 Ext. 102 hfuentes@cdpups.com ) CDP UPS € ventas@cdpups.com ) € cdpmexico
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Tripp Lite AVR700U

Caracteristicas: Sistema 700VA 120V de capacidad que integra circuitos de regulacion
de voltaje AVR (Automatic Voltage Regulation) a fin de corregirautomdaticamente caidas
y aumentos de voltaje para protegerimpresoras, laptops, PCs, pantallasde TV, servidores

de mu5|co consolas de video juegos, cdmaras de vigilanciay controlesde acceso, la

_. lineatelefénicayelenlace dered de bandaancha, el
| _ modemy aparatostelefonicos. Corrige las caidas de voltaje

= o ysobrevoltajesde 83V a 147V.Con cuafrotomacorrientes

. A soportados porlabateria del UPS, cuatro tomacorrientes

Unicamente con proteccién contrasobretensiones. Cuenta
conpuerto USB, proteccién para TEL/DSL, instalable enla
pared, 8% de eficienciay clavijade entradaNEMA 5-15P y 8
tomacorrientes NEMA 5-15R.

Garantia: Limitada de tres anos.
ignacio_tron@tripplite.com

Tripp Lite OMNI1500LCDT

Caracteristicas: Sistema UPSinteractivo entorre de 120V, 1500VA/1.5kVA de capacidad

y con pantallaLCD que ofrece regulacion de voltaje (AVR) pararegular continuamente

las caidas de voltaje y sobretensiones, todo ello manteniendola carga completade
labateria, ya que ademds ofrece duradero tiempo de respaldo, para computadoras
personales, estaciones de trabajo dered, sistemas de entretenimiento en elhogar, cédmaras
de vigilancia, controles de accesoy centros multimedia. Infegra puerto USB e incluye el
cable que permite el apagado sin supervisidon delsistemaen forma

opcional, através delsoftware de administracién y monitoreo = -
PowerAlert. Integra conexiones consupresiénenlalinea de datos

para protegerlos equipos conuna sola conexién de marcacion

telefénica, DSLored Ethernet. Mantiene la salida CA derivadade

labateria durante fallas en el suministro eléctrico, ademds corrige

las caidas de voltaje y sobrevoltajes de 92-150V, con clavijade I

entradaNEMA 5-15Py 10tomacorrientes NEMA 5-15R. Calificado ; 157
ENERGY STAR Version 2.0. o

Garantia: Tres afos.
ignacio_tron@iripplite.com

TRIPPLITE

- a

Vorago UPS-300

Caracteristicas: Cuenta conocho contactos dereguladorde voltajey
protegelosequiposdelos alfibajosy picos de corriente, manteniendoun

flujo de voltaje de hasta cuatro equiposde computoy cuentaconuna
capacidadde 800VA/480W a 120V.Su bateriaderespaldo permite un
fiempo de 15a20minutosen cargacompleta.

Garantia: Un ano.

Paramayorinformaciéon de los productos:
contactame@esemanal.mx
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Seguridad, Confianza y Proteccion
UPS On line

G20 BIFASICO
60020 OL 2P

+ 6000 VA/6000W r
+ Bateria 8~10 pzs pead
(ajustable) x 2 12V 9 Ah
+ 3 Afios de garantia
+ Doble conversion
* Tiempo de
transferencia cero
+ Cambio de baterias
en caliente (Hot Swap)
+ Salida onda
senoidal pura
_* Contactos de salida

G21 TRIFASICO
400021 OL 3P

* 40 KVA / 36 KW

* Entrada / Salida: Cableado en duro
* Baterias: Configurable

[ [ e

G19 BIFASICO
60019 OL 2P

(i, v

* Garantia del Equipo: 3 afios / 2 en bateria

Capacidades disponibles:
15, 20, 30 y 40 KVA’s

- 6000 VA /6 000W [

- Baterias 12V 7 Ah x 20 2

- 3 Afios de garantia

+ Doble conversion

+ Tiempo de
transferencia cero

» Cambio de baterias en
caliente (Hot Swap)

+ Salida onda
senoidal pura

= _ wl ‘

G19 BIFASICO
100019 OL 2P

+ 10000 VA /10 000 W

3 Mpmrann
(i, v

senoidal pura

[ l_‘_l','liil;_i:i
ACCESORIOS L

7 ) ]
Switch de Mantenimiento Tarjeta SNMP

BYPASS (MBS) de monitoreo remoto

PDU Unidades
de distribucion de energia

Ideal para: .

Servidores

i

Equipos Médicos

a.

Redes Telecomunicaciones VolP

Te da la energia
para seguir conectado

—. M
MAYORISTAS G’ f

Centro de Atencion a Clientes:

moralesh@koblenz-electric.com

01800 976 3600

=

r &)
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n / KoblenzMexico u @KoblenzMexico

KoblenzMexico gkoblenz-tienda.com.mx www.koblenz.com.mx
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SENDING ALL THE RIGHT SIGNALS / 1 \

El programa de certificacion de BELDEN impulsa
a sus socios de negocios a la implementacion
del concepto de Smart Building Solution.

Beneficios y oportunidades que solo estan disponibles
para nuestros socios certificados

Disefio y Conceptos

@ Ganar més proyectos (datos, voz, audio y video,

Instalacion seguridad, automatizacion, control, PoE, lighting) en una
sola infraestructura.

@ Generar estrategias en conjunto para el crecimiento y
rentabilidad de su negocio.

@ Ofrecer un valor agregado a los proyectos de los usuarios
finales con la mejor certificacién.

@ Ampliar las competencias basicas e ingresar a nuevos
mercados (verticales, aplicaciones o tendencias).

@ Informacién sobre nuevos productos, seminarios web,
actualizaciones.

@ Ofrecer instalaciones certificadas por 25 afios.

HDBaseT

Actualizacion

Para mas informacion:
+52 55 55237733
marketingla@belden.com




