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LA NUBE SIGUESIENDO
DETONADORDEGANANCIAS

aventade Servicios enlanube vaenaumento, sibienla adopcion hasidolentaen Méxicoy América
Latina, los especialistas coinciden en que los ingresos por la comercializacion de estos servicios seguirdn
incrementando afio con afio; no obstante, los canales que participen en este negocio tienen que diferenciar
suoferta.
Muchos sonlos beneficios delanube, uno de ellos es ser una herramienta para acceder amés datos desde cualquier
ubicacion.
Ademas, tener acceso aservicios enlanube es cada vez mas sencillo y econdmico (es igual que pagar la electricidad,
elagua o el gas), pues solo se pagalo que se consume. Pero este cambio representa un nuevo paradigma paralas
empresasy paralos canales de distribucion de TL
Los especialistas consideran que es muy importante que los canales estén ala vanguardia de todo lo que se liberaen
torno alanube y sus aplicaciones, recomiendan acercarse a profesionales que les ayuden a desarrollar proyectos
deinnovacion.
Enlaportada de esta edicién, eSemanal conversé con expertos de: CONTPAQ1, Infoblox, Microsoft,
Netskope, Riverbed y de los mayoristas CompuSoluciones, Licencias OnLine, MAPS y
Westcon, para conocer las oportunidades de negocio que existen alrededor de lanube y cémo lograr mejores
ganancias.
Losservicios administrados de impresion (MPS, por sus siglas en inglés) siguen evolucionando su
modelo de negocios, pues el canal ha encontrado la manera de enriquecer su oferta al agregarle seguridad, por
ejemplo. Ademads, los canales ven un potencial interesante en las pequefias y medianas empresas (PyME).
Por otra parte, los especialistas en la materia consideran que el canal que quiera abordar esta oportunidad debe
desarrollar habilidades de consultoria y finanzas. Para este reportaje, el equipo editorial entrevisté a directivos de

Epson, HP Inc., Lexmark, OKI, Xerox y Dataproducts.

Alvaro Barriga

eSemanal noficias del canal, no recomienda equipos ni marcas, tampoco resuelve dudas técnicas individuales por teléfono. Si fiene algo que comunicarnos, dirfjase a nuestras oficinas generales o use alguno de los medios escritos o electronicos.
eSemanal noticias del canal, es una publicacion quincenal de Contenidos Editoriales KHE, S.A. de C.V., con domicilio en Pitagoras 504-307, Col. Narvarte, C.P. 03020, Mexico D.F. Nomero de certificado de reserva: 04-2013-100817455000-102
Certificados de licitud y contenido de titulo: 16101 Editor responsable: Francisco Javier Rojas Cruz. Se imprimio el 15 de agosto de 2018, circulacion a partir del 20 de agosto. Los articulos firmados por los columnistas y los anuncios publicitarios no
reflejan necesariamente la opinion de los editores. Los precios publicados son Gnicamente de caracter informativo y estn sujetos a cambios sin previo aviso. PROHIBIDA LA REPRODUCCION TOTAL O PARCIAL DEL MATERIAL EDITORIAL E INFORMACION
PUBLICADA EN ESTE NUMERO SIN AUTORIZACION POR ESCRITO de Contenidos Editoriales KHE, S.A. de C.V.

REGISTRO POSTAL PP09-01937

3
www.esemanal. mx



DIRECTORIO

Editor Alvaro Barriga
(55) 5090-2044

Reporteros Victor Chévez
(55) 5090-2046

Rogelio Herrera
55) 5090-2042

Brenda Azcarategui
55) 5090-2045

Alfredo Pimenteles

Redaccion Web Q@Ufm Alba
(55) 5090-2044

DISENO

Coordinacién de Carmen Nafez
Disefio (55) 5090-2058

Disenador David Judrez
(55) 5090-2061

ADMINISTRACION

Director General y de Javier Rojas
Nuevos Proyectos ~ (55) 5090-2050

Directora Elvira Vera
Administrativa ~ (55) 5090-2050
[ iﬁ Facturaciéony RebecaPuga
‘m 4 1 : cobranza (65) 5090-2052

(5‘} j > COMERCIALIZACION

Ventas de Publicidad José Luis Flores
(55) 5090-2054

Marfa Mendoza
(55) 5090-2053

Gilberto Espino
(55) 5090-2055

Suscripciones Daniela Herrera
’ (55) 5090-2049

Distribucion Marcelino Santillén

Blscanos en: = Semanal

Periodismo N /noticiasdelcanal
del canal Tic

"@esemanal




P




Victor Chavez

— o OO0 a O —
OO~ 000O-~00O00C~ 0000 ——

D=0 000 ~0000C—000 0 —
CO00O—0O0DO0P 0000 —

Cooc-ocoOoOo~oc00C—ad
coc—ococoo 000010.*
2O0O0—000 —oOO00— =

Lt = = = B = C—0O00

I ==E=1=) OOblnuG.-.n..-.r.....u...u

C-——o0-—0toCy)O— GO0

ONOIO-..IU.H 3

0}1_0013.10u..,_ g

00O O

0000 —00

co~ocoo or-rccol-0BeO-ro0—
Oo—0000 ID-0000 1001.070.0‘010”00
== ol= R =114 OOUO.l.IOOIO OO — 0O —0w

O~ 0000~ — 00~ 0—00—~0—0=00
I000010nd00 RO—CO0 000000000 —0O—
OCo—00~0! 0000101.0100

r

O
&

€S UNA REAUD

od

mAS QUE UNA TENDENCIA,

MUCHO O POCO PROYECHO A LAS SOLUC




ientras enlas economias mas poderosas
del planeta la transicion hacia la trans-
formaciondigital se hadesarrollado con
ciertaagilidad, segtin Felipe De Cabo, Te-
rritory Manager NOLA para Licencias Online,en Amé-
ricaLatinahansido pocoslos paises que hanempren-
didouna fuerte tercerizacién delos servicios. Tal esel
casode México, Colombia, Chile, y enmenor medida
Argentina, EcuadoryPerd,dondehancomenzadoesta
estrategiaconelobjetivode bajar draméaticamentelos
costosyexplotar de formaeficiente elusodelainfraes-
tructuratecnoldgica.
“Laversatilidad que ofrecenlos servicios de nube no
solotiralaideade pagar por unainfraestructura, tam-
bién proporcionaunaelasticidad relevante, pues tan
s6lose paga porloque se consume, aligual como ocu-
rre conlosservicios de electricidad, agua o television
por cable”,coment6 De Cabo.
Asicomo este cambiorepresentaunnuevo paradigma
paralas empresas, lo es también paralos canales de
distribuciénenelareadelas TecnologiasdelaInforma-
cion.
Por su parte, Francisco Coro-
na,director de Serviciosen
laNubeeloT paraMicro-
soft México, observa a
este tipode temas muy
| alineados a términos
deinnovacion, yvaha-
cia ‘democratizar’ los
servicios de innovacion
tecnoldgicaparatodaslas
personasyempresas, yasea
una PyME, un Consorgio, un
trabajador independiente,
una ‘startup’, universidad, etcétera, lo que permite ha-
cer proyectos.
“Lamayoria de las personas utilizamos servicios de
innovaciénque correnencémputoenlanubeynonos
damos cuenta onolosabemos, por ejemplo, las apli-
caciones que se utilizan enlos dispositivos méviles o
lasque estanenlas pantallasnuevasenlas casasoen
algunosnegocios. Aunquelagente comienzaaenten-
derqueesunservicioque puedentomar en cualquier
momentoy que pagan cuando lo necesitan e incluso
convariedad de esquemas’,abundé el entrevistado.

= [.a Nube
que
necesitas,
nosotros la
tenemos
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Entre los beneficios de utilizar este mo-
deloestén: bajos costos, escalabilidad
inmediata, practicidad y ubicuidad;
como elementosenlos quelama-
yoriade los entrevistados coinci-
dieron.

Realidad
“Losclientesyaestdnenprocesode
migraciéonalanube, cuandosetrata
deabordar nuevos proyectos. Clara-
mente estamos en una fase expan-

ranciscoCorona . : . .
sivay diversos estudios mantienen
valores de crecimiento constantes hasta 2025, con tendencia
aentornos multi-cloud”, comento Alain Karioty, Regional Sales
Directorde Netskope paraLatinoamérica.
o De hecho, cada cuatrimestre, Netskope
‘ realiza un estudio del grado de absor-
cibndenubedelasempresas conlas
quecolaborayresultd que cadaor-
ganizaciénusaentornoamil cien
aplicaciones enese esquema, de
las cuales, menos de un 5%estan
siendo controladas por los depar-
tamentosde TL.
Porsu parte, Rogelio Sandoval, Sa-
les Engineering México & América
Central de Riverbed, resalt6 que los mi-
tos que anteriormente rodeabanala
nube hansidosuperadosydiacondia

creceelusodelamisma.
“Hemos visto el crecimiento principalmente en Azure y AWS
(Amazon Web Services). De ahique siendo especialistas en opti-
mizaciony aceleracién de aplicaciones,ayudamosalos usuarios
allegaraesas clouds, interconectando sus oficinas, de manera
eficiente conunasolucionde SD-WAN. A
lavezque se tratade mejorarlaexpe-
rienciaenaplicacionSaaS como BOX
y Office 365, asicomo brindarles
unavisiénintegral delaexperien-
ciaendispositivos, aplicaciones,
infraestructuraydelared”,dijo.

Detonantes

A decir de Corona, el punto clave
enestaolaesel computoenlanube.
ElloT no esnuevo, tiene mas de 20
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afios, pero entonces eramuy caroadoptarlo, ademds
quelainformacién que hoy existe no eralamismaen
cantidad, nise manejabadelamismamanera,aunadoa
quenoexistian centrosde datos contodala posibilidad
dealmacenarla, “y esaes precisamente la ventaja del
computoenlanube, servicios de innovaciénilimitada
cloudyahimismose procesa parautilizarlacomo cada
quiénle saque mas provecho”, explico.

Porejemplo, conAzure, que eslaofertade computoen
lanube deldesarrollador, el cliente puede probar los
servicios porunmesy palparloquese puede hacersin
serunexperto enlamateria; cuandolohace un profe-
sional, se vuelve algomésatractivoy sele puede sacar
mads provecho.

“Enelultimoafo podemos observar unaevolucionno-
table en 3 puntos: el primero eslaadopciony el men-
sajede escenarios hibridos donde ahorase promueve
como aprovecharlo mejor de los dos mundos,loque
actualmente se tiene yainvertidoenuncentrodedatos
local, sumado auna ofertade nube publica. Los gigan-
tesdelavirtualizacion conlos gigantes de nube publica
unificando mensajes de ‘Hybrid Cloud’y conestoun
términoahoramuy sonadoel Devops’,donde se busca
unagestiénderecursos automatizaday de alta optimi-
zacionderecursos’, compartié Maria EugeniaMoreno,
directora Comercialen CompuSoluciones.
Flsegundo punto que expusolaentrevistada se refirio
alainclusion de servicios masavanzados enlanube,
donde yano eslaaS o PaaS sinomicroservicios, para
correr flujos de trabajo sin servidores ‘serverless’ o
motores de Machine Learning, Internetdelas cosas, e
inclusobases de datos muy diferentesalas tradiciona-
les,ytodoesto, enarbolando el cémo puede beneficiar
alasempresas.

“Eltercer puntoy que debe ser de vitalimportancia
paralos canales es que ahora no es suficiente para
los clientes que seas ‘suasesor de cabecera’sino que
buscan partners que esténactualizados, que les pue-
danofrecer productosy servicios quellevenalaop-
timizacion de sus procesos, son clientes que cadavez
‘sela piensan menos’ en buscar por su propia cuenta
unasesor que complemente al que hoy tienen o en
algunos casos cambiarlo, esto nos debe generar con-
cienciaatodo el ecosistemade estar bien prepara-
dosentodoloactual y que le puede sumaranuestros
clientes”.

www.esemanal. mx
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Oportunidades

“Enel pais, hemos visto que sectores como el de agricultu-
ra, manufacturay logistica, comienzan a usar muchoslos
serviciosdeinnovacion paraloT, por ejemplo. Enel primer
caso se estan monitoreando en tiemporeal sus cosechasy
hectdreasy conanaliticaavanzada estan usando drones
paradeterminar siestdn creciendo correctamente, estan
propensasaplagasy puedenhacer prevenciény deteccion
deellas, entre otras funcionalidades que se aprovechan con
estatecnologiadenube”,ejemplificé el vocero de Microsoft.
Otramuestraestdenlossensoresenelmercadodelogistica,
enlos camiones paraconocerlaformaenlaquelos conduc-
tores estan manejando; si hay pérdida de diesel, e incluso
paradeterminar siuna personase esta quedando dormida
mientras maneja, y mandar alertas tanto al que conduce
comoalacentral. Esto tiene implicaciones no sélo de cui-
dadode vidashumanas sino hasta parabajar costosenlos
serviciosdeaseguradorasal disminuirlatasade accidentes.
Mientras Karioty, observaque asectores comoretail, servi-
ciosfinancieros, industria, energia, tecnologia, medios de
comunicacion, sanidad, hoteleria, entre otros, pertenecen
principalmente lascompafiias que demandanunatecnolo-
giaqueles permita optimizar el usodelanubesinrenunciar
alaseguridad.

Esosebasaenquelassolucionesdel fabricante sonvalidas
paraempresas que poseenaplicaciones enlanube contro-
ladas por el departamento de TI, como por ejemplo Office
365, Google Suite y otras como Salesforce.com, etcétera.
“También paraaquellas organizacionesdondelos usuarios
hacenuso de muchasaplicaciones en cloud y nosonadmi-
nistradas de forma centralizada por T1; las que cuentan con
profesionales que accedenaaplicaciones desde cualquier
lugary hora, en muchos dispositivos; alas empresas que
nodeseanbloqueartodaslas aplicaciones, pero prefieren
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controlarloquelagente haceenellos’, dijo.

Aloque Sandovalrefirio: “Lalatenciahallegadoaser
elenemigo principal de las soluciones de nube; esta
impactadirectamentelaexperienciadel usuarioy mu-
chasveces,alno contar contiemposde respuestaade-
cuados ono tener visibilidad de como se comportala
infraestructura, termina por satanizaraestas propues-
tas,encontrando enemigos paraincrementarsuuso’.
Enel puntodevistade Ernesto Jiménez, director Co-
mercial Licencias Online México, también se estdn
montando enambientes cloud muchas de las aplica-
cionesy servicios internos de lasempresas enterpri-
se como los ERPs, CRMs, back office, gestion de RH,
comunicaciones unificadas, analiticos y sistemas de
colecciéndedatosdeloT;asicomorespaldoyaltadis-
ponibilidad delas herramientas tecnoldgicas de las
empresas.

“Eltemade nube publicaes muy atractivo paraempre-
sas que se encuentran en circunstancias de riesgos
como incendios oinundaciones. Por

elentorno climético de suubica-
cion, o por lamismanaturale-
zade susnegocios. Vemos
unmercado muy despier-
to en montar temas de
ERP sobre estosmodelos,
soluciones horizontales
comorespaldosyDRPson
también de las favoritas.
Hay mas temas horizontales
que verticales presentesenlos
mercados para cloud”, explico
Moreno.

Ernesto Jiménez
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En el estudio de Netskope hitps://resources.netskope.com/cloud-reporits, se determiné que las categorias de
aplicaciones mds utilizadas en el cloud sonlasrelativas arecursos humanos, marketing, herramientas colabo-
rativas, finanzas, CRM, sociales, almacenamiento en cloudy servicios ITo de gestion de aplicaciones. De ellas,
menos del 90% estanlistas paraser utilizadas en un entorno empresarial desde el punto de vista de laseguridad.

En cuanto alas aplicaciones mas utilizadas, entre las principales se encuentran: Microsoft Office 365 Outlook.
com, Microsoft Office 365 OneDrive forBusiness, Google Mail, Facebook, Skype, Google Drive, Microsoft Office 365
SharePoint, Microsoft Power Bl, iCloud, Twitter, Linkedin, Box, Salesforce, MicrosoftLive OneDrive, MicrosofiTeames,
ServiceNow, MicrosoftLiveOutlook, Slack, Dropbox y Microsoft Skype for Business.

Preparacion

ParaCorona,esmuyimportante quelos canalesesténalavanguardia
detodoloquesevaliberandoentornoalanubeysusaplicaciones,ya
quesueleser constante. Aunque hay que tener cuidado, porque hay
solucionesrapidasy faciles, peronose conocendel todo y ante esto,
sevan por el caminomaslargo, conimplementaciones mds pausadas.
De ahilovital de trabajar con profesionales que ayudenadesarrollar
proyectosde innovaciénde maneraseria; paraello, Microsoft cuentan
conunecosistemade partnersexpertos enloT,analiticaavanzada, in-
teligenciaartificial, almacenamiento, entre otros. Y cuandouncliente
de cualquier tamafio solicita unasolucion, buscanal socioideal para
llevaratérmino exitoso el proyecto.

Flpapel delosintegradores se vuelve importante conlos aliados por-
que tienen conocimiento envarias cosasy entregansoluciones ‘llave
enmano’,ademds quelamarcatieneacuerdosde trabajo tecnolégico
confabricantesimportantes de diferentes dmbitos de industria.
Mientrasen CompuSolucionesidentifican 3 perfiles: ISV (socios que
creanunasoluciénde propiedad intelectual y lamontansobre nube),
yaunque novendencloud directamente, sonideales paraque el com-
ponente de nube publica provoque que sus productos lleguen mas
facily 6ptimamentealos clientes conunaofertaintegral, sintenerque
esperar por componentes por separado paralaventade susolucion.
Elsegundo es MSP o proveedores de servicios administrados, don-
deelcore de susnegocios enbuenamedidasonlosservicios. Ahora
con productos cloud, es mucho méas sencilloy con mejora continua,
ademasde pocasinversiones el gestionarlos centros de datos de sus
clientes.

Finalmente, eltercer perfilsonlos ‘SI'o System Integrator, queincluye
el componente cloudasuespecialidad, enarquitecturas y soluciones
complejas paralos centros de datos de sus usuario finales.
SegtnSandoval, losdistribuidores que iniciaronlaevangelizaciénde
sus equipos de ventas conanticipacion, entre 2012y 2013, sonlos
queahoraestan cosechandolos frutos de sus inversiones; empresas
que cambiaron sumanerade ver elnegocio, donde anteriormente
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importaba el CAPEX. Ellos aprendieron a hacer
negocios con OPEX yahorasonquieneslideranel
mercado.

“Laventade servicios de nube rompe con el para-
digma de negocios de montos millonarios, hacia
negocios con precios muchomenores peroconun
pagofrecuente que, por unlado,daindependencia
alosclientes paraadoptar lanube que mejores ser-
viciosles presta. Por el otro, permite alos distribui-
dorestener masintimidad conlos clientesatravés
deservicios de monitoreo, aceleraciényvisibilidad
paragarantizar la correcta operacién de los servi-
ciosbasadosenIT”,abundéelentrevistado.
Elpartner que no cambie sumanerade trabajary
sigaenfocando sus esfuerzos al mercado tradicio-
nalde tecnologia, no estara presente enel futuro.
Nopodemosesperar quelosclientes permanezcan
enelStatus-Quo cuandolaindustriayaestamigran-
dosufilosofiaalassolucionesdenube.

www.esemanal.mx
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n la actualidad, los ciberataques mdas comunes son a traveés
del DNS, considerados dentro de la red en la capa de apli-
cacion.

Los ciberdelincuentes utilizan el DNS para infectar dispositi-
vos, propagar malware y exfiltrar los datos, ya que las soluciones
de seguridad de hoy en dia se centran en firewalls, IDS y proxies,
y normalmente no realizan una inspeccién profunda del proto-
colo de DNSy pasan por alto, siendo omitido en estos elementos.
El 46% de las grandes empresas han experimentado exfiltracion
de datos a través de DNS. En los primeros tres meses de 2016 por
ejemplo, las victimas pagaron alarmantes cifras que oscilaron
dlrededor de $200 millones de ddlares en rescates a ciberdelin-
cuentes. En la actudlidad, las empresas no pueden darse el lujo
de estar en inactividad, porque existe una relacion directa al
impacto financiero, pérdida de clientes y los problemas legales
derivados de los ataques cibernéticos.

Cdmo nos diferenciamos en Infoblox

Una primicia en la industria es que nuestra plataforma unificada
permite controlar y asegurar los centros de datos de proxima
generacion, las implementaciones de nubes hibridas y la infrae-
structura local de forma centralizada y obtienes capacidades
que mejoran todos los aspectos de la agilidad, visibilidad, seguri-
dad y contfrol de costos de la red. “Inteligencia Proactiva”, a
través de nuestro DDI (DNS, DHCP e IPAM). “Vista Unificada”, en
donde obtendrds Visibilidad sin precedentes de todo el direc-
cionamiento con contexto de red. "Automatizacion”, descu-
brimiento de dispositivos, Politicas de Aplicaciones, Cumplimien-
tos de estdndares de seguridad internacionales en una red
fisica, virtual y en la Nube. “Seguridad e Inteligencia en DNS”,
protege fu red confra los embates de Malware y ex-Hfilfacion

lvanSdnchez
RegionalSales Manager
+521 5522728449

www.infoblox.com

de informacion. “Defensa e Inteligencia de
Amenazas”, capacidad de analizar los da-
fos que provienen de ataques y amenazas,
para después compartir el contexto que
ayude a priorizar la seguridad. “Ecosistema
y API's”, capacidad de intercomunicar ele-
mentos de seguridad con terceros creando
acciones seguridad enfre los mismos para
que obtener eficiencia y una escalabilidad
mds répida de proteccion.

Oferta Infoblox

-Proteccién Avanzada de DNS: Defié-
ndase contra la mds amplia gama de
ataques avanzados basados en DNS
Firewall DNS: Asegure su red con proteccion
contra malware automatizada via reputa-
ciéon

-Threat Insight: Detecta y evita la exfiltracion
con andlisis basados en DNS via comporta-
miento

-ActiveTrust: detecta y previene los ataques
cibernéticos de forma proactiva

-ActiveTrust Cloud: Proteja a los usuarios en
fodas partes: dentro de las instalaciones,
roaming y en sucursales.




CompuSoluciones
Maria EugeniaMoreno, directora Comercial
Segunladirectiva, lastecnologiasbdsicas
como de almacenamiento y los tipicos
componentesde un cenfro de datossi-
guenencabezandolasbusquedasdelos
clientes, sinembargo, cadavezhay mds
aperturaanuevosmicroservicios. Eltema
continuidad de negocio resalta como
idealparahacerloennube.

Lamarca cuentacon alianzascon Amazon
Web Services, IBM, Microsofty Oracle. Asimismo,
aplicativosSaas parasectores especificoso
generalesparalasempresas, y desde luego
serviciosinnovadoresde serverless, machinelearning, inteligencia artifi-
cial, pormencionaralgunos. Alapar, pueden ofrecerescenariosde nube
hibrida con Alestray VMware; yun portafolio de seguridad conproductos
especializadoscomo Deep Security asaService de Trendmicro o Skyhigh
deMcafee.Yuncomponente adicionalquelosrobustece conunaalian-

zaconC3nfroTelecom.
“Tenemos programas que ayuda alossocios a agilizarlaincorporacion
denube asusportafolios, no solo contemas de precios preferenciales,
sinoque conunfoco que habilitaparaque armenuna ofertaintegral”,

menciondMoreno.

Dentro delosbeneficios de trabajarcon elmayorista, Morenoresalté el
amplio portafolio que fienenalamano paraarmarsu oferta. Unequipo
experto pormarcaquelesayudard aprofundizarencadatemade su
interés. La gestién de susnegociosen conjunto conplanesy apoyosde-
finidos parasu crecimiento.

suhernand@copusoluciones.com

CONTPAQI

Samuel Pérez, gerente de Producto Nube

“Elque nosotros cambidramos nuestros modelos tiene mucho que ver
conenfenderelcomportamiento actual de los clientes que consu-
men aplicaciones administrativas. Sibien, una gran parte delmercado
se concenfraennegocios que actualmente utilizan herramientasy
software on-premise, tenemos que entender que las nuevas opor-
tunidades nacen en este cambio o transformacion digitaly buscan
soluciones flexibles, sencillas, multiplataforma, movilesy féciles de
probary adquirir; lanueve lo cubre de formanatural. Adicionalmente,
tiene que verconuntema de mercadoy competencia. De la mis-

1z

= Enlavozde
-losexpertos

ma forma que los nuevos
clientes nacen en este
esquema, las nuevas
empresas de software
nacen ya como em-
presas cloud.”, senald
Pérez.

La marca cuenta con
una aplicacién nube
queleshapermitido llegar
alosusuarios que necesitan
cumplirconestaobligacion,
erigiéndose como el PAC
(Proveedor Autorizado de

Certificacion), conlamayor cantidad de RFC emi-
tiendo CFDI.

Atravésdelacomunidad de distribuidores, se ofre-
cenlossistemas de CONTPAQI, mediante virfualiza-
cién, en donde es posible ingresary gozarde toda
lafuncionalidad delos aplicativos, virtualizados en
unaambiente nube, para asi, se pueda contarcon
flexibilidad y movilidad. Esimportante mencionar
que, en el corto plazo, la firma llevard su sistema
contable aeste esquema.

“Nuestra propuesta esformaralcanal parapoder
aprovechareste cambio digitaly que veanla dife-
renciaentre ofrecerserviciosy garantiascomunes,
aotforgarun valorsuperiorcomo el que se puede
darenlanube. A partirde estos cambios, estamos
preparando unroadshow denominado ‘Proyecto
C3', Comunidad Cloud CONTPAQI.Endonde se
formard alossociosentemas de producto, comer-
ciales, y cloud, facilitando el conocimiento quere-
quieren para entraren esta fransformacion, lome-
jorpreparados posibles. Adicionalmente, respalda-
remos aaquellos asociadoscon conocimientode
desarrolloy consumo de servicios Web, poniendo
asudisposicionlas ' APIS’ que necesitan paraligar
sus desarrollos alos de CONTPAQI, generando asi
mayorvalorparaellosy paralamarca”, concluyd

Pérez.

Samuel Pérez

www.esemanal.mx
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Infoblox
Ivén Sanchez, gerente de cuenta México
“"Hay unainversion grande en productos como
seguridad, inteligencia, DNSy altadisponibilidad,
para hacerle frente a las fendencias como la
nube. Estamos trabajando tanto con cloud hibri-
do,como conlasque puedenaprovisionarservi-
ciosde untercerocomo Amazono Azure.Y como
servicio, una propia para ofertarservicios de seguri-
daddenavegaciénparaprotegerdelmalware yrobo
deinformacion.Todoesto estd alalcance delossociosde
negocio”, mencionéSénchez.
Comodiferencialesde laempresas, estd elbrindar
unasolucidénde DDIparaparticiparenlanube privada, yla hibridau ofertar
lasoluciéntotalmente enlanube comosservicio, lo que les abre aloscanales
unanueva oportunidad de complementarsu portafolio.
"Habilitamos alos partners para que puedanhacerla preventa, venta, la
implementaciénylapostventa, conelmayorde los éxitos; ademds, losres-
paldamoscondoscentrosautorizadose ndondeloscapacitamosy certifica-
mos.Enpre ventay ventatenemoscapacitacionesenlinea, concontenido
deinformaciénde producto.Y estamos entrenando asocios de manera
personalizada paraunamejor aproximacionalmercado”, dijo.
isanchez@infoblox.com

lvénSdnchez

MAPS

Hugo Giusti, Director Comercial

“Nuestra ofertase enfocaen otorgaralos co-

nales el abanico de productos de infraes-

tructura éptimos para otorgar asus clientes

unacceso alanube desde unainfraestruc-

turaseguray confiable; abarcando desde

los ‘fierros’ hasta elmanejo y administracion

delos datos entodo el ciclo de vida de los

mismos, On premise, en nube o hibridos”, indi- ’
c6 Giusti. B

Porsu parte, Oscar Guanes, gerente division
Data Center/Cloud en MAPS, indicd que la
marca cubre las capas de lainfraestructura privaday cadauna de
ellas, tienen conectividad conlos servicios de Cloud puUblico, privado
e hibrido. Abarcan desde el networking coninteligencia, monitoreoy
gestion, optimizado para Cloud. El procesamiento y almacenamiento
conalternativas de performance y simplicidad de operacién, ademds
de soluciones de alta densidad con conectividad de los servicios de
nube de manera nativa, hasta elrespaldo yrecovery, contodolo que
serequiere para cualquier contingencia.

Giustiresaltd que ofrecen al canal habilitacién, entrenamientoy ca-
pacitacion, recursos de mercadotecnia, y acompanamiento entodos
sus proyectos. Como ejemplo estdla MAPS App, una aplicacién con
la cual pueden accederaeventos, lanzamientos, nuevas marcasy
todalainformacién de cadaunade ellas, entre otros beneficios. 'Y sino
saben cdémo abordar o cerrar ciertas oportunidades, nolas pierdan, se
puedenacercarconnosotros, ylosrespaldaremos enlo necesario para
que tengan éxito”.

oscar.guanes@maps.com.mx

Hugo Giusti
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SynnexWestcon Comstor

HéctorLara, Director General

“Eseldreade mayorcrecimiento, cuadrupli-
candosutamano ano contraano. Tenemaos
soluciones que atiendenalmodelo de CSP
(CloudService Provider), conactivaciéonde
serviciosatravésde nuestro ‘market place’
‘BlueSky’, conun proceso automatizado di-
rectamente conelfabricante paraobtener
elservicio encuestion de minutos. Ademds,
ofrecemos propuestas Cloud, con activa-
cién mediantelaformatradicionalde colo-
cacionde érdenesde compra. Y enambos
esquemas, hay pago anualy mensual, de-
pendiendo delasolucion, flexibiidad de uso
oinclusive, modelosbasadosenconsumo.”,
compartié elentrevistado.
Lamarcacuentaconsolucionesde: Micro-
soft Azure, Symantec, con End Point Protec-
tionCloud, y préximamente Cisco. Ademds,
cuentan con el portafolio de seguridad y
cenfrode datos: Citrix, NetApp, Radware,
Rubrik, TrendMicro, VIAAS, Veeam, pormen-
cionaralgunos.

“A través del programa EDGE for Cloud,
ayudamosalcanalaentendereste mundo
ycodmo puedeimpactarensunegocioysu
ofertaalusuariofinal. Llevamosde lamano
alossociosen elcamino de transformacion
digital, prepardndolo para capitalizar esta
nuevaoportunidad. Asimismo, cuentancon
laayudade nuestro CustomerSuccessCen-
ter, grupo dedicado arespaldarlos durante
todoelciclode vidade sususcripcidnenla
nube. Adicionalde contarconelapoyode
un grupo especializado ensoluciones fra-
dicionalesy cloud, desde el punto de vista
comercialytécnico, siempre dispuestos a
apoyarlo”,comentdLara. (£
CloudTeam.mx@westcon-la.com
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< uPs

LOS UPS’S SON DISPOSITIVOS NECESARIOS PARA LA PROTECCION DE LA INFRAESTRUCTURATECNOLOGICA, A
CONTINUACION PRESENTAMOS ALGUNOS DELOS EQUIPOS MAS REPRESENTATIVOS DELMERCADO.

Brenda Azcarategui

APCsMC1000

Caracteristicas: LCD coninterfazintuitiva para configurarla unidad UPS
localmente conmdsde 15 pardmetros programables. Modo operativo
ecoldgico patentado paralograr eficiencias de mdasdel 97%. Certificacion

de Energy Star. Cuenta conindicador dindmico de fecha parareemplazo de
baterias. Médulos de baterias practicos, faciles de conectar, reemplazables

en caliente.Salida de ondasenoidal pura, recomendada porlos fabricantes
de servidores que utilizan fuentes de alimentacion con factor de potencia
corregido (PFC) activo. Gestionable a través de unared mediante puerto serial,
USB o Ethernet (opcional).Incluye software Powerchute Business Edition.
Garantia: Dos anos.

APC SRT3000XLA (120V) y/0 SRT5KXLT (208V)

Caracteristicas: Brinda notificacion sobre fallas de la bateria. Tiene unmodo ECO. La
arquitecturade doble conversion brindaregulacion de tensién estricta, regulacion de
frecuenciay tiempo de transferencia cero haciala bateriaen caso de que se produzcan
eventos energéticos. Proporcionasalida de ondasenoidal pura, recomendada porlos
fabricantes de servidores que utilizan fuentes de alimentacién con factor de potencia
corregido (PFC) activo. Gestionable a fravés de unared mediante puerto serial, USB o
Ethernet.Incluye elsoftware Powerchute que brinda monitoreo y control, cierre seguro del
sistema operativo einnovadoras funciones de gestion de energia. Modulos de baterias
prdcticos, faciles de conectar, reemplazables en caliente. Indicadores de estado LED.
Garantia: Tres anos en elsistema eléctricoy dos anos enlabateria.

CDP R-UPR508/758/1008 UPS Interactivo

Caracteristicas: Potencia 500VA, 750VA Y 1000VA, arrangue enfrio. Cuenta
conbreakerde proteccion confrasobrecargay corto circuito eindicador
de modonormaleindicadorde modo bateria, conocho contactosde
salida, cuatro conrespaldo yregulaciény cuatro consupresion de picos.
Idealparaprotegerpantallas LED/LCD, routers, mddems, cOmputo,
audio/video, entretenimientoy mdas.

Garantia: Dos anos de garantia, cambio fisicoinmediato.

|
!k
CDP UPOXR-33 HM6-10-20Trifésico —Modular Escalable
Caracteristicas: Capacidad de 20 a900KVA.HMé (6 mddulos de potencia)
-HM10 (10mddulos de potencia) -HM20 (20mddulos de potencia). Ofrece
tecnologia online doble conversion. Integraun display téctil, cuentacon
modulos de potenciade 20kVA Y opcidn de puestaen paraleloredundante
hasta contresunidades deigual capacidad. Con monitoreoinaldmlorico Wi-Fi
ocableado. Ofrece tecnologiaHot Swap que permite la sustitucion de médulos
sin cortarlaenergia delequipo y tarieta SNMP einterfaz de latarjetainteligente.
Garantia: Dos anos de garantia en partes electronicasy baterias.

Paramayorinformaciéon de los productos:
contactame@esemanal.mx
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CompletmT605

Caracteristicas: Parte No ERI-5-036, el equipo esunno break
conreguladory supresorintegrado con capacidad de 600VA,
respaldo de hasta 15 minutoscon 1 PCy8contactos. 504 J
supresion de picosy gabinete de polimero de altoimpacto
antiflama, hecho en México.

Garantia: 60 meses (24 enbaterias).

CompletTulum 1500

Caracteristicas: Parte No ERI-5-015. No break conreguladory
supresorintegrado, con capacidad 1500VA, respaldo de hasta 55
minutoscon 1 PCy 10 contactos. 504 Jsupresidn de picos. Gabinete
de polimero de altoimpacto antiflama, hecho en México.
Garantia: 60 meses (24 en baterias).

Alimentando y Conectando
a las Empresas Alrededor

del Mundo

Ya sea que esté soportando racks de servidores hasta
dispositivos moviles personales, con nuestros sistemas
UPS sus equipos estaran protegidos contra apagones,
caidas de voltaje, sobretensiones, dafos y pérdidas de
datos, etc.

Consulte con nuestros representantes la solucion
que mejor se adapte a sus necesidades.

Conozca mas en: www.tripplite.com
Tripp Lite México: 5001.5900 / Guadalajara: 01 (33) 3630.3049 / Meérida: 01 (99) 9927.4659 o
Monterrey: 01 (81) 8381.8484 / Puebla: 01 (222) 437.3310

infomxventas@tripplite.com / infomxservicio@tripplite.com - ) —




Ch|fe

CyberpowerRrTs50

Caracteristicas: Elmodelo RT650 de la Familia PoS, con topologia Standby

provee salida de ondasenodialsimulada asistemas de punto de venta,

kioskos, instalaciones de telecomunicaciény estaciones de frabajo.
Ofrecenproteccién eléctrica confiable yrespaldo de bateria durante .
interrupciones de energiay apagones parcialesy totales. Brinda
beneficios clave paraelusuarioy tecnologia ecolégica GreenPower,
condiseno ultrasilencioso monitoreo porcomputadoray aplicaciones

tipicas, kioskos, dispositivos de network, estaciones de punto de venta,
instalaciones de Telecomy estaciones de trabajo.

Garantia: Cinco anosincluidala bateria.

ricardo.mones@cyberpower.com.mx

CyberPower

DataShield Ds-400

Caracteristicas: Capacidad de 400 VA 240W, seis contactos (cuatro con
respaldoydosconsupresorde picosyruido). Cuentaconindicador LED
ytecnologia offline. Contiempo derespaldo de 35Min. (PC de 80W).
Pdlizaderespaldo.

Garantia: Dos anosyuno enbaterias.

DataShieldks-1000PRO

Caracteristicas: Capacidad de 1000 VA 600W, conocho contactos.
Respaldados pordosbaterias. Cuenta conindicadores LEDs, tecnologia
offline, proteccion fax/modemy tiempo derespaldo de 80 Min. (PC de
80W).Pdlizaderespaldo.

Garantia: Dos anosy uno en baterias.

Eaton9orPx700VA-11kVA

Caracteristicas: UPSrack/torre ideales para centros de datos, servidores, switches dered, rack MDF
oIDF.Topologia de doble conversidon (on-line) que protege mdas dispositivos, proporciona 28% mds
potenciaencomparacioén conlos UPS tradicionales. Permite extender el tiempo de respaldo con
bateriasreemplazables en caliente (Hot-swap), yla opcidén de agregar un bypass externo para
mantenimiento. Ofrece latecnologia ABM que incrementa el ciclo de vida de servicio de la bateria
hastaun 50%. Ranura parainsertarla tarjeta de monitoreo (la cual viene incluida enlos equipos de
6-11kVA) gue enintegracion con el paquete de software Intelligent Power Suite gratuito (IPSS) puede
monitoreargratuitamente de 1 hasta 10 equipos que se comuniquen con protocolo SNMP con esto
se lograintegracion conlas principales plataformas virtualizacioén, infraestructuras convergentes

: y podrdrecibirnotificacionesde los
f{P cambios de estado del UPS via correo
| BRI S - - : g——— electronico.
o X Garantia: Incluyereemplazo de UPSy

baterias pordos anos.
MonicaSepulveda@eaton.com

Paramayorinformaciéon de los productos:
contactame@esemanal.mx
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|SB SOLA BASIC’

...en proteccion, tu unica opcion

PROTECTOR FOR

U Ps para el hogar...
/. Protege
: lo que mas quieres

Tiempo de respaldo
o autonomia: 40 min.

Capacidad nominal: 450 VA

Tiempo de respaldo
o autonomia: 30 min.

Capacidad nominal: 600 VA

Tiempo de respaldo
autonomia: 70 min.

Capacidad nominal: 800/VA ™

BATERIA

RESTO DE SUS PIEZAS

Ideal para:




Eaton 93rPm 20kW-200kW (208V)

Caracteristicas: Con tecnologia doble conversion (IGBT's) y Powerware
HotSync, que habilita elacoplamiento en paralelo de hasta 4 sistemas
modulares de 200kW con 10mddulos de 20kW (Hotswap), por capacidad
oredundancia. Condiseno en forre brindando un 98.6% de eficiencia
enmodo ESS (Energy SaverSystem) y 95% de eficiencia en modo doble
conversién a partirdel 50% de carga a diferencia de UPS tradicionales.
Cuentaconopciones de configuracion de salida de aire con ventilacion
superior o posterior, parala configuracion de pasillo caliente/frio o enfila que
admiten chimeneasdelgadas. Pantalla touchscreen de 8" para monitorear
localmente. Protocolos de comunicacién HTTP(S), SNMP, MODBUS, TCP/IP,
MODBUS RTUyBACnetIP para monitoreoremoto.

Garantia: Incluye refaccionesy baterias porun ano.
AlejandroALavin@eaton.com

Forza EOS FDC-1000T

Caracteristicas: UPS on-line onda senoidal pura. Con capacidadesde
1000 VA Y2000 VA Y800, asicomo 1600 Watts de salida. Conpanelde
configuraciéon para valores de operacion programados. Este esun
producto enpresentaciontorre, con Slot para tarjeta SMNP.

Garantia: Tres anos en elequipoy un ano enbateriascon combilo ﬂ'siqdo dO<I—:~
aunidad.

ForzaHt-750LCD

Caracteristicas: UPS interactivode 750VA o 1000VA (segun elmodelo) 375Wattsy
500Wattsde salida. Conpanel LCD, dos puertos USB de carga, 12 confactos (6 con
respaldoy éconsupresidn de picos). Con proteccion coaxialyRJ11/45.

Garantia: Tres anos en elequipoy dos en baterias con cambio fisico.

ISB Sola Basic ProtectorforLCD & PC

Caracteristicas: Equipo disenado para suministrarsininterrupciéon, energia de
c.a.reguladaentodo momento. Este sistemalo constituye unregulador, un
cargador, unabateria, uninversory susunidades de controly proteccidénala
salida. Magnifico desempenointeligente en fodas sus funciones gracias asu
sistemabasado enlatecnologia de microcontrolador.

Garantia: Dos anos.

jmgabbi@isbmex.com

Oaras gs|

Paramayorinformaciéon de los productos:
contactame@esemanal.mx
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CyberPower

EWZMD EX

iEntre mas compras, mas oportunidades
tendras de
Premio por volumen de compras

Duracion de la promocion: 1 de agosto del 2018 al 31 de enero del 2019

Se uno de los 10 distribuidores
gque mas compre y iganate un
viaje doble a Whistler Canada!

Para mayor informacion llamanos al (55) 4622-8654,
o consulta con el PM de la marca.

I RAM: @“Wo& ==l DTechDats Otecnosinergia  syvscoim €ComMsa

Edwin Mendoza d David Rubio Polet Tenorio Ventas Rebeca Garcia Gerardo Sanchez Carolina Salinas
(55) 5263.6449 (33) 3268, 8236 (662) 109.0000 (55) 5078.4134 (55) 5387.0134 (55) 1204.8000 (55) 5541.4999 (55) 4125.5700




ISB Sola Basic Fase 3000

Caracteristicas: EQuipo disenado para suministrar energia de corriente alterna
senoidalregulada con alimentacion presente o generada porelinversor,
ademdas de protegerlos equipos conectados confra fransitorios de alta

tensién. Permite trabajar conservidores de Ultima generacion durante un
apagon, poreltiempo derespaldo especificado evitandola perdidade
archivosy de productividadengeneral. Cuandolatension delineafalle, el
equipo operard con bateriay elinversorseguird proporcionando unatension
senoidalyreguladaalacarga.

Garantia: Dos anos.

jmgabbi@isbmex.com

JethaPoPr 500

Caracteristicas: EQuipointeractivo, proporciona 25 min. derespaldo con
reguladorintegrado que mantiene establela corriente. Con supresor
de picos, conreguladorBoost & Buck de tres taps que estabiliza el
voltaje de salida. Encendido enfrio, proteccion de corto circuitoy sobre
carga. Cargador de bateriasiempre activo. Este esunequipoligeroy
empotrable consilenciadorde alarmai.

Garantia: Tres anos, dosen bateria.

Jetha Galedn x9

Caracteristicas: UPS de doble conversion enlinea, factor de potencia de salida
de 0.9, conpantalla LCD facilde usary de fécil desplazamiento. Diseno enrack/
torre, con puntos de administracion de energia programables. Cuentacon
modo de convertidor de frecuencia 50/60Hz. Puede usarmodo ECO avanzado
para ahorrarenergia, con funcion de apagado de emergencia (EPO).

Tiene disefo de bateriaintercambiable en caliente solo paramodelos 1-3K.
Ofrecetecnologia DSP aplicadaparamodelos de 6Ky superiores. Ademds de
correccionde factorde potenciade entrada activa 0,99 paramodelosde 6Ky
superiores, asicomoredundancia paralelaN+X paramodelos de 6K y superiores.
Garantia: Dos anos.

OnGuardrFN

Caracteristicas: Con capacidadesde 3,4, 5, 6,8y 10KVAs. UPS enlinea doble
conversién, capazde operaren paralelo, cuentaconundiseno compactoy
ligero queresponde alasdemandas actualesdelmercado Tlquerequieren
altascapacidades para aplicaciones monofdsicas. Esrobusto, eficiente y
altamente confiable. Cuenta conmodo ahorrador de energia.

Garantia: Dos anos contra defectos de fabricacién.

Paramayorinformaciéon de los productos:
contactame@esemanal.mx
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UPS Serie 5

Soluciones de respaldo de energia en hogar y oficina, armarios de redes,
centro de computo, CCTV, IDF'S, salas de servidores y mas.

Eaton S5E

Proteccion de energia esencial para
equipo de entretenimiento en el hogar,
estaciones de trabajo y equipos de punto
de venta.

Eaton 55

: EcoControl.
= Protege sus datos y su equipo

contra los cortes y la mala calidad
de la energia.

Trabaja a través de bajo y
sobrevoltaje sin desperdiciar
bateria gracias a la regulacion
del voltaje automatica (AVR).
Relacion de precio /
rendimiento inigualable.

Mac®y Linux®,

Eaton 5P Disponibilidad de baterias de litio para 1.5kVA.

Integracién perfecta con las principales
plataformas de virtualizacion.

* Flexibilidad con maltiples factores

de forma, ideal para entornos de alta

densidad.

Proteccion Premium para servidores,

equipos de red y almacenamiento. .

= Ranura de comunicacion estandar para
tarjeta de red opcional.

* |os modelos compactos 2U y 1U ofrecen
una variedad de opciones para asegurar
un ajuste adecuado para casi cualquier
aplicacion.

remoto con pi los de comunicacion SNMP, Modbus TCP/IP, Modbus RTU y Relay opcionales.

F.T-N

Powering Business Worldwide

Solucién rentable para equipos de
escritorio y puntos de venta.

= Reduce los costos de energia
hasta un 30% con la tecnologia de red.

= |ntegracion perfecta con Windows®,

Eaton 55C

Ideal para proteger servidares de
pequefias empresas, almacenamiento
conectado a la red (NAS), equipos

= Superficie reducida para una
facil integracién en espacios
pequerios.

* Puerto USB para identificacion
automnatica HID en Windows®,
Mac®y Linux®.

= Mejor relacion precio /
rendimiento en su clase.

Eaton 5PX

Extension de tiempos de respaldo con
médulos de bateria extendida (EBM).

¢ (Opcion de paquete (UPS y tarjeta
de monitoreo) para integracion
avanzada con plataformas de
virtualizacitn de VMware®, Citrix®,
Red Hat® y Microsoft®.

* Sistemnas con la m4s alta eficiencia
de la industria, hasta un 39%.

* Proteccidn éptima para NetApp®
y CiscoT ExpressPod®

*Monitoreo remoto con protocolos de comunicacion SNMP, Modbus TCP/IF, Modbus RTU y Relay opcionales.

www.eaton.com/powerquality
) @ETN_LATAM
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OnGuardsc
Caracteristicas: Capacidadesdel, 1.5,2y 3KVAs. UPS

enlineadoble conversion verdaderamente enlinea,
regenerativo contecnologia de procesamiento digital
desenales (DSP). Ampliaventana de tension de entrada,
factorde potenciade salidade 0.9. Cambio de baterias “en
caliente” (hotwsap).Receptdculos de salida programables.
Esidealparaequipamiento deTl, servidores, equipo
médico, telecomunicaciones, PLCsy sistemas de seguridad.
Disponible enversibnrackmount.

Garantia: Dos anos contra defectos de fabricacion.

=

Smartbitt seNB750

Caracteristicas: UPS inferactivo de 750VA / 375W, seis contactos tipo

NEMA 5-15R todos conregulacion, supresiony respaldo de bateria,
conreguladorelectronicointegrado, breaker de proteccion contra
sobrecargay cortocircuito, tiempo derespaldo tipico hasta 35 minutos.
Garantia: Tres anos.

Smartbitt SBOL3KRT2U-1

Caracteristicas: UPS online doble conversionde 3kVA/2.7KW, 4
contactostipo NEMA 5-15/20R, factorde potenciade salida 0.9,
SNMP+USB+RS-232 comunicaciones multiples y fensién de salida

seleccionable atravésdelpanel LCD.
Garantia: Dos anos.

Tripp Lite UPS interactivo AVR750U

Caracteristicas: UPS Interactivo ultracompacto de 750 VA 120V, ofrece proteccién
completade energiapara PCs de escritorio, estaciones de trabajo deredy unaamplia
variedad de dispositivos electrénicos profesionales y delhogar. Cuenta con circuitos del
sistema derespaldoininterrumpible gue conmutan almodo derespaldo porbateriaen
milisegundos, circuitos deregulacion de voltaje AVR afin de corregirautomdaticamente
caidasy aumentos de voltaje e integratomacorrientes con supresion de solbretensiones
paraimpresorasy accesorios que norequieren soporte de bateria. Incluye un puerto de
comunicaciones USB que soportalas funciones

integradas de administracién de energiay

apagado automdtico de WindowsyMac OS X o

completas opcionesde monitoreoy apagado

automatico conguardado deinformacién usando

software de monitoreo PowerAlert de Tripp Lite.

Garantia: Tres aNos.

ignacio_tron@tripplite.com

Paramayorinformaciéon de los productos:
contactame@esemanal.mx
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Tripp Lite UPS smartOnline SUT40K

Caracteristicas: Equipo trifésico enlinea de doble conversion, protege

equipo dered de misidn critica contratiempo muertoy pérdida de datos
enambientes de centro de datos, telecomunicaciones, médicas, industria
ligerayfinancieras. Su diseno Independiente de Voltaje y Frecuencia (VFI)
permite operacién continua a 50 Hz o 60 Hz, cuenta con factor de potencia |
deuno (1.0) que soportaunacapacidad de 60kVA / 60kW, ofrece cero b
tiempo de transferencia desde elmodo enlinea almodo derespaldo, I
eficienciade 94% durante elfuncionamiento normaly del 98% en modo '
econdmico, tiene capacidad paraconexidon en paralelo de hasta 4

unidades para obtenerunatoleranciaafallasN+1 o capacidad aumentada BN
de potenciahasta 240kVA. p—
Garantia: Dos anos.

ignacio_tron@tripplite.com

Vorago Nobreak 300 (UPS-300)

| Caracteristicas: El UPS 300 cuentacon8conexionesyunacapacidadderespaldode
energiade 800 VA/480 W para mantenerun equipo de computo enfuncionamiento
durante unapagdn. También cuenta consupresorde picos para evitareldano a
componentesy circuitos eléctricos a causa de descargas o variacionesen el voltaje
eléctrico.Estdequipado conunmodo de seleccidn de frecuencia para convertir
elabastecimiento de energia de 50/60Hzy cuidar alos equipos que requiere flujos
diferentes de corriente.

Garantia: Unano.




Reportaje B
VENTA CRUZADA Y NEGOCIO INCREMENTAL DERIVADOS DE
SERVICIOS ADMINISTRADOS
DE IMPRESION

Rogelio Herrera
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*UN MERCADO CON MAYORPOTENCIALESLAPYME
*ESIMPORTANTE HABILITARSE EN CONSULTORIA'Y FINANZAS
*AGREGAR CAPA DE SEGURIDAD INCREMENTA LA RENTABILIDAD

ngeneral,los proyectos de servicios
administrados estdn en crecimien-
to desde hace algunos anos, esto
se debeengran medidaaqueres-
ponden alas necesidades del mercado.
Es decir, losrecursos tecnolbégicos estdn
pasando de modelos de adquisicion tra-
dicional a esquemas de entrega de ser-
vicios.
Es por ello, el @mbito de laimpresiéon (MPS)
mantiene tasas de crecimiento de doble
digito anualmente, sinembargo, en dreas
de mercado con alto nivel de madurez,
como este, esimportante identificar las
dreas de oportunidad. De hecho, este tipo
de proyectos representa més campo de
desarrollo para la industria.
Pamela Gonzdlez, directora de canalesy
mercado PyME en HP Inc.de México, men-
ciond: “Este negocio no
selimita acobrarcon- &
sumibles y hardware a &
mensualidades, ya que
también demanda una
seriede serviciosdeva-
lor agregado, asies po-
sible entregar solucio-
nes mads eficientes para
lasempresas”
Para ser mas competitivos, algunas mar-
casdisponen de un portafolio diferencia-
do para el segmento de MPS, esto agrega
valor ala propuesta del canal. Asilosin-
tegradores pueden acercar propuestas
conuna mejor relacién costo beneficio, a
través de aplicaciones se puede mejorar
el monitoreo.
Manuel Guerrero, gerente de producto en

Pamela Gonzdlez

Epson, afirmé: “Es un segmento de nego-
cio con alto crecimiento, actualmente
nos enfocamos enla pequefiay mediana
empresa (PyME) ya que representa una
mayor oportunidad de negocio para toda
laindustria, el reto radica en entender sus
necesidades’.

Para consolidar alianzas estratégicas,
tanto proveedores como mayoristas
buscan trabajar conintegradores alta-
mente especializados. De este modo se
pretende implementar planes de desa-
rrollo en conjunto, alargo plazo se pueden
explorar iniciativas para llegar a otros
segmentos de mercado.

Propuesta de negociode HP en MPS
Crecimiento de 30% enlos uUltimos tres
anos

*Programas comerciales paraimpulsar
especializacion

*Habilitacion a nivel consultivo, financiero
y técnico

-Portafolio diferenciado para soluciones
administradas

-Diferentes habilitadores e incentivos de
negocio

*Respaldo de drea propia de financia-
miento

pamela_gonzalez@hp.com

Jesse Reid, director de mercadotecnia
en Oki, explico: “En general el mercado de
impresiéon se estd moviendo hacia MPS,
nosotros tenemos mds de una década
de experiencia en este tipo de proyectos.
Uno de nuestros factores de competitivi-
dad eslacapacidad de entregar ‘trajes a
la medida’de cada usuario’.
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Habilitacion atres niveles
Pararesponder mejor alos requerimientos de estos
proyectos,los integradores deben generar un per-
filde venta consultiva. En este sentido, tanto fabri-
cantes como mayoristas disponen de iniciativas de
capacitacion, asies posible agregar valor alas so-
luciones para superar las expectativas del mercado.
Al participar en programas de capacitacién o certi-
ficacién, el canal puede elevar su nivel de especia-
lizacidn. También esimportante desarrollar nuevos
modelos financieros que contemplen la rentabilidad
recurrente que derivan de las plataformas MPS, las
cuales se extienden por periodos anuales.

“Nuestra propuesta contemplarecursos tecnolégi-
cosy programas comerciales, asibuscamos impul-
sarla especializacién del canaly su desarrolloem-
presarial. A esto se agregan diferentes habilitadores
de negocio, enlos Gltimos afos esta drea de negocio
crecearitmosde 30%", agregd, Gonzdlez.

También es necesario hacer modificaciones alos
procesos delas dreas de ventasy elevar el nivelen
los servicios de soporte y mantenimiento. Esto se
debe a que este tipo deiniciativas tienen una mayor
demanda en estos dmbitos. Otro aspectorelevante
es el seguimiento de garantias.

Para mejorar su nivel de consultoria, el canal debe
conocerlabaseinstalada del prospectoy sus pro-
cesos operativos para optimizarlos. También esim-
portante optimizar recursos, ya sean consumibles
o material de impresidn e incluso
mantenimiento o soporte, ade-
mds de la seguridad.

“Ya contamos con una platafor-
ma de software propietaria, sin
embargo, nuestros equipos son
compatibles con otras aplica-
ciones. A esto se agrega un bajo
costodeimpresiényelaltoren-
dimiento de los equipos, asi se

Manuel Guerrero, m
Epson
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reducen los tiempos de soporte y manteni-
miento’,complementd, Guerrero.

Las propuestas de servicios administrados
deimpresion deben estar fundamentadas
enlos flujos de trabajo del prospectoy re-
tomar,en medida delo posible, lainfraes-
tructura de impresién con la que cuenta. El
objetivo es definir politicas optimizadas que
permitan la automatizacidén de procesos en
busca de una mayor eficiencia operativa.
Algunos fabricantes ya complementan su
oferta con aplicaciones de gestion que per-
miten un mejor monitoreo delainfraestruc-
turadeimpresion. Otras cuentan con dreas
enfocadasen MPS, laidea es entregar solu-
ciones basadas en estdndares abiertos que
trabajen con software de terceros.

Una buenaimplementacién de un proyec-
to de esta naturalezaimpulsa el desarrollo
empresarial de los usuarios, ya que optimi-
za los esquemas de colaboracidn, a nivel
de recursos humanos como en la propia
infraestructura tecnolégica. Incluso puede
funcionar como el motor de la transforma-
cion digital.

Experiencia y flexibilidad respaldan
a Oki

*Disefioy entrega de plataformas MPS per-
sonalizadas

«Capacitaciénintegral atodos niveles para
los canales

*Productos de calidad con mejor costo por
impresion

*Presencia anivellocal con foco en solucio-
nesy servicios

«Experiencia de mds de una décadaenel
mercado MPS

juan.lopez@okidata.com

www.esemanal.mx



SAMSUNG

La calidad accesible
que tus clientes necesitan.
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© Copyright 2018 HP Development Company, L.P. El 12 de septiembre de 2016, HP Inc. anuncié un acuerdo definitivo para adquirir el negocio de impresoras de Samsung
Electronics CO., Ltd y la adquisicion se concretd el 1 de noviembre de 2017, HP Inc. crea tecnologia que mejora |a vida de todos, en todas partes. A través de nuestra
cartera de impresoras, PCs, dispositivos moviles, soluciones y servicios, disefiamos experiencias que sorprenden, Encuentra mas informacion sobre HP (NYSE: HPQ)

en http://www.hp.com
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“Paralos canales disponemos de planes per-

sonalizados comerciales

y de habilitaciéon, que se :
adecuan a su capacidad _ "
tanto financieracomo téc- @ ‘
nica. Deben enfocarse en ﬂ
entregar valores agrega- .
dos, ya que se trata de un ‘
JesseReid,
Oki

segmento donde el precio
no es el principal factor de
decision’, puntualizd, Reid.

Principales beneficios a destacar
Esimportante tener en cuenta laimportancia
delos contratos en estos proyectos, los cuales
deben contemplar desde la entrega de equi-
pos, asicomo el seguimiento de garantiasy la
programacion de servicios de mantenimiento.
Todo este tipo de temas deben quedar acla-
rados en dichos documentos, asi se puede
teneruna mejor relacion de negocioalolargo
delosafos.

Otro factorimportante esla capa de aplica-
ciones atravésdelacualse puede monitorear
y gestionar toda la base de equiposy com-
ponentes delasolucién ad-
ministrada. Através de esta
también se puede recopilar
informacién para generar §
reportes que seanrelevan- | |l
tes y mejorenlaoperacion | pg
del negocio. -
Claudia Oropeza, gerente
de Servicios Administrados

i Claudia Oropeza,
delmpresion para Canales

Xerox

en Xerox Mexicana, argumento: “Sibien es
un nicho de mercado maduro, es impor-
tante entender que se trata de un servicio
y ho una transaccion o renta de equipos, d
partir de esto el canal puede crear sues-
trategia’.

Algunas marcas, disponen de acceso di-
recto al portafolio de partes y refacciones
alosintegradores de MPS, esto les permite
responder en menor tiempo alas contin-
gencias que se presentenalolargodela
vida de cada proyecto. También existen las
marcas que tienen areas de financiamien-
to propias.

De esta manera es posiblerespaldar las
iniciativas de MPS a través delineas de cré-
dito para cada proyectoy asise abren mds
posibilidades de cerrar nuevos contratos.
Sibien se trata de una propuesta de solu-
cién que yatiene algunos afios en el mer-
cado, el canal debe identificar que valores
agregados se pueden capitalizar.

Agustin Alaman, director
del canal de Lexmark en
México, aclaré: “Todo el
entorno de Tl estd cam-
biando de manera radi-
cal,porellolasempresas
estédn adoptando nuevos
modelos de adquisicién < A

de servicios, ya sean cen-[FYITETWNIente a8
tros de datos, cOmputofESagleldS
en general oimpresoras,

laidea es optimizarrecursos’.
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La proteccidon de la informacién en es-
tos ambientes MPS resulta fundamental
ya que cadavez hay mds amenazas en el
mercado orientadas a todo tipo de dispo-
sitivos y accesos. En este sentido algunos
fabricantes agregan capas de seguridad
dentro delos propios equipos, pero el canal
puede agregar esto a su oferta.

Algunos fabricantes orientan sus planes de
desarrollo aregiones especificas del terri-
torio nacional,donde ademds delas tres
principales ciudades, México, Guadalajara
y Monterrey, identifican potencial en todo
occidente, bajio,ademds de sureste, por
ellobuscan agregar canales con presencia
enestas zonas.

Ofertade valoragregado de Dataproducts
sIntegracién de diferentes marcas para
mejores soluciones

*Modelo de venta consultiva que busca
optimizar procesos

-Oferta de aplicaciones para gestiény mo-
nitoreo de equipos

*Propuesta adicional de escaneo y flujos
de trabajo

*Manejo de basura Tly trituraciéon de do-
cumentos

*Experiencia de 35 afos de operaciony 12
en MPS
apascal@dataproducts.com.mx

Manuel Corti, director general de
Dataproducts, aseverd: “Sin duda es un
mercado en crecimiento, con cierto ni-
vel de madurez en corporativo, por ello
la oportunidad se concentra en la PyME.
También es altamente competido, por ello
esimportante generar diferenciadores a
partir del valor agregado’.

Focoen necesidades de negocio
Alsumar mds soluciones a su propuesta,
losintegradores pueden explorar esque-
mas de venta cruzada paraincrementar
sus mdrgenes de ganancia. En este senti-
do, la proteccidn delainformacidén es uno
delos mercados mdsrentables que permi-
te generar modelos de venta incremental
enlabaseinstalada.

Serie Jabra Engage
El auricular profesional mas potente

del mercado también es el mas seguro.
Subiendo el nivel de la seguridad de llamadas
inaldmbricas.

» Encriptacion AES de 256 bits. Autenticacién de 128 bits
« Alcance de hasta 150 m (490 pies)

« El triple de densidad inalambrica

« Micréfono con cancelacién de ruido

« Altavoces mejorados con control de volumen inteligente

» Hasta 13 horas de conversacion

Para mas informacion:
Cd. de México 5511-4957
eae@latinteldemexico.com
Monterrey (81) 8375-9223

carlos.gomez@latinteldemexico.com . g
Guadadalaja (33) 8526-1047 LA\T T L

- - = de méxico.com
ren.daraujo@iatinteigdemexico.com




Esimportante que los proyectos de MPS
se orienten alos flujos de trabajo de las
empresas para optimizarlos, esto radica
enlacapacidad deintegracion delos ca-
nalesy la consultoria que pueden ofrecer.
A partir de la experienciaenimplementa-
cién es posible desarrollar metodologias
de negocio.

‘Constantemente realizamos talleres de
habilitacidn, tanto presenciales como en
linea, asibuscamos mantener el nivel de
competitividad de nuestra oferta. Otrode
nuestros diferenciadores esla capacidad
de entregar soluciones ala medida de
cadaempresa’,complementd, Oropeza.
De acuerdo con Select,en 2017 el principal
crecimiento de MPS se dio a partir de pro-
puestas donde participaban canales de
valor agregado. Esto destaca laimpor-
tancia que tienen los integradores para
el desarrollo de este tipo de proyectos,en
este sentido, es importante dar continui-
dad a su habilitacion.

‘Para el cierre de este afo, contempla-
mos que MPS represente al menos 50%
de nuestra actividad de negocio, por ello
disponemos de equipos que incorporan
multiples sensores con tecnhologia pre-
dictivay ademds se integran mejor alas
aplicaciones de gestion”, concluyd, el di-
rectivo de Lexmark.
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Al automatizar procesos, el canal pue-
de mejorar las visitas programadas de
mantenimiento, reparacion de fallas o de
entrega de consumibles o material. Esto
le permite mejorar sus ciclos de negocio
paratener una mayor coberturay al mis-
mo tiempo seincrementa el nivel de satis-
faccion del cliente.

“Actualmente nuestros principales provee-
dores son: Sharp, Konica Minolta, Brother,
Lexmarky Epson. A estos se suman desa-
rrolladores de soluciones de gestion, tam-
bién somos aliados estratégicosde CVAe
Ingram Micro para apoyar a sus asociados
enlaentregade MPS” finalizd, Corti.

A partir delas propias précticas de imple-
mentacion se pueden extender lainiciativa
parallegar a verticales puntuales como
sector bancario o comercio al detalle. Es
asicomo MPSrepresenta multiples dreas
dedesarrollo para el canal, porelloesim-
portante generar sinergia con proveedores
y mayoristas. ¥

fuvi
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OKI o ororaeams MPS de OKI

OPTIMICE COSTOS,
MAXIMICE LA RENTABILIDAD

LAS SOLUCIONES DE IMPRESION ADMINISTRADA DE OKI
SON EL BLINDAJE PERFECTO PARA NEGOCIOS QUE EXIGEN CONTROL,
SEGURIDAD Y RENTABILIDAD EN SUS PROCESOS DOCUMENTALES.

e Administre eficientemente dispositivos e Capture y gestione documentos de forma
de impresion y copiado agil e inteligente O SH1idl L
e Actualice la flota de impresion sin impactar e Integre aplicaciones robustas mediante
en los procesos operativos de sus clientes conectores Cloud e impresién mavil p p
e De seguimiento puntual al nimero de e Establezca niveles de seguridad EN LA CIUDAD DE MEXICO
impresiones y copias realizadas, asi como de que den tranquilidad al cliente 5263 8713 6 5263 8716
los costos asociados . . . DEL INTERIOR SIN COSTO
* Optimice recursosy profesionalice 01800 718 9970
¢ Monitoreé el nivel de consumibles y reaccione servicios para lograr mayor rentabilidad AL
a tiempo para garantizar el abasto INFO@OKI.COM.MX

SOLUCIONES DE IMPRESION ADMINISTRADA DE OKI

" Algunos conectores pueden tener un costo adicional por tratarse de aplicaciones de terceros. © 2018. El logo OKI y Open up your dreams son marcas registradas de OKI Data Corporation.
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RACKSYGABINETES

Rogelio Herrera

* L ADEMANDA DEINFRAESTRUCTURAS CONVERGENTES REQUIEREDELA RENOVACION DECENTROS DE
DATOS, PORELLO, EQUIPOS PASIVOS COMO ESTOS REPRESENTAN NUEVAS AREAS DENEGOCIO PARALOS
INTEGRADORES, AQUIUNA MUESTRA DE LA OFERTA DISPONIBLE PARA ELCANAL.

/1 Belden RackBHRR194

Caracteristicas: Arquitectura de aluminio con dos postes, consistemas de
rieles, diseno fiporack base con acabadosen colornegro de trescanales,
medidasde 45UR (19 pulgadas), soportahasta 1200lbs de peso 0 544Kg.
Cumple con certificacion CE, acorde conRoHS, orientado para centrosde
datosreducidos.

Garantia: Unafo.

. 4
/
N

Belden Gabinete XH1S

Caracteristicas: Disenado parasoportaraltas capacidades de
carga, gestion adecuada delflujo de aire, sistemnamodulary
escalable. Medidas de 42UR, altaflexibilidad para configuracion
personalizada, facilinstalacién con panelesy puertasremovibles
para mejor gestion de equipamiento, contactos o cableado.
Garantia: Unafo.

CPI Globalframe GF-1A100-CB

Caracteristicas: Emplea medidas estdndar para facilimplementacion, dos
configuraciones para flujo de aire, accesorios para gestidbntérmicay de
cables. Paraaplicacionesde servidor, conectividady diversos usos en centros
de datos. Medida de 42UR, sin puertaslaterales, acabadosen colornegroy
marcos deslizantes, paneles perforados.

Garantia: Tres anos.

CPI Globalframe GF-4C100-CA

Caracteristicas: Medidas de 52UR, sin paneleslaterales, diseno

conacabadosen colornegroy marcos deslizantes. Opcidn |
de configuracion para optimizar flujo de aire, compatible con

diversos accesorios de administracion térmicay de cables.

Compatible consoluciones de contencién de pasillo. Para
aplicacionesderedes, servidores, conectividad. e
Garantia: Tres anos.

Paramayorinformacion de los productos:
contactame@esemanal.mx
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Furukawa Rack 45U 2P ITMAX
Caracteristicas: Padrén 19" de 45U de altura Util;
identificacionentodaslas posiciones delrack,
perforacionesde 1/2U enlaparte delanteray trasera.
Sistema que eliminatuercas gaiolas, cuatro puntos
defijaciénen piso. Para ambientes de alta densidad,
pintura Epoxiresistente arayaduras, soporta 500Kg de
carga.

Garantia: Unafo.

Furukawa Rack 45U 4P ITMAX
Caracteristicas: Padrén 19" con 4 columnasy 45U de altura
Util; identificacion entodaslas posiciones, perforaciones de
1/2U adelantey atrds. Sistema que eliminatuercas gaiolas,
cuatropuntosde fijacidnen el piso, para ambientes de alta
densidad, estructurade acero con pinturanegraresistente a
rayaduras, soportahasta 500kg.

Garantia: Unano.

Soluciona tu necesidad
de espacio y orden en tus redes.

Gabinetes (e | Los gabinetes de pared articulados y semi-ensamblados de

d articulad Nexxt son ideales para instalaciones donde el espacio disponible
pareda articuianos es limitado o donde no se requiere la utilizacion de un gabinete
completo.

Gabinete de pared 12U 19"
SKU: AW221NXTO3

Gabinete de pared 18U 19"
SKU: AW221NXTOS

Gabinetes de piso

Nuestros gabinetes de piso semi-ensamblados son
estructuras solidas de la mejor calidad, destinados para
albergar equipos de montaje en bastidor, como servido-
res, conmutadores modulares de red y voz, routers,
sistemas de telecomunicaciones y demds dispositivos
para redes.

Gabinete de piso 35U 19°
SKU: AW221NXT13

G abinetes Los gabinetes para servidor semi-ensamblados estn disefiados

= para albergar equipos informaticos, minimiza el espacio que se

para servidor necesita para instalarlo al tener acceso por ambos lados de la
unidad.

,s:‘%n
R

2184mm
Gabinete para servidor 45U 19"
SKU: AW221NXT22

d Nura

4 1#12.Bmm
Gabinete para servidor 37U 19"
SKU: AW22TNXT21

Valido al 28 de septiembre, 2018

Cancun Escandon Puebla Queretaro Tlalnepantla
Ao, Feo, | Madar SMZA B3 Mz 14 Progreso 172 Esq, Presperidad 15 Ponients 510 BiS Jun de la Barenna Ho. 12, Antonio M. Riviea 26 - B Col. N
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Nexxt AW221NXT2]1

Caracteristicas: Semiensamblado de 37UR con acabados
encolornegro paraequipode 19", acceso por puerta frontal,
posteriory paneleslaterales. Organizadoruniversal para
cableado horizontal, rieles verticalesregulables, tornillos
integrados de puesta atierra, nivel de proteccion P20, méxima
cargaestaticade 1300kg., cumple normas ANSI/TIA/EIA.
Garantia: Cinco afos.

enrique.ramirez@intcomex.com

———

Nexxt AW221NXT22

Caracteristicas: Gabinete para centros de datos de 45UR, para equipamiento
de 19", multiples accesos por puertasy paneles, organizador horizontal
parasistemas de cableado. Cuenta conrieles verticalesregulables, tornillos
integrados de puesta atierra, soportahasta 1300Kg de carga estdtica, cumple
normas ANSI/TIA/EIA, ademds de proteccion IP20.

Garantia: Cinco afos.
enrique.ramirez@intcomex.com

Panduit Net-Verse

Caracteristicas: Sistema Riel E ajustable, para flexibilidad en
aplicacion, paneles ciegos opcionales alinterior del gabinete,
sistemade contencién universal UAC para flujo de aire y eficiencia
térmica.Puertas con bloqueo en puntos multiples, dos bracketsde
montaje multipropdsito, capacidad de carga estdtica de 1360Kg
yrodante 498Kg.

Garantia: 20 afios.

Panduit Net-Access

Caracteristicas: Permiten pre-instalacion de equipamiento para
optimizartiempos, enfocado ainfraestructura convergente,
integrasistemas de administracion de cable. Puerta frontal
perforadade unasolabisagra, rieles para fuercas enjauladas, un
juegodesoportes POU, paneleslateralessin aberturas, optimiza
consumo de energia.

Garantia: 20 afos.

Para mayorinformacién de los productos:
contactame@esemanal.mx
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Rittal TE8000

Caracteristicas: Soluciones preinstaladas para componentes de
red, activosy pasivos, orientado aentornos pequenos de Tl. Armazdn
debastidorde 19", grado de proteccidn P 20, ventilacion de
configuraciénflexible, puertafrontal o dorsal perforada; superficie
de ventilaciéonlibre, medidasde 42UR, chapa de aceroy puerta
fransparente.

Garantia: Unafo.

Rittal Edgein aBox

Caracteristicas: Medidas de 42UR, fabricado en acero de
carbono, soporta 3000libras, puerta de cristal, para equipos
de 19".Cuentaconrecubrimiento de polvo, cumple con
aprobaciones UL/cUL, paneleslaterales sdlidos, pies de
nivelacion, gestidon verticalde cable, PDU bdsico 20A sencillo,
evaporacion de condensado eléctricointegral.

Garantia: Un afo.

SBETechSsBE-RR719

Caracteristicas: Rack de acerorolado enfrio de 7 pies de altura,
medidasde 42UR con disenorobusto, para montaje de equipos
esténdarde 19", capacidad de peso de 350kg. Enfocadoa
proyectosde telecomunicaciones, acabadosen colornegro,
base en &dngulo con perforaciones para fijacion antisismica.
Garantia: Cinco anos.

Organice y asegure
servidores de red y equipo
de almacenamiento o
telecomunicaciones

Los racks para red organizan equipos en gabinetes
para una mayor eficiencia por todo el centro de datos.
La gama de estilos de rack van desde racks de marco
abierto que constan de dos o cuatro rieles de instalacion.
Con o sin costados o puertas hasta gabinetes con llave.
Mas de 200 modelos compatibles con EIA y accesorios.

Consulte con nuestros representantes la solucién
que mejor se adapte a sus necesidades.

Conozca mas en: www.tripplite.com

Tripp Lite México: 5001.5900 / Guadalajara: 01 (33) 3630.3049 / Meérida: 01 (99) 9927.4659 o
Monterrey: 01 (81) 8381.8484 / Puebla: 01 (222) 437.3310
- V

infomxventas@tripplite.com / infomxservicio@tripplite.com
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SBETech SBE-GNL42URP400

Caracteristicas: Enfocado atelecomunicaciones disehado
paraalojarequipamiento estdndarde 19", facilinstalaciony
administracion. Puerta delantera de cristaltemplado, trasera
sélida, capacidad de carga estatica de 500kg, ruedas de grado
industrialy fornillos niveladoresincluidos

Garantia: Cinco anos

Schneider Electric NetSheltersv
AR2400

Caracteristicas: Para aplicaciones deredesy servidores de baja
omediadensidad. Ancho compacto para optimizarespacio,
42UR de altura para atravesaraberturas. Con paneleslaterales,
acabadosen colornegro, incluye piezas de anexién, puertas,
patasniveladorasy piezas paramontaje ademds de ruedas pre-
instaladas.

Garantia: Cinco anos.

Schneider Electric NetShelter SX AR3140

Caracteristicas: Pararedes de alta densidad, techo con acceso mejorado
para cables, optimizacidn de aislamiento de aire frio. Altura de 42U de Rack,
paneleslaterales, disefno conacabadosen colornegro, integran teclas,
puertas, patasniveladoras, piezas paramontaje, ruedas preinstaladasy
organizadores verticalesde cable.

Garantia: Cinco anos.

SiemonRrs3

Caracteristicas: Canales verticales con administrador de cables con bisagra,
diseno modularfdcilimplementacion, cubiertas con pestillos de seguridad
de fijacion positiva. Rieles laterales que proporcionan mayor capacidad de
cable, orificiosde montaje enlaparte posterior, alfura de 45UR, fabricado en
aceroy aluminio conacabadosen colornegro.

Garantia: Cinco anos.

°
Siemon VersaPOD
Caracteristicas: Optimizacion de espacio vertical paramejor gestion de cables,
diseno modularde expansidonsimple y escalable. Vinculaciénintegrada dela
puertaconsuperficiesconductoras para crearun camino de tierra. Postesde
esquinaempofrados. Puertas perforadas, 6 pulgadas de profundidad entrerieles
paramayoraccesibilidad.
Garantia: Cinco anos.

Para mayorinformacién de los productos:
contactame@esemanal.mx
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LLEGO A INCOM

herramientas eléctric
de uso profesmnal

>
SIERRAS ATORNILLADORES
z ROTOMARTILLOS
MEDICION PULIDORAS

INNOVACION + SEGURIDAD « PRODUCTIVIDAD

:’[HEH Todo en un so!o lugar

Entra a www.incom.mx

telemarketing@incom.mx | Tel. (55) 5243-6900 - 01800-INCOM-00
Av. Plutarco Elias Calles #276, Col. Tlazintla, Del. Iztacalco, C.P. 08710, CDMX.
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Tripp Lite SmartRack SRW4U

Caracteristicas: Diseno para montaje en pared, ideal para
tiendas minoristas, aulas o dreas administrativas, soporta
hasta 91KG de peso (200Ib), gabinete de acero conllave

y cerradura, ventilacion aloslados, 6U de 19", puertoscon
tapas extraibles para enrutamiento de cablestanto anivel
superiorcomoinferior,ruedas opcionales.

Garantia: Cinco anos.

ignacio_fron@tripplite.com

Tripp Lite SmartRack SR42UB

Caracteristicas: Gabinete de 42U de altura, ideal para entornos seguros de
servidores de alta densidadyredesen PyMEs o corporativos. Paraequipos
de 19", se enviaensamblado, capacidad de carga estdticade 1360.8Kg
(3000Ib), puertas frontaly fraserareversibles con cerradura, paneleslaterales
removibles, ruedasy patas niveladorasinstaladas.

Garantia: Cinco anos.

ignacio_tfron@tripplite.com

Vertiv VRRack

Caracteristicas: Facilinstalacion eintegracion de componentesy dispositivos,
ajuste de profundidad completa derielesde 19", panel superior extraible
sinherramientas, soportesmontadosen elespacio cero U conbotdnsin
herramientas montaje derack, 42U de alturade cuadro con bastidor para
pasar puertas estndarconruedas.

Garantia: Unafo.

Q .
Vertiv SmartCabinet
Caracteristicas: Espacio disponible de 29UR, sistema de
iluminacién conlucesLED automdticas, unidad de gestion de
energia (PMU) integrada coninterruptores magnéticos, pantalla
LCDintuitiva, tactilde 9 pulgadas, monitoreo centralizado con
RDU-M, integra UPS de doble conversion, aire acondicionado de
precisidny ventiladores de emergencia.
Garantia: Unafo.

Para mayorinformacién de los productos:
contactame@esemanal.mx
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T'“"I(Pﬂ[l Linea Empresarial Lenovo - Familia L

.

a para las émpresas,
preparada para todo.

Aplica para los numeros de parte: 20M6 AOOULM, 20M6A00VLM, 20M6A0ONGLM, 20FVA09500, 20J5A00FLM, 20LTSOCEOQO,
20LTAOILLM, 20J80010LM, 20LXAOTNLM, 20LXAOTMLM

ACCESORIOS SUGERIDOS

THINKPAD BASIC
DOCKING STATION

LENOVO 65W _ i el
STANDARD AC ADAPTER

(USB TYPE C)

4X20M26268 La familia L con rapid charge. Ofrece el 80% de la
carga en Unicamente 60 mmutos.

\ La gran cantidad de pue

facﬂltan |E! conexion

dispositivos periféric

SERVICIOS RECOMENDADOS

+ EXTENSIONES DE LA GARANTIA

Este servicio de duracion y coste fijos es una solucidn muy eficaz para
caleular los gastos del PC, proteger tu valiosa inversion y reducir el
coste de |a propledad a largo plazo.

*RETENCION DE LA UNIDAD

Evita los gastos de reparacion Inesperados. Este sarvicio proporciona

cobertura frente a danos ho Incluidos en la garantia que se producen o [P

en condiciones de trabajo normales, como pequenos derrames, caidas Lpcic de acceso rapldo a archivos de

o dafios en la pantalia integrada. a I macenamlento en SSD o la alt ad

I afios Onsite - 5 aflos Onsite + KYD- PN SPSOLTE143
3Y Keep Your Drive compatible with Onsite NBD delivery  PN; 5PS0L20549

4 Conoce mas sobre este producto en psref.lenovo.com
01800 522 53 66 opcmn 3

(O 55 7970 7402 o o @

Disponible en nuestra red
de mayoristas autorizados

TechData, ocomsa) WEEm® [JeH  #wrcomeX o Jiohs BIEL
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VISIT
PATAGONIA

informacion Visita: www.hp.co

R Development Company, L.P. " 2 aios de tinta incluida en la
paginas impresas y otros facto Sistema de abastecimiento sin d






