D
A un paso,deh

/-

\

>0rderViayorder20.16

i~
)
3

\
\
X

ANO*24

.’@




AXIS COMMUNICATIONS

PROGRAMADECANALES  AXIS

COMMUNICATIONS

Objetivo
Estddisenado paraayudaralosintegradoresde
sistemas, revendedoresde valoranadido (VAR) e
instaladores aimpulsarlas ventas de soluciones. Dentro
delosbeneficios delprogramaencontrardn heramientas
paraincrementarsus ventas, optimizarsurentabilidady
mejorarsus costos. Esunprograma, sencilloy flexible conelcual
reconocemoselesfuerzoylainversion de nuestros socios.
Niveles de membresiay perfil
Soncuatronivelesdesocioy estdbasado enlainversidnrealizada
enlamarca, asicomolascapacidadestécnicas, comercialesy
financieras de nuestrossocios.
*Oro: Eselnivelmds alto de certificacion, serequieren dosingenieros
entrenadosy certificados, en adicién aunacuotade ventasque
lograremosen conjunto, usandolosrecursos disponiblesde ambas
empresas.
«Plata: Esun nivel de transicidon entre Autorizadoy Oro, enelque
serequiere uningenieroentrenadoy certificado, asicomouna
asignacién de cuotatrimestrall.
« Autorizado: Eselprimernivel de la pirdmide y consolo estarregistrado
conalguno de nuestros distribuidores, asicomo ennuestrapdginade
sociosempiezanarecibirbeneficios.
eInstaladory distribuidor: En este nivelnuestros socios potenciales
pueden adquirir productos directamente connuestros mayoristas.
Beneficios
* Destinamos ampliosrecursos en capacitacion, buscando que el
conocimiento de nuestrassolucionesseacomunentodoslosniveles
Francisco Ramirez denuestracadenade valor. Lacertificacionesunelemento de valor
paratodoslos participantesenelmercado de seguridad.
Directoren México * Elsoporte técnico esunaheramienta de productividad, eficiencia
yservicioalcliente.
¢ Descuentos asignados dependiendo delnivelde desarrollo del
socio.
* Programade equipo demoy préstamo.
* Paranuestros socios de mds alto desarrollo, tenemos
programasde generaciénde demandaenfuncidnde su
tamanoy especializacion.

—

S

Contacto:
ventas-lat@axis.com
(55) 52712222

® Axis Communications
®@Axis_LAT

@ Axis Latin America

“En Axis nos interesa el negocio de nuestros socios. Seria un gusto
tenerlaoportunidad de servirles y explicarlesla gran cantidad de
beneficiosy programas de soporte que tenemos disponibles para
cadaunode ustedes”




correctas.

Teniendo las herramientas adecuadas en tus manos puedes hacer una gran diferencia reduciendo el
tiempo que toma un proyecto de vigilancia. Teniendo la herramienta correcta en tus manos hace una
gran diferencia en el tiempo que tarda en un trabajo de vigilancia. Es por eso que hemos traido mas de

20 herramientas y funciones en un mismo lugar para ayudarle en el disefio, instalacion, configuracion y
mantenimiento de sus proyectos. El portal de herramientas de Axis, alberga todo lo necesario para que los
proyectos se desarrollen de la mejor manera posible.

Encuentra las herramientas adecuadas de trabajo en
www.axis.com/tools

AXIS a

COMMUNICATIONS
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no de los principales objetivos de cualquier pro-
gramade negocio paraintegradores o distribuido-
res esreconocer sunivel de desempefio, ya sea por
volumen de venta o compromiso en habilitacion;
sinembargo, los cambios en laindustriademandan nuevas
métricas de medicion.
Enlos ultimos afios, la mayoria de los programas se han
mantenido, el resultado es que todos se replican y ofrecen
los mismos beneficios, esto hace que el principal diferen-
ciador, al final del dia, sean los costos, esta situacion tiene
repercusiones directas sobre larentabilidad del canal.
Alrespecto, Saul Cruz, director ejecutivo de Select, men-
ciond: “Sin duda hace falta unarenovacion de este tipo de
programas, ya que una de las principales tendencias es la
entregade servicios, por ello los integradores deben conso-
lidar una propuesta al respecto con un portafolio que vaya
mas alld de lainstalacion, soporte o mantenimiento”.
Actualmente todo el mercado busca servicios antes que
infraestructura, desde el corporativo hasta las microem-
presas, esto se debe, en gran medida, a que los planes de
arrendamiento que conllevan y su flexibilidad enla que no
esnecesariorealizar grandes inversiones de dinero.
Enrique Rosado, director de Profesionales en Informatica
del Sureste, agregd: “Tenemos méas de 20 afios en el merca-
do, eneste tiempo pasamos de ser un proyecto personal a
unaempresa formal con presencia en Yucatéan; desde hace
algunos afios participamos en el programa de Lenovo™.
Otros proveedores del integrador son: Acer, Aspel, Contpaq
i, Eset, Honeywell y Microsoft, uno de sus principales dife-
renciadores estd en la capacidad de entregar soluciones,
dentro del programa del fabricante de computo, entre los
valores quereconocen es el registro de oportunidades.
Otros apoyos estan en el seguimiento de proyectos, ser-
vicio, soporte o validacion de garantias, ademas de las fa-
cilidades para acceder a soluciones de demostracion, asi
puede montar pruebas de concepto conlos prospectos.
Todaesta infraestructura de negocio le permite ser mas
eficiente y obtener una mejor rentabilidad, su decisién de
integrarse al plan comercial de Lenovo, ademads de laren-
tabilidad que ofrece, fue determinada a partir de este tipo
de beneficios, otros socios importantes son Acer y Cisco.
Porsu parte el canal debe desarrollar la infraestructura
necesaria paradar seguimiento a estos esquemas de pago,
entendiendo que larentabilidad se vuelve recurrente, pero
uno de losrezagos de estos programas es que se enfocan en
laevaluacion de cuotas de venta por equipamiento.
Asidejandelado uno de los elementos mas importantes
paraun canal en la actualidad, es decir, no reconocen su
esfuerzo por adecuarse a las nuevas condiciones de la in-
dustria, dicha transformacion es impulsada en gran medida
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por el cémputo enlanube, otranueva drea de negocio para
el canal.

“SERIA BUENO SIMPLIFICARLOS PROGRAMAS PARA QUE
SEAN MENOS COMPLICADOS A NIVEL ADMINISTRATIVO,
TAMBIEN QUE SE OFRECIERAN MAS OPCIONES DE HA-
BILITACION EN LINEA CON HORARIOS ACCESIBLES QUE
NO COMPLIQUEN NUESTROS HORARIOS PRODUCTIVOS,
EN GENERAL ESTOS PROGRAMAS SIIMPULSAN EL DESA-
RROLLO EMPRESARIAL": ENRIQUE ROSADO, PROFESIO-
NALES EN INFORMATICA DEL SURESTE

Factores detonantes

La propia nube en conjunto con la movilidad, big datae
inclusointernet de las cosas (IoT) hanimpulsado una evo-
lucién enlaindustria tecnoldgica, frente a esto los fabrican-
tes han hecho algunas modificaciones a sus programas de
negocio para canales de distribucion.

Sinembargo, no es suficiente, esto ha derivado en un pa-
norama donde el canal no tiene el respaldo que necesita
paradar seguimiento a su crecimiento, asi el reto mds im-
portante paralas marcas es renovar estos esquemas para
capitalizar de mejor manera los mercados emergentes.
Otra prioridad de los canales es la habilitacion, para definir
las capacitaciones o certificaciones a tomar, es importante
conocer las soluciones con mayor demanda enlaregiénen
la que tienen presencia, asi es donde tienen mayor poten-
cial de desarrollo a cortoy mediano plazo.

Enelsureste, Rosadoidentifica oportunidades en enlaces
yredes inaldmbricas, ademds de productos especializa-
dos como servidores o plataformas de seguridad, de he-
cholafirmatiene una certificacién con Eset, ademas de
este nivel de especializacion la compafiia ofrece soporte
eningenieria.

Unade las medidas mas urgentes es cambiar las métricas
de evaluacion de desempefio paravalorar laentregay efi-
ciencia de servicios, ya que lamayoria de los consumido-
res empresariales optan por esta opcion, sinembargo, la
mayoriade los programas se enfocan en cuotas de venta.
“Los programas no responden a las necesidades del mer-
cadolocal, esto se notadesde como definenala pequefiao
mediana empresa, en nuestro pais la mayor parte no tienen
areas de administracion, contabilidad o mercadotecnia,
generar programas enfocados a ciertas verticales es otro
requerimiento del canal”, agregé el directivo de Select.
Dicha segmentacion permitird ofrecer al canal un segui-
miento méas puntual de acuerdo al mercado que atiende
yasea comercio al detalle, manufactura o sector publico;
también debemos entender que este proceso de transfor-
macion conllevauna curva de aprendizaje.

www.esemanal.mx
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Eneste sentido, los integradores también deben modificar a sus estrategias
derentabilidad, de lo contrario no sélo estard en riesgo de perder competiti-
vidad, sino de desaparecer del mercado; una de las mejores opciones es tratar
deimplementar planes sustentables de crecimiento.

“MAS ALLA DE LA PROMOCIONES Y RIFAS DE VIAJES, QUE SI BIEN, SON
INCENTIVOS COMERCIALES QUE FOMENTAN EL RELACIONAMIENTO, SE
LIMITAN ARECONOCER CICLOS DE VENTA FUGACES EN GRANDES PRO-
YECTOS,ALARGO PLAZO ESTONO TIENE IMPACTO EN EL DESARROLLO
EMPRESARIAL DELOS INTEGRADORES Y ES PRECISAMENTE LO QUEES-
TOS DEBEN BUSCAR EN CUALQUIER PROGRAMA": SAUL CRUZ, SELECT

Eneldreade mercadotecnia, algunos programas contemplan fondos para
realizar eventos de generacion en conjunto entre las propias marcas y sus
asociados, sinembargo, actualmente es mas eficiente implementar inicia-
tivas de marketing digital, aspecto que no es tomado en cuenta por dichos
esquemas.

Otradreade mejora estd en planes de comercio electrénico, si bien actual-
mente hay empresas consolidadas en el segmento, el canal puede entregar
una gamade productos puntuales y generar diferenciadores a partir de capa-
cidad de entregar servicios, pero atin hace falta el respaldo de los fabricantes.
Alrespecto, Rosado destaco: “Serfa bueno simplificar los programas para que
sean menos complicados a nivel administrativo, también que se ofrecieran
mas opciones de habilitacién en linea con horarios accesibles que no compli-
quennuestros horarios productivos, en general estos programas siimpulsan
eldesarrollo empresarial”.

Este tipo de iniciativas se pueden se complementar con planes sustentables
de desarrollo donde se puede recurrir al apoyo de aceleradores de negocio
o programas de sector publico, de hecho, Profesionales en Informética del
Sureste recientemente implement6 una certificacion de procesos y servicios.
Laestabilidad enlos programas de socios da como resultado una falta del sur-
gimiento de nuevas generaciones de canales, si bien es positivo que algunas
empresas de este tipo se consoliden, también es necesario que nazcan nuevas
propuestas en laindustria paraimpulsar su crecimiento.

De seguir enfocados en evaluar la venta de productos, los programas también
contribuirdn ala desaparicion de los grandes ecosistemas de distribucion,

paraentender las nuevas condiciones del
negocio, el canal también se puede acer-
car alos diferentes foros de consultoras
delaindustria.

Eneste sentido, destaca el préximo foro
de la consultora Select que realizaré la
siguiente edicion de Sistema de Informa-
cion Continua de Alta Direccién (SICAD)
donde mostrard el comportamiento y
areas de oportunidad de laindustrialocal
durante el primer trimestre de este afio.
“Mas alld de las promociones y rifas de
viajes, que si bien, sonincentivos comer-
ciales que fomentan el relacionamiento,
selimitanareconocer ciclos de venta fu-
gaces en grandes proyectos, a largo pla-
zo estonotiene impacto en el desarrollo
empresarial delosintegradoresy es pre-
cisamente lo que estos deben buscar en
cualquier programa’, sentencié Cruz.
Entre los planes del integrador yucateco
destacan los cursos para mejorar pro-
cesos de venta a través del cual también
busca enriquecer su propuesta de servi-
cios, asibusca adecuarse alademanda
del mercado, este enfoque le ha permiti-
do mantenerse vigente por dos décadas.
Asilos canales deben exigir esquemas mds
eficientes que impulsensu crecimiento en
areas financieras, comerciales, contables
yadministrativas, es decir los fabricantes
deben colaborar en definir planes estra-
tégicos parael desarrollo de su principal
brazo parallegaratodo el mercado. ¢

6
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AIBNA

PARTNER PROGRAM

)

Plan de canales y desarrollo (APP - Absa Partner Progam)

Centros de datos

Redes empresariales
Edificio Inteligentes
Automatizacion industrial

Socio Comercial

Socio Experimentado
Socio Emprendedor
Disenador de soluciones

Herramientas Digitales

Plataforma de canales (APP - B2B)
Business Plan

Catalogos Alta Disponibilidad

Reportes ejecutivos

Co-Branding

Administracion cuentas estratégicas (UF)

Absa Online Consulta con tu ejecutivo para mayores II"ifDi'l'ﬂ_ES._

Proveedor de Scluciones

N Visita nuestro = Qoo Tel: (33) 3880 1080
‘ll.b‘l Portal de Canales: " %’% © 333 475 4516
[=] i

www.absaonline.mx




BROTHER

PROGRAMA DE CANALES

PROGRAMA BEST at your side

Objetivo
“BEST” esnuestro programa de incentivos para
canales el cualles permite generarmayor
rentabilidad mediante lacomercializaciéndela
marca, ayuda de manera consistente el desarrollo
de productosynuevosnegocios. Estd diseshado
para canales que buscan mejorar su oferfa de valor
y participacion.

Niveles de membresiay perfil

Bronce /Plata/ Oro/Platino.

De acuerdo alnively especializacién obtiene
beneficios alcumplimiento de objetivos. “BEST”
esunprogramaquereconocelalealtady
compromiso conlamarca.

Beneficios

Ofrecerebates, fondosde marketing, material
POP, atencién personalizada, recursos
dedicadoscomounPM paraeldesarrollo de
marca, capacitacion, acompanamiento en
proyectos, licitacionesy esesquemas de servicios

Gerente Sr.de Canales

“Elincremento de larentabilidad mediante la especializacién y desarrollo de
nuevos negocios eslabase de nuestra propuesta. Contamos con diferentes
lineas de producto, que ayudardn asu negocio a crecerde unamanerafdcily
conveniente, impulsado pornuestra propuesta de valor. Denos la oportunidad
de presentar de maneramds detallada nuestro programa, estamos seguros
que podremos crecerjuntos”.

é

Contacto:
dsalgado@brother.com.mx
(55) 85038700
018007598000
www.brother.com.mx
®/brothermexico
8 ® @brotherimprime
www.esemanal. mx
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Gana puntos y canjéalos
POR RECOMPENSAS

InkBenefit Tank »

Sistema de Recarga Orlgmal

U

NEGRO;

OO Consumibles Originales
-__’-pagmas InkBenefit Tank

La perfecta
combinacion entre

calidad y bajo
costo
por impresion

DCP-T500W

®* RENDIMIENTO HASTA = RENDIMIENTO HASTA

5,000 pag. en colory 5,000 pag. en colory

6,000 pag. en negro 12,000 pag. en monocromatico
= ALTA VELOCIDAD = ALTA VELOCIDAD

Hasta 11 ppm en color y Hasta 11 ppm en color y

27 ppm en negro 27 ppm en negro

= CONECTIVIDAD INALAMBRICA
K1 /BrotherMexico Dispone de conexion a red inalambrica
www.brother.com.mx y conexion ad-hoc.
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CANON

PROGRAMADECRNALES  C AT OT1

CANON

Objetivo
Atravésdel Programade canalpara
resellers autorizados Canon, lamarca
fortalecelarelacién de negocio que
fiene consus asociados al ofrecer beneficios
y apoyos;reconociendolalealtad entre el
fabricante ysus canales, asicomo el esfuerzo
reflejadoenventas.

Beneficios

Losbeneficiosse dividenentres grandes
categorias:

* Pago derebate porcumplimiento de cuotas
frimestrales, los cuales son otorgados de forma
semestralde acuerdo alascapacidadesde cada
canal. Adicionalmente aquellosresellers que
alcancenosuperenuna efectividad del 130% en
susventas, selesotorga elbeneficio de un pago
de extrarebate comoreconocimiento porla
aceleracionde sunegocio.

» Capacitaciontécnicayde producto que
seimparte periddicamente paramantener
actualizados aloscanalessobre mejorasy
lanzamientos de nuestro portafolio de soluciones
de digitalizacion e impresién en formato amplio.
Ademds, con el propdsito de agilizar el cierre de las
ventasdelosresellers autorizados Canon, lamarca
provee unimportante inventario de equipoen
Carlos Aguilar préstamo, al cualllaman equipo semilla.

* Latercercategoriaenglobatodoslosapoyos
que el drea de mercadotecnia otorga anuestros
resellers, talescomo elpago defondos COADy
que puedenser ufilizados en actividadesde
generaciénde demanda porejemplo
anuncios publicitarios, promociones,
eventos, etcétera.

Gerente Sr. Ventas Mayoristas

v
“Canon Mexicana cuenta conun equipo de profesionales dedicados 9
exclusivamente a promover, generar e incentivarnuevas oportunidades de
negocio, siempre ofreciendolos productos de mayor calidad en el mercado.

jLeinvitamos a acercarse a Canon Mexicana, hagamos negocios juntos!”

Contacto:
caguilar@cusa.canon.com
(55) 52494902
018007107168
WWW.Canon.com.mx
® CanonMexicana Solucionesdelmagen e Impresiéon
10 ® CanonMexicana
www.esemanal.mx
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Desarrolla tu negocio
con el portafolio mas robusto
en digitalizacion de documentos.

RED

DEPARTAMENTALES

GRUPOS DETRABAJO

PRODUCCION

CHEQUES

PERSONAL

b © e DaISYTEK 1 ot .D‘,E.
“RAIVI ———
Diana Chocoza I N— - o ‘= Tania Arango
(55) 5262-6800 Ext.6029
Melanie Ramirez Ext. 2085

(B62] 109-0000 Ext.238 Andrea Murillo Adriana Ferndndez Luis Valerio

It O {55) 5263-6500 Ext 86563 {55) 5001-0070 (55) 5000-3513

Cynthia Orozco
(33) 3268-0156



CHKISTIE

MICROTILES
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Un Lienzo Digital g W
Con Christie® MicroTiles® tienes toda la libertad de \
crear un display digital del tamafio y forma que quieras. '\RH ==

Combinando las fortalezas de DLP y tecnologia LED,
Christie® MicroTiles® cuenta con alta resolucién,
imagenes mas brillantes y una amplia paleta de color
comparada con los displays convensionales de LCD.
Sin bisel y sin limite en el ndmero de MicroTiles® en un
display Christie® MicroTiles® crea un lienzo fino de
pixeles. Las imagenes se ven increibles de cualquier
angulo y distancia.



Christie MicroTiles

Arquitectura y disefio Corporativos Retail
Equipo de difusién Eventos en vive Estadios
Salas de Control Museos Universidades

CHKISTIE

Christie Digital México
Paulina Cantl
Tel: 55 4744 1780

Bosque de Radiatas No. 44, piso 4- 403, Bosques de las Lomas.
mm.umnf.cmm
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ipuSoluciones

Innovamos para continuar vigentes, satisfacer necesidades,
brindar experiencias de compra, transformar modelos de negocio,
Construir un México Mejor.

www.compusoluciones.com | t. 5000 7777 (Desde GDL, MEX y MTY)



COMPUSOLUCIONES C@

PROGRAMA DE CANALES

INTEGRADOR CONSENTIDO

CompuSoluciones

Objetivo
Recompensarlascompras de nuestros
asociadosyelnimero de marcasque
adquieren con nosotros. Integrador
ConSentidotienelafinalidad de
premiarlalealtad de nuestros
distribuidores a tfravés de privilegiosy
beneficios exclusivos.

Niveles de membresiay perfil
Select, Premiery Elite.

Beneficios

Descuentos, acceso a distintos
fondos, beneficios puntualesligados
atemasfinancieros, comerciales,
de mercadotecniaydesarrollode
negocio, asicomo accesoaun
catdlogo de premios queincluyen
equipo, televisiones, teatroencasa,
tabletas, reproductores de musica,
cdmarasy experiencias.

Ana Maria Arreola

Directora Comercialy
Mercadotecnia

“Eldesarrollo y crecimiento de los distribuidoreslo
premiamos mediante el programaIntegrador ConSentido de
CompuSoluciones con el que obtienes grandes beneficios. Este
es el programa donde tus compras y tu desarrollo cobran sentido,
condcelo”.

é

Contacto:
www.compusoluciones.com
mercadotecnia@compusoluciones.com
(33)50007777/(81) 50007777 /(55) 50007777

®CompuSolucionesyAsociados

L @ CompuSoluciones
www.esemanal. mx
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POWER ADVANTAGE

Powering Business Worldwide

Objetivo
Desarrollarnegociosincrementalmente
conuna propuestade valorque
agregue al portafoliodelcanal
soluciones de energia confiablesy
robustasparasus clientes.

Niveles de membresiay perfil

¢ Certified (Certificado): M&ximo
niveldel programa, requiere cumplir
objetivos de ventas predefinidos,
tenerun plan de negocios aprobado

y completarlacapacitacionde
especializacién, ademdsdelabdsica.

¢ Authorized (Autorizado): Requiere
completarlacapacitaciondelplande
estudiosbdsico, cumplirobjetivos de
ventas predefinidosy fenerun plande
negociosaprobado.

* Approved (Aprobado): Tiene acceso
acapacitaciones, folleteriayregistrode
oportunidades.

RafaelTorres Beneficios o o
Incentivos, capacitaciones, noticias
acercade eventosexclusivosy
lanzamientos de producto.

Sales ManagerITChannels, LATAM
North & Caribbean

“En EATON trabajamos bajo el concepto de desarrollaralcanalconuna
propuesta de valor atractiva conla que pueden hacer mdsy mejores negocios.
Acércate anosotrosy conoce el portafolio mds amplio delmercado en cuanto
asoluciones de energia serefiere y comprobards que somos unaopcionsélida
y confiable parati”

5

Contacto:
RafaelTorres
RafaelRTorres@eaton.com
(55) 85032162
www.eaton.com/powerquality
®SwitchOntoEaton
®@SwitchOnEaton
SpiceWorks:http://community.spiceworks.com/pages/Eaton/follow

"

www.esemanal.mx
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http://www.switchon.eaton.com/caption-creator

Contactenos Enviando un correo

electranico a: MarketingPQ@Eaton.com
o llamando al (55) 8503 2167

E [
www.eaton.com/powerquality

Powering Business Worldwide



WORKFORCE® MONOCROMATICO

GUANDO IMPRIMES CON BOTELLAS ORIGINALES EPSON

IMPRIMES 5,000 PAGINAS HASTA POR s 5,596
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IMPRESORA INALAMBRICA
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DESCUBRE LAS NUEVAS OPCioNes ~ EPSON'
EN IMPRESION PARA TU NEGOCIO.

MULTIFUNCIONAL L575
» Nuevo tangue de tinta integrado.

— * Velocidad de hasta 33 ppm en negro.
' k'” . N * Epson Connect™.
See[ONK (BN |

Impreauraa {:{m tanqut—: dP tmtﬁ

7,5000 4,500

PAGINAS A COLOR  PAGINAS EN NEGRD
CON CALIDAD PROFESIONAL

—IMPRIME—

6,5000 6,000

PAGINAS A COLOR  PAGINAS EN NEGAD
CON EL KIT DE BOTELLAS INCLLIDD

MULTIFUNCIONAL L655 y LE56

+ Duplex automatico.

* Tinta negra de pigmento para calidad laser.

» Compatibilidad con pagueteria de sistemas
administrados a traves de MIB en la LB56.

kaFurce'“’ WF-100

IMPRESOHA INALAMBRICA PORTATIL

» |mpresora portatil ulira pequeda v liviana.
e Pantalla LCD de 1.4",

 |nalambrica y Wi-Fi Direct™.

* Bateria inclu |:a que s& carga por USB.

* Sistema de cartuchos de finta.

Bazm SEAZERTY riEicia ¢ DSISYTER &%ﬂ SEL

Lo, == el ova
' LOMA I RAM | EFINTCOMEX EXH P fech Data ;%:

WWW.EDG0N. COm. mx E SrONCRMmE G m Depsoniatn ﬂ Bps0NEtN0AMENca SPepsonlatinaTenca Para mas mformacion consulla ol catalogo o la cag ded producto



PARA COMPARTIR

EL EXITO EN LOS NEGOCIOS Bt e Pl Miiids

|- sy 'f“‘" i *'.’ # ; :_: BENEFICIOS AUTORIZADD SILVER GOLD PLATINUM
Lo *’-*Jr' R a SR 6w L rommoemasmo @ @ @ @
. e % CUENTA DEDICADA & & @ &
distribuldor distribuidor + vendedor  distribuidor + vendedor  distribuidor « vendledor
BMARKETING 1T
Datashvest, brochures ] (] ] @
Thereda o bivea RECOMEMDADOD RECOMEMNDADD RECUERICD REQUERILD:
Manial Compearatha [ o ] &
Uoenclamienta de prssba ] & & ]
Videos bisicos d Cmo haceria ] & & &
Video avanzada de Cima hacerio & (] & &
PARA COMPARTIR D& sopoRTE Y venTAS ¢ & @ @
EL EXITO EN LOS NEGOCIOS [ ittt st o/ @ / @
Personal de soporte Hnics requerids O 1 2 2
Personal camercial teguerida 1 1 1 2
ealendario 2 hrs. 2hrs. 4 hrs. 4 hars.
SECVRE s b B (S @ @
kﬂmg:ﬂn::f:::&:hm] & &/
mnmxﬁ
Pragramﬂ de Pﬂ”ners Méﬂffﬂ mm técnica / comsicial REQUERICD REQUERIDD RECOMENDADO RECOMENDADD
L RECOMENDADD RECOMENDADD RECUERIDD RECUERIDD
tionkca f comencial
FROTECCION DE OPORTUNTDADES W (] [ &
LEAD de acuerda a su zona y perfil E‘; @ @ g
e ar—r @ ¢ ¢ ¢
SOPORTE TECNICO POST VENTA
TELEFONICO O E-MAIL (] (] & ]
Intereencidn en stio planificado @ @
FENEFICIOS PARA DVSTRIEUIDORES
Fublicada en pagina web [¥] na ] ]
Ernda de noticias o] @ @ @
Soporte webdemail @ @- @ @
Soporte tekefdnico ] o ] ]
Usa de logo en tarjetas ¥ pigina web @ @5 @ @
i @ & & @
Capacitacién técnica y comercial OBLIGATORIA QBLIGATORLA OBLIGATORIA CBLIGATORIA

Candiclomes Econdmidcad

Prondstion semestral objetho S2.000,00 §5.000,00 100,000,600 520,000,00
Descuento sobre lista de precics 25%: v, 3% A
Acceso a by base de conocimiento (capacitacin comercialj g @ g @
Promdstion de venitas arual ¥ plan de aocion MK A RECILERICD RECQLEERIDO
Reporte df Ventas oimearal H7A M RECILERID: RECLRERIDO

Para mayor informacién contictanos en:

www.gdata.com.mx - canales@gdata.com.mx » Tel:. 01 (55)5703 3878 G Data.Sim p]y’ Secure




GDATA

SIMPLY
SECURE

Programa de Partners México

Atrévase al cambio, distribuya productos G Data
y obtenga los beneficios de ser Partner.

Hablemos de negocios.

¢Por qué escoger G DATA?

G Data Antivirus es el mejor \ - Asistencia a clientes personalizada.
software de sequridad del mundo a— L) - Las mejores cifras de deteccion

con varios premios otorgados por de ataques 30 afios de experiencia
diversos medios a nivel mundial, /J « Sequridad Tl “hecha en Alemania”.

con soluciones para usuarios — « Las mejores Soluciones de Sequridad Tl
particulares como para PyME y —
Corporativos.

G DATA G DATA FCORITY]

REneng = Q¥ RinEny 0=

Impulse sus ventas como partner de G DATA:

Mayores beneficios Formacion y eventos exclusivos
Contacto directo Ayuda y soporte técnico

Listas de precios actualizadas y Acceso inmediato a material y
descargas de todos los productos campanas de marketing

https://www.gdata.com.mx/partners 1

www.gdata.com.mx - canales@gdata.com.mx - Tel.: 01 (55) 5703 3878 | G Data. Security Made in Germany.
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30X MEJOR DESEMPEND

con el nuevo procesador de 6ta Gen.’

_""_—.-.‘

2016 Intel Corporation. Intel, el logo de Intel, Intel Core.e Intel Inside son marcas registradas de Intel Corporation en los Estados Unidos Y
otros paises.Copyright © 2016, Intel Corporation. Todos los derechos reservados. Intel Inside, Intel Core, Intel y el logo dedmelson marcas e
registradas de Intel Corporation en los Estados Unidos v otros paises. *0Otros nombres ¥ marcas pueden ser reclamadas’coma pmpfedad de tec
1 Comparado con una PC de hace 5 anos. Sistemas Medidos: Plataforma de referencia Intel con procesador Intel® Core™ i5-6200L,
Memaria: 2x4GEB DDR4-2133, Disco Duro: Intel 550, Resolucion de pantalla: 1920x1080. Bateria:r 46 WHr. Driver Grafcos: 1540.422&-0
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GRANDSTREAM

CONNECTING THE WORLD

Conectando al mundo con
Soluciones SIP Galardonadas
desde el 2002

inltelec

NETWORKS
Distribuidor Mayorista
ventas@inttelec.com www.inttelec.com



Transforme su experiencia de videoconferencia

Grandstream se enfoca en ofrecer soluciones de videoconferencia con caracteristicas unicas,
innovadoras y con una flexibilidad diferente a lo que el cliente puede encontrar en el mercado, con
la opcion de poder personalizar la solucion basado en las necesidades de la empresa o negocio.
jSolucion de videoconferencia Grandstream ya esta disponible!

inltelec

NETWORKS
Distribuidor Mayorista

ventas@inttelec.com www.inttelec.com



-Productos

-Soluciones de YALOR

-Fabricantes

D ioRR

B taREE TosHiBAS |

—

y www.convencionesvirtuales.com #8
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Ventas y contrataciones de Stands:
ventas@cievsa.com (55)5090-2050
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ventas@cievsa.com (55)5090-2050




JUEGA CON PASION.

looitech
L
G502 (CT.Y-14)
PROTEUS SPECTRUM ' GAMING MOUSE PAD
CON RGBE AJUSTABLE E
|
’ N
G 5
~
-
G933 G633
ARTEMIS SPECTRUM ¥ ARTEMIS SPECTRUM ?{
WIRELESS 7.1 SURROUND [ sf J1SURROUND i E
GAMING HEADSET 'n g P GAMING HEADSET \ !
t‘ "\-‘ »j \ I.h i -‘{"' }Ir
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G29 DRIVING FORCE
VOLANTE PARA PLAYSTATION 4 Y PLAYSTATION 3

G920 DRIVING FORCE ™
VOLANTE PARA XBOX ONE™ Y PC




logitech

UN PEQUENO CON

POTENCIA

Logitech X50
Mobile Wireless Speaker

continuas
de musica
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Objetivo
En elnuevo programa de sociosintegramos
nuestras dos comunidades de canal Micro
Focus & SUSE, enuno solo, enelque encontrardn
unnuevo modelo de negocios mds flexible

que facilitard el frabajo de nuestros socios,
permitiéndoles diferenciarse, capacitarsey
almismo tiempo serrecompensados por su
compromiso, competitividadyrendimiento.
Niveles de membresiay peffil

¢ Platinum: Eventos co-marketing, registrode
proyectos, 4% derebate porcumplimiento de
cuota, apoyo técnico, 50% de descuentoen
entrenamiento, software de usointerno para
250 usuarios, MDF s, 4 técnicos certificadosy 2
vendedores certificados.

* Gold: Registro de proyectos, 2% derebate por
cumplimiento de cuota, apoyo técnico, 35%

de descuento enentrenamiento, software de
usointerno para 100 usuarios, MDF’s, 2 técnicos
certificadosy 1 vendedor certificado.

« Silver: Registro de proyectos, apoyoen
generacionde demanda, 1técnico certificado
y1vendedorcertificado.

Beneficios

Diana Sainos Capacitacién, generacion de demanday
diversasrecompensas através de nuestros
mayoristas, aumentando su desarrollo

y especializacidon en nuestro portafolio.
Resaltando que Micro Focus / SUSErealiza
acompanamiento atodaslascuentasdel
usuario finalsiempre y cuando elcanallo
solicite, desde levantamiento técnico,
demo & POC, sinningUn costo. Ademds
de que elcanalpuede obtenerel 2%
derebate porsusventasanuales.

Directora de Ventas México

“Con nuestro Partner Program estamos 100% convencidos que el canal se sentird
acompanado, ya que entre nuestras marcasy productos todo estdintegrado, porlo que
losinvitamos a unirse a nuestro programayy disfrutar de los beneficios de una marca anivel
software, podemos complementar su portafolio de seguridad, teniendo acceso a materiales
de preventayrecursostécnicos, ademds de contar con margenes y rentabilidad protegida,
ya que nuestrarelacion con nuestros socios de negocio esganar-ganar”.

é

Contacto:

Cynthia Elizalde
Marketing & Channel
Enablement
cynthia.elizalde@microfocus.com
(55) 52842736
www.microfocus.com
WWW.sUSe.com

a0 www.partnernetprogram.com

www.esemanal.mx



SUSE TE ESTAMOS BUSCANDO

UNETE A NUESTRARED !
NACIONAL DE PARTNERS !
Y DESCUBRE TODOS !
LOS BENEFICIOS QUE

HAdIAMOd

- TENEMOS PARA TI.

~ CONTACTANOS
CYNTHIAELIZALDE ALEJANDRA LABASTIDA
cynthia.elizalde@suse.com alejandralabastida@suse.com

55 5284.2736

i ————————— i ——————————— o — - — ]
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Eli Sitt
VP Sales y =

& Marketing MICROSOFT
COMUNICACIONES o ENTERPRISE

UNIFICADAS ] PRODUCTIVITY T

INTERNET Y
ENLACES EPL

En el mundo de los negocios, trabajar de PARA CONTACT

manera aislada ya no es una opcion. ol

C3NTRO Telecom ha experimentado el valor de colaborar y brindar
soluciones llave en mano via la nube a través de canales, los cuales se
han convertido en un brazo extendido para nuestra expansion vy
estrategia comercial.

Con nuestro Partner Program 2016, buscamos profesionalizar al canal
y brindarle el mejor esquema de comisiones, capacitacion y desarrollo
para hacer realidad la oficina movil y el mundo conectado.

Somos C3NTRO: un carrier de clase mundial con 20 afios de experiencia
en telecomunicaciones y queremos apoyarte con un pertafolio integral
de comunicaciones desde la nube gque te permitira ofrecer los mejores
sernvicios de comunicaciones a tus clientes. Tenemos las soluciones
que nos permiten ser tu mejor aliadeo tecnologico.

C3NTRO €% r Lo do Ghaputepee Misico CONBAINATINS
0 NTRO  {3scansource  LmITiRliories  SMMNCTOS



Todas tus comunicaciones,
salas de telepresencia
y video desde cualquier
dispositivo.

Una sola renta mensual.
Cero inversion.

(& [as vV Y,
o 57 o - -
212 0
3.8 5
ot sl L
Mejorar tus Optimizar Incrementar
comunicaciones tus recursos tu productividad
Pantallas 1 pantalla LED x 50" 2 pantallas LED x 60"
Unidad de conferencia RealPresence Group 500-720p RealPresence Group 500-1080p
Eye IV-4x Camera Eye IV-dx Camera
Camara Eagle Eye producer
Audio 1 Polycom Microphone Array 2 Polycom Microphone Array
Ideal para salas de: 4 - 6 personas & personas en adelante
Contenido HDMI HOMI
Capacidad Cuarto virtual de 25 participantes remotos. Hasta 8 participantes simultaneos por pantalla.

Servicio adicional de grabacion y transmision®
Te permite grabar todas tus videoconferencias PO | COI I r
y hacer un webcast en tiempo real con hasta 300 participantes i

*Reguiers cuarkd virlual

C3NTRO £™ scansource Pase do las Palmas #215-304 COMMUNICATIONS
e one ool 0 150 MADESIMPLE.  vaw CONTRO o



OKI

PROGRAMA DE CANALES
OKIBTAPARTNER PROGRAM

Objetivo
Ofrecerun programa atractivoy
competitivode manera que atravésdel
portafolio de equiposy soluciones de OKI
seincrementenlasventasy margende
utilidad delos canales OKIBTA PARTNER,
diferenciandoyagregando valoralos
clientesfinales.

Niveles de membresiay peffil:

¢ Silver: Nivelinicialdonde el partner
comienza aobtenerbeneficios porsu
preferenciahacialamarca.

¢ Gold: Reconoce el esfuerzoylealtad
delpartnercon cuotasmdsexigentesy
beneficios diferenciados.

¢ Platinum: Solo paraaquellos partners
cuyo compromisoy performance es
sobresaliente.

Beneficios:

Cuotassumamente accesibles, rebates
frimestrales, descuentos especialesen
equipos elegibles, susconsumiblesy
Jaime Palomas accesorios, capacitacion CBT, Webinary
On-site dependiendola categoria, precio
especialenequipodemo, soporte de
ventasydesarrollo de soluciones, acceso
aMeetcomp, acceso ashowroom para
demostracion aclientes.

Gerente Sr.de Marketing

“Conlaevoluciéndelas solucionestecnolégicas, segmentos de mercado yrequerimientos
de nuevas destrezas en nuestros socios de negocios, OKl ha desarrollado BTA PARTNER
PROGRAM (Business Technology Associates, por sus siglas eninglés) el cual estd orientado a
promovery proveer una mejor diferenciacién al canal, nuevas oportunidades de negocioy
mayores beneficios alos negocios e individuos”.

5

Contacto:
Marco Fuentes
marco.fuentes@okidata.com

(55) 52638780 Ext.8794
018007189970
www.okidata.com/mexico
®OkiData de México SAde CV
®@OkiData_Mex

36 (OkiData de México SA de CV

www.esemanal.mx



OKI

Una empresa de valor agregado

para el canal

esde el 1 de abril de 2016, el fabricante puso
en marcha un nuevo programa de canales para
focalizar a sus asociados hacia un modelo de
servicios, como parte de la reestructura de la
compafia en su camino hacia la conquista del mercado
de soluciones.
“Nuestro compromiso es salir del mercado de volumen
e integrarnos de lleno a propuestas mas estructuradas
en servicios administrados de impresion y con equipos
que tienen embebidas soluciones ligeras de Output
Management, por ejemplo”, menciond Jaime Palomas,
gerente senior de Mercadotecnia en OKI Data de México.
Para el directivo, los perfiles van evolucionando y
ahora la idea es tener una venta consultiva en términos
de nichos de impresién bajo demanda o de servicios
administrados, de la mano de un line up de punta
mucho mas orientado a ese mercado, entrar a los ciclos
de procesos de impresion y flujos de trabajo en las
compafias.
Por esarazén, estan impulsando fuertemente a su aliado
principal: “el canal de distribucién”, con la intencion
de fortalecerlo para que realice una integracion real
y ofrezca valor agregado mediante esos sistemas
de administraciéon de impresion, lo que aumentard
considerablemente su ticket mes a mes.

Business Technology Associates
“Asi naci6 una estructura completa en cuanto a soporte
de ventas y un drea dedicada al Business Technology
Associates, nombre de este programa donde se
incluyen al VAR, a los integradores y otros canales de
este perfil”, menciond el directivo.

La iniciativa estd basada en reclutar canales que
estén dedicados a la integracién y partners de la
solucién de OKI, de manera que se generen nuevas
oportunidades de negocio basados en la tecnologia
de innovacién que la compafiia provee para cubrir
puntualmente los requerimientos actuales de los
corporativos, instituciones de gobierno y sobre todo de
la mediana empresa, la cual esta en franco crecimiento.

“ES UNA SINERGIA DE MERCADO Y COMO EMPRESA
LIDER NO PODEMOS QUEDAR FUERA DE ELLO,
DEBEMOS ESTAR A LA VANGUARDIA PARA CUBRIR
LAS DEMANDAS DE LA INDUSTRIA Y COMPETIR CON
LOS GRANDES: JAIME PALOMAS, OKI

Contenido

Lanovedosa iniciativa esta planeada para que existan tres
categorias en su version inicial: Silver, Gold y Platinum,
pero como principio, todos los socios se colocaron en
el nivel Silver; sin embargo, al cierre de afio, la marca
se sentard a analizar con sus partners el alcance de las
cuotas y metas establecidas en un inicio, por lo que los
rebates y beneficios se otorgardn tomando en cuenta
esos resultados, mismos que podrian pertenecer a una
categoria mds arriba de la que comenzaron y entonces,
recibir mas privilegios.

También son tomados en cuenta los entrenamientos y
certificaciones: conforme el socio esté mds comprometido
con la firma y a su vez, busque crecimiento mediante esa
capacitacion, se les ira abriendo las puertas para mayor
rentabilidad.

“Ademéds podran elevar el nivel de soporte hacia sus
clientes, al grado de quedarse con todo el negocio al ser
parte del grupo selecto de servicio autorizado, donde
la post venta tiene ganancias mucho mds atractivas”,
comento.

“Los socios deben tener claro que esta es una alternativa
mas de negocio y no pretendemos quitar de su cartera
a ninguna otra marca, sélo queremos que hagan mas y
mejores negocios. Es un desafio ambicioso en el corto
plazo, pero estamos seguros que el canal interesado
vera los beneficios y la rentabilidad que puede alcanzar
con esta propuesta’, afirmé.

Marco Fuentes
marco.fuentes@okidata.com
(55) 5263 8780 Ext. 8794
01800 718 9970
www.okidata.com/mexico



SAMSUNGELECTRONICS MEXICO

PROGRAMADECANALES ¢ 1 2 i

Objetivo
El crecimiento delosnegocios B2B ha
fraido consigo nuevas oportunidades
querequieren de unamayor capacitacion,
mdsy mejores herramientas de ventasy
especializacidon paranuestros canales. Este
programalles permite iniciaruna carrerade
negociossingrandesinversiones, aprovechando
elrespaldo de unagran marca consolidadaen el
mercado.Buscamos generarun valoragregado
paranuestros socios de negocios soportando
sus actividadesde ventasy almismo tiempo
incentivandoy premiando sus compras de nuestros
productos.
Samsung STEP valora el esfuerzoy cumplimiento
de nuestrossocios, poreso, alregistrarse en el
programa obtfienenunnivelde acuerdo asu
potencialde negocio.
Niveles de membresiay perfil
Registrado, Plata, Oroy Platino.
STEP es programa que dala oportunidad de
ascenderniveles, semestralmenterevaliansu
categoria, lo que les permite ubicarlos en el nivel
de beneficios que les corresponda. Desde mayo
de 2015formamos parte deunared global, es
decir, elprograma tiene las mismas caracteristicas
y beneficiosen cadaunadelassubsidiariasde
Samsung anivelmundial. A nivel Latinoamérica,
México es el primer paisen ofrecerel programade
Gerente de Programas para puntos para sus distribuidores, todo en unamisma
Canales plataforma.
Beneficios
Herramientas de venta, programasde
incentivos, capacitacién, comunidades
y comunicacion bidireccional.

“Samsungtiene unfuerte compromiso de trabajarconlos canalesde
distribucion de todo el pais. Queremos estar cerca de ti,impulsarte paralograr
tus metas, fortalecertu crecimiento yrecompensartu esfuerzo. De estaforma

fomentamos un compromiso de ambas partes, para mantenerunvinculoy
crecimiento sostenido entre Samsung y sus canales de distribucién”.

Maria Luisa Ruiz Salinas

v

3

Contacto:
ml.ruiz@samsung.com
(55) 5747 5100
018008901827
WWW.samsung.com/mx
® SamsungMexico
®@SamsungMexico
SamsungMexico

38
www.esemanal.mx



SAMSUNG

LAS MEJORES SOLUCIONES DE IMPRESION
PARA TODO TIPO DE MERCADO

9 &

P Preic, Proscats
5628 = §1,023 1,186 ==
SL-M2020/XAX SL-M2020W/XAX SL=M2070/XAX

imiprosors Léser Monocromatica
Veloscided hasta 21 pom
Ahorra hasta 20% en toner

Impresora Laser Monscromatics
Velocided hasta 21 ppm

HWFC

Multifuncional Laser Monocromatico
Welocidad hasta 21 ppen
RErirme , Copia Y SSCAMea

Pricia: Pracac
§1,704= 51,588
SL-M2070W/XAX SL-M2835DW/ XAX

uftifuncional Liser Monooromaticn
Velocidad hasta 21 ppem
IMprme . CoPIa Y Bscanes

Imprescra Laser Monocromstics
Velecided hasta 20 ppm

Ddplex integrado

Con easy Eco driver Googhe Clowsd Print Con sasy oo driver NFC Interfaz USE 20, WiF|
Procio Pracio- P P
52,174 £3,421 53,802 £4,549
SL-M2B85FW/XAX SL-CA30W/XAX SL-C4BOW/XAX SL-M4020ND/XAX SL-M4072FD/XAX

Imnpresorm Liser a color
Yelocidad hasta 19 ppm (maono)
Vaelocidad hasta 4 ppm (color)
MFC

Multifiencional Léser Monocromatico
YVelocidad hasta 20 ppm
Impriene, COpes ¥ escanas

Interfaz USE 2.0, WIFI

Diiplex integrads Memona 128 MB,

Multifuncional Laser a cobar
Velocidad hasta 19 ppm (manc)
Velocidad hasta 4 pom (Colar)
Imprine, copia ¥ Bscanes

Impresar Laser Monocromabioo
Velocidad hasta 40 pom
Imprime
Procesador 600 MHz
HMemoria 128 GB. 5I2MB

Multifuncional Laser Monocrematios
Velocided hasta 40 ppm
Procezadaor 600 MHz
Imiprimee, COpes, dscanas v fax
Memoria 128 GB. 512MB
briperecsiton dupleo, Escanes tamaio legal

i -k 3
$11,645 $13,500- 516,841 522“.231"‘ :
SL-M40BOFX/XAA SL-M4580FX/XAA SL-C26B0FX/XAX $27,429°
Multifuncicnal L Monoorormitics Mutifuncional Laser Monocromatcn Miuhfuncicnal La:xe{a Color K 5LPH43?:°LWM
Vielecided hasta 40 ppm vielocidad hasta 45 ppm Velocidad hasta 26 ppm i et SL-MS370LX/5AA

Imipriome, copin, esconea v fax
Tabdeta andraéd 100 Touch colar
Maemisein HHZ Dusl cor, Memoria 468
Tamafa carta y oficia

Imprime, copds, escanes y fax
Pamed tactil de 7
1 GHz Dual core, Memoria 1GB-2GB
Plataforma M08

A3

Panel tActil de 7°

Pracie; 4
$37,277 $50,329-
SL-K4250LX SL-K4350LX

Multifuncional Léser Monocromético
Velocidad hasta 25 ppmn
IFrprirme, Copia, escanss y fax
Tebleta android 100 Touch color
| GHZ Dwal cors, Memsoria 268
Tamadvo carta. oficio y doble carta

Multifuncicnal Lasor MoRscromatics
Welocidad hasta 35 ppm
Imprime, copia, escanea y fax
Tableta androsd 101 Touch oolor
1 GHzx Duad cone, Mamora 468
TomBfs cArta, ofisn v dobie Cama

sTER |

™ http:Npartnerportal. samsung.com/

I RAI| [NGRAM MICRO

Misael Zurila
misaal ZuritagEingrammicro.com
«52 (55) 5263- 6500

DaISYTEK. DAISYTEK DE MEXICO

== Marceta Martinez
mmartinez@dataybek com mx
+52 (55) 50-00-35-15

COMERCIALIZADORA
DE VALOR AGREGADO
Pamela Gonzalez
pamelag@grupocya.com
01 (33) 36-12-14-13

CT INTERNACIONAL
oz T
TECHOLOGA DEL NOROESTE
Veronica Garcia
veronica.garcia@ctin. com.mx
01662 109 00 00 ext 211

Sujeto a disponibilidad. Cambio sin previo aviso. Aplican restricci
inclhuyen VA, Adguitralo con ¢l mayonsta de su preferencia

s, Vigencia del 1 al 30 de Jumnio ;

Imprime, copila, escanea y fax

1 GHz Cusl core, Memaria 16B-28
Désco duro 32068, Plataforrnas X004

SEL

D Tech Data

[ re——

Velocidad hasta 45 ppm
Imprime, copla, escanas y fax
Tableta android 101 Touch color
1 GHz Dwisd cone, Memaords 408
Tarnadia Carts, oficks

Multfincional Liser Monocromitico
‘elocidad hasta 55 ppm
Imprinme, copia, escanes v fax
Tableta android W01 Touch color
1 EHz Dueal core, Memarnia 4GB
Tamafio carta, aficia

Multifuncional & Color Laser

Velocidad hasta 30 ppm

Imprine, copia, escanes y fax
Tableta android 101 Touch codor
1 GHz Dual core, Memonia 268
Tarmafa carta, oficio y dable carta

I Samsung Partner Portal

EXEL DEL NORTE

Migued Carrilla

miguel carmillo@exal com.mx
+52 (55) 50-01-00-59

D.C. MAYDRISTA SA DE CV
m Angelica Comea

anpgelicacomeaddem. com mx

+ 52 (55) 52-62-57-00 Ext 2308

TECH DATA MEXICD

Eunice Gomez

eunice_ gomezifitechdata com mx
+52 (55) 53-87-01-00 Ext 154

16. Precios sugeridos. Precic an moneda nacional, Precics no

P
8 precios que se sugieren son Unicaments de referencia de SAMSUNG ELECTRONICS MEXICO SA DE CV.




Activa | Moximiza | Evcluciona
para crecer

==V aler

Evoluciona, maximiza,
activa e integrate para
crecer

+ Rentabilidad y Plan de Negocio a la medida.

Reconocemos el esfuerzo de NUESITOS SOCIOS oforgando
beneficios exclusivos y asi lograr un crecimiento infegral
en'su empresa.

Lidgmanos: 01 800 0628 326

Escribenos: mercadotecnia@teamnetmkt.com.mx
Visitanos: www.teamnet.com.mx

Siguenos: @conexionteam ()

BUscanos: Tecnologia Especializada Asociada de México [ o

APC [\ AUTODESK 2§ AudioCodes (@)  RKingston

* St ¢ 1or

Kodak alaris @ MakerBot  J§ Microsoft  Panasonic.
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TKME
PROGRAMA DECANALES

PROGRAMA DE INTEGRADORES

TKME

Ernesto Cuellar

Director General

“Nuestro programa de integradores estd desarrollado
paragenerarnuevas oportunidades de negocio
conunasolucién que hasido probada durante 7
afosy que actualmente se encuentraenmdsde
150sitios enire centros de datos y cuartos de misién
critica. TKmE es un diferenciador que permite abrir

el portafolio de negocios conuna herramienta que
auxilia a prevenirfallas que son sumamente costosas
paralos clientes e identificar dreas de oportunidad
enlos centros de datos. Nuestra mision es ofrecer
tranquilidad a nuestros clientes”.

42

TIGmE

Environmental & Power Monitoring

Objetivo
Serparte del portafolio de negociosde
nuestrosintegradores, ofreciendouna
solucion de monitoreo ambientaly eléctrico
paradatacentersy cuartos de mision
criticaque essencillo deinstalar, escalable,
nointrusivoy facilde operar. Crecer TKmE
enelmercadomexicanoy expandiral
latinoamericano, comouna ofertade
valoragregado paraintegradoresque se
encuentrenenbuUsquedade unasolucidon
diferenciadaenlaprevenciéndefallasy
mejora continua.

Niveles de membresiay perfil

Unsocio de negociosde TKmEse considera
como Unico. Les otorgan: herramientas de
venta-marketing, capacitacién (comercialy
técnica).ldeal paraintegradores orientados
acentrosde cémputo, facilities, telecom,
mantenimientos correctivosy preventivosde
infraestructura.

Beneficios

Acceso atodaslas capacitacionessin
tenerun mdximo de personal aentrenarpor
empresa (técnicoy comercial), showroom
disponible paraintegradoresy sus clientes,
asignaciéndeleads (clientes potenciales),
Help Desk, apoyo avisitasconclientese
ingenieria especializada, portafolio de
demostracién (opcional).
Serviciosadicionalesde
instalacion, puestaenoperacion
y mantenimiento.
Innovacién einvestigacion
constante eneldesarrollo del
producto.

é

Contacto:
Ernesto Cuellar
ernesto.cuellar@tkme.net
(55) 24579615
www.tkme.net

® MonitoreoTKmE
®@TKME_

@®TKmE

www.esemanal.mx
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LA SOLUCION TKME MONITOREA TODAS LAS VARIABLES AMBIENTALES Y ELECT
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CRITICAS PARA UNA BUENA OPERACION DEL DATA CENTER NO IMPORTANDO EL TIPO DE EQUIPQ,

NI SU CONFIGURACI

CORRIENTE

l

TEMPERATURA
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VOLTAJE
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NN AR
PROGRAMA DE INTEGRADORES TKmE
- DESARROLLO Y CAPACITACION A INTEGRADORES
- HELP DESK EN HORARIO HABIL ¥ EN LINEA
APOYO A VISITAS CON CLIENTES
- APOYO EN PROYECTQS ESPECIALES
- SERVICIOS ADICIONALES INSTALACION ¥ MANTENIMIENTO
- SHOW ROOM DISPONIBLE PARA PRESENTACION A SUS CLIENTES

|/

'

Presidente Carranza #90,
Col. Del Carmen Coyoacan, Mexico D.F.
Tel +5255 2457 9615 +5255 2457 9619

"'\.\
PRO CAPACITAC
** INSTALACION

A

..

TR e o

** PUESTA EN MARCHA

|




Soluciones

Xerox @)
para el mundo real 2

Soluciones llave de entrada

¢
Substituye captura
manual usando formatos
pre-disenados.

Calificacién
de exdmenes, encuestas

Econdmicas

Ahorra tiempo realizando
revisiones automaticas de
texto e imagen.

Comparacion de Contratos

lectura, convirtiendo el P
texto en audio. IﬂSthQClOﬂ

' Facilite actividades de De fClCI l
v
Y

IL Previene la falsificacion de
:u[u| informacion en documentos
digitales y fisicos.

Lectura Cédigo de Barras

Un
solo precio

Previene la falsificacion de
informacion en documentos
digitales y fisicos.

Firma Electrénica

S‘-
(T T Reportes de uso por
: : : usuario y departamento.

Impresion Follow You

Control de Costos
de impresion



Solucion Blanco y Negro

$1274.40 dlis + IVA

Incluye:
e Solucién Llave de entrada
e Equipo multifuncional B&N

Solucion Color

$1439.98 dlis + IVA

Incluye:
e Solucion Llave de entrada
e Equipo multifuncional color

e N
Edson Martinez

@ Edson.martinez@xerox.com

@ c. 552971 9432

\_ J

WWW.XErox.com.mx n Xerox Mexicana Q @xeroxmexicana



Sabemos

18 Julio

Fabricantes

ventas@esemanal.mx

55




® FURUKAWA
PROGRAMADECANALES

FURUKAWA SOLUTION PROVIDER
Objetivo
Fortalecerlarelacién de Furukawa consus canales, promoverelacercamiento entre
todoslosinvolucradosenelproceso (fabricante, mayoristas e instaladores) y diseminarel
uso delatecnologiaconlasmejores prdcticas delmercado.
Niveles de membresiay perfil
* Solution Provider Premium (FSP-Premium): Eimds alto nivel, elcanalalcanzaun
monto especialde compras. Tiene prioridad enlasindicacionesdeleadsy cuposen
entrenamientos técnicos, ademds Furukawa brindaun vigje para conocerasu plantaen
Brasily asistirasu evento anualde canales.
* Solution Provider Platinum (FSP-Platinum): Canales acreditados con compromiso con
lamarca, tiene unmonto de compras diferenciado. Obtiene beneficios especialescomo
capacitacionesexclusivas parasu personaly vigje para asistiralevento anualde canales.

“Solucionesinnovadoras, peroademds  * Solution Provider Gold (FSP-Gold): Primer nivel del programa de acreditacion Furukawa
diferenciadaslogranlaverdaderaevolucién (FSP).Apartirde este niveltiene acceso alsistema deregistro de oportunidadesy su

enelmundodelastelecomunicaciones.  nombreindicado enelsitio delamarcacomo proveedorde servicio certificado, también

Esoesloque ofrece Furukawaalmercado,  jienen (g posibilidad de ofrecer garantia extendida hasta 25 afios enlasolucidn Furukawa

proporcionando satisfaccionalosclientesy . X . .

atractivo de negocios para sus socios”. instalada. Requiere personalcapacitadoy certificado.

* Business Partner (BP): Canales que no estdn certificados con Furukawa, sinembargo,

mantienen oportunidades comerciales ocasionales.

Enrique L6pez Ramirez

Director Comercial

Contacto: Benefici
fisa@furukawa.com.br eneficios _ ) o o
(55) 53934596 *Paratodoslosniveles: Soporte directamente de fabrica e Ingenieriade ventas con
www.furukawa.com.br/mx actuaciénlocal, apoyo enarmado de listados de materiales.
® Furukawa Industrial S.A eParaniveles especificos: Acceso alsistema de registro de proyectos, capacitaciones
® @furukawabrasil exclusivasalcanal, cupos en enfrenamientos, acceso alsistema deregistro de proyectos,
Furukawa Industrial S.A viaje alaFabricade Furukawa leads,nombre enelsitio de Furukawa.

l_/*]s HAY FIBRA OPTICA HASTA EL LUGAR DEL TRABAJO.
RED 100% OPTICA.

La Solucién Laserway™® Furukawa ofrece una infraestructura

simplificada 100% en fibra dptica respecto de las redes LAN
tradicionales, con bajo consumo de energia y totalmente
adaptable a los complejos desafios de comunicacion de las
empresas. Esta solucion de red optica pasiva que trabaja
bajo la plataforma tecnologica de transporte G-PON,
ofrecienda menor requerimiento de espacios, switches y
energia eléctrica, proporcionando impartantes reducciones
en las inversiones, tanto en la infraestructura (CAPEX)
coma en la operacidn (OPEX). La topelogia de red utilizada
tiene gran capacidad de ancho banda, comparada con las
redes tradicionales, lo que garantiza una red totalmente a
prucba del future. FURUKAWA. TECNOLOGIA QUE HACE

LA DIFERENCIA EN LA VIDA DE SU EMPRESA.

DISTRIBUBGORE S
& MBEHTEL - W sl MUK - Toellc 52155 5385 S350 & AMANOEL - Thaliwparila MUK - Tel- 0 55) S 3005058 & Qv - Tl - 09 AT} T 190 & NUAKRN SOLERTROMES. TECHOUOGICAS

Weorierory ML - Tel: 52 81 BOH2 0000 & UMMM FELECOM - Gessclalsaria 1 - Tell: (1) 967 6304 & Coachaclche Wi [8F - Tl (55 JOO0- 4300 & Wnlisssny L - Tel: (84). 8484 1283
CFICINA MEXICD
Fedesion T, ool Chica N 2. It 302 = ol Chustad Sattine » Macaipan o kot = Essaddo de Miwica = CF: 51100

www, furukawa.com.br

FLANTAS INDUSTRIALES
» Erasl (Faraed. 5o Pl p Wins Gevad) @ dirgening « Coienbia



alaris

iSu scanner usado de cualquier marca
le da hasta 25% DE DESCUENTO
en la compra de uno nuevo!

En la compra de scanners con un ano de servicio integrado,
le aplicamos el 25% de descuento. En la compra unicamente
del scanner, le aplicamos el 20% de descuento.

El descuento aplicara por el intercambio de modelos de scanners de generacion anterior
de cualquier marca y en la compra de los nuevos modelos de Kodak Alaris
i1190, i1190E, i1T90WN, iTI50WN & i3300*.

IRenueve su base instalada con los nuevos scanners Kodak Alaris!

L‘p'
PP

2
o
%
g
-
Frograma valido en la compra de modelos participantas GITS0, MS0E, ITTO0WN, MS0OWN & i3300°) por el intercambio de scanners Kodak Alaris o de
cualquie terior generacidn. La aplicacion del 25% |
con el s uvento en la compra dnicamente del hard
enviado para su destruccidn (consultar datos de g

QLN NO 25 Yd ida con Otras promociones

ble con los mayoristas/distribuidores autorizados de Kodak Ala

*Scanner i2300 aplica exclusivamente para el descuento del 25% con pdliza de servicio ntegrado.

Para mayor informacion escribanos a:
ventasdi@kodakalaris.com

http://www.kodakalaris.com.mx/




mlff osip

El Software Confiable de Mexico

MICROSIP

PROGRAMA DECANALES

PROGRAMA DE CERTIFICACION
DE CONSULTORES MICROSIP

Contacto:
IsraelCoto
inffomexico@microsip.com
(55) 55432285
Www.microsip.com
®Microsip

irector Comercial : .
®@microsip

Objetivo

Formalizar el nivel de experiencia de los consultores Microsip,
para que de forma oficial puedan acreditar su curriculum ante
cualquierinstancia.

Niveles de membresiay pefrfil

* Consultor Junior

Entrenamiento: cursos bdsicosy distribucionintermedio Microsip,
experiencia minima: 10instalaciones.

* Consultor Junior Plus

Entrenamiento: Elindicado para el Consultor Juniormdslos cursos
de Distribucion Avanzado, Metodologia de implementacién,
Reporteadorbdsicoy Ventas Consultivas. Experiencia: 25
instalaciones.

* Consultor Senior

Entrenamiento: Elindicado para el Consultor Junior Plus mdslos
cursos de Reporteadorintermedio, Reporteador Avanzado,
ContabilidadyBancos, Integraciéon Contable, Nomina.
Experiencia: 75instalaciones.

* Consultor Master

Entrenamiento: Haber acreditado todoslos cursos que
promueve Microsip.

Experiencia: 100instalaciones, 25 de las cualesdeben deincluir
todoslos mddulos administrativosy distribuciénintegrados.
Beneficios

Sistemas administrativos modulares 100% confiables, soporte
técnico eficiente y oportuno, enlineay viatelefonica,
capacitacién comercialy técnica continua, mdargenesde
utilidad, ingresos por asesoria al 100%, esquema comercial
cerrado, materialde promocién gratuito, reconocimiento,
diploma, emblema parausaren membrete yregistroen el
directorio nacional de consultores, uso de unamarcacon
30anosenelmercado nacional, perteneceralared mds
profesional de consultores para PyMEs.

“En Microsip tenemos como consigna convertir a profesionales de
lainformdtica en empresarios. Sitienesla vocacién de emprender
yformar un negocio patrimonial, acércate a nuestras oficinas
regionales para decirte cémo.

Nuestrafinalidad esformar consultores, no distribuidores™.

L]
|

. i;-_.ijr" y

Consolida tu empresa..
Sera su patrimonio.

Ofrece a tus clientes

EdE3

Contabilidad
Electronica

Exportacion del Catalogo de Cuentas Contables,
Balanza de Comprobacion. y Pélizas contables en XML.
Ademas La inclusion gratuita del
Archivo de Documentos Digitales *@.

Ga

Sistemas Administrativos para Empresas Familiares

WWW.mICrosip.com o @ a @ @

Y microsip

El Software Confiable




:CONVIERTE

TUS COMPRAS
enpuntosy GANA!

Participa del 1de Julio al 31de Diciembre del 2016

Sistemas Aplicados premia tulealtad y teregala
fabulosos premios, desde electrodomésticos, electrénica,

viajes hastaun AUTOMOVIL 2017.

Para mas informacion consulta en : wwwisistemasaplicados.commx R &=ieass
*Las imagenes son de caracter ilustrativo™ "\

iLE DAMOS —
VALOR A TUS v B o,

godeleva.sosa@sistemasaplicados.com.mx

;ci“R P R OY E C T o s ! | : Tel. 01 (833) 230 36 00 Ext. 3616

Como: Tenemos la mejor solucion para cubrir sus necesidades, poniendo a
SOLUCIONES DE VALOR ; .y P e
su disposicion los siguientes servicios :
enfoca y aplica toda su Cableado Estructurado. p Y
capacidad, experiencia y Redes
conocimiento, con un equipo Seguridad. Respuesta de 24 a 48 horas.

altamente certificado y
preparado para el desarrollo,
seguimiento e implementacion
de proyectos que se
presentan en sus distintas
variantes.

Telefonia. Capacitacion a Distribuidores y Usuarios Finales.

o
o
Control de Acceso y Asist. : A.SiStenCia técnica- .
R AR Y Disefio de sistemas y seleccion de productos.
o
°
o

/Brm@dL

Disefio e ingenieria de soluciones de seguridad.
Soporte y asesoria con configuracién de equipos.
Integracion con sistemas de control de acceso.

Telecomunicaciones.

&
%

]
0

Punto de Venta.
Videovigilancia.

@0

www.sistemasaplicados.com.mx



Canon

INTERM=NABLE
COMOTUS IDEAS

MULTIFUNCIONAL

DE INYECCION DE TINTA COM Wi-Fi
IMPRIME COPIA - ESCAMEA

5IN BORDES DE IMPRESION FRONTAL INCLUIDO Wi

TANCUES DE TINTA
INTEGRADOS

Conoce nuestras opciones de ALTO RENDIMIENTO para el hogar y oficina™

Impresora PIXMA G100 Mt

Encudniralas con nuestnos mayorsias:

@i oo DASYEK Jwwsm SEL  INCRAMIT OFVeow e

Lo en modeln G300, *Las caacterificas entre madelos son distingas. Par mayor informacidn consulta ene CANONLCOMLMX 0 SCanonMexicana o Scanonmexicana



NEC

El mejor programa de recompensas del
mergado, solo con NECH!

Recomendar y vender productos NEC Dispiay, tiene sus recompensas
I ;Que debe hacer para registrarse?

1. Vaya a www.necdisplay.com/partners

Para los clientes en México:
I ¢ Por qué debe registrarse?

= Comna revendedor de NEC, justed puede ganar SPIFY sobre casi toge® los SKUs de NEC! Todo ko que debe hacer s iIr a la seccidn
de inscripcion de SPIFs en NEC Partner Net v comendar a ganagaffiero en efectivo en una tarfeta debito VISA,

» [Cargue sus SPIFs mensualmeante para que pueda obtelgetu recompensal
» jPuede ver la informacion actualizada al minuto sobef colMerales de ventas a través de Partner XChange de NEC!

* Vea los casos de estudio, informes y herargehitas de sendgzacion digital de NEC gue le ayudaran a maximizar sus venlas de NEC!

NEC / Recompensas

Visite NEC Partrer Net en dondeg#fodrd acceder a las Recompensas NC v

= Obtener su pago hagh® 10 veces mas rApido (en menos de 48 horgs)
* Acceder a hemggfentas para reclamar SPIFs v para cargar facturas B tiempo real

= Aprovech uchas otras oportunidades promocionales que le recomiensan por elegir NEC

£ Quie esta esperando? ;Preguntas?
pgirese de visitar Cristina Munoz
EC Partner Net hoy mismaol NEC Display Solutions of Amearica
'.'.-w-.'.'.rl-rr;t1=:-1p-l.'!',-'.t'.-;';n:."pn rtners CIMUNCZE I'|i-'!-.".|'|li-'\.i_'|5."|':,'.-.'. CHT

\Drchestrating a brighter world



