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Q Polycom
network]/

a £5 scansource company

El espacio de trabajo del futuro
es donde usted desee estar

Sala Basica

Paquete 1 Paquete 2

Polycom RealPresence Goup Series 500 camara Polycom RealPresence Group Series 500 camara
Eagle Eye 4X + Licencia Multipunto + Licencia Eagle Eye 12x + Licencia Multimpunto + Licencia
Desktop (5 usuarios) = $ 5,063.96 USD Desktop (5 usuarios) = 5,659.66 USD

Sala Pro = Ejecutiva

Paquete 1 Paquete 2

Polycom Real Presence Goup 500 camara 4x Polycom Real Presence Group 500 camara 12x
+Licencia Multipunto + Licencia Desktop Licencia multipunto + Licencia Desktop (5 usuarios)
(5 usuarios) + Licencia HD 1080p + Eagle Eye + Licencia HD 1080p + Eagle Eye Producer
Producer = 6,667.83 USD = $7,236.53 USD

Adicional al Spiff por paquete...

Registra 5 equipos Group Series 500 y llévate un
SmartPhone LG Leon Negro

Programa de Recompensas por paquete registrado

Registra tus paquetes de video de Febrero al 16 de mayo de O Aplican $ 60 USD en paquetes PRO (ejecutivos)
2016 por cada registro podras llevarte grandes recompensas: [ Aplican $ 45 USD en paquetes Basicos

Oscar Suarez Rangel Mauricio Moreno
+ 52 55 3640 3532 + 52 55 6429 - 0221 52 55 3640 3506 + 52 55 3754 - 5091
osuarez@networkli.com mauricio.moreno@scansource.com

*Wigencia retroactiva Febrero — 16 de Mayo 2016 *Solo para canales certificados *Aplican Restricciones *Consulte las bases
del programa

Condiciones generales:

Precios en dolares mas IVA. Promocion valida hasta el 29 de Abril de 2016. Precic no aplicable para accesorios por separado.
Mo se incluye servicio de soporte en sitio. - Servicio de soporte Premier por 1 afo incluido en el precio del equipo.
Instalacion no incluida. Aplica para oportunidad registrada.
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CENTROSDE
DATOS, NUEVOS
DESAFIOS

egunlosespecialistas en centros de datos,laadopciénde servicios de Cémputo enlanubehadesaceleradola
inversioneninfraestructura, noobstante, se estimaun crecimiento de alrededor de 18%,enunmercado cuyovalor

esde 400 millones de ddlares en México.

DeacuerdoconEduardoRocha, presidente de International Computer Room Experts Association (ICREA),
hayzonas como el bajio, occidente ynorte del pais, donde se estan construyendo grandes centros de datos.
Ademas, al sector delas PyME pertenece el 20% del mercado de los datacenters en México, son compaiiias que brindan
servicios especializados y de personaapersona.
Actualmente los sectores con mayor oportunidad paralos centros de datos son: telecomunicaciones, energia, industria
farmacéutica- hospitalaria, retailers y las grandes companias.
Otro tema que sigue ganando fuerza en el canal es el de soluciones de valor, al respecto, algunos mayoristas
especializados coinciden en que no es untemanuevoy el valor no puede ser un simple titulo, sino que debe estar
acompafiado de elementos que robustecen una oferta, ademds de un andlisis por parte del integrador que leayude a
identificarlas necesidades de su cliente, nosélolas tecnolégicas, sinoque los componentes aintegrar elevenla productividad
desusdreasdelnegocio.
Algunos delos especialistas indican que cada vezse estan sumando mas canales alaventade Soluciones de valor, se
estan capacitando paraofrecer,ademds dela tecnologia, laasesoria, andlisis y demés servicios que estan alrededor de un
proyecto.
Unmercadoqueestacreciendoa pasosagigantados esel de iluminacion LED, puesalgunos fabricantes indican que sus
nudmeros hanaumentado hastaen 300%, algunas caracteristicas de estos productos son: ahorro energético de hasta 50%,
ciclosdevidade 30 mil hasta 50 mil horas,amigables conelambiente, no producenradicacion UV, no contienenmercurio, que
esnocivo paraelser humano, resistenciaalas variaciones eléctricas, norequiereninstalacion especializada, compatibilidad
conlasinstalaciones deautomatizaciéninteligente, bajas emisiones de calor yresistentes alaintermitencia, entre otros.

Alvaro Barriga

eSemanal noficias del canal, no recomienda equipos ni marcas, tampoco resuelve dudas técnicas individuales por teléfono. Si tiene algo que comunicamos, dirfjase a nuestras oficinas generales o use alguno de los medios escritos o electronicos.
eSemanal noticias del canal, es una publicacion quincenal de Contenidos Editoriales KHE, $.A. de C.V., con domicilio en Pitagoras 504-307, Col. Narvarte, C.P. 03020, Mexico D.F. Nomero de certificado de reserva: 04-2013-100817455000-102
Certificados de licitud y contenido de titulo: 16101 Editor responsable: Francisco Javier Rojas Cruz. Se imprimié el 27 de abril de 2016, circulacién a partir del 2 de mayo. Los articulos firmados por los columnistas y los anuncios publicitarios no reflejan
necesariamente la opinién de los editores. Los precios publicados son Unicamente de cardacter informativo y estan sujetos a cambios sin previo aviso. PROHIBIDA LA REPRODUCCION TOTAL O PARCIAL DEL MATERIAL EDITORIAL E INFORMACION
PUBLICADA EN ESTE NUMERO SIN AUTORIZACION POR ESCRITO de Contenidos Editoriales KHE, S.A. de C.V.
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ESTE ENTE TECNOLOGICO YA NO CAUSA LA SENSACION DE ESTAR
TANLEJOS COMO NEGOCIO PARA EL CANAL, SIN EMBARGO,
AUN REPRESENTA UN RETO DE ACTUALIZACION Y CONSTANTE
CONOCIMIENTO PARA CUBRIR LAS DEMANDAS QUE AHISE
GENERAN.

Iser un espacio donde muchas mar-
cas con sus productos y servicios
tiene que convivir para poder
funcionar como uno solo, las
disciplinas a tratar son variadas, por lo que
elintegrador que llega a este negocio debe
estar preparado para lidiar o proveerlas con
total conocimiento de causa.
ParaDavid Lira, gerente de Desarrollo de
Negocios en Qnap, la tendencia en centros
de datos (CD) se define en dos pilares
fundamentales: almacenamiento y virtuali-
zacion, mientras para empresas como Vica,
la palabra es crecimiento. “Mientras la pe-
netracion web y movil sigan avanzando, los
CD tendrdn que seguir creciendo junto con
sus retosy beneficios”, compartié Ricardo
Castillo, director de Relaciones Comerciales
en Vica.
Por su parte, en Tripp Lite saben que la evo-
lucién continua es algo que caracteriza a
estaindustria, porque cuando las necesida-
des del mercado se mueven, los CD normal-
mente deben ir adelante de ese crecimiento
aunque a veces s6lo vanreaccionando.
“Y aunque se busca que asi sea, se ha vuelto
complicado por todo lo que conlleva tener
un CD actualizado al 100% y en México
tenemos una mezcla entre éstos y los que
estan aplicados al futuro”, sefialé Norman
Beltran, gerente de canal de valor en la
firma.
Como muestra, el entrevistado recordé
cuando lademanda hizo que los CD tuvieran
trabajo de méas con las reformas del SAT: 1a
factura, néminay la contabilidad electro-
nica. Donde, sin ser una tendencia tan pre-

visible, en uninicio este ejercicio exigio
al méximo las capacidades de algunos
centros de datos.

Por otro lado, Renato Mitsuo, ingeniero
de Ventas en Furukawa, compartié que
México ha crecidode 2014 a 2015 un
18% en este mercado y segin Gartner,
este serauno de lostop para2018enla
materia.

“Los detonadores paralademandaenla
actualidad son las tendencias como el In-
ternetdelas Cosas, el 4Gy el 5G; porque
todos tienen teléfono movil inteligente,
ya es muy comun que la gente esté co-
nectada asusredes sociales, demanden
virtualizaciény los servicios de la nube.
Otro tema interesante es el de la seguri-
dad de lainformacién, porque muchas
empresas prefieren construir sus pro-
piossilos, porque confian mas tener su
informacion dentro de la compafiia que
gestionados por un tercero”, dijo Mitsuo.
Ademads, resalté que sigue siendo tema
importante en el lenguaje de las empre-
sas desde 2010 el big data, donde se
habla de las 5 “v": volumen, variedad,
velocidad, veracidad y valor. Sin contar
que cobra relevancia tomar en cuenta
normativas paralas buenas précticas en
el disefio y la construccién como las de
TIA 942 01alSO 24764 para cableado
estructurado en CD.

Sumado a unatendencia es implementar
ambientes con mas fibra para que estos
ecosistemas estén preparados para los
cambios futuros y las migraciones.
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Mercado maduro

“Cierto es que no es un segmento desarro-
llado completamente, sin embargo, parte
de nuestralabor como empresa es generar
que el negocio sea asequible paralos ca-
nalesy clientes, proveyendo una solucién
robusta, confiable y facil de operar, pero
competitiva en costos”, explicé Lira.

En el mismo tenor piensa Castillo, quien
asegurd que alin es un negocio en creci-
miento por lo que considerd que es un
excelente momento para que los canales
participen o se consoliden en él, pero to-
mando en serio el entrenarse y conocer a
fondo lo que van a comercializar, pues no
s6lo es vender sino realizar un trabajo de
consultoria.

“Desde nuestro punto de vista, los CD son
de diversos tamafos, desde pequefios
cuartos de servidores hasta una megains-
talacion, del tipo de Banco Santander en
Querétaro, por ejemplo. Pero sea cual sea
el tamafo, se buscaresguardar de manera

segura lainformacidn, tener una conti-
nuacionenlaoperaciony procesarla de
lamejor manera”, sefial6 Beltran. Des-
taco que es comun pensar en los gran-
des centros de datos, de nivel macro, de
los cuales no hay una cantidad grande
enel pais, pero si han proliferado hacia
abajo, donde hay una cantidad de opor-
tunidades grande, porque demandan
servicios de grado mundial, productos,
recursos humanos y proveedores de
ese nivel, sinlos grandes recursos que
tienen los data centers top.

Es en ese nivel medio donde normal-
mente se encuentran lidiando mu-
chos de los socios, con el balance de
la inversion versus los servicios que
necesitan obtener los clientes finales.
Incluso, se esperaba en este mercado
unboomrelevante con el cloud compu-
ting pero infortunadamente, los niveles
de crecimiento estdn por debajo de los
que se vaticinaba.

8
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;Cuél es el perfil actual de los integrado-
res que atienden los CD?

Al ser un ente multidisciplinario, cada
tecnologia en el centro de datos conlleva
un perfil de canal, cada una de ellas tiene
uno ideal, por ejemplo, Lira opiné que es
bienvenido un asociado con experiencia
comercial pero dando valor a lo técnico.
“Nuestros integradores en mayor parte
sondelramo de TI, sabemos que la parte
comercial es muy importante para presen-
tar la solucién a nuestros clientes, pero
trabajamos mucho en el hombro con hom-
bro con nuestros canales, certificindolos
yrespaldando sus proyectos”, dijo.

Para Tripp Lite, el que estd en el negocio
delos CD esunintegrador Top, porque el
nivel de servicios que ahise demandaes
elevado y especializado. Sin embargo, ha
sido testigo de empresas que crecierony
se expandieron hacia este nicho y que su
origen era PyME; aunque son un margen
pequefio de un universo muy grande de
asociados.

“Incluso los fabricantes estan empaque-
tando soluciones, lo que antes era fun-

e _—

cion exclusiva del integrador, ahoralo
ofrecen empresas como IBM o Amazon
y el socio debe estar mas preparado
para hacerles frente”, mencioné.

Pero dentro de cada CD hay una opor-
tunidad enorme, desde quien vende
dispositivos méviles hasta quien coloca
infraestructuray servicios para cubrir
todalademandainternadelsilo.
“Hasta ahora, hemos encontrado
que los mds exitosos han sido de los
sectores especializados pero poco a
poco el mercado se expande y conello
se abre un horizonte atractivo para
otros perfiles”, abundo Castillo.

Alabordaje

La relacién asociado-conocimiento
es inquebrantable en este nicho de
mercado, no se puede concebir llegar
siquiera a concursar en un proyecto
y no tener una especialidad, ofrecer
servicios y tener una infraestructu-
ra para ello. Las marcas suelen ofre-
cerrespaldo, pero en este mercado si
tarde o temprano no se es auténomo

10
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en la postventa, practicamente se estan
relegando las ganancias a otro canal que
sise preocup0 por invertir.

Ademds, es importante que cada socio le
dé seguimiento por su cuentaalo que los
fabricantesy desarrolladores estan ofer-
tando, a sus actualizaciones o line up de
producto; tomar capacitaciones de mane-
ra presencial o mediante webinars, redes
sociales o portales.

Mitsuo cree que el valor comienza
ahi, aprovechando las herramientas
de los programas de entrenamiento y
certificacion de canales para que puedan
disefiar e instalar de manera correcta un
cableado en fibra, por ejemplo. Ademas,
cuando una instalacion la hace uno de
sus canales debidamente certificado por
ellos, la firma entrega al cliente final una
garantia extendida de hasta 25 afios, gra-
cias ala confianza que brinda un asociado
asiyalacalidad de sus soluciones.

“Las oportunidades de negocio paralos
canales se estan orientado a brindar
servicios de integracion que resuelvan
la problematica al cliente, porque a éste
le representaria una enorme comple-
jidad si lo tratara de resolver solo. Se
deberecordar, que en un CD las tecnolo-
gias convergen: las telecomunicaciones,
elalmacenamiento, los servidores, la vir-
tualizacion, los sistemas operativos; para
armarlo a las necesidades del cliente”,
dijo Beltran.

Hewlett Packard
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Potencial

Respecto alaadopcion, Qnap observa que
mercados empresariales y PyME estdn
en franco crecimiento, lo que les da una
vision de que los integradores estdn en-
contrando nuevas opciones para generar
negocio.

Alapar, Furukawa cree que los sectores
que seguirdn en esa dindmica es el de
telecomunicaciones, conlos vendors: el fi-
nanciero, el de salud y las multinacionales
que estdn llegando a México.

Ademéds, geograficamente mira mas
movimiento de centros de datos en
Ciudad de México, Querétaro, Estado
de México, Nuevo Ledn, Guanajuato y
Jalisco, principalmente.

Asimismo, la ubicuidad cobra fuerza mas
que nunca, ya que hoy no importa dénde
se esté, hay Internet y eso conecta con el
mundo, por ello casi todos los mercados
pueden subirse a un centro de datos, ya
sea que lo implemente, lo rente, lo use

12

directa o indirectamente, se sigue
elevando la necesidad de ofrecer
servicioslas 24 horaslos 7 dias ala
semana y surgen propuestas como
esquemas de suscripcién de pago
como los servicios administrados.
Esto facilita que el canal lleve servi-
cios “llave en mano”, de entrega em-
paquetada donde vainfraestructura,
comunicaciones, recursos humanos,
metodologia, etcétera. Con el benefi-
cio de utilizar una factura, la cual es
deducible de impuesto de mejor for-
ma quesi el cliente adquiere su propia
estructuray éllamantiene, es decir,
de pasar de Capexa Opex.

“Ahielreto paralossocios de estar ac-
tualizados, informados y dispuestos
a involucrarse y a estar apren-
diendo siempre de las tecnologias
que van demandando en un CD”,
concluyé Beltran. £
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ecnologias como virtualizacion, hiperconver-
gencia, redes definidas por software, ofrecen
nuevas oportunidades para montar una infraes-
tructura de red en centros de datos para uso pri-
vado o publico. Estas tecnologias se vuelven mds urgen-
tes enlamedida en que lainformacion que se trasmite,
procesay almacenaen las redes, aumenta dia a dia. En
la actualidad hablamos de manejos de datos en canti-
dades de Zettabytes, informacion que es producida no
solo por los hombres sino también por la comunicacion
entre mdquinas, sensores conectados e incluso perso-
nas comunicandonos con estas maquinas. Lo anterior
generamontos impensables de informacion, se estima
que cada minuto se envian una cantidad de mas de 200
millones de correos.
Los mayoristas que son quienes tienen la capacidad de
proveer productos para que los canales puedan desta-
car en sus proyectos y quienes realizan el ejercicio de
escanear el mercado para ofrecer las tecnologias mds
innovadoras destacaron las tendencias y las solucio-
nes que mas estdn cambiando la infraestructura de los
centros de datos son: networkig, seguridad, eficiencia
energéticay comunicacion, que ayudaran a soportar lo

mEE
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que se espera con tendencias como el
bigdata, Internet de las cosas y la cre-
ciente movilidad, ya que sise continua
implementando la tecnologia de modo
enel que se hacia hace un par de afios
las redes se saturarian y no podrian
procesar toda esta nueva ola de infor-
macion.

Felipe Rabia, gerente comercial de
ABSA, comentd que una de las prin-
cipales dificultades de los canales en
laintegracion de estos centros se en-
cuentra al enfrentar infraestructuras
ya montadas, es que estaban adapta-
das para tecnologia antigua: “uno de
los retos de integracion es que muchos
de estos centros montados hace tiem-
po se quedaron con un piso blanco que
les representa un costo energético
muy alto, y ahora es necesario que los
integradores hagan un diagndstico
para que sobre esa infraestructura se
pueda montar nuevas tecnologias”.

()
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Especial

Tendencias y nuevas tecnologias

Lo cierto es que los centros de datos necesitan renovar-
se, crecer sus capacidades de procesamiento y para ello
actualmente existen tecnologias de punta que ayudan
acrecer de modo mas eficiente, reduciendo los costos
energéticos, por ejemplo, ya que uno de los grandes
problemas se encuentra en el alto gasto de recursos
energéticos enlos centros de datos. Otra tendencia des-
tacada se encuentra también en el ahorro de espacio, ya
que antes se necesitaban espacios grandes para crecer
las capacidades y hoy en dia se reducen, ya que unsolo
rack puede contener equipos de alto nivel de procesa-
miento.

De hecho, los mayoristas en su experiencia han notado
que esta es una de la principales tendencias en la inte-
gracion, Rabia, por ejemplo dijo: “los centros de datos
tienden a ser mas pequefios y reducir esas grandes ex-
tensiones de piso gracias a tecnologias como virtualiza-
cién que logran lareduccion del costo por optimizacion
de los espacios y optimizacion del costo energético.
Estareduccién se alcanza con tecnologias que como
hiperconvergencia ayudan a que desde un solo gabine-
te contiene mucha capacidad de procesamiento muy

16
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alto”. Otra tendencia que menciond el
ejecutivo de ABSA se encuentra justo
enlareduccion de costos energéticos
por la contencién de pasillos. “Con las
practicas correctas se pueden cons-
truir centros de datos modulares que
tienen oportunidad de crecer sin que
esto represente un costo muy alto,
cosa que antes no era posible”, recalcé.

Tipos de oportunidades

El mayorista Absa destaco que se pue-
den diferenciar dos tipos de integra-
ciones, aquellos que son tipo carrier
class, “estos desde que comienzan a
operar tienen un equipo de especia-
listas asi como todala integracion he-
cha”, agregd que en este tipo de cen-
tros de datos la primer oportunidad se
encuentrano en laintegracion sino en
la administracién y mantenimiento de
estos.

Por el otro lado, la integracion de
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centros de datos medianos en empresas que ain
quieren mantener su informacion dentro de sus
instalaciones, en este modelo es donde los canales
encuentran la mayor oportunidad en el disefio de
la arquitectura de lared mas la administracién
de los mismos. En estos centros de datos segin lo
destacé Rabia el reto es cuando en un mismo cen-
tro de datos convive informacion de dos distintos
clientes.

Heriberto Ledn, especialista en TEAM, destacé
que con base en su experiencia han observado
que hoy sihay un despegue en el mercado de inte-
gracion de centros de datos, y esta se mueve mds
enelterreno de los medianos, esto ya que a pesar
de que el uso de proveedores de nube se popula-
riza, las empresas ain deciden implementacion
in-house y hacen uso de algunos servicios en las
nubes publicas, lo que es bien conocido como la

Soluciones confiables de
infraestructura para
cualguier ambiente de Tl

Elementos clave. Integracion sencilla.

; PROTEGER g ENFRIAR

Mas de 100 eficientes Soluciones en hilera,

Lo . . . sistemas UPS en para montar en rack
nube hibrida. Lo anterior se ve facilitado debido a linea e interactivos y portables para un
que también los costos de implementacion se han para aplicaciones de enfriamiento adecuado

reducido considerablemente gracias a tecnologias alta disponibilidad. para salas de servidores

antes mencionadas “en el mercado existen ya ser-
vidores pequefios con grandes capacidades, esto
hace que el mercado crezca ya que hay més acceso

y centros de datos.

DISTRIBUIR m CONTROLAR
aellos aunado alareducciones de espacio, lo que PDUs monitoreables il KVMs y console server

" . . controlables, con ararack e IP
antes representaba un problema”, ahondé Leon. y controlan’e P .
medidor digital y que permiten la
basicos aseguran administracion
distribucién confiable remota y local.

de energfa en un rack.

EE ORGANIZAR CONECTAR
Gabinetes y racks Cables, adaptadores y

de marco abiertoy paneles de conexion
para montar en pared de todo tipo, con

de compatibilidad una amplia gama
universal ordenan y de conectores,
aseguran equipos. longitudes y colores.

Descubra como Tripp Lite se puede integrar
a su negocio. Visite go.tripplite.com/dc
Tripp Lite México / 5001.5900
Guadalajara: 01 (33) 3630.3049 / Mérida: 01 (99) 9927.4659
Monterrey: 01 (81) 8381.8484

infomxventas@tripplite.com / infomxservicio@tripplite.com
www.tripplite.com
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Nuevo perfil del canal

En términos generales, asi como la tecnologia se ha
desarrollado de igual modo el perfil de los partner debe
de ir cambiando para ajustarse alos retos que traen
consigo estos nuevos desafios, que si bien facilitan su
trabajo, exigen al mismo tiempo mayor expertise y giro
enlaformaenlaque se planeany disefian los proyectos.
A decir de Rabia, el canal ha pasado por dos puntos de
inflexién en los dltimos afios el primero: “el canal de
integracion nacié del mundo de infraestructura fisica
de energiay cableado, su primera evolucién fue hace
10 afios cuando tuvieron que migrar a [P voz y datos,
actualmente se da una segunda para entrenarse en so-
luciones de virtualizacién, analiticos, big data e IoT, asi
como para lograr entendimiento profundo la relacién
delatecnologiaylaindustria”.

Los fabricantes cada vez que maduran sus soluciones
requieren canales especializados y ellos proveen este
conocimiento para que estos sepan operar, integrar o
administrar los nuevos desarrollos. Para Leon de TEAM,
el conocimiento que deben de adquirir los canales des-
de sus bases sigue siendo el mismo, y lo que hoy cambia

“EN CENTROS DE DATOS EL CANAL
SIGUE SIENDO EL FACTOR MAS IM-
PORTANTE, UNA DE LAS VENTAJAS
MAS GRANDES ES QUE CONOCE A
SUS CLIENTES, PUEDE SABER QUE
REQUIERE Y APORTAR SU CONOCI-
MIENTO Y ESPECIALIZACION, ASI
COMO SERVICIOS ADMINISTRADOS”:
HERIBERTO LEON.

es que deben de buscar mds especiali-
zaciones paraintegrar nuevas plata-
formas

Respecto a este perfil, el ejecutivo
de absa destacé que una de las prin-
cipales formas enlas que los canales
pueden destacarse en sus proyectos
y entregar lo mejor al usuario final es
creando redes de trabajo entre si. Hoy
serequiere alianzas enlos canales ya
que es muy dificil que uno solo pueda

18
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tener todas las disciplinas, por ello es-
tas alianzas se generan en pos de una
buena planificacién”, con lo anterior
coincidi6 Ledn. Los mayoristas pueden
hacer esto unarealidad propiciando
este trabajo en red de partners, con
distintos perfiles que pueden ser in-
tegradores, proveedores de servicio,
desarrolladores o distribuidores.

Elapoyo del mayorista

Unade las alianzas antes mencionadas
del canal debe darse con un mayorista
que lesayude a obtener informacion al
dia de las tecnologias mas innovado-
ras de las diferentes marcas, lo que les
ahorra tiempo en su proceso informa-
tivo y formativo, ya que otro beneficio
que pueden encontrar con los mayo-
ristas sobre todo aquellos de valor es
que tienen a personal capacitado para
trasmitir conocimientos y para tener
unrelacionamiento mds cercano con
el soporte directo de las marcas.
Heriberto Ledn, agregé que el mayo-
rista es un brazo por el cual pueden
obtener apoyo hasta de financiamien-
to que los acompafia durante su forma-
ciony certificacion, para que puedan
lograr ese cambio de perfil que ante-
riormente se menciono.

“Un canal puede encontrar los produc-
tos y soluciones aisladas, pero cuando
conviven entre ello es cuando el eco-

VIC/A\

Proteccidn de Energia
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La Serie OS cubre los estandares de
proteccion en energia.
Es la pieza ideal para el integrador.

Caracteristicas:

= Capacidad desde 1.5 KVA hasta los 80 KVA's
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sistema cobra vida y nosotros hacemos eso por el canal,
ponemos en sus manos las soluciones de las marcas mas
destacadas”, afladié Rabia. Con este punto de contacto
los partners pueden poner a andar las soluciones ya que
muchos de ellos cuentan con ambientes para realizar
pruebas de concepto en dos sentidos principalmente,
para capacitaciones y para que sus clientes tengan la
oportunidad de ver cémo funciona.

Otros de los beneficios destacados por los mayoristas
fueron: “generamos una comunidad de expertos en dis-
tintas disciplinas, juntamos habilidades y ofrecemos
certificaciones, los ayudamos a que se formen en las
mejores practicas, asi mismo contamos con productos
paralaintegracion dela capaO, la parte tierra fisicay
cableado estructurado hasta seguridad 16gica, routing
y soluciones de hiperconvergencia”, enumero Rabia.
Heriberto Ledn por su parte destaco que con su porta-
folio los canales pueden encontrar soluciones para la

20
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administracién y manejo de la infor-
macion, servicios integrados de pla-
taforma, almacenamiento, seguridad
perimetral, estrategia en términos de
integracion, lo anterior a través de un
areaespecializada. “Nuestros proyec-
tossonintegrales, van desde ‘ladrillos
y cemento’ hasta el grueso de las solu-
ciones en almacenamiento, software
de seguridad, accesos controlados,
virtualizacion, asi como también se-
guridad fisica y perimetral”, Heriber-
to enfatizé también que su portafolio
paralaintegracion de datacenters es
una parte importante de su oferta 'y
destaco su oferta del Colud Team que
seintegraen el centro de datos.i¢

www.esemanal. mx
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El canal puede ir mas

alla de mfraestructura
y procesamlento

Con el desarrollo de la tecnologia el thgradﬂr dﬂ centro de datos
puede extender su oferta a tendencias como internet de las cosas
para habilitar espacios integrales, autﬂmatlzadm e inteligentes.



araentrar a este segmento, el canal debe enfo-
carse en especializacion, ya sea de las diferen-
tes tecnologias de cada proveedor, asi como los
estandares vigentes e incluso mejores practicas
de laindustria, a partir de esto desarrollar multiples
areas que entreguen ofertas focalizadas donde se con-
juguen equipos con servicios; este proceso también
requiere de la experiencia que se adquiere en los pro-
yectos.
Radl Santoyo, director general de Teksar, compartio:
“Tenemos mds de 15 afios en el mercado, empezamos
condisefio de centros de computo, con el paso del tiem-
po desarrollamos unidades de negocio en monitoreo,
mantenimiento e incluso estudios de anélisis espectral;
actualmente tenemos presencia en sector privado y
gobierno, complementamos la oferta con otros valores
agregados”.
Sibien, anivellocal es un mercado estable, esta bajo di-
ferentes modificaciones debido a diversas situaciones,
por un lado el mayor uso de soluciones de computo en
lanube desaceleralainversion en mas infraestructura,
por otro continua su desarrollo en zonas con crecimien-
to financiero donde grandes empresas instalan sus cen-
tros de datos ya sea en bajio, occidente o norte del pais.
Lavariacion en el tipo de cambio también conlleva efec-
tos de desaceleracion en el crecimiento de este segmen-
to de negocio, sibien el afio pasado fue atipico a pesar
de esto se mantienen expectativas de crecimiento para
este 2016, uno de los factores a favor es la mayor inver-
sion por parte de sector publico a partir de iniciativas

LinkedIn/esemanal

como gobierno digital o México Conec-
tado parallevarinternet a todo el pais.
Mas alla de trabajar con las principa-
les marcas del segmento como Belden,
Cisco, Condumex, Emerson o Panduit,
entre algunas otras, los integradores
puedenrespaldarse enlainfraestruc-
tura y logistica de mayoristas espe-
cializados que ademas disponen de
financiamiento, esto hace sentido con
la naturaleza de duracién de este tipo
de proyectos.

SITUACION DEL MERCADO
LOCAL

20% del segmento corresponde
a pequenas infraestructuras

Su competitividad se basa en
servicios altamente personali-

zados

Otra areade crecimiento esta en
la capacitacion de la PyME

El mercado local tiene un valor
total de 400 millones de délares

*ICREA, Febrero 2016
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Miguel Aldama, presidente de BICSI México, menciond:
“Otro factor a tomar en cuenta es una menor inversion
anivel local debido al uso de plataformas cloud que
serespaldan eninfraestructura situada fuera del pafs,
por eso debemos buscar alternativas asi como apoyos
financierosy fiscales, para mantener el crecimiento de
laindustria nacional”.

Con la experiencia por delante

Losintegradores con mayor tiempo en el mercado pue-
den convertirse en asesores tecnolégicos para las em-
presasy conocer las mejores practicas al momento de
implementar una infraestructura de este tipo, esto se
conjuga con su capacitacion sobre las ultimas tecnolo-
gias de cada proveedor, asilos usuarios tienen acceso
asoluciones integrales que se adecuan a sus propias
necesidades.

Para Eduardo Rocha, presidente internacional del
ICREA, enlos ultimos afios el crecimiento del segmento
se hamantenido en un ritmo de 20%, asi el potencial de
negocio se mantiene, otro factor a tomar en cuentaes el
mayor nimero de dispositivos conectados o Internet de
las cosas (IoT); actualmente son mas de 20 mil millones

de dispositivos conectados y se espera
alcanzar 30 mil millonesen 2019.
Elnivel de servicio es un factor clave
parael desarrollo comercial de cada
proyecto, se puede capitalizar desde
el disefio y dimensionamiento hasta
el mantenimiento, soporte o renova-
cién; con el nivel de especializacién
también se pueden impartir cursos
de capacitacion para que los usuarios
seanresponsables del seguimiento de
sus propias infraestructuras.
Mediante estudios técnicos, el inte-
grador puede enriquecer su ofertay
comercializar evaluaciones de andlisis
deriesgo anivel geografico para deter-
minar el mejor sitio donde se puede im-
plementar un centro de datos, es decir,
a partir de sunivel de conocimiento el
canal puede derivar multiples modelos
de negocio basados en un solo proyec-
to; esto también requiere de esquemas
deservicio 24/7 de alta disponibilidad.

24
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Salas de Servidores de Red

Las Salas de Servidores de Red estan en cambio
constante para adaptarse a las variantes
prioridades de los negocios, aplicaciones y
avances tecnologicos. El espacio es importante,
por lo que las soluciones Eaton de diseno
compacto y minimo espacio, sea que esten
instaladas en el gabinete (formato rack) o en
formato de Torre, ofrecen la mayor eficiencia en
el menor espacio fisico en las Salas de
Servidores.

F:1-N

Powering Business Worldwide

Productos Eaton que apoyan

tu Sala de Servidores:

Organizacion

8 Administrador de cableado, horizontal o vertical.

Proteccion
- PDU para gabinetes.
' Mddulos energia para rack.
' Mddulo de bypass de mantenimiento.

Administracion
Monitoreo del medio ambiente del rack.
Sensor de humedad.

Software de administracion de energia.

Contactenos Enviando un correo
electrdonico a: MarketingPQ@Eaton.com
o llamando al {55} 8503 2167

www.eaton.com/powerquality
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La colaboracion entre canales es otra estrategia que
puede generar mayor competitividad, asi el nivel de
conocimiento de diferentes socios se traduce en mayor
rentabilidad para ambos dentro de un mismo centro de
datos. Tradicionalmente el mercado mas importante
para estas plataformas es el sector financiero, esto se
debe ala continuidad operativa que requiere y el cum-
plimiento de regulaciones.

Otro mercado que ha cobrado mayor relevancia en los
ultimos afios es el de las aseguradoras, también desta-
canlas industrias: farmacéutica, quimica, alimenticia
y automotriz. De cara ala situacién econémica, el canal
se puede respaldar en el tiempo de duracion de estos
negocios, asi como los altos montos de inversion que
requieren, esto brinda la seguridad de generar rentabi-
lidad durante un amplio lapso de tiempo.

Otra tecnologia en crecimiento que impulsara el desa-
rrollo del segmento es la alimentacion eléctrica a través
de cableado estructurado o PoE, de hecho, esto facilita
eldesarrollo delinternet de las cosas y espacios inteli-
gentes, asi se facilitard la conexion de mds componentes
através de unasolalinea de cable. Otro factor deter-
minante sera la conectividad inalambrica ya sea Wi-Fi,
Bluetooth o LiFi.

Esta dltima permitird entregar conec-
tividad a través de los sistemas de ilu-
minacion LED, por ello se adecua alas
necesidades de espacios habitaciona-
les o de productividad, incluso se in-
tegran sistemas de control de acceso
alarmas o altavoces, debemos contem-
plar que se trata de tendencias recien-
tes que apenas se van a adoptando a
nivel global por ello su penetracion en
el pais sera de mediano a largo plazo.
“Otro temarelevante es el marco regu-
latorio del pais, pero se debe tomar en
cuenta que las iniciativas de reformas
como la de telecomunicaciones, debe
fortalecerse con planes de inversion,
tanto de sector publico como iniciati-
va privada, en este sentido destacan
iniciativas como la digitalizacion del
aparato de gobierno, sin embargo, los
resultados no hansido los esperados”,
agrego Aldama.

26
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SOLUCION ITMAX A MEDIDA PARA SU DATA CENTER. Diferentes sectores de la economia - Mercado fi-
nanciero, telecomunicaciones, montadoras de automéviles, de mineria y grandes minoristas, entre otros - ne-
cesitan soluciones diferenciadas de infraestructura de redes para Data Centers. La solucion ITMAX fue de-
sarrollada para facilitar el proceso de migracion a 40/100G y atender los principales requisitos de un Data
Center: modularidad, escalabilidad, performance superior, eficiencia energética y alta densidad. Furukawa
provee la solucién adecuada y proporciona soporte de ingenieria para la concepcion del anteproyecto
y para la especificaciéon de los productos, ademas de los servicios de capacitacion y de acompanar duran-
te toda la fase de implementacion. FURUKAWA. TECNOLOGIA QUE HACE LA DIFERENCIA EN SU VIDA.
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Eficiencia energética vs alta disponibilidad

* Anivellocal aun falta una mayor cultura sobre
sustentabilidad

* Se enfocan més temas financieros y continui-
dad operativa

* Este tipo de iniciativas ofrecer reduccion en
costos de hasta 70%

* Reducir huella de CO2 debe ser una responsa-
bilidad corporativa

* Energia alternativay el desecho de equipos son
otras prioridades

*ICREA, Abril 2016

Laimportancia de la normatividad

Cumplir con estandares determinados por organismos
independientes garantiza el trabajo de los integradores,
esto en muchas ocasiones determina su competitividad
paraobtener un proyecto, uno de los marcos regulato-
rios mds importantes en la industria es la Norma del

International Computer Room Experts
Associations (ICREA), la cual se actua-
liza cada dos afios, asi buscaresponder
al desarrollo del mercado.

Con 20 afos de vigencia, dicha nor-
ma ha sido testigo del desarrollo del
computo movil y sualta capacidad de
procesamientoy comunicacion, esto
requiere centros de datos de alto ren-
dimiento, tanto en computo como al-
macenamiento, que puedan respaldar
los modelos de aplicaciones cloud que
emplean tanto teléfonos inteligentes
como tabletas. La siguiente edicién de
lanormase presentaraen 2017.

Uno de los principales retos para toda

la industria es la optimizacion en el
consumo de energia, al respecto algu-
nos proveedores de sistemas UPS inte-
gran innovaciones en sus productos,
pero otro sistema que permite mejorar
este aspecto es el de aire acondiciona-
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do de precisién de una estrategia eficiente permite
reducir costos por hasta 70%, esto hace sentido
conlas necesidades de las propias empresas.
Rocha comenté: “Actualmente cualquier infraes-
tructura con mas de dos afios de implementacién
resulta obsoleta, esto se debe al incremento en
los anchos de banda, la habilitacién de entornos
inteligentes también requieren nuevos esquemas
tecnolégicos, la vida cambia de una manera dras-
tica con tecnologias como el cémputo enla nube,
por ello es importante que el canal se mantenga
actualizado”.

Una de las estrategias comerciales mas atractivas
paralosintegradores es tener presencia en dife-
rentes foros y congresos del segmento, en estos
espacios se puede tener retroalimentacion con
expertos del tema y representantes de fabricantes
o mayoristas; también sirven para que los pros-
pectos, de cada integrador, conozcan la oferta
disponible y tendencias que pueden implementar.
Enlos ultimos anos el estado de Querétaro ha te-
nido un desarrollo industrial importante donde
muchas empresas globales han decidido imple-
mentar centros de datos, esto se debe a su ubica-
ciény cercaniaala Ciudad de Méxicoy diferentes
incentivos que otorga el gobierno estatal, asi se
ha conformado uno de los nichos tecnolégicos
mas importantes del pais y dreas de negocio para
el canal.

Las otras dos ciudades importantes del pais Gua-
dalajaray Monterrey, también ofrecen potencial
comercial paralos integradores de centros de da-
tos; también es importante que parael desarrollo
de estasregiones no basta con las iniciativas del
sector privado pues también se requiere de la dis-
posiciény apoyo del sector ptblico en el caso de
Querétaro uno de los inconvenientes es la sobre-
poblacion de la entidad. &
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Brenda Azcarategui

PARA DOTAR DEMOVILIDAD A LAS PERSONAS, LOS EQUIPOS DE COMPUTO PORTATIL SIGUEN SIENDO IMPORTANTES. AQUI

UNA GUIADELAS MARCAS MASRECONOCIDAS EN ELMERCADO QUE OFRECEN ESTETIPO DEEQUIPOS, YASEAPARA
AMBIENTES EMPRESARIALES COMO PARA PARTICULARES.

ASUS
X540

Caracteristicas: Cuenta conlos procesadores Intel Celeron N3050,
PentiumN3700y Corei3 400SU, RAM de 2GBy 4GB, 500GBy 1TB de
almacenamientointernoy Windows 10 como sistema operativo.
Teclado ergondmicoy trackpadintuitivo con Smart Gesture. Pantalla
conEye Care que protege los ojos de 15.6 pulgadas conresolucion de
1366x768 pixeles, puertos USB 2.0, 3.0y Tipo-C, audio expansivo con
Sonicmasterylatecnologialcecool.

Garantia: Unafo.

Disponibilidad: No precisada

contactame@esemanal.mx

UX360CA
Caracteristicas: Pesode 1.2kgy 1.23cm de grosor, es ultradelgada.
Procesadorintel Corei5 de 6° generacion, pantallatactilFull HD de 13.3
pulgadasFlip 360 para usarse enlosmodos notebook, carpa, standy
tablet,8GB de RAM, sistema operativo Windows 10, 2 puertos USB 3.0y un
puertoUSB 3.1Tipo-C.

Garantia: Unafno.

Disponibilidad: CTInternacional, CVA, ExeldelNorte, Ingramy PC

Hardware.
contactame@esemanal.mx

DELL
LATITUDE 137370

Caracteristicas: Conla 6° generaciéon de procesadoresintel
CoreMconlntelvProy vPro WiDi 6.0, enuna carcasa fabricada
conmaterialescomo fibra de carbono de grado aeroespacial,
aluminio mecanizadoyuna pantalla fouch FHD InfinityEdge y
QHD+ con Corning Gorilla Glass NBT, 4 GB de memoria RAM LPDDR3
a 1600 MHz, una unidad de estado sélido M.2SATA clase 20 de
128 GB, ytecnologiaThunderbolt 3 paradescargas8veces mds
rdpidas quelasrealizadascon USB 3.0 o un cable docking. Lector
de tarjetasde memoria Micro SD 4.0, unpuerto USB 3.0 Type-Ayun
puerto Micro HDMI.

Garantia: Servicio de infercambio avanzado porun afio.
Disponibilidad: CT, CVA, Exel, Ingram Micro, Infcomex, y Xweb.
contactame@esemanal.mx
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DELL
VOSTRO 14 SERIE 3000

Caracteristicas: Pantalla de 14 pulgadas que ofrece unaserie
de funcionalidades para aquellos que frabajan en PyMEs.
Entrelas cualidades destacadas delequipo se encuentra el
rendimiento que brindanlos procesadoresIntel Corei5de
sextageneracion, 8GB de memoria RAM, ademds deincluir
unaunidad épticaparalalecturay grabaciénde DVDs.
Garantia: Servicio de intercambio avanzado porun ano.
Disponibilidad: CT, CVA, Exel, Ingram Micro, Infcomexy
Xweb.

contactame@esemanal.mx

GHIA
LIBERO NOTEBOOK SERIES

Caracteristicas: Display LEDHD de 14", procesadorIntel
CeleronDualCore de 2.16 a2.58 GHz, memoriade 2 GB,
disco duro de 500 Gb, Wi-Fi, Bluetooth, lector de memorias,
bateriade 3celdasde 3,300mA, webcam, bocinasy
micréfonointegrados, teclado enespanolytouchpad,
Windows 8.1 Bing.

Garantia: Un afo en Centros de Servicio GHIA. Extensiones
de garantia disponibles hasta tres afos.

Disponibilidad: Grupo CVA.

cgarza@ghia.com.mx

240G4
Caracteristicas: Procesador CeleronN3050 (1.60GHz/2.16GHz/T), 4GB
1600 (1D), HDD 500GB 5400, 14LEDHD SVA AG, UMA:Integrated, WLAN
b/g/n1x1,BT4.0,HD Webcam 720p.

Garantia: Unano enpartesy mano de obra.

Disponibilidad: CompuSoluciones, Exel delNorte, Ingram, Infcomex,
TeamyTechData.
contactame@esemanal.mx
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LANIX
NEURONA

Caracteristicas: ProcesadorIntel Celeron N3050 hasta2.16 GHz,
Windows 10Home, pantallade 14" LED, Memoria RAM 2 GB, unidad de
estado solido SSD de 32 GB. WiFi+Bluetooth, Puerto HDMI, cdmaraweb
HD, grdficosintelHD, audio HD, lector de tarjetas, antivirus, Windows
Defender.

Garantia: Un ano Excellence.

Disponibilidad:CTInternacional.

contactame@esemanal.mx

LANIX
NEURON YV

Caracteristicas: ProcesadorIntel Corei7 4610M hasta 3.70 GHz, Windows
10Profesional, pantallade 15.6" LED, memoria RAM 8 GB, disco duro de
1TB, DVDRW, WiFi+Bluetooth. Puerto HDMI, cémaraweb HD, médulo de
plataformasegura, lectorde tarjetas, antivirus Windows Defender.
Garantia: Un ano Excellence.

Disponibilidad: CTInternacional.

contactame@esemanal.mx

PANASONIC
TOUGHBOOK CF-54

Caracteristicas: Laptop semi-ruda con carcasa de magnesio estilo de panall
yasade transporte, peso 1.99Kg, certificacion deresistencia acaidasde
hasta7é6cm., resistente alpolvo, aguay todo tipo de clima. Windows80 10
Pro.ProcesadorIntel Corei5-6300U vPro, disco duro de 4 GB de RAM (mdx.
16 GB) ySSD de 256 GB (opcidnde 500 GRHDD / 128 GBSSD), pantalla LCD
dematrizactiva (TFT) HD (1366 x768 pixeles ) de 14", visible alaluzsolar.
Conectividadvia3 conexionesUSB 3.0, 1 conexion HDMI, 1 conexidon LANYy 1
ranura para tarjeta SD de serie. Bateriade hasta 11 horasreemplazable.
Garantia: Tres afios.

Disponibilidad:Tech Data.

contactame@esemanal.mx

PANASONIC
TOUGHBOOK CF-31

Caracteristicas: Laptop semi-ruda con carcasa de magnesio estilo de panaly asa
detransporte, peso 1.99Kg, certificaciéon deresistencia a caidasde hasta76cm.,
resistente alpolvo, aguay todo tipo de clima. Windows 8o 10 Pro. Procesador
Intel Core i55300U vPro Processor, memoria RAM SDRAM DDR3 de 4 GB (mdx.

16 GB), pantallade 13,1" de alto contraste (1.200 cd/m?) para exterioresy con
polarizador. Disco duro SATA de 500 GB. Conectividad via 4 conexiones USB 3.0,

1 conexionHDMI, 1 conexidon LANY 1 ranura para tarjetaSD de serie. Puerto de
configuracionflexible. Bateria de hasta 18 horasreemplazable.

Garantia: Tres afos.

Disponibilidad:Tech Data México.

contactame@esemanal.mx
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COMERCIALIZAR UN PRODUCTO DEJO DE SER TAN RENTABLE COMO
HACE 15 ANOSLO PODRIAHABER SIDO; HOY, EL CANAL QUE GANA UNA
CUENTASECARACTERIZAPORINTEGRARUNECOSISTEMA DEHARDWARE,

SOFTWAREY SERVICIOS.

ara AnaMaria Arreola, directora Co-
mercial en CompuSoluciones, esto
serefiere alaofertadiferenciadade
undistribuidor frente a otro, que el
cliente pueda tener un beneficio en términos
de productividad, en bajade costos o en com-
petitividad, sien esto se beneficia el usuario,
se puede hablar de soluciones de valor.
Son procesos y operaciones eficientes com-
binando tecnologias de punta con software
y aplicaciones dindmicas, adecuadas a nece-
sidades actuales con el respaldo de la expe-
riencia, el conocimiento, alianzas y unaalta
capacidad para integrar proyectos en dife-
rentes mercados.
“Enestos tltimos afios, se escuchamucho la
frase ‘elmundo cambiardpidamente y debe-
mos responder a esos cambios de lamisma
manera’, pero larealidad es que no cambia
tanto, es muy estable, sistemasy aplicaciones
que hoy dia estamos utilizando fueron descu-
biertas antes, sinembargo,lo que se haavan-
zadoeslarapidezylaformadeaplicaciénde
las mismas”, comento Selene Rojas, gerente
de producto Data Center Group Lenovo.
Entonces se puede decir, que el término ha
evolucionado, pues Avnet cree que antes se
conocia unadefinicion del mayoreo de valor,
sereferiaaladistribucion de las marcas en
una modalidad de proyecto con diferentes
elementos, hoy, se distribuye una solucién
completamés alineada alas estrategias de
negocio de los usuarios finales, por ejemplo,
seincluyenanadlisis de datos, y esovamdsalld
delainfraestructura. Aunque puede incluir
otros aspectos como seguridad, lanube, con-
vergencia.
“Enel primer caso, hay muchos canales que
contindan haciendo negocio pero ala par,
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estamos invirtiendo en recursos para
comenzar adisefiar esanuevadistribucion
devalor, en habilitar alos socios en solu-
ciones més orientadas aresolver una pro-
blematica especifica en el usuario final: de
ventas, costos, competitividad ensunicho,
paraatraer nuevos clientes, entro otros”,
menciono Jorge Tsuchiya, gerente general
de AvnetenMeéxico.

Sibien este término no es nuevo, los entre-
vistados coinciden en que el valor no sélo
puede ser de titulo, debe acompaiarse de
elementos querobustecen unaoferta, pero
ademds, debe ir de lamano de un andlisis
por parte del canal que le ayude a com-
prender perfectamente las dolencias de su
cliente, no sélo tecnoldgicas, sino que los
componentes aintegrar, eleven de manera
fehaciente la productividad delas dreas de
negocio.

“Mds que elementos yo diria que son eta-
pas o procesos dentro de una metodologia
de trabajo. Muchas veces analizamos la
criticidad de un problemasin ver el “BIG
PICTURE" delaempresa o sinuna planea-
ciénexitosa.

Paramiunentendimiento claro del problema
ylaexpectativade cambio, planeacion, imple-
mentacion bien planeaday unatecnologia
confiable, sonlos elementosindispensables
paralograrunasoluciondevalor”, menciond
Angel Torres, director de Solucionesen CVA.

www.esemanal.mx

Facebook/esemanal
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Christie D Series

Salas de Consejo  Salas de Medios

Salas de Juntas Templos

Educacion Renta y Staging
Gobierno Salas de Entrenamiente
Museos Senalizacion Digtal

Retail

Brillante por dentro y por fuera

Christe® D Series expande a nuestra familia de proyeccién
ALCD ya existente ampliando nuestras opciones de
resclucion y brillo, pero también ofreciendo conectividad,
integracion de sistemas a terceros y una variedad de opciones
en lentes, Con un atractive disefio exterior y caracteristicas de
alto rendimiento, los proyectores de una sola lampara
Christe® D Series te perminte sastifacer tus necesidades.

Ya sea una sala de juntas, un espacio para un evento o un
auditario, Christe® D Series ofrece una coleccidn de
proyectores que entregan brillo, calidad de imagen
excepcional y versatilidad a un precio accesible.

CHxISTIE

Christie Digital México

Bosque de Radiatas No. 44, piso 4- 4003, Bosques de las Lomas.
Del. Cuajimalpa, Méaco DF. CP 05120

Tel: 55 4744 1780
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“Quieren tener lainformacion en tiemporeal y
que éstatengainjerenciaenlas decisiones de la
empresa. La diferenciacion paralos canales esta
enelentender esas demandas y convertirse en
un traductor de elloaunasolucion de este perfil”,
abundoé Tsuchiya.

“PARA NOSOTROS UNA SOLUCION DE VALOR
ESRESULTADO DE UNA FORMULA DE CONSUL-
TORIA, INNOVACION, METODOLOGIA E INGE-
NIERIA. TODO ESTO GIRANDO EN TORNO A UN
ENTENDIMIENTO PROFUNDO DE LOS OBJETI-
VOS,FORTALEZAS Y AREAS DE OPORTUNIDAD
DEL USUARIO FINAL”: ANGEL TORRES DE CVA.

De perfiles

Respectoalosasociados, Navarrete cree que se
puedenalinear una gran cantidad de ellos, pues
no siempre una plataformarobusta sustituye a
una empresa flexible y dindmica, “pero sies ne-
cesario que se comprometan a capacitarsey es-
pecializarse en ese nicho paragenerar margende
acuerdoasus capacidades”, dijo.

Paravender soluciones, no es necesario arran-
car desde infraestructuras complejas, se puede
comenzar por llevar propuestas ala PyMEy pro-

fesionalizarse pocoapoco, hastatener ha-
bilidades y financiamiento que les permita
alcanzar clientes mas demandantes.
“Paranosotros, los socios sonrealmente
estratégicos en la construccion de solu-
ciones de valor para las organizaciones
que atiende, capaces de trasmitir una ex-
perienciay confianzaal cliente final. Cabe
mencionar que esto es un trabajo en con-
junto entre Lenovo y nuestros partners,
porlo que estamos por liberar programas
de capacitacion y certificacion en este
tema especificamente”, explicé Rojas.

En Avnet, observan una transicion del
mercado; las preferencias, lasmaneras de
decidir por unasolucion tecnolégicaestan
cambiando rdpidamente, por tendencias
como lanube,lacual esdisruptivay hace
posible el acceso a multiples opciones
través de la contratacion de un servicio
dependiendo delo que el cliente necesite.
“Esahidonde estd una gran oportunidad
con los asociados para integrarse a esa

38
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“Ellos nos dicen en qué necesitan trabajar. A al-
gunos les hace falta saber mds sobre determi-
nado producto, otros, conocer a profundidad
modelos de licenciamiento, unos més de configu-
racion; otros requieren ayudaen mercadotecnia
oengeneracionde demanda’, menciond Arreola.
Incluso, algunos se enfrentan a una complejidad
enelmercado, hay casos donde el cliente vamds
adelante del distribuidory éste requiere de solu-
ciones donde no esté enfocado o con experien-
ciaeneltemayahiresaltalalabor de empresas
como CompuSoluciones, paraayudarle ahacer
esatransformacion haciatendencias comonube,
movilidad, virtualizacion o seguridad.

“UN CANAL QUE ESTE DISPUESTO A DIFEREN-
CIARSE, ADQUIRIR PERFILES TECNICOS MUL-
TIDISCIPLINARIOS Y VOLVERSE UN CONSUL-
TORDE VENTAS ESIDEAL PARA SOLUCIONES
DE VALOR; ES UNA EVOLUCION NATURAL DEL
MERCADODETI": ANGEL TORRES DE CVA.

Eléxito

Cabe sefialar, que la funcién de los mayoristas
y fabricantes va mas alla de colocar productos,
realmente lalabor a desempefiar es tan impor-
tante como las capacidades que el canal adquie-
raviaentrenamientosy el conocimiento detalla-
dodesucliente, sinunaolaotra,la férmula no
funciona.

Por ello, Navarrete sabe de la importancia de
acercary proveer todas las herramientas e in-
formacion entiempo y forma, se acomparade
capacitaciones, soluciones especificas paracada
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entornoy portafolios amplios pero concre-
tos. Su papel, es determinante para que los
socios eviten entregar solo una cotizacion
alabrevedad, sino que realicen unlevanta-
miento completode las necesidades encada
oportunidad.

En Compucenter buscan no casarse con
unasolamarca, al contrario, son multimar-
ca,conloque puedendarlas opciones pre-
cisas que cada partner requiere, “porque
todos los productos son buenos, pero cada
fabricante tiene propuestas lideres en de-
terminado segmento y nuestra funcién es
asesorarlos, para que el canal decida cual
hace mas sentidoasu proyectoy esoloenri-
quece”, dijo Martinez.

Mientras Arreola finalizo: “Undistribuidor
puede obtener una solucién de valor con
nosotros en una combinacion basica desde
precio, disponibilidad y conocimiento de
producto hastaun tema complejo de arqui-
tecturas con hardware, software y servicios.
Enlaactualidad, hay mecanismos donde el
canal puede ver siel mayorista también esta
enlarealidad de soluciones de valor, por
ejemplo, han cambiado los modelos de li-
cenciamientoy ahorase estan transforman-
doaesquemas de pago por meses 0 por uso,
lo que facilitallevar servicios alos usuarios
finales y realmente ser un canal diferencia-
doencuantoavalorserefiere.i¢

www.esemanal.mx
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. Congreso Internacional
Empoderando al Negocio
Bussiness Empowerment mayc 201 6 de Infraestructura Tl
World Trade Center
"Salén Olmeca 4" Ciudad de México “Salén Olmeca 3"

[sin costo)
Este evento atrae una audiencia de compradores y tomadores de decision perfectamente enfocades que buscan
avances, nuevas tecnologias y lo dltime en productos, asi como los productes ya probados y de renombre
dentro de la industria.

Durante el Congreso se tocardn temas de todas las especialidades relacionadas con Infraestructura TI.

El unico Congreso y Exposicién Internacional

dedicado al 100% en Infraestructura Tl

Climatizacion
Muestros expositores son Fabricantes y Distribuidores, Lideres Algunos de nuestros visitantes:
Iénturnacinnales que ofrecen productos y servicios para las siguientes
reas:
P Mormas, Estindares y Mejores Practicas - Directores Genetales
P Diseiio, Planeacién y Administracién de Data Centers - |ﬂ9fﬂl&f05 - Pmy:ectlstas
P Auditoria y Certificacion de Data Centers - Consultores - Directores de Sistemas
P Capacitacién - Integradores de Sistemas - Disefiadores
# Canalizaciones - Consultores de Centros de Cémpute
P Energia de Respaldo: - Instaladores - Investigadores
Plantas de Emergencia y UPS’s - Innovadores Tecnolégicos
P lluminacién Y Mas...

P Sistemas de Tierra Fisicas y Pararrayos

» Sistema de Seguridad y Proteccion Contra Incendio
» Calidad de Energia

P Cableados Estructurados

P Telecomunicaciones

Tels. + 52 55 5659 9457

) .. + 52 55 54658 7450
Mas Informacion

» Control de Acceso lilia@expodatacenter.com
P Deteccién y Extincién Contra Fuege www.expodatacenter.com
P Aire Acondicionado de Precisin
P Seguridad:

Analisis de Riesgos, DRP’s y BCP's .
» Blindajes iReserve su espacio

P Circuito Cerradeo de Television |
P Sistema de Medicién y Menitoreo AHORA'
¥ mas... ICREA/MEXICO



E';i_ﬂ e S . i
g, ——esRUIse

iRegortQ]e _lluminaciénLED

Brenda Azcaretegui
A v >

g ¥ N
i 4 \E -

Una de las %randes tendencias en el mundo de la iluminacién es la
4]

utilizacion de tecnologia LED, ya que esta trae consigo grandes ventajas en

todos los sectores desde la industria iasta el doméstico.

¥ _ _; m-—
5 ‘I‘ﬁ - [

| P

it



Facebook/esemanal

nunplanetaenelque cadadiase consumenenor-
mes cantidades de energia este tipo de ilumina-
ciénse estd volviendo la opcion parareducirlos
gastosenergéticos.
ItariCortes, brand manager de Leviton, aseguré quelauti-
lizacion LED enlasinstalaciones deiluminacionentodos
lossectores se extendera continuamente yaque éstaes
unapractica global que trae consigo muchos beneficios.
Meéxiconoeslaexcepcion, de hecho, laejecutivadesta-
coqueluego de haber tomadoladecisionde afiadir este
nuevo portafolioasu ofertay comenzaratrabajar conél
hanidentificado gran crecimiento conestaestrategia, de
talmodo que actualmente handecidido incluso extender
suofertaal sectorindustrial y de hogares, porque hasta
ahora trabajaban tansolo conunalineaenfocadaal sector
comercial.
Laestrategiade marcas como Leviton o Verbatim se di-
rige alaampliacionde suoferta LED, ya que se esperan
grandes oportunidades enlaintegracién de proyectos
deinstalaciones eniluminacion de edificios, automati-
zacioninteligente, industria, retail, el sector comercial en
general, etcétera.
“Laideade comenzaratrabajar coneste portafolio, nacio
paraquelosclientes pudieran tenerunasolucionintegral
conunsolo proveedor. Vemos que la tendenciaes muy
marcadaalautilizacion LED y con este portafolio pode-
mosofrecermas’,explicé Cortes,que enel caso especifico
delamarcaquerepresenta, LED agrega valor para com-
pletarsuofertaydestacarse porlacreacion desoluciones
puntoapunto,loanterior, yaque se hacomprobado que
estofacilitaaceptacionde los clientes al facilitarles su ex-
periencia.
Verbatim, por su parte la oportunidad, laencontré en
Mitsubishi con quien vio laoportunidad de desarrollar
iluminacién LED porlo que decidieronlanzar unalinea
defocos de remplazo que pudieran comercializarse en
elmercado de modosencilloyahorayacuentan conun
aproximadode 400distintos modelos, queal ser produc-
tosque norequieren ningtintipode instalacion especial
ysoncompatibles conestandares de instalacionesinteli-
gentes, encajan perfectamente en todo tipo de proyecto.

BeneficiosyventajasconLED

Estosfocos puedenalcanzar, segtinlodetallaronlos ex-
pertos,ahorros de hastaun 50%, cifras de Leviton; Ver-
batim porsu parteaseguré que estosllegan hastaun 85%
encomparaciondelasinstalaciones tradicionales de luz
fluorescente oincandescente.

Porotrolado, suponenahorros constantes debidoaque
los ciclosde vida delos productos se extienden conside-

Brinda a tus clientes Productos
Certificados
Registrate como canal vy
comienza a ganar con las
soluciones LED de Verbatim

llumina el mahana, economiza hoy.

W Verbatim.

Tecnologia Confiable.

www.verbatimluz.com

A Jluminaciin LED Verbatim
Verbatim i rac bo Gltimo en ilemisaciin para ¢l hogar de hay, Descubee bos beneficion de la Suminaciin
LLD y cosecha recursos para ¢l mafiana.

51 comparamos, L Limpares LED san § veces mds eficientes que s limparas incandescenles ¥ permien
aboerar hasta un 80% de energia, cuidando el medio ambiente. Su bajo comsumn de energia, su prolongada
wida dtil y su tecnologla de haz de buz fria, facilitan ef retomo de la inversida inicial, convirtendo al UL
en un peoducto mprescindible o] momento de maginer un proyects inemolsiliano,

Fara equipar una pequehia casa, oficina o un gran complejo induatrial, Verbatim es la solucidn perfecta para
tus neoesidades de hay.

Jorge Gonzdlez
jorge.gonzalez@verbatim.com
Tel. 55 4598 5024
www.verbatimluz.com.mx




HABLANDO DE ESTOS BENEFICIOS QUE ANTES SE
MENCIONARON, TANTO VERBATIM COMO LEVITON
DESTACARON PRINCIPALMENTE LOS SIGUIENTES:

* Ahorro energético 50%.

¢ Ciclosde vidade 30 milhasta 50 milhoras de vida.

* Sonmds amigables con elambiente, no producen
radicaciéonUV.

* No contienenmercurio, que esnocivo paraelserhu-
mano.

* Resistenciaalas variacioneseléctricas.

* Norequiereninstalacién especializada.

* Compatibilidad conlasinstalaciones de automatiza-
ciéninteligente.

* Bajasemisionesde calor.

¢ Resistentes alaintermitencia.

“NUESTRO CRECIMIENTOENILUMINACIONLEDENEL 2014
FUEDEL 300%.ELMERCADOES 7 VECESMAS GRANDE QUE
ALMACENAMIENTODEDATOS YAQUE OFRECEMUCHASPO-
SIBILIDADES, VEMOS UN GRAN POTENCIALPORELLOESTA-
MOSDESARROLLANDONUEVOSPRODUCTOS”: VERBATIM

Productos

Mercados



Contabilidad Electronica 2016

SER DISTRIBUIDOR | .
CONTPAQi®

ES TENERLO
TODO A MI FAVOR®

Los modelos de negocio estan cambiando

por eso CONTPAQI® te brinda soluciones

para que ayudes a tus clientes a cumplir
facilmente con todas las disposiciones de ley:
Contabilidad, Facturacion, Nominas

y Declaraciones Electrénicas. - \

UNETE A NUESTRA COMUNIDAD
DE DISTRIBUIDORES

CONTPAQ i .com

01 (33) 3818 0903 ®O®



€@ SOFTWARE ADMINISTRATIVO

ESTEMERCADO ESTA EN UN PROCESO DETRANSFORMACION A PARTIR DELA DESCARGA EN LINEA

OELUSODECOMPUTO EN LA NUBE, ESTO ABRENUEVAS AREAS DENEGOCIOPARA CANALES,
DESARROLLADORES Y MAYORISTAS, AQUIUNA MUESTRA DELA OFERTA DISPONIBLEEN EL PAIS.

ABPROONEGOALCUMULUS

Caracteristicas: Plataforma de funcionalidades administrativas
bajounesquemade computoenlanube, se adecuaaltamano
ynecesidadesdelasempresas, controltotalde todaslas
operaciones, ofrece mejorrelacion costorendimiento; facilacceso
desde cualquierequipo de coémputo conacceso alnternet,
esquemaderentaporservicio yasea trimestral, semestralo anual
Soporte: -V 9:00a15:00y 16:30a 18:30, sabados 2:00a 13:00,
remotao presencial.

contactame@esemanal.mx

AB PROONEGOAL ATMOSPHEREERP

Caracteristicas: Centraliza procesosempresarialesen una

sola plataforma, impulsa eldesarrollo delusuario, incrementa
productividad, reduce tiemposy costos; esquemas por
licenciamiento, pago porimplementacién, capacitaciones, opciones
definanciamiento, cuotamensual de licenciamiento; requerimientos
Windows Server2008,8GBenRAM, discoduro3DD'S.

Soporte: -V ?2:00a15:00y 16:30a 18:30, sébados 9:00a 13:00, remotao
presencial.

contactame@esemanal.mx

ASPELFACTURE

Caracteristicas: Sistema de facturacion electronica parala
generacion de comprobantes fiscales digitales porinternet
(CFDI), emite notas de crédito, recibos de honorarios,

de arrendamiento, egresos e ingresos, cumple todaslas
disposiciones fiscales, emite comprobantes que amparan
retenciones e informacion de pagosy complementos para
ciertos giros.

Soporte L-V 9:00a 18:00, chat, mail y teléfono.

Disponibilidad: Apolotec, CT, CVA, Ingram Micro e Intfcomex.

FACTUR®

ASPELSAE

Caracteristicas: Sistema administrativo empresarial,
controlde ciclo de operaciones de compra-venta,
inventarios, clientes, facturacién, cuentas porcolbraro
pagar, vendedores, comprasy proveedores, permite
automatizacién de procesos, impulsa movilidadintegrando
sucursalesremotas mediante dispositivos, interactia con
plataformas de contabilidad de lamarca.

Soporte:L-V 9:00a 18:00, chat, maily teléfono.
Disponibilidad: Apolotec, CT, CVA, Ingram Micro e Intfcomex.
ecardoso@aspel.com.mx




CONTPAQIBLINDER

Caracteristicas: Plataforma con esquema de computoenla o
nube, mejoralainteraccién con dreascontables, descarga
automatizada de comprobantes digitales desde el portal |

delSAT; permite cargarestados de cuentabancarios para

sucomprobacion, asielusuario se puede enfocarensus

operacionesde negocio, se conoce poranticipado el ®
monto apagary otrosindicadores.

Soporte: De 9:00a 18:00, via telefénica

rene.ochoa@contpagi.com

e — - CONTROL 2000CONTAFISCAL 2000

Caracteristicas: Funciones de contabilidad engeneral, fiscaly
electrénica, determina cdiculosfiscales apartir delregistro contable,
permite cumplirconlosrequerimientos delSAT, yasean XML, balanza

de comprobacion, catdlogo de cuentasy pdlizas que generan
automdticamente elUUID, reduce 80% deltiempo de conciliacién de
movimientos.

Soporte: -V 9:00a18:00, correo electronicoy teléfono.
contactame@esemanal.mx

CONTROL 2000ADMINCFDI2000 e —————————

Caracteristicas: Valida, administra, almacena, filtray agrupa CFDI,
permite consultarorespaldar XML, integramddulo de descargas
de comprobantes desde elSAT; concilia CFDIdescargados con

los que tiene la autoridad, permite visualizacidon de XMLsin version
PDF, realiza afectacién contable de XML emitidos conrecibidosy
nuestrasintegraciones.

Soporte: -V 9:00a 18:00, correo electronicoy teléfono.
contactame@esemanal.mx

e _ DECOMEEDUTROL
= ~ ":’Uy Tée Caracteristicas: Plataforma de gestion de colegiaturas escolares,

F . e -:.rsar_," orientfado alsegmento educativo en diferentes niveles, especialidades

‘l al ._-'/E*L Vs Fﬂ : olicenciaturas, altamente configurable para adecuarse alas politicas
= = de cadainstitucion, cumple conreformasfiscales, expedientes

_HiL S E Vel El &2 digitales poralumno, seguimiento de pagos con cartas personalizadas

- y 1 ” poratraso, archivo de ciclos histéricos.
Calial = SILTH ool S 1 Y Soporte: L-V de 9:00a 18:00, via telefénica.
= £ Decome: contactame@esemanal.mx

\ MYBUSINESS o e
— POS: |

y

Y e
EAL PaRs By g s
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Vi2

Médulos:

Ventas
Compras
-Inventarios
Clientes, CxC
-Proveedores, CxP

s

E1 Softwars du PLNTO D2 VERTA mis versids

MYBUSINESSIR@SE

P T e : o e 1::.- P ) RETIPYE -Facturacion Electronica
de venta | an Mex: R T T _ -Contabilidad Elecirénica
- ' e -Ambiente de desarrolio parc

modificaciones al software

E Beneficios a nuesiros distribuidores:
-Alto nivel de revenia de nuestros productos. e @
-Comislones de por vida en nuestros serviclos elecirdnicos.
-Capacitacion gratuita.

Mas infermacion:
Distribuidores@MyBusinessPOS.com
Tel.: 01(800)350-6070




CUIO

DECOMESIGA a e
Caracteristicas: Gestion de servicios de grias, permite obtener Tﬁﬁ%&%ﬂ?’fﬁ?ﬁ'ﬁ:”ﬁxm _g
listas de precios, en generaly especificas por cliente; mddulo de T

resguardo de vehiculos con cdlculo de estancia por dia, controlde e e — o
consumo de combustible porunidad para obtenerestadisticas por P e —— ——

PalsoE T
4 aGmABA w0
ASmATE A T
P -
LAl L
PTGl

fechaoconductor, alarmas paraindicarservicios que serequieren
como cambio de aceite o afinacion, memoria descriptiva.
Soporte: -V de 9:00a 18:00, via telefonica.
contactame@esemanal.mx

ENTIMACAMINA RESTAURANTES

Caracteristicas: Gestion de negocios de ventade alimentos o bebidas,
licenciaperpetuade bajo costo, integracién conterminalde punto
deventa, etiqguetado de productos, generacién de coddigo de barras,
generacion de promocionesy ofertas, opciones paraintegrarmds
sucursales, controlde salones, configuracion de mesas, seguridad de
accesoamodulos.

Soporte: 7x24x365, correo electronicoy teléfono.
contactame@esemanal.mx

ENTIMA CAMINANEGOCIOS ([ comin, [N

Caracteristicas: Esquema delicenciamiento perpetuo, médulos
deventas, almacén, compras, ficherosy contabilidad, funciones
de puntodeventa, gestion de comprobantes, seguimiento de
procesos comerciales, generamdsde 30informes diferentes,
seguridady usuarios, circuito completo de actividades de negocio,
cierre diario con adecuacion automatizada.

Soporte: 7x24x365, correo electronicoy teléfono.
contactame@esemanal.mx

( ’_Froq_t.Resti\' ICG FRONTREST

Caracteristicas: Orientado aempresas de hosteleria, facil
configuracién, se adecua anecesidades puntuales, orientado a PyME

3 » y corporativo, funciones de venta, controly estadisticas en formato

XML o TXT, opcionesde movilidad, asociacién deimdgenescon

. ' © servicios, pantalla de salonesy mesas, tarifas en funcion de horario,

@ g 3 conjuga articulos para formarmenus del dia.

|.\ o 4 Soporte: -V 9:00a 18:00, correo electronicoy teléfono.

\ ’ contactame@esemanal.mx

1
ICG FRONTRETAIL ( Fronngetall '

Caracteristicas: Funciones de fidelizacién de clientes, manejo de
ofertasy turnoslaborales, controldeinventario, articulosilimitados,
ventas porformato, asistencia poridentificacion biométrica,
gestion de almacén, diseno visual, interfazintuitiva, altamente
personalizable, se adecua al crecimiento de lasempresas, multiples
categorias parasimplificarbusquedas.

Soporte: -V 2:00c 18:00, correo electrénicoy teléfono.
contactame@esemanal.mx

48
3 www.esemanal. mx




INDUXSOFT MAXICOMERCIO
PEQUENOSNEGOCIOS 2014

Caracteristicas: Plataformaintegral de gestion empresarial, PosS,
ventasde mostrador, retenciones, cancelacionesy devoluciones;
multiples formas de pago, arqueos o cortes pordia, compatible con
equipos PoS, interpretacion de cédigos compuestos de bdsculas
etiquetadoras; emision de CFDI, control de consignaciones.
Soporte: -V 9:30a14:30yde 15:30a 17:30,S 9:00a 13:00, enlinea.
contactame@esemanal.mx

MaxiComercio
Proque s neQocis

INDUXSOFT MAXICOMERCIOERP2014 -
Caracteristicas: Modulos de punto de venta, comercializacion, Haxlenmm,,
inventarios, contabilidad, cuentas porcobrary pagar, atencién Scluare ERP B P05

aclientes, gastos, requisiciones, compras, bancos, facturacion
electronicay obligacionesfiscales, tablero de indicadores,
extensibilidad, funciones de seguridad con cifrado de datos, control
defirmas.

Soporte: -V 9:30a14:30yde 15:30a 17:30,S9:00a 13:00, enlinea.
contactame@esemanal.mx

MaxiCormescio

MANAGEMENTPROERP

Caracteristicas: Plataformarobusta, flexible y escalable, se adaptaa
lasnecesidades de cadaempresa, sinimportar su giro, integramaddulos
funcionales para mejoraradministraciény operacionescomerciales,
unificainformacion de diferentes dreas empresariales para optimizar
tiempos, reduce costos.

Soporte: L-V 92:00a 18:00, teléfonoy chat.

Disponibilidad: Venta directaacanales.

ManagementPro contactame@esemanal.mx

Ofrece a tus clientes

Contabilidad
X Electrénica

Exportacion del Catalogo de Cuentas Contables,
Balanza de Comprobacion y Pélizas Contables en XML.
Ademas la inclusion gratuita del

Archivo de Documentos Digitales *

¥ microsip

él5ﬂ" :twll al’e Confiable
de México

Sistemas Administrativos para Empresas Familiares

www.microsip.com o @ a @ @

Contacto (55) 5543-2285 infomexico@microsip.com



MICROSIP PUNTO DEVENTA

Caracteristicas: Para pequenos comerciosy empresas con
sucursales, registro de ventas, devoluciones, cuentas por
cobrar, ingresos y retiros de caja; emite facturas digitales,
determina politicas de promocionesy descuentos; registro
deimpuestos, se integra amultiples dispositivos, permite
pago deserviciosy venta de tiempo aire de proveedores
nacionales.

Soporte: -V 9:00a 19:00, teléfono, correoy help desk.
Disponibilidad: Representacionesregionales.
infomexico@microsip.com

MICROSIP CONTABILIDAD

Caracteristicas: Plataforma contable, cumple con
requerimientos delSAT; exporta catdlogo de cuentas
contables, balanza de comprobacion, pdlizas contables
enarchivo XML; formayreestructura catdlogo de cuentas;
redliza presupuestos, captura, registro o tipificacion de
pdlizas de depreciacién contable y fiscalde activosfijos,
pdliza de cierre de ejercicio.

Soporte:L-V 9:00a 19:00, teléfono, correoy help desk.
Disponibilidad: Representacionesregionales.
infomexico@microsip.com

NATIONAL SOFT ONTHEMINUTE

Caracteristicas: Plataforma de control de asistencia, seintegracon
dispositivos biométricos, huella digital oreconocimiento facial, se
integra con otfras aplicaciones contables, médulo de timbrado de
recibos; generandéminaenbase ahoraslaboradas, asistente de
captura, estadisticas en pantalla, notificaciones poremail.
Soporte: L-V de 9:00a18:00,59:45a 14:00, enlineay telefonico.
Disponibilidad: BlueStar, CT, CVA, Ingram Micro e Infcomex.
contactame@esemanal.mx

e NATIONAL SOFT SOFTRESTAURANT

Caracteristicas: Funciones de seguridad, disponible en dos versiones
paraadecuarse alasnecesidades de cadausuario, generareportes

'-,‘S;EIZF‘T -,_:! defacturacién, controlderecetas, inventarios, almacenes, mesasy
I L ; 11“ “ﬂulrﬂ' reservaciones, ﬂdelizqcién de clienfeg, mapade mesas, monitorde
K@'_S \ J P e produccioén, control anfifraudes, facturacionenlinea.
& : Soporte: -V de 9:00a 18:00, S 9:45a 14:00, enlineay telefonico.
——r Disponibilidad: BlueStar, CT, CVA, Ingram Micro e Infcomex.
- contactame@esemanal.mx

Resionrani



AR

La/linea mds*\co.m.pleig de
Software, Administrativo

L
Sistema Administrafivo Sistema de Punto Sistema de Facturacién  Sistema de Contabilidad
Empresarial de Venta Elecirénica Integral

N i)
Sisterna de Némina Sistema de Confrol Sistema de Control Servicio inteligente
Integral Bancario de Produccion enlanube

Unete a nosoiros
como socio de negocios

Caspel.,,

. @y_,waaspel'.com/,Lquieroserdis’rribuidb‘f



Lenovo recomienda Windows 10 Pro

CONOCE A LA NUEVA

~FAMILIA X

DE LENOVO.

ThinkCentre X1

— = |
W mm—

kPad X1 Yoga

E8 Windows10Pro

Contacta a tu mayorista autorizado.



